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Ventas por modelos de mas de 150 CV de potencia nominal

POR ENCIMA DEL 10%

Seguidamente se analizan las ventas de tractores de mas de 150 GV, durante el afio 2004,
segun datos correspondientes a las ‘Inscripciones” del MAPA. El estudio se realiza utilizando
bandas de ‘potencia de referencia’ de 151-160 CV, 161-170, 171-180 CV, 181-200 CV,
y mads de 200 CV.

a asignacion de potencias para agrupar los

diferentes modelos por bandas, a efectos

estadisticos, que realiza el MAPA, no esta

basada en un los resultados de un ensayo
bajo un procedimiento comun a todos ellos, sino
que se estima en funcion de la informaciéon co-
mercial. Con la modificacion de la normativa de
emisiones contaminantes, los fabricantes han te-
nido que cambiar los motores que se venian utili-
zando en un determinado modelo de tractor, lo
que hace que tractores que mantienen elementos
comunes, como las transmisiones, el hidraulico,
y, lo que es mas importante, su estructura béasica
y el peso en vacio, puedan aparecer con poten-
cias diferentes.

La informacién comercial sobre la potencia
disponible, en la mayoria de los casos procede de
la homologacion de tipo CE, aunque se indican los
valores correspondientes a potencia a régimen
nominal y también potencia méxima, valores que
no coinciden como consecuencia de los moder-
nos conceptos en el diseno de los motores para
tractores, lo cual puede crear confusion en el mo-
mento de establecer comparaciones.

Lamentablemente, no hay un acuerdo entre
los fabricantes para establecer un procedimiento
de clasificacidn comun, por lo que hay que buscar
una solucién de compromiso, que no seréa perfec-
ta, pero que puede servir como referencia.

Por supuesto que todos los tractores com-
prendidos dentro de los diferentes intervalos de
potencia que se han establecido son de doble
traccién y su anchura de via pertenece a la que
habitualmente consideramos normal.

Como es habitual en esta seccion, procedere-
mos durante el ano a analizar més detalladamente
cada uno de los segmentos de potencia, empe-
zando por el mas alto.
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Nota de la Redaccion
fecnica va a utilizar en todos los analisis del mercado los va-
lores de potencia al régimen nominal del motor declarados per los fa-
bricantes en la documentacién comercial (catalogo), sabiendo que este
valor puede ser el de “potencia méxima"” en algunos, mientras que en
otros la potencia méxima es mas elevada y se alcanza a un régimen in-
ferior al nominal, por lo que en cierto modo estarian perjudicadas.

Tampoco se considerara la potencia dual de algunos motores para
trabajos de transporte o a la toma de fuerza, por entender que seria
una potencia no disponible en operaciones de traccién en campo, que
son las que definen las caracteristicas esenciales de un tractor.

Esta asignacion provocara que determinados modelos cambien de
intervalo de potencia, lo que concretamente, en los méas grandes, ori-
gina importante variaciones que dificultan las comparaciones que sole-
mos hacer con las ventas en afos anteriores. A pesar de estos incon-
venientes, se utilizaran estos criterios hasta que fabricantes y usuarios
alcancen un acuerdo que sirva para clarificar el mercado.

VENTAS DE TRACTORES, SEGUN LOS INTERVALOS DE
POTENCIAS CONSIDERADOS, DURANTE EL ANO 2004
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De151 A 160 CV

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES

DE 151 A 160 CV DURANTE EL ANO 2004

RENAULT 0.8% VALTRA 0.4%

NEW HOLLAND CASE IH 8.1%

29.5%

MASS N DEERE
FERGUSON 77.8%
9.1% 0.5%

Con valores mas reducidos se encuentran
Massey Ferguson, Case |H y Fendt, que disponen
de cuotas de mercado del 9.1%, 8.1% y 7.7%,
respectivamente. Renault, Landini y Valtra com-
pletan el abanico de marcas gue tienen algo que
decir, en este intervalo de potencias.

El modelo mas vendido dentro de esta banda
de potencia, y tambien dentro de los mas gran-
des, es el 6920 de John Deere, con 332 unidades.
El segundo es el New Holland TM 155 del que se
han comercializado 220 unidades.

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE

161 A 170 CV DURANTE EL ANQ 2004

S+l+H 2.9%

! J ol " o/
McCORMICK 2.5% VALTRA 13.1%

LANDINI 2.2%

MASSEY FERGUSON /

1.5%

JOHN DEERE 48.2%

Otros companeros de viaje son Valtra, con el
13.1% de las ventas dentro de la gama, Landiniy
el Grupo S+L+H, ambos con una cuota de merca-
do del 2.9%, McCormick (2.5%) y Massey Fergu-
son (1.5%).

Magca Moogo Ups. Toral
Magcas
CASEIH MXM-155 61 6l
FENDT FAVORIT 714 VARIO 58 58
JOHN DEERE 6920 332 332
LANDINI LEGEND 145 TDI 4 4
MASSEY FERG. | 6485 44
6490 23
MF-7485 1
8210 1 69
NEW HOLLAND | TM-155 220
TVT-155 3 223
RENAULT ARES 816 RZ 5
TEMIS 650 X 1 6
VALTRA 8550-4 2
T-160 1 3
756 756
Las 756 unidades comercializadas dentro de es-
te intervalo de potencias le sitia como el mas
numeroso de los cuatro considerados dentro de
los mas grandes, ademas de suponer un 4.1% de
las ventas realizadas durante el ejercicio pasado.
La clasificacion no depara ninguna sorpresa ya
que entre los dos grandes del mercado espanol
copan casi tres cuartas partes de este segmento,
aunque este reparto no es lineal para las dos mar-
cas. John Deere acapara el 43.9% de las ventas y
New Holland el 29.5%.
De161A170 CV
MARCA MODELO Ups, Torat
MARCAS
LANDINI LEGEND 160 6 6
JOHN DEERE 6920 S 214 214
MASSEY FERG. | MF-7490 1
8220 3 4
McCORMICK | MTX-165 7 7
SAME IRON 165 S 8 8
VALTRA T-170 13
T-170-4 23 36
275 275
penas supone un 1.5% de las ventas
de tractores que se produjeron durante
el ano pasado en nuestro pals, pero la pre-
sencia dentro de este intervalo del modelo
6920 S de John Deere, del que se han co-
mercializado 214 unidades, da protagonis-
mo por si solo a este segmento de potencias. Lé-
gicamente, con esta referencia, se podria decir
que el JD 6920 S seria similar al JD 6920 (el mas
vendido en la banda anterior), aungue con un mo-
tor mas potenciado.
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De171 A 180 CV

lar a los anteriores, pero las diferencias entre mar-
cas no se encuentran tan acentuadas.

El lider vuelve a ser John Deere, con casi la
mitad (48.2%) de las ventas, el segundo puesto
es para Fendt, con una cuota del 30.4%. Les si-

= DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE
MARCA Mooto Ups. RS 171 A 180 CV DURANTE ELANO 2004
CASE IH CVX-1170 15
MXM-175 14 , o
MXM-175 7 8 I\FNA‘U LT 0.2%
CLAAS ARES 826 1 1 NEW HOLLAND N\ &HtH 0:6% y /172 A 0.8%
FENDT 817 VARIO 36 10.2% ~AC o
FAVORIT 716 VARIO 84 LANDINI 0.6% AL BB
FAVORIT 916 VARIO 28
FENDT 818 VARIO [ 149
JOHN DEERE 7720 E 2
7720 234 236
LANDINI LEGEND 165 TDI 3 3
NEW HOLLAND | TM-175 50 50
RENAULT ARES 826 RZ 1 1 FENDT
S+L+H LAMBORGHINI R6.165 S 3 3 M
VALTRA T-180 2 JOHN DEERE 48.2%
T-180-4 /) 4
490 490
guen New Holland y Case IH con un valor
de comercializacién del 10.2% vy del 8.8.
_| an supuesto un 2.5% de las ventas del ejerci- Cierran la clasificacién un pelotén encabezado por
cio. En este segmento la distribucion es simi- Valtra (0.8%) seguida del Grupo S+L+H (0.6%),

Landini (0.6%), Claas (0.2%) y Renault (0.2%).

El modelo mas representativo de esta banda
de potencia es el 7720 de John Deere, del que se
han vendido 234 unidades. Le sigue el modelo Fa-
vorit 716 Vario, con 84 unidades.

De 181 A 200 CV

Mancn Maobto Ups. | oM 181 A 200 CV DURANTE EL ANO 2004
CASEIH CVX-1190 13

MXM-190 27 40
CLAAS ARES 836 (TIPO H 44) 2 2 JOHN DEERE  CASE IH 14.8%
FENDT 818 VARIO 75 75 14.4% T -
jOHN DEERE 7820 39 39 VALTRA 0.4% CLAAS 0.7 %
MASSEY FERG, | 6495 21

MF-6497 1

MF-7495 3 25
McCORMICK [ MTX-185 4

MTX-200 B 12
NEW HOLLAND [TM-190 66 ,

TVI-190 2 68 ) F2E7NBI%T
RENAULT ARES 836 RZ 8 8 a0 . St
VALTRA T-190-4 1 1 LR McCORﬁCﬂE !EI\!\GAG?Q

270 270 0.3%

Es el Unico de los intervalos donde las marcas
pueden tutearse, aunque por supuesto mante-
niendo las distancias. También es en el que me-
nos ventas se han producido, aunque las escasas
cinco unidades de diferencia respecto a la banda
de potencia de 161 a 170 CV supone que tenga el
mismo porcentaje de ventas si nos referimos al
total comercializado en el ano 2004.

agrorécnica

Es lider Fendt (27.8%) seguido muy de cerca
por New Holland (25.2%), detras Case IH, John
Deere y Massey Ferguson, con cuotas del 14.8%,
14.4% del 9.3%, respectivamente.

El modelo més vendido es el 818 Vario de
Fendt, seguido del TM 190 de New Holland vy el
7820 de John Deere de los que se han vendido
75, 66 y 39 unidades, respectivamente.

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE

mercado de tractore
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Marca MoDEO Ups. TomL
MARCAS
CASE IH MX-230 13
MX-255 7
MX-285 17 37
DEUTZ-FAHR AGROTRON 210 13
AGROTRON 265 9 22
FENDT FAVORIT 920 VARIO 23
FAVORIT 924 VARIO 8
FAVORIT 926 VARIO 9
FAVORIT 930 VARIO 18 58
JOHN DEERE 7920 40
7920 E 2
8120 39
8220 35
8320 27
8420 20
8520 15 178
LANDINI STARLAND 240 TWIN STEER 1 1
MASSEY FERG. | MF-6499 5 B)
McCORMICK ZTX-230 1 1
NEW HOLLAND | TG-230 14
TG-255 12
TG-285 9 35
RENAULT ATLES 936 (H453*E*) 1 1
338 338

Las ventas de tractores con mas de 200 CV de
potencia nominal han supuesto un 1.8% del

volumen comercializado durante

el ano 2004.

MAs pe 200 CV

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS DE TRACTORES DE

MAS DE 200 CV DURANTE EL ANO 2004

Y ON 1.5% MCCORMICK 0.3%
LANDINI 0.3% NEW HOLLAND 10.4%

RENAULT 0.3%

CASE IH
10.9%

DEUTZ-
6.5%

FENDT
17.2%

JOHN DEERE 52.7%

Mas de la mitad (562.7%) son de John Deere, se-
guido de Fendt (17.2%), Case IH {10.9%) y New
Holland (10.4%). A continuacion se situan Deutz-
Fahr (6.5%) vy Massey Ferguson (1.5%). Ya con
valores testimoniales, que suponen un 0.3% de
las ventas para cada uno, estan Landini, McCor-
mick y Renault.

Los dos modelos mas vendidos son el 7920 y
el 8120 de John Deere, de los que se han vendido
40 y 39 unidades, respectivamente ll
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abonadoras DPX

MENCION EN SIMA '0
MENCION EN FIMA '0

Abonadoras de "gran anchura'
y sembradoras de siembra directa de cereal
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Sembradoras neumaticas, binadoras
y sembradoras horticolas

Sucesores de Ortiz de Zarate, S.L.

Oficinas: C/ Salabre n.° 4 - 03540 PLAYA DE SAN JUAN (Alicante) - Almaeén: Pol. Ind. Mpal. Vial 2, n” 18 - 31500 TUDELA (Navarra)
Tels. 649476510/ 11 - 629 61 47 26 - Fax 965 15 59 81 - E-mail: sozsl@hotmail.com



