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ANGEL PEREZ

El Grupo Same Deutz-Fahr adquiere una planta en Croacia
donde fabricard cosechadoras.

De izquierda a
derecha,
Massimo Bordi,
administrador
delegado;
Christine
Pfeifer,
responsable de
Marketing y
Comunicacion;
Aldo Carozza,
presidente de
SDF Harvest; y
Gianfranco
Vajra, director
comercial para
el mercado
itallano.
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El Grupo Same Deutz-Fahr esta decidido a apostar fuertemente por el negocio de
las cosechadoras. Si hace unos meses llegoé a un acuerdo con la empresa
finlandesa Sampo para la fabricacion de determinados modelos, ahora hace
publica la adquisicion de una planta en Croacia donde producird las cosechadoras
que le permitirdn disponer de una gama completa, que cubra fodas las necesidades

de los principales mercados europeos y mundiales.

| negocio de las cose-
chadoras sigue siendo
objeto de deseo para el
Grupo Same Deutz-Fahr.
Durante muchos afos gozd de
una posicion dominante en este
segmento con la marca Deutz-
Fahr y en 2004, a través del
acuerdo de fabricacion estableci-
do con la empresa finlandesa
Sampo, inici6é un proyecto con el
que pretende recuperar el espa-
cio perdido. Ahora, dicho proyec-
to se amplia con la adquisicion
de una planta en Duro Dukovic
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(Croacia), donde se producirdn
los modelos que permitiran a la
marca ofrecer una gama comple-
ta de producto para cubrir todas
las necesidades de los distintos
mercados internacionales.

Para anunciar personalmen-
te una operaciéon de esta magni-
tud, un grupo de directivos del
Grupo viajé a Espana —también
lo hizo a otros paises donde
existe un mercado importante
de cosechadoras, como Francia,
Alemania e lItalia- y detalld los
pormenores de una operacion
cuyo coste aproximado se eleva
a 25 millones de euros. El admi-
nistrador delegado, Massimo
Bordi, dej6 claro que para que el
Grupo Same Deutz-Fahr pueda
competir con otros fabricantes
globales, debe mantener una
fuerte posicidon en los sectores
donde esta presente: tractores,
motores y cosechadoras. Junto
a Bordi se encontraron Aldo Ca-
rroza, presidente de Same

Deutz-Fahr Harvest (nueva so-
ciedad creada para el negocio de
la recoleccion), Gianfranco Vajra,
director comercial para el merca-
do italiano, y Christine Pfeifer,
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responsable de Comunicacién y
Marketing.

El Grupo pretende establecer
en Croacia lo que denomina su
‘centro estructural de competen-
cias’, para todo el negocio de co-
sechadoras, desde su desarrollo
inicial, pasando por la produccion,
hasta convertirse en un “centro
de servicio global” para este tipo
de producto, incluido el servicio
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postventa. “Estd ubicado en un
punto estratégico que nos permi-
te acceder con rapidez a todos
los paises europeos, incluidos los
de Jla nueva Europa del Este”,
destacé Massimo Bordi.

Con esta nueva planta, la
marca Deutz-Fahr aumentard su
competitividad en el mercado de
las cosechadoras. El primer ano
se fabricardn los modelos 3370
{Farmliner), 4660 (Globus) y 5690
{Topliner), mientras que en el se-
gundo se ampliara la produccion
con la 5530 Ectron, y las Topliner
5670 y 5680. De este modo, se
cubre desde el segmento de po-
tencia mas baja (90 CV), que ape-
nas tiene mercado en Espana, al
segmento de 6 sacudidores con
potencias a partir de 240 CV.

Los modslos
5530 Ectron y las
Topliner 5670 y
5680 no estardn
disponibles en
2005.

Massimo Bordi,
administrador
delegado.
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DURO DUKOVIC: LA SEPTIMA PLANTA DEL GRUPO

Su ubicacion geografica la convierte en punto estratégico para la distribucion

Aldo Carozzaq,
presidente de la
recién creada

Divisién Harvest.
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La fabrica se encuentra en el
este de Croacia, proxima a la
ciudad de Osijek. La superficie
total es de 24 ha, de las que 3.4
ha son cubiertas.

Entre 1982 y 2004, la pro-
duccion fue de 2 000 cosecha-
doras, 2500 plataformas de
corte y 500 cabezales de maiz.
En la actualidad cuenta con
una plantilla de 138 emplea-
dos, de los gque 14 son ingenie-
ros especializados en el diseno
y desarrollo de producto, nue-
vas tecnologias, control de cali-
dad y marketing. Otros 88 se
ocupan directamente de la pro-
duccion.

La planta tiene capacidad
para producir todos los compo-
nentes alli disenados. El proce-
so de produccion incluye todas
las tecnologias tradicionales de
fabricacion: soldadura, plegado,
corte, seccionamiento y punzo-
nado, tratamiento termico, me-
canizado, imprimacion y protec-
ciébn de materiales, y montaje.
Ademas, cuenta con los certifi-
cados EN ISO 9001:2004 homo-
logados por instituciones alema-
nas, rusas y hungaras.

Una de las grandes ventajas
que ofrece esta fabrica es su re-
ducido “umbral de rentabilidad”,
que es su capacidad para ofre-
cer beneficios con una produc-

cion de soélo 150 unidades al
ano. Para conseguirlo, es funda-
mental contar con una mano de
obra cualificada y asequible, una
baja complejidad productiva, una
agil red de proveedores y una al-
ta eficacia productiva, sin me-
noscabo de la calidad.

Dos décadas de vinculacion a la marca

* 1982: Acuerdo y Licencia Deutz-Fahr
para la produccion de cosechadoras.
* 1982-84: Construccion de la fabrica de

© 1995: Acuerdo con Deutz-Fahr para el
desarrollo y produccin del modelo
Farmliner 3370.

Cosechadoras segdn proyecto de * 1995-99: Exportacidn a

Deutz-Fahr. Deutz-Fahr Alemania del modelo
© 1983: Comienzo de la produccion de Farmliner 3370.

componentes y recambios pora Deutz-Fahv. @ 2004: Suministro de componentes y
© 1984: Fabricacion de la cosechadora recambios para la produccion de lo

modelo M 1620. cosechadora Deutz-Fahr Ectron 5530.
* 1994: Comignza la produccion del * 2005: El Grupo Same Deutz-Fahr

modelo M 3360. adquiere lo factoria de Duro Dakovic.
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El negocio del Grupo Same Deutz-Fahr queda definido en tres divisiones:

* Tractores, cuya actividad se centra en Europa y la apertura a nuevos mer-
cados.

» Motores, que se divide en dos tipos de producto: el procedente de la cen-
tral de Treviglio, que se dirige basicamente a los mercados italiano e hin-
du y otros de nueva creacion, y de alta tecnologia fabricado por Deutz
AG, sociedad de la que posee el 29.9% de su accionariado.

= Cosechadoras, con una nueva estrategia basada en el acuerdo estableci-
do con Sampo y en ia adquisicion de la fabrica croata, lo cual le permiti-
rd ofrecer una gama completa de producto.
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EL GRUPO CONSIGUE EL MEJOR RESULTADO EN
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VENTAS DE LOS ULTIMOS 20 ANOS

900 millones de facturacion y mas de 32 000 tractores

Con una facturacién total que
superd los 900 millones de
euros y 17 millones de beneficio,
el Grupo Same Deutz-Fahr consi-
guié en 2004 su mejor resultado
en ventas de los Gltimos 20 anos,
con una produccion de mas de
32 000 tractores, 20 000 motores
y 20 000 transmisiones.

La divisién de Tractores cre-
cio un 12% al pasar de las
28 900 unidades de 2003 a las
32 300 de 2004. En su mercado
domeéstico, el italiano, y consi-
derando las cuatro marcas (Sa-
me, Lamborghini, Deutz-Fahr vy
Harlimann), el Grupo se situd

Satisfaccioén con la filial ibérica
Massimo Bordi se mostré “muy satisfecho” con el

trabajo y los resultados de Same Deutz-Fahr
Ibérica, cuyos responsables, Eloy Galvan, como
director general, y Miguel Angel Menendez como
director de Markefing, hicieron las veces de c:nﬁh'lones
en la cita con la prensa, celebrada en un hotel
madrilefio el 2 de febrero. Eloy Galvan avanzé que la
facturacién de la filial ibérica aumenté un 14% en
2004. Las ventas de tractores alcanzaron las 2 250

como lider al facturar 7 700 uni-
dades.

En Europa, las ventas estu-
vieron sobre los 25 500 tracto-
res, lo que supone un creci-
miento cercano al 5%. La marca
Deutz-Fahr tuvo una especial
aportacion con un aumento de
las ventas del 10%. La factura-
cion del Grupo en mercados no
europeos fue también superior
a la de anos anteriores.

Los responsables del Grupo
también consideran importante
destacar que el apartado de Re-
cambios registro ventas muy Su-
periores a las del ano anterior.

unidades y el objefivo para el préximo aiio es llegar al
13% de cuota de mercado. En cosechadoras, esperan
“mantener” el 5% de cuota conseguido esta campaiia.
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Acto especial

EI Grupo Same Deutz-Fahr

organizé en su sede |
central de Treviglio una
sencilla ceremonia en la que
hizo entrega del tractor
nomero 32 000 fabricado
en 2004. Se trata del
modelo Same Silver 130,
adquirido por Guglielmo
Pennacino de Nucetto,
agricultor y contratista de la
provincia italiana de Cuneo.
Este cliente se ha mantenido
fiel a la marca Same
durante més de cuarenta
ahos, y el modelo Silver
130 se suma a ofros 44
tractores de la marca que
este agricultor ha adquirido
a lo largo de su vida.

En el acto se encontraban
presentes los prmC|p0|es
directivos del Gru

incluidos el presncf;te,
Vittorio Carroza, sus hijos
Aldo y Francesco, el
consejero delegado,
Massimo Bordi, y el director
de Ventas y Marketing,
Andrea Bedosti.

Miguel Angel
Menéndez y

Eloy Gaivén,
responsables de
Same Deutz-Fahr
Ibérica.
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