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Vredestein

BUSCA SU EXPANSION CON
EL NEUMATICO AGRICOLA

El fabricante de neumaticos
Vredestein reunié en su sede central
en Holanda a representantes de la
prensa técnica del sector agricola en
Europa para mostrar sus novedades
de producto y dar un repaso a la
actualidad de la compaiia y su
situacion en los distintos mercados.

| modelo Traxion85 se
| erige en el nuevo estan-
dar para tractores mo-
dernos de la gama me-
dia. Con los neuméticos Traxion+
en las series extra anchas de 70
y 65, Vredestein demostré que
fabrica neuméaticos con los que
se pueden obtener excelentes
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resultados. Para los tractores
modernos de la gama media,
Vredestein dispone de la nueva
serie 85 de la ‘familia’ Traxion; el
modelo Traxion85. El disefno tie-
ne su origen en el modelo Tra-
xion+, que desde 1997 se ha ga-
nado una muy buena reputacion
en la moderna mecanizacion
agricola. Con este popular neu-
matico, Vredestein ha experi-

mentado un fuerte crecimiento
en este segmento de mercado,
en casi todos los paises euro-
peos.

Una caracteristica de los
neumaticos multifuncionales Tra-
xion de Vredestein es la forma
curvada del taco. Este exclusivo
perfil crea en el flanco una dis-
tancia entre tacos mas grande,
garantizando de esta manera un
alto indice de auto limpieza, lo
cual se traduce en una mejor
fuerza de traccion del neumati-
co. En el centro de la banda de
rodadura, el taco indica la direc-
cion de giro del neumatico. Asi,
el neumatico sigue girando de
manera flexible en la zona de
confort, incluso a una velocidad
relativamente alta.

Sus flancos redondeados
son tipicos del especialista de
pastizales; los dafos sobre la
pradera ahora cosa del pasado.
Sin embargo, en las parcelas de
cultivo, este neuméatico ofrece
también un excelente rendi-
miento. La elevada fuerza de
traccion es compatible con bajo
deslizamiento. De esta manera
se economiza no solamente
tiempo de trabajo y combusti-
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ble, sino también limita la com-
pactacion horizontal del suelo.

El talon reforzado con lonas
adicionales se encarga de ofre-
cer una 6ptima estabilidad a alta
velocidad y en terrenos acciden-
tados. La composicién especial
del borde del talén protege con-
tra el desgaste en el borde la
llanta y evita la penetracién de
suciedad. El modelo Traxion85 se
puede montar sin camara en las
llantas estandar.

Con ayuda de avanzados
equipos de medicién, es posible
determinar el equilibrio exacto
entre la presion y la tension de
traccion en la banda de roda-
miento. La capacidad de carga
del neumatico Traxion85 es un
8% méas alta que la antigua ge-
neracion de ‘neumaticos estan-
dar’.

Para tractores con una po-
tencia superior a los 200 CV, Vre-
destein ha introducido dos nue-
vas medidas en la gama Tra-
xion+: el 600/65 R 28y el 710/70
R 38. Ahora se anaden los mode-
los 650/65 R 42 158A8/B. Tam-
bién nuevas en la gama son las
medidas: 580/70 R 38, 480/70 R
28 y 540/65 R 30. Esta ultima,
ademas de su version normal,
también estd disponible en una
version para alta velocidad
(150D).

I Ampliacion de la gama

Vredestein va a ampliar su
oferta de neumaticos para trac-
tores y maquinaria agricola. En
estrecha colaboraciéon con la in-
dustria de maquinaria agricola,
los especialistas de Vredestein
trabajan de manera ininterrumpi-
da a una innovacién progresiva
de productos. El resultado es el
lanzamiento del nuevo modelo
650/65 R 42 Traxion+. Con esto,
Vredestein da el paso siguiente
en el segmento superior en neu-
maticos para tractores.

Otra novedad se dirige a
aquellos profesionales que de-
mandan neumaticos extra an-
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chos y su didmetro correspon-
diente. Vredestein presenta tres
nuevos neumaticos radiales de
22.5" ademas de la serie con dié-
metro de 1230 mm. Es la serie
Flotation Pro Radial, dirigida a
maguinas de traccion y remol-
ques con elevada capacidad de
carga, que se ofrece en dos me-
didas: la 620/40 R 22.5 148D, pa-
ra prensas con grandes volume-
nes, carros autocargadores de

forraje, con una capacidad de
carga de 4 300 kg a 40 km/h. Es-
te neumatico de 620 mm de an-
chura tiene un didmetro de 1080
mm. Y la segunda medida es
620/50 R 22.5 154D - 710/40 R
22.5 156D, con anchuras de 620
y 710 mm. Pueden ser utilizados
en remolques grandes y abona-
doras, con una capacidad de car-
ga de 5100 kg y 5450 kg, res-
pectivamente, a 40 km/h.

Cerca del cliente

| méximo responsable de

Vredestein, R. H. Oudshoorn,
aproveché la cita con los medios de
comunicacién especializados en temas
agricolas para esbozar los grandes
cambios que vive la compaiiia a lo
largo de este afio. La “cuidada”
estrategia seguida desde principios de
los “90 se basa en la introduccién
frecuente de nuevos productos en los
segmentos més altos del mercado.
“Queremos estar lo mds cerca posible
de nuestros clientes, de tal modo que
hemos creado una red de oficinas y
puntos de ventas propias en casi todos
los paises de Europa Occidental, y
desarrollar nuestros planes con buen
personal de marketing y ventas”.

El resultado de ello es, segin su presidente, “una compafia saneada,
con beneficios y con productos en todos los segmentos de interés”. Un
aspecto diferencial destacado por Oudshoorn es “la estrecha
cooperacién” que mantienen con Giugaro Design, disefiador italiano
responsable de los Gltimos modelos de Bugatti, Maserati, Alfa Romeo o el
dltimo Volkswagen Golf.

En cuanto a la evolucién de la marca en el sector agricola, recordé
que la crisis de principios de los ‘90, unida a los elevados costes de
produccién, llevé a la compaiiia a buscar a una empresa fabricante
extranjera. Encontraron a BKT, en India, “proveedor que nos aporta alta
calidad y precio razonable para el neumdtico agricola. Esta estrategia
funcioné muy bien y ahora gozamos de una situacién muy cémoda en el
mercado”, afirma el presidente. “Obviamente nuestro éxito no pasé
desapercibido y a mediados del afio pasado se establecié el primer
contacto con Amtel. Esto fue bueno para Vredestein, ya que asi tenemos
mejor acceso a los paises del Este, con bajos costes de produccién en
neumdticos de segmento medio para automévil. Y bueno para Amtel a la
hora de conseguir acceso en mercados europeos, tecnologia excelente y
un saber hacer en la produccién”. Los planes han seguido su curso y los
primeros neumdticos se fabricaron en Rusia con la misma calidad y
especificaciones que en Holanda. “Estoy orgulloso de decir que, a pesar

J. W. Van Eerden, responsable de Producto, y
R. H. Oudshoorn, presidente de Vredestein.

de la diferencia del idioma, trabajamos en un mismo camino”, apostillé R.

H. Oudshoorn.
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HENRIK DE KONING

Manager de la Division de Neumaticos Agricolas de Vredestein

¢Por qué Vrdestein no es
tan conocida en Espaina como
lo es en otras partes de Euro-
pa?

Vredestein en Espana es ca-
da vez mas conocida. Nuestra
presencia en FIMA, nuestra acti-
vidad de ventas, tanto local co-
mo internacionalmente, hace
que la marca sea cada vez mas
conocida, incluso en el mercado
postventa. Es normal para una
marca ser mas conocida en un
pafs que en otro, pero en Espana
nuestro mercado esta creciendo.

iQué tipo de neumatico
tiene mas aceptacion, diago-
nales o radiales?

El diagonal es mas usado en
neumaticos para tractores pe-
quenos y forestales. En la mayo-
ria de las situaciones agricolas el
neumatico radial es mejor. No
obstante, Vredestein continla
ofreciendo neuméaticos diagona-
les para suministrar al parque to-
tal de tractores. Ademaéas de me-
nor compactacion del terreno,
mejor traccion y menos desliza-
miento, el consumo mas bajo
del combustible de los neumati-
cos radiales comienza a ser algo
importante a tener en cuenta.

Los tractores cada vez al-
canzan mayores velocidades
en carretera. ;Es por esto la
creacion de un neumatico es-
pecifico como el Traxion 85?

Una de las razones del Tra-
xion 85 es también la velocidad.
La méxima velocidad del Tra-
xion85 es de 50 km/h, superior a
la de su predecesor. Esto signifi-
ca mayores cargas y peso a mas
alta velocidad o presion mas baja
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a la misma velocidad. La
legislacion europea esta
dividida en este sentido.
Muchos paises registran
diferentes numeros para
los vehiculos agricolas.
Debido a nuestra pauta
polivalente extraordinaria
con garras curvadas (Tra-
xion+ y Traxion85) ofrece-
mos neumaticos que se
comportan muy bien a al-
tas velocidades (elevado
confort y bajo desgaste).

iComo se posicio-
nan en el mercado espa-
nol en los ultimos cinco anos?

Desde hace 10 anos Vredes-
tein tiene su propia sede en Es-
paha y tenemos mucha mas pre-
sencia que si lo hiciéramos con
un importador. En el norte de Eu-
ropa tenemos una presencia de
marca en un muy alto nivel. En el
sur, estamos avanzando paso a
paso debido al éxito de nuestros
productos y de nuestra gente,
que realiza un trabajo profesio-
nal. La base para todo esto es un
activo desarrollo de producto
(Traxion series, Flotation Pro Flo-
tation+). Intentamos ser diferen-
tes, en producto y en la manera
de aproximarnos al mercado.
Nuestra presencia junto a las pri-
meras marcas de tractores e im-
plementos nos ayuda a continuar
creciendo con prestigio. En Es-
pana estamos presentes en ape-
ros de marcas tan importantes
como Sola, Cémara, Gili, Jusca-
fresa, etc.). Nosotros somos re-
lativamente pequenos, pero lo
estamos haciendo muy bien en
los segmentos que nos intere-
san, que son el de neumatico

“Somos pequenios, pero lo hacemos muy
bien en los segmentos que nos interesan”

grande radial para tractores vy el
diagonal grande para aperos.

iSe puede trazar un perfil
tipo del ‘cliente Vredestein?
¢En qué medida considera el
precio final como el primer ar-
gumento en la compra?

Los usuarios profesionales
(especialistas) hacen las inver-
siones basadas en el coste por
hora de trabajo. Esto significa
que el precio en la compra de un
neumatico no es el Unico factor
indicador. La vida, el consumo
de carburante y la facilidad de
manejo, cada vez son mas deci-
sivos. Por eso hay la demanda
para neumaticos como Traxion85
y Traccién+. Los disefos utiliza-
dos aseguran la limpieza del neu-
mético (el deslizamiento bajo), la
vida larga y un desplazamiento
cémodo con un neumatico con
un 3% menos de deslizamiento,
un 3% de tiempo y ahorro de
combustible. Con las altas inver-
siones que se tienen que realizar
en el mundo agricola... esto
cuenta y mucho!!!l.
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¢En qué posicién se podria situar Vre-
destein en el mercado y cuantas marcas
participan en éI?

Vredestein se encuentra entre las seis o
siete marcas top del mercado. Para nosotros,
los neumaticos agricolas suponen una gran
parte del ‘pastel’ en relacién con otras com-
panias del neumatico industrial. Esto es por-
que en nuestra direccidon presta una atenciéon
especial al sector y al neumético agricola.

iComo ve el futuro del neumatico
agricola en Espana?

Es importante resaltar que el agricultor
es cada vez mas consciente de la importan-
cia del neumatico en su trabajo diario. Quie-
re ahorrar en gasoil, sobre todo ahora, cuidar
el suelo donde trabaja, un buen agarre cuan-
do el tractor trabaja en el campo y también
una cierta comodidad en carretera. Y todo
esto se consigue eligiendo bien los neumati-
cos de su tractor, que ademds es cada vez
mas potente y veloz. Todo esto nos hace
pensar que este mercado esta en plena ex-
pansion aunque haya sufrido un pequeno ba-
che este ano debido a la climatologia.

Ve el parque de neumaticos obsole-
to? ;Como veria un ‘Plan Renove’ en el
mercado espainol aunque asi perdiera el
cliente del neumatico barato?

Es un tema que no me he plantado aun.
Sé que funciona muy bien en otro producto,
pero no lo veo tan claro para nuestro sector.

Con el problema del mercado libre,
éno cree que la politica de los descuentos
desenfoca la realidad del mercado?

La guerra de precios es parte del nego-
cio y es cierto que ha llegado a extremos
inexplicables, sobre todo en neumatico de
turismo. En el sector agricola todavia no lo
es tanto. De todas maneras, hay una rela-
cion directa entre la situacion de mercado y
los descuentos que se dan al cliente final. Si
el taller no vende porgue no hay demanda,
va a intentar cerrar operaciones como sea
para llegar a sus objetivos y es cuando ve-
mos descuentos muy importantes.

iComo ve el mercado europeo a cor-
to/medio plazo?

El mercado europeo cada vez se va focali-
zando mas. El cliente es cada vez mas profe-
sional y la economia le hara luchar para enfren-
tarse a estos cambios. Pero a medio plazo, el
agricultor tendrd mucho més futuro a causa de
la necesidad del crecimiento alimenticio.ll
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Consola de abonadora de discos
“Intelligent” para Abonadoras RA
y Abonadoras RAVID

«Discos sistema distribucion
« Subsolador 1 cuerpo

« Subsolador 2 cuerpos fijo
«Brazo elevador

maquina de 5 funciones
Abrir, mezclar, triturar, nivelar y compactar

Avda. Santuari, s/n. * 25215 SANT RAMON (LLEIDA) SPAIN » Tel.: 973 52 43 36
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