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PRIMER SEMESTRE (DATOS DE TRÁFICO)

CAÍDA EN TORNO AL 5%
Todavía no se encuentran disponibles las estadísticas del Ministerio de Agricultura, Pesca y

Alimentación correspondientes al primer semestre de 1999. De la información que
proporciona ` Tráfico', aunque no se encuentra depurada, ya que aparecen incluidos algunos
tractores ` antiguos' que se matriculan como `nuevos', se puede deducir que la caída de las

ventas de tractores de ruedas, con respecto al mismo periodo de 1998, puede superar el 5%.

sto se debe, en gran parte, a
yue la demanda en algunas zo-
nas agrícolas, muy afectadas

por la sequía, ha estado bajo mínimos.

En otras, sin embargo, se han produci-

do subidas, aunyue no hayan sido, por

el momento, suficientes para mante-

ner el mercado a niveles del año pasa-

do. Las ventas se mantienen dentro de

lo previsible, ya que no parece lógico

pensar yue en la agricultura española

se puedan mantener, año tras año, ni-

veles de ventas próximos a los 25 000

tractores, sobre todo cuando el incre-

mento de la potencia es un hecho sig-

nificativo.

Posiblemente, en los comienzos
del otoño se puedan disponer de las
estadísticas completas del MAPA, co-
rrespondientes al primer semestre del
año en curso, de manera que se pueda
hacer una comparación rigurosa, entre
datos de procedencia similar.

EL 'CUADRO DE
1 HONOR'

Utilizando la información de 'trá-
fico' correspondiente al primer semes-
tre de 1999, nos ha parecido intere-

sante analizar el mercado, sobre la ba- ciales. Además, no tiene siempre cl

se de los modelos cuyas ventas han mismo significado yue un determina-

superado las 25 unidades en el perio- do modelo supere las 25 unidade^ en

do de referencia. 128 modelos copan la gama de potencias más altas, en las

más del 70^/r de las ventas totales. que las ventas son relativamcnte ha-

< < Es iló ico
^

pensar en
llegar de nuevo

a las 25 000
unidades > >

Cuando las ventas de un modelo
son elevadas, hay yue suponer yue se
trata de un producto cuya relación ca-
lidad/precio es buena. También yue
ofrece unas características yue con-
vienen a un gran número de usuarios.

Por otra parte, hay yue reconocer

yue algunas marcas ofrecen el mismo

producto con nombre diferente, lo yue

puede ocultar la importancia relativa

de un modelo en las estadísticas ofi-

jas, ya yue son pocos usuario^ lus yue
loti demandan, yue en las gamas me-
dias, en las yue, por otra parte, I^t ofer-
ta de modelos es m^ís numerosa y ma-
yor número de t^ibricantes compitcn
en el mercado.

n BANDAS DE POTENCIA

Para esta comparucicín sc ha con-

siderado conveniente establecer cua-
tro grupo^: tractores peyucño^ (ha^ta
60 CV), medianos (61 a 10O CV).

grandes (101 a 150 CV) y muy gran-

des ( más de I 50 CV ). En los tres pri-

meros se establecen dos ^ubgrupos en

cada uno de ellos, mientras yue el

cuarto, al ser mucho menor el número

de unidades vendidas, no se han con-

siderado subgrupos diferenciados.

Han sido 128 modelos los yue han
superado el límite de las 25 unidades,
con ventas totales en conjunto de
K 5?2 tractores durante el primer se-
ni^^trc de I^)y9.
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ctores

PEQUEÑOS

Grupo P1
1 (menos de 30 CV)

En este bloque, 7 modelos alcan-
zan un nivel total de ventas de 292
unidades, lo yue equivale al S8^/c del
mercado, en esta banda de potencias,
correspondiente al primer semestre de
1998, en el que las ventas alcanzaron
en total las 498 unidades.

Los dos modelos más
vendidos son de la marca
Pasquali. EI 995, con 59
unidades, y el 956/603,
con 50, ambos del tipo do-
ble tracción articulado.
Otros dos modelos de esta ^
►narca también ocupan un
lugar destacado con más
de 25 unidades vendidas.

MENOS DE 30 CV (P1)

^., ,.^;^ , M^>^^^ i^> U ti^ii, ^i>i ^ rii^o

I' 995 59 DTAE

I' 0 956/603 ' S0 DTAE

ANTONIO CARRAK( ) Tigre Country 3700 41 DTE
I^^HN DEERE 946 38 DTE

KUBOTA B-2400 D 38 DTE
f'ASQUALI 991.E 37 DTAE
PAS( )l ^,11 I 998 29 DTAE

TOTAL 292

Grupo P2
^ (entre 31 y 60 CV)

Los modelos con más de 25 uni-
dades vendidas son 19, con ventas to-
tales de 939 tractores, lo que equivale
al 56^I^ del mercado, en esta banda,
para el primer semestre de 1998.

Con más de 100 unidades vendi-
das destaca el John Deere 5400 N
(4RM), que es un tractor de estructura
convencional, con doble tracción y
ancho de vía reducido (estrecho).

Entre 50 y 100 unidades vendidas

destacan modelos de tres marcas:

Agria, Pasyuali, S+L+H, cada una de

ellas con dos modelos. Agria y Pasquali

con modelos del tipo articulado, mien-

tras yue S+L+H del tipo convencional.

Con modelos en los que las cifras
de ventas están entre 25 y 50 unidades
se encuentran 12 tractores, de los cua-
les cuatro son de New Holland, al que

Destacan, en el límite de la banda
de potencias de referencia considera-
da, el Antonio Carraro Tigre Country
3700, del yue se han vendido 41 uni-
dades.

corresponde el modelo Fiat 60-86 V,
yue, con 44 unidades, es el tractor de
simple tracción más vendido en el in-
tervalo considcrado

ENTRE 31 Y 60 CV (P2)

^^1^^u^ i ^ ^ U^^^i[^.^u^, Ti.

5400 N (4RM) 118 DTE

Same Solaris 45 DT 89 DTE
\(^KI^^ 9900 N 76 DTAI

S+I_+H Lamborghini Runner 450 DT 70 DTL

AGRIA 9945 64 DTAI

I'ASQUALI 980.ED 63 DTAI

I',ASQUALI 980.EX 56 DTt

NEW HOLLAND Fiat 60-86 V 44 STF

1OHN DEEKE 5400 N(2RM) 43 STF

I^ ^HN DEERE 5300N 4RM (Tipo CN3) 38 DTI
tiFW HnLLAND Fiat 55-86 DTF 37 Dll

AGRIA 9900 Z 36 DTAf

NEW HOl I_,^^til) Fiat 50-86 V 33 STE

S+L+H Same Vigneron 62 DT 32 DTE

NEW HOLLA^ti'I) Fiat 60-86 DTV 29 DTE

I'^^SQUALI Ergo 5.60 29 DTAE

S+L+H Same Frutteto 60 II VDT 29 DTE

JOHN DE[RL 5400 4RM 28 DTN

^+L+H Same Frutteto 60 II 25 STE

TOT:1L 939
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MEDIANOS

Grupo M1
^ (entre 61 y 80 CV)

Este grupo, en el yue participan
diez marcas, con un total de 49 mode-
los, se puede considerar el más com-
petido. En conjunto, la cifra total de
ventas con modelos que superan las
25 unidades es de 3 214 tractores, lo
yue eyuivale al 76% del mercado, de
esta banda cle potencias, en el primer
seme^tre de 199H.

Ayuí aparecen 7 modelc^s yue su-
peran las 100 unidades vendiclas, des-
tacan^lo las ^ I K del John Deere SS00
N(4RM), yue responde a las caracte-
rítiticas de un tractor convencional de
doble tracción estrecho, seguido del
Massey Ferguson 364.4 FP, con 270
unidades, del mismo tipo conltructivo
que el anterior.

Otros modelos por encima de las

100 unidades vendidas tion el John

Deere 6110 4RM, que es del tipo

normal con doble tracci6n, el Lan-

dini DT-85 FP y el New Holland

Fiatagri TN 75 F(4WD), del tipo

estrecho. Cierran el bloyue de trac-

tores con más de 100 unidades ven-

didas, otro Massey Ferguson, el mo-

delo 394-4 y el Landini 8860 DT,

ambos de doble tracci6n y anchura

normal.

Hay yue señalar yue catii el 40%

de las ventas en este grupo de poten-

cias de referencia se han hecho con

siete modelos de tractor, cada uno de

los cuales supera las 100 ^midades

venclidas.

ENTRE 61 Y 80 CV (M1)

^.t^KC,^ Moi^rrc^ l^^i^^^i^iti Tii

I^ )f I ^^ 5500 N(4RM) 318 Dl I
MAS^! ^^ >^ MF-394.4 FP 270 Dl I
I^)HN UEEKE 6110 4RM 186 DTN
I_nNDINI DT-85 FP 141 DTE
^ti'FW HOLLAND Fiatagri TN 75 F(4WD) 138 DTE
^^1;ASSEY FERGUSON 390-4 109 DTN
I-ANDINI 8860 DT 107 DTN
MASSEY FERGUS(^N MF-394.4 SP 90 DTE
tiEW HOLLAND Fiat 80-66 VAA 89 STN
LANDINI DT-65 FP 84 DTE
NEW HOLLAND Fiat L75 DT 74 DTN
^f\1' HOLLAND Fiat 70-66 VAA 65 STN
ti^LW HOLLAND TL 80(4WD) 62 DTN
Ic >I iN DEERE 6010 4RM 61 DTN
(^^ASF INTEKNATIONAL 2140 EA 61 DTE
S+I_+H Same Frutteto 75 II VDT 59 DTE
S+L+H Same Explorer 80 SPECIAL VDT 57 DTN
I^)HN DEFRC 5500 4RM 55 DTN
NFW HOLLAND Fiat 80-66 DT 55 DTN
^1,ASSFY FEKGUS( ) ;^' MF-393 HC 54 STN
I\ti'DINI Blizzard R 85 54 STN
ti+L+H Same Vigneron 75 DT 54 DTE
l_ANDINI DT-85 GTP 52 DTE
f3ELARUS MTZ-820 51 DTN
MASSEY FERGUSO^ti^ MF-374.4 FP 50 DTE
NEW HOLI_AND Fiatagri TN 65 F(4WD) 46 DTE
MASSEY FERGUS( )^^ MF-374 SP 44 STE
I)EUTZ-FAHR DX-3700 EA 43 DTN
MASSEY FERGUSON MF-4235.4 43 DTN
IOHN DEERE 6100 4RM 40 DTN
S+l_+H Lamborghini 880 F Plus VDT 40 DTE
NFW HOLLAND FIAT 82-86 DTF 39 DTE
I ANDINI R-65 FP 37 STE
^+L+l I Same Explorer 80 VDT 35 DTN
S+L+H Lamborghini 775 VDT 34 DTE
I)FUTZ-FAI IK DX-3900 EFA 33 DTE
IOHN DEERE 5500 N(2RM) 32 STE
I,^NDINI Blizzard DT 85 32 DTN
S+L+H Same Explorer 80 32 STN
NEW HOLLANI) Fiat 82-86 DT LP 32 DTN
l ANDINI 6860 DT 30 DTN
MASSEY FEKGUSON MF-374.4 SP 30 DTE
I)EUTZ-FAHK Agroplus 70 30 DTN
NFW H(^LLAND Fiat 70-86 V 29 STE
FFND f Farmer 280 VA 29 DTN
ti+L+FI Same Frutteto 75 II 29 STE
I^ENAUL.T Ceres 85 DTE 28 DTN
NEWHO(I;\ti'I) Fiat70-86DTV 26 DTE
RF^^ti^Al ^l r 80-14 F Export 25 DTE

rc^rAL :; zl->^

^d;'[^AA1^^
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MEDIANOS
Grupo M2

1(entre 81 y 100 CV)

En este grupo se produce una con-
centración de las ventas en los mode-
los seleccionados, ya que con los 27
modelos que han superado las 25 uni-
dades, se alcanza un total de ventas de
2 166 tractores, que comparado con
las ventas totales del primer semestre
de 1998, que fueron de 2 200, signifi-
ca más del 97^/^. Con estas estimacio-
nes, cabe esperar que las ventas tota-
les en este intervalo de potencias su-
peren las que se realizaron en 1998.

Tres modelos superan las 200 uni-
dades vendidas: los John Deere 6310
4RM y 62 l0 4RM, con 266 y 236 uni-
dades, respectivamente, y el Massey
Ferguson 4245.4, con 216 unidades.
Los tres son de doble tracción con an-
chura de vía normal.

Por encima de las 100 unidades
vendidas se encuentran 4 modelos,
tres de ellos de New Holland (TS 90
(4WD), Fiatagri TN 90 F(4WD), TS
100 (4WD), que en conjunto alcanzan
las 419 unidades vendidas, y el John
Deere 6510, con 165 unidades vendi-
das. EI New Holland Fiatagri TN 90
F, es del tipo estrecho, siendo por tan-
to el más vendido con estas raracterís-
tic^is en el inter^^^^lo de referencia.

ENTRE 81 Y 100 CV (M2)

^ ^ . ^^^i^ ^' ^ Vlil^li^iti ^II't!

6310 4RM 266 DTN

I^ 6210 4RM 236 DTN

v1^>SSEY FEKGU^^ >^' MF-4245.4 216 DTN

NEW HOLLAND TS 90 (4WD) 181 DTN

IOHN DEERE 6510 4RM 165 DTN

NEW HOLLAN[) Fiatagri TN 90 F(4WD) 136 DTE

N^EW HOLLANI) TS 100 (4WD) 112 DTN

ti+l +H Same Frutteto 85 II VDT 98 DTE

IOHN DEERF 63004RM 60 DTN

\E^\1' H(^I_I_;Atil) Ford 7840 DT 60 DTN

^+I +I ^ Same Silver 100.6 VDT 53 DTN

NEW I I^ )V i^\^^I) TL 90 (4WD) 52 DTN

N'E^ti' HC)LLANI) Fiat L95 DT 43 DTN'

! \\'I)INI DT-115 43 DTN

^i \\' HOLLAN!O Fiat L85 DT 41 DTN

^^'^.OINI 9880 DT 41 DTN

'. HOLLAN'I ^ Fiat M 100 DT 41 DTN'

^tET 900 S-4 36 DTN

^^EY FERGUS(^N MF-4255.4 36 DTN

, HOLLAND 8160 DT 36 DTN

,tiFl' FERGUSON 398-4 35 DTN

^+I +t ^ Same Explorer 90 Special VDT 34 DTN

I)EUTI_-Fr\f IR 4.85 T 34 DTN

,^tASSEY EERGUSt ) ^' MF-6160 30 DTN

NEW HOL[.AN[) Ford TN 75 F(4WD) 29 DTE

ti+L+H Lamborghini 950 VDT 27 DTN
R f^\ t! I 1 Ceres 95 DTE 25 DTN

TOTAL ^ 166

GRANDES

Grupo G1
^ (entre 101 y 130 CV)

Supone el 79^Io de las ventas de

este intervalo de potencias, que en el

primer semestre de 1998 fueron de
I 279 tractores.

Destaca con ?O1 unidades el John

Deere 6910 4RM, tractor del tipo con-

vencional doble tracción y anchura

normal, uno de los tractores más ven-
didos en el conjunto del mercado eu-

ropeo durante 1998. Le siguen el

Massey Ferguson 4260.4, con 148, el

John Deere 6610 4RM, con 137, y el

Massey Ferguson 6190, con 103 uni-
dades.

96

ENTRE 101 Y 130 CV (G1)

^ti1^r.^.^ ^1„i,i^^, lir^^

^ ^IiN [)EEK! 6910 4RM 201 DTN

^, A^tiEY FER( ^1-^^^ ''^ MF-4260.4 148 DTN
'^1 DEERE 6610 4RM 137 DTN

^^ ^`^^^^EY FE(^^ ^ ! '^r !^ MF-6190 103 DTN
`, HOLLANI^ Fiat M 115 DT 77 DTN

ti' DEERE 6810 4RM 63 DTN
HOLLAND TS 110 (4WD) 49 DTN

17_-FAHR 6.05 T 46 DTN
^, ^`^^SEY FER(;l ^ S( ^N MF-6180 42 DTN
I ;\N[)INI DT-130 32 DTN
^1,1SSEY FEI:GL!^(>^^' MF-8110 31 DTN
^^1ASSF1" FER( ^USC)N MF-6170 30 DTN
[^EUlT_-F,\I iR 6.00 T 27 DTN
'!-' Lamborghini 1060 VDT 25 DTN



GRANDES
Grupo G2

^ (entre 131 y 150 CV)

En este intervalo la oferta de mo-
delos se reduce y con ello el número
de los que sobrepasan las 25 unidades
vendidas. Un total de 9 modelos lo ha-
cen, con unas ventas conjuntas de 807
tractores, lo que equivale a cerca del
95% del mercado total en este interva-
lo de potencias, para el primer semes-
tre de 1998, que fue de 1 279 tracto-
res.

Lo más destacable es el elevado
nivel de ventas del modelo Case Inter-
national MX-135, que con sus 371
unidades vendidas, se pone en el pri-
mer lugar de ventas durante el primer
semestre de 1999, según las estadí^ti-
cas ofrecidas por `Tráfico'.

En segundo nivel, con 144 unida-
des vendidas, se encuentra el New

n (Más de 150 CV)

Aquí la oferta y la demanda son

mucho más limitadas, por lo que tiólo

dos modelos de tractor superan las 25

unidades vendidas en el mercado na-

cional durante el periodo tomado co-

mo ref^erencia.

Los dos son de John Deere: el
7710 PS MFWD, del que se vendie-
ron 64 unidades y yue se incluye en la
banda de potencias más bajas, dentro
del intervalo de los 'muy grandes', y
el JD 8100, con 27 unidades, ya con-
siderado en el nivel de potencias más
altos.

El conjunto de las 91 unidades

ENTRE 131 Y 150 CV (G2)

^>>^;^ , "„^,^^^, t^^ ^,^, ^^^^^^
^ MX-135 371 DTN

^ ^.; ^ Fiat M 135 DT 144 DTN

I^ >! 1^^ í)f_I RI 7610 PS MFWD 74 DTN

ti+l_+H Same Laser 150 V 4RM 58 DTN

^1\1 HOLL,^tiI) 8360DT 55 DTN

^E \1' H(>LLA\'I) 8260 DT 42 DTN

^1;ASSEY FERGUSO^^ti MF-8120 38 DTN

\' \! ^If T 8150 S-4 25 DTN

iO1,11_

Holland Fiat M 135 DT, al que siguen,
en un tercer nivel, con ventas entre 50
y 100 unidades, el John Deere 7610
PS MFWD, con 74, el S+L+H Same
Laser 150 V 4RM, con 58, y el New
Holland 8360 DT con 55.

MUY GRANDES

MÁS DE 150 CV (MG)

^1,,, i l c^;,

7710 PS MFWD 64 DTN

8100 27 DTN

T OT.11

vendidas de estos dos modelos, ert es-
te intervalo de potencia^ consiclerado,

corresponde a casi el 2S^%r de las ven-
tas que se produjeron en el primer se-

mestre de I y98.
Para finalizar esta exposición de

datos, conviene dejar claro due el he-
cho de que un modelo de tractor no

esté inrluido entre aquéllos en los que

eI nÚmerO dt'. Unldades vendidas, en el

prirner semesU'e de 1999, sea mayor
de 25, no signifira que no sea un mo-
delo 'poco recomendado'.

Hay muchas razones quc ,jutitit^i-
can que determinados modelos de

tractor no estén en esta lista: entre
ella^ pueden ^eñalarse alguna^ comu

que sean de reciente comercializa-
cicín, que etit^n dirigido^, por sus pres-

taciones, a minorías, lo que tamhién
se suele retlejar en el preciu de venta,

o que se comerrialice con redes de

distribución más pequeñas, quc no al-

canzan con la misma t^uerza todo el
mercado nacional.^
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