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FABRICANTE

Fue en 1954 cuando en un
pequeño taller tle Daganzo,
próximo a Madrid, comienza la
historia de este fabricante de
maquinaria agrícola, que desde
sus orígenes al día de hoy ha
dedicado totlo su esfuerzo al
desarrollo de nuevos productos
para el campo, intentando
facilitar las duras tareas
agrícolas y aumentar los
rendimientos de la tierra y de
esta manera ayudar al bienestar
de los agricultores y a la
producción de alimentos, que en
aquellos momentos eran tan
escasos.

u dilatada trayectoria en el sec- mre.ctro pi-incipal ohjetii^o, ti^n que los
tor agrícola español permite a grafides grupos dc recieiite fnrma-
esta empresa madrileña, ubica- ciór^, intentm^ c^cu^^nr lns r^edes c^c dis-

da en Daganzo, tener unas 30 000 má-

quinas `vivas' en el mercado. En total,
puede haber producido alrededor de

45 000 unidades durante su medio si-

glo de historia, y en los últimos tiem-

pos ha Ilegado a fabricar una media

de 1 600 al año.
Consolidar su presencia en el

mercado nacional, incrementar la ac-
tividad en e] extranjero y e] logro de
la calidad total son los objetivos prio-
ritarios de la política empresarial de
JULIO GIL ÁGUEDA E HIJOS.

"Refor^nr ^^i^estrc^ red comercinl,

con ^nás pa^ntos de i^enta r pote^zcinr a

nuestros distribuidores, con unn rne-

jor nsistencin tc^c^^ica v comercinl, es
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AGUEDA E HUOS

DE CALIDAD
trihución tncís potetrtes", afirma Julio

Gil (hijo), director de la empresa, res-

pecto a la situación en la que se en-

cuentran los fabricantes españoles del

sector. "Hu^' ul^,^rrrros yue no rectccio-

rurn udecuudumc^nte ul plunteumierlto

del rnercadn", añade.

La estrategia seguida para contra-

rrestar la competitividad de la grandes

firmas es crear máquinas de gran cali-

dad y mejor adaptadas a las necesida-

des del cliente. "Vurnos u hcrcer mú-

yuinus yue se adupten u las rrecesidn-

des puntuules de cada ;,onu", señala
Julio Gil.

En los 6 000 m' ^ue próximamen-

te se ampliarán hasta 7 000- que ocu-

pan sus instalaciones en Daganzo, se

fabrican dos líneas de producto muy di-

ferenciadas para atender a los dos mer-

cados que quiere abastecer con su pro-

ducción. Por un lado, una gama apro-

piada para los países en vías de desarro-

Ilo y, por otro, máquinas más sotistica-

das y de mayor técnica preparadas para

competir en el mercado europeo.

avances
informáticos al
servicio de I a
tecnología a^rícola
permiten a este
fahricante
madrileño
mantenerse en
primera línea de
merc<^do.

La producción de-

pende de una previsión

de ventas efectuada en

función de los datos esta-

dísticos acumulados.

"Fuhriccrmos por l^ro-

grutnuciórr", explica Ju-
lio Gil, "cs cma pret'is^itín

muv ctr^r-ies,^^udu pcrrc/ue

no s^uhemc^s cómo t^u u

evolucinnur la cosechu,

pero ^rcrcius a lu sub-

vencinnes cuda dícr ucc^r-

tumos mcís. EI procesu

comier^,u con la fuhricución cle toclos

los componerrres _^• clesprrés el munru-

je lo reuli;.arnos c^n furrcirin del Intc

óptinto de fcrhricucidn". Es decir, só-

lo optimizan la producción con pedi-

dos mínimos de 30 máquinas de un
único ►nodelo.

JUL10 GIL ÁGUEDA E HIJOS

cuenta con los medios más modernos

para la fabricación de piezas y partes

de sus máquinas, ya yue en sus insta-

laciones se fabrica un gran porcentaje
de las mismas. "Estu eslrutc^^iu dc fu-

hriccrción nns.fucilitu urru mcn•nr flc^-

.^ihiliclucl c^n c^l mnntujc^, unu cnntinuu

nu^jor•u cle ln.c !rt•crc•c^.ccr.ti !rr•nclrvrtit'us r,

snhr'c^ toclu, un ntc^jur• cnrrtr'c^l clr lu cu-

liclctd "

ASENTAMIENTO EN
^ ESPAÑA Y APERTURA

A NUEVOS MERCADOS

Últimamcnte, Julio Gil ha potcn-

ciado sus ventas en la r.ona nortc ^fe
Etipaña. "F_rr c^l uiPn ly^il .criln rlc^stinú-

bumus urr l0^/^ clc^ rrnr.ctru l^tr^clu^^ri^írr
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< < Ob'etivo:/
crear máquinas
de gran calidad

y mejor
adaptadas a las
necesidades del

cl ien te > >

al Norte. Ahorn cni^iuinos el 50%. Es

dc hido a y^^e 11e^n^^s udctptndo los nio-

de/ns u lo qi^e el c^^^ricttltor del Norte

c^urere }^ hemos ln,^^rado una respuesta

,►P110I17e11Q^' .
Como miembro de Agragex, Julio

Gil Águeda e Hijos participa en nu-
merosas misiones comerciales, que le
han permitido expandirse a otros paí-
ses. "Fuera cle E,^pur"ru, nuestro mer-
('(lC^O i17C7.S 1711pOYlltll(e eS e% CÍe f^►/'!CQ

c/el Norte, con Túnc;., Argelia y^ Ma-

rrtlecos, en do^^tcle estumos presentes

de.cde lu décadci cle los 80. En Europa

nos hemos irttrocl^^cido más tarde, so-

bre todo ei^ Itcilict ^^ Portugal. También

qi^eremos entrar e^T los mercados del

Este", comentó.
Una serie de acuerdos con empre-

sas extranjeras les permiten manCener
colaboración mutua en la fabricación

de algunos componentes. "Comple-

mentamos nuestra producción con la

de ellos y así logramos una gamn más

nmplid'.

Durante la campaña del 99, este

fabricante madrileño ha notado una

cierta tendencia a la baja en compara-

ción con los resultados obtenidos el

año pasado. "En los prirneros meses

las ventns haiz descendido un 8°Io, pe-

ro creo y^te seremos capaces de cnni-

binr esta tende^zcia en los últimos me-

ses". Gil achaca el problema a la se-

quía y a]a incertidumbre de las nego-

Julio Gil -en la imagen
superior- supervisa el correcto
funcionamiento de la fábrica.
Su hijo Julio -a la izquierda-
se encarga de la gerencia y
dirección.
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ciaciones de la PAC, pero ahora que
se ha desarrollado la cosecha con me-
jores resultados a los esperados, opina
que habrá una reacción positiva en el
agricultor.

Julio Gil Águeda e Hijos destina
un 10°Io de sus ventas a invertir y me-

' • ^ ' ' • ^ •

J ulio Gil Águeda e
Hijos puede consi-

derarse una de las
empresas españolas
pioneras en la fabri-
cación de máquinas
de siembra de gran
anchura. "Hacer má-
quinas más grandes
se debió a que nues-
tra penetración en el
mercado se basaba
en la zona sur, donde
las fincas son bastan-
te más grandes y
existe una demanda
mucho mayor que en
la zona norte, donde la agricultura es más pequeña", explica el director
de la empresa. Actualmente, aunque el mercado mantiene la tendencia
de demandar máquinas de gran tamaño, éstas han evolucionado y se
fabrican plegables para facilitar su transporte por carretera.

Influenciados por el cambio que ha existido en el laboreo tradicio-
nal, pasaron de fabricar arados de vertedera a todo tipo de máquinas
para laboreo vertical. La inestabilidad mostrada por el mercado de la
patata les Ilevó a abandonar la fabricación de plantadoras, una de sus
primeras máquinas.

Su producción principal se basa en la actualidad en sembradoras
de cereal en línea, que abarcan alrededor de un 60%. Un 10% se diri-
ge máquinas de precisión; y sobre un 30%, maquinaria de laboreo ver-
tical.

jorar la fabricaci^ín. En su opinion.

los t^abricantes nacionales han reac-

cionado a ticmpo antc la cnU-ada c1c

máyuinas procedentes de la Unicín

Europea. "Hc^nu^s suhicln l^urc^^• w^

prochcctc^ lo sufirierr^c^n^c^n^c^ rnulific•u-

dn purn ytu^ el a,^^ric•ultr^r itu ^c^^t,^^u

yuc^ /^lcui^c^ur.^e comp^•cu• unu mcíyuinu

c^n el e^h•ai^jc^rc^".w
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