El éxito obtenido con las
intercepas en el exigente
mercado francés ha sido
el principal argumento de
ventas que ha tenido
Industrias David en
nuestro pais, una empresa
con 85 anos de existencia
que se inicido como una
herreria especializada en
herramientas para el
campo y que en estos
momentos dispone de la
mejor gama de productos
para la vina, ademas de
sus conocidos
distribuidores de estiércol,
desbrozadoras,
trituradoras y
espolvoreadoras de gran
capacidad.

o han sido profetas en su tie-
rra, pero la buena aceptacion
que las mdquinas de Indus-

trias David han tenido para trabajar
las vifas en Francia y en California
avalan los excelentes resultados que
hace unos anos empezaron a tener
dentro de nuestras fronteras. Esta mo-
desta empresa ha inundado los vifie-
dos de numerosos paises con sus in-
tercepas, prepodadoras y despuntado-
ras, y no para de ofrecer constantes in-
novaciones en sus maquinas para estar
a la altura de las circunstancias que
demanda el mercado.

El fundador de la actual empresa
fue David Garcia, quien alld por el
aiio 1914 mont6 una herreria en la lo-
calidad murciana de Yecla. Al quedar-
se huérfano, con tan solo 14 anos, tu-
vo que hacerse cargo del negocio fa-
miliar, y esta circunstancia favorecio
el que toda la zona conociese Talleres
David. Mds tarde fueron evolucionan-
do y decidieron hacer sus primeras he-
rramientas de campo, hasta que poste-
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riormente se incorpora José
Garcia Mora, y en 1967 entra
Francisco Lépez en la empre-
sa como trabajador en ta-
lleres, donde empieza a
introducir ideas para me-
jorar la maquinaria que ha-
cian para tractores. Unos
afnos mas tarde, por los cono-
cimientos de Francisco, que
venia del mundo de la vifa, al
haber estudiado viticultura, y la
importancia que este cultivo tiene en
la zona, empezaron a especializarse
en este tipo de maquinaria.

En los afios 70 arrancaron con
un tipo de mdaquinas, los in-
tercepas de acciona-
miento hidrdulico,
en un momento en
que no se em-
pleaba la elec-
trénica a la hora
de hacer estas
herramientas. "La
idea surgio —recuerda
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NACIDA EN LA VINA

Francisco Lopez— a través de un agri-
cultor que nos comento el trabajo que
le costaba cavar las cepas, y empeza-
mos a investigar sobre el tema, pero
nos encontramos con el problema de
que un sistema hidrdulico no tenia la
misma sensibilidad y requeria un ma-
yor mantenimiento al disponer de
mandos con movimientos mecdnicos
al exterior, y las correderas sufrian
considerablemente con el polvo. Pen-
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samos entonces en la posibilidad de
un sistema electromecdnico, y nos en-
contrdabamos con el problema de que
no existian electrovdlvulas mds que
para uso industrial". A través de un
proveedor importaron algunas elec-
trovalvulas de 12 V y se iniciaron las
pruebas de los intercepas, y al entrar
de lleno en el mundo de la viticultura,
fueron surgiendo nuevas necesidades,
ideas y productos.

Hacia el afio 1972 comienzan a
exponer en FIMA y reciben premios
por las novedades técnicas que pre-

sentaban sus productos, aunque el di-
ploma por si mismo no servia para
mucho: "Quedaba entre los clientes
la incognita de saber si el sistema se-
ria fiable al basarse en la electroni-
ca. Nosotros estabamos absoluta-
mente convencidos de que tenia futu-
ro, a pesar de las dudas por tratarse
de algo desconocido, y por eso insis-
tiamos en seguir adelante", explica
Francisco Lopez.

Los premios y la nuevas tecnolo-
gias trajeron algunas complicacio-
nes, pues Industrias David inicia en-

tonces la conquista de nuevos mer-
cados, amplia sus instalaciones, y
todo esto conlleva las légicas preo-
cupaciones para sus responsables;
"Sabiamos que teniamos futuro, pe-
ro habia que conquistarlo".

Empezaron a hacer mercado en
Espaiia a través de las ventas en el ex-
tranjero. "En Esparia el agricultor no
tenia todavia conciencia para adqui-
rir productos de tecnologia avanzada,
mientras que en el mercado francés,
con todas sus reticencias, iban admi-
tiendo unidades que fueron testadas y
cada vez tuvieron mds aceptacion",
dice Francisco Lépez.
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MAYOR EXITO EN EL
B EXTRANJERO

El mercado francés fue el que
mas ayudo a consolidar con los inter-
cepas: "después empezamos a intro-
ducirnos en Portugal, donde traba-
jamos a través de una empresa im-
portadora, con unos crecimientos
asombrosos en los ultimos arfios".
También comercializan sus produc-
tos en Argentina, Chile, Brasil y EE
UU, y en el norte de Africa se han
establecido contactos para empezar
la exportacion en breve.

bk En Espana
no habia
conciencia para
mecanizar y
tuvimos que ir
al extranjero?d?

Francisco Lopez recuerda que "la
aventura americana se inicio a través
de una mision comercial organizada
por la Camara de Comercio a Méxi-
co, que nunca habia sido un mercado

interesante para nosotros, y desde alli
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se organizo una visita a California,
donde tuvimos ocasion de ver la ma-
quinaria que tenian en las explotacio-
nes, ademds de sus necesidades y su
forma de trabajo. Con el conocimien-
to exacto del terreno americano ini-
ciamos la exportacion de intercepas a
través de un fabricante local, puesto
que no queriamos utilizar las centra-
les de compras por tratarse de un
producto muy personalizado y que
necesita una buena asistencia técni-
ca, y hasta el momento se han vendi-
do muchas unidades".

Sobre la base del intercepas, han
desarrollado una serie de madquinas
que giran alrededor del viiedo, y
también se ha incorporado el frutal a
la gama al ser labores paralelas. Con
las trituradoras paso algo similar a los
intercepas, pues ya se habian vendido
700 unidades en Francia antes de ven-
der la primera en Espafia, y en des-
puntadoras sucedié algo parecido, se

vendieron 200 unidades al tener los
agricultores asumido su uso de forma
habitual, mientras que en nuestro pais
se hacia a mano, o no se hacia. Poste-
riormente atacaron el tema de las ali-
neadoras de lena, las prepodadoras de
vifias y frutales, cuyos nuevos mode-
los se han presentado en FIMA.

 PIMIENTO
¥ PIMENTONERO

En la provincia de Murcia uno de
los cultivos mds importantes ha sido
siempre el pimiento 'pimentonero’, al
que se dedicaban cerca de 8 000 ha,
pero con la carestia de la mano de
obra se hacia inviable y el gobierno
regional encargé a la Universidad
Politécnica de Valencia un estudio
para la mecanizacion del proceso de
recoleccion. “Al ser una empresa de
la region se pusieron en contacto con
nosotros para ver si estabamos inte-
resados en el desarrollo y acometi-
mos el proyecto en conjunto”, aun-
que no llegaron a tiempo de salvar
este pimiento autdctono y ahora sélo
quedan unas 1 200 ha cultivadas, y
estan trabajando en otras zonas de
Espaiia y Francia.

La crisis econdmica cogié a In-
dustrias David en un momento de ple-
na expansion y apertura de mercados,
y, al construirse pequefias series de
maquinas, fue dificil de remontar, ya
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que a esto se unia el traslado a una
nueva fabrica, que fue un lastre mas
para salir de la crisis.

Hoy, Industrias David cuenta con
una nueva planta de fabricaciéon con
una superficie de 2 300 m’, de los cua-
les 1 600 son de produccion y el resto
de oficinas, exposicion y almacenes, y
da empleo a una plantilla de 25 perso-
nas. Los productos estrella son el in-
tercepas y el distribuidor de estiércol,
y a partir de ahi se ha ido incremen-
tando la gama con trituradoras, des-
brozadoras, azufradoras, alineadoras,
espolvoreadoras... pero para la elabo-
racion de la amplia gama de produc-
tos que comercializan cuentan con la
colaboracion de talleres muy cualifi-
cados que realizan ciertos trabajos,
siempre bajo las especificaciones y
supervision de la empresa. Todas las
piezas se montan, ensamblan y com-
prueban en la fabrica, y cuando_han
pasado todos los controles de calidad
salen para su comercializacion.

FUTURO DE
B OPTIMISMO

Aunque el horizonte para la agri-
cultura espanola no se presenta exce-
sivamente claro con la reforma de la
PAC y el recorte de las subvenciones
europeas, Francisco Lopez se mues-
tra bastante optimista ante el futuro,
puesto que "el viiiedo de calidad ha
sabido adaptarse a las circunstan-
cias y tiene muchas posibilidades de
salir adelante mientras que se de-
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fienda el producto a través de la de-

nominacion de origen o de una mar-
ca propia, y cada vez existe una ma-
yor concienciacion".
Afortunadamente, los producto-
res, incluso aquellos que tienen cuatro
hectareas, estin creando la infraes-
tructura necesaria para no tener que
depender de una mano de obra que es
cara y escasa, y han adecuado sus vi-
fiedos a la mecanizacién para tener
explotaciones mds rentables.

En Industrias David siempre exis-
te un dnimo de innovacion y desde su
departamento de investigacion avan-
zan en cada elemento de los productos
que ya tienen en catdlogo, afadiendo
nuevos accesorios para hacerlos mas
versatiles, tecnologias mds punteras y
materiales distintos, a la vez que se

estudian nuevas maquinas a base de
escuchar las dificultades de los agri-
cultores y pensar en las posibles solu-
ciones que puedan aplicarse.

La novedad mas reciente, que aca-
ba de ser presentada en FIMA, es un
dosificador con control electrénico que
permite en las distribuidoras de estiér-
col introducir una serie de parametros
en el procesador, y que salga la misma
dosis de producto, independientemente
de la velocidad del tractor, algo que

hasta ahora se ha estado haciendo a
0jo, y que nunca era uniforme en toda
la superficie. Otra ventaja es que en
funcion del drea que estemos trabajan-
do puede incrementarse o disminuirse
la dosis segun el terreno esté necesita-
do de materia orgdnica, puesto que son
estudios individualizados.®



