Comeca volvié a reunirse con su red comercial durante el desarrollo de FIMA.
Dos cenas que sirvieron para verse de nuevo las caras y enviar mensajes de confianza.

omeca importa pro-

ductos de muy

distintas  marcas:
Kuhn, Welger, Gallignani,
Renault... La importancia
que tiene el mercado espa-
fiol para una marca del cali-
bre de Renault se vio refle-
jada en el apoyo ofrecido
durante la feria por los re-
presentantes de la marca
francesa, presentes en la reunién.

Las cenas contaron con un amplio
nimero de asistentes, que no sélo pu-
dieron departir sobre los pormernores
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del mercado y de la feria, sino pre-
senciar la actuacion en vivo de un
grupo de coros y danzas, que inter-
preté un amplio abanico de jotas
aragonesas.

Una jornada que sirvié para
insuflar optimismo para el futuro
que se avecina en los dis-
tintos mercados y regio-
nes de Espaia, donde
Comeca mantiene una
presencia mas que nota-
ble, con una gama de
productos completa vy
competitiva.®
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JYMPA, uno de los fabricantes espaiioles
de equipos para la preparaciéon del
suelo con mayor presencia
internacional, no podia faltar a la cita
con FIMA. En su stand expuso una
oferta importante en subsoladores,
despedregadoras, cultivadores y la
nueva gama de trituradoras de piedra.

ympa dispone de una amplia gama de

subsoladores adaptables a cualquier tipo
de tractor, idoneos para conservar mejor la
humedad en el subsuelo.

Jympa cuenta con cinco modelos de des-
pedregadoras disenados para trabajar en
terrenos altamente pedregosos, asi como en
los que abunda la piedra pequena.

ympa ofrece seis modelos de cultivador

de chasis alto y equipados con tres hileras
de brazos flexibles para trabajar con abun-
dante rastrojo.

ympa anade a su oferta la nueva gama de
trituradoras de piedra Kirpy, para trabajos
agricolas, forestales y obras publicas.

Carretera s/n
tel. 973 61 01 25 - Fa}x 973 61 04 56
25334 CASTELLSERA (Lleida) SPAIN

http://www.jympa.com

jympa@jympa.com




“Hemos conseguido
los mejores
resultados en Espaina
desde siempre”. La
afirmacion es de José
Enrique Puente,
director general del
grupo Agco, durante
el discurso que abrio
la reunién anual de
concesionarios,
celebrada durante
FIMA 99,

uente felicité a la red que co-
Pmercializa los productos Mas-

sey Ferguson y Fendt y se
mostré “optimista” de cara al futuro.
La facturacién de Agco Iberia alcanzé
la cifra global de 17 000 millones de
pesetas. Destacaron los 4 150 tracto-
res Massey vendidos, que han supues-
to 14 100 millones de pesetas, mien-
.tras Fendt llegé a las 150 unidades,
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con 1 300 millones. En cosecha-
doras, maquinaria para forraje y
aperos se alcanzaron los 600 mi-
llones de pesetas, un 4% del ne-
gocio de la compaiia. El capitu-
lo de recambios se elevé hasta
los 950 millones, un 5.5% del to-
tal.

El mensaje de optimismo
lanzado por José Enrique Puente
se apoya, segun sus propias pala-
bras, en el desarrollo de nuevos
productos, potenciando la activi-
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dad comercial, ofreciendo un mejor
servicio y segmentando mercado y
clientes.

También intervino David Baleta,
director comercial de Agco Iberia, que
se dirigi6 directamente a la red para
felicitarla por su trabajo. “Vosotros
sois los importantes”, exclam6 Baleta,
que descarté una caida grande del
mercado y envié un mensaje esperan-
zador de cara al futuro.

NUEVOS METODOS
DE FINANCIACION

Durante el acto se present6 el
acuerdo alcanzado con la empresa
“hermana” Agricredit Iberia que ha
dado como resultado los ‘Planes Agri-
credit’, una nueva férmula de finan-
ciacion en la adquisiciéon de maquina-
ria agricola. Cuatro opciones que per-
miten, desde el 1 de abril, al cliente de
Massey o Fendt acogerse a unas con-
diciones “myy interesantes”.

El denominado ‘Plan 111°, para fi-
nanciar a corto plazo, recibe este
nombre porque el interesado debe ha-
cer frente en 1 afo, a 1 tnico pago y
al 1% de interés. Nacen también los
planes ‘222’, ‘333’ y ‘444’ &
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