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finales de febrero empiezan a
estar disponibles los datos de
Inscripción de tractores agrí-

colas, que se realizan en las Comuni-
dades Autónomas. Con estos datos, el
Ministerio de Agricultura, Pesca y
Alimentación, elabora la estadística
ot►cial conjunta que se publica en la
Memoria Anual.

Los datos recibidos de las Comu-
nidades a veces incluyen como nue-
vos tractores que han llegado a la agri-
cultura procedentes del sector de
`Obras y Servicios', lo que puede ha-
cer yue aparezcan como `nue-
vos' tractores antiguos, algu-
nos de ellos, incluso, que hace
años que se dejaron de fabri-
car.

Estas particularidades son
depuradas en el MAPA, antes
de publicar la Memoria Anual
que se difunde a todos los in-
teresados del Sector. Utilizan-
do los datos de las Inscripcio-
nes que Ilegan de las Comuni-
dades Autónomas hemos rea-
lizado nuestro resumen esta-
dístico correspondiente a
1998, comparándolo con los
datos disponibles de 1996 y
1997, para analizar las ten-
dencias del mercado.

junta el mercado del tractor agrícola
en España.

De todas formas, lo más signitica-
tivo, desde el punto de vista comer-
cial, no es el número total de tractores
vendidos por una marca, sino su parti-
cipación en el mercado en los distin-
tos segmentos de potencias de refe-
rencia, o para un determinado tipo
constructivo (tractores articulados, es-
trechos, de simple tracción, etc.)

Por ello, para cada `clase' de po-
tencia se ha realizado una separación
que considera el número de ejes moto-

el apartado de `estrechos' se incluyen
tractores, tanto con estructura conven-
cional, como del tipo 4RM (ruedas
iguales en ambos ejes), pcro yue su
sistema de dirección depende del án-
gulo de giro de las ruedas del eje de-
lantero.

En el apartado articulados siempre
se considera tractores tipo 4RM, con
ruedas iguales en ambos ejes, y siste-
ma de dirección por articulación cen-
tral. En las bajas potencias estos [rac-
tores se pueden considerar asimismo
como 'estrechos', no así en elevadas

potencias.
Hay que destacar, ante

todo, el crecimiento glohal
del mercado, produciéndosc,
en el periodo señalado, un
incremento de las ventas de
mas del II.S°lo, ya que se
han superado las 24 000 uni-
dades vendidas (tractores de
ruedas) en 1998, frente a los
21 677 de 1997 y 18 521 de
I 996.

Para hacer una compara-
ción entre las marcas presen-
tes en el mercado, en el cua-
dro se han realizado algunas
agrupaciones, como la de las
marcas Same, Lamborghini
y Nurlimann (S+L+H), aun-

VENTAS TOTALES DE TRACTORES (RUEDAS+CADENAS)
EN LOS TRES ÚLTIMOS AÑOS

1996

En este número se incluyen los ta-
tos comparativos correspondientes a
las clases de tractores:
• pequeños (0 a 50 CV de potencia de

`inscripción' ).
• medianos (51 a 90 CV).
• grandes (91 a 130 CV).
• muy grandes (de 131 CV en adelan-

te)
de manera que, cuando se publi-

que la estadística oficial aprobada por
el MAPA, analicemos de manera con-

1997 1998

res (simple y doble tracción), así co-
mo la anchura de vía mínima (tracto-
res normales y estrechos) y el sistema
de dirección (ruedas delanteras o arti-
culación central).

Los que aparecen incluidos como
tractores `estrechos', con `simple trac-
ción', son todos tractores tipo conven-
cional con ruedas de menor tamaño en
el eje delantero (directrices).

En el caso de tractores de doble
tracción, para las bajas potencias, en

que se ha mantenido separados los re-
sultados correspondientes a Deutz-
Fahr, aunque esta empresa pertenece
al mismo Grupo.

En todos los cuadros se han consi-
derado de manera conjunta las marcas
integradas en el grupo New Holland
(Fiat, Fiatagri, Ford y New Holland).
Asimismo, se ha realizado la agrupa-
ción de los tractores International y
Case International dentro de la marca
Case-International.
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PEQUEÑOS (HASTA 50 CV)

Crecieron un 8%
n LOS MAS PEQUEÑOS EVOLUCIÓN DEL MERCADO EN LAS MARCAS CON MÁS DEL 2.5% DE PENETRACIÓN

PARA TRACTORES DE MENOS DE 50 CV

Dentro de esta `clase', a la cabeza
sigue Pasquali con 589 tractores, se- Q 150

guida de A^ria, con 531 tractores. El
' '`^incremento de ventas de Pasquali en

el periodo contabilizado ha sido del 0 100
- 2.5% (muy por debajo de la media
de la `clase' de tractores pequeños: w 75
8%), mientras que Agria se intenta

i 4 5% "'acercar a esta med a con un . .
Dentro de la `clase' considerada , ^

el mayor número de unidades vendi-
das se encuentra en la banda de 31 a
40 CV ( I 241 unidades). Asimismo,

25

Q
^

a
N

ii

Q
^
UQ

_+
J
+
N

w
ŵ
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1 148 unidades de las 2 576 compren- Z -25

didas en la `clase' (cerca de un 45%),
son tractores articulados con ruedas
iguales en ambos ejes.

De las marcas presentes en esta
'clase' de potencia, 9 superan el 2.5%
de penetración, y en su conjunto casi
es el 90°h de la `clase'.
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De nuevo hay que destacar el in-
cremento de ventas que han tenido
tanto Antonio Carraro (46.9%) y Fe-
rrari (75.6%), superando notablemen-
te el incremento conjunto de
ventas para la `clase' de tracto-
res pequeños.

Repite liderazgo el Agria
9900, un tractor articulado ti-
po 4RM, que por su anchura
de vía puede considerarse
como estrecho.

LOS 5 MÁS VENDIDOS
Marca/modelo Unidades Tipo

AGRIA 9900 N 165 DT/AE

LAMBORGHINI RUNNER 450 DT 120 DT/E

PASQUALI 980.EX 118 DT/E

PASQUALI 980.ED 112 DT/AE
SAME SOLARIS 45 DT 109 DT E

VENTAS TOTALES (POR ORDEN ALFABÉTICO)

TRACTORES PEQUEÑOS (HASTA 5O CV DE POTENCIA DE INSCIRPCIÓN)

Simple trac Doble tracci^ín I'^^tencias de Inscripciun Tutales

M.^r^ a. nr^rmal estrecho nnrm^il e^treih^. U.^ ^ ;1-d0 ^41 ^II añu 96 aiin 9" arn: ^!^^^

AGRIA 35 496 45 67 298 121 463 508 531
AH-(^OLI)( )^ ^ I
ANTONIO ( aI^R ^Rt ^ 188 124 43 21 102 128 18ti
ANTO^!r ^ r '^1:1; ^^It^ ^ 3
ASTOA ^
B.C.S. 29 34 4 29 26 -1 bl b? t^t
B.J.R. 2 2 8 2 ?
ftELARI ^^ 1 1 I
BERTOI;^! 3 1
(^^1SF IN1FR ^ ^."'^i ^^ ^^,^ 29 29 ?')
DEUTZ-FAHIt
FEti'I)I

40
1

40
I

18 34 40

FERRARI
GOLU^ ^`^

1 80 77 1 83 74 87
10

90
4

I

158

HOLDf I'
HONU ^ 6 6

1
4 (,

ISEKI 22 20 22 20 6 4?
Itif KI-^^^ °^:I ^^ 9 4 5 17 I' ^1
IOHN I^ i i^; i 4 29 98 78 10 96 74 29 279 246 209
KUBOI ^, 1 98 4 6 61 15 21 68 89 I(l^i
LANDFI^ 6 14 10 10 104 107 20
LANf)I^^ I
MASSFI ^:̂I_',^.^ ^,. ,
ti11`. t^^ ^ 1 61 13 53 14 24 911 ti-1 10(, I!ti
NIfS:,
Pt

1 1 3 I

., 161 428 194 69 263 63
I
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317 3"I
l;.l !', 13 62 46 ^^q 14 3^3 ^^^
VAI P^^I ^ ^^ ^^ 34 15 4 38 7 35 24 •I't
Vtil IIIIII:^ iG\( IUR^ 2 2 !
ZETOR 1 1 4 1 I
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MEDIANOS (51 A 90 CV)

Se superaron las 13 000 unidades
LOS DE MEDIA

^ POTENCIA

Esta `clase', que corresponde a los
modelos con potencias de `inscrip-
ción' entre 51 y 90 CV, es en la que se
ha producido el mayor número de uni-
dades vendidas (13 393 unidades) de
entre las cuatro `clases' consideradas,
con un incremento global de las ven-
tas del 8.3%, aunque no consigue re-
basar el incremento globlal para el
conjunto de las cuatro `clases'
(11 .6°l^). De estas ventas, casi la mitad
(6 468 unidades) corresponden a mo-
delos con potencias entre 71 y 80 CV.

Asimismo, casi la mitad de los
tractores de la `clase' son traetores
de tipo `normal' con doble tracción
(6 264 unidades), siguiendo en núme-

VENTAS TOTALES (POR ORDEN ALFABÉTICO)

TRACTORES MEDIANOS (DE 5^ A 9O CV DE POTENCIA DE INSCIRPCIÓN)

^^^ ir,^c. I)ublc tr^^c+^irín I'nicnct^5 de In.,. ^ ^
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1 1 12 3 1
29 156 65 12 108 212 244 185

, ii; 7 15 6 16 21 22

^,1Fft'^ ^l ^t il-^I 4 55 165 168 49 1 234 108 443 529 392
!!^i 1 31 182 103 223 66 28 256 302 317

4 1 61 6 6 1 64 1 34 65 72

10 26 36 8 35 36

172 253 1660 714 591 268 1281 659 2386 2580 2799

20 7 27 6 3 27

234 154 546 627 376 983 202 713 1063 1561

211 143 984 825 17 405 1266 475 1778 2301 2163

: 561 336 1338 1078 326 672 1423 892 2136 2712 3313

40 32 8 33 42 40

6 32 67 97 5 90 107 169 201 202

70 182 884 810 377 302 848 419 1685 2000 1946

2 1 1 1 1 1 2 3
1 24 1 24 35 14 25

1 15 16 35 36 16

1 141 14 3 48 105 119 124 156

3 3 4 5 3
3 5 7 1 4 8 8

4 4 13 10 4
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ro los estrechos (4 608 unidades), lo
que indica la importancia relativa de
los cultivos leñosos (frutales, vid, etc)
en el conjunto de la agricultura espa-
ñola. Dentro de esta `clase', a la cabe-
za se encuentra New Holland con
3 311 tractores con un incremento de
ventas del 22.2%, le sigue John Deere
con 2 799 unidades vendidas, y Mas-
sey Ferguson con 2 163 unidades.
Hay que destacar el notable incremen-
to de las ventas de Landini (46.8%)
que le lleva a conseguir un 11.665 de
cuota de mercado.

Entre las marcas que han vendido
modelos en esta `clase', seis de ellas,
en conjunto, cubren el 90% de la cuo-
ta de mercado.

El John Deere 6210 4RM, además
de ser el tractor más vendido de su
`clase' es el segundo más vendido del
conjunto de las cuatro `clases'.

LOS 5 MÁS VENDIDOS

EVOLUCIÓN DEL MERCADO EN LAS MARCAS CON MÁS DEL 1"/o DE PENETRACIÓN
PARA TRACTORES ENTRE 51 Y 90 CV
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Marca/modelo Unidades Tipo

)OHN DEERE 6210 4RM 497 DT/N

MASSEY FERGUSON MF-394.4 FP 432 DT/E

JOHN DEERE 6110 4RM 403 DT/N

MASSEY FERGUSON 390-4 385 DT/N

%MERCADO ^ INCREM. 97-98
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GRANDES (91 A 130 CV)

EI menor incremento de ventas
n LOS GRANDES

En esta `clase', que comprende a
los modelos con potencias de `inscrip-
ciGn' entre 91 y 130 CV, es en la que
menor incremento de las ventas se ha
producido para el periodo considerado
(sólo un 3.6%), destacando la penetra-
ción conseguida por John Deere que
alcanza un 31 °Ic de la `clase', pero con
el inconveniente de tener un decre-
mento de las ventas de un 11.9%. Hay
que destacar las fuertes subidas de
Massey Ferguson y de Renault con
unos incrementos de ventas de 31.4%
y 49.1 %, que representan una cuota de
mercado, respectivamente, de 20.8°Io
y 3^%.

La banda de potencia con mayor
número de unidades vendidas es la
comprendida entre 91 y 100 CV
(2 590 unidades), casi la mitad de la
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EVOLUCIÓN DEL MERCADO EN LAS MARCAS CON MÁS DEL 1 % DE PENETRACIÓN
PARA TRACTORES ENTRE 91 Y 130 CV
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`clase'. Siete marcas se reparten el
96oIo del mercado. La `clase' se puede
considerar formada por tractores de
doble tracción y anchura `normal'.

El John Deere 6310 4RM, es el
tractor más vendido de esta `clase' pe-
ro además también es el líder en el to-
tal de ventas.

LOS 5 MÁS VENDIDOS

Marca/modelo Unidades Tipo

JOHN DEERE 6310 4RM 609 DT/N

JOHN DEERE 6510 4RM 317 DT/N

MASSEY FERGUSON MF-6190 269 DT/N

NEW HOLLAND FIAT M 115 DT 248 DT/N

NEW HOLLAND TS 100 (4WD) 221 DT/N

VENTAS TOTALES (POR ORDEN ALFABÉTICO^

TRACTORES GRANDES (DE 9^ A ^ 3O CV DE POTENCIA DE INSCIRPCIÓN^

, ,^^^^ I^ilal^^^
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'1 4 1
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r^ll^^.^l? 78 1453 958 161 340 72 1518 1459 1531
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MUY GRANDES (MÁS DE 130 CV)

Magnífico comportamiento
EVOLUCIÓN DEL MERCADO EN LAS MARCAS CON MÁS DEL 0.4% DE PENETRACIÓN nr LOS MUY GRANDES

PARA TRACTORES DE MÁS DE 130 CV
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Esta `clase', que corresponde a los
modelos con potencias de `inscrip-
ción' de más de 130 CV, es en la que
se ha producido un mayor incremento
de ventas durante el periodo conside-
rado (65.6%), pasando de 1 700 a
2 816 unidades.

La posición de cabeza la ocupa
John Deere con 1038 unidades, ha-
biendo conseguido en el periodo un
incremento de ventas del 165.5% y
una cuota de mercado de 36.86%. Le
sigue New Holland con 667 tractores
y una penetración de mercado de
23.7%. Hay que resaltar, asimismo,
las fuertes subidas de Case Internatio-
nal (42.8%) y S+L+H (93.8%).

LOS 5 MÁS VENDIDOS

q '%,MERCADO ^ INCREM. 97-98
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Marca/modelo Unidades Tipo

JOHN DEERE/6910 4RM 425 DT/N

NEW HOLLAND/FIAT M 135 DT 372 DT/N

CASE INTERNATIONAL/MX-135 202 DT/N

JOHN DEERE/7610 PS MFWD 199 DT/N

JOHN DEERE/7710 PS MFWD 152 DT/N
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VENTAS TOTALES (POR ORDEN ALFABÉTICO)

^ÍRACTORES MUY GRANDES (> ^ 3O CV DE POTENCIA DE INSCIRPCIÓN^

lr,i^l^>;S

Simple trac. Doble tracción Potencias dc Imcripri^in Total^^s

MarcaS nurmal estrecho normal estrechu arti^ul.,ril^^ 1S1-lall lal-Ii0 Ii1-1611 ^ Ibu ,iiw96 año9' aiiu98

^ti F 4KUS 2 5
(.1tif Iti'TIN^A^111Oti^^l 1 416 297 22 98 277 292 417
DEUT1-FAHR 1 62 42 21 32 52 63
FE^I^I 57 25 1 31 37 60 57

1Cf3 3 1 2 3 2 3
lOH ^^ I) I t R I 1038 630 44 159 205 316 391 1038
KUBOTA 1
LANDI ti I 38 31 7 38
MASSEYFfR(,U5O^^ti'^ 131 68 16 47 126 124 131
NEW H(^I I 1^U 667 485 56 126 372 530 667
RENAUI7 26 1 2 16 7 20 7 26
S+l^ll 219 176 16 3 24 109 113 219
STEIK 5 5 3 5
UN^I ^^ 14 14 30 19 14
VAL,titFl 128 68 17 43 44 77 128
IT^ 10 9 1 33 25 10

Itlf^I ^ U I^^^^ II'r^ !^1^ ^^U^^ I^JtI! I^uU !YI^^

TRACTORES DE CADENAS
Dentro de este grupo destacar la una cuota de mercado del 21.8%.

preponderancia de New Holland, que Destaca el incremento de ventas de
abarca el 55% mercado con 478 uni- Landini, de un 5.8%, con un 12.6%
dades vendidas. Le sigue Massey de penetración y muy cerca S+L+H
Ferguson ( 189 tractores vendidos) y con un 10.4% de cuota de mercado.

MARCAS 1996 1997 1998 % MERCA^o

NEW HOLLAND 320 473 478 55.1

MASSEY FERGUSON 160 235 189 21.8

LANDINI 61 104 110 12.6

S+L+H 64 111 90 10.4

OTROS 7 2

Para esta `clase' de potencia se
pone de manifiesto el interes de la do-
ble tracción, con estructura conven-
cional en casi la totalidad de los casos,
solo se han vendido dos unidades de
simple tracción.

La gama de potencia con mayor
número de unidades vendidas es la
comprendida 131 y 140 CV ( I 837
unidades), aunque aparecen 605 uni-
dades con más de 160 CV, yue ten-
drian que analirarse de modo desglo-
sado.
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