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" las perspectivas para
Fercam '99 son óptimas "

^ léniendo en cuenta la gran
aceptación de Fercam en las pasadas
ediciones, ^cuáles son las expectati-
vas para la próxima edición?

Las perspectivas para Fercam '99

son óptimas en su trigésimonovena edi-

ción, dando servicio tanto a industriales

como a profetiionales, yue cada vez van

incrementando más su participación, y

este eti un aval importante para el certa-

men.

^ ^Cuántos visitantes, exposito-
res y ventas prevén alcanzar?

El número de expositores en estos

momentos está en una cifra muy consi-

derable; podemos hablar de la pasada
edición, en la yue estuvieron presentes

más de 160 expositores, representando

unas 600 marcas, con ventas que supe-

raron los 1 200 millones de pesetas.

Los sectores que exponen son muy di-

versos, tales como mayuinaria agrícola,

riegos, obras públicas, automoción, ga-

nadería, turismo y servicios.

El pasado año, el área de exposi-

ción ocupó una superticie de rnás de

50 000 m' y fue visitada por unati

120 000 personas, con un alto porcenta-

je de profesionales. Uno de los alicien-

tes con yue contamos es que Manzana-

res es la encrucijada de Madrid-
Andalucía y de Badajoz-Levan-
te, con lo yue si tenemos en
cuenta que además, por nuestro
mercado de carácter regional,
contamos con una gran difusión
en Castilla-La Mancha, las ex-
pectativas de importantes exhibi-
ciones, volumen de visitantes y de posi-
bles compras son muy elevadas.

^ ^Cuál es su opinicín acerca de
la posible internacionalización del
certamen?

Fercam tiene un marcado caráctcr

regional, aunque la presencia de expo-

sitores es la misma que la de otros cer-

támenes nacionales: vienen de toda Es-

paña. No obstante, nos guiamos por los

tiempos, y si bien nuestro primer pro-

pósito es dar servicio al profesional de

nuestra región, no debemos olvidar yue

estamos inmersos en el Mercado Ew'o-

peo, con lo cual tanto industriales como

profesionales necesitan estar al día en

todo lo que acontece en dicho mercado

y por tanto, tal necesidad nos Ilevarú cn

un futuro, quizá no muy lejano, a plan-

tearnos un entronque distinto del certa-

men. Todo ello, claro está, debidamente

estudiado y en aras de una mayor etica-

cia y mejoría.

^ ^Qué venta,jas y yué inconve-
nientes tiene ahora la Feria? ^,Cuáles
tendría si abarcara un campo mayor
que el regional?

Creo yue más yue inconvenientes,

el certamen plantea un amplio abanico

de ventajas, y éstas se vun incremen-

tando en la medida en que va teniendo

una mejor organizacicín, mayor difu-

sión y mejor prestación de todo tipo de

servicios a los profesionales y mejores

infi•aestructuras para los visitantes.

De acuerdo con estudios realiza-

dos. consideramos yue tendremos futu-

ro en cuanto a lo yue en oferta y de-

manda nos pueda ofrrccr cl Mrrcado

Europeo, asimilándulo cumo corres-

ponda -como antes he mrrncionado- trati

su detenido estudio y aplicación, rn be-

neticio clc tuclu^ los scclorc` yur acoge

^I c^rtan^rn.

^ i,Yresentará al};ún aspecto
novedoso la Feria en relación con
otros años?

No cahc duda duc cl ori^en dcl ccr-

tamen es d^u' a cunocer las novrdadr^ y

prcticntar cn cada scctor dc la mistrrt la

tccnología más avanzada yue la ha^a lo

más atractiva dc cara a los profctiiona-

le^. Todos los yuc puedan recugcrsr pa-

ra las fechas yue yucd^tn hasta la celr-

bración de Fercam (del I^1 al IK dcjuliu

de lyy9), allí estarán.

^ <.Han claboradc ► ^'a algún pro-
grama de actos:'

En CtiIl1S mOml'nl(lti CSl[lmlri CC-

rr^u^do el programa dc a^'to^, c indcpcn-
dientemente de la espccial atención yur

merezcan los productos agroprcuario^

de nuestra región, realiz,u'emos concur-
sos de calidad y ca[as, y ad^más ccl^-

hraremos más actoti inf^ormativos sohrr
todo lo clue acontezca en la Unicín l:u-

ropea, tanto cn la ^tc[ualidad como las
pcrspectivas de futuro, a tin dr elue tu-
dos nos enriyuexcamos cn todas la^ fa-
cetas posibles.4
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