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Massey Ferguson presento los dias 3 v 4 de febrero pasados sus altimas
novedades a la prensa especializada en el incomparable marco del Estadio
de Francia, en Paris. Se trata de las series 6200 y 8200, que cuentan con

15 modelos que van de los 79 BS/75 CV a los 270 BS/260 CV, con un
nuevo diseno y un gran aporte de novedades tecnologicas en cuanto a
motores, transmisiones, cabina, carroceria, eje trasero y sistema de frenado.
Una apuesta para entrar con mucha fuerza en el siglo XXI.
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Adri Verhagen confirmo durante la presentacion de los nuevos

“QUEREMOS FABRICAR EN

os resultados obtenidos duran-

te 1998 por el grupo Agco en

Espafia han sido valorados de
forma muy positiva. Por primera vez se
ha conseguido superar la cifra de 4 150
tractores vendidos en Espafia, con un
porcentaje de penetracion en el mer-
cado competitivo que se estima en el
18%, segun desvel6 Adri Verhagen,
vicepresidente para Europa del grupo
Agco, en la rueda de prensa celebrada
en Paris con revistas especializadas de
toda Europa durante la presentacion
de las nuevas series de tractores 6200
y 8200 de Massey Ferguson.

Aunque la tendencia en el conjun-
to de Europa ha sido negativa en lo
que se refiere a venta de tractores, con
un descenso medio del 2.6%,
en Espana las cifras de
Agco apuntan un in-
cremento del 4.3%
respecto a los re-
sultados de 1997.

Los mercados europeos que mas
han crecido durante el pasado afio han
sido el italiano (11.8%) el espafiol
(10.9%) y el francés (4.7%), donde en
el mes de diciembre se vendieron el
20% de los tractores anuales, mien-
tras en el Reino Unido han sufrido
una fuerte caida del 32% en las ven-
tas. Estos resultados tan variables que
se han producido en Europa estin di-
rectamente relacionados con las cifras
referidas a los ingresos agricolas, que
sufrieron constantes caidas durante
1998, situandose en una media del
7.3%, segun datos de Eurostar.

Las perspectivas para el 99 se ve-
ran también influenciadas por las re-
formas de la PAC, que finaliza en la

primavera de este ano, y que pro-
ducird una mayor incertidumbre

entre los agricultores.

Adri Verhagen, vicepresidente de Ventas para Europa, Africa y Oriente Medio.
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u RETROCESO MUNDIAL

La menor demanda del conjunto
de los paises asidticos y el mercado
sudamericano ha sido el desencade-
nante de unos resultados peores de lo
previsto a nivel mundial en el grupo
Agco, a lo que se unieron otros facto-
res como los altos niveles de stock, la
bajada de precios y la incertidumbre
en mercados como el ruso. Todo esto
se tradujo en una reduccion de las
ventas de un 15% durante el cuarto
trimestre de 1998.

Estos factores van a continuar
afectando negativamente a la deman-
da de productos agricolas durante el
presente ano. Segun Robert J. Ratliff,
Chairman de Agco, estos factores
contribuyeron directamente a la re-
duccion, tanto del volumen de ventas
como de ganancias, pero también hu-
bo “una significativa reduccion en la
produccion mundial, resultado de una
absorcion desfavorable de los costes
generales fijos, asi como por una ma-
yor competitividad de precios en al-
gunos mercados y productos, y el de-

bilitamiento del dolar canadiense

[frente al dolar americano”.

Los resultados a 31 de diciembre
de 1998 muestran unas ventas de 2.94
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sobre B8

modelos el crecimiento del grupo Agco en Espana

FUNCION DE LA DEMANDA”

billones y unos ingresos netos exclui-
dos los gastos extraordinarios de 85.8
millones de dolares, 6 1.4 $ por ac-
cion. Las ventas y los ingresos netos
para el mismo periodo en 1997 fueron
de 3.22 billones de $ y 182.6 millo-
nes, 6 2.94 $ por accion respectiva-
mente excluidos los gastos extraordi-
narios y no periddicos y los de deuda
de costes no amortizables incluyendo
en ambos afios los gastos extraordina-
rios y la pérdida o depreciacion de es-
tos costes no amortizados en 1997.
Los ingresos netos durante 1998 fue-
ron de 60.6 millones, 6 0.99 por ac-
cion, comparado a los 168.7, 6 2.71
por accién en 1997.

FUERTE GENERACION
B DE CASH FLOW

El cash flow generado fue de 200
millones en el cuarto trimestre de
1998. Este indice positivo fue genera-
do a través de la reduccion de inventa-
rios y saldos de clientes. Las acciones
sobre el cash flow en el cuarto trimes-
tre se dirigieron hacia una reduccion
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Cuabro 1
VENTAS 1998* VENTAS OCT/DIC 98 PREVISIONES 1999
Norteamérica -2% -4% _ -15/20%
Sudamérica -5% -32% -10/15%
Europa este -3% -15% . -10%
Europa oeste -3% -15% -5/10%
Resto -26% -18% -5%

* En comparacion con el mismo periodo del ano anterior.

CUADRO 2
VENTAS INGRESOS NETOS (*) INGRESOS NETOS
1998 2.94 bill $ 85.8 mill $ 60.6 mill $
1.4 $ por accién 0.99 $ por accién
1997 3.22 bill $ 182.6 mill $ 168.7 mill $
2.94 $ por accién 2.71 $ por accién
Oct/Dic 98 758.1 mill $ 2.8 mill $ 223 mill §

0.5 $ por accién

0.37 $ por accién

(*) Excluidos los gastos extraordinarios.

del inventario y disminucién de la
produccion de cara a la menor deman-
da prevista. El éxito obtenido se tra-
duce en palabras del presidente y
C.E.O. de Agco, John Shumejda, en
que “el cash flow continuard siendo
uno de los objetivos principales du-
rante 1999 y continuaremos dirigien-
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do activamente nuestros saldos e in-
ventarios para minimizar nuestra in-
version y mejorar la produccion de
estos recursos’.

El cash flow del ano completo de
estas operaciones se concreto en 11.2
millones de ddlares, frente a los 100
millones de $ en 1997, dado principal-
mente a un ingreso neto mas bajo y
una reduccion neta en las cuentas pa-
gables e incrementos de la produccion
y volumen de ventas. “Una estrategia
industrial flexible facilita las reduc-
ciones adicionales de la produccion”.

_ INICIATIVAS DE
B AHORRO

En respuesta a las menores deman-
das de los equipos agricolas en la ma-
yoria de las regiones del mundo, Agco
redujo en 1998 la produccion de trac-
tores y cosechadoras en un 13% sobre
el afio anterior, que se vio acentuado
en el dltimo trimestre del ano con un
22% de disminucion. Para 1999, debi-
do a las bajas expectativas sobre la de-
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eno

manda, la compaiiia piensa ajustar ne-
gativamente la produccion de cose-
chadoras y tractores un 13% sobre los
niveles de 1998 y reducir los inventa-
rios de los distribuidores. La flexibili-
dad de Agco en la estrategia de fabri-
cacion implica una integracion menos
vertical que permita ajustar la produc-
cion a la demanda de la industria y
mantener unos costes estructurales ba-
jos. A la menor fabricacion se le suma
una reduccion en las operaciones de
gastos para 1999, entre 45 a 50 millo-
nes de dolares, que se refiere princi-
palmente a una reduccion de emplea-
dos, ingenieria, ventas y gastos gene-
rales y administrativos. Estas acciones
favorecerian la posicion de la compa-
fifa a largo plazo y su rentabilidad. A
este respecto, John Shumejda afiadié
que “continuamos con el compromiso
de mantener los niveles de inventario
y costes operativos mds bajos confor-
me a la demanda prevista”.

_ RESULTADOS
@ MUNDIALES

En Norteamérica se observa una
fuerte reduccion en las ventas de cose-
chadoras y tractores de potencias al-
tas, si bien se incrementan entre trac-
tores de potencias media y baja. En el
cuarto trimestre de 1998 las ventas ca-
yeron un 4% comparado con el afio
anterior.

Los paises de Europa del
Este bajaron durante el dltimo
trimestre un 15%, que completan
la bajada anual de la industria
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estimada en el 3% por debajo de 1997.
También sufri6 un importante declive
el Reino Unido y los mercados escan-
dinavos. Este descenso fue parcial-
mente compensado con un incremento
en Alemania e Italia.

En Sudamérica la venta de trac-
tores durante el cuarto trimestre bajo
un 32% en comparacion al afo ante-
rior y hasta la fecha la industria de las
ventas del tractor sufrié un descenso
del 5% comparado con el afio anterior.
Estos mercados siguen sufriendo la
incertidumbre econdmica, asi como la
bajada de precios y alto interés

en los créditos. Sin embargo, segun
John Shumejda, “hasta la fecha, las
ejecuciones de Agco en Sudamérica
han mejorado con respecto al aiio an-
terior”, a lo que afiadio que “nuestra
perspectiva para la region depende fi-
nalmente de las condiciones economi-
cas y de la reciente devaluacion del
dinero brasileiio”.

En el resto de mercados, las ven-
tas sufrieron un descenso de aproxima-
damente 19.6 millones, un 18% para el
cuarto trimestre del 98 comparado con
el ano anterior. En estas regiones las
ventas hasta finales del afio sufrieron
un descenso de aproximadamente
106.1 millones 6 un 26% comparado
conel 97.

Estos mercados permanecen in-
fluenciados negativamente por la in-
certidumbre econdmica existente en
Asia, Pacifico, Europa central y del
este. Como se demostrd en el tltimo
trimestre de 1998 una economia in-
cierta acompafnada de fuertes cose-
chas y reducidas demandas de expor-
tacion de articulos agricolas continua-
ra afectando negativamente a la venta
en los mercados mas significativos del
mundo.

w EXPECTATIVAS

Para 1999 la compaiiia norteame-
ricana prevé que el mercado europeo
podra reducirse entre un 15 6 un 20%
debido al continuado impacto que el
alto stock de articulos estd teniendo
en los precios de los productos e in-
gresos netos. Igualmente se espera
que el mercado del Este se reduzca
un 10%, debido tanto a la incerti-
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dumbre en las discusiones de la politi-
ca agraria de la Comunidad como por
los menores ingresos previstos dentro
de la UE. En Sudamérica como con-
secuencia de la reciente devaluacion
de la moneda brasilefia y el incierto
crecimiento en la region, la compania
espera que la economia en este mer-
cado sea entorno a un 15% inferior a
la del 98. No se vislumbra una mejora
en el resto de los mercados del mundo
que tenga ventas en Asia, Pacifico,
Europa central y del este, que va a ser
un 5% inferior a la del ano anterior.
De cualquier manera, Agco reafir-
ma su destacada posicion y anuncia, de
mano de su presidente, John Shumejda,
que “aunque se prevé que la industria
va a descender en la mayoria de los
mercados, la comparniia espera mante-
ner en 1999 beneficio”, y anadié que
continuaran enfocando sus esfuerzos en
un crecimiento a largo plazo, mejoran-

do donde se ha gestado el nacimiento
de las nuevas series de tractores MF
6200 y 8200 y “estamos orgullosos de
haber podido demostrar nuestra filo-

lanzamiento de la nueva gama, que ha
sido producida en su totalidad en la

factoria francesa de Beauvais, y que

son lideres en el sector de potencia

do las iniciativas de beneficio.
En este contexto economico ha si-

sofia de compromiso con los conce-  media-alta”, explico Adri Verha-

sionarios 'y los agricultores con el  gen.®

“En Espaia se han superado los 4 000 tractores”

to electronico esté en total armonia
con el paso al 2000”.

La prensa se interesé por la evo-
lucién del grupo Agco en el merca-
do espaiiol, a lo que Adri Verhagen
respondié: “En 1998 conseguimos
un récord, ya que por primera vez
alcanzamos el 18% de la cuota de
mercado competitivo y se superd la
cifra de 4 150 tractores vendidos.
Ademas, los concesionarios espaio-
les se mostraron muy entusiasmados
en el lanzamiento de estos tractores,
que fueron presentados a la red la
tercera semana de enero en Sevilla”.

Objetivos. “Para 1999, tratare-
mos de conseguir arrancar 2 6 2.5
puntos mds en la cuota de mercado
que actualmente tenemos a nivel

Adri Verhagen y Peter Delaney, durante la rueda de prensa que el grupo Agco ofrecié
en Paris a los medios de comunicacion europeos.

rimentardn un pequefnio aumento del

Aunque la presentacién oficial no
3 6 4% debido a las innovaciones

se realizard hasta final del mes
de febrero en la feria Sima de Paris,

la prensa especializada tuvo ocasion
de conocer los nuevos modelos de
Massey, y realizaron numerosas pre-
guntas, que resumimos aqui.

Precio. “Los nuevos tractores de
las series 6200 y 8200 van a tener
un precio muy competitivo, a pesar
de que respecto a su antecesor expe-
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que incorporan’.

Coste de desarrollo. “Durante
los ultimos dos anios y medio se han
invertido grandes cantidades de di-
nero en investigacion y desarrollo
de los nuevos modelos”.

Ano 2000. “Todos los productos
han sido probados para que no exis-
ta ninguin problema y el equipamien-

mundial, un objetivo complejo, pero
para ello contamos con los tractores
mds modernos y una gama que cu-
bre todo tipo de trabajos”, comenta-
ron los responsables de MF.
Cosechadoras. “Los nuevos mo-
delos se lanzardn posiblemente en
primavera, después de la Sima, aun-
que la fecha no estd definida” .
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mm LAS NUEVAS SEE
TECNOLOGIA PUNTA

El nacimiento de las nuevas series de tractores MF 6200 yv 8200 supone la
fusion del mas avanzado diseno vy la mejor experiencia, previamente
evaluada con los clientes, junto a caracteristicas realmente innovadoras.
“Por este motivo —-comentaba Peter Delaney- estamos convencidos de que
hemos creado dos series de tractores que seran el punto de referencia
tecnologica en la proxima década, v los mas rentables del mercado’.
Han sido definidos con las mas altas
especificaciones y por su diseno se adaptan a
cualquier trabajo agricola por potencia,
proteccion y perfecto control.

simple vista, [lama la atencién  quier necesidad, por lo que la gama
Asu nueva forma y estilo re-  de los 6200 se inicia en 79 BS/75 CV

dondeado, en total armonia y va hasta los 140 BS/135 CV, mien-
con la serie 4200, aunque no es so6lo  tras que en la serie 8200 el mas pe-
un cambio estético o de imagen. En  quefio tiene 150 BS/145 CV y el tope
cuanto a potencia, se ha de la gama lleva 270 BS/260 CV.
buscado un escalo-
namiento progre-
sivo que pueda
atender cual-

u MOTORES

Son numerosas las ocasiones en
que un agricultor tiene que emple-
ar el mismo tractor para distin-
tas tareas con alto par, alto
régimen y potencia cons-
tante a 1 800 rev/min, y el
rendimiento siempre ha
sido una de las caracteris-
ticas mds destacadas de
Massey Ferguson, una
marca lider a la hora de
transmitir potencia a
las ruedas y al terreno
con la mayor eficiencia
posible. Los nuevos
6200 y 8200 son conti-
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IESs MF 6200 v 8200

TRACTORES SERIE 6200 MF

cipalmente por tener un par mayor a
menos revoluciones, ademas de un

Modelo Motor Capacidad Potencia BS/DIN .. )
6235 4 cil. Turbo 40L 79175 consumo /mus ’u»;usludo gracias a la
6245 4 cil. Turbo 401 88/85 combustion mas cm.'lu y rapida. Los
6255 4 cil. Turbo 40L 99/95 motores verdes Perkins Fastram 1000
6260 PP 6.0L 113/105 son econdémicos no sélo con el com-
6265 ol Nt 40L 13105 bustible; en cuestion de mantenimien-
6270 6 cil. Turbo 6.0 120/115 to, s6lo requieren servicio técnico una
6280 Coi o 6.0 L 1301125 vez transcurridas 300 horas de funcio-
6290 Eehi Rk 6.0 L  140/135 namiento, con lo que se reducen los

costes de utilizacion.
TRACTORES SERIE 8200 MF @ LA TRANSMISION
Modelo Motor Capacidad Potencia BS/DIN

8210 6 cil. Turbo 6.0L R 2 i5&1;5 ‘ A la serie 62.(?() se le I.m anadido el
8220 6 cil. Turbo 6.0L  160/155 tumoso 1?_\';1(15‘/14/1. cnnoculn. pffr ser el
8240 6 cil. Turbo i T 176/170 mejor snslcn?u de transmision con
8250 6 cil. Turbo e FRRRE T S 192/185 cuatro velocidades de carga en el
8260 6 cil. Turbo 24l 218/210 mercado. Pero lo que es realmente ex-
8270 6 cil. Turbo I R R RS 238230 cepcional en estos tractores es el lla-
8280 EAM R P R s T T mado Power Control System, una sen-

cilla palanca montada a la izquierda

nuadores de esa tradicion, en la que,
sin duda, algo tiene que ver la nueva
transmision Dynashift, que proporcio-
na una menor absorcién de potencia
entre volante y ruedas, y las 16 mar-
chas superpuestas entre 14 y 2 km/h,
que deja el listobn muy alto para sus
competidores en el campo.

Toda la serie 6200 y la 8200 hasta
el modelo 8220 montan los modernos
motores Fastram 1000, disefados por
Perkins, y a partir del modelo 8240
son motores Valmet, en ambos ca-
sos los mas avanzados del merca-
do, en términos de potencia y
baja contaminacién ambien-
tal, un aspecto éste tltimo en
el que tienen una especial
sensibilizacion en Massey y
que se adaptan a las norma-
tivas de emisiones mas exi-
gentes, de forma que po-
damos tener un entorno
cada vez mds limpio y cui-
dado.

Estos nuevos motores
son los mds grandes que exis-
ten en el mercado, y destacan prin-
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en la columna de direccion, desde la
cual con la punta de los dedos se pue-
de conformar en el Dynashift la inver-
sion y el embrague. El sistema Power
Control ayuda a optimizar la produc-
tividad, ya que el conductor no sola-
mente puede reducir los tiempos
muertos, sino que también puede con-
trolar al mismo tiempo los sistemas
hidraulicos con la mano derecha que
estd libre. Cuando ademas se combina
con la nueva y pequeiia palanca de
cambios, que tiene un disefo l6gico y
un recorrido en ‘H™ muy suave, es
cuando el conductor siente el verda-
dero placer de conducir.

Ahora los tractores de la serie
6200 estaran disponibles también con
un inversor mecanico a la izquierda
del volante y tendrdan la opcion de
contar con velocidades Speedshift de
6x6 0 Dynashift de 32x32, ademads de
velocidades Creeper, muy lentas. La
nueva  transmi-
sion de 18
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P potencia
se ha
escalonado en
toda la gama
para atender
cualquier
necesidad 77

velocidades hacia delante y 8 hacia
atrds es sencillamente lo dltimo en el
mercado; el Power Shift trabaja utili-
zando distintos tipos de embrague co-
nectados electro-hidraulicamente, lo
cual crea un optimo escalonamiento
entre velocidades.

Los tractores 8200 Powershift
montan un nuevo panel de instrumen-
tos conocido como ‘el informador en
camino’ que comunica al conductor
datos sobre al transmision, las revolu-
ciones del motor, el nivel del combus-
tible, la temperatura, la presion del
aceite, e incluso diagnostica determi-
nados fallos y averias.

EL EJE TRASERO,
MUCHO MAS LIGERO

“Esta transmision —segin Agri
Verhagen— permite, combinada con el
nuevo eje trasero, que pesa una tone-
lada menos que en la serie 8100, me-
jorar la productividad de la gama al
optimizar el ratio peso/potencia’.

Uno de los dos sistemas de protec-
cién en la serie 6200 y 8200 es el con-

trol de la transmision, un sistema

— que es el sucesor del Autotro-
_ ‘ 6 4 nic y aporta ain mds funcio-
. T/ s nes, automatizando muchas
de las tareas que deberia hacer
g

el agricultor manualmente;
ademads, protege al tractor con-
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tra el uso equivocado del conductor y
también en aquellos momentos en que
una averia mecdnica pudiera poten-
cialmente causar un dano. El control
de la transmisién o TC controla no so-
lamente a la conduccién en doble
traccion y a la transmision, sino tam-
bién al bloqueo de los diferenciales a
la toma de fuerza y a los sistemas hi-
draulicos, de tal manera que convierte
estos tractores en mdquinas muy sen-
cillas de operar, relevando al agricul-
tor de muchas de las tediosas opera-
ciones manuales que deberia realizar
anteriormente, aumentando asi su ca-
lidad de trabajo y productividad al re-
ducir su fatiga.

Otros aspectos que han sufrido
modificaciones son los relativos a la
amplia drea de frenado, asi como los
frenos de disco lubricados a presion
para los modelos superiores de la ga-
ma 8200.

TODO BAJO
CONTROL

Las nuevas series también pueden
ser recibidas con el monitor de rendi-
miento, que ha demostrado ser una ex-
celente herramienta para conseguir ma-
ximizar las tareas. Transcurridos doce
anos, Datatronic es todavia hoy el siste-
ma de control de informacion lider del
mercado. La unidad interactiva es mu-
cho mds que una pantalla y permite pro-
gramar el nivel de patinaje para maxi-
mizar la traccion. El Datatronic es ade-
mds una maquina imprescindible para la
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gestion en la finca, ya que permite com-
parar en el campo, de forma que se me-

jore el rendimiento en eficiencia al mos-
trar los efectos que produciria realizar

cambios en la programacion desde de-
terminadas funciones operativas. Con el

sistema Datatronic MF el agricultor

tendrd control perfecto.

EN EL PUESTO
DE MANDO

El confort es un factor importan-
tisimo en la eleccion del tractor, espe-
cialmente cuando cada vez mas son
los propietarios que se sientan a los

ey

)

.

1 La nueva

transmision
minimiza la
absorcion de
potencia entre
volante y
ruedas 77

mandos. La serie 6200 y 8200 montan
un nuevo asiento Grammer con el
apoyabrazos derecho multifuncional
que incluye los controles de mando.
También tiene una serie de caracteris-
ticas ergonomicas dentro de la cabina,
como es el nuevo volante de direc-
cion, la nueva palanca de cambios
con un recorrido en ‘H’ y un nuevo
limpiaparabrisas.

La potencia esta siempre disponi-
ble en la punta de los dedos, lo que
supone proteccion para el tractor y el
conductor en las labores arduas y en
todo tipo de trabajo.®
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