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Antonio Fernández y José Luis Solano.

HACE TREINTA AÑOS

QUE COMENZARON LA FABRICACIÓN DE MAQU ►NARIA

PARA LA RECOLECC►ÓN DE LA ALMENDRA, Y EN LA ACTUALIDAD

SOLANO HORIZONTE PRESENTA UN AMPLIO CATÁLOGO DE MÁQUINAS AGR%COLAS,

ACTIVIDAD QUE COMPLEMENTAN CON LA FABRICACIÓN DE CARROCERÍAS PARA GRUPOS

ELECTRÓGENOS DE IMPORTANTES MARCAS. LA RECIENTE AMPLIACIÓN DE LAS

INSTALACIONES QUE TIENEN EN CORVERA ^MURCIA^ Y LA TECNOLOGIA

EMPLEADA SITÚAN A ESTA EMPRESA COMO UNA DE LAS PUNTERAS DE NUESTRO PAÍS.

n la sede de esta dinámica em-
presa nos recibieron José Luis
Solano, gerente, y Antonio

Fernández Fuentes, director técnico,

quienes nos hablaron de su empresa,

de los planes de futuro y de nuevos

productos yue piensan lanzar, entre

los que se encuentra una abonadora de

doble plato.

La incorporación de una gama de
máquinas de siembra ^on la compra
dc Horizonte-, supuso para Solano,

que hasta ahora su actividad había si-

do las máquinas para almendra, el ini-
cio de un programa de expansión, que

continúa vigente, y a través del cual,

"estamos estudiando nuevas fórmulas

de colaboración o compra de algunas

empresas para poder ampliar nuestra

oferta ", nos comenta José Luis Sola-

no.

Desde entonces han mejorado el
producto y han incrementado la gama
de máquinas. "Estamos invirtiendo en

/+D unas cantidades importantes de

dinero y de recursos humanos porque

queremos tener una tecnología punta,

no sólo con relación a los procesos de

fahricación, sino también, y eso quizá

es lo más importante, aplicada a los

productos que fahricamos ", así de ro-

tundo se muestra Antonio Fernández

cuando habla de futuro.

En la actualidad Solano cuenta
una amplia gama de sembradoras de
cereal, siembra directa, abonadoras,
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NUEVOS HORIZONTES
chisel, recolectores para aceituna y al-
mendra y una amplia variedad de des-
pellejadoras para éstas. En estos mo-
mentos tienen varios proyectos en
marcha yue pronto verán la luz, y se-
gún nos indica Antonio Fernández,
"alKunos tendrán una gran trascen-
denciu en el sector ".

Los planteamientos que tienen pa-
ra el futuro son muy ambiciosos, pues
disponen de una amplia gama de ma-
quinaria, cuyo objeto es completar al
máximo los equipos de siembra, abo-

^FTw^^i`^'
nado y recolección, con la intención
de disponer de una oferta yue cubra
todas las necesidades del mercado.

En Solano poseen unas instalacio-
nes muy preparadas para la fabrica-
ción de mayuinaria y han realizado

una gran inversión en este sentido.

"Queremos uprovechur la sinc r^^^iu

yue se produce crl ofertcir otros hro-

ductos v lu umpliu red de c/istribui-

dc^res, yue cubre todo el territoriu

rluciorlal y yue se estcí extendieitdo

en otros mercado.r exteriores ", nos

comenta el gerente de Solano Hori-
zunte.

PRODUCTO
^ NACIONAL

Ante los procesos de absorciones

y fusiones entre marcas internaciona-

les, con un potencial económico y de

marketing brutal, "Ict respuestu dc ul-

^^unos fubricantes raucionulc s es

aceptar el reto y suplir estu c•nn pro-

úuctos de ^^ran culidud, un servicio

excelente y un proceso coilstunte de

investi^^ación y desarrollo, pura dar

respuestu puntuul u las demuildas yue

plcu^teun los ugricultores, sin olvidcu•

una red de distribuidores prc^fesinrta-

les y bien introducidos, yue estcíil

constuntemente junto ul u^^ricultor,

conociendo sus necesidudes reules ".

Además, otro capítulu importante es

el de inversiones en nuevas tecnologí-

as para adecuar los procesos de fabri-

► ^^.^71 .1:^^~'•^

cación, pennitiendu de este nwdu, no

sólo producir con Ia nlaXlnla Calidad,
sino también con unos costus muy
ajustados.

Las instalaciones dc Sulano son
un modelo: una gran f•ábrica con pru-
cesos de soldadura robotizadu y una
variedad de máyuinas de contrul nu-
mérico, sistemas dc pintura cn polvu y
cadenas de montaje automatizadas; en
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definitiva, la tecnología más avanza-
da, que les permite competir en unas
condiciones muy ventajosas. Esto ha
significado una inversión, en el año
1998, de cerca de 400 millones de pe-
setas en maquinaria e instalaciones,
disponiendo de unos 10 000 metros
cuadrados cubiertos y una plantilla de
97 personas de mano de obra directa,
más un número importante de talleres
auxiliares, que trabajan casi en exclu-
sividad para Solano. Un dato relevan-
te, es que la media de edad de los tra-

bajadores de Solano no supera los
treinta años.

La principal novedad para esta

primavera serán las máquinas de abo-

nado de doble plato: "Tenemos inten-

ción de presentar en la próxima edi-

ciórt de FIMA algún prototipo, que

podría estar a la venta a finales del

mes de abril ", nos explican, y tam-

bién están estudiando introducirse en

el laboreo del suelo, incorporando a

su ya apreciada gama de chisel, gra-

das de discos, desarrolladas por el

«La rinci alp p
novedad para
esta prima vera

serán las
má quinas d e
abonado de

doble plato > >

equipo técnico de Solano Horizonte o
en colaboración con otros fabricantes,
puntualizan los responsables de la em-
presa.

TRES DÉCADAS DE
^ EXPERIENCIA

La andadura de Solano se inició
hace 30 años con las máquinas para
recolección de almendra. Hace dos
años decidieron aplicar toda esa tec-
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nología y experiencia al terreno de la
aceituna, y en la actualidad disponen
de recolectores ( vibradores solos y
equipados con interceptor) de recono-
cido prestigio y que están potencian-
do de forma importante, como lo de-
muestra el hecho de que están estu-
diando la ubicación de una delegación
propia en Andalucía, desde donde dar
apoyo logístico a sus distribuidores en
esta región y en Extremadura, funda-
mentalmente en la maquinaria para
aceituna.

Solano Horizonte es actualmente
el único fabricante que cuenta con un
vibrador para aceituna capaz de poder
trabajar con el interceptor (paraguas) o
sin él, con una simple operación cuya
duración no supera la media hora.
También disponen de opciones mixtas
para almendra y aceituna.

Con la campaña casi finalizada, en
Solano Horizonte son optimistas, pues
"a lu vista de las eifras yue maneja-

mos al finalizar el año ohservamos

un crecimiento de las ventus en lo

referente a semhrudorus, y en uho-

nadorus y chisel tumbién hemos su-

perudo con mucho las previsiones.

En relación a los vibrudores paru lu

aceituna, estamos teniendo unu bue-

na ucogida, fundamentulmente por

calidud, servicio y unos precios muy

competitivos, ul^^o que viene uvulu-

do por el hecho de huher duplicudo

las ventas con relación al ufto unte-

rior. Con respeeto a la ulmendru, u

pesar de lu mula cosechu hemos

mantenido las ventus con reluciún al

año anterior, donde lu cosechu ,f uc^
extruordinuriu ".

En siembra directa, no se han

cumplido las perspectivas creadas,

quizá porque es difícil carnbiar la

mentalidad de los agricultores o posi-

blemente porque este sistema de labo-

reo no es igual de efectivo en unas tie-

rras que en otras; el hecho es yue este

segmento no evoluciona al ritmo pre-

visto por los fabricantes. En Solano

Horizonte contiesan que "huc•c^mos

estas máyuinus si^^uiendo nuestru po-

lítiea de ofrecer ul ukricultor uyuello

yue demunde, y no olvidemos yue en=

tre otrus cosus somos fuhric•untes de

eyuipos de siemhru. Por otru hurte,

huy otros mercudos yue estcú: clespc^r-

tundo u este tipo de t^cnicus, c•omo e.c

el fruncés, v en ellos estcrmos presen-

te.c con nue.ctros eyuipos"

< < La intención
de Solano es

disponer de una
oferta que

cubra todas las
necesidades del

mercado> >

EI mercado exterior lo han teni-

do ciertamente parall'Lado mientras

se procedía a la reorgani-
zación de la red nacional.
Este año, dentro de los
planes de esta dinámic.l

empresa, figura como prioridad el

afianzamiento en los mercados exte-

riores, y para Ilevar a cabo este pro-

yecto han esperado a tener dispuesta

una gama de equipos técnicamente

avanzados y completado el equip^ ► -

miento de su fábrica de Corvera:

"nos gustct huc•er lus c'osu.c tonumdo

c^l tiemho necesurio, pc ro huc•ic^ndo-

lu.c hien ". A
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