“Claas es por definicion
el especialista en la
recoleccion. Esto no
significa que sea
simplemente un
fabricante de
cosechadoras, es el
creador de un sistema
completo de
recoleccion”. Con estas
palabras, Marcial Saiz,
director general de
Claas Ibérica, abrio su
intervencion en el forum
internacional celebrado
en Hungria entre el 5y
el 8 de noviembre, y que
reunio a unas 7 500
personas.
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9 | amplio programa que en la
m:! actualidad ofrece Claas, em-
0 presa fundada en el afio 1912
por August Claas y lider europeo en la
fabricacién de maquinaria de recolec-
cién, tanto a agricultores, como em-
presarios de servicios y explotaciones
agricolas, est4 especialmente orienta-
do a la préactica y optimizado para
cumpir las exigencias en cada lugar de
aplicacion.
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August Morman, dirt't'/lr comercial

de CLAAS IBERICA.

A sus conocidas cosechadoras de
cereales y de forraje, remolques au-
tocargadores, empacadoras, picado’
ras y cosechadoras de cana de azicar,
se unen ahora las cargadoras telesco-
picas Ranger, los tractores de cade-
nas de goma Challenger y vehiculos
multifuncionales Xerion asi como a
la utilizacién de la tecnologia elec-
trénica para la informacién y comu-
nicacién a través de la via satélite,
hasta completar una oferta cspecta-
cular.
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“La curva ascendente de Claas
Ibérica es mucho méas pronunciada
gue la venta de Claas en el mundo™

a duda es si se trata de un efec-
to a corto plazo o si las ten-
dencias estructurales a largo
plazo comienzan a notarse en el sector
espanol. “Los desarrollos de la tecno-
logia agricola a medio v largo plazo,
estdn en gran medida determinados
por la demanda futura de productos
alimenticios, por el aumento de tama-
fio de las unidades agricolas y por el
marco de las condiciones politicas
que se establezcan”, afirma Saiz, que
ademads prevé cambios en “los hdbitos
de alimentacién, pasando del arroz a
otro tipo de granos”. “Por Jo tanto ha-
bria que esperar una demanda de cere-
ales que aumente espectacularmente
en este periodo”, anadio.
El *“unico camino” para respoder
a la demanda serd, a juicio del director
general de Claas Ibérica, aumentar la
productividad, lo cual se verd condi-
cionado por la limitacién de terreno
dedicado a la agricultura en Europa.
“Para ello, al mismo tiempo que se
mejoran las técnicas de cultivo habria
que aumentar la mecanizacion. Las
comisiones del marco politico van a
tener una considerable influencia en
las decisiones de invertir a corto'y
medio plazo. El debate de la Agenda
2000 en Europa se estd siguiendo con
verdadero interés v el primer mensaje
que manda estd claro: aumentar la
competitividad agraria, que llevard
consigo una reduccion del precio. Pa-
ra poder ser rentables habrd que ha-
cer una reduccion de costos”, senald
Saiz.

@ GLOBALIZACION

Para los préximos afios se espera
que los stocks en la Comunidad Eco-
nomica Europea crezcan mds deprisa
que el consumo, lo que tendrd un
efecto considerable en la curva de de-
manda de maquinaria agricola. Por es-
te motivo, una de las tareas claves de
los fabricantes de maquinaria agrico-
las es tratar de minimizar los efectos
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de estas fluctuaciones en el mercado,
que repercutirdn notablemente en las
ventas.

“Una solucion posible para supe-
rar estos ciclos es la globalizacion”,
asegura Saiz. “En los dltimos afios se
han producido intercambios, compras
de compa’iiias, asociaciones, en unos
casos acertadas y en otros desacerta-
das. Pero toda esta globalizacion tra-
ta de operar a nivel mundial y con
ello compensar las fuertes oscilacio-
nes que pueden producirse en los
mercados” .

Claas resuelve esta situacién con
una concepcién diferente. En Estados
Unidos, el acuerdo alcanzado con Ca-
terpillar ha cambiado considerable-
mente su presencia, y, en Europa, han
introducido importantes novededes a
su linea de productos.

Compaiiias

~independientes

Es el nuevo concepto que se pre-
tende manejar en el grupo. Un tipo de
organizacidén “que garantiza un ma-
yor acercamiento al mercado y al
cliente”, en opiniéon de Marcial Saiz.
“Esta misma filosofia es aplicable a
todas las comparfiias independientes
que en este momento tiene Claas, que
son muchas. Unas se han incorporado
nuevas vy otras estaban antes, hacién-
dose ahora totalmente independien-
tes”.

Siguiendo esta linea, Claas Cater-
pillar América es responsable de co-
mercializar y desarrollar en EE UU
las cosechadoras Lexion. Claas Cater-
pillar Europa se encarga también de
desarrollar, y en el futuro fabricar
aqui, los tractores Challenger. Ade-
mds, ha nacido Claas Hungria a raiz
de la compra de una fabrica en un
mercado “muy significativo en los il-
timos 25 anios”.

» 80 importadores
¢ 5 500 trabajadores
¢ 4 600 millones PTA de inversion

VENTAS DEL GRUFO
1988 . oo 80 900 millones PTA
T8 o 188 000 millones PTA

ORGANIZACION DE VENTAS Y SERVICIO POSTVENTA
Claas dispone de seis sucursales propias: Alemania, In-
glaterra, Francia, Italia, América del Norte y Espaiia.

Las ventas al finalizar el ejercicio pasado de Claas Ibéri-
ca han superado los 5 100 millones netos, lo que repre-
senta un aumento del 28%, sobre las del afio anterior.

SaxHAM (INGLATERRA): Fébrica de
cargadoras telescopicas Ranger
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METz (FRANCIA): Fébrica de empacadoras
" - . £

TOROKSZENTMIKLOM (HUNGRIA)
Féabrica de componentes para
< maquinas de forraje

s |

FARIDABAD (INDIA)
_ Acuerdo de
.  colaboracién
L4 Fabricacion de
e cosechadoras de
) arroz para Asia y
Lejano Oriente

EstaDOs UNIDOS 13 .

{ . s
Acuerdo con \ 5 \ L,
Caterpillar ALEMANIA
Fabricacién de HARSEWINKEL: Fabricacién de cosechadoras de cereales
cosechadoras y autopropulsados de forraje
Lexion PapERBORN: Fabricacion de transmisiones y componentes hidrdulicos

BeeLen: Fabricacion de maquinaria especial y herramientas

SAuLGAu: Fabricacién de maquinaria de forraje y remolques autocargadores

BieLereLD: Produccion y desarrollo de la tecnologia electrénica para la
informacién via satélite




Investigacion

y desarrollo

Claas destina anualmente a este
capitulo, que “fundamentalmente tie-
ne lugar en el campo”, el equivalente
al 3.55% de sus ventas, es decir, una
cantidad que llega a superar los 6 000
millones de pesetas.

Antes de su salida al mercado, las
méaquinas de Claas son objeto, durante
varios afios, de exhaustivas pruebas
sobre el terreno. En Espaia todos los
veranos las mdquinas cosechadoras
Claas acuden al sur a efectuar prue-
bas. “Lo normal es que estas pruebas
se realicen en el hemisferio norte,
porque se puede trabajar perfecta-
mente en primavera y verano y por-
que estd cerca de los fabricantes eu-
ropeos”, explica el maximo responsa-
ble de Claas en la Peninsula Ibérica,
“pero si queremos aprovechar todo el
ario hemos de acudir también al he-
misferio Sur, concretamente a Nueva
Zelanda”.

Maquinas de forraje
en el mercado espaiiol

+ Segadoras rotativas de tambor de
1.65 hasta mas de 8 metros, adap-
tadas a las autopropulsadas o a los
tractores.

+ Segadoras rotativas de disco de 2.60
hasta los 8.5 metros.

« Esparcidores de 4.5 a 10 metros.

* Remolques autocargadores para los
profesionales

* Picadoras de forraje arrastradas y
suspendidas.

“Para el ano proximo tenemos
pensado presentar una gama comple-
ta de rastrillos hileradores de 3 a 15
metros”, sefialé José Ignacio Vega, di-
rector de marketing de Claas Ibérica.

Autopropulsadas de forraje

Las cifras manejadas por Claas habla de un mercado de 2 457 unidades. El
mayor es el europeo con 1 770 unidades, del que “casi el 50% es nuestro”. En
EE UU se vendieron 460 unidades. Claas esta presente en este pais desde hace
cuatro o cinco afios y ya ha conseguido “el 30.9 % de ese mercado, pese a la
fuerte competencia”. En Sudamérica, los resultados presentados llegan al
78% de las unidades. En Asia, el 50%. En el mercado espaiiol, “se vendieron
12 mdquinas de las que hemos participado con 6, lo que supone el 50%".
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La cosechadora es el principal
producto de Claas. Su volumen de
ventas ha progresado en los ultimos
anos. En Espafa, durante la ultima
campana, Claas ha crecido un 3.1 en
su penetracion.

La Lexion 480. que “no tiene
competidor” es la ‘estrella’ de la ga-
ma extra grande. Entre las grandes,
Claas tiene una cuota de mercado del
35%, que se reduce al 25% en las me-
dianas, en las que el objetivo a corto
plazo “es crecer en el mercado espa-
fiol hasta el 33%". Los dos modelos
de la Dominator VX constituyen la
novedad para la proxima campana.

José Ignacio Vega ofrecid su opi-
nién sobre las siguientes maquinas:

CosicHADORA DOMINATOR

“Estamos incorporando a una se-
rie media, que se puede decir *de bata-
lla’, una dotacion riguisima, de la gu-
ma mds alta que existe en el mercado™.

COSECHADORA LEXION

“Con esta completa gama tene-
mos soluciones para el mercado y la
posibilidad de sobrepasar el tercio de
su cuota”.




perfil s

RoiLant (ROTOEMPACADORA)

“El aiio pasado llegamos casi a
un 20% de incremento en el mercado.
Es un sistema bastante avanzado, uni-
co en estas mdquinas, refiriéndose a
la Rollant 250”.

RANGER
(cARGADORAS TELESCOPICAS)

“Son mdquinas muy completas
que han nacido de la experiencia de
Sanderson”.

VEnTO
(EOSE-:H.C-.U:.l:r_a DE CANA DE AZUCAR)

“La gran diferencia es que cose-
cha cana de azicar en quemado o en
verde”.

Corro (SEGADORA DE FORRAJE)

“Destaca por la facilidad en el
cambio de cuchillas y robustez. Lleva,
de media, un 20% mds de material
que cualquier otra mdquina en el
mercado” .

~_JacGuar (picaporas) |

“Cualquiera de los dos sistemas,
trasero de tandem o container, es po-
sible utilizarlo en aquellos sitios don-
de no puede entrar un camion o don-
de el camion en paralelo no pueda
circular”.

QuanTum (REMOLQUES)

“Nuevos remolques, totalmente
hidrtiulicos, con capacidades de 28 a
34 m'”.

“Mantener el liderazgo”

Para cerrar el acto, Marcial Saiz calificé a Claas como el “niimero uno en el mercado
de cosechadoras de cereales y autopropulsadas de forraje de Europa y en el mundo de ma-
quinarias de forraje”. “Nuestro objetivo es mantener y extender esa posicion de lide-

razgo en toda la gama de nuestros productos”, afiadio.

 Quaprant (empacabora)

“Con esta mdquina no sélo
sabremos el niumero de pacas, sino
que podemos conocer el llenado y
controlar los atadores y la autolubri-
cacion”.

| XerioN (VEHICULO AUTOMOTRIZ)

“No es un tractor, es algo mds .”

CHALLENGER
(TRACTOR DE CORREAS DE GOMAS)

& |

“Es la evolucién, el siguiente pa-
so a la doble traccion. La vida iitil de
la oruga es de 1.8 veces superior a la
del neumdtico”.

En estos momentos, la gama completa de Claas estd formada por 174 productos,

en la demanda”, concluy6 Saiz.®

con una especializacién total en lo que se refiere a sistemas de recoleccién. Ade-
mads, esta creando nuevas sociedades independientes para ampliar y consolidar su
linea de productos. “Con estas nuevas lineas de incorporacion de empresas
independientes pretendemos satisfacer las necesidades de nuestros clientes.
Esta claro que Claas tiene el propdsito firme de continuar en esta linea y
ampliar estas unidades independientes tratando de buscar mds cobertura
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