COOPERATIVA NUESTRO PADRE JESUS DEL PERDON

"EL VINO HECHO A FUE

En 1944, un grupo de
agricultores de Castilla-La
Mancha decidieron unir
sus fuerzas en defensa de
los intereses comunes
frente a la dificultad de la
venta de la uva en las
bodegas privadas. Hoy, 54
afios después, Nuestro
Padre Jesus del Perddn es
la cooperativa mas grande
de Manzanares y una de las
mds importantes de la
region. Se acerca a los 600
socios, trabaja en 47 000
ha y el volumen de
facturacion se sitiia entre
los 1 200/1 400 millones
PTA, con una capacidad de
almacenaje de 20 millones
de litros. Su politica de
expansion le ha permitido
introducirse en mercados
europeos, norteamericanos
y, proximamente, asiaticos.
Jestis Peldez fue el primer
presidente; le sucedieron
Pedro Gonzalez Roman,
Pedro Castilla, Antonio
Paton, Sinforoso Fernandez
y, en la actualidad, Juan
Luis Lozano, que analiza
este medio siglo largo de
intensa historia vitivinicola.
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w Se puede destacar algin
momento decisivo en la dilatada
historia de la cooperativa?

Es complicado sefialar uno con-
creto. En los afos 60 se produjo un
avance notable con la fusién con otra
cooperativa de Manzanares. Dispusi-
mos de nuevas naves de produccién y
en 1967 teniamos el jaraiz mds grande
y moderno de Europa. Esos afios se
comienza a embotellar un tanto por
ciento pequefio de la produccidn, y la
cooperativa toma fama con el vino
blanco Yuntero, nuestro estandarte du-
rante muchos afos. Luego se ha ido
diversificando con varios tipos de vi-
nos: tinto, tinto especial, reserva, jo-
ven ¢ incluso, en los dltimos afios, he-
mos entrado en la linea del vino eco-
l6gico, que tanto en la parcela rural
como en la bodega no tiene ningin
tratamiento quimico y estd controlado
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por muchas normas que garantizan su
elaboracion. Este vino tiene, funda-
mentalmente, éxito en Europa.

@ (Qué cambios mds sustan-
ciales han introducido en su oferta?

Ahora hemos tenido una evolu-
cion de los tintos, que cada afio van
mejor. Representan el 20% de la pro-
duccidén, pero el incremento de su
consumo es notable, en detrimento de
los blancos. Se ha cambiado a vinos
de gran calidad, lo que ha hecho que
el tinto gane mercado.

w (También en su caso la pre-
sente temporada esta resultado po-
sitiva?

Este afio hemos tenido una cose-
cha récord de 25 millones de kg de
uva recogidos, lo que supone unos
20/22 millones de litros de vino.




JUAN Luis LOZANO, PRESIDENTE

RZA DE SOL Y TIERRA”™

@ (Como es posible que una
cooperativa como Jesus del Perdén
aparezca en la esfera internacional?

Porque nuestro crecimiento co-
mercial es importante, sobre todo en
Europa y Estados Unidos. También
hemos comenzado a exportar a China
y Japdn y nos estamos comenzando a
mover en niveles interesantes. De he-
cho, antes tenfamos un director de ex-
portacién compartido con otras bode-
gas y desde hace unos meses tenemos
una directora de exportacién integra-
mente dedicada a la exportacion de vi-
nos de nuestra cooperativa.

@ (Cuiles son las formulas de
financiaciéon que utilizan, no ya sélo
para salir al extranjero sino con vis-
tas al propio mercado nacional?

Estamos en una zona de gran
competencia con otras bodegas y el
funcionamiento cooperativo es mixto.
El método de compra de la uva es mas
parecido al mercado libre que a una
cooperativa y la financiacion llega
vendiendo, comprando, tratando de
poner de aqui y de alli y buscando
ayudas estatales y en entidades finan-
cieras.

@ (Qué beneficios aporta la
cooperativa a sus socios?

La mayoria de los anos, los socios
consiguen para la uva un precio de
mercado més un plus de fidelidad. Si
al final del afio hay beneficios, o bien
se reparte o se abonan a reservas para
tener un remanente para afios mas di-
ficiles. Ademas, ofrece servicios de
preparacioén de expedientes para soli-
citud de subvenciones y dispone de
secciones de fertilizantes y cereales.
También nos ocupamos de la exporta-
cién de graneles, para lo cual estamos

integrados desde hace dos tem-
poradas con otras ocho o diez
cooperativas, con el fin de con-
trarrestar la problematica pro-
ducida con el vino de Argenti-
na.

i Bajo su prisma, ;qué
valoracion hace de la nego-
ciacion llevada a cabo con la
UE?

Comparativamente con la OCM
del aceite, las perspectivas son mas
halagiiefias. Pero eso no evita que sea
un documento a negociar, con una se-
rie de lagunas a tener en cuenta. De-
bemos marcar bien la trayectoria que
a lo largo de los afios se pueda desa-
rrollar, porque da la sensacién de que
el documento puede dejar muchas
puertas abiertas y fijar cada aiioc un or-
ganismo encargado de definir las ayu-
das. Eso habria que perfeccionarlo y
dejar una linea més estable y mejor
definida. Habrd que negociar. Es un
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documento en principio vilido, mejo-
rable en muchos aspectos, sobre todo
para Castilla-La Mancha. El problema
fundamental que nos encontramos es
la liberalizacion de la chaptalizacion
(echar azicar al vino) y como aqui el
vino se hace a fuerza de sol y tierra,
seria grave y posiblemente una puerta
abierta al fraude, pues no seria un vi-
no natural.

i Su cooperativa se localiza en
una zona cuya imagen se enfoca
mas a los vinos de mesa diarios que
a los de ‘calidad tradicionales’.
- Qué futuro le espera a los vinos de
La Mancha?

Los vinos de La Mancha se van
conociendo ya por su calidad. Efecti-
vamente, la denominacion de origen
no es de las mds apreciadas, pero pun-
tualmente hay vinos de gran renombre
y que se valoran mucho. El futuro va
por la linea de gran calidad, cada vez
mejores, que al consumidor le apetez-
can mas. El que sea una denomina-
cién de origen con mds o menos nom-
bre o hardn las marcas punteras. Qui-
zas sea interesante identificar una par-
cela con los vinos de gran calidad de
la denominacién, para dar mayor
nombre a La Mancha. De todas for-
mas, Valdepenas tiene una denomina-
cién de origen muy reconocida.
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"EL SECTOR DEL RIEGO
TIENE UN GRAN FUTURO"

JUAN Luis LozANO

Otra de las vertientes profesionales de Juan Luis Lozano
es su estrecha relacién con el mundo de la maquinaria
agricola y, sobre todo, el riego.

w Por diversos motivos, el rie-
go ha pasado momentos muy difici-
les en Castilla-La Mancha aunque,
sin embargo, parece que las aguas
vuelven a su cauce. ;Cémo se en-
cuentra el sector en la actualidad?

Los aftos anteriores de sequia en
realidad fueron buenos para el sector
del riego. Se montaron bombas a ni-
veles pequeiios y grandes instalacio-
nes de goteo, porque se tendid a un
aprovechamiento mayor del agua.
Gracias a estos dos ultimos afios de
lluvia importante, se han recuperado
en gran parte los niveles del acuifero
23, en el cual nos encontramos. Y
ahora, este sector, al que no le augura-
bamos mds de tres o cuatro afos de
vida, parece que tiene un gran futuro
por delante. Sin olvidar y habiendo
aprendido que las existencias de agua
son limitadas y que podemos tener

graves problemas en cualquier mo-
mento. Ha habido también una serie
de ayudas de la Consejeria para mo-
dernizacion de regadios, y eso se ha
aplicado adecuadamente. Este sector
ha conseguido una consistencia mayor
que la de afos anteriores y serd com-
petitivo. En Castilla-L.a Mancha, gra-
cias a los planes de mejora de regadio
y a las ayudas obtenidas, se puede vi-
vir un crecimiento estable.

@ Su empresa ha aprovechado
la Feria para presentar un tipo de
tuberia de PVC, dltimamente muy
denostado. Sin embargo, parece que
aun tiene mucho que decir.

Para el consumo humano de PVC,
en botellas, juguetes... soy incapaz de
decir si es o no valido. Pero en cuanto
a conducciones de riego y abasteci-
miento de poblaciones, que es donde

mas problemas pueden aparecer, se
trata de encontrar el elemento susti-
tutivo que no sea igualmente pernicio-
so. El tiempo lo dird, no sé decirlo a
ciencia cierta. Habra que estudiarlo
mucho mejor. Por ejemplo, antes se
decia que el vino era malo para la sa-
lud y ahora resulta que el tinto incluye
un producto anticancerigeno.

w (Esta mentalizado el cliente
final que el riego ya no es ‘echar
agua’ sin mas?

Si, cada vez esta mas claro que es-
to no es echar agua porque si. La plan-
ta necesita una cantidad de agua para
tomar los nutrientes que estin en el
suelo y eso es lo que hay que conse-
guir. A un sefior que tiene sed, no le
vale de nada darle un bidén con 200
litros, le serd mads dtil un botijo o una
botella. El goteo y los pivots con una
serie de controles del gasto pueden
ayudar al ahorro de agua, un bien que
antes no se consideraba escaso y hay
que aprovecharlo adecuadamente.
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