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199g ES UN AÑO IMPORTANTE PORQUE NOS

ACERCAMOS A PASOS AGIGANTADOS A LA

UNIÓN MONETARIA EUROPEA Y DONDE,

OBVIAMENTE, TODOS TENDREMOS QUE SER

CADA VEZ MÁS ^^DE TODOS^^

• Solá ha sido siempre una em-
presa muy centrada en un tipo de
producto, máquinas de siembra, y
posteriormente se ha abierto a otros
como máquinas de distribución de
abono. Desde hace un año se está
abriendo también a otras colabora-
ciones en materia de comercializa-
ción, caso de máyuinas neumáticas
y para preparación del hecho de
siembra. ^Con quién se están ha-
ciendo estas colaboraciones?, ^,qué
se encierra detrás? y ^qué pretende
Solá con todo ello?

Se empezó a trabajar con Gaspar-
do como un producto más dentro de
la gama de sembradoras de Solá. Gas-
pardo es tradicionalmente uno de los
grandes fabricantes de Europa en
cuanto a siembra de monograno, jun-
to a máyuinas neumáticas de preci-
sión, y viendo esa posibilidad de po-

der compartir etie producto fue ruan-

do empezamo^ u diulo^ar con ellos y

a ver yué formulas había de colabora-

cibn, para que ellos pudieran vender

en Italia, con toda su red comerrial,

un producto que no est^^n fabrirando,

como sun Ias semhr,tdoras mer^íttiras
de rejas, y no^otros podcr, a la vez,

comcrcializar una m^íyuina yue tam-
poco estábamo^ fahrir^u^do y ro^ía

todos los ángulos de mercadoti en lo^

yuc nosotros no incidíamo^ ponlur

l^'t'^li^^^^ %i



nar dichos choques Gaspardo, con
buen criterio, dijo: `vamos a hacerlo
todo una sola marca, un solo conce-
sionario'. Y se les comunicó que si
querían tener el nombre Gaspardo te-
nía yue tier a través de Solá y a ellos
parece yue les interesa m^is buscarse
otro pruducto. Nosotros nos hemos
hecho cargo de las zonas, incluso de
pa ►^te de ►náquinas y repuestos que
ellos tenían.

no teníamo^ I^ ► máyuina adecuad^► . L^►
colaboraciGn ha ido tomando pie,

ce^nsolidándose, y el siguiente pasc^

ha sido coger tcxio el prod^ ► rto que

Ileva el tánden^ Maschio, Gaspardo,

Terranova y cíistribuirlo a través de

toda nuestra red comercial.

,r^ ^Esta colaboración es sGlo
unidireccional, de Italia a España'?

De la misma ti^rma yue I^ ►s sem-

bradora^ que est^ ► mos vendiendo a es-

tos señores In^ están comerciali^ando

en It^► lia, hoy sol^► mente en Italia, la

idea de futuro es utilizar su red comer-

rial en Franri^ ► p^u-a pc^der vender, no

súlc^ nucsU^^ts scmhradoras, sinc^ tttm-
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bién toda la gama de abonado que Ile-
vumos.

rrr ^,Con qué marca?
Es un tema que aún está por con-

cretar. En principio se ha hablado sólo

de comercializarlo como marca Gas-

pardo, Mascchio, pero la idea es que

en un t^uturo sean los dos nombres So-

lá-Gaspardo, Solá-Mascchio, los yue

se rumerrialicen e q Francia, Italia y,

posiblemente. Ale ►^^ania.

rr ^,CGmo vienen a España las
máyuinas yue están comercializan-
do?

Empe^aron como Solá exclusiva-
mente, y hoy las estamos comerciali-
zando cc^mo Solá-Gaspardo, utilizan-
do el buen nomb ►^e que tiene.

,,,r, Ret'erente a máyuinas de

siembra, Gaspardo tenía dos im-

portadores localizados, con redes

comerciales distintas, uno ubicado
en Aragón y otro en Andalucía y

Extremadura. ^Ha habido yue lle-

gar a acuerdos sobre fondo de co-

mercio para tener esta marca en ex-

clusiva?

Gaspardo tenía un buen entendi-

mie ►^to con ellos y les explicó el tema.

Nosotros estábamos abie ►^tos incluso a

colaborar con ellos en un p ►°incipio,

pero esto^ señores han yuerido ir por

otro camino una vez que Gaspardo les

informó yue nosotros estábamos ven-

diendo la marca Solá y elloti In marca

Gaspardc^. Ha habido un ►^^omento

que podía haber choques y para elimi-

,^ Tendrán previsto un incre-
mento de ventas. ^Qué esperan, en
porcentaje, poder añadir al dato del
98 con estos productos'?

Es un tema de futuro, pero con la
experiencia que tenemos del 97 pen-
samos que en el 98 seguro que se pro-
duci ►-á un aumento de ventas del 20,
25 por ciento sólo con el tema Gas-
pardo y las máquinas Mascchio Terra-
nova. Sin contar el aumento que pue-
da surgir con Solá independientemen-
te.

rr► ^Estos acuerdos pueden re-
fle,jarse también en mercados exte-
riores?

Se está montando una buena red
en Argentina. Gaspardo tenía una red
muy t1oja, la cual la ha anulado, y ha
permitido yue nosotros la manejemos.
En p^úses centro y sudamericanos no
hay problema porque tenemos bastan-
te bien delimitadas nuestras zonas ca-
da uno. Quizá podamos tener más
conversaciones si decidimos entrar en
Europa. Ellos tienen una buena red,
nosotros tenemos unas z.onus buenas y
otras no tanto. Puede ser que, debido a
yue ello disponen de buena red, nos
interese pasar todo, lo mismo que han
hecho ellos en España.

►rr ^,Está existiendo colabora-
ción por parte de Gaspardo en
cuanto a la flexibilidad de la ade-
cuación de sus máyuinas, si hubiera
hecho f'alta adecuarlas para el mer-
cado en España?

Igu^► I lo hacemos nosotros yue

ellos. Puede ocurrir que el mercado es-

pañol, el cual conocemos, exija en sus

máquinas que un componente determi-

nado sea más fuerte o cambie de posi-

ción, y ellos están de acuerdo, escu-

chan y se cambia. También puede su-

ceder que en las máquinas yue les pro-



porcionamos, haya algún modelo que
quieren introducir cambios. Por ejem-
plo, quieren máquina^ arrastradas, que
en España no se usan, y nosotros se las
proporcionamos. Hay una colabora-
ción mutua, e incluso intercambiamos
tecnología, máquinas pensando en el
fut^n•o. Estamos avaniando.

1^ Se ha escuchado en el sector
que todos estos pasos son una preli-
minar para Ilel;ar a una posible in-
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tegracibn de Solá en la estructura
empresarial del Grupo Maschio.

A veces las apariencias engañan.

Es todo lo conu-ario. Solá quiere cre-

cer más, es muy independiente. De

momento no está pensando en aso-

ciarse con nadie ni vender la empresa.

Como empresa ^rande, y mirando al

futuro, ve que ella sola o por sus me-

dios no Ilega más yue hasta un punto

y con la ayuda de oh-as empresas, per-

sonas o tecnologías, puede Ile^^ar un

punto más arriba. Pero no para buscar

mejor precio de venta ni yue haya un

cambio de acciones.

., ^,Yodemos dejar patente que
no solamente es eso incierto, sinc ►
que adem^ís ustedes van a scl;uir
con su política de inversi6n en la
empresa?

Toclos cstos pasos no van ciiri^^i-

dos a un^c posible fusión, compra o

venta. Es un p^ ► so m^ís a las ^;anccs

yue hay de expansicín, invertiicín,

crecimiento en macluin^cria agrícula.

Hay más proyectos de inversione^ en

la firma Sol^í, y se verá año a añu reí-

mo nuestra^ naves aumentan para

poder t^abricar mcjor y cun m^ís can-

tidacl arín. ^
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