e LOS NUMEROS DE

1997 fue un ano
impecable para el
Grupo Claas. El lider
europeo en equipos
de recoleccion ha
vuelto por sus
fueros. Una acertada
gestion, que ha
colocado a la
Compania en buena
posicion, y la
tendencia positiva
del mercado
internacional, con
mencion especial
para la cosecha de
grano, han sido
determinantes. Los
nameros lo
demuestran.
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* | as inversiones en el 97, que lle-
garon a los 64.4 millones de mar-
cos, subieron més de un 20%.

e E| crecimiento econémico de
Claas llevo paralelo un aumento
de la plantilla, que pasé de 4 830
a 5 570 empleados, de los cuales
310, casi un 30% mas que el afo
anterior, se hallan en periodo de
aprendizaje. La adquisicion de la
fabrica de Hungria, con mas de
300 trabajadores, fue determi-
nante en este capitulo.

* El 50% del mercado de cosecha-
doras de forraje autopropulsadas

Las ventas mantuvieron un
progreso notable. Del 17%
alcanzado el ano anterior,
con 1 467 millones de
marcos, se pasoé en el 97

(30 de septiembre) a un 30%
y 1 914 millones.

en la Unién Europea estd domi-
nado por la serie Jaguar.

La division que mayor crecimien-
to registré fue, con un 48%, la de
cosechadoras de cereales, en la
que destacé el comportamiento
de la Lexion, que ofrece una tec-
nologia lider en el mercado mun-
dial. Casi una de cada tres ma-
quinas vendidas en el drea eco-
némica de la Europa Occidental
esta fabricada por Claas.
Controlé el 28% del mercado en
empacadoras gigantes. Y el 21%
en empacadoras cilindricas.



m OTRAS DIVISIONES

Otros productos del Grupo que no
dependen de la agricultura, o sélo par-
cialmente, también registraron un ele-
vado crecimiento. Destacaron dos
plantas:

* Claas Industrietechnik, en Pader-
born, especializada en transmisiones
y componentes hidrdulicos.

* Beelen/Warendorf, que realiza la
produccién de equipos y mdquinas
especiales para la industria automo-
triz.

m 1998

Las previsiones del Grupo para
este afo, sin dejar de ser optimistas,

BENEFICIOS
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El volumen de ventas repercutié
directamente en los beneficios,
con un crecimiento superior a un
40%, pasando de 95 millones de
marcos a 134.7 millones.

hablan de una tendencia positiva mds
moderada. Mantener el nivel de inver-
sion alcanzado es el objetivo trazado
para los mercados europeos. Mds am-
biciosas son las perspectivas para la
Europa Central y del Este. que ofrece
aun terrenos en los que adentrarse, y
para la cual nacio Claas Hungria Kft.
La adquisicién de una fabrica en este
mismo pais fortalece su presencia con
el suministro directo de componentes
y conjuntos de piezas. En Sudamérica,
por su parte, el avance llegd en gran
medida gracias a la supresion de res-
tricciones.

u ACUERDOS

El principal afectd a los mercados
norteamericanos. Claas espera au-
mentar su presencia en Estados Uni-
dos con las joint venture con Caterpi-
llar, que le permiten comercializar las
cosechadoras Lexion a través de esta
firma, al tiempo que los tractores de
orugas Caterpillar Challenger acceden
a Europa a través de Claas.

También se formalizd una joint
venture con Klopper & Wiege, empre-
sa de suministro de software agricola.
Claas pretende fusionar la division
Agrocom, que durante afios ha desa-
rrollado sistemas de informacion elec-
tronicos a bordo para las cosechadoras
de cereales y forraje, con Klopper &
Wiege para formar una misma Com-
pania.

EXPORTACIONES (1997)

El mercado exterior fue el
principal bastion de Claas.
Mientras en Alemania “sélo”
aumento sus ventas en un 22%,
con 563 millones de marcos, el
volumen de exportaciones
represento el 70.6% de las ventas
totales del Grupo, es decir, un
2.2% mas que en el 96. En este
sentido, fue decisiva su presencia
en paises no europeos, en los que
consiguié un volumen de ventas
de 237.7 millones de marcos y un
aumento de las ventas de un 65%.

@ MERCADO IBERICO

La Peninsula Ibérica no escapd a
la buena marcha del Grupo. EI au-
mento de ventas del 31.5% alcanzado
por el mercado espaiol se¢ debid en
gran medida a fa buena aceptacion de
la gama Lexion de cosechadoras de
cereales. También han olrecido unos
resultados altamente satisfactorios los
modelos mayores de la gama. que se
han visto favorecidos por el buen ano
en siembra de arroz.

Al margen de otras mdquinas. que
también han mantenido una linca al-
cista. Claas mantuvo el hderazgo en
cosechadoras de forraje autopropulsa-
das. un mercado adn en desarrollo en
nuestro pais.



