o C(’)mo ha sido para su Grupo este aiio, tanto a ni-
(s vel de mercado interno como de mercado ex-
terno?

Hemos registrado un buen crecimiento en el mercado
de la Europa Mediterranea, mientras en la Europa del Nor-
te estamos atravesando un ligero cambio. Respecto a las
ventas, hemos finalizado el afio con un incremento genera-
lizado de un 18 6 19% respecto al afio anterior. Finaliza-

mos en torno a las 17.500 maquinas vendidas.

M EIMA, que para ustedes es una ventana abierta
al mundo del tractor, ;como se comporté con respecto
a otros aios?

Observamos muchisimo interés y contactos. Ese in-
terés pudimos notarlo ademas en diversos operadores no
€uropeos.

B Su empresa ha llevado una linea ascendente, tan-
to en nuevos modelos como en técnicas aplicadas en sus
tractores. ;Qué han presentado como novedad en EI-
MA 97?

Hemos presentado la gama LEGEND 2, una maquina
completamente renovada en el interior de la cabina, mejor
confort, aiiadiendo a ésta un modelo con 165 caballos. Des-
pués tenemos la novedad del modelo Globus con cap6 in-
clinado, una miquina que serd extremadamente importante
para el mercado mediterrineo: Espaifia, Portugal, Italia,
Grecia...; miqui-
na muy compac-
ta, con su centro

afos desde que
Giovanni Landini
fundara una
pequeiia fabrica
dedicada a la

construccion de equipamientos agricolas y enolégicos.

Fue en 1984, aunque habria que esperar hasta 1910
para que se hiciera realidad su primer motor,
bautizado como Testa Calda. La extensa e intensa

trayectoria histérica de la firma italiana esta salpicada

de numerosos momentos importantes.
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de gravedad bajo, bastante estrecha y que puede ser usada
tanto en campo abierto como en transporte. Nos parece una
méquina extraordinariamente importante. Ademas, estamos
preparando la presentacion de una gama de tractores para
vifiedos y frutas basada en la miquina Globus.

MAS DE UN SIG

Uno de ellos fue en 1924, cuando salieron a la luz
los planos del primer prototipo de tractor Landini con
motor Testa Calda. Diez aiios después aparece el
primer modelo Stper Landini, una mdquina usada
principalmente para largas y duras jornadas de labor.
Ya en 1957, meses después de la aparicién del modelo
L55, Landini firma un acuerdo decisivo con Perkins
Engines, de San Petesburgo, para utilizar en Italia la
licencia para construir sus motores diesel.

En 1959, Massey Ferguson compra Landini y se
convierte en la compaiiia mas importante y moderna
del sector. En 1968 se inaugura en Aprilia una planta de




dustrial y porcentual que permite construir el tractor Glo-
bus, mas sobre todo producirlo en una fébrica totalmente
nueva, con unas ventajas tanto a nivel cualitativo como
productivo japonés. Hemos exportado a Japén otras 500
méquinas Globus para ISEKI, y hemos tenido conocimien-
to de la acogida extremadamente positiva por parte de los
clientes. Hemos conseguido ofrecer un nivel de calidad
adecuado a las exigencias japonesas, por lo que asimismo
en Europa tendremos igualmente una magnifica acogida.

A nivel de distribucién, iniciamos la forma de aprove-
char una sinergia de distribucién con ISEKI, mientras en
AGCO Corporation tenemos unas relaciones consolidadas
y confirmadas desde hace ya muchos aflos, tanto en lo que
se refiere a la comercializacién como marca MASSEY
FERGUSSON para el mercado italiano asf como suminis-
tro para el Grupo de tractores especializados fruteros-vifie-
dos y cadenas, permitiéndonos esto tener acceso a la am-
plisima red de distribucién de MASSEY FERGUSSON en
todo el mundo.

M ;Cémo cree que va a comportarse el mercado en
1998?

Temo una contraccién del mercado en Europa, particu-
larmente en su Centro-Norte. En cambio, preveo un fuerte
crecimiento del mercado en Estados Unidos y América La-
tina, asi como en el Extremo Oriente, donde si no intervie-

neral de Landini y Valpadana

B Ustedes tienen relaciones con los principales
Grupeos fabricantes de tractores, tanto a nivel mundial
como a nivel de mercado especial, como Japén. ;Cémo

nen otros fenémenos climéticos, se producird una expan-
sién. Es decir, veo un mercado europeo en calma y otro ex-
terior con buenas

se esta beneficiando LANDINI de esta sinergia?
El beneficio es enorme. Un beneficio de naturaleza in-
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nueva produccién de maquinaria y desde ese momento
comienzan a surgir diversos modelos de tractores, que
incluyen los dltimos avances tecnoldgicos.

Los tltimos diez anos de Landini han resultado
convulsos. Sobre todo desde que Massey Ferguson, en
1989, decidi6 vender el 66% de su accionariado al
Grupo Eurobelge. Sélo cuatro aios después,
Gerolimich, que acababa de absorber a Eurobelge,
sufre una crisis financiera. Landini consolida su
alianza con Massey e inicia relaciones con la japonesa
Iseki, que sélo unos meses después entraria a forma
parte de su accionariado. Desde entonces, la

perspectivas  de
crecimiento.®

adquisicion de
Valpadana, una de
las empresas
italianas mas
importantes en el
sector de la
magquinaria agricola, el desembarco en el mercado
norteamericano a través de la red AGCO y la
consolidacién del acuerdo con Iseki convierten en la
actualidad a Landini en una de las empresas con
mayor proyeccién de futuro en el sector agricola a
escala mundial.




