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BKT: AMPLIA GAMA DE NEUMÁTICOS AGRÍCOLAS
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PUCHE pone a su disposición una amplia gama de neumáticos agrícolas de múltiples aplicaciones
que cuentan con una excelente relación calidad-precio. Además, es el mejor aliado en su tarea diaria
al poner a su disposición un SERVICIO DE ASISTENCIA 24H mediante el cual podrá resolver "in situ"
cualquier incidencia que pueda surgirle a pie de campo.

Con la amplia gama de neumáticos BKT tendrá cubiertas todas sus necesidades y a unos precios
realmente competitivos. Pase de tópicos y compruebe la satisfacción de "calzar" sus vehículos con la
marca más competitiva.

DISTRIBUIDOR EXCLUSIVO DE BKT Ír:Artn'b
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ELIOS y NEXOS. El compacto y el especial de CL
Tractores ELIOS con tres motorizaciones, desde 72 hasta 88 CV, y NEXOS con cuatro,
desde 72 hasta 101 CV (97/68 CE), con transmisiones mecánicas y electrohidráulicas, cir-
cuitos hidráulicos con dos y tres bombas, diferentes regímenes de toma de fuerza, tres ver-
siones V, VL y F a elegir en NEXOS...
La elección, compacidad y facilidad de manejo que un tractor de montaña o un especial le
ofrece. Usted decide sin salir de CLAAS.

Su especialista de la r bn 1 claas.es

«RAS
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macenamiento.
El apoyo a los precios de los productos agrícolas básicos crea falsas expectativas a /os produc- ~..oHL.n

tores, desestabiliza los mercados mundiales y actúa como un impuesto regresivo, aumentando el
Luis Márquez

coste para los consumidores más pobres. Además, distorsiona el sector productivo, fomentando la
intensificación de los cultivos, con efectos potencialmente negativos para el medio ambiente, au-
mentando los costes de producción a largo plazo y transfiriendo las rentas al exterior de la explota-
ción agraria.

Así, las medidas de intervención descoordinadas de los gobiernos, durante el periodo crítico 2006-2008, intensificaron la volatili-
dad y dificultaron el acceso a los mercados. Por ello, se hace necesario reducir las barreras, a la vez que aumentar la confianza en el
funcionamiento del mercado, aunque, hasta ahora, los esfuerzos internacionales para administrar las existencias no han dado buenos
resultados.

Si quieren leer el Informe OCDE-FAO en su versión completa, lo pueden encontrar en www.oecd.org/dataoecd/9/0/45447792.pdf
Con un cordial saludo,B

JULIO 2010

Punto de Vista

PERSPECTIVAS AGRÍCOLAS

S

e acaba de publicar el Informe OCDE-FAO sobre las 'Perspectivas Agrícolas' para la próxima década, que sirve de referencia para
tener una idea de lo que se puede esperar en los próximos años. No resulta fácil hacer pronósticos, ni si quiera a medio plazo, so-
bre lo que puede suceder en el sector agrario, en una situación de la economía mundial en la que falta la confianza, después de

conocer que muchos prestaron el dinero que nunca tuvieron y otros obtuvieron unos créditos que tampoco pensaban pagar.
Si embargo, al igual que el año pasado, los especialistas de la OCDE-FAO se arriesgan haciendo su diagnóstico, aunque el pronósti-

co no sea tan complicado como el del año pasado, realizado después de las fuertes subidas en los precios de los productos agrícolas
en el periodo 2007-2008.

En tiempos tan difíciles como los actuales, la agricultura ha demostrado una notable capacidad de recuperación, con una fuerte
respuesta a los precios altos y con un crecimiento continuo, aunque contenido, por la reducción de la demanda a consecuencia de la
crisis. Los efectos más negativos lo están sufriendo algunos paises en vías de desarrollo. En el 2010 los mercados han vuelto a la nor-
malidad, con producciones más próximas a las de niveles históricos y con la demanda recuperándose, aunque en muchos países hay
preocupación ante la posibilidad de que se produzcan sacudidas en factores clave, como en los precios de la energía, en los tipos de
cambio y en la respuesta de algunas economías interregionales.

Se estima que los precios medios de los productos básicos de origen agrario se mantendrán por encima de los niveles de la déca-
da anterior al periodo 2007-2008. Así, para el trigo y los cereales secundarios se espera que sean entre el 15 y el 30% más altos, en
términos reales, en comparación con los del periodo 1997-2006. Para los aceites vegetales el incremento estimado puede ser del 40%.

Se espera una subida de los precios medios de la carne de vacuno, en términos reales, rebasando el promedio de 1997-2006, co-
mo consecuencia de una menor oferta, costes más elevados en la producción de forrajes y una demanda creciente como consecuencia
de la recuperación económica y del incremento de la demanda en /os países en desarrollo. Asimis-
mo, se esperan subidas en los productos lácteos entre el 15 y el 45% para el periodo 2010-2019.

El mercado de los biocombustibles depende en gran medida de las acciones gubernamentales,
pero las perspectivas siguen siendo inciertas y en función de lo que suceda con el precio del petró-
leo, de las modificaciones en la legislación que los apoya o penaliza, y de los avances que se pro-
duzcan en las tecnologías de segunda generación para obtenerlos.

Desde el alza anormal de los precios de los productos agrícolas en el periodo 2006-2008, su
volatilidad a corto plazo ha aumentado de manera considerable, pero el traslado de estas oscilacio-
nes del mercado mundial a los mercados internos de los diferentes países varían notablemente; el
nivel de integración de los países puede estar afectado por las medidas de frontera, por el apoyo de
los gobiernos a los precios internos y por las limitaciones en las infraestructuras de transporte y al-
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ARGO TRACTORS

a serie Powerfarm de Landini se adapta a la agricultura más actual, con un diseño
renovado para mejorar aún más sus prestaciones. En versiones 'cabina' y

•411 • 'plataforma', Low Profile (perfil bajo) y High Clearence (alto despeje) ofrece
una concepción actualizada, con motor turbo silencioso , ecológico y
adaptado a la normativa Tier 3, con una gran reserva de par. El cambio
modular puede ser mecánico (Speed Four) o con gestión electrohidráulica
(Power Four) con De-cluch y Reverse Power Shuttle. Además, la versión
Power Shuttle cuenta con inversor hidrálico de última generación y Hi-Lo.

Confort máximo, visibilidad total
El puesto de conducción de la cabina
'Total View' de los nuevos Powerfarm
está pensado para trabajar en
condiciones idóneas. Visibilidad a
3600, mandos ergonómicamente
situados y dos niveles de confort, con
asiento de suspensión mecánica o
neumática.

80 - 90 - 100 - 105

Ii

AgroLube
I Sub., Inane, ortpinalf

NEIMMIRMEEER



Julián Mendieta
julianmendieta@bh-editores.com

Editorial

LADRILLOS, BANDERAS Y UN PULPO
PITONISO

R

esulta ahora que todos los males de la economía en España son culpa de `los poceros',

'los políticos locales corruptos y prevaricadores', porque aquí nadie se arropa con sus

responsabilidades, desde el gobierno del Sr. Rodríguez que como Pedro negó más de

tres veces la realidad -me pregunto para qué quiere tantos asesores que nos cuestan 'una

pasta', los debe de escoger en el monopoly del partido, porque si no, no es comprensible-,

por otro lado la oposición, amaga pero no pega, porque mucho me temo que esta falta de

ideas o al menos no las dice para no dar pistas; mientras tanto nos jorobamos todos... y

ellos a lo suyo, los regionalistas con sus boberías periféricas, los locales con las tontunas
del día a día y los partidos de índole nacional... ¡mejor no sigo!, porque la cruda realidad es

que habría que pagarles a todos unas vacaciones con billete de ida solo y

procurar refundir las bases de personas formadas y que realmente tengan

sentidote lo que es gobernar y para eso se tendría que rehacer la Ley Electoral

y suprimir la Ley D'Hontd.
Lo que hoy por hoy anima 'al personal 'es la Selección Española que nos

hace sacar la bandera nacional y hacer acto de fe de españolidad, que a mí

particularmente me encanta, y en una sola voz demuestran que al margen de

los 'carod','urkullus' y demás 'ganapanes' del ruedo nacional, el pueblo está

hasta las narices de tanto manipulado que se hace en su nombre; no soy

amante del fútbol, pero con lo que sucedió hace unos días -ganamos, pero

igual hubiera sido de no ser así- todos hemos ganado en sentimiento de ser

parte de una nación soberana, creada a lo largo de siglos y que se merece al

menos el respeto de todos los que habitamos en ella, si ese logro es del

fútbol... yo me afilio a ese 'partido'.
Como no todo va a ser crisis y retroceso, miren por donde aparece el pulpo

Paul, un humilde cefalópodo que con su manera de dilucidar de donde sacar su

comida diaria, a montado un circo mediático -sin banderas- que provoca las

especulaciones más divertidas, algo así como el día de la Marmota, sin la

música de fondo de Sonny&Cher, pero que al menos nos despeja la mente de

tanta mediocridad que nos circunda.

Menos mal que dentro de este maremagnun nacional, nuestro sector parece que está

saliendo poco a poco del 'pasmo' y pese a la situación de las finanzas y de la falta de

confianza, es consciente que es el menos dañado de todos los sectores productivos, y que

su necesidad es vital; las marcas siguen evolucionando máquinas cada vez más rentables y

con una relación precio/prestaciones inimaginable hace una década... por todo ello, no se

puede demorar más esa compra necesaria, hasta es así que se está asumiendo en muchos

casos la subida de 'el ivababa'.
Tenemos por delante un verano y un otoño, de corazón les deseo un descanso

vacacional, porque este servidor se va en la 'patera' de Iberia a trabajar a Brasil con nuestra

nueva revista AgriWorld que pronto tendrá 'hermanitos porteños', durante dos semanas... y

que desde allí, se ven mejor las cosas de aquí.
Me alegro mucho del triunfo de España, porque ha demostrado cómo deberemos hacer

en otras cosas que todos unidos podemos superar situaciones adversas, pero como dice mi

querido Forges... "No nos olvidemos de Haití".•

agrou;c•iiica
	 Julio 2010



Querido Paco

ace apenas unas
horas que nues-
tro común amigo
Marcial Saiz me

ha llamado para decirme que habías fallecido. In-
mediatamente llamé a Eloy, que se quedó perple-
jo al desconocer el hecho ya que, no hace mucho
tiempo, estuvimos hablando de quedar para ir a
comer contigo, aunque ambos sabíamos que te
costaba salir de casa. Créeme querido 'Mister
Traylor' que eras todo un referente entre aquellos
que compartimos tantas cosas contigo. Momen-
tos que forjan una vida llena de recuerdos que, sin
daros cuenta, os lleváis con vuestra desaparición
física y, de nuevo, al rebuscar recuerdos de un
ayer aún cercano —como pasó con tantos otros—
me doy cuenta del paso inexorable del tiempo,
que a todos nos va alcanzando de manera impla-
cable.

Te conocí en un mes de agosto de 1969, junto
al entrañable y no siempre justamente valorado
Pepe Montero, y otras dos personas encargadas
de demostraciones, como eran Tomás y Eduardo.
Eran mis primeros pasos en este sector y se pre-
sentaba en José Luis de Illescas, la serie 20 de
John Deere... ¡parece que fue ayer!; Paco,¿cómo
olvidar las bromas que te hacíamos con 'tus du-
chas' que tú enmascarabas con tu risa contagiosa
y tu perfecta manera de coordinar las demostra-
ciones y ensayos?

Eran tiempos en los que la marca a la que tan-
to quisiste imprimía una moderna trayectoria en la
manera de hacer las cosas: el 'estilo John Deere'.

Fueron años de gran in-
tensidad, de un fuerte
hermanamiento en el
Club de los Veinte donde,

como diría el chotis, se 'juntaba la crema de la in-
telectualidad' del mundo de la comunicación a to-
dos los niveles, radio, televisión prensa diaria y
técnica, y tú tuviste a bien hacerme parte de ello
aunque fuese un 'alevín'.

Han pasado los años, y muchos de aquellos
que dieron forma a ese estilo que antes comentá-
bamos ya no están, pero queda su esencia: Ricar-
do, Tomás, Ramón, John... y tantos otros que cre-
asteis paginas de una historia que de vez en cuan-
do conviene releer para no olvidar de donde
venimos y donde estamos, ya que muchas veces
la memoria es efímera y, como la gloria, se desva-
nece en el tiempo, aunque quedemos algunos pa-
ra dar testimonio de ella.

No me quiero despedir de ti, mi querido ami-
go, porque hacerlo sería como arrancar una página
más del libro de mis recuerdos. Sólo deseo que
en el momento que todos nos reunamos, lo haga-
mos como 'en los viejos tiempos', riendo, recor-
dando, tomándonos un güisqui en el Corona de
Aragón 'celestial' y comentando cosas jocosas de
nuestros momentos pasados... que fueron mu-
chos.

Hasta siempre Paco. ¡y date una ducha nada
más llegar a tu destino!

Tu amigo de todo corazón.

Julián Mendieta

Paco Trillo fue Director de
Promoción de Ventas de
John Deere Ibérica durante
tres décadas, hasta su
jubilación en 1990

El equipo de ,ü;;+ Aecnica se une al dolor de su familia, amigos y compañeros.

o
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VN ©plus Arados

VN MasterDrill neumática VN MasterDrill combinada

Una buena cosecha comienza antes
de siembra. Vogel & Noot como el
mayor fabricante de arados de la
Unión Europea, es a su vez especia-
lista en todas las áreas de prepara-
ción de suelo y siembra. Disponemos
de profesionales a su servicio.

¡Pregúntenos!

VN Gradas de Discos

SOIL SOLUTIONS

VOGEL DA NOOT
SOIL SOLUTIONS

TECNOLOGIA PARA
PROFESIONALES

VOGEL & NOOT • ESPAÑA, S.A.U.
Carretera de Albelda sin o E-22550 Tamarite de Litera (Huesca)
Teléfono: 974 422807 • Fax: 974 421595 • vnespana@svt.es • www.vogel-noot.info

VOGEL PA NOOT



Tenemos lo que necesita.
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MIRALBUENO ASIENTOS Y COMPONENTES
Plataforma Logística de Zaragoza (MAGNA PARK) - C/ Isla de Ischia, 2 - 4
50197 Zaragoza (SPAIN)
Tel: (34) 976 786 686 - Fax: (34) 976 771 053 - e-mail: miralbueno@miralbueno.com



La eficiencia se redefine:
Fendt 200 Vario V, F y P

•

Sin escalonamientos
hacia lo más alto

Con los nuevos tractores especialistas 200 Vario V, F y P, Fendt ofrece la más moderna tecnología y equipamiento dis-
ponible hoy en este segmento. Gracias a la continua transferencia de tecnología del segmento de tractores de alta
potencia, Fendt ha triunfado también en la integración de la transmisión continua Vario en sus tractores especialistas.
De este modo Fendt abre completamente nuevas dimensiones en terminos de eficiencia, rendimiento y rentabilidad
en el segmento comprendido entre los 70 y 110 CV. Un nuevo ergonómico y práctico diseño de cabina asegura la
máxima operatividad y confort en la conducción.

Experimente las infinitas ventajas de la tecnología Vario y disfrute de la conducción de un Fendt, ¡ahora sin escalo-
mientos desde los 70 hasta los 360 CV!

AAGC0 7.1eS322.2f
Your Agriculture Company	 AGCO Iberia S.A. - Tel. 91 352 40 13 - info@mad.agcocorp.com • www.fendt.com



o concede la Asociación
LEspañola de Dirección y
Desarrollo de Personas
(AEDIPE, Human y Capital
Humano) y lo recibió Bello-
ta Herramientas en la cate-
goría de 'Innovación', por la
utilización de metodologf-
as organizativas innovado-
ras en la forma de trabajar.
El premio fue recogido el
12 de junio por el Director
General Adjunto de la em-
presa, Jose Arruti, durante
el 45° congreso de AEDI-
PE.

Este galardón recono-
ce la apuesta de la com-
pañía por la capacitación de
las personas y por la inno-
vación en sistemas orga-
nizativos con la creación de
equipos de trabajo autoges-
tionados. Bellota Herra-
mientas, empresa pertene-
ciente a la Corporación Pa-

tricio Echeverría, líder en
Herramientas de Mano pa-
ra la Agricultura, Jardinería,
Construcción e Industria, y
de Soluciones y Compo-
nentes de Maquinaria Agrí-
cola, ha puesto en marcha
proyectos como el de Dina-
mización Organizacional
(MotiBa) y el de desarro-

lb o de competencias de los
profesionales de la empre-
sa mediante nuevas herra-
mientas como el Coaching,
que suponen una apuesta
por las personas como va-
lor fundamental para el de-
sarrollo de su negocio.

La innovación en el ám-
bito de las personas a través
de la implantación de nue-
vas formas de hacer en as-
pectos organizativos, de co-
municación, desarrollo y for-
mación, es un reto para la or-
ganización de cara a futuro.

BELLOTA HERRAMIENTAS RECIBE UN
PREMIO A LA INNOVACIÓN BASADA

EN LAS PERSONAS

FENDT RETOMA EL PROYECTO AHEAD2
1 72 MILLONES e DE INVERSIÓN EN LAS INSTALACIONES DE MARKTOBERDORF Y

ASBACH-BÄUMENHEIM

A

mediados del
	  pasado año se

detuvo en res-
puesta a la caída de los
mercados provocada
por la crisis financiera
y económica mundial.
El pasado 15 de junio,
la gerencia del Grupo
AGCO autorizó la pues-
ta en marcha del proyecto
para la construcción de unas
nuevas instalaciones de
montaje en Marktoberdorf y
la plena puesta a disposición
de la inversión para el pro-
yecto Fendt Aheack en Mark-
toberdorf y Asbach-Bäumen-
heim (Alemania).

Supone la mayor inver-
sión en un único proyecto de
AGCO hasta la fecha (unos
172 millones de euros), con
el propósito de aumentar
la capacidad de producción
hasta los 20 000 tractores.
La ejecución de esta segun-

da parte debe completarse
en 25 meses, por lo que es-
tá prevista su entrada en fun-
cionamiento en agosto de
2012.

"Después de que es-
te proyecto de inversión ha-
ya sido completado, tendre-
mos las mejores y más efi-
cientes instalaciones de fa-
bricación de tractores del
mundo en nuestras sedes
de Marktoberdorf yAsbach-
Bäumenheim. Esto garan-
tiza la viabilidad a largo pla-
zo de las fábricas, los pues-
tos de trabajo y nuestro fu-

tu ro," indicó Peter-Josef Paf-
fen, Vicepresidente y por-
tavoz de la dirección de
Fendt.

Los conceptos de espa-
cio y funcionalidad de las ins-
talaciones de montaje fue-
ron totalmente renovados
bajo la dirección de Huber-
tus Köhne, Vicepresidente y
director gerente de produc-
ción. Las nuevas tendencias
en logística y la demanda de
una mayor flexibilidad dieron
lugar a un nuevo concepto
de montaje basado en ve-
hículos de guiado automá-

tico en lugar de un sistema
de transportadores de ro-
dillos.

Según la compañía, tras
esta inversión se converti-
rá en "la mejor y más eficien-
te fábrica de tractores del
mundo:' Las nuevas insta-
laciones de montaje, con un
concepto totalmente inno-
vador, funcionarán con una
capacidad máxima de
20 000 tractores en dos tur-
nos. En la zona de transmi-
siones Vario, la capacidad
máxima será de 30 000 uni-
dades.
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• Gran respeto de cultivos y prados
III El campeón en trabajos de labor
• Prestaciones óptimas para todos sus trabajos

KLEBER. Pensando siempre en ti
Kleber

Respeto de los cultivos
y de los prados.

Excelente tracción.

NUEVO

KLEBER Gripker
Neumático ancho Serie 65 para tractores de 80 a 180 CV

tdirh

AGROMAQ 2010 ESTRENA LA
ACTUALIZACIÓN DE LA WEB DE LA

FERIA DE SALAMANCA

LA RETROMAQUINARIA DE
VALVERDE DEL MAJANO ALCANZA

ESTE AÑO LA DÉCIMA EDICIÓN

L
a Institución Ferial de Sa-
lamanca (IFESA) ofrece a

los expositores una herra-
mienta para lanzar sus pro-
ductos antes de la celebra-
ción del certamen interna-
cional agroganadero AGRO-
MAC) 2010, que tendrá lugar
del 8 al 12 de septiembre.

El portal wvvw.feriadesa-
lamanca.es se estrena tras
una intensa labor de actua-
lización en diseño y conteni-
dos con tecnología 2.0. In-
cluye un canal de televisión,
vinculado a You Tube, don-
de algunos de los vídeos rea-
lizados el año pasado ya han
superado las 1 700 reproduc-
ciones. En 2009 se puso en

marcha en la web un canal
de televisión como herra-
mienta comercial para los ex-
positores.

Las empresas exposito-
ras que participarán en sep-
tiembre en la 27 Feria In-
ternacional Agropecuaria de
Castilla y León y la 22 Ex-
posición Internacional de Ga-
nado Puro pueden enviar a
comunicación@feriadesala-
manca.es todas sus noveda-
des para que sean incluidas
en el portal. Durante las jor-
nadas de feria serán los pro-
pios expositores los que pro-
tagonicen los vídeos de pre-
sentación de los productos
expuestos.

na de las citas
más clásicas del

verano cumplirá este
año la décima edi-
ción. La Retromaqui-
naria Agrícola se ce-
lebrará en Valverde
del Majano (Segovia)
del 3 al 5 de septiem-
bre y reunirá a un
buen número de trac-
tores y equipos agrí-
colas que marcaron
una época y ahora
hacen las delicias de
sus propietarios y, en
general, de todos los
amantes de este tipo
de maquinaria. La organiza-
ción del evento correspon-

de a la Asociación Amigos
de la Maquinaria Agrícola.



BOBCAT RENUEVA LA CABINA EN L'A GAMA DE
MANIPULADORES TELESCÓPICOS

B
obcat presenta una ca-
bina mejorada para la

gama de manipuladores
telescópicos, que introdu-
ce cambios destinados a
mejorar y modernizar el lu-
gar de trabajo del opera-
dor.

El salpicadero se ha re-
diseñado para garantizar
que el operador pueda te-
ner de forma rápida una vi-
sión de conjunto de las
condiciones de trabajo y las
configuraciones de las ope-
raciones. Se ha aumenta-
do la visibilidad de los im-
plementos al bajar la pan-
talla y el salpicadero, lo que
mejora la línea visual entre
el operador y el implemen-
to.

La unidad de aire acon-
dicionado está totalmente
integrada en el salpicade-

ro. Dispone de salidas de
aire bien distribuidas en
la cabina, lo que proporcio-
na un aumento de la ven-
tilación desde un 40% has-
ta 500 rn 3 por hora. Se ha
aumentado el número de
respiraderos orientables,
lo que garantiza la distribu-
ción de aire igualada alre-
dedor del operador.

Otra novedad es una
visera antideslumbrante
con un sistema de bajada
continua que proporciona
al operador un intervalo de
protección variable y de
mayor amplitud. Además,
se han optimizado las lu-
ces exteriores para mejo-
rar la visibilidad en el lu-
gar de trabajo.

MUEREN ENRIQUE SÁNCHEZ-MONGE Y
EDUARDO SÁNCHEZ JUNCO

D
os importantes persona-
lidades relacionadas con

el sector agrario han falleci-
do en los últimos días: Enri-
que Sánchez-Monge y Eduar-
do Sánchez Junco, ambos
Colegiados de Honor del Co-
legio de Ingenieros Agróno-
mos de Centro y Canarias,
que lamenta ambas pérdidas.

Enrique Sánchez-Monge
y Parellada, experto en Me-
jora Genética Vegetal y des-
tacado defensor de la biotec-
nología como herramienta
para luchar contra el hambre,
falleció en Madrid hace unas
semanas a la edad de 89
años. Desde mayo de 1995
es Colegiado de Honor y for-
mó parte de ese grupo de in-
vestigadores impulsores de
la 'revolución verde'.
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Doctor Ingeniero Agróno-
mo, fue Jefe de la Sección de
Mejora de Cereales de la Es-
tación Experimental de Au-
la Dei (Zaragoza), Director del
Centro de Mejora del Maíz
del Instituto Nacional de In-
vestigación yTecnología Agra-
ria y Alimentaria (INIA), Cate-
drático de Genética Gene-
ral y Aplicada de la Escuela
Técnica Superior de Inge-
nieros Agrónomos de Ma-
drid. En 1963, obtuvo la Cá-
tedra de Genética en la Fa-
cultad de Ciencias de la Uni-
versidad Complutense. Era
académico de la Real Acade-
mia de la Ingeniería, de la Re-
al Academia de Ciencias
Exactas, Físicas y Naturales
y de la Academia de Ciencias
de Zaragoza.

Por su parte, Eduardo
Sánchez Junco, Ingeniero
Agrónomo, fue nombrado
Colegiado de Honor en 2009
por su destacada contribu-
ción al desarrollo de la gana-
dería española.

Su dilatada y variada tra-
yectoria profesional incluyó
el paso por la dirección de la
revista Hola, aunque tuvo un
papel destacado en el sec-
tor ganadero al que estuvo
siempre muy vinculado. Sán-
chez Junco dio un gran im-
pulso a la mejora de la raza
vacuna Holstein, adquirien-
do e introduciendo en Espa-
ña toros probados de alto va-
lor genético. También fue
destacada su labor en el cul-
tivo forrajero para la alimen-
tación de vacuno lechero.

ANTONIO
CARRARO OFRECE

24 MESES DE
GARANTÍA EN

TODOS SUS
PRODUCTOS

D
esde el 1 de junio, An-
	  tonio Carraro es el úni-
co fabricante de tractores
que confiere una garantía es-
tándar de 24 meses a todos
sus productos, sin exclusio-
nes. Así lo destaca la com-
pañía italiana en una nota de
prensa en la que recuerda
que para algunos modelos
está disponible también el
paquete de extensión de ga-
rantía hasta cuatro años
EXG.

Esta ampliación de ga-
rantía es fruto de la experien-
cia ganada con el transcurso
de los años y las importan-
tes inversiones en materia-
les y recursos humanos que
ha efectuado Antonio Carra-
ro. De este modo, el fabrican-
te de tractores alcanza así
una meta que para el clien-
te final significa, según su
opinión, mayor confianza en
el producto que ha adquirido
y la conciencia de tener a
su lado un servicio posventa
altamente cualificado y orga-
nizado que asegure el de-
sarrollo de su actividad.

JULIO 2010	 agrotecnica



JOHN DEERE

APUESTA POR LA TECNOLOGÍA EGR

PARA CUMPLIR LA TIER Illb

Green Efficiency

JOHN DEERE

JohnDeere.es

l ohn Deere se po-
siciona de cara a la norma-

tiva de emisiones Tier I Ilb para equi-
pos con potencia entre 130 y 559 kW
(174 a 779 CV), que entrará en vigor el 1 de enero de 2011
y que obliga a la reducción del 90 por cien en partículas
y del 50 por cien en NOx (óxido de nitrógeno), medido
en g/kWh.

Con base en la experiencia positiva con los actua-
les motores PowerTech, la compañía, desde su posi-
ción como uno de los principales proveedores mundiales
de motores diésel para aplicaciones extra-viarias, agrí-
colas e industriales, y en colaboración con los fabrican-
tes de equipos originales (OEM), ha optado por seguir
con la tecnología de recirculación de gases de escape re-
frigerados (EGR), que requiere pocos componentes
adicionales y proporciona una excelente economía de
combustible.

Esta estrategia de 'fluido único' permitirá a los clien-
tes de John Deere seguir beneficiándose de las tecno-
logías de eficacia demostrada y de la red consolidada
de apoyo y servicios a productos ofrecida por los con-
cesionarios y distribuidores de la marca en todos los mer-
cados, independientemente del tipo de máquina.

En los nuevos motores diésel de fase III B con po-
tencia superior a 130kVV, que serán lanzados a partir
del año 2011, John Deere implementará las mismas
tecnologías que ya ha utilizado en sus tractores de las se-
ries 8030 y 8R con economía de combustible, incluyen-
do el turbo de geometría variable (VGT) y los sistemas
de recirculación de gases de escape refrigerados (EGR).
El componente del filtro de partículas en estos moto-
res incorporará un Catalizador de Oxidación Diesel (DOC)
y una unidad de Filtro de Partículas Diésel (DPF).

Según John Deere, optar por la solución EGR signi-
fica evitar el coste de comprar, manejar, almacenar y ase-
gurar un fluido adicional, además de la necesidad de aña-
dir al motor un depósito adicional para aditivos y sistemas
para la dosificación, calentamiento y monitorización de
los niveles de fluidos.

Lo hacemos todo por Usted

Obtener el máximo rendimiento de la mínima cantidad de
combustible ha sido, durante muchos años, el objetivo de
nuestras actividades de ingeniería. Y como no confiamos
a otros fabricantes la producción de los principales com-
ponentes de nuestros productos, todo lo que hacemos
está encaminado a satisfacer sus necesidades.

En lo referente a eficacia esto significa: motores John Deere
PowerTech de 4 válvulas por cilindro, turbocompresores
de geometría variable, sistemas de inyección CommonRail
de alta presión, y una larga lista de características de alta
eficacia.

Las pruebas internacionales demuestran que nuestros
tractores proporcionan una eficacia impresionante.
¿No ha llegado el momento de que usted también nos
ponga a prueba? Infórmese hoy mismo en el concesio-
nario John Deere de su zona.

agroternica
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JOHN DEERE

eumáticos La Unión,
perteneciente a Miche-

lin Exelagri, la red de talle-
res y vendedores de neumá-
ticos especializados en agri-
cultura, y el concesionario
de John Deere Agrícola Cué-
llar colaboraron en la orga-
nización de una jornada te-
órica y práctica en Valverde
del Majano (Segovia), que
reunió a más de 400 agricul-
tores y ganaderos.

David Fernández Juárez,
representante de Neumáti-
cos La Unión, hizo una pre-
sentación de Michelin Exe-
lagri, una garantía de calidad
de la que forman parte más
de 700 puntos de venta en
toda Europa.

L
a Reunión de Empleados
de John Deere Ibérica,

desarrollada el pasado 24 de
junio, tuvo como principal
actividad la visita al conce-
sionario oficial de la marca
en Guadalajara, Quiles Ma-
quinaria Agrícola, S.L.U. La
familia Quiles al completo
organizó un recorrido por la
concesión para mostrar las
instalaciones y el funciona-

16

El responsable de mar-
keting de producto, José
lniesta, explicó las caracte-
rísticas del Michelin XeoBib,
el primer modelo nacido de
la tecnología Michelin Ul-
traflex, que funciona a pre-
sión baja y constante (infe-
rior o igual a 1 bar) tanto en
el campo como en la carre-
tera. Este neumático limita
el fenómeno de la compac-
tación de la tierra y contribu-
ye a la preservación del po-
tencial agronómico de los
cultivos. Gracias al mejor re-
parto de la presión en el sue-
lo, el área de contacto traba-
ja de manera uniforme y se
evitan las zonas de picos
de presión. Al mismo tiem-

miento de cada uno de los
departamentos de la empre-
sa.

En los más de 46 años
vinculados a John Deere,
la concesión alcarreña, que
destaca por su afinidad con
la marca y su profesionali-
dad, ha visto el paso de va-
rias generaciones familiares.
Primero Demetrio, luego su
hijo José, quien durante mu-

po, según explicó lniesta, ga-
rantiza una gran estabilidad
y un comportamiento de
conducción en carretera más
seguro que un neumático
estándar. Las nuevas mez-
clas de goma y el perfil pla-
no del neumático resuelven
el conflicto entre la baja pre-
sión y el desgaste y su du-
ración aumenta un 25% con
respecto a un neumático de
serie 65.

chos años ha sido la cabe-
za visible de la empresa y ha
definido la trayectoria que

Por parte de John Deere
se efectuó una una breve
introducción de las noveda-
des que ha presentado es-
te año, como la Serie 8R, el
modelo 6534 o las solucio-
nes AMS de agricultura de
precisión. Muchos asisten-
tes también se mostraron es-
pecialmente interesados en
conocer la amplia oferta de
John Deere en sistemas de
guiado automático. En una
parcela para demostraciones
los asistentes pudieron ob-
servar las prestaciones de
seis tractores equipados con
sistemas AMS. Un John
Deere 6930 equipó neumá-
ticos Michelin XeoBib, con
los que se realizaron una se-
rie de pruebas de desliza-
miento y marcaje de huella
en suelo duro.

actualmente siguen sus hi-
jos, Teresa, José Vicente, Pa-
blo y Jesús.

DEMOSTRACIÓN EN SEGOVIA JUNTO A
MICHELIN

LOS EMPLEADOS DE LA UNIDAD
IBÉRICA VISITAN EL CONCESIONARIO

DE GUADALAJARA
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JORNADA DE SIEMBRA DIRECTA EN
AZUAGA (BADAJOZ)

A
provechando el marco ofrecido por la Feria Agrícola
y Ganadera de Azuaga (XXIX FECSUR), que tuvo lu-

gar del 27 al 30 de mayo, John Deere, en colaboración
con el concesionario Agrifusa, S.A., organizó una jorna-
da de siembra directa.

El Jefe Territorial de Maquinaria de Campaña, Óscar
Marín, realizó una descripción del modelo que la marca
ofrece para este tipo de trabajo, destacando su robustez,
el sencillo manejo, la posibilidad de realizar el manteni-
miento sin necesidad de herramientas y los bajos costes
operativos.

El Especialista de AMS, Javier Fernández, explicó
el sistema de guiado automático AutoTrac instalado en el
tractor utilizado para la demostración y detalló los dis-
tintos sistemas de agricultura de precisión que ofrece
John Deere para conseguir una reducción de los cos-
tes operativos y un aumento de la productividad en el tra-
bajo. La sembradora realizó varias pasadas utilizando el
guiado automático AutoTrac donde se pudo observar la
capacidad de penetración en el suelo de hasta 204 kg y
la homogeneidad en la siembra.

Los más de 30 profesionales que acudieron a la ci-
ta pasaron del campo al salón de actos de FECSUR,
donde asistieron a una conferencia, patrocinada por John

Deere, sobre agri-
cultura de conserva-
ción impartida por la
asociación españo-
la de agricultura de
conservación (AE-
AC.SV) donde se
abordaron los bene-
ficios de esta téc-
nica y las distintas
experiencias en
otras zonas.

agroteenica
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El revolucionario 7530 E Premium
ahorra hasta un 13,8% de combustible*

Los resultados lo demuestran
Pruebas independientes* han demostrado que el nuevo
tractor 7530 E Premium proporciona aún más rendimiento
con menos combustible que nuestro tractor 7530 Premium.

Menor absorción de potencia del motor
El 7530 E Premium incorpora un grupo electrógeno in-
tegrado y un sistema de gestión inteligente de potencia.
Combinados, propulsan de forma independiente los siste-
mas auxiliares del tractor, en lugar de tomar la potencia
del motor.

E
a.

e
2

Todo va sumando
Las mejoras incorporadas desde la parrilla frontal al
enganche significan un consumo de combustible hasta un
13,8% menor al arrastrar una grada móvil, y hasta un 9,3%
inferior al mover un remolque.

Obte.nga más información en el concesionario John Deere
de su zona hin mismo.



JOHN DEERE

PRESENTACIÓN EN NAVARRA DE LA
COSECHADORA S560i

C
onocer a fondo las
prestaciones y carac-

terísticas de la cosechadora
S560i de rotor único fue el
objetivo de la jornada de
campo organizada el 30 de
junio por John Deere en
Mendigorría (Navarra). Más
de 30 clientes de la marca
tuvieron la oportunidad de
analizar de cerca la tecnolo-
gía de separación STS y su
equipamiento para la cose-
cha inteligente a través de
los sistemas AMS de John
Deere, con distintas expli-
caciones teóricas a pie de

máquina y pruebas de la
misma cosechando en cam-
po.

ENTREVISTA CON GERMÁN MARTÍNEZ
EN 'EUROPEAN BUSINESS JOURNAL'

Trofeo John Deere de hípica
bi Gerente de Formación, Juan Carlos Aguado, entregó a
la amazona británica Laura Renwick el Trofeo John Deere,
celebrado a mediados del pasado mes de mayo en la
Hípica de Toledo, cuyas instalaciones albergaron la sexta
edición del Concurso Hípico Internacional de Salto.

L
a prestigiosa revista eu-
ropea sobre negocios y

economía European Busi-

ness Journal publica, en su
edición de Julio, una entre-
vista con el Consejero Dele-
gado, Germán Martínez
Sainz-Trápaga sobre John
Deere Ibérica en el nuevo
Centro Integral de Forma-
ción y Marketing de John
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Deere ubicado en Parla (Ma-
drid). El artículo bajo el títu-
lo Business are their people
(las empresas las hacen las
personas'), hace un análisis
general de la compañía y su
negocio en España y Portu-
gal, además de ofrecer otros
datos de interés sobre Dee-
re & Company a nivel mun-
dial.
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EL CERTAMEN INTERNACIONAL DE LA
MAQUINARIA DE FORRAJE SE

CELEBRARÁ EN SILLEDA
DEL 3 AL 5 DE FEBRERO

L
a quinta edición del Certamen Internacional de la Ma-
quinaria de Forraje (CIMAG) se celebrará del 3 al 5 de

febrero en el recinto ferial de Silleda (Pontevedra). Con-
tinúa así con su periodicidad bienal y sus fechas de ce-
lebración, ya que la pasada convocatoria tuvo lugar del
22 al 25 de enero de 2009.

Según la Feira Internacional de Galicia, en su con-
vocatoria de 2011 CIMAG vuelve a diseñarse como un es-
pacio especializado en el que confluirán negocio, inno-
vación y conocimiento, dando cabida a maquinaria de
recolección y post-
cosecha, maquina-
ria para explotacio-
nes ganaderas,
tractores y motocu I-
tores, maquinaria
para preparación de
suelo, para siem-
bra, plantación y
abonado, para pro-
tección de cultivos
y riego y también componentes y accesorios, además de
otros equipos y servicios y entidades. Además de la
exposición, el Certamen se complementará con un
programa de actividades específicas para profesionales
del sector en el que, además de su consolidado Con-
curso de Máquinas Destacadas, se desarrollarán jorna-
das técnicas, demostraciones y presentaciones.

La muestra trata de consolidarse como el principal
escaparate y centro de negocios de la maquinaria forra-
jera en la Península Ibérica. En la última edición, que tu-
vo lugar del 22 al 25 de enero de 2009, participaron
258 firmas expositoras de 25 países, acudieron 24 000
visitantes y se generó un volumen de negocio estima-
do de 8 millones de euros. La exposición superó las
600 máquinas, además de accesorios y recambios,
con un valor económico superior a los 16 millones de
euros.

agrotecnica
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-oAhorre hasta un 8% de combustible con

la serie 6030 Premium

Mayor rendimiento y menor consumo de combustible
Hemos aumentado la potencia de la nueva serie 6030
Premium en hasta 5 CV al tiempo que hemos reducido su
consumo de combustible. Para que usted pueda hacer
más utilizando menos combustible.

En comparación con su predecesor, el nuevo 6430 Premium
consigue una reducción del consumo de combustible
de hasta un 8%, según demuestra la prueba PowerMix
realizada recientemente por la DLG.*

Ahorre costes
Le explicamos cómo: Acuda al concesionario John Deere
de su zona hoy mismo.



El equipo de Trelleborg trabajó duro durante lo jornada celebrada en Tordesillas.

FI
ranco Artoni (46 años)
es el nuevo Vicepresi-

dente Ejecutivo de Ventas,
Marketing y Posventa del
Grupo Same Deutz-Fahr.

Se trata de un directi-
vo con más de 25 años de
experiencia en el sector de
la maquinaria agrícola. In-
gresó en la compañía italia-
na en 1998, donde ha ido

ocupando cargos de res-
ponsabilidad creciente vin-
culados al servicio posven-
ta

Artoni sustituye en el
cargo a Andrea Bedosti,
que deja la compañía sie-
te años después de su lle-
gada, y tiene intención de
afrontar nuevos retos pro-
fesionales. Franco Artoni.

'TECNOLOGÍA EN

CAMPO', EL 7 DE
OCTUBRE EN

CÓRDOBA

L
, evento que organiza
Same Deutz-Fahr reu-

nirá en la provincia cordo-
besa a un buen número de
profesionales interesados
en conocer las últimas no-
vedades de producto.

NOMBRAMIENTO EN EL GRUPO SAME DEUTZ-FAHR

TRELLEBORG APOSTÓ POR LA PROFESIONALIDAD, EL
SERVICIO Y LA INNOVACIÓN EN FENDTGÜINOS 2010

F
endtgüinos 2010 tam-
bién fue un excelente es-

cenario para que todos los
proveedores de la marca
Fendt que colaboraron en el
evento pudieran dar a cono-
cer sus productos y reforzar
su imagen. Fue el caso del
fabricante de neumáticos
Trelleborg, que en esta oca-
sión, además de su perso-
nal especializado, pudo con-
tar para la ocasión con la
inestimable ayuda de agri-
cultores profesionales para
contestar a la multitud de
preguntas sobre productos
y servicios.

Según explica el Res-
ponsable de Marketing de
Trelleborg España, Andrea
Masella, esto fue un factor
determinante del éxito logra-
do. "Estos agricultores pro-
fesionales, todos dueños de

dad de los neumáticos Tre-
lleborg':

La jornada, que reunió el
pasado 27 de mayo a unas
5 000 personas en una ex-
tensa parcela situada enTor-
desillas (Valladolid), permitió
a los interesados conducir
tractores Fendt con diferen-
tes aperos y desarrollar di-
versas tareas en el campo,
equipados con neumáticos
Trelleborg (en particular en
los modelos de alta poten-
cia) y comprobar la tracción
y el confort que logran ofre-
cer en cualquier situación de
trabajo.

Además de la calidad del
producto, enTrelleborg con-
fían en la profesionalidad de

los distribuidores que tienen
repartidos por toda Espa-
ña, que reciben formación
técnica por parte de la em-
presa, y en la constante co-
laboración con Primeros
Equipos. De hecho, después
de años de colaboración,Tre-
Ileborg y el Grupo AGCO
(Fendt, Massey Ferguson,
Valtra y Challenger) firmaron
un acuerdo de colaboración
a largo plazo para el desarro-
llo conjunto de neumáticos
agrícolas. El acuerdo, que
fue posible gracias a la am-
plia experiencia de las dos
compañías, tiene como ob-
jetivo principal el desarrollo
de soluciones innovadoras
que se anticipen a las ne-
cesidades de los especialis-
tas en agricultura.

" Por todo ello, en Tre-
lleborg queremos agradecer
a nuestros distribuidores de
la zona, a los responsables
del Grupo AGCO ya todo su
personal la estrecha colabo-
ración, y felicitar a los agri-
cultores de Castilla y León
por el interés y profesiona-
lidad demostrada. Estos
eventos nos llenan de or-
gullo y optimismo de cara
al futuro del sector, que si-
gue su camino hacia la me-
canización y la moderniza-
ción, empezados hace ya
unos años': concluye Mese-
Ila.

varios tractores Fendt 92 7
930 y936, trabajan cada año
más de 2 000 horas con
nuestros neumáticos en to-
do tipo de tareas, tanto en
el campo como en la carre-
tera. Nadie está más capa-
citado que ellos para comu-
nicar a los visitantes la cali-
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NUEVO DIRECTOR DE VENTAS
GLOBALES DE PÖTTINGER

De izquierda a derecha: Michael Bruckmüller, Gerd Kislinger, Martin Schädle,
Franz Teuschl y Heinz Pótlinger, directivos de la compañia.

r

, 1 de agosto toma posesión del cargo Martin Schäd-
	 le como nuevo responsable de la gestión de las ven-
tas mundiales de Pöttinger. Una mayor proximidad al
cliente y la innovación de las estructuras de ventas y de
las líneas de comunicación serán sus principales ejes
de trabajo. Las ventas realizadas a través de las diez fi-
liales presentan un desafío enorme para el equipo de
ventas y el nuevo Director de Ventas Global ha diseña-
do planes para coordinar y fomentar el crecimiento fu-
turo.

Desde el inicio del ejercicio 2010/2011, Martin Schäd-
le, autriaco de 35 años, se ocupa también de la estrate-
gia de mercado y la expansión y el desarrollo de las
ventas. "Peittinger está comprometida a buscar un cre-
cimiento sostenido a largo plazo. Nuestro trabajo se
centrará en desarrollar las alianzas y estrategias orien-
tadas al éxito del equipo': asegura.

El Director Comercial de la compañía es Heinz Pöt-
tinger, que junto a su hermano Klaus representan la cuar-
ta generación familiar al frente de la empresa. La ges-
tión de las ventas está dividida en tres divisiones:
Gerd Kislinger se ocupa de los mercados del Norte y Eu-
ropa Occidental. El sur de Europa (España incluida),
Estados de la CEI, Oceanía y América están cubiertas
por Franz Teuschl. Los mercados de habla alemana de
Alemania y Austria, así como la República Checa, Es-
lovaquia, Polonia y Ucrania están en manos de Micha-
el Bruckmüller.

Pöttinger sigue desarrollando el programa Joint Le-
adership mediante el cual continúa dirigiendo sus in-
versiones a cuidar a sus clientes más importantes, así
como a mejorar el centro de ventas y la red de conce-
sionarios. "El nuevo Director de Ventas Globales y su
equipo contribuirán a un mayor crecimiento de nuestra
empresa en el ejercicio próximo': predicen Heinz y Klaus
Pöttinger.

agrotecnica
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JLG IBÉRICA Y RITCHIE BROS.
(ESPAÑA) UNEN SUS FUERZAS EN EL

MERCADO ESPAÑOL

Richard Puglia, Director Ejecutivo de JLG Ibérica, y acabo García, Director
de Ritchie Bros Auctioneers en España.

j

LG Ibérica, multinacional especializada en el diseño,
fabricación y venta de equipos de acceso, y Ritchie

Bros Auctioneers (Spain) S.L. se unen para ofrecer un
Plan Renove' de Plataformas de Trabajo Aéreo en el mer-
cado español. De este modo, los compradores de un
equipo nuevo de JLG Ibérica, podrá vender su equipo
usado por medio de una subasta, sin precio mínimo ni
reserva, de Ritchie Bros. Auctioneers en España.

El objetivo del plan es ayudar a las empresas a re-
novar su flota, generar efectivo y utilizar las subastas
sin reservas para crear un mercado global. Richard Puglia,
Director Ejecutivo de JLG Ibérica, reconoce que en su
compañía se sienten "orgullosos" de asociarse con "el
subas tador de equipos industriales más grande a nivel
mundial': Por su parte, Jacobo García, Director de Rit-
chie Bros Auctioneers en España, se mostró convenci-
do de que con este plan, sus clientes, JLG y el usuario
final aprovecharán todos sus servicios.

Nuevas instalaciones
A primeros de junio, Ritchie Bros. Auctioneers (Spain)

abrió unas nuevas instalaciones para subastas en Ocaña
(Toledo), que cubren más de 300 000 m'entre zona de ex-
posición, sala de subastas y zona de rampa virtual, con
un moderno espacio para la reparación y reacondicionado
de maquinaria de España.

También han renovado la web, con un diseño ac-
tualizado, añadiendo numerosas características y nue-
vos servicios para miembros, con un acceso más sen-
cillo para la búsqueda de maquinaria, pujar en línea o
analizar los precios del equipo vendido en subasta y has-
ta un wiki sobre maquinaria.•

agrotecnica
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Polémica por las bajas de controladores aéreos
El alto número de bajas provoca graves retrasos en plena temporada turística

M

ás de la mitad de los despe-
gues y aterrizajes producidos
en las principales instalacio-

nes aéreas de España en la primera
quincena de julio se realizaron con re-
traso. El propietario de la red de aero-
puertos españoles y proveedor de ser-
vicios de navegación aérea, AENA,
destaca "el absentismo de los controla-
dores aéreos" de su plantilla como cau-
sante de estos retrasos en plena tempo-
rada turística, y advierte, que "los ser-
vicios de inspección de la Seguridad
Social están investigando las bajas de
carácter médico" que de manera reite-
rada se dieron en dichas semanas.

Las cuatro patronales que repre-
sentan a las aerolíneas que operan en

los aeropuertos nacionales (ALA,
Aceta, ACA y AECA) denunciaron
también ese absentismo de controla-
dores.

Sin embargo, el sindicato de con-
troladores, USCA, afirma que no son
ellos los culpables de las demoras en
los aeropuertos españoles y lo argu-
menta con estadísticas de Eurocon-
trol. Además, justifica el absentismo
laboral por el estrés que provoca en la
plantilla la grave falta de personal que
padecen los centros y las torres de
control y niega que se deban a consig-
na sindicales que persigan presionar
sobre la mesa de discusión del II Con-
venio Colectivo y que sea una huelga
encubierta del sector.

Al respecto, el ministro de Fo-
mento, José Blanco, afirmó que las
bajas de los controladores están cau-
sando "un grave daño" para el país,
las compañías y los viajeros y que,
tras la investigación pertinente, si se
descubre que son organizadas pueden
acabar siendo denunciadas en los tri-
bunales.

No obstante, los controladores
respondieron afirmando que esas in-
vestigaciones "lleguen hasta el final"
y que, una vez se comprueba que las
bajas son verdaderas, se analicen las
causas que provocan esta situación
entre los controladores.

El FMI baja un 30% su previsión de crecimiento
para España en 2011

El Fondo Monetario Internacional (FMI) ha reducido en un 30% su pronósti-
co de crecimiento para España para el 2011, pasando del 0.9% de su primera
predicción al 0.6% actual (menos de la mitad del 1.3% que augura el Gobierno).

En cuanto a sus previsiones para este año, mantuvo su cálculo de recesión de
4 décimas (una más de lo previsto por el Gobierno). Asimismo, estima que en el
conjunto de la zona euro la economía crecerá este año un 1% y al que viene tres
décimas más (1.3%). Para el global del planeta, sitúa sus previsiones de creci-
miento en el 4.6% para este año (cuatro décimas más de lo previsto por el FMI
en abril), gracias principalmente al empuje de Asia.

Baja en 6 000 millones la apuesta por España de
fondos y sicav nacionales

La exposición a la deuda española tanto pública como corporativa de los
fondos y sicav (sociedades de inversión de capital variable) registrados en la
CNMV bajaron en 3 400 millones de euros durante los tres primeros meses del
año, hasta cifrar 71 900 millones, según el regulador español. Además, recorta-
ron en otros 2 350 millones sus inversiones en acciones, depósitos y derivados
nacionales, lo que supone que en total, fondos y sicav retiraron casi 6 000 millo-
nes de euros de apuesta por activos españoles.

24

Paul

L
a naturaleza nos demuestra
que la inteligencia no está

solo circunscrita a los seres
más evolucionados, el ya
famoso pulpo Paul, ha
demostrado una intuición o
mas bien una inteligencia
natural que bien empleada
nos ayudaría a salir de este
impass de crisis de la que es
difícil vaticinar las
posibilidades de su salida.
Creo que el Sr. Rodríguez
podría ficharle, seguro que
haría mejor las previsiones
que esa pléyade de asesores
que no dan ni una.

WARRIOR
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UN ACUERDO PONE FIN A LA
HUELGA DE METRO MADRID

Tras varias jornadas de huelga, el
70% de los trabajadores de Metro
Madrid ratificaron el acuerdo
alcanzado entre dirección y
sindicatos, respecto al recorte de
gastos de personal. El acuerdo
implica recortes del 1% en la
nómina a partir de julio, con
carácter retroactivo desde junio.

BBK SE ADJUDICA CAJASUR

El Banco de España eligió a la caja
vizcaína BBK, tras la subasta entre
cinco ofertas, para adjudicarse la
cordobesa Cajasur. La suma de
ambas entidades crea la octava caja
española, con más de 48 000
millones en activos y una red
superior a las 900 sucursales.

CAJAMAR Y CAIXA RURAL
BALEARS, EN VÍAS DE
FUSIONARSE

Cajamar y Caixa Rural Balears se
fusionarán, dando lugar a la
decimosexta entidad financiera
nacional, con un total de más de
45 500 millones de euros de
volumen de negocio, 28 600
millones de activos, 5 100
empleados y casi mil oficinas,
según el acuerdo al que llegaron
sus consejos rectores. No
obstante, aún tiene que someterse
a votación en sus respectivas
asambleas generales, convocadas
para el próximo 19 de agosto.

LA EUROZONA CRECIÓ UN
0.2% EN EL PRIMER
TRIMESTRE

El PIB de la eurozona creció un
0.2% en el primer trimestre del ario
respecto a los tres meses anteriores
y un 0.6% en términos interanuales,
según los datos de Eurostat. En
concreto, España creció el 0.1%
entre enero y marzo en
comparación con el trimestre
anterior, mientras que en el
segundo, tercer y cuarto trimestre de
2009 había registrado tasas de -1%,
-0.3% y -0.1%, sucesivamente.

Reclamaciones tras el Mundial por
incumplimientos de promociones

Toshiba, Intel, Carrefour, PC City, Tom Tom, Banesto, Milar, Panda Se-
curity y otras muchas empresas tendrán que hacer frente a las promesas de
sus respectivas campañas de marketing sobre la devolución de importantes
sumas de dinero, tras ganar la selección española de fútbol el Mundial.

Según las organizaciones de consumidores, ya se han recibido las pri-
meras reclamaciones hacia diversas promociones por incumplimientos.

Uno de los primeros denunciados fue Toshiba por negar el importe de los
ordenadores portátiles y televisores de la compañía a los usuarios que no se
registraron en su página web antes del 17 de junio. Según los demandantes,
su publicidad no indicaba que fuese necesario realizar el registro en Internet.

La Administración General del Estado reduce al
5% su máximo de vacantes

El Gobierno tiene previsto reducir del 8% al 5% el máximo de vacantes que
podrán tener los departamentos y organismos de la Administración General del Es-
tado, para ahorrar 250 millones de euros con la supresión de unos 10 600 puestos
de trabajo, según explicó la vicepresidente primera del Gobierno, María Teresa
Fernández de la Vega, tras la celebración de un Consejo de Ministros. Este acuerdo
sobre el máximo de vacantes se prolongará hasta el 2013. Además, pretende crear
el Observatorio del Empleo Público, un nuevo organismo que, según destacó Fer-
nández de la Vega, "no acarreará costes adiciones a las arcas públicas".

lberdrola firma un
crédito sindicado por

2 000 millones de euros
lberdrola suscribió un crédito 're-

volving' por valor de 2 000 millones
de euros a un plazo de cinco años, con
un sindicato de entidades de crédito
nacionales y extranjeras, según comu-
nicó la eléctrica a la Comisión Nacio-
nal del Mercado de Valores.

El tipo de interés del crédito es el
euríbor más un margen de 75 puntos
básicos anual, ajustable en función de
la variación en el rating de la eléctri-
ca.

La venta de viviendas
subió un 11.9% en

mayo
La compraventa de viviendas del

mes de mayo subió un 11.9% respecto
al año pasado, alcanzando las 37 787
operaciones, frente a las 34 012 de
mayo de 2009. Según el Instituto Na-
cional de Estadística (INE), en este
aumento de ventas quizá ha influido la
subida del 7% al 8% del IVA desde ju-
lio de 2010. Se trata del quinto au-
mento consecutivo mensual: en abril
subió un 17.6%, en marzo un 9%, en
febrero un 18.7% y en enero un 2.1%.

Santander comprará un banco comercial alemán
por 555 millones

El Banco Santander adquirirá el negocio de banca comercial del Grupo SEB
en Alemania por 555 millones de euros. Según informó la entidad española, la
operación, realizada a través de la filial Santander Consumer Bank, tendrá un
impacto de cerca de diez puntos en el core capital del Santander, que al finalizar
marzo estaba en el 8.8%. Además, prevé que esta compra "complementará su li-
derazgo de financiación al consumo" en Alemania, ya que esta adquisición le
permitirá casi duplicar el número de sucursales de la red Santander Consumer
Bank en Alemania. Está previsto que la operación se cierre en 2011, una vez ob-
tenidas las aprobaciones reguladoras pertinentes.

25
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HASTA EL 2
• Número de identificación fiscal

HASTA EL 20
• Impuestos especiales de fabricación
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PRECIOS DEL SEGURO DE CAMBIO (a 20/7/10)
(Prima que se paga sobre el cambio del día)

1 MES 2 MESES 3 MESES 6 MESES

EXPORT.-IMPORT. COMPRA VENTA COMPRA VENTA COMPRA VENTA COMPRA VENTA

FRANCO SUIZO -4.2500 -2.2500 -7.2500 -6.3500 -11.5500 -10.5600 -26.3400 -24.2800

YEN JAPONÉS -3.4500 -3.0500 -7.0100 -6.7100 -11.0600 -10.5600 -24.5000 -23.6600

CORONA DANESA -2.2100 0.7900 -1.7500 0.2500 -5.2500 6.0000 26.9000 36.9000

CORONA SUECA 15.0000 17.5000 31.3200 32.9000 52.4100 54.7600 142.4500 150.4500

CORONA NORUEGA 104.6600 106.4600 199.4000 201.7700 290.7500 303.0000 .083.0000 879.5000

DÓLAR AUSTRALIANO -33.9300 -33.7800 -63.9000 -63.4000 -94.7700 -94.4200 -190.1000 188.6000

DÓLAR CANADIENSE 3.1800 3.3800 7.0000 7.3000 11.2900 11.8300 27.5100 28.9100

DÓLAR NEOCELANDÉS -17.3800 -17.0800 -35.0300 -32.7800 -52.8700 -50.1200 -109.8500 106.6000

DÓLAR ( E.E.U.U.) -1.4000 -1.1500 -2.1900 -2.1000 -3.6900 -2.9900 -9.4400 -8.8400

LIBRA ESTERLINA -2.2000 -2.1000 -3.9800 -3.8300 -6.0800 -5.6800 -12.5100 -11.4500

FUENTE:FINMATICA

Mutua Madrileña vende el 4% de Sacyr

Mutua Madrileña vendió por 50 millones de euros el 4% de Sacyr Valleher-
moso entre inversores cualificados, lo que supone unos 4.10 euros por acción,
según datos de Goldman Sachs, firma encargada de la colocación, a la Comisión
Nacional del Mercado de Valores (CNMV).

Con esta desinversión, Mutua pretende evitar las repercusiones negativas de
las oscilaciones de cotización que está teniendo el grupo constructor en su cuen-
ta de resultados (unos 40 millones de euros en lo que va de año).

BP cuantifica en más de 3 000 millones de dólares
sus pérdidas por el vertido de crudo

El vertido de crudo del golfo de México ha costado ya a la compañía petrolífe-
ra británica BP 3 120 millones de dólares. Según ha anunciado la compañía, al cos-
te de 2 000 millones establecido en su último balance (21 de junio) hay que sumar-
le el de las tareas de contención del vertido y los gastos del desastre natural. Los
trabajos de contención del vertido, en los que ya han participado cerca de 44 500
personas, 6 563 barcos y 113 aviones, han permitido recuperar 585 400 barriles.

Telefónica extingue su
oferta sobre Vivo

Telefónica rechazó seguir nego-
ciando con Portugal Telecom por la
compra del 30% de la brasileña Vivo
tras concluir el plazo dado para acep-
tar su oferta. Las dificultades parecían
haberse allanado tras la decisión del
Tribunal de Justicia de la UE de ¡lega-
lizar la acción de oro del Gobierno
portugués sobre PT, pero finalmente la
operación quedó paralizada.

El pasado 30 de junio, la oferta de
7 150 millones realizada por Telefóni-
ca había sido aprobada por los accio-
nistas de PT, pero el primer ministro
portugués utilizó la acción de oro para
impedirlo. Tras la decisión de la Justi-
cia europea, el Gobierno portugués es-
taba obligado a cambiar la legislación
"en un plazo razonable".

Diez empresas
españolas, entre las 500

mayores del mundo

La revista estadounidense 'Fortu-
ne' incluye en su lista de las 500 ma-
yores compañías del mundo, un total
de diez empresas españolas frente a
las doce registradas en el ranking del
año pasado. La clasificación está lide-
rada por Wal-Mart. Entre las empresas
españolas, Banco Santander, en el
puesto 37 (frente al 35 ocupado en
2009) repite como la mayor compañía
española del listado, seguida de Tele-
fónica en la posición 68 (dos por de-
trás de 2009), Repsol YPF en el pues-
to 114 (en el 76 en 2009), BBVA en la
posición 149 (en la 113 en 2009) e
Iberdrola en el puesto 217 (frente al
208 de 2009).

El IPC interanual cae
tres décimas en junio

El Índice de Precios al Consumo
(IPC) subió dos décimas en el mes de
junio respecto a mayo, lo que situó la
tasa interanual en el 1.5%, tres déci-
mas por debajo de la registrada en ma-
yo, según datos del Instituto Nacional
de Estadística (INE). Esta caída del
IPC interanual supone la ruptura de la
tendencia alcista de los últimos tres
meses (en mayo alcanzó el 1.8%). Se-
gún el organismo estadístico, el prin-
cipal causante de esta variación inte-
ranual fue el descenso de los precios
del transporte por el abaratamiento de
los carburantes y la caída de los pre-
cios del gasóleo para calefacción.

Por otra parte, destaca que con ju-
nio ya son ocho los meses consecuti-
vos en los que el IPC está en tasas po-
sitivas, después de haber pasado por
ocho meses consecutivos en negativo.

DIVISAS (a 20/7/10)
Cambio oficial BCE/Banco de España

1 EURO

Dólares USA 1.298

Yenes japoneses 112.7142

Libras esterlinas 0.8492

Francos suizos 1.3658

Real brasileño 2.3266

Peso argentino 5.1045

Peso mexicano 16.6926

Dólar Hong Kong 10.0927

Zloty polaco 4.1277

Yuan chino 8.7969
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Teléfono de atención al cliente 901 345 345.



IMERLO

Merlo Day 2010

CONTACTO DIRECTO CON
LOS PROFESIONALES

Un importante numero de profesionales
tuvieron la oportunidad de visitar el centro
de formación e investigación del Grupo
Merlo, donde conocieron de primera mano
las ultimas innovaciones en las que trabaja la
compañía.

S

e llama Merlo Day 2010 y es la jornada que la

multinacional italiana dedica a los agricultores

europeos. En esta ocasión la cita se desarrolló

en el castillo de Villanova Solaro, en la provincia de

Cuneo (Italia), el escenario ideal para presentar las tec-

nologías e innovaciones para reafirmar el liderazgo en

el mercado agrícola.

Acudieron profesionales de todas partes de Euro-

pa con el fin de observar, tocar e incluso probar el ren-

dimiento de las máquinas expuestas, que trabajaron en

un ambiente de absoluta seguridad a lo largo de la am-

plia zona de ensayo del Centro. Al mismo tiempo, Mer-

lo efectúa un estudio completo de su producción gra-

cias al apoyo de su equipo de ensayos, que en todo mo-

mento estuvo a disposición de los visitantes para in-

formarles y resolver cuantas dudas pudieran surgir.

El aspecto más valorado y sobre el que se plante-

aron más cuestiones fue el relativo al confort de las

máquinas, ya que todas ellas están equipadas con mo-

dernas soluciones técnicas, como la suspensión del eje

delantero EAS (Electronic Active Suspension), que

ofrece una mayor estabilidad de las máquinas duran-

te la marcha. También fue mostrada la suspensión hi-

dráulica BSS (Boom Suspension System) que ha toma-

do mucho auge gracias a su demostrada eficacia para



centrar su atención en el trabajo obtenien-
do así una mayor eficacia.

Esta plataforma demostró también un
excepcional grado de seguridad ante mo-
vimientos bruscos y peligrosos, ya que
cuenta con un sistema que detiene la má-
quina cuando las condiciones de trabajo
no le permiten respetar los límites de es-
tabilidad deseados, así como una estruc-
tura de protección de la cubierta del com-
partimento, homologada según las normas
Fops y Rops.

reducir la pérdida de carga cuando se traba-
ja en terrenos difíciles. Así mismo, el siste-
ma hidráulico Cs (Cab Suspension), que aís-
la al operador de las vibraciones, el calor y
los movimientos bruscos.

Tecnología

Fueron muchos los profesionales que qui-
sieron subirse a esta plataforma de trabajo,
para comprobar los niveles de estabilidad y
seguridad que ofrece. "Es como si trabajá-

ramos sobre terciopelo" dijo algún agricul-
tor, sorprendido con el perfecto acondiciona-
miento de la cabina que permite al operador

Objetivos cumplidos

El Grupo se mostró muy satisfecho con el Merlo Day
2010, porque los participantes pudieron cumplir sus objeti-
vos, que no eran otros que conocer la amplia y moderna ofer-
ta de producto de la compañía italiana, con una presencia ca-
da vez mayor de sus cargadores telescópicos no solo en la
agricultura, sino también en la ganadería y en otros sectores
industriales.

Merlo ofrece soluciones de todo tipo para el mantenimien-
to de explotaciones, manipulación de materiales e incluso
arrastre de remolques en carretera, sin olvidar las enormes po-
sibilidades que se abren con el Multifarmer, con numerosas
prestaciones entre las que se incluye la posibilidad de TDF
trasera.•
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os mayores inconvenientes
para el empleo de los en-
ganches de tres puntos apa-
recen como consecuencia

de la dificultad para realizar el en-
ganche si se compara con los de
un punto. Esta dificultad hace au-
mentar el riesgo de accidente, y
en ocasiones exige mano de obra
auxiliar, que no siempre se encuen-
tra disponible en las explotaciones
agrícolas más tecnificadas.

El aumento del peso de los
aperos y la necesidad de que el
conductor pueda realizar el engan-
che por sus propios medios y sin
riesgo de quedar atrapado, ha obli-
gado a desarrollar unos sistemas

LOS ENGANCHES
RÁPIDOS O

AUTOMÁTICOS

Completamos el informe,

iniciado el mes anterior, de los

diferentes tipos de enganches

utilizados en tractores agrícolas

con el análisis de los

acoplamientos rápidos o

automáticos.

30

de enganche semiautomáticos o
automáticos, también conocidos
como 'de seguridad' compatibles
con la conexión en tres puntos
convencional.

Hay un conjunto de condicio-
nes que, en la mayor medida po-
sible, deben cumplir estos engan-
ches:
• Intercambiabilidad con los siste-

mas de enganche normalizados,
con sólo pequeñas modificacio-
nes y dejando suficientes 'zonas
libres' alrededor de los bulones
de enganche del apero.

• No interferencia con el normal
funcionamiento del sistema del
elevador hidráulico, ni modifica-
ción del punto de articulación del
enganche de forma perjudicial
para el trabajo.

• Facilidad de acoplamiento de
aperos con sistema de engan-
che convencional.

• No interferencia con la normal
utilización de la toma de fuerza
del tractor.

• Facilidad de acoplamiento sin
que el conductor tenga que
abandonar el asiento y con un
esfuerzo manual mínimo.

El enganche sólo se podrá ha-
cer a partir de una posición relati-
va entre tractor y apero, la cual ad-
mite cierta variabilidad según el
modelo de dispositivo utilizado.

El acoplamiento puede reali-
zarse en una o en dos fases. Es-
to permite establecer diferencias
entre los dispositivos que se en-
cuentran en el mercado.

Las normas ISO 11001 define
las dimensiones para las cuatro
clases de acoplamientos 'rápidos'
que se vienen utilizando: rectan-
gular, triangular, de pinzas y de ba-
rra horizontal; los dos primeros

JULIO 2010	 agrotécnica
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indican en eldiámetros que se
Cuadro 1.

El acoplamiento se debe rea-
lizar en dos fases. La primera, ha-
ciendo subir los brazos inferiores
situados por debajo de los bulo-
nes del apero, que para facilitar el
acoplamiento suele llevar unas guí-
as laterales. En la segunda fase
se acopla el brazo superior, lo cual
también puede hacerse sin des-
cender del puesto de conducción
del tractor. Para facilitar la segun-
da fase del acoplamiento se sue-

Estos sistemas aparecen co-
mo una modificación del engan-
che en tres puntos convencional.
Algunos fabricantes de tractores
con enganches de 2 y 3 Categoría
instalan en los brazos inferiores del
enganche tripuntal un sistema des-
lizante que permite alargar los bra-
zos inferiores para engancharlos al
apero. Dando marcha atrás con el
tractor, los brazos se deslizan ha-
cia dentro de manera que quedan
retenidos por un pestillo cuando
alcanzan la longitud mínima (Figu-
ra 11. El sistema de brazos inferio-
res telescópicos es compatible con
el enganche semiautomático de
'rótulas' definido por la norma ISO
11001-3.

Con este sistema de engan-
che se pueden acoplar aperos pe-
sados al tractor con menor riesgo
para el tractorista, pero debe des-
cender del tractor en una fase del
enganche.

El acoplamiento del brazo su-
perior se realiza como en el engan-
che sencillo (bulón pasante), o bien

se instala una pinza que se adap-
ta a la rótula que, en este caso, se
encuentra sobre el bulón del cabe-
zal del apero. Una mejora de este
dispositivo fue la incorporación de
un sistema telescópico para el bra-
zo superior con bloqueo y posibi-
lidad de regulación bajo tensión.

El mismo sistema de pinzas
puede utilizarse en los brazos in-
feriores dando lugar al enganche
'de pinzas', conocido como 'engan-
che de rótulas' (originario de Wal-
terscheid, y también conocido por
este nombre), generalizado en la
gama alta de tractores europeos,
y cuyas dimensiones están defini-
das por la norma ISO 11001-3.

Este tipo de enganche es com-
patible con la Norma ISO 730 (UNE
68006) de acuerdo con las Cate-
gorías de enganche establecidas.
Además, alrededor de los puntos
de enganche, debe quedar un es-
pacio libre en el lado del apero es-
tablecido por la Norma ISO 2332.

Al incorporar las
'pinzas' de enganche
en los brazos del tri-
puntal no se modifi-
ca su geometría, y
para que cualquier
apero se adapte a la
nueva forma de aco-
plamiento se necesi-
ta colocar sobre el
correspondiente bu-
Ión de enganche
unas rótulas con los

CUADRO 1 - DIÁMETROS DE LOS BULONES PARA
EL ENGANCHE DE RÓTULAS

Brazos inferiores [mm]	 44	 56	 64

permiten realizar el acoplamiento
en una fase y los otros necesitan
dos.

I

Acoplamientos
en dos fases
(semi-automáticos)

FIGURA 1 - SISTEMA DESLIZANTE EN LOS BRAZOS INFERIORES

FIGURA 2.- ENGANCHE TIPO 'RÓTULAS'

Categoría

Brazo superior [mm] 38	 50 60



FIGURA 4.- ENGANCHE TIPO A

FIGURA 3.- ENGANCHE TIPO 'BARRA'

le utilizar un brazo de 'tercer pun-
to' extensible, ya descrito para los
sistemas de enganche con brazos
inferiores extensibles.

Una alternativa al enganche de
rótulas es el enganche por barra,
frecuentemente utilizados por fa-
bricantes de arados. En los brazos
inferiores se sitúa una barra recta
o acodada cuyos extremos se
ajustan a lo establecido en la nor-
ma ISO 730 para las rótulas de los
brazos inferiores. A esta barra se
engancha el apero con un doble
apoyo, cada uno de ellos con el
correspondiente dispositivo de blo-
queo. El brazo superior está dota-
do de una pinza similar a la del en-

FIGURA 5.- TIPO U
(BASTIDOR RECTANGULAR)

ganche de 'rótulas'. Las dimensio-
nes de este dispositivo de engan-
che han sido normalizadas me-
diante la ISO 11001-4, elaborada a
partir de la norma francesa NFU
14-035 y la danesa DS 6042.

I Acoplamientos en una
fase

El acoplamiento en una fase,
o automático, exige que el tracto-
rista pueda enganchar el apero en
una sola operación. Para conse-
guirlo se ha trabajado en dos líne-
as diferentes; mientras que la in-
dustria americana a recurrido al

empleo de un bastidor interme-
dio en forma de U invertida (bas-
tidor rectangular), la europea ha
preferido un bastidor intermedio
en forma de A (bastidor triangu-
lar, conocido también como tipo
Accord). Ambos proporcionan
unas prestaciones equivalentes,
aunque el enganche en U se
adapta en principio mejor al aco-
plamiento de aperos de mayor ta-

maño, situados en la trasera del
tractor, y el enganche en A para
el acoplamiento de aperos trase-
ros y frontales cuando la visibili-
dad de los puntos de enganche
es reducida.

El dimensionamiento de am-
bos dispositivos inicialmente se
ha realizado utilizando normas téc-
nicas nacionales de los países de
origen. Posteriormente, el engan-
che con bastidor en U, definido
por la norma SAE J909 ha sido
normalizado por la ISO 11001-1, y
el A por la ISO 11001-2.

El enganche en U (Figura 5),
denominación que se propone pa-
ra el dispositivo de enganche au-
tomático con bastidor rectangular,
está compuesto por un bastidor
preparado por el lado interior pa-
ra su acoplamiento, mediante bu-
Iones, a los brazos superior e in-
feriores del enganche tripuntal
convencional. Por la otra cara se
disponen tres 'ganchos', los dos
inferiores provistos de cerrojos de
enclavamiento y el de arriba más
largo para que ayude a establecer
el primer contacto con el apero.
Estos ganchos se adaptan a las
características de los bulones de
enganche de que dispone el ape-
ro según las Categorías estableci-
das, las cuatro definidas en fun-
ción de la potencia del tractor que
instala el enganche.

El enganche en A (Figuras 5 y
6) se adapta en principio solamen-
te a los tractores con enganche
en tres puntos de Categoría 2,
aunque también puede utilizarse
con los de Categoría 1. Se necesi-

FIGURA 6.- BASTIDOR DEL ENGANCHE TIPO A
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Diferentes posibilidades de
enganche frontal en tractores
agrícolas.

	 I	
1ct2
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Fuente: Swedish Institute of Agricultural Engineering. Informe n°406, 1985 (mod)

FIGURA 8- ÁNGULOS Y DISTANCIAS QUE LIMITAN LA
ACTUACIÓN DE LOS ENGANCHES SEMIAUTOMÁTICOS

CUADRO 2.- LIMITACIONES PARA LOS ENGANCHES
SEMIAUTOMÁTICOS

Tipo 'rótulas'	 Tipo A
''(Walterscheid)	 (Accord)	 Tipo barra

Ángulo a l 12°

Angulo a2 9° 8° 11°

An ulo ß 12° 14° 14°

Ángulo y 2.5° 12° 4°

Distancia H 350 mm 300 mm 300 mm
Distancia S 30 mm 160 mm 50 mm

FIGURA 7.- ENGANCHE
FRONTAL CON

ACOPLAMIENTO RÁPIDO
TIPO A

tan dos bastidores, uno para el
tractor y otro que se suelda, o
atornilla de manera permanente,
sobre el apero que se desea en-

ganchar. Esto exige disponer de
tantos bastidores como aperos se
utilicen con el tractor, lo que sig-
nifica un encarecimiento del sis-
tema.

El bastidor que se instala so-
bre el apero esta formado por per-
files en U invertida, de manera que
se puede encajar sobre el basti-
dor situado en el tractor, el cual,
en la parte superior lleva un rodi-
llo de guiado para facilitar el aco-
plamiento. El cerrojo de retención
es único, se encuentra situado por
debajo de dicho rodillo y se accio-
na por cable desde el puesto de
conducción solamente para de-
senganchar.

Para facilitar el acoplamiento
se utiliza un brazo superior teles-
cópico que al liberarse permite
que el bastidor acoplado en el trac-
tor se incline hacia el apero lo que
ayuda a superar las pequeñas di-
ferencias de paralelismo entre
apero y tractor.

I

Ventajas y limitaciones
de los enganches
semi-automáticos

Enganchar un apero al tractor
utilizando el sistema convencional
requiere un tiempo entre 3 y 5 mi-
nutos, mientras que con un en-
ganche semi-automático este
tiempo se puede reducir a la ter-
cera parte. Utilizando enganches
semi-automáticos en una fase (de
tipo A) el tiempo de enganche del
apero puede estar por debajo del
minuto, mientras que si se utiliza
un sistema de dos fases (tipo bu-
Ión) este tiempo de enganche lle-
ga a ser de 1.5 minutos, y depen-
de en gran medida de la habilidad
de operador.

Los enganches semi-automá-
ticos presentan limitaciones para
realizar el enganche cuando el trac-
tor y el apero no están adecuada-
mente alineados. Tomando los da-
tos publicados por el Instituto Sue-
co de Ingeniería Agrícola en su In-
forme n° 406 (ano 1985), los
ángulos y las distancias que limi-
tan el enganche son los que se in-
dican en la Figura 8.

Los valores máximos admitidos
en los tres tipos de enganche se-
miautomáticos evaluados son los
que se indican en el Cuadro 2.11
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MEJOR SERVICIO
MAYOR RAPIDEZ

ÚBEDA

Telf.: 953 79 02 57

Fax.: 953 79 60 69

JEREZ

Telf: 956 18 05 08

Fax: 956 18 09 93

SEVILLA

Telf.: 954 25 85 68

Fax: 954 25 85 10

SANTIAGO

Telf: 981 55 81 32

Fax: 981 58 93 86

Desde hace 30 años, Recinsa
suministra componentes
y recambios de avanzada
tecnología para maquinaria de
obras públicas.

A través de nuestras
Delegaciones aseguramos un
servicio de alta calidad y la
inmediata disponibilidad de un
alto número de referencias.

Trate con profesionales. Es más rentable.

lecinsa.
desde 1979

wwwAecinsa es
wanziowsm

JAÉN

Telf.: 953 28 07 07

Fax.: 953 28 10 48

PALENCIA

Telf.: 979 72 80 73

Fax: 979 72 16 09

LORCA

Telf.: 968 44 42 22

Fax: 968 44 42 02

LLEIDA

Telf.: 973 25 70 09/10

Fax: 973 25 78 64 ba pública

MADRID

Telf.: 917 95 31 13

Fax: 917 96 45 36

CÓRDOBA

Telf.: 957 42 00 42

Fax: 957 42 00 43



Maquinaria Agrícola MOLLEDA, S.L.
IMPORTADORES Y DISTRIBUIDORES DE MAQUINARIA AGRICOLA

Ctra. Madrid, km 234 / 09195 Burgos
Tel: 947 27 99 00 / Móv: 670 083 948
antonio@amolleda.com / www.amolleda.com

21 x Flexibilidad en Azul.
LEMKEN Karat

Para el diseño del cultivador intensivo Karat, lo
más importante para el departamento de inge-

niería de LEMKEN, fué adaptar su función con
exactitud a todos los procedimientos de traba-

jos diferentes que se tienen que hacer en
el campo. Esto significa que el Karat está dise-
ñado con flexibilidad para trabajar en todo tipo

de trabajos para el suelo. Debido a tres diferen-
tes tipos de preparador, el Karat se puede
adaptar fácilmente a trabajos de profundida-

des desde 5 hasta 30 centímetros, mediante su
sistema de intercambio rápido de los piés sin
necesidad de tornillos. Esta posibilidad garanti-

za una intensiva preparación y mezclado.Tam-
bien es excelente: la disposición optimizada en
el diseño de los hasta 21 brazos. La garantía de

desmenuzado intensivo y el mejor mezclado.
El número de modelos diferentes es también
impresionante. El cultivador intensivo Karat

está disponible en versión suspendida o semi-

suspendida, con anchos de trabajo entre 3 y 6
metros. Esto es LEMKEN inspirando la calidad
de LEMKEN. O cómo nosotros lo llamamos:
Flexibilidad en Azul. Porque sabemos: Que
cada campo es diferente. Probemos en su cam-
po - estaremos encantados de asesorarle.

-@'LEMKEN
THE AGROVISION COMPANY

www.lemken.com
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Inauguración oficial del Centro Europeo de Tecnología e Innovación ([TIC), en
Kaiserslautern (Alemania)

RENOVARSE O JOHN DEERE
Ya está operativo el nuevo Centro Europeo de

Tecnología e Innovación (ETIC) de John Deere.

Situado en Kaiserslautern, ha supuesto una
inversión de 10 millones de euros para ofrecer

soluciones inteligentes y tecnologías
vanguardistas.

ÁNGEL PÉREZ
Kaiserslautern (Alemania)

S

u principal cometido será el desarrollo de
soluciones inteligentes, la integración de la
electrónica en tractores y equipos para co-
secha, además de tecnologías relacionadas

que ayuden a automatizar el funcionamiento de la
maquinaria, reducir la fatiga del operador y aumen-
tar la productividad. El nuevo Centro Europeo de Tec-
nología e Innovación (ETIC) de John Deere of rece-
rá respuestas avanzadas a clientes en toda Europa,
los países CIS, Norte de Áf rica, Oriente Próximo y
Medio, además de otros mercados donde se utili-
zan tecnologías John Deere de vanguardia. Además,
supone un complemento a las unidades similares
que la compañía tiene en Estados Unidos e India.

38

Los responsables de los mercados ibérico, francés e italiano posan
junto a directivos alemanes y estadounidenses en la sede del ETIC.

Rubén Abajo, Germán Martínez, Carlos Aragonés y Francisco Agúndez,

de John Deere Ibérica.
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Para la ubicación del ETIC se
ha elegido un punto estratégico.
Por un lado, la ciudad de Kaisers-
lautern (Alemania) se encuentra a
unos 60 kilómetros de las fábricas
de Mannheim y Zweibrücken y, por
otro, comparte centro de negocios
con otras importantes compañías
vinculadas al sector de las teleco-
municaciones. Además, tiene muy
cerca la Universidad Técnica y di-
ferentes institutos de investigación
con los que pretenden mantener
una relación muy estrecha. "Kai-
serslautern es el lugar idóneo pa-
ra establecer una unidad de este
tipo, ya que nos permite aprove-
char al máximo varios recursos al-
tamente especializados': afirmó el
Dr. Peter Pickel, Vicedirector del
ETIC. Dentro de esta línea de ac-
tuación, John Deere ha entrado re-
cientemente en el accionariado del
Centro Alemán de Investigación
en Inteligencia Artificial (DFKI).

Las nuevas instalaciones pre-
tenden reflejar los valores de la
compañía en Innovación y Calidad.
En una parcela de unos 11 000 rn2

se levanta un edificio que desta-
ca por su arquitectura moderna y
líneas rectas, con una estructura
exterior acristalada para buscar la
protección de la luz solar, en el que
sobresalen el color dorado y los
elementos de antracita marrón
que simulan el cereal y la tierra.
En su diseño se han tenido en
cuenta las estrictas normativas de
la Sociedad Alemana para la Cons-
trucción Sostenible (DGNB).

Las oficinas, laboratorios y ta-
lleres disponen de un sistema de
iluminación controlada por senso-
res solares. Una bomba de frío/ca-
lor geotérmica y un sistema de
energía fotovoltaica, además de
ahorrar costes, permitirán reducir
los niveles de emisiones de CO2
en más de 142 t/año.

El ETIC comienza su actividad
con una plantilla de 90 personas,
entre ingenieros, especialistas in-
formáticos, técnicos y personal
administrativo, que aumentará pro-
gresivamente en los próximos
años hasta llegar a unos 200 pro-
fesionales.

E
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Los 10 millones de euros que ha supuesto la inversión en el ETIC se
enmarcan dentro de la decidida apuesta de John Deere por la
investigación y el desarrollo. En 2009 se destinaron a este capítulo
casi 1 000 millones de dólares, lo que equivale a unos 4.5 millones
$ por día hábil o más del 4% de sus ingresos por ventas de
maquinaria. "Es algo natural para nosotros asignar buena parte de
nuestro gasto en I+D en uno de los mercados más exigentes de
Europa", explicó Mark von Pentz, Presidente de la División de
Agricultura y Espacios Verdes.

El Vicedirector del centro, Dr. Peter
kel, explicó durante su

nción que el ETIC tiene
abiertas sus puertas a la
colaboración con otros organismos e
institutos de investigación, oficiales o
privados, dedicados a la ingeniería
avanzada. De hecho, John Deere es
una empresa ligada al Centro
Alemán de Investigación en
Inteligencia Artificial (DFKI), donde
coincide con otras compañías del
calibre de Intel, Microsoft
Deutschland, Deutsche Telekom,
Daimler, Ricoh... y forma parte del

proyecto Green que está especialmente diseñado para mejorar la
gestión de las explotaciones agrícolas. Este proyecto lo lleva a cabo
un consorcio en el que también están presentes otras multinacionales
del sector, como Claas, Amazone, Krone, Lemken o Grimme, entre
otras.
John Deere participa también en otro 'Consorcio de Software', que
durante los tres próximos años se dedicará a desarrollar métodos,
técnicas y tecnologías para nuevos e innovadores conceptos de
software para empresas digitales, y en 2° Proyecto de la UE sobre
Combustibles Vegetales, que trabaja en la segunda generación de
filtros para motores avanzados.

Prof. Dr. Peter Pickel,

Vicedirector del ETIC.

Inversiones en 1+D



Thomas Engel, Director General de
John Deele AMS en Europa.

Seth H. Crawford, Director de Marketing
para la Región 2.
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E MAS DE 10 AÑOS DE
AGRICULTURA DE PRECISIÓN

Al coincidir la
presentación
con el Mundial
de Sudafrica,
no faltaron
alusiones
futbolísticas
relacionadas
con los
sistemas de
precisión.
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l
an transcurrido trece años
desde que John Deere co-

menzará con el desarrollo de la
monitorización de rendimiento y
humedad, además de la elabora-
ción de mapas con cosechadoras
fabricadas en Zweibrücken. Un
proyecto al que inicialmente se de-
dicaron tan sólo cuatro emplea-
dos, pero que en apenas tres años
vio cómo se cuadruplicaba el equi-
po de trabajo. Era el año 2000 y la
compañía aprovecha la ampliación

de la gama de producto, con la in-
clusión de los primeros sistemas
de guiado por satélite y solucio-
nes telemáticas, para crear la di-
visión AMS (Agriculture Manage-
ment System).

En 2001 llega la primera gene-
ración de los monitores GreenS-
tar y los receptores por satélite
StarFire, que, junto al sistema de
guiado totalmente automático Au-
toTrac, introducido en 2002, cons-
tituyeron todo un hito en la com-
pañía. De hecho, John Deere lle-
va vendidos más de 100 000 re-
ceptores StarFire en todo el
mundo y un número similar de sis-

temas AutoTrac. Un porcentaje
significativo de estas ventas se re-
alizan en el 'viejo continente' y es
que "hoy en día, todos los gran-
des tractores y cosechadoras John
Deere en Europa y los países CIS
se venden preparados con Auto-
Trac preparado, para que sea fácil
equiparlos con los sistemas de
guiado integral que optimizarán su
rendimiento': afirmó el Dr. Thomas
Engel, Director General de John
Deere AMS en Europa.

En este periodo se ha mejo-
rado y diversificado la gama de
productos AMS con el fin de ofre-
cer respuestas en áreas clave co-
mo productividad, documentación
y gestión agronómica. Es el caso
del sistema integrado HarvestLab
para las picadoras de forraje auto-
propulsadas, que analiza y docu-
menta el contenido de materia se-
ca en el cultivo y ajusta automáti-
camente la longitud de corte o el
del sistema de comunicación re-
mota JDLink, que ofrece solucio-
nes telemáticas para la gestión de
flotas, el diagnóstico remoto en
maquinaria y el mantenimiento.
"Ahora que los sistemas de guia-

agrotécnica
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De arriba a abajo: Hanna Shostan, Joachin Hört, Stefan Dahm, Eric

Teuwsen y Ralf Ulrich fueron algunos de los responsables de
producto que explicaron los trabajos que se desarrollan en el ETIC.

(f)

CD

E
a)

do y la documentación básica se
han hecho más comunes, esta-
mos ampliando nuestro foco. Nos
estamos centrando en el siguien-
te nivel de aplicaciones de agricul-
tura de precisión basadas en RTK
(sistema de corrección diferencial
en tiempo real) que pueden ofre-
cer niveles incluso superiores de
exactitud y comodidad del opera-
dor' avanzó el Dr. Engel.

La última generación de los
sistemas de guiado AMS incluye
iTEC Pro (Intelligent Total Equip-
ment Control = Control Inteligen-
te Total de Equipos), para una ges-
tión totalmente automatizada en
cabeceros, además de las solucio-
nes iGuide e iSteer para el guiado
pasivo y activo de aperos. John De-
ere quiere dar un salto cualitativo

con la adaptación de sus produc-
tos de agricultura de precisión pa-
ra cumplir con las normas de los
sistemas de satélite Galileo (UE) y
GLONASS (ruso), ampliando así
los niveles de automatización que
ya ofrece con el GPS (estadouni-
dense). "Este nivel de integración
nos ayuda a alcanzar un elevado
grado de automatización, no sólo
en lo que se refiere a las aplicacio-
nes de guiado, sino también a la
hora de aumentar el rendimiento
y la eficacia de la maquinaria. Otro
aspecto exclusivo del que John De-
ere puede sentirse orgulloso es
nuestra red propia de corrección
StarFire, que ofrece a nuestros
clientes con receptores por saté-
lite una variada gama de niveles
de corrección según sus necesi-
dades': dijo el directivo. Esta red
está desarrollada para atender la
alta demanda de aplicaciones pa-
ra la agricultura de precisión y abar-

ca desde el nivel gratuito SF1 (+1-
30 cm entre pasadas) hasta el RTK
(+/- 2 cm con repetitividad).

I Fabricación e
integración

John Deere vincula el éxito al-
canzado por sus tecnologías de agri-
cultura de precisión al hecho de ser
el único fabricante de maquinaria
agrícola que desarrolla y fabrica a
nivel interno sus propios compo-
nentes de alta tecnología, tales co-
mo los receptores StarFire, los con-
troladores y los monitores GreenS-
tar para los sistemas de guiado.
"Por lo tanto, podemos ofrecer so-
luciones de guiado y telemáticas
totalmente integradas en las fami-

lias de producto John Dee-
re',' puntualiza el Director
de la División AMS.

Pero compatibilidad y
versatilidad son dos con-
ceptos también decisivos
durante el desarrollo de
nuevas soluciones AMS.
De hecho, según el nivel
necesario de integración,
los sistemas John Deere
también están disponibles

para ser utilizados en maquinaria de
otras marcas, como los sistemas
de guiado AutoTrac Universal o el
más básico GreenStar Lightbar.

Además, AMS Europa también
tiene un compromiso con la nor-
mativa ISOBUS, que estandariza la
comunicación de datos entre el
tractor, el apero y los sistemas de
gestión agronómica. "Estamos tra-
bajando activamente en la implan-
tación y desarrollo posterior de la
normativa ISOBUS, para que poda-
mos en un futuro apoyar a nues-
tros clientes durante todo el año,
en todas sus operaciones en el
campo y comerciales, independien-
temente del tipo de apero que uti-
licen': detalla el Dr. Engel.

"Un paso importante en este
camino hacia un futuro abierto es
nuestro sistema de control auto-
mático por secciones para pulve-
rizadores, sembradoras, plantado-
ras y esparcidores. Los nuevos

módulos Application Pro Univer-
sal funcionan con los aperos John
Deere ISOBUS que soportan la
funcionalidad del control por sec-
ciones, además de con determi-
nados aperos fabricados por ter-
ceros. Esta opción es única en el
mercado de la agricultura de pre-
cisión': añadió.

41
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El objetivo es aumentar la
productividad, minimizar los errores,

reducir costes y cuidar el medio
ambiente en todas las fases del

proceso de pulverización.

CI3

E INNOVACIONES EN EL CAMPO

r1

1 programa organizado por John Deere para pre-
sentar a la prensa internacional el nuevo ETIC

de Kaiserslautern y avanzar las últimas novedades
en agricultura de precisión se cerró con una jorna-
da en el campo, dividida en tres 'estaciones' de tra-
bajo:

que ajusta la velocidad del tractor según la densi-
dad y forma del cordón de forraje, datos éstos que
son captados por un sensor montado en la parte
frontal del tractor.

Soluciones-i

El sistema de
automatización

tractor-apero
facilita mucho
las labores de

empacado.

El remolque
autocargador

'inteligente' de
Pótlinger
obtuvo la

medalla de
plata en

Agritechnica
2009 gracias
al sistema de

John Deere.
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Automatización tractor-apero
Fue la única demostración verdaderamente prác-

tica para todos los representantes de la prensa, que
tuvieron la oportunidad de realizar dos pacas en ape-
nas un par de minutos, a los mandos de un tractor
7530 con una rotoempacadora modelo 864. Las ope-
raciones estaban programadas con anterioridad, de
modo que la rotoempacadora 'avisa' al tractor cuan-
do la paca esta casi terminada para que se deten-
ga y expulse la paca automáticamente.

En definitiva, pudo comprobarse cómo el ape-
ro se hace cargo de determinadas funciones prede-
finidas del tractor, mediante una automatización que
permite un intercambio bidireccional de datos por
medio de la conexión ISOBUS (ISO 11873). Una de
las aplicaciones de este sistema, que puede utili-
zarse con maquinarias de otras marcas, ha sido de-
sarrollada por el fabricante austriaco de aperos Pöt-
tinger para un remolque autocargador de forraje,

Inteligentes, innovadoras, integradas. Tres con-
ceptos esenciales para entender las evoluciones
propuestas por John Deere a través de lo que de-
nomina Soluciones-i (i-Solutions), que son una se-
rie de mejoras tecnológicas que pueden incorporar
sus diferentes líneas de producto (cosechadoras,
empacadoras, picadoras de forraje, etc.).

La estación en campo organizada en Alemania
mostró en una presentación teórica de las solucio-
nes para pulverizadores arrastrados, que incluyen
una nueva calculadora de llenado del depósito, que
mide la cantidad de químicos y agua que se requie-
ren para cada llenado individual o recarga parcial pa-
ra la pulverización completa, según la velocidad re-
al de aplicación y el tamaño del área restante a pul-
verizar. Otra solución es el sistema Sprayer Pro de
control automático, vía GPS, de la válvula principal
de la barra de pulverización y las válvulas de sec-
ción individuales en los cabeceros y en parcelas irre-
gulares. La tercera solución mostrada fue el siste-
ma Auto Dilute, que administra la dilución controla-
da del líquido residual en el pulverizador después
de una aplicación. El operador puede seleccionar un
programa de tratamiento dependiendo de los quí-
micos que se hayan utilizado anteriormente y del
próximo cultivo.

Julio 2010	 agrotécnica



En las imágenes inferiores se
aprecia cómo el arado corrige la
pasada y recupera la linea recta. A
la izquierda se observa el cilindro
que ajusta la anchura de trabajo y
compensa el desvío.

Guiado de aperos

' La mayor precisión crea adicción': Así lo han
podido constatar en John Deere durante más de
diez años ofreciendo sistemas de guiado por saté-
lite. Las nuevas propuestas avanzan otro paso para
introducir el guiado activo (i-Steer) y pasivo (i-Gui-
de) de aperos, que facilitan el trabajo en línea recta
incluso sobre terrenos desiguales e inclinados.
• iSteer. Constituye una solución de guiado para ape-

ros suspendidos o arrastrados, que se mantienen
alineados compensando los movimientos del trac-
tor a través de la tecnología RTK, cuyo margen de
error es de +/- 2cm. Junto a la antena instalada
sobre la cabina del tractor, algunos aperos, tales
como surcadoras y cosechadoras de patatas, ten-
drían que incorporar un receptor StarFire iTC, una
unidad de control del fabricante holandés SBG In-

novatie, una válvula hidráulica, un sensor y (si no
viniera ya incorporado) un cilindro hidráulico de
desplazamiento lateral. Al controlar automática-
mente el movimiento del cilindro, el apero man-
tiene una alineación paralela en todo momento,
con un manejo manual del tractor. Dado que el
apero puede compensar los errores en el movi-
miento del tractor, se consigue un alto nivel de
precisión, particularmente en cultivos especiales.

Este sistema también está disponible para ara-
dos de anchura variable. iSteer controla activa-
mente la anchura de trabajo del apero mientras el
operador controla al tractor. Cuando el receptor
StarFire iTC montado en el tractor detecta un des-
vío de una línea preseleccionada, el sistema avi-
sa al arado para que aumente o reduzca la anchu-
ra de trabajo para compensar el desvío.

• iGuide. La señal de posición la proporciona un se-
gundo receptor StarFire RTK por satélite monta-
do sobre el apero, lo que permite al tractor com-
pensar la deriva del apero en pendientes y curvas,
ayudando a evitar omisiones y solapes. Este sis-
tema, que puede acoplarse a todos los aperos
arrastrados para uso con los tractores John Dee-
re AutoTrac equipados con un monitor GreenStar
2 y una señal StarFire RTK, facilita un espaciado
entre líneas o hileras mucho más preciso, lo que
aporta ventajas adicionales al poder utilizar las mis-
mas hileras o líneas para posteriores aplicaciones
de abonos y protección de cultivos.

• iGrade. Puede ser muy útil para su uso con traí-
llas, permitiendo la nivelación de terrenos para fi-
nes agrícolas, industriales y para la construcción.•

D.

E

Comparando
ambas
imágenes se
aprecia la
precisión que
alcanza el
equipo de
trabajo
reduciendo los
solapes.
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Empacadora gigante KRONE BIG PACK

DELPCINCO

• Disponible en todas las medidas de paca
• Sistema de precámara VFS con alimentador rotativo ( pacas perfectas incluso con las hileras más pequeñas)
• Rotor picador con cuchillas X-Cut opcional
• Sistema Multibale opcional: Hasta 9 pacas pequeñas en una grande
• Modelo especial BIG PACK 1290 HDP. Pacas hasta con un 25% más de peso respecto a las empacadoras normales
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Trelleborg TM900 High Power. El neumático para la agricultura que no teme comparativas.
El TM900 High Power, diseñado de forma conjunta con los principales fabricantes de máquinas agrícolas, está
pensado para tractores desde 200 hasta 360 CV y para velocidades de hasta 65 km/h. Gracias a una elevada
tracción, excelentes propiedades de autolimpieza, comodidad y reducción del consumo de carburante,
el nuevo Trelleborg TM900 High Power es la expresión más avanzada del neumático agrícola radial.

NADIE ESTA MAS UNIDO QUE NOSOTROS A LA TIERRA	 TRELLEBORG

TRELLEBORG TM900 HIGH POWER.
POTENCIA A PRIMERA VESTA_

I www.trelleborg.com/wheelsystems 1



La presencia de Hitraf

acaparó la atención de la
mayor parte de los asistentes
a Galiforest. Su dilatada
experiencia como firma
especialista en maquinaria

forestal obtuvo un amplio
reconocimiento por parte de
4sprofesionales que se
atercaron a su stand, tanto
por los modelos expuestos,
como por las numerosas
demostraciones que	 e
realizaron a lo largo de las ;A

es jornadas del certamen
gallego.	 je

Los
Valmet

Garree

1

14,
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-
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a principal novedad del stand fue la procesadora
Valmet 931, cuyo protagonismo se vio

incrementado al recibir una de las menciones
otorgadas por el jurado del Concurso de Innovación
del certamen, que destacó su versatilidad de
maniobra y capacidad productiva.

La procesadora Valmet 931 con giro total 360 0 y sistema de control "Maxixplorer", se trata de una procesadora de
ruedas equipada con cabina y la nueva grúa, CRH 22, que despliega la mayor fuerza de elevación del mercado en
su clase (220 kNm), y permite colocar el cabezal en la posición exacta, incluso en el trabajos de largo alcance.

Su nuevo motor, 74CTA-4V de 6 cilindros, basado en la tecnología de 4 válvulas proporciona más potencia, mayor
fuerza y mejor economía de combustible. Es un motor de fácil mantenimiento con una potencia de 193 kW a 1 700
rev/min y par motor de 1 070 Nm a 1 500 rev/min.
Esta máquina pesa 19 400 kg y su anchura mínima con ruedas 600 es de
2 730 mm.

Valmet MaxiXplorer es un sistema de control totalmente nuevo para las
procesadoras Valmet. Consistente en un sistema completo para el control de la
máquina y el cabezal, el procesado y la administración. Este sistema permite
optimizar la productividad y el seguimiento más completo de los trabajos de
tala que se estén realizando, así como llevar un control completo de toda la
cadena logística y de accionamiento.



En la feria se mostró con el nuevo cabezal Valmet 365, que
incorpora los últimos avances de Valmet en el diseño de
cabezales procesadores. Destaca por su sencillez de
manejo y extremada precisión. El Valmet 365 dispone de
tres rodillos de alimentación hidráulicos proporcionan una
geometría y agarre mejorados para asegurar una alta
fuerza de alimentación. También incorpora cuatro cuchillos
de desramado que mejoran enormemente la calidad de la
madera procesada.
Al disponer de un mayor ángulo de inclinación hace que el
procesado en terreno escarpado, sea más sencillo y
rápido. Asimismo incorpora nuevas protecciones y
cubiertas que salvaguardan sus componentes claves.

Otro de los modelos destacados fue el
autocargador 860.4, uno de los modelos de
mayor versatilidad del mercado, que
incorpora una confortable cabina que
garantiza bajos niveles acústicos y buena
visibilidad circunferencial. Con un peso
aproximado de 14.460/16.060 kg, admite
una carga máxima de 14.000 kg.

Dispone de un motor 66 CTA de 201 CV a
1.900 rev/min, con par motor de 800 Nm a
1.500 rev/min. La velocidad de
desplazamiento máxima es de O a 23 km/h
y tiene una fuerza de tracción de 174 kN.

César Sánchez, gerente de Hitraf,
recogió la mención de honor
concedida por el jurado del Concurso
de Innovaciones Técnicas de manos de
Paloma Hidalgo, directora de la
Fundación Semana Verde de Galicia

valmet	 INITIIAF 	
Komatsu Forest
www.komateuforest.com

KOMAIrillU

Avda. Benigno Sánchez Méndez, km.1
36590 Vila de Cruces - Pontevedra (España)
Tel.: +34 986 58 25 20 • Fax: +34 986 58 23 89
E-mail: comercial@hitraf.com • Web: www.hitraf.com
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GALICIA APUESTA 
e

POR LO FORESTAL
La primera edición de Galiforest ha supuesto una apuesta importante para sus

organizadores, Feria Internacional de Galicia. Una nueva cita forestal dentro del calendario

ferial nacional que ha contado con una más que aceptable respuesta tanto de expositores,

como de visitantes profesionales que se acercaron a Segurde, en el concello de Boqueixón

(La Coruña), para conocer las más recientes innovaciones del sector forestal.
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JUAN MONTESINOS

Sergude, Boguencon (La Coruña)

r

, Centro de Formación y
	  Experimentación Agrofo-

restal de Sergude, situa-
	  do en el concello de Bo-

queixón (La Coruña), congregó un
total de 100 firmas expositoras de
14 países, con presencia de las
principales marcas tanto del mer-
cado nacional como internacional.
Además de la buena representa-
ción de expositores, el monográ-
fico gallego ha destacado por su
carácter totalmente profesional y
óptima ubicación en el monte. La
celebración en un lugar real de tra-
bajo fue uno de los principales
atractivos del certamen para los
diversos agentes implicados, ya
que permitió que los expositores
pudieran realizar demostraciones
en vivo de la maquinara expuesta
y los visitantes comprobar su fun-
cionamiento.

El acto de inauguración corrió
a cargo Conselleiro de Presiden-
cia, Administracións Públicas e
Xustiza y Presidente de la Funda-

ción Semana Verde de Galicia, Al-
fonso Rueda Valenzuela, que se
refirió al nacimiento de Galiforest
"como la respuesta que venían
demandando los profesionales del
sector forestal desde hace mu-
chos años, para Galicia: quien es-
tuvo acompañado por el Conse-
Ileiro do Medio Rural, Samuel Juá-
rez Casado; el Director Xeral de
Montes, Tomás Fernández-Couto
Juanas; y la Directora de la Fun-
dación Semana Verde, Paloma Hi-
dalgo López, entre otras persona-
lidades.

Esta primera edición de Gali-
forest ha dado así respuesta a las
demandas del sector, convirtién-
dose en un foro de negocios de lo
forestal. Constituyó, además, un
completo escaparate de innova-
ciones en explotación forestal, pri-
mera transformación y aprovecha-
miento de la biomasa en el que se
exhibieron casi 300 máquinas, en-
tre las que se encuentran, entre
otras muchas, desbrozadoras,
tronzadoras, astilladoras, motosie-
rras, aserraderos, cortaleñas, tri-
turadoras, procesadoras, aspira-

• Andreas Stihl

• Comercial de Suministros

• Trituradoras Picursa

• Forest Pioneer

tal Internacional para o Sur de Europa
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doras, rachadoras de leña, auto-
cargadores forestales, arrastrado-
res, grúa.s, destoconadoras, trac-

' tores forestales, secaderos indus-
triales y calderas de biomasa. las
cuales contaron con un valor su-
perior a los 11 millones de euros.
Entre las máquinas presentes, la
de mayor valor fue una astilladora
que alcanza los 710 000 €, mos-
trándose a los visitantes también
dos procesadoras de 418 000 y
415 00 euros.

En el apartado de novedades
técnicas, el Concurso de Innova-
ción Tecnológica Galiforest 2010,
contó con la participación de 12
innovaciones destinadas a aportar
mejoras al sector forestal y a op-
timizar sus recursos. Entre estas
novedades técnicas, que fueron
evaluadas por un jurado formado
por nueve expertos, la ganadora
fue la Motosierra de Mochila
Husqvarna 535 FBX presentada
por lnternaco. El jurado otorgó el
premio a esta innovación por tra-
tarse de un "nuevo equipo de tra-

bajo con gran potencialidad de apile'
cación para las múltiples labores
del monte gallego':

Este modelo ha introducido un
novedoso método de trabajo más
ergonómico y que requiere me-
nos esfuerzo, permite reducir has-
ta un 10% la frecuencia cardíaca
del usuario en el momento de tra-
bajo gracias a que su arnés incor-
pora un soporte elástico que po-
sibilita una altura correcta de cor-
te y la reducción de la carga labo-
ral en un 10-15%.

El jurado además concedió
dos menciones de honor, siendo
una de ellas para la Procesadora
Valmet 931 con giro total 3600 ,
porque en opinión de los expertos
"introduce una innovación que le
da gran versatilidad de maniobra
a una máquina de elevada capaci-
dad productiva y aumenta la cali-
dad del producto','y el sistema de
control 'Maxixplorer' presentada
por Hitraf. Se trata de una proce-
sadora de ruedas equipada con ca-
bina y grúa con giro de 360°, mon-

El modelo MS 441 C-M de Stihl obtuvo Mención de Honor por su
gestión totalmente electrónica.

tada sobre base autonivelante que
permite trabajar en todas las di-
recciones. Su sistema 'Maxixplo-
rer' consiste en un paquete de
programas personalizado para op-
timizar la productividad y el segui-
miento del trabajo, lo cual posibi-
lita el acceso a internet, correo
electrónico, gestión de mapas y
búsqueda de recambios, entre
otras funciones.

La segunda mención fue para
la Motosierra MS 441 C-MTronic,
presentada por Stihl, la cual cuen-

50

La motosierra de mochila 535 FBX de Husqvarna se alzó con el
Premio a la Innovación Tecnológica.

El gerente de Hitraf, César Sánchez, recogió la Mención
concedida por el jurado de la feria a la procesadora Valmet 931.
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La empresa Entrenamiento y Formación Forestal impartió una serie de cursos sobre seguridad en
el manejo de máquinas y herramientas forestales.

ta con una gestión totalmente
electrónica de su motor (se elimi-
na completamente la regulación
manual del carburador), regulan-
do en cada etapa de funciona-
miento el punto de encendido y la
dosificación del combustible. Pa-
ra ello tiene en cuenta condicio-
nes externas como temperatura,
altitud y calidad del combustible.

Este modelo, en el que el jura-
do valoró la "implantación de la ges-

tión electrónica en el mundo de la

motosierra ,"dispone además de
función memoria que permite al-
macenar los datos de funciona-
miento, depósito de combustible
transparente para controlar el nivel
a simple vista y diseño ergonómi-
co del manillar que facilita los giros.

I Actividades y
Competiciones

Galiforest se complementó
con un amplio programa de acti-
vidades dirigidas a profesionales.
Además de numerosas demostra-
ciones de maquinaria en condicio-
nes reales de trabajo que se rea-
lizaron a lo largo de las tres jorna-
das de la feria, en las cuales se pu-
dieron ver todo tipo de trabajos
forestales, el certamen contó tam-
bién con un interesante programa
de jornadas técnicas que versaron

sobre distintos aspectos del ám-
bito forestal. Para este programa
paralelo Galiforest, ha contado en
esta edición con el apoyo del Fon-
do Europeo Agrícola de Desarro-
llo Rural (Feader).

En la primera de ellas, "El sec-

tor forestal en Galicia ,"inaugurada

por el Director Xeral de Montes,
se trataron temas de gran relevan-
cia, como la gestión sostenible,
aprovechamiento de la biomasa,
repoblaciones o la importancia del
monte en la gestión del recurso
cinegético, dándose a conocer as-
pectos como que dos de los tres
millones de hectáreas de superfi-
cie con los que cuenta Galicia son
terrenos forestales, lo que supo-
ne un 67% de la extensión total
de la Comunidad, o que el 95%
de la madera que se corta en la
región procede de plantaciones
forestales.

Galiforest 2010 también sirvió
de foro para los encuentros sobre
certificaciones PEFC Y FSC. Estos
encuentros fueron inaugurados
por la jefa de servicio de Planifica-
ción y Coordinación de la Direc-
ción Xeral de Montes, Carmen Ju-
liani Aguado, haciendo en sus in-
tervenciones una llamada a "uni-

ficar esfuerzos" por parte de las
entidades certificadoras para im-
plantar en la Comunidad esta ges-
tión, a pesar de las diversas difi-
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• Peñasco Agrícola y Forestal

• Recambios Fraín

• Forcar-Cardelle

• Sumiperfo

a..
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cultades que presenta la región,
como su complicada orografía o
el minifundismo.

Estos sistemas de evaluación
y certificación forestal tiene como
objetivo que los montes sean ges-
tionados de forma responsable tan-
to propietarios como empresas del
sector, así como que los consumi-
dores sepan que con la compra de
los productos que proceden de es-
tos bosques ayudan a combatir la

tala ilegal y fomentan la sostenibi-
lidad. Entre otros datos relevantes,
se afirmó que el 8.6% del monte
español certificado como sosteni-
ble está en Galicia, lo que supone
109 000 hectáreas del 1 260 000
que cumplen los criterios de sos-
tenibilidad en España.

La formación también tuvo pa-
pel en esta primera edición en Ga-
liforest, celebrándose a lo largo de
sus tres días diversos cursos so-
bre seguridad en el manejo de las

máquinas y herramientas foresta-
les que causan más accidentes. Vi-
cente Mansol Fuentefría, respon-
sable de la empresa Entrenamien-
to y Formación Forestal (Entrefor),
afirmó que las máquinas con más
riesgo son las motosierras, con un
índice de accidentes de entre el
60 y el 70% en el sector forestal.

En ellos 60 asistentes, dirigi-
dos por cuatro monitores, se for-
maron en cuatro apartados: ma-
nejo básico de equipos de protec-
ción y de motosierras, empleo de
autocargadores y seguridad, tra-
bajos en altura, entre otros.

I Competiciones de la
Madera

Las firmas Suhl y Husqvarna
llevaron a cabo dentro de las jor-
nadas de feria sus respectivas
competiciones del deporte de la
madera. Así, los visitantes asistie-
ron en un gran número a las dis-
tintas modalidades en las que
compitieron los deportistas que
formaron parte tanto de la Final
Husqvama Racing Championship,
como de la fase semifinal del
Stihr Timbersports4 Series, la cual
era puntuable para el Campeona-
to de España. En la primera el ca-
talán Gerard Fugarolas fue el ga-
nador, convirtiéndose en el moto-
serrista más rápido de la Penínsu-
la Ibérica entre 20 finalistas de
España y Portugal, mientras en la
segunda, de los ocho participan-
tes, la mayor puntuación fue para
José Riesgo, de Cudillero (Astu-
rias).•
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Save the Children
Protegiendo a los nidos desde 1919

MASSEY FERGUSON colabora
con la ONG Save the Children

MF
INNOVACIÓN

COMPROMISO

Los nuevos MF 7497 (225 CV) y 7499 (240 CV) con motores de 7,4 1, y la transmisión co a de última generación
Dyna-VT, combinan tecnología y precisión, incrementando así el control y el confort del operador y asegurando que las
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LA MECANIZACIÓN EN
LA PRODUCCIÓN INTEGRADA
DE REMOLACHA

La reforma de la OCM del azúcar ha provocado una importante reducción del

cultivo de la remolacha azucarera en España. No obstante, las perspectivas para

que siga siendo rentable son positivas para la agricultura de la Meseta Norte y

zonas limítrofes.

JOSÉ MANUEL °MANA ÁLVARie-
Asoctación de Investigación para

la Mejora del Cultivo de la

Remolacha Azucarera (AIMCRA)

L

as circunstancias por las
que atraviesa el cultivo de
la remolacha azucarera en
Europa, con la reforma de

la OCM del azúcar, ha producido
en España una reducción del 50%
de la cuota nacional y, por tanto,
de la superficie cultivada, cambian-
do el panorama del cultivo en Es-
paña. Para poder llegar a un culti-
vo competitivo en el futuro inme-
diato, se necesita mejorar su ren-
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tabilidad, a la vez que se implan-
tan las técnicas de 'producción in-
tegrada' que permiten aumentar
la producción reduciendo los cos-
tes del cultivo, siempre respetan-
do los códigos de 'buenas prácti-
cas agrícolas'.

Desde la Asociación de Inves-
tigación para la Mejora del Cultivo
de la Remolacha Azucarera (Al M-
CRA) se han impulsado diversos
planes para la implantación del sis-
tema de producción integrada en
el cultivo de la remolacha azuca-
rera. En estos momentos, casi to-
da la remolacha que se cultiva en
La Rioja y en Andalucía se hace si-

guiendo este sistemasTambién en
Castilla y León, a través del Plan
2014, se sigue un protocolo de tra-
bajo que asume los principios de
la producción integrada, con el ob-
jetivo de optimizar el empleo de
los recursos productivos median-
te procedimientos propios de una
agricultura sostenible y conseguir
al mismo tiempo una mejora de
los rendimientos.

Para todo ello, más de 60 téc-
nicos se encargan de proporcio-
nar un asesoramiento personali-
zado a los agricultores sobre las
prácticas a realizar en cada una de
las fases del cultivo.
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Resultados de la
implantación de un
sistema de producción
integrada

En primer lugar, se están re-
alizando análisis de suelo de ca-
da una de las parcelas para des-
pués, en función de los resulta-
dos obtenidos, ajustar el tipo de
abono y las cantidades necesa-
rias según las características del
suelo y las necesidades del culti-
vo.

Después, con la aparición de
malas hierbas, los técnicos reali-
zan a pie de campo una recomen-
dación personalizada de tratamien-
tos herbicidas, basada en progra-
mas de tratamientos en dosis re-
ducidas. De la misma forma se ha
procedido con los tratamientos in-
secticidas y fungicidas.

Se está haciendo especial hin-
capié en el apartado de riegos, re-
alizándose evaluaciones de las ins-
talaciones de riego para compro-
bar la presión, la pluviometría y es-
tablecer la dosis de riego más
adecuada. Además, se ha propor-
cionado a los agricultores un ma-
nómetro para que puedan medir
la presión y, mediante tablas, cal-
cular la pluviometría en el resto de
parcelas.

Además de todo lo anterior,
los agricultores están anotando en
el cuaderno de campo las prácti-
cas de cultivo, los productos y el
riego aplicados. A partir de dichas
anotaciones se realiza una explo-
tación de los datos que nos per-
miten conocer las desviaciones
respecto a las practicas de cultivo
recomendadas, también nos per-
mite realizar estudios de costes
de cada agricultor y hacerle una
propuesta de mejoras que le ayu-
da a incrementar los rendimien-
tos y a disminuir los costes de cul-
tivo.

Los resultados obtenidos en
La Rioja bajo el sistema de Pro-
ducción Integrada, han vuelto a
batir el récord de rendimientos,
con una producción media de 100
t/ha de remolacha tipo en la cam-
paña 2009-2010.

Para los próximos años, la me-
jora técnica del cultivo puede y de-
be continuar mediante un reforza-
miento de aquellas actuaciones
que tienen una mayor repercusión
sobre los rendimientos y los cos-
tes del cultivo. Para ello se debe-
rá de seguir trabajando en la for-
mación y asesoramiento de los
cultivadores, fundamentalmente
en los siguientes aspectos:
• Elección adecuada de la parce-

la, respetando al menos, tres
años de rotación, realización de
análisis de suelo, recomenda-
ción de abonado, y aplicación es-
tricta de la recomendación.

• Preparación del suelo para sem-
brar temprano y tener el riego
disponible para la nascencia de
la remolacha y la mejor actua-
ción de los herbicidas, con el fin
de asegurar y abaratar el coste
de control de las malas hierbas.

• Conseguir que el agricultor sólo
siembre las variedades reco-
mendadas.

• Aplicación estricta de la reco-
mendación de herbicidas, con
especial atención a la oportuni-
dad de los tratamientos de pos-
temergencia.

• Riego de la remolacha conforme
a las necesidades determinadas
mediante el método del balan-
ce hídrico.

• Aplicación de las recomendacio-
nes de tratamientos fitosanita-
rios atendiendo rigurosamente
a los avisos de la red. Toda apli-
cación deberá estar justificada
por la presencia de la plaga o en-
fermedad a combatir.

• Vigilancia del fin de ciclo, tratan-
do de optimizar la fecha de arran-
que y la sanidad del cultivo.

• Realización de la recolección,
carga y limpieza con equipos
adecuados, bien regulados y
bien dirigidos.

• Registro de las actuaciones y re-
sultados en el cuaderno de cam-
po, de forma que permita anali-
zar lo sucedido y proponer me-
joras concretas a nivel de cada
explotación.

Además, se deberá hacer el
esfuerzo de mantener en correc-
to estado la maquinaria y las ins-
talaciones de riego, principalmen-
te mediante:
• La verificación de todos los equi-

pos pulverización.
• La revisión de abonadoras y de

maquinaria de recolección.
• La evaluación de las instalacio-

nes de riego.

Gracias a las actuaciones rea-
lizadas durante los últimos años,
los remolacheros con los que se
inició el programa están alcanzan-
do un alto nivel de tecnificación y
especialización, pero todavía que-
dan aspectos claramente mejora-
bles. Esto, que se refleja en cier-
tas desviaciones detectadas en-
tre las prácticas de cultivo realiza-
das y las recomendadas, tiene
importantes repercusiones en la
rentabilidad del cultivo.

La posibilidad de mejorar la
productividad de las explotaciones
se ha puesto claramente de ma-
nifiesto al comprobar que existen
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grandes variaciones entre explo-
taciones en cuanto a los rendi-
mientos del cultivo y los costes
de producción, relacionados prin-
cipalmente con el cumplimiento
de las recomendaciones del culti-
vo, el grado de formación, la tec-
nificación de los agricultores y el
coste del agua.

Como se ha demostrado, la
producción integrada
está ayudando a los
agricultores riojanos,
que fueron los prime-
ros que se incorpora-
ron al sistema, a dismi-
nuir los costes del cul-
tivo en al menos 3 €/t
y aumentar los ingre-
sos por hectárea me-
diante el incremento
de los rendimientos,
pudiéndose alcanzar
fácilmente rendimien-
tos medios superiores a las 100
t/ha de remolacha tipo, e incluso
sobrepasar las 120 t/ha.

La puesta en marcha genera-
lizada de la producción integrada
está permitiendo:
• Mejorar la cualificación profesio-

nal de los agricultores y los téc-
nicos, con el fin de que puedan
hacer un uso más racional de los
recursos productivos.

• Implantar un asesoramiento téc-
nico especializado, permanente
e individualizado en cada explo-
tación.

• Facilitar al agricultor herramien-
tas que le permitan mejorar la
gestión técnica y económica.

• Poner en marcha servicios de re-
visión de la maquinaria, princi-
palmente pulverizadores, abona-
doras, sembradoras e instalacio-
nes de riego.

• Impulsar la investigación para
conseguir un nuevo modelo via-
ble de cultivo a partir del año
2013 (cese de las ayudas).

• Para que la producción integra-
da siga sirviendo como herra-
mienta adecuada para garanti-
zar la rentabilidad del cultivo de
la remolacha es necesario que
se sigan cumpliendo tres condi-
ciones:

• Que sirva para la tecnificación y
racionalización del cultivo y no
sea solamente una forma de jus-
tificar ayudas.

• Que no implique una excesiva
dedicación de los técnicos a tra-
bajos administrativos, de forma
que realicen preferentemente
tareas de asesoramiento perso-
nal y en campo a los agriculto-
res.

I

El estado de la
maquinaria utilizada en
la remolacha azucarera

En las actividades que se vie-
nen realizando para mejora de la
competitividad del sector remo-
lachero, una parte importante la
constituyen las relacionadas con
la mecanización del cultivo, veri-
ficando especialmente el estado
en el que se encuentran los equi-
pos para la aplicación de filosa-
nitarios y para la distribución de
fertilizantes, ya que de ellos de-
pende poder utilizar dosis míni-
mas.

Así, de la encuesta de realiza-
da por el Plan 2014 para Castilla y
León, sobre la maquinaria que uti-
lizan los agricultores remolache-

ros en la campaña 2009-2001, se
han obtenido un información inte-
resante que puede ayudar a plani-
ficar las acciones que producirían
mejoras en el sector.

En esta primera fase se ha
analizado 1 255 explotaciones en
las que se cultiva remolacha, de
las que el 66.7% de los encues-
lados disponen de menos de 10
ha de remolacha en el conjunto de
la explotación. El 43.4% de las ex-
plotaciones disponen de una su-
perficie de remolacha comprendi-
da entre 5 y 10 ha.

Información sobre las
abonadoras

Cuando se les pregunta a los
agricultores participantes en el
programa si les interesa que se
les revise, 73% de ellos conside-
ran que su abonadora está en
buen estado, ya que no solicitan
su revisión. Como resumen se
puede indicar que:
• El 60% disponen de abonadora

propia, mientras que otro 23%
la comparten con otro agricultor.

• En el 64% de los casos tiene
una antigüedad de menos de 10
años.

• Las marcas más frecuentes son
Vicon (24% en número y 20% de
la superficie) y Aguirre (24% en
número de 27% de la superficie).

• El 50% de las abonadoras dis-
ponen de una tolva de menos
de 1 000 L, y el 37% entre 1 001
y 2 500 L.
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• El 26% de las abonadoras dis-

ponen de sistema de proyección

pendular.

• El 46% de los agricultores tra-

bajan con achuras de proyección

de menos de 14 m, mientras

que el 35% lo hacen con anchu-

ras entres 15 y 19 m.

Información sobre las
sembradoras

Al igual que sucede con las

abonadoras, un 83% de los agri-

cultores consideran que su sem-

bradora está en buen estado, ya

que no piden una revisión. Como

resumen del parque de sembra-

doras que utilizan, se puede indi-

car que:

• El 60% de las sembradoras son

propiedad el cultivador y un 23
la comparten con otro (una si-

tuación similar a la de las abona-

doras).

• El 74% de las sembradoras tie-

nen menos de 10 años.

• Nodet-Kuhn + Kuhn con el 38%
es la marca más frecuente, se-

guida de Monosem con el 29%.
• El número de cuerpos más fre-

cuente es 6, con el 48% de los

casos, seguido de las de 12, con

el 18% de los casos.

Información sobre los
pulverizadores

Aquí, el 57% de los agricul-

tores piden que se revise su pul-

verizador. La normativa sobre el

control obligatorio de los equipos

que se tiene que aplicar en los
próximos años es un aliciente pa-

ra los agricultores, que tienden
a anticiparse en cultivos como la

remolacha, en la que el buen es-

tado del pulverizador es esencial

para reducir el consumo de fito-
sanitarios. En resumen, los re-

sultados de la encuesta permi-

ten indicar que:

• En el 96% de los casos el equi-

po de pulverización es propio, y

solo en un 2% lo comparten con

otro agricultor.

• En el 62% de los casos el equi-

po tiene menos de 10 años.

• Hardi, con el 35% de los equi-

pos, y Aguirre, con el 14%, son

las marcas más frecuentes

• El 95% de los equipos son sus-

pendidos (1141 unidades). Hay

14 equipos autopropulsados.

• El 41°/0 de los equipos tienen

una cuba de menos de 800 L,
mientras que el 54% la cuba es-

tá entre 801 y 1 500 L.
• El 83% de los equipos utilizan

una anchura de trabajo de me-

nos de 15 m, y el 10% entre 16
y 20 m.

Información sobre los equipos
de recolección

Se puede resumir indicando

que:

• El 56% de los cultivadores utili-

zan equipos propios, mientras

que el 33% recurren a una em-

presa de servicios.
• El 45% de los equipos de reco-

lección tiene más de 10 años.

• El 40% de la superficie cose-

chada se realiza con cosecha-

doras Holmer, y el 20% con

Madim
• Un 35% de los agricultores uti-

lizan equipos descompuestos,

para el 28% de la superficie.
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• El 53% de la super-

ficie, se recoge con

equipos de 6 líneas,
mientras que el 22%
de la superficie se

realiza con equipos

de 1 línea. Un 23%
de la superficie se

recoge con equipos

de 3 líneas.

La carga de la re-

molacha del montón al

vehículo que la trans-

porta a la azucarera:
• Para el 59% de la superficie la

carga la realiza una empresa de

servicios, y el 34% se hace con
equipo propio.

• El 32% de los equipos de carga

tienen una edad de más de 10
años.

• El 46% de la superficie se car-

ga con máquinas Ropa.

En relación con el tipo de car-

ga, las encuestas indican que las

cargadoras-limpiadoras atienden

al 29% de la superficie, lo cual es-
tá en contradicción con la carga
con Ropa (46%).

I A modo de conclusión

La actividad desarrollada por

AIMCRA dentro de los que se co-
noce como Plan 2014 para tecni-
ficación del cultivo, respetando los
códigos de 'Buenas Prácticas Agrí-
colas', ofrece buenas perspecti-

vas para que el cultivo
de la remolacha siga
siendo rentable para la
agricultura de la Mese-
ta Norte y zonas limítro-
fes.

En relación con la
mecanización queda

bastante por hacer, ya
que se detectan situa-

ciones anómalas, como
el de abonadoras nue-
vas con perfiles de dis-
tribución malos como

consecuencia de la falta de un
buen manual del operador y de
asesoramiento del vendedor de la
máquina.

Indiscutiblemente la mejora
de la rentabilidad del cultivo pa-
sa que optimizar el parque de má-
quinas que utilizan los agriculto-
res y de los tractores que los ac-
cionan. Una información más
completa de las actividades de
AIMCRA la pueden encontrar en
www.aimcra.es•
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• Ancho de trabajo 6 m.
• Tolva de semilla de 2.800 litros de capacidad.
• Distancia entre líneas 16,6 cm.
• Dosificación-completemente eléctrica cóntroladß por el ordenador AMALOG+
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www.deltacinco.es
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Dominando todos los terrenos
El segmento de tractores Hi-Tech de Landini se enriquece con la nueva
versión Comfort de la serie Landpower, que mantiene la elevada
fiabilidad, prestaciones y moderno diseño similar al mostrado en las
gamas Povvermaster y Powermax de medias y altas potencias.
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Techno: Completamente mecánica.
• Top Tronk: tres marchas bajo carga, inversor hidráulico

y elevador electrónico.
• Comfort inversor hidráulico, 3 marchas bajo carga y

De-Clutch.

AgriARGO IBÉRICA, S.A.
Pablo Iglesias, 17 - 19 • Pol. lnds. Gran Vía Sur • 08908 Hospitalet de Llobregat • (BARCELONA)

Tel.: 93 223 18 12 • Fax: 93 223 09 78 • Recambios: Tel.: 93 223 08 28 • Fax: 93 223 32 58
E-mail: info@argoiberica.com
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Landini apuesta fuerte por su
nuevo tractor Serie 5H, de 110 CV,
en la zona castellano-manchega

11111 y así se constató en el stand del
11.11ribuidor Agroaraque, durante

FERCAM 2010. Dos unidades
adaptadas con ruedas especiales,
se mostraron a los visitantes como
los modelos ideales para trabajar
viña en emparrado.

Asimismo, la Serie Alpine, equipada con inversor
hidráulico y hasta cuatro distribuidores, volvió a ser, en
sus dos versiones (estándar y GT), otra de las gamas
protagonistas de la exposición.

os Rex de tercera
generación también se IN
exhibieron en Manzanares, 10
para que los profesionales
visitantes comprobaran de
primera mano los nuevos
parámetros que incorporan.

Por su amplia aceptación en la zona, los

'

tractores 'zancudos' Vision y Powerfarm
' estuvieron representados, junto a un

modelo de la Serie Mistral.
En cuanto a tractores de mayor potencia,
exhibió un Landpower 135, con el reclamo
de presentar un buen precio de salida.
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La principal novedad de la oferta de
Agroaraque en tractores McCormick fue
modelo MTX 120, dotado de 6 cilindros tu
intercooler, con depósito de carburante
para 265 litros.
También exhibió un TTX190 equipado con
transmisión XtraSpeed, con 8 velocidades
Powershift y la opción de cambio de gama
mecánico o electrónico.

Completó su oferta en
tractores McCormick con
el frutero ancho F9OXL,
pensado para trabajar en
plantaciones frutales de
dimensiones estándar o
en campo abierto y con
el C100 maxLP, en versión
plataforma.

Consciente de las dificultades por las que pasa el
sector en la actualidad, la facilidad en la financiación
es una de las principales bazas de venta de
Agroaraque en sus tractores. "La experiencia nos
dice que Fercam es un antes y un después en las
ventas. Llevamos viniendo unos 16 años y seguimos
acudiendo con optimismo", destacó José Díaz-Cano,
comercial de Agroaraque, en el stand de la empresa
durante la quincuagésima edición del certamen.

El distribuidor manchego también exhibió
dos vendimiadoras de la marca Alma, una
empacadora de paquete gigante de Krone,
sembradoras de Solá y remolques y aperos de
Herculano.

'. Distribuido en Ciudad Real por:

AGROARAQUE
Avda. de la Constitución, 126
Tel.: 926 63 46 97 - Fax: 926 63 51 46
13240 LA SOLANA (Ciudad Real)
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FERCAM 2010 (Manzanares - Ciudad Real, del 14 al 18 de julio)

PLEAÑOS!

Cincuenta años después de la primera convocatoria, la Feria Regional del Campo y
Muestras de Castilla-La Mancha (FERCAM), siguió fiel a su cita con el sector. 175

expositores, mercancía valorada en 29 millones de euros y numerosos visitantes
permitieron que la quincuagésima edición mantuviese la trayectoria positiva, que
siempre ha caracterizado a este particular escaparate de novedades para el sector

de la maquinaria agrícola en la zona castellano-manchega.

agihr	 RAQUEL LÓPEZ

Manzanares (Ciudad Real)

S

u trayectoria a lo largo de
los años ha permitido que
se sitúe entre las ferias de
maquinaria, obras públi-

cas, automoción y muestras en
general más importantes de Es-
paña. En esta ocasión, de los 175
expositores participantes, el 80%

64

era de maquinaria agrícola, desta-
cando después, en cantidad, los
sectores de muestras en general,
automoción y maquinaria de obras
públicas.

La oferta de estos exposito-
res llegó, en un 76%, de la mano
de empresas sitiadas en Ciudad
Real, pero también traspasó las
fronteras provinciales, con la par-
ticipación de empresas ubicadas

en Albacete, Cuenca, Toledo, Ma-
drid, Barcelona, Tarragona, Lleida,
Zaragoza, Valencia, Alicante, Lo-
groño, Navarra, Oviedo, Burgos,
Jaén y Córdoba.

IN»1 Inauguración

El acto inaugural contó con la
presencia del presidente de Cas-

JULIO 2010



tilla-La Mancha, José María Barre-
da y de otras destacadas autori-
dades.

"Que en una tierra donde no
es habitual que haya un esfuerzo
sostenido, haya una institución fe-
rial que cumpla 50 años es algo
digno de subrayarse,"destacó Ba-
rreda. El presidente recordó que
el éxodo masivo del campo a la
ciudad en España se dio precisa-
mente a partir de 1960 y que, sin
embargo, en esa situación de cri-

sis, un grupo de personas en Man-
zanares tuvo la valentía de apos-
tar por crear la feria del campo.
'Aquella semilla ha germinado y
50 años después es una realidad
espléndida"afirmó.

"Viendo las cosas con pers-
pectivas y poniendo cualquier pun-
to de comparación con el pasado,
en 2010 estamos mejor porque
estamos más capacitados que
nunca para resolver los problemas,
tenemos más potencialidad que

tante de nuestro crecimiento y de
nuestro desarrollo. Tenemos que
estar juntos defendiendo el agua
que necesitamos. Castilla-La Man-

WM7110411
Feria Regional del Campo y de
Muestras de Castilla-La
Mancha nació en 1960 como
feria local, con el apoyo de
seis pequeñas empresas de la
localidad manchega,
dedicadas a la maquinaria
agrícola. Aquella primera cita
tuvo gran aceptación y
propició que se siguiesen
celebrando ediciones
sucesivas.

e

nunca y está más y mejor prepa-
rado el capital humano del que dis-
ponemos"' continuó. Desde su
punto de vista, para salir de la cri-
sis es necesario el esfuerzo colec-
tivo.

Por último, aprovechó para ha-
cer un llamamiento a toda la po-
blación de Castilla-La Mancha: "El
agua es un bien escaso. Tenemos
que hacer un uso eficiente de un
bien escaso, pero no estamos dis-
puestos en Castilla-La Mancha a
que su escasez sea un factor limi-

cha no es insolidaria. No negare-
mos el agua a ningún español si
la necesita para beber, pero cuan-
do se trate de otro tipo de usos
tenemos prioridad según las le-
yes"

Días antes de la inauguración
oficial del certamen, la feria orga-
nizó un acto de presentación pa-
ra la prensa en el Castillo de Pilas
Bonas (Manzanares). En él, el al-
calde de Manzanares, Miguel Án-
gel Pozas, destacó el esfuerzo que
realizan los expositores anualmen-
te para estar presentes en la fe-
ria, además de la fidelización y el
compromiso que han adquirido a
lo largo de los años de existencia
del certamen, por encima de cri-
sis económicas.También transmi-
tió un mensaje de ánimo y con-
fianza y afirmó que "en otras épo-
cas de crisis siempre han salido

65
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dad y una referencia para la región"
y tuvo un reconocimiento para
aquellos expositores pioneros que
apostaron por ella desde sus ini-
cios. "Ellos enseñaron el camino
de la promoción en ferias a otros
muchos que vinieron después,
comprobando que merecía la pe-
na tomar parte en este magnífico
escaparate que ha trascendido lo
local y lo provincial 'Recordó que
avalan la robustez del certamen la
ocupación total que presenta cada
año el recinto ferial, dotado de
100 000 m 2 , totalmente acondicio-
nado y con un moderno pabellón
de muestras.

En esta edición, como nove-
dad y a petición de los exposito-
res, la feria contó con un horario
nuevo: 10 a 14 y de 19 a 23 ho-
ras.

RIZAVeibeeif14e
Desde 1991, FERCAM cuenta
a su favor con múltiples
inversiones destinadas a
mejorar las instalaciones del
recinto. En concreto, ya son
2 711 985 euros los que ha
disfrutado a lo largo de su
historia. Este año el
presupuesto le ha permitido
revisar y limpiar los tejados de
todos los edificios
institucionales del recinto,
mejorar y adecentar todas las
parcelas, cuidar del
mantenimiento y renovar todo
el alumbrado, pintar el
Pabellón Oficial del Recinto,
Muestras, Turismo, Restaurante
y resto de edificios
Institucionales, reparar parte
del vallado del recinto ferial
motivado por las fuertes
tormentas de los meses de
diciembre de 2009 y enero de
2010 y vallar aparcamientos
de los expositores. Todos estos
esfuerzos hicieron posible que
la muestra se presentase en la
mejor de las condiciones.

El Presidente
Barreda

saluda a
Juan Luis
Lozano.

66

reforzados tanto los expositores
como FERCAM'' "Los expositores
son el pilar fundamental de la Fe-
ria Regional del Campo y Mues-
tras'' agregó.

Por su parte, Antonio Caba,

concejal de Ferias Comerciales del
Ayuntamiento de Manzanares, su-
brayó que el certamen, en su me-
dio siglo de existencia, se ha con-
vertido "en un símbolo para la ciu-

JULIO 2010 agrOtecnica

Riegos Lozano, Anselmo Felipe
y Ábrego, Medalla de Oro por
su fidelidad

FERCAM, con motivo de su 50 aniversario, quiso
homenajear a las tres empresas que más tiempo
llevan exponiendo en el certamen: Riegos
Lozano desde sus inicios, Anselmo Felipe desde
la segunda edición y Ábrego desde 1965. En
nombre de la organización, Miguel Ángel Pozas
les entregó una placa de agradecimiento con la
medalla de oro de la feria.



I Clausura

En la clausura, el alcalde Mi-
guel Ángel Pozas afirmó que las
sensaciones que tiene la organiza-

ción sobre la feria son positivas,
pues los expositores lograron mos-
trar su producto a mucho público
y tuvieron contactos comerciales.
No obstante, reconoció que no ha

sido ajena a la situación de crisis
global y que no se han alcanzado
los niveles de volumen de nego-
cio de años atrás, aunque las ex-
pectativas siguen siendo buenas.•

MAQUINARIA DE PRECISIÓN PARA CULTIVOS ESPECIFICOS, PODA,
DESHERBAJE ECOLÓGICO, ABONADO Y PREPARACIÓN DE SUELOS

APPI•71.5"-
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MATEO LOZANO GARRIDO
Fundador de Riegos Lozano

Riegos Lozano es una empresa

dedicada a transformar fincas

agrícolas dotándolas de la

instalación de riego y la maquinaria

apropiada para buscar la mayor

rentabilidad. Nació en 1943 del

impulso creativo y la inconformidad

de su fundador, Mateo Lozano

Garrido, que a sus 91 años es uno

de los personajes más queridos y

emblemáticos del sector

en Castilla-La Mancha.

"La ilusión y las ganas de mejorar
han sido constantes"

68

Manzanares (Ciudad Real)

¿Cómo se inició la empresa
Riegos Lozano?

La historia de esta empresa
se inicia con la apertura de una fe-
rretería en la calle Empedrada de
Manzanares, alla por el año 1943,
con la venta de los tradicionales
productos de este sector, bombi-
llas, herramientas, bicicletas, ra-
dios, estufas, etc. En un espacio
de cinco años, se pasó a llamar
Riegos Lozano, ampliando servi-
cios y artículos.

En estos años ¿que cambios
han sido para ustedes más im-
portantes en el sector?

Desde los primeros años se
va tendiendo hacia la mejora de
los primitivos riegos existentes,
añadiendo motores a las 'contra-
marchas' movidas por animales.
Se inician tímidamente las prime-
ras electrificaciones y se introdu-
cen las primeras bombas vertica-
les en los pozos, que poco a po-
co se van profundizando.

En los primeros años '60, Rie-
gos Lozano introduce un cambio
de concepto en el riego, con la

JULIO 2010 agrotécnica
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aparicion en nuestros campos de
la tubería de aluminio y los Asper-
sores Rain Wright o Lluvia Wright,
que nos da un paisaje de filas de
aspersores con agua pulverizada
cayendo sobre los cultivos, que
nos traen recuerdos de la infan-
cia.

Con el paso de los años, apa-
recen los grandes pivot, que pue-
den regar muchas hectáreas sin
necesidad del tedioso trabajo de
cambiar los tubos cada 8 ó 12 ho-
ras. Esta aplicación significó un
gran paso hacia la automatización
y racionalizacion de los sistemas
de riego. Casi al mismo tiempo, y
por diferente trayectoria técnica,
se produce la aparicion del riego
por goteo, con el que la utilización
del agua se realiza de la mejor y
más eficiente manera posible.

Bajo su perspectiva de ser

'un joven de 91 años', ¿cómo in-

tuye la evolución de los merca-

dos?

En cada una de estas evolucio-
nes ha estado presente y de forma
protagonista la empresa Riegos Lo-
zano.Y cada evolución o mejora en
los sistemas de riego, motores,
equipos de bombeo y maquinaria
de recoleccion o siembra, era pre-
sentado en la Feria del Campo, con
los que se puede tener encuentros
comerciales y personales de una
forma más distentida.

FERCAM cumple 50 años y

usted ha sido fiel a ella durante

estos años. ¿Que recuerda de

aquellos inicios?
En 1961 hizo su aparición lo

que entonces comenzó llamando-

se Feria Provincial del Campo de
Manzanares, nacida de la idea sur-
gida el año anterior por la exposi-
ción en el Paseo de los Pinos de
maquinaria, por parte de Riegos
Lozano, y otras dos empresas, Fi-
nanzauto y Servicios, y motocicle-
tas expuestas por Ayala y Juan.

De estos años de su perma-

nencia en el sector, ¿qué recuer-

da con más cariño?

No quiero dejar pasar la oca-
sión de recordar a todos los téc-
nicos, mecánicos y personal co-
mercial y administrativo, el equi-
po humano en definitiva, al que
queremos agradecer todos los es-
fuerzos realizados a lo largo de to-
dos estos largos años. De igual
manera, un especial recuerdo a
los que ya no están entre noso-
tros y a todos los que pasaron por
esta empresa.

¿Que supone para usted el

ver la actual andadura de Rie-

gos Lozano?

A lo largo de todos estos
años, la ilusion y las ganas de me-
jorar han sido constantes. Hoy en
día los condicionantes medioam-
bientales y el cambio en la men-
talidad de la sociedad con respec-
to al uso del agua, como bien es-
caso que es, ha hecho que nues-
tros objetivos sean la eficiencia
en su utilización, por medio de
sistemas de riego de bajo consu-
mo, y de mejoras constantes en
los medios de control, para que
este elemento tan preciado en
estas zonas de bajas precipitacio-
nes, lo podamos disfrutar duran-
te largos años, y esperar que co-

mo este año la climatologia nos
regale una muy abundante canti-
dad de agua, que ha hecho que
fluyan de nuevos nuestros ríos y
se llenen nuestros embalses y la-
gunas.

Sus hijos pilotan la empre-

sa, pero aún recurren a usted a

la hora de pedir consejo.

Si, lo hacen con cierta frecuen-
cia. Lógicamente ya no me ocupo
de la gestión, pero les doy mi opi-
nión cuando me la solicitan. En el
momento actual les recuerdo los
tiempos de la estabilización y les
advierto de que tengan cuidado
con las épocas de 'vacas gordas'.

Cuando mira hacia atrás,

¿qué sensación le produce el ver

la evolución de su empresa y de
su región?

De profunda satisfacción, por-
que hemos visto cumplidos los
objetivos iniciales. La introducción
de la mecanización ha hecho la vi-
da más fácil. Nuestra empresa es
una buena prueba de la evolución
que ha mostrado Castilla-La Man-
cha en las últimas décadas.•
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electroválvulas y programadores.
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*4P 4-na vez mas, la muestra quedó repartida por grupos de máquinas y equipos. En el pasillo central expuso

grupos de bombeos de Bombas Ideal, marca de la que es distribuidor oficial desde hace años. A su lado
exhibió su oferta de pívot y cañones, los dos sistemas tradicionales que trabaja para grandes riegos.

o• e- • e •	 e "" tob

.	 e •
. e 04> 

III il1
	 • n. .	 •

"•
	 *, *fe	 Il>.• •	 • e •••	 e. • eb e, e

• ..	 e eee elb ••• • n• .7 e ar 4
. . . • .. e a • ••••••••• „-ar o to II

• „ • o : l'e ••• • n•• 4. 11 •111'"
' .

• : _ • : • : 
ee	 •• che*.*e fb e 

el,

e_ . el
0, _.	 4,	 11,	 e w *e

	

.	 e ,	 e	 e m e._ e	 et,4.•--
4

FERCAM 2010
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Riegos Lozano es el expositor más emblemático, por su veteranía, en
la Feria Regional del campo y muestras de Castilla-La Mancha.
Homenajeado por su fidelidad al certamen, este año quiso mostrar una
exposición especial, representativa de la evolución del sector del riego
y de su paso por la muestra, en la que ha estado presente, sin faltar a
ninguna edición, durante las 50 convocatorias.

!lee •
Asimismo, incluyó una interesante oferta en goteo. Incluyó una fuente, equipos de bombeo a partir de grupos
electrógenos, sistemas de filtración, caudalímetros, equipos apropiados para el Plan Especial del Alto Guadiana,
y muestras de goteo funcionando.
Los equipos de tratamiento para pulverización y para fertilización, otra de sus áreas de negocio
representativas, siguieron ocupando parte importante del stand. 	 42=
Completaron la oferta muestras de válvulas seccionadas, cañones para regar zonas deportivas, a
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"La agricultura es muy irregular, pero
siempre supera las dificultades"
w

(1:41:411 "Llevarnos 50 años en la Feria del Campo y más de 70 en el sector. Nuestra
experiencia nos dice que la agricultura es muy irregular pero que siempre
supera las dificultades. Somos un sector sólido y creo que esta vez la salida
estará en mejorar los costes y /os precios. Las ayudas de la PAC ahora serían

• vitales para mantener y cubrir parte de esos

II
' , costes. Esperemos que la política económica, a
.. partir del 2013, vaya por esa línea", destacó el

Gerente de la empresa, Juan Luis Lozano, el día
de la inauguración del certamen.
Desde su punto de vista, el sector se caracteriza
por estar "siempre" en crisis, pero también por
"saber salir siempre adelante". Por eso, ante la
presente crisis recomienda "paciencia".
"Nos hemos tenido que ir adaptando a los tiempos.

-

1

electricidad".	 e 
Riegos Lozano también expuso otros
accesorios para riego y maquinaria de
pulverización y fertilización. Para
conmemorar su participación en el certamen,.
los visitantes pudieron ver observar algunos
motores y bombas de antaño, representativos
de los primeros años en FERCAM. También se
mostró una preciosa colección de fotos que
trajo a la memoria numerosos recuerdos del
medio siglo que ha cumplido la Feria.

he

1141,.

Juan Luis Lozano, Gerente de
Riegos Lozano.

Las autoridades visitaron el stand
durante la jornada inaugural.

Juan Luis Lozano
mostró al Presidente
de Castilla-La
Mancha, José María

rreda, fotos
morables de los

- primeros años de su
participación en la
feria.
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traídoEste año hemos

automatización, energía solar, ordenadores, telegestión de riegos, bombas, •••::.:
motores de diversas revoluciones, grupos electrógenos cada vez más
potentes... Esta opción de grupos electrógenos es ahora una de las
demandadas por las fincas debido a la disparatada subida de la tarifa electrica.%*:

Como tenemos que dar el servicio adecuado a los tiempos, cada vez ofrecernos*:
grupos electrógenos más potenteteue permitan la sustituciérjidel uso cieJti. . •

Afitti

Riegos Lozano
Manzanares: Pol. Ind. Autovía de Andalucía, km. 171

Tels. 926 6113 59 - 926 61 04 61 -92661  00 76 - 902 135 900 • Fax: 926 61 07 31
Albacete: Tel. 967 21 08 09

e-mail: riegoslozano@riegoslozano.com • www.riegoslozano.com
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SEPTIEMBRE

E
I nuevo Renault Wind, un coupé ro-

adster de dos plazas que ocupa un lu-
gar entre el Tvvingo y el Clio, comienza a
comercializarse en Reino Unido y en Es-
lovenia este mes de julio, y a partir de
septiembre llegará a España y al resto de
países de Europa Occidental. Renault ha
aprovechado la plataforma del Clio 2 R.S.
para este nuevo coupé roadster, disponi-
ble con las motorizaciones TCe 100 y 1.6
16v 133.

En el interior destaca el puesto de
conducción, con una instrumentación
que evoca el universo de la moto y con unos asientos
sport con reposacabezas integrados. En cuanto a su in-
novador sistema de techo eléctrico, se abre en 12 se-

gundos y se guarda en la parte inferior del maletero, lo
que permite mantener un volumen constante de 270
dm' de capacidad.

• REHRULT DESUELH EL CODCEPT CHR
DEZ IR

	  I Salón de París es el escenario elegido por Renault pa-
	 ra desvelar su concept car DEZIR, color rojo brillante,
con motor eléctrico y elegante diseño. Este proyecto, que
dirige Laurens van den Acker, da la señal de partida a una
serie de concepts cars que ilustrarán la nueva visión del
Diseño de Renault y sienta las bases de la línea de los fu-
turos vehículos de la marca.

• EL seo DEL UEHÍCULO DE ocnsión DE

111HDRID URDIÓ 1 480 UEHÍCULOS USHDOS

L
a décimo quinta edición del Salón del Vehículo de Oca-
sión de Madrid, organizada por Ifema y promovida por

la Asociación Nacional de Vendedores de Vehículos a Mo-
tor (GANVAM), cerró sus puertas con un total de 1 480
vehículos usados vendidos en sus diez días de actividad,
lo que supone casi el 50% de los vehículos expuestos,
según los datos provisionales ofrecidos por Ganvam. A di-
cha cifra se sumarán las compras derivadas de las gestio-
nes realizadas en el Salón.

El número de visitantes alcanzado en esta edición
superó los 42 200. Según estimaciones de Ganvam, al
menos uno de cada 28 visitantes materializó su deci-
sión de compra.
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• 111 flICTORÍR DE REDHULT Ell TfillGER,
EJEMPLHR En 1111PHCTOMED1011111BIERTHL

--- enault prevé arrancar la actividad de su factoría de Tánger
(Marruecos), destinada a la producción de vehículos desa-

rrollados sobre la plataforma BO (plataforma Logan), a co-
mienzos de 2012, con una capacidad anual de 170 000 vehí-
culos, que aumentará en el futuro hasta 400 000 vehículos al
año. Su impacto medioambiental, está previsto que se reduz-
ca a niveles nunca alcanzados por una fábrica de
carrocería/montaje. Las emisiones de CO 2 bajarán en un
98%, alrededor de 135 000 t de CO 2 evitadas al año, gracias
a la optimización de los consumos de energía y la utilización
de energías renovables, y ningún residuo de agua utilizada de
origen industrial será vertido al medio natural, Además, el uso
de recursos acuíferos para los procesos industriales se verá
reducido en un 70%.
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• EL FORD RU611 60110 EL FILD ECOMOT1011
TOUR

L
, Ford Kuga 2.0 TDCi ganó la III Edición del ALD Ecomotion
Tour, en la categoría para todo terreno, celebrada los días 24

y 25 de junio entre Madrid y Lerma (Burgos). Esta competición
pretende demostrar que las buenas prácticas de conducción
permiten ahorrar mucho combustible y, por lo tanto, reducir los
niveles de emisiones. Los 14 vehículos participantes, se enfren-
tan a sus propias cifras de consumo homologadas y el vencedor
es el que consigue la mayor mejora de su consumo homologado
en ciclo combinado.

• UOLRSLURGEll fiDELUTÓ EL FUTURO En clon

v
olkswagen presentó en Shangai (China), cinco automóviles con
un denominador común, la movilidad con emisiones cero: los

blue-e-motion.
El Up! Blue-e-motion es el prototipo que muestra cómo será

en el futuro un vehículo especializado en la ciudad
El Golf Blue-e-motion es la versión eléctrica de su coche más

famoso en el mundo.
El Lavida Blue-e-motion, es la muestra de cómo Volkswagen

afronta la producción del tipo de vehículos que necesita el mayor
mercado mundial.

El Up Blue-e-motion y el Golf blue e motion, se fabricará en se-
rie en 2013 y el Lavida les seguirá posteriormente.

La marca también ha mostrado en China el Passat Lingyu, con
pila de hidrógeno, diseñado en dicho país mediante un proyecto
común con la Universidad Tongji; y el Toauareg Hybrid, uno de los
vehículos híbridos de tracción total y vocación todoterreno que ya
forma parte de la realidad actual.

• flUDI PRESEHR TRES IlUEURS TECI1OLO6illS Eil
SEGURIND fiCTIUfl

L
os responsables del de-
partamento de Siste-

mas de Asistencia a la
Conducción de Audi y de la
empresa Audi Electronics
GmbH han presentado
tres proyectos que forman
parte de la iniciativa AKTIV

para el desarrollo e investi-
gación de sistemas de se-
guridad. Estos proyectos se centran en sistemas que intervienen de for-
ma activa en los procesos relacionados con la conducción, y que contribu-
yen a reducir las situaciones críticas y evitar accidentes. En concreto son
los proyectos 'Sistema activo de frenada de emergencia', 'Sistema de se-
guridad para peatones y ciclistas' y 'Sistema de conducción atenta y segu-
ra'. Según sus responsables, los tres proyectos se plasmarán en desarro-
llos en serie ya en curso de sistemas de seguridad que contribuirán a me-
jorar la seguridad en carretera.

• EL nuEuo fORD111011DEO
DEBUTfIRU Ell EL SFILÓI1 DE moscú

F
ord Europa presentará su nuevo Mondeo en
el Salón del Automóvil de Moscú de 2010, el

próximo 25 de agosto, y lo sacará a la venta
más adelante, antes de que acabe el año. Entre
las novedades que introduce destacan los nue-
vos motores de alta eficiencia Ford EcoBoost
de gasolina y TDCi diésel y una serie de nuevos
equipamientos para mejorar el confort y la facili-
dad de uso, además de tecnologías de seguri-
dad.

Es el primero en presentar la versión de
240 CV del motor de gasolina turbo de alta
eficiencia Ford EcoBoost, y también innova
con el motor diesel Duratorq TDCi 2.2 de 200
CV. Incluye transmisiones Ford PowerShit de
doble embrague húmedo, sistema de aviso
de cambio de carril, luces largas automáticas,
alerta para el conductor, cierre de parrilla y re-
carga inteligente, entre otras tecnologías.

• nuEuo MOTOR 12 TSI 105 CU
PORO EL POLO

	  I Polo, elegido 'Coche del Año 2010', amplía
	 su gama de motores, incorporando por pri-
mera vez la tecnología TSI, con el motor 1.2 TSI
de 105 CV, que permite acelerar de O a 100 km/h
en sólo 9.7 segundos y que alcanza una veloci-
dad máxima de 190 km/h. Las tasas de consu-
mo y emisión bajan en comparación con el mo-
tor del modelo anterior en 1.4 L y 35 g/k respec-
tivamente. En concreto genera 5.3 litros de
consumo y 124 g/km de emisiones de CO2.

El nuevo Polo 1.2 TSI equipa de serie un
cambio manual de 6 velocidades que, opcio-
nalmente, podrá ser sustituido por el cambio
DSG de 7 velocidades desarrollado por Volks-
wagen.
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• ALFA ROMEO GIULIETTA

A partir de este mes de
junio, el nuevo 'hatchback'
de 5 puertas Alfa Romeo
Giulietta puede encontrarse
en los concesionarios de la
firma en España.

ENÉRGICO
Y ELEGANI

RAQUEL LÓPEZ

D

esde su lanzamiento está dis-
ponible con 4 tipos de motori-
zación Turbo, homologada Eu-

ro5 y equipada de serie con el sistema
Start&Stop para reducir el consumo y
las emisiones: dos gasolina (1.4 TB de
120 CV y 1.4 TB MultiAir de 170 CV) y
dos diesel (1.6 JTDM de 105 CV y 2.0
JTDM de 170 CV, ambos MultiJet de
segunda generación). Además, ofrece
el deportivo 1750 TBi de 235 CV, con
inyección directa y scavenging, sin
Start&Stop, combinado con el exclusi-
vo equipamiento Quadrifoglio Verde
(top de la oferta en este segmento C).

Todos los propulsores están
combinados con un cambio mecáni-
co de 6 marchas de nueva genera-
ción, de la familia de transmisiones
de tres ejes que puede sostener y
transmitir altos valores de par máxi-

mo. Está previsto que posteriormen-
te, las motorizaciones MultiAir y 2.0
JTDM de 170 CV se combinen tam-
bién con un cambio automático de
doble embrague.

Creado en el Centro Stile Alfa Ro-
meo, Giulietta presenta agilidad en los
recorridos más virados, además de
habitabilidad y confort en las carrete-
ras. Su principal novedad es la nueva
plataforma 'Compact', diseñada para
integrar y destacar al máximo los dife-
rentes sistemas del vehículo, espe-
cialmente las tres funciones de set-up
(Dynamic, Normal y All VVeather), dis-
ponibles mediante el selector DNA,
dispositivo de serie que permite mo-
dificar los parámetros de funciona-
miento del motor, cambio, sistema de
dirección y diferencial electrónico 02,
además de las lógicas de comporta-
miento del sistema de control de la
estabilidad (VDC) para personalizar el
comportamiento del coche basándo-
se en diferentes estilos de conduc-
ción o condiciones de carretera.

Nuevos esquemas selecciona-
dos para las suspensiones, una di-
rección activa de piñón dual, alta ca-
lidad en los materiales y cuidadas
tecnologías de producción, han per-
mitido que el nuevo modelo de Alfa
Romeo alcance excelentes dotes di-
námicas y de seguridad activa y pasi-
va, alzándose en la cumbre de su

segmento. De hecho, todos los dis-
positivos relacionados con la seguri-
dad activa y pasiva son de serie en la
totalidad de la gama.

El Giulietta se ofrece en dos ver-
siones (Progresión y Distinctive) a
los que se añaden varios paquetes
de personalización: Pack Sport y
Pack Premium en el acabado Dis-
tinctive y Pack Business en el Pro-
gresión.

En cuanto al diseño, destacan
los amplios cristales laterales, que
recuerdan a los de un coupé y los in-
novadores faros traseros, que al

igual que los delanteros, adoptan la
tecnología de LED no únicamente al
servicio de la estética, sino también
de la seguridad preventiva.

Sus medidas son: 4.35 m. de lar-

go, 1.46 m de altura, 1.80 m. de an-
chura, batalla de 2.63 m y maletero
de 350 litros de capacidad.

En el interior, los principales
mandos están agrupados en la parte
central del salpicadero y tienen el di-
seño de los mandos del 8C Compe-
tizione.

Incluye Navegador con display
pop-up, que permite al conductor
ver el recorrido configurado o los pa-
rámetros de funcionamiento de la
mecánica programados mediante el
dispositivo Alfa DNA, sin alejar la mi-
rada de la carretera.IIII
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"YO SOY KUBOTA
Ignacio Gómez Hortelano

*10 veces Campeón	 ‘Irjt'"P
de España de arada

"Hace tiempo utilicé otras marcas,
pero ahora tengo cuatro
tractores Kubota"

"En mi opinión, las ventajas de Kubota incluyen un precio razonable,
una maniobrabilidad excelente y un servicio de confianza.
Estoy especialmente encantado con el pequeño radio de giro y el inversor
hidráulico que facilita el cambio rapido y facil del sentido de la marcha"

2 años de garantía
(sin límite de horas)

Kubefe3
Consulte la Red de Concesionarios en:

www.kubotatractores.es
•••_
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Resto 3.8%

Agria 3.5%

Ant. Carraro 5.1%

Case IH 1.3%
Claas 1.0%

Ferrari 1.3%

Fendt 1.2%

Deutz-Fahr 1.2%

John Deere 17.1%

New Holland 12.6%

Ipadana 1.1%

McCormick 1.5%

Massey Ferg.
1.0% Kioti 3.7%

Landini 7.2%	 Kubota 10.9%

Lamborghini 9.2%

DISTRIBUCIÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES
PEQUEÑOS (PP) POR MARCAS CON MÁS DEL 1% DE

CUOTA DE MERCADO EN 2009

o

C5

E

Análisis de las ventas de tractores 'Pequeños' y 'Muy Pequeños' (PP)

LOS MÁS
PEQUEÑOS
TAMBIÉN
SUFREN

Los modelos con menos de 80 CV de
potencia constituyen una cuarta parte
del mercado español de tractores. El
análisis de este segmento lo hemos
dividido en dos partes, 'pequeños'

(50-80 CV) y 'muy pequeños'
(menos de 50 CV).

JUAN Jost RAMÍREZ

EVOLUCIÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES PEQUEÑOS 	 I Los 'Pequeños' (PP),
(PP) DURANTE EL PERIODO 2006-2009	 1 en caída libre

7 6

Se han considerado tractores pequeños (PP) a
los que tienen motores de 3, 4 y 5 cilindros con
potencias de referencia inferior a 80 CV y superior
a 50 CV, siendo su cilindrada inferior a los 3.5 li-
tros. Asimismo, pueden ser de tipo estándar o de
anchura de vía normal de tipo 2+2RM (doble trac-
ción con ruedas de diferente tamaño) o del tipo
2RM (simple tracción), tractores de doble tracción
con ruedas de igual diámetro en ambos ejes (rígi-
dos y articulados), y tractores especiales de rue-
das con estructura 2RM y 2+2RM de vía estrecha,
elevados, y para aplicaciones especificas.

A partir de estas consideraciones y con los da-
tos que mensualmente publica el Ministerio de
Medio Ambiente y Medio Rural y Marino (MARM),
a través de sus avances de inscripción de maqui-
naria agrícola, se ha realizado un análisis de las
1121 unidades comercializadas durante el año
2009, que han supuesto un 10.6% del total de
ventas del pasado ejercicio.

La evolución de los tractores de este segmen-
to durante los últimos cuatro años presenta un es-
tado de caída libre importante. Las cifras del año
pasado suponen un descenso en las ventas del
34.9%, 26.4% y 12.4%, respecto a los años 2006,
2007 y 2008, respectivamente.

La representación de firmas que comercializan
sus líneas de productos en este tipo de tractores
es muy abundante, ya que encontramos más de
dos docenas de marcas, aunque con una cuota de
mercado muy desproporcionada entre ellas. Así,

Julio 2010 agrotécnica



Cilio.! Batalla /Masa
Uds.

(1)	 ( 111)	 (1)
MARCA	 MODELO TOTAL

MILENIO 60 C

MIM» MILENIO 70 A

MILENIO 70C

MILENIO 70V

• MILENIO 75 F
KIOTI	 DK-501 (4RM)

DK-551 (4RM)

DK-551 C (4RM)
DK-551 R

DK-751 MIM

LX-500L Mim
KUBOTA	 L-5040	 --gar-

M-5700 DT

M-6040 DT
M-6040 DTN

M-6040 OTO

M-7040 DT

M-7040 Dient
M-7040 DTNQ

M-7040 OTO

ME-5700 DT -

ME-5700 DT N	 2.7 / 2.3 / 1.5

LAMBORGHINI	 CRONO 70 TARGET DT	 3.0 / 1.9 / 2.2
CRONO F 55 TARGET	 3.0 / 1.9 / 2.1

CRONO F 70 TARGET	 3.0 / 1.9 / 2.2

R1.55	 1.7 / 1.7 / 1.4

R1.55 4WD	 ab 1.7 / 1.7 / 1.4

R2.76 rigaidlif	 4.0 / 2.1 / 2.9

REKORD 70	 3.0/ /2.4
RF.60 TARGET	 / /
RF.70	 •	 3.0 / 1.9 / 2.1

RF.75	 1	 4.0 / 2.0 / 2.3

RS.75	 4.0 / 2.0 / 2.2
RV.70	 3.0 / 1.9 / 2.2

RV.75 4.0 / 2.1 / 2.1

MISTRAL 55 011.11118/ 1.7 / 1.4
MISTRAL 55 4RM yi- 1.9 / 1.7 / 1.4

REX DT-60 F	 3.3 / 2.0 / 2.6

REX DT-60 GE •	 3.3 / 2.0 / 2.3
REX 01-70 F	 1	 3.3 / 2.0 / 2.6
REX DT-75 GE	 4.4/ 2.6/

REX DT-80 F	 3.3 / 2.0 / 2.6
REX-80 F 2W 0	 3.3 / 2.2 / 2.7

REX-80 F 4W0	 3.3 / 2.1 / 3.0
REX-80 F 4WD TECHNO 3.3 / 2.1 /3.0
REX-80 GT 4WD	 3.3 / 2.1 / 3.0

REX-80 S 4WD 3.3 / 2.1 / 3.0
REX-80 V 4WD MW
TECHNO FARM 60 4WD
TECHNO FARM 75 4WD

-1111L:TECHNO FARM 80 4WD
MASSEY FERG. 113625 4RM

1 3625 S 4RM iiii•
MF-420 (4WD)
MF-430 (4WD)

MF-4325 (2WD) _I
McCORMICK	 C-75 L 4WD im

F-60-4 (TIPO P)
F-75 XL-4 (TIPO
F-80 4WD TECHNO

2.1/ /1.9	 18

2.1 / 1.4 / 2.1 jy,	 14

3.0 / j,d8 50

2.1 / 1.7 BB 11

• 2.9 / 1.9 MR 15	 192

2.0 / 1.9/1.1.	 1

2.1 / 1.9 / 8

2.1 / 1.9 / 2.3 IL. 12
2.1 / 1.9 / 2.4 NIMM
4.4 / 2.1 / 2.9 •	 1

	

2.4 / 1.7 /jag 18	 41

2.4/ 1.9 / fr116_31.4

2.7/ 2.3/ 14AM
3.3 / 2.941113.11

3.3/ 2.1 / 1.911 1 12

3.3 / 2.1 / 1.9 1	 4
3.3 / 2.1 / 2.1	 15

3.3 / 2.1 / 2.1	 16

3.3 / 2.1 / 2.1 4	 5

3.3 / 2.1 / 2.1	 15

2.7 / 2.0 / 1.5	 6

IL 1_ In
11101111
11'	 6
• 11

• 36

5
1

22
2

e 1

10

6

1, 103_ 1 1
6

1

1

1ii
6

14
RF
II	 4

3.3 / 2.1/ 3.0.2	 3
/ Lern 1

4.4 / 2.2 / 4.211	 6
4.4 / 2.1 / 4.2 1	 9	 81
3.3 / 2.0 / 3.2 •	 1
3.3 / 2.0 / 3.2 1	 2

3.3/ /2.5 1	 3

3.3/ /2.5 1	 4

4 / 2.3 / 3.4 •	 1
4.4 / 2.3 / 4	 3

3.3 / 2.0 / 2.6	 1
4.4 / 2.1 / 3	 1

3.3 / 2.1 / 3.0	 7

LANDINI

Cilin./Batalla/Masa
Uds. TOTAL

11J	 (m)	 (1)
MARCA
	

MODELO

955	 1.8 / 1.3/ 1.5

960	 kämm,	 2.5 / 1.3 / 1.5

9100	 11111	 3.1 / 1.3 / 1.7

970 S	 AM, 2.7 / 1.3 / 1.6

980S «MOP 2.7 / 1.3 / 1.4

9075	 2.9/ 1.4/ 2.1

9075 S	 '2.9/ 1.4/ 2.1

ANT. CARRARO SN-6500 V 	 Ar' 2.2 / 1.5 / 1.6

SX-8400	 ess	 2.1 / 1.6/ 1.8

AGRIA

AGR1MAC

TC-8400 F mg 2.1 / 1.5/ 1.8 IM
TGF-7800 LLIMIL., 3.3 / 1.4 / 2.0 .11111
TN -6500 - 2.2/ 1.4/ 1.7 IM
TN -8400	 2.0 / 1.4 / 1.7 Are
TRX-8400	 2.0/ 1.5 / AMI 1
VITHAR 750 RS ,g,	 2.9 / 1.5 / 1.9	 1

13
I 1	 5

12
I 1

AGRIPLUS 85-4 V	 4.3/ 2.2 / 2.4 AMI,
11111X-1060 C (4WD) «MB/ / 3.21111111111
JX-1075 C (4WD)	 2.9 / 2.1 /2.5 13.1
JX-1075 N 4WD	 2.9/ 2.1 / 2.14111.
JX-1085 C (4WD)	 4.5/ 2.2 / 3.1r" 9111
JX-70 (4RM) 41111111. 2.9 / 2.1 / 2.3

JX-70 4WD	 ir	 2.9 / 2.1 /2.3	 1

QUANTUM 75C 4WÐ	 3.2 / 2.1 / 3.0

QUANTUM 75N 4WD	 3.2 / 2.0 / 2.7
CLAAS	 AXOS 310	 4.4 / 2.4 /

CELTIS 436 Qm. 4.5 / 2.4 / 3.7

ihECTIS 227 VL 4RM	 3.3 / 2.0 / 2.6
SECTIS 237 VL 4RM	 3.4 / 2.1 / 2.4

DEUTZ-FAHR	 AGROPLUS 70	 4.1 / 2.2 / 2.7

AGROPLUS F 70 ine 4.1 / 2.2 / 2.7

AGROPLUS F 75 ffll 4.0 / 2.0 / 2.3

AGROPLUS S 75 11111 3.2 / 23/ 3.8

FARMER F-9258 1111."	 / /
555 DT	 3.1 / 2.1 / 2.5

im DT
DT	 207 V 4WD

208 F 4WD

208 P 4WD j.111P3
208 V «OEM

FERRARI	 THOR 75 AR

THOR 75 RS

1 VEGA 75 AR I!
VEGA 75 DS

JOHN DEEREIM 4520

4720

1 2070 V

*154W0

5315 4WD 	 Ms.
5315 F 4WD	

•
5315 4W	

- 

57

VOLCAN 750 AR	 2.9/ 1.5/ 2.0

VOLCAN 950 SDT DS EP 2.9 / 1.5 / 2.1

CARRARO	 AGRIPLUS 65-4 V	 3.2 / 2.0 / 2.5

AGRIPLUS 75-4 F 4.3/ /2.8
AGRIPLUS 85-4 Bäh. 4.3/ 2.1 / 2.6

AGRIPLUS 85-4 F - 4.3 / 2.2 / 2.4

8

MER

MTRAC

5315 V 4WD
5415 4WD

5620 4WD

60 C

3
!LA

1

II 3
II 1

ir 2

14

1

4.4/ /2.6	 IM
3.2 / 1.9 / 2.2	 11.1
4.3 / 2.1 / 2.4 Am.
4.3/ 2.2/ 2.fflipe
4.3 / 2.1 / 2.4 ir 7	 14

2.9 / 1.5 / 1.8	 I 2

2.9 / 1.5 / 1.9	 1
2.9 / 1.5/ 2.0 j1 11
2.9 / 1.5 / 1411 1	 15

2.4/ 1.8 / 1.6 1114
2.4 / 1.8 / 1.9 lt&

1/	 '911
2.9 / 2.1 / 2.5	 111

2.9 / 2.1 / 2.5 da.
2.9 / 2.1 / 2.5	 11111
2.9 / 2.1 / 2.5 Im
2.9 / 2.1 / 2.5 MI
4.5 / 2.1 / 2.9 IM
4.5 / 2.2 / 3.5 IM
2.1/

15

11

39

o
(5
ca)

E
TRACTORES PP
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TOTALUds.MODELOMARCA
Cilin./ Batalla /Masa

(L)

mg F-809 4WD 4, 3.3 / 2.1 /3.0

F-85-4 (TIPO P1	 4.4 / 2.1 /3.0

T-80 F	 4.2 / 1.6 / 4.2

NEW HOLLAND	 T-3040 (4WD)	 1.9 / 1.7 / 1.6

T-4020 4`411111~	 3.2 / 2.1 / 2.8

T-4020 V 2wcim	 3.2 / 2.1 / 2.6

T-4020 y 4IN0	 3.2 / 2.1 / 2.8

TD-4020 F
	

3.2 / 2 / 2.6

T-4030 4WD
	

1101111 3.2 / 2.0 / 2.8

T-4030 F 2WD
	

3.2 / 2.0 / 2.8

T-4030 F 4WD
	

3.2 / 2.0 / 2.8

T-4030 N 4WD
	

3.2 / 2.0 / 2.8

T-4030 V 2WD
	

3.2 / 2.0 / 2.8

T-4030 V 4WD
	

3.2 / 2.0 / 2.8	 3

TCE-55 (4WD)
	

2.2 / 1.9 / 1.9	 4, 3

TD-4030 F
	

3.2 / 2.0 / 2.8,j 2
TN-60 A 4WD
	

2.9 / 2.0 /	 1
TN-70 A 4VVD
	

2.9 / 2.0 / 2.6 11
TN-70 VA 2WD
	

2.9 / 2.0 /

TN-70 VA 4WD
	

2.9 / 2.0 / 2.5

TN-75 A 4WD
	

imminr 2.9 / 2.0 I 3.1	 5

TN-75 NA 4WD
	

3.9 / 2.0 / 2.7	 19

TN-75 VA 4WD
	

3.9 / 2.2 / 2.7	 4	 141

PASQUALI	 MARS 7.65 AR
	

2.1 / 1.4 / 1.7	 a»
MARS 7.75 AR
	

2.2 / 1.5 / 1.8	 1
MARS 7.85 AR
	

3.0 / 1.5 / 1.9	 W 1

TOTALMODELO Uds.MARCA
Cilin./ Batalla /Masa

(1)	 (ml

1IP MARS 8.85

ORION 7.75

ARGON 70 CLASSIC DT

ARGON F 55 CLASSIC

ARGON F 70 CLASSIC

DORADO F75	 a,
DORADO S75

DORADO V 70 1"PP
EXPLORER 75 T 4WD

EXPLORER 75 TB 4WD

FRUTTETO 1175

SOLARIS 55 m
SOLARIS 55 4WD

ALTIGER 70	 ¡K
TONG YANG	 T-503	 alee

T-603 wir-
VALPADANA	 6560	 M"

6575
3660 GE 4WD

3670 4VVD

6560 ARM

6575 ARM •
YTO-554 e	 e
6441 PROXIMA

7441 PROXIMA

2.7 / 1.5 / 1.9 II	 1

2.2 / 1.6 / ¡MI 3

3.0 / 2.1 ere- 2

3.0 / 1.9 / 1.9	 4

3.0 / 2.1 / 2.3

4.0 / 2.0 / 2.3 iidin

4.0 / 2.0 / %kan!
4.0 / 2.2 trilm'
4.0 / 2.2 / 2.9	 2

4.0 / 2.2 / 2.8 1.,¡ 	 5

4.0 / 2.1 / 2.3 Al.	 2

1.7 / 1.7 / 1.4 ir 45

1.7 / 1.7 / 1.4	 12

3.0 / 2.0 /1111111h 53

2.2 / 1.9 1.811	 4

2.2 / 2.1 / 2.3 --!“	 2

1.9 / 1.5 / 1.7	 2

2.4 / 1.3 / 1.8 if	 1

3.3 / 2.0 / 2.8 II	 1

3.3 / 2.0 / 2.8	 1

1.9 / 1.5 / 1.7	 4

2.4/13/1.8 11	 3

/ 2.1 / 2.2 111	 2 • 2

4.1 / 2.2 / 3.1 II	 5 1

4.1 / 2.2 / 3.1	 1	 6

1 121	 1 121

YTO
ZETOR

TRACTORES PP

encontramos que entre seis grandes se reparten
casi tres cuartas partes del mercado.

El liderazgo bicéfalo lo ejercen Same y John
Deere que mantienen un margen muy estrecho y
que han tenido unas ventas del 172% y 171%.
Les siguen New Holland, Kubota, Lamborghini y
Landini que han tenido unas cuotas de mercado
de 12.6%, 10.2%, 9.2% y 72%, cada una.

Les siguen un importante grupo de once mar-
cas con Antonio Carraro a la cabeza que ha tenido
un volumen de mercado de 5.1 %, seguido de Kio-
ti y Agria que han tenido unas ventas del 3.75 y
3.5%, respectivamente. Y a continuación, el grue-
so del pelotón que mantienen valores significati-
vos McCormick (1.5%), Case IH (1.3%) Ferrari
(1.3%), Deutz-Fhar (1.2%), Fendt (1.2%) Claas
(1.0%), Massey Ferguson (1.0%) y Claas (1.0%).

A continuación, encontramos un pelotón de
nueve empresas (Agrimac, BCS, Carraro, Farmer,
Farmtrac, Pasquali, Tong Yang, YTO, Zetor) que en-
tre todas suponen unas ventas del 3.8% sobre el
total de unidades comercializadas, lo que significa
un total de 43 unidades vendidas.

I Los 'Muy Pequeños' (MP) mantienen
cuota de sector pero bajan en ventas

Con el análisis de las 1 507 unidades vendidas
en 2009 correspondientes a los tractores 'muy pe-
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queños' (MP) concluimos el análisis por segmen-
tos que tradicionalmente realizamos, con los da-
tos divulgados por el MARM mensualmente, so-
bre las ventas totales del mercado de tractores es-
pañol en cada ejercicio.

Se han considerado dentro del segmento de
tractores muy pequeños (MP) a los que tienen mo-
tores de menos de 50 CV de potencia con cilindrada
de menos de 3.5 L. Asimismo, pueden ser de tipo
estándar, o de anchura de vía normal, de tipo
2+2RM (doble tracción con ruedas de diferente ta-
maño) o del tipo 2RM (simple tracción), tractores de
doble tracción con ruedas de igual diámetro en am-
bos ejes (rígidos y articulados), y tractores especia-
les de ruedas con estructura 2RM y 2+2RM de vía
estrecha, elevados, y para aplicaciones especificas.

El número de unidades de tractores 'muy pe-
queños' comercializadas durante el año pasado
significaron un 14.4% de las ventas totales de ese
ejercicio, este valor representa una consolidación
de la cuota de este tipo de tractores respecto al
total anual, ya que repunta al alza su cuota respec-
to a otros ejercicios.

Pero si consideramos la evolución del número
de unidades vendidas la cosa cambia, podemos
constatar descensos significativos respecto a los
años 2006, 2007 y 2008 del 28.7%, 23% y 14.6%,
respectivamente.

La amplia representación de marcas que ofer-
tan sus productos en esta clasificación de tracto-
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2500

2006
	

2007
	

2006
	

2009

Resto 4.4%

Yanmar 3.0%

Tong Yang 1.7%

Pasquali 9.2%

New Holland 5.6% \

Mitsubishi 1.3%

Massey Ferg.
2.9%

Landini 3.1%

Kukje 1.4%

Kubota 14.7%

Agria 6.2%

Ant. Carraro 8.7%

BCS 4.1%

Deutz-Fahr 3.3%

Feng Shou 1.0%

./Ferrari 4.90/

Foton 1.9%

Iseki 6.2%

John Deere 11.8%

Kioti 4.6%

COM./Batalla/Masa
Uds. TOTAL

(L)	 (m)	 (t)
MARCA
	

MODELO

860
	

111	 '11
	

2.1 / 1.7 / 1.6	 14

935
	

1.2 / 1.1 / 1.1	 Ir 15

970
	

2.7 / 1.3 / 1.5	 1

980
	

2.7 / 1.3 / 1.5	 2
9080	 59.11m..	 3.1 / 1.3 / 1.7	 17
935S	 111» 1.6 / 1.1 / 1.2	 1
940 N	 1.2 / 1.1 / 1.1	 35
940 S	 guil 1.6 / 1.1 / 1.2	 9
COUNTRY 4400	 1.6 / 1.2 / 1.1 ~ah
S-5400 V	 -in 2.0 / - / 1.4 IBIS
S-5500 V	 • 2.2 / 1.3 / 1.5 131111
SUPERTIGRE 4500	 1.6 / 1.2 / 1.3 pum
TC-5500 F	 2.2/ 1.3/ 1.7
TIGRE 3100	 1.2 / 1.1 /0.9	 10
TIGRE 3200	 1.1 / 1.1 / 0.9
TIGRE COUNTRY 4300	 1.2/ 1.2/ 1.0 '~1°

TIGRECAR 5500-CC gr 1.51 1.2/ 1.1 1
TIGRECAR 6500-CÇAII 2.2 / 2.5 / 2.11
TIGRECAR 8400-11111. 2.2 / 2.5 / 2.1 jj 5
TIGRONE 4500 ffll 2.0/2.5/2I 4
TIGRONE 5400 NORIVOZ 1.6/ 1.3 /13'111 2
TIGRONE 5500	 2.2 / 1.3 / 1.5 11 23
TN-5500 E	 2.2/ 1.3/ 14131111 2
VALIANT 400 AR	 1.5 / 1.3 / 11' 4
VALIANT 400 RS 211/ 1.5 / 1.3 / 1.1	 2
VALIANT 500 AR MI. 2.0/ 1.3/	 6
VALIANT 500 RS 12.1 2.0 / 1.3 / m'u 11

AGRIA ir

ANT. CARRARO

BCS

94

131

VICTOR 300 AR
VICTOR 300 RS
VICTOR 400 AR
VICTOR 400 RS

/IIIII 1.0 / 1.1 / 0.8
118111/h14113/ 0.8
1•113•111111irio.8mg 1.1 /0.8

Cilin./ Batalla /Masa
Uds.

(L)	 (111)
MARCA	 MODELO TOTAL

VIVID 300
VIVID 400	 ,,,J12
BT-2002 K-DT jan

11-2002 L-DT
DEUTZ-FAHR	 OKID2104WD

OKID 220 4WD
IsmOKID 230 4WD
inOKID 35	 •
igoOKID 55	 •

DONGFENG	 -1Y-304
I fENG SHOU	 275	 «NI
FERRARI COBRAM 40.0 AR

COBRAM 40.0 RS
COBRAM 50 AR
COBRAM 50 RS
RAPTOR 30
RAPTOR 411....»
VI PAR 30
VI PAR 30 RUMIES
VI PAR 40 AR
VI PAR 40 RS	 •

FOTON 1111 FT-404
FT-504

GOLDON	 TRANSCAR 28 RS
TRANSCAR 33 SN

ISEK1	 ' TG-5330
TG-5330

1.0 / 1.4 / 0.86	 -rir
1.0 / 1.5 / 0.89	 9	 62
0.7 / 1.1 / 0.3	 2
0.8 / 1.1 / 0.3 /LA_ 10
1.5 / 1.7 / 1.6 /IN/
1.5 / 1.7 / 1.6 2/11111
1.7 / 1.7 / 1.7 11111.111

1.5 / 1.7 / 1.2.1.1111
1.7 / 1.741a1	 1	 49
1.8 / 1.6 rimo	 II
1.6/ 1.5/ 1.32	 15 1 15
1.5/1.3/1.1 /	 2 1
1.5 / 1.3 / 1.11111	 2
2.2 / 1.31111111.	 6
2.2 / 1.3	 7 winw
1.0/ 1.	

il
0111	 411111

1.0/ 1.5/0.82	 21
1.0 / 1.1 / 0.8 e	 3
1.0 / 1.1 / 0.8	 9
1.3 / 1.1 / 0.8 11~

1.3 / 1.1 / 0.8 ----mi 74
2.9 / 1.9 / 1.9	 23 La
3.8 / 2.2 / 3.2
1.2 / - /3.8 11111F.I.N.-
1.5/- /3.8 IIII	 1	 2

1.4 / 2.0 / 1.4 11	 2
1.4 / 2.0 / 1.4 III	 6: 1

BENASSI

TG-5390 FSRA 111/11mdi4 / 2.0 / 1.42	 4
TG-5470 FHC	 -2/11/2/ 1.8 / 1.5	 1
TG-5470 FSR	 / 2.0 / 1.9	 1F	 1
TG - 5470 FSRA	 12.1 / 2.0 / 1.9	 3 1

o

EVOLUCIÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES MUY	 DISTRIBUCIÓN DE LAS VENTAS DE TRACTORES
PEQUEÑOS (MP) DURANTE EL PERIODO	 MUY PEQUEÑOS (MP) POR MARCAS CON MÁS DEL

2006-2009	 1% DE CUOTA DE MERCADO EN 2009

res, concretamente veintinueve, provoca que exis-
ta una extensa diversidad de productos cataloga-
dos en este segmento de tractores. Sin embargo,
pese a este elevado número de fabricantes entre
seis firmas copan más de la mitad (56.8%) del
mercado.

Así, tenemos que el líder, de nuevo, es Kubota
que controla una cuota de mercado del 14.7%, le
siguen en segundo y tercer lugar John Deere y
Pasquali con unas ventas del 11.8% y 9.2%, res-
pectivamente. En los puestos de diploma encon-
tramos a Antonio Carraro, Agria e Iseki que han te-
nido un porcentaje de mercado del 8.7%, 6.2% y
6.2%, cada uno de ellos.

Detrás del pelotón de cabeza nos encontra-
mos con un numeroso grupo que presenta valores
significativos de ventas y que está liderado por
New Holland, Ferrari y Kioti, que han tenido unas
ventas del 5.6%, 4.9% y 4.6%, respectivamente.
A continuación se encuentran, entre otros: Deutz-
Fahr (3.3%), Landini (3.1%), Yanmar (3%), Massey
Ferguson (2.9%), Foton (1.9%), Tong Yang (1.7%),

Kukje (1.4%), Mitsubishi (1.3%) y Feng Shou
(1 %).III

TRACTORES MP
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MODELO TOTALMARCA
Cilin / Batalla /Masa

(L)	 (m)	 (t)

R-50	 411	 2.5 / 1
U-60	 _Ar	 2.5 / 2

MASSEY FERG.	 MF-1519 F	 1.1 / 1
MF-1529 11/31 1.5 / 1
MF-1532 -IN, 1.5 / 1
MF-1540 FSR mg 1.5 / 1
MF-1547 FSUMIIIII 2.2 / 1
MF-2405	 - /
MF-2410	 im. 2.4 / 1
MF-2415	 1111•161/ 1

IviL,uFIMICK	 GM-404W0	 11111W1:8 / 1
GM-45 4WD	 .111.- 1.9 / 1
GM-50 4W0	 • 2.1 / 1
GM-55	 IS 1.9 / 1

MITSUBISHI	 MT-1800	 II 0.9 / -
MT-1800 H	 11 0.9/-
MT-200 D	 al 1.1 / 1
MT-2000	 1.1 / 1
MT-2600 11.111 1.3 /
MT-301 D	 .4.1. 1.5 / 1
MT-3500	 11111.111112 1.4 / -

NEW HOLLAND BOOMER-W 2.2 / 1
BOOMER-30MM_ 2.2/ 1
T-1570	 11111112/111/ 1.1 lanll
T-3010 (4WD)	 111/11113/ 1.7 / 1.6	 2 •
T-3030 (4WD)	 / 1.7 / 1.6	 32
TC-21 D 4WD	 1.4 / 0.1 11 3
TC-24 D	 /
TC-31 DA	 11.6
TC-35 DA	 MW 1.8/ 1. 5 11M
TCE-45 (4WD)	 '3./ 1.5
TCE-50 (4WD)	 (1.5 um
TZ-24 D 81111.1.11111.1 0.6

PASQUALI	 EOS 5.40	 0.8 W
EOS 5.40.0	 (0.8 IM
EOS 5.50	 (1.1	 gig
EOS 5.50 LE AR	 -11.1	 mg
EOS 6.40.0	 ...,,,,/ 1.1	 Mg
EOS 6.50 «Nm 2.2 / 1.3 / 1.2 BIM
ERA 9.30	 1/.11 1.4 / 1.0/Q n im
ERA 9.40	 1.5 / 1.3 / 0311111111Pr
VANTH - 5.30	 'zur 1.0 / 1.1 / 0.8 ir 20
VANTH-5.40 Ur	 1.3 / 1.1 / 0.8 11 25
VANTH-6.30	 1.0/ 1.1 /0.8 1 1 	 9

•	 VANTH - 6.40	 imb 1.3/ 1.1 /0.8	 16
SAME SOLARIS 35

S	
1.5 / 1.7 / 1.3	 1

OLARIS 35 4WD 

	

1.5 / 1.7 / 1.4	 111	 1
SOLARIS 45	 am 1.5 / 1.7 / 1.4 ii 3

SHIBAURA	 ST-318 4WD	 1.111 1.0 / 1.4 / 0.7 tr. 3
ST-324	 im 1.1 / 1.4 / 0.7 II 1
ST-440 4WD	 WB 1.9 / 1.7 / 1.4 I" 1

TONG YANG	 T-233 HST	 ASIM 1.1 / 1.4 / 0.8
T-273 HST MW.' 1.5 / 1.6 / 0.9
T-303 millW11. 1.5 / 1.6 / 1.4	 1
T-330	 1.4 / 1.6 / 1.4	 2
T-353 1111.111111W. 1.7 / 1.6 / 1.4
T-400 111.111.1.11 1.9 / 1.6 / 1.9
T-433 1.131.1.111 2.2 / 1.9 / 1.7
T-450 -1111.11111.1 2.1 / 1.8 / 1.9

VALPADANA	 1550	 2.1 / 1.7 / 1.6 11 1
1430 HSTIMBIBIlak 1.1/ 1.1 / 0.9 •86_1
1550 (4WD) 81111.113111.1111/ 1.6 1.IN
4545 VRM	 1.6 / - /1.2 11.11111

YANMAR	 EF - 227	 1.3 / 1.6 / 0.9 nm
EF-230	 1 1.4 / 1.6 / 0.9 um
EF-233	 - 1.6 / 1.6 / 0.9
KE-140	 0.6 / 1.2/ 0.5 VI.

HM
KE-160 enum 0.7 / 1.2 / 0.5 mag

YTO

Y11111111M1111._	 -	 B1113

.7 / 1.6 im.

.0 / 2.1 lismain

.5 / 0.6 Hm

.7 / 1.1	 pr 1

.7 / 1.141I 2
4

. 9 / 1.6 11 3
11.2

.4 / 1.2 Agio

.4/ Nur 28
2

.7 / 1.4	 2

.7 / 1.4	 d u	 1

.7/ 1,4AL, 1
/ (IM
/ NIMM

. 4 /MUMM

.6 / 1.1
/1.1	 11/11

.7 / 1.2	 1.13
/1.2 BW

.8 / 1.8 WI

.8 / 1.8	 1.111

11W.

11 3
II 2

II 5
:11 4	 25

Uds.MODELO TOTALMARCA
Cilla.! Batalla Man

(1)	 (in)	 (t)

4E110330 FH

FURE4 11111L.1.1 / 1.5 / 0.7
.1-3240 FH	 11.8111/ 1.5 / 0.7

W4335 FSA	 1.4 / 1.6/ 0.9

gei-3160 FRE4	 im	 0.9 / 1.3 / 0.6
spi3160	 gig, 0.9 / 1.3 / 0.6

1.5 / 1.6/ 0.9

TM-3240 aiRE4	 /0.7
TXG-23	 .4 / 0.6

JOHN DEERE	 2520 lg.	 migag.6 / 0.9

3520 Illii•MS11111111J.1

I

3720 199ZZIZZIIIIIM
20 C
25C
3036E "1•11/31/1/11 .5 / 0.9
50C	 11111111111111.6/1.9
MILENIO 20 A1111111111111.1.0 / 0.7

'110 MILENIO 30A ImummEERPIEt1 / 1.1
MILENIO 35 C	 1.6/ 1.6/ 1.5
MILENIO 45 A	 2.1 / 1.6 / 1.5
MILENIO 45 C	 2.1 / 1.6 / 1.5
MILENIO 50 A	 anis2.0 / 1.3/ 1.5
MILENIO 50 C	 - 2.0 / 1.6 / 1.9
MILENIO 50 R	 2.0 / 1.3 / 1.5

KIOTI	 CK-20	 0.9 / 1.4 / 0.8
CK-22 (4W0	 1.0 / 1.4 / 0.8
CK-22 (4WD)	 iffl1.0/ 1.4 / 0.8
CK-27 (GGM/1114, 1.3 / 1.6 / 1.4
CK-30 (CCM/211111. 	 1.5 / 1.6 / 1.4

I11-30 H )DDH711111.1	 1.5 / 1.6 / 1.4
CK-35 (EEM/22)1.6 / 1.6/ 1.4
CK-35 H (FFH/22) •	 1.6 / 1.6 / 1.4
DK-35	 U	 1.8 / 1.7 / 1.6
DK-450 L	 2.1 / 1.6 / 1.6
DK-451 C WM) 	 '	 2.1 / 1.8 / 1.8
DK-451 R (4RM)	 2.1 / 1.8 / 2.0
EX-40 4WD 	 1.9 / 1.8 / 1.9
EX-45 4WD	 2.1 / 1.8 / 1.9
B-1410	 im	 0.6 / 1.2 / 0.5
B-1610 O	 0.7 / 1.2 / 0.5
B-1620 D	 WK 0.7 / 0.7 / 0.7
B-1820 D	 0.7 / 0.7 / 0.7
B-2230 DB	 1.1 / 1.5 / 0.7
8-2410 D	 uni	 1.1 / 1.5 / 0.6
B-2410 %AlF	 1.1 / 1.5 / 0.6
B-2530 DES'''	 1.1 / 1.5 / 0.7
B-3030 HOB	 j	 1.4/ 1.6 / 0.8
BX-2200-D	 11,	 0.9 / - / 0.7
BX-2350 D	 a	 0.9 / 1.3 / 0.6
L-3130 DT	 Mn	 1.4/ 1.8/ 1.4
L-3200	 BW	 1.6 / 1.6 / 1.2
L-3540	 WIL 	 1.8/ 1.8/ 1.5
L-3830 DT	 11111.11.Mil .8 / 1.4
L-4100 0T	 11111111/11111111111W1.4
L-4240 afflimagimper.6

11P-900 	 0.8 / 1.9 / 0.8
1.4 / 1.6 / 1.1

NVA NSON 2400	 1.1 / 1.5 / 0.8
II1ANSON 2800 • 1.1 / 1.5 / 0.8
IIIIANSON 3510	 1.7 / 1.6 / 1.7
agANSON 3820 •
IIIIIMSON 4220 t

LAM

MIM
MB MB

LANoiimmal MW IM
LANDINI	 1111111K 40 MB

R-41

2.0 / 1.7 / 1.8
2.0 / 1.7 / 1.8
1.5 / 1.7 / 1.2
1.5 / 1.7 / 1.2
1.5 / 1.7 / 1.3
1.2 / 1.0 / 0.8
1.6 / 1.7 / 1.4
1.6 / 1.7 / 1.4
1.9/ 1.7 / 1.4
2.1 / 1.7 / 1.4
2.1 / 1.7 / 1.4
1.7 / 1.6 / 1.2
2.3 / 1.7 / 1.6

122

17 1
281.

1 E
15

2	 94
3
9
4

21 d
29'1L
2
6

24
1

18
15
24

4
16

2	 178
2
2

19
5
6
2

19
1
1
1
3
3
4

ji	 69

1111111.

12
20

1
2
1

35
13

1
2
1

34
14

di 1
2

27
11

1	 222
3

12
2
2
2	 21
4
3
4	 11
6	 6'
2
7
3

12
23	 47

2
an. 1

KUBOTA

1
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o
1:3

o

E
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Tel. 051.80.0243 Fax 051.69.20.611

-	 1••••••-

ege
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Reciba como regalo uno de estos libros.
(gastos de envío 5,70 euros) VAPEAIL:„

DE MA “.11M
AGRicoul

..ctoes cAn
«0474 , Gookas rEti.

lec's Y fe	 SC°PICASAlifelos

Obsequio
para «MIS

suscripcionos
por 1 año

at

1-2roximo número...

Estimación del consumo de
combustible en la agricultura
española
Cuantificación y resumen de los consumos
de combustible que se producen en la
agricultura española, tanto en actividades
agrícolas, ganaderas y forestales, como
consecuencia de la utilización de tractores Y
máquinas agrícolas con motores térmicos.

Estas informaciones pueden sufrir alteraciones de última hora, en función de los contenidos de la publicación.

DESEO SUSCRIBIRME A LA REVISTA itigretecnica POR 1 AÑO A PARTIR DEL N.°

DATOS PERSONALES
Nombre y Apellidos: 	

Calle: 	

N.°	 Piso: 	  Población:

C.P. 	  Provincia:	 	  País* 	

NIF / CIF: 	

Ano de nacimiento 	 	 Teléfono* 	

Suscripción España: 75.00 €
UE vía superficie: 145.36 €
UE vía aérea: 172.16 €
Otros paises vía superficie: 259.80 €
Otros paises vía aérea: 287.63 €

FORMA DE PAGO
3 DOMICILIACIÓN BANCARIA

Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se atiendan, hasta nuevo
aviso, los recibos que sean presentados por B&H Espada, S.L., en concepto de mi
suscripción a la revista AGROTÉCNICA.

Cta./Libreta n.°
	

111
Clave entidad
	

Oficina
	

DC
	

N.° Cta

Titular de la Cta.:

Agencia N.°: 	

C. P. 	

Provincia:

J TARJETA DE CRÉDITO N.° 	

3 VISA	 3 4B	 3 MASTER CARD	 AMEX

Banco/Caja:

Calle:

Población:

Fecha caducidad:

Fecha:

FIRMA

(Titular de la cta./libreta o tarjeta)

3 ADJUNTO CHEQUE BANCARIO a nombre de
Blake & Helsey España, S.L.,
Dpto. de Suscripciones.
C/ Dr. Mingo Alsina, 4 • 28250 Torrelodones (Madrid) • España.

NO SE REALIZAN ENVÍOS CONTRA REEMBOLSO

3 No DESEO QUE MIS DATOS SEAN UTILIZADOS PARA FUTURAS ACCIONES PROMOCIONALES Y COMERCIALES

Tels. 91 859 07 37 / 91 859 04 68 • Fax 91 859 01 87
bheditores@bh-editores.com • www.bh-editores.com
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Excmo.
de Val

PATROCINA:

untemiento
del Mojono

DIPUTACIÓN PROVINCIAL
oS UOOVIA

COLABORAN:

/perador lignrä-tiegurns

Nfes
federaciónempresarialsegoviana	 Alt /

PROGRAMA:

segovia

DÍA 03 DE SEPTIEMBRE
12:00h Inauguración de la Feria.

16;001) a 18:001 . Demostración de arada.
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New Holland desarrolla los tractores serie TD4000F para los fruticultores y pequeñas explotaciones que requieren especialización en sus
labores, versatilidad en aplicaciones y sencillez de manejo con una fiabilidad contrastada a un justo precio. Con tres modelos de 65 a 90 CV,
son tractores que combinan una robustez probada con soluciones técnicas de primer nivel, proporcionando unas sorprendentes prestaciones
para satisfacer las demandas de fruticultores, viticultores, productores de frutos secos, aplicaciones hortícolas y pequeñas granjas. Un tractor
concebido con las dimensiones idóneas para las necesidades de los Países Mediterráneos. Acércate a tu concesionario New Holland,
para conocer más detalles de esta nueva serie. Es el momento de poder disfrutar de todo un New Holland, el especialista de los especiales.

COBERTURA DE DOS AÑOS DE GARANTÍA
PARA TODA LA GAMA DETRACTORES.

NEW HOLLAND TOP SERVICE 00800 64 111 111 * www.newholland.es
Asistencia e información 24/7 *La llamada es gratuita desde teléfono fijo. Antes de llamar
con su teléfono móvil, consulte tarifas con su operador.

fe NEW HOLLAND

ESPECIALISTAS EN TU ÉXITO

TD4000F
MÁXIMAVERSATILIDAD,

MÍNIMA INVERSIÓN.
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ara conocer las cosas,
lo mejor es probarlas.
Y ese fue el plantea-
miento inicial al poner

en marcha esta jornada de
campo. En parte para satisfa-
cer nuestra curiosidad, y en
parte promovida por el de-
seo de AgriARGO Ibérica de
dar a conocer parte de sus

productos, el equipo de
Maquinaria del DEAB
planteó y diseñó una
jornada de campo, sen-

cilla en su elaboración,
modesta en sus ambicio-

nes, para conocer con detalle
las prestaciones, capacidades y
aptitudes de tres modelos de
tra • res pensados para satisfa-j

Los os protocolos (y normativas) de segur*
obligan a disponer de una llave específica pa
apertura del capó. Esto impide que se pueda
el capó sin la autorización del responsable del
tractor o de forma fácil y cualquier usuario no
experimentado. Dos de los modelos disponen de la
misma llave, el tractor Rex, por su configuración
disponía de una llave más pequeña.



cer las necesidades del agricul-
tor medio en explotaciones de
pluriactividad. El marco elegido
fue en esta ocasión la finca de El
Castell del Remei, un hermoso
paraje ubicado en la denomina-
ción de origen Costers del Segre
(Lleida), cuyas características y
disposición del personal respon-
sable lo convierten en lugar ideal

para este tipo de actividades. No
en vano desde hace ya varios
años el grupo de mecanización
desarrolla su actividad investiga-
dora en la finca, con la estrecha
colaboración de sus responsa-
bles.

Aprovechando la inestimable
colaboración que Landini mantie-
ne desde hace años con este

grupo de investigación, en
aspectos relacionados con
la aplicación inteligente
de fitosanitarios en viña,
línea para la cual dispo-
nemos en cesión de un

tractor adecuado a este ti-
po de labores, el Landini

REX 90, se nos ocurrió la idea de
juntar dos modelos más de la
misma casa, de características y
dimensiones diferentes, y reali-
zar una serie de pruebas simples
con objeto de evaluar, desde el
punto de vista de un usuario me-
dio, el comportamiento de cada
uno de ellos. Los modelos selec-
cionados, además del ya men-
cionado Landini REX 90, fueron
el ALPINE 85 y el 110 CV de la
serie 5H. Se trata de tres mode-
los de potencia similar pero de
dimensiones y estructuras dife-
rentes, lo que les confiere adap-
taciones distintas para las diver-
sas operaciones.

•	 •	 •	 •
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I Comparación de características
técnicas

La Tabla 1 muestra un resumen de las caracte-
rísticas técnicas más importantes de los tres mode-
los a prueba. De acuerdo con las especificaciones
se trata de modelos ubicados en la horquilla 80-110
CV, todos ellos con motor diesel de 4 cilindros turbo-
alimentado, destacando el sistema Turboaftercooler
que incorpora el 5H-110. Las transmisiones que
montan son muy similares, todas ellas con acciona-
miento electrohidráulico de la TDE Cabe destacar el
sistema Hi-Lo de 3 estadios que monta la transmi-
sión del 5H, lo que le confiere un mejor y más ade-
cuado escalonamiento de las marchas, muy intere-
sante para determinados tipos de trabajos en explo-
taciones frutícolas. Y en cuanto a las relaciones de
giro de la TDF, los tres modelos presentan la posibili-
dad de 540, 540 E y 1 000 rev/min. Destacamos es-
te hc,,cho dado el interés y en general escaso conoci-
miento de la utilización de la TDF 540E para determi-
nadas operaciones no demasiado exigentes en
cuanto a potencia. Está demostrado que la utiliza-
ción de esta relación permite ahorros de combusti-
ble superiores al 10%.

El consumo de combustible es otro de los as-
pectos determinantes a la hora de elegir un trac-
tor. En este caso, los datos suministrados por el
fabricante indican unos valores del consumo espe-
cífico de 261 g/kVVh para el REX 90, 247 g/kWh
para el ALPINE 85 y 249 g/kWh para el más gran-
de de los tres, el Landini 5H.

Visibilidad y ergonomía

Uno de los aspectos más valorados por los
usuarios es el que hace referencia a la comodidad,
la facilidad de utilización y la visibilidad desde el
puesto del conductor. La cor'nodidad está directa-
mente relacionada con la rentabilidad. Es evidente
que un tractor que presente una disposición de

mandos difícil, que resulte incómoda la obtención
de información y que implique concentración ex-
cesiva para la utilización de los elementos y man-
dos en cabina, no permite al usuario extraer el má-
ximo rendimiento a lo que el fabricante ofrece. Pa-
ra comprobar todos estos aspectos, durante la
jornada se estableció un criterio objetivo para eva-
luar el nivel de visibilidad y la facilidad de utiliza-

Vista frontal desde el puesto de conducción del Alpine 85.

TABLA 1. Características técnicas de los tractores probados

Landini 5H-110
	

Landini Alpine 85	 Landini Rex 90
Motor
Marca
Alimentación
Número de cilindros

Perkins Diesel 4 Tiempos Yanmar Diesel 4 Tiempos Perkins Diesel 4 Tiempos
Turbo con Aftercooler I 	 Turbo	 Turbo 

4
indrasa	 geiä1.11~~~.~~118

Potencia 1 e	 y TY nowahligi
• • u

:1.	 /5 . 7 :	 .1

Transmisión	 11.11111».	 illi
Epo Powershuttle Powershuttle

4 Marchas x 4 Gamas x
+ Inversor electrohidráulico

Powershuttle
—4-1Vliai14-G—c	 amas

+ Inversor sincronizado
Velocidades (máx. 40 km/h)	 (n°) 4 Marchas x 4 Gamas x

+ Inversor electrohidráulico
Palancas y botones electrónicos 3 palancas

+ 1 botón electrónico
3 palancas

+ 1 botón electrónico
3 palancas

+ 1 botón electrónico
Toma de fuerza„~11~"
Accionamiento Palanca Electrohidráulica Palanca
Velocidad	 (rev/min) 540 - 540 E - 1 000 540 - 540 ECO - 1 000 540 - 540 ECO - 1 000
Régimen motor a vel. tdf (rev/min) 1 944 - 1 392 - 1 916 

SI
2 363 - 1 697 - 2 480

19-0—
1 944 - 1 377- 1 917

Sincronización con la rueda trasera SI
Sistema hidráulico
Tipo Bomba hidráulica de engranajes de dos etapas
Caudal segun etapa

(L/min a 2 200 rey/mm)
1' : 31

: 54
la : 27
2° : 54

1a : 29.9
2°:52.3

Capacidad de elevación
(sin cilindros suplementarios) ( kg) 2 400 2 100 1 900

Peso
Peso mínimo	 (kg)	 3 650 3 050	 2 845
Distrib. peso delante/detrás	 (%) I	 44 / 56 43 / 57	 4f / 59



FIGURA 1 Evaluación y cuantificación del campo visual frontal de
los tres tractores analizados
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tar en primera persona al haber trabajado
durante una campaña con el modelo an-
terior.

El ALPINE 85 incorpora un tipo de ca-
bina que el fabricante denomina Total
View con puertas laterales todo de vidrio
aplicadas al montante trasero que permi-
ten una visibilidad a 360 0 mejorando las
prestaciones y funcionalidad del tractor.

ción de los comandos de los tres modelos. El nivel
de visibilidad se determinó de acuerdo con el es-
quema de la Figura 1. De acuerdo con el protocolo
y los datos empíricos obtenidos, la distancia máxi-
ma de visibilidad frontal se estima alrededor de los
4.00 m, gracias al diseño aerodinámico del capot
de los tractores. Este hecho es interesante pues
facilita las maniobras al final de la parcela, redu-
ciendo los tiempos muertos y mejorando la efecti-
vidad de trabajo. Curiosamente una frase extraída
del catálogo del ALPINE 85 indica algo parecido
cuando dice textualmente que "la línea particular-
mente rebajada del capó permite una visibilidad
perfecta durante el trabajo':

En cuanto a la ergonomia, cabe destacar en
primer lugar el nuevo diseño de la cabina del mo-
delo REX 90, con nuevas palancas de mando, nue-
vos pedales y nuevo volante. La sensación que se
experimenta al entrar en el habitáculo es de mayor
comodidad en comparación con el diseno del mo-
delo anterior. Este hecho lo hemos podido consta-

El interior de la cabina del Landini 5H-110 re-
cuerda a la de los grandes tractores. La disposi-
ción ergonómica y despejada de los mandos de
control, el confort del puesto del conductor y la
amplia visibilidad ofrecen unas prestaciones inte-
resantes para largas jornadas de trabajo. Las di-
mensiones máximas de las tres cabinas se pue-
den observar en la Figura 2.

Cabina 'Total

View' del

Alpina 85

Puesto de

conduccion y

mandos del

5H-100

Lo nueva cabina del Res resulta aun mas confortable,



Recogida de datos para obtener el radio de giro del 5H-110 (imagen superior), del Alpine 85 (inferior izquierdo) y del Rex 90.

o

FIGURA 2 Medidas del interior de la cabina de los distintos modelos de tractor

I Maniobrabilidad

El radio de giro es una de las determinaciones
objetivas que permiten comprobar el grado de ma-
niobrabilidad de un tractor. A lo largo de la jornada
se realizaron las correspondientes comprobacio-
nes con todos los modelos seleccionados, obte-
niéndose una serie de datos interesantes que apa-
recen en la Figura 3.

Es curioso observar cómo, contrariamente a lo
que podría esperarse, son los tractores de mayores
dimensiones, el ALPINE 85 y el 5H-100 los que pre-
sentan una mayor maniobrabilidad, hecho que pue-
de atribuirse al diseño y prestaciones del eje delan-
tero de ambos tractores. Este dato lo podemos co-
rroborar con la información que el fabricante
suministra, especialmente en el caso del ALPINE
85. Según la información presentada, para optimizar
la maniobra al final del campo se ha adoptado un sis-
tema exclusivo denominado Fast-Run que permite
una reducción del 30% del tiempo de respuesta de
la dirección y una disminución del radio de giro, me-
jorando la maniobrabilidad a favor del rendimiento.

I Mantenimiento y funcionalidad

Es de sobras conocido que un mantenimiento
adecuado resulta imprescindible para el buen fun-

cionamiento de la maquinaria agrícola en general y
de los tractores en particular. Sin embargo, si el
acceso a los diferentes puntos del tractor resulta
incómodo y difícil, el usuario tiende a separar en el
tiempo los periodos indicados por el fabricante,
con el consiguiente riesgo. Durante la jornada, los
miembros del equipo de trabajo dedicaron una
parte del tiempo a analizar y comprobar la facilidad
de realización de operaciones como sustitución
del filtro del aire, apertura del capot, comproba-
ción del nivel de aceite del motor, supervisión del
filtro de combustible, y lubricación y engrase de
los puntos especificados, y otras operaciones que
debieran ser habituales en una explotación. Las
imágenes muestran algunos de los momentos du-

Largo (mm)
(flecha azul)

Ancho (mm)
(flecha roja)

REX 90 1 300 1 100

ALPINE 85 2 1 350 1 310

5H-100 1 370 1 350



FIGURA 3. Valores determinados de los radios de giro
de los tractores

Simple

0 exterior
(mm)

tracción

0 interior
(mm)

Doble tracción

0 exterior
(mm)

0 interior
(mm)

A 13 C D

REX 90 10 500 9 400 11 200 10 300

ALPINE 85 9 200 8 100 9 900 8 900

5H-110 8 400 7 050 9 900 8 540

(todas las pruebas se realizaron sin actuar sobre los frenos t aseros)

A C

U
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rante la realización de las comprobaciones. Las
conclusiones fueron en todos los casos favora-
bles, es decir, el cumplimiento de las recomenda-
ciones que el fabricante indica en el manual de
instrucciones puede realizarse en todos los casos
de forma cómoda y segura.

I Manejo y prestaciones en campo

El entorno del Castell del Remei se presenta-
ba como un lugar ideal para comprobar la adapta-
ción de los tres modelos a las diferentes operacio-
nes que se deben realizar en la viña. Un cultivo
que condiciona las dimensiones de los tractores y
que por tanto es exigente en cuanto a maniobrabi-
lidad y adecuación al espacio.

Se realizaron pruebas con un equipo de aplica-
ción de fitosanitarios enganchado al REX 90. Las
dimensiones y características del tractor permitie-
ron una adecuada maniobrabilidad y una circula-
ción entre las hileras cómoda y constante. Resultó
fácil y cómodo mantener la línea de circulación del
tractor centrada entre las hileras, hecho que influ-
ye notablemente en la calidad de la aplicación de
los fitosanitarios. La facilidad y el confort que ofre-
ce el nuevo diseño del volante del REX 90 sin du-
da influyeron en este hecho.

El mismo modelo se probó posteriormente
trabajando con una desbrozadora de dimensiones
adaptadas al modelo. Las imágenes muestran al-
gunos momentos durante las pruebas que lamen-
tablemente tuvieron que suspenderse antes de la
finalización por causa de una rotura inesperada del
implemento. No obstante, durante el corto espa-
cio de tiempo de funcionamiento pudimos obser-
var la capacidad y prestaciones del REX 90 para
este tipo de labores, una de las más onerosas
desde el punto de vista de consumo energético.

Con los otros dos modelos se realizaron prue-
bas de circulación en campo sin apero, con objeto
de analizar la adecuación de las dimensiones a las
características de la plantación, y comprobar las ven-
tajas que teóricamente ofrecen los diseños de los
ejes delanteros de ambos, como se ha visto en el
apartado anterior relacionado con el radio de giro. En
ambos casos, el equipo de pruebas tuvo la ocasión
de comprobar el efecto y las ventajas de un radio de
giro reducido en las cabeceras de la parcela, tanto
en viña como en una plantación de manzanos.

La prueba comparativa realizada puede resul-
tar inicialmente desigual, en el sentido de que se
ha comparado un tractor de vocación eminente-
mente frutero como es el REX 90, con dos mode-
los de los que se pueden denominar estándar o de
campo abierto. No obstante esa es precisamente
una de las claves de la prueba. Ver como un tractor
de las características del 5H puede, con un juego

de neumáticos adecuado 111.2 R24 — 13.6R36)
comportarse de la misma forma que un tractor fru-
tero, adaptándose perfectamente a las necesida-
des de este tipo de plantaciones. Conseguir una
anchura reducida y un radio de giro menor que el
REX 90, manteniendo las prestaciones de un trac-
tor de gama convencional es un hecho de notable
importancia.

Por otra parte, y refiriéndonos ahora al ALPINE
85, las dimensiones y prestaciones puestas de
manifiesto durante la prueba lo capacitan para su
aplicación en plantaciones fruteras y/o de viña. Y
ello se consigue con un diseño de chasis con pla-
taforma plana, con las enormes ventajas desde el
punto de vista ergonómico que supone para el
usuario.

En general, el comportamiento de todos los
modelos fue muy adecuado y adaptado a las nece-
sidades. Lo mismo podemos decir de la funcionali-
dad y facilidad de manejo, comprobada de forma
individual por todos y cada uno de los miembros
del grupo de trabajo. En definitiva, una prueba de
campo interesante, una manera diferente de com-
probar y analizar las prestaciones de unos tracto-
res agradable y enriquecedora para todos•



en el	 ct	 e	 izados p
mas plantaciones de frutales, viña, olivos y más cultivos especiales.

!' nueva serie 5H:
Se Especializa!!!
La serie SH amplía la oferta de tractor
especiales hasta el modelo 110. Y con
la posibilidad de dotarlos de un
equipamiento premium a la altura de I
las exigencias de los clientes más
exclusivos: inversor hidráulico, elevador
electrónico,
3 velocidades
bajo carga, tdf
hidráulica de
3 velocidades,
amplia cabina de
4 montantes con
plataforma
plana, elevados
estándares en
términos de
confort y
ergonomía, y
mucho más!!!!

AFT.COOLIE

El nuevo REX 3 es Ar
+ CONFORT
Mejor presurización de la cabina,
nuevos mandos, nuevo joystick para los
distribuidores auxiliares, nuevo volante,
mejor visibilidad trasera.

+ DISEÑO
Nuevo techo de la cabina, nuevas
consolas de mando, nuevo diseno del
capó, de la rejilla y de los faros
delanteros

+ PRESTACIONES
Nuevo modelo 110, equipado con
motro perkins turbo Aftercooler

PRODUCTIVIDAD
Aumento de la capacidad de giro, más
sensibilidad del control de posición.

+ OPCIONES
Elevador y TdF delanteros, triple bomba
con nuevas configuraciones hidráulicas,
asiento neumático.

Alpine: Compacto y
Robusto
Un modelo basado en las dimensiones,
la fiabilidad, y el confort.

Con la rueda trasera 480/70R30 el
tractor queda todo fuera por debajo del
1,80 m, y con la rueda 420/70R30 por
debajo del 1,70 m.

El verdadero punto
fuerte del Alpine
además de las
dimensiones es el
puesto de conducción,
destacando la
plataforma plana y la
amplitud de la cabina.

Además está disponible una amplia
oferta de opcionales: inversor hidráulico
con park lock, elevador electrónico,
freno remolque, el fust-run,
4 distribuidores auxiliares, asiento
neumático, cilindros de ayuda a la
elevación, elevador y toma de fuerza
delantera.

Con la rueda 13.6836
el 5H puede estrecharse por

debajo del 1,80 m.
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