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Castilla-La Mancha
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produciendo grandes
inversiones y creando
numMerosas empresas.
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Los trabagjos en frutales vy
-4 ' vinedos precisan de
n;‘. . n;.’.'."f'.h & tractores agiles y versdtiles,
' \ de facil maniobrabilidad

con la potencia necesaria
y los servicios hidraulicos y
de T.D.F necesarios.
Como el modelo M-4900
de 51 CV. Tractores

desarrollados pensando
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en renfabilizar y rendir.

IKiyhntn

Tractores
muy especiales

e .

@/B * Ilc-—-mu.w

KuBoTtA Servicios EsPANA, S.A.
Ctra. de la Fortung, s/n ® 28044 Madrid ® Tel.: 91 508 64 42 ¢ Fax: 91 508 05 22
www.kubota-spain.com



VITSA -

Terminar la jornada

con la seguridad del trabajo
bien hecho. partir del 1 de octubre de
2001, para nuevos tipos de
tractores agricolas, y dos anos
después, para los tractores de ‘primera
puesta en circulacién’, no se admiti-
ran aquellos modelos cuyo nivel de
ruido emitido, medido en los oidos del
conductor, supere los 90 decibelios
[dB(A)], en el ensayo ‘con carga ma-
xima’, u 86 dB(A) en el ensayo ‘sin
carga’, a régimen maximo de funcio-
namiento de su motor, aplicando el
procedimiento de medida indicado en
la Directiva 77/311/CEE.

Ante todo sorprende que una nor-
mativa publicada en el lejano 1977
haya estado bloqueada casi 25 aios,
ipor qué? Con esta Directiva ha suce-
dido algo que viene siendo frecuente:
se publican normas y reglamentos con
unas exigencias que no se pueden lle-
var a la practica, ya que si bien técni-
camente son posibles, el impacto eco-
némico sobre el Sector las hace
inabordables.

Cuando se publica la Directiva
77/311/CEE, se dan periodos transito-
rios sucesivos para que, en Jos tracto-
res sin cabina, se admita un nivel so-
noro 6 decibelios superior.

Pura Tecnologia Para cualquiera que no sea técni-
co, la primera duda que le surge es la
siguiente: ;Estos 6 decibelios son po-
co, o son mucho? La percepcion del
y Abonadoras. ruido por las personas se mide en deci-
belios, utilizando lo que se conoce co-
mo una escala logaritmica, que es algo
asi como un ‘metro’ que se agranda a
medida que lo hace la distancia que te-

en Sembradoras Neumaticas,
Sembradoras Convencionales
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POSITO DEL RUIDO

nemos que medir, o sea que si se reci-
ben 90 decibelios de un tractor y se co-
loca junto a él otro igual, nuestra ‘me-
dida’ serd de 93 decibelios, o sea 3
decibelios mds; que cada cual saque
sus consecuencias.

Ahora viene la segunda parte:
¢ Los 90 decibelios fijados como limi-
te son adecuados?. De acuerdo con la
experiencia, un nivel sonoro continuo
de 90 decibelios podria se soportado
por el sujeto que lo recibe durante un

CCEl analisis de Ia
normativa que afecta
a los tractores deja
como minimo
perplejo?’

periodo de tiempo de 8 horas, una jor-
nada de trabajo, 6 40 horas semanales,
sin riesgo apreciable para su sistema
auditivo. ;Trabajan los tractores agri-
colas, especialmente los pequefios,
durante 8 horas por dia con su motor a
plena potencia?

En consecuencia, admitir un nivel
sonoro de 96 decibelios como limite
superior, que era lo que se venia ha-
ciendo en el periodo transitorio, no re-
sultaba tan disparatado desde el punto
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de vista préctico, especialmente en los
tractores pequefios sin cabina, que ra-
ramente trabajan mas de 20 horas se-
manales (4 por dia), si se tiene en
cuenta que las horas promedio de uti-
lizacién anual, segin los datos del
MAPA, no superan las 500.

(Por qué no se defienden posturas
razonables y se prefiere aceptar cosas
que no lo son, siempre que nos pro-
metan un periodo de gracia antes de
que pasen a ser obligatorias? Asi se
llega a situaciones de las que resulta
dificil salir.

Esto que ahora sucede en los tracto-
res, y que especialmente afecta a los
modelos de gama baja, sin cabina, con
motores poco sofisticados, o sea ‘bara-
tos’, necesarios en lo que podria defi-
nirse como agricultura mediterrdnea de
subsistencia, pasara con otros produc-
tos, mientras se mantenga la idea de
que el ‘responsable’ siempre es el fabri-
cante, y que el usuario tiene que pagar
lo mismo para recibir algo més costoso
de fabricar y de poner en el mercado.

(Se preocupa alguien de subirse
con un sonémetro a un tractor viejo,
con cabina destartalada, y realizar una
medida del nivel de ruidos que sopor-
ta el conductor? ;Se impide la venta
de tractores usados cuyo nivel de rui-
dos en los oidos del conductor supe-
ran los limites de lo admisible?

También parece que, como en la
medida del ruido, las administracio-
nes publicas aplican ‘escalas logarit-
micas’, al fabricante se le exige todo,
al ‘pobre’ usuario, nada, y, ademds,

hay que protegerlo porque todos los
vendedores quieren siempre enganar-
lo. Las asociaciones de fabricantes
que podrian hacer algo, frecuente-
mente se mantiene al margen, ya que
de los problemas de algunos sacan
ventajas estratégicas los otros.

Un andlisis global de la normativa
que afecta a los tractores y a las mi-
quinas para la agricultura deja, como
minimo, perplejo; todas las normas
van dirigidas a la proteccién del usua-
rio, a costa de encarecer el producto
hasta limites que lo hacen inasequible.
Luego, como no se pueden cumplir
las reglas, se da una tolerancia encu-
bierta, sin que nadie se responsabilice,
de manera que, cuando algo sucede,
termina pagando el que menos culpa
tiene, porque siempre se encontrard
un culpable.

Deseandole que a usted no le to-
que ‘la china’, con un cordial saludo,o

agrotécnica



~ New Holland.
Tambien Siendo pequedo Se puede dar el maximo.
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La mas avanzada tecnologia a tu disposicion
en el minimo espacio. La Serie TNS te ofrece
el mejor comportamiento a tu medida.

Comportamiento y productividad sin igual
gracias a la doble traccion y al SuperSteer™ que
ofrece un angulo de giro de 76° El inversor
electrohidraulico en el volante, la transmision
Dual Command vy el elevador electrénico EDC,
acercan esta Serie a los tractores mas grandes y
sofisticados. Una inmejorable cabina garantiza el
confort del operador.

Para mayor informacion sobre productos, servicios y financiacion, pongase
en contacto con su concesionario New Holland mas cercano.
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iMENOS LOBOS, CAPERUCITA!

CNMV!

Es tal la manipulacién y la presion a que se estd sometien-
do al ciudadano de a pie sobre estos temas, que ya resulta nau-
seabundo, porque unos y otros intentan buscar cada uno por su
Jado sus justificaciones, y la verdad es que es tan dificil tomar
partido razonablemente sobre unos hechos en los que a Norte-
américa se refiere tan poco justificables bajo los parametros de
nuestra cultura y justificables bajo los fundamentos de ‘los
otros’ que tendriamos que decir aquello de “quien esté libre de
pecado que tire la primera piedra”.

Ya estamos en otofo y tenemos por delante el tiempo sufi-
ciente para analizar cémo ha sido éste afio y poder perfilar en
general como serfa el conjunto de los 12 meses.

Al inicio de éste no hacia presagiar nada bueno; lluvias
que no permitieron la siembra a tiempo, la manipulacién del te-
ma de las ‘vacas locas’, la brucelosis, etc. todo esto trajo consi-
go una reduccién en la venta de la maquinaria especificamente
para ciertos tipos de cul-
tivos, como por ejemplo
el forraje, en aperos de
trabajo de suelo y equi-
pos de siembra y abona-
do, las malas condicio-
nes, presagiaban una re-
accidn a la baja muy im-
portante y en lo referen-
te a tractores todo el
mundo se daba con un
canto en los dientes con
una caida del 10/15%

Sin embargo, y a te-
nor de lo que la informacién recogida y contrastada a wiltimos de
septiembre nos dice que el mercado estaba dando una respuesta
muy distinta a la que se esperaba; bien es cierto que ciertas mé-
quinas como Jas rotoempacadores se han quedado a ‘descansar’
hasta la proxima campafia, todo lo contrario a las empacadoras
gigantes que han tenido un buen aflo; las cosechadoras tampoco
podiamos decir que han sufrido un descanso importante, porque
con unas cifras de 560 unidades aproximadamente y teniendo en
cuenta la capacidad de rendimiento de Jas méaquinas actuales y
las perspectivas sumamente oscuras de cosecha podriamos dar a
las primeras nota de aprobado.

En cuanto a aperos y méaquinas de siembra, el tema estd
aln por ver porque aunque ha habido una pre-campaiia de ara-
dos y sembradoras atin falta, como diria aquel, “mucha tela
por cortar”.

Y por dltimo, los tractores; estas maquinas son para mu-
chos el reflejo de las tendencias generales del mercado y las

0 se preocupen, porque no pienso hablar ni de las
x Torres Gemelas, ni de Gescartera ni de la

té Debemos de mirar
con confianza el
futuro de nuestro
sector... con tal de
que llueva y dejemos
de oir tonterias??
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cdbalas que se hacfan a principios de ano era que respecto al
anterior que de unos 20 100 tractores el mercado no tendria en
éste una cifra superior a los 17 500, es decir, una flexion del
15%. Yo siempre pensé que era muy arriesgado dar esta cifra
de caida teniendo en cuenta que no habia nada que apuntarse a
una flexion tan importante y a tenor de las informaciones reco-
gidas podriamos esperar que el mercado de 2001 fuese de en-
tre 19 200 y 19 500 tractores, cifra esta dltima que parece ser
la que realmente se consiga al final.

A esto deberiamos anadir el importante esfuerzo que tan-
to las marcas de tractores como los fabricantes de maquina-
ria, trabajo de suelo, forraje, etc. estdn haciendo para presen-
tar nuevos modelos no nos hace presagiar que tengamos nu-
bes oscuras en el horizonte. Si a eso podemos aunar la politi-
ca de las marcas a la hora de ofertar financiacion, de que pe-
se a lo que se preveia después del 11 de septiembre el petro-
leo, después de un repunte a 30 délares barril estamos
(25/09) a 22 délares —que veremos cudndo se refleja esa cai-
da de precios en el consumidor final- y, por dltimo, los inte-
reses han bajado.

Si vamos sumando todos estos factores, el resultado final
nos anuncia que, a corto plazo, no tengamos que presagiar
convulsiones importantes en nuestro mercado.

Hay que tener en cuenta que para nuestro sector influye
mds una climatologia inadecuada que los actos terroristas al
otro Jado del Atlantico, porque por desgracia en Espaiia lo es-
tamos sufriendo desde hace décadas y si comprobamos la pro-
porcion de victimas de nuestro pais con Estados Unidos en
comparacién con la poblacion
de ambos paises podriamos ver
que en nuestras carnes hemos
sufrido una sangria cuantitativa-
mente mayor, pero...

Por eso, no bajemos la guar-
dia porque en nuestro sector atin
hay mucho por hacer, hay que
poner en produccién extensiones
hasta ahora en barbecho para pro-
ducir los forrajes que el sector ga-
nadero va a demandar, y sobre to-
do, y eso no lo olvidemos, el
mundo sigue precisando alimen-
tos, cada vez en mds cantidades y
aun precio mas competitivo.

Por ello, cuando los agore-
ros empiecen a golpear tambores
de guerra atrayendo nubes oscu-
ras, hay que decirles de momen-
to aquello de que “menos lobos,
caperucita”.o

JULIAN MENDIETA
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Frutals: Vinedos
55 CV* F L GT CE Vv
65 CV* Vv
68 CV* F L GT CE Vv
80 CV* F L GT CE Vv
91 Cv* F GT
95 Cv* GT

* Potencia ISO

(= =7%7

tecnologia y diseno

LANDINI IBERICA, S.L.

g
2
H
=
5
£
2
2
&
s
o
<
-
©

A un Landini se le puede
pedir el maximo. Vihas y
frutales son su ambiente,
como corresponde al
heredero de una gran
tradicion. Cada fruticultor
tiene demandas, terrenos,
objetivos distintos y
dentro de la versatil gama
Rex hay un tractor para
afrontarlos.

Industria, 17 - 19 » Pol. Inds. Gran Via Sur « 08908 Hospitalet de Liobregat - (BARCELONA)

Tel.: 932231812 « Fax: 932230978 - E-mail: landini_iberica@apdo.com
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Cahidada significa exito.
VINEROS FENDT
FARMER 200

VINEROS FENDT FARMER 200
Desde 50 CV hasta 80 CV

FENDT es una marca mundialmente extendida de AGCO Corporation. www. fendt.com
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IRWSCUROS EN EL VINEDO
CASTELLANO-MANCHEGO

Uy ¥

Decir que Castilla-La Mancha estd de moda en el selecto mundo del vino quizd sea

prepotente y prematuro, pero decir que CLM estd dando que hablar es

sin lugar a dudas una realidad contrastable.

| sector vitivinicola es un pilar
bdsico de la economia man-
chega y es del todo cierto que

son los momentos actuales los mejo-
res en su dilatada historia. En absoluto
esta afirmacién es gratuita, mas bien
se basa en dos pilares. Por una parte
en las grandes inversiones que se es-
tan produciendo en el sector (tanto en
lo referente a produccién directa de
uva, asi como en lo referente a elabo-
racién) y por otra en la cantidad de
empresas, todas ellas con gran presti-
gio en la elaboracién del vino, que es-
tdn eligiendo la zona manchega para
su ubicacion.

& EMPRESAS

Muchos son los ejemplos de bode-
gas riojanas que estdn instaldndose en
tierras manchegas: Garcia Carridn,
Bodegas Faustino, Martinez Bujanda.
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Otras de origen navarro: Bodegas
Olarra. Y también de origen andaluz:
grupo Osborne, Gonzélez Byass, Ale-
jandro Ferndndez. Otro ejemplo es el
de los grandes grupos financieros co-
mo el de Alfonso Cortina en unién es-
pecial con el Marqués de Grifidn.

También existen grandes empre-
sas que contindian con un desembarco
ya iniciado en el pasado: Barén de
Ley, Freixenet o Paternina.

;DE QUIEN ES EL
B MERITO?

En primer lugar, de los viticulto-
res; pero en segundo lugar y seguido
de cerca, las cooperativas, bodegas,
empresas, técnicos y por supuesto es-
tamentos gubernamentales de CLM.

La prueba del citado trabajo en
equipo lo constituye los actuales planes
de reestructuracién y reconversion del

vifiedo manchego. En los préximos
ocho anos, y aprovechando el marco de
la nueva OCM, se van a modernizar
100 000 ha, correspondientes a aproxi-
madamente 25 000 agricultores.

En el primer afo se han aprobado
cerca de 200 planes de reestructura-
cion, que cubren unas 45 000 ha (esto
significa aproximadamente 45 000
millones de pesetas, es decir, una me-
dia de 1 millén de pesetas por hectd-
rea reestructurada (Ver
de Febrero 2001).

Otra prueba mds es que las empre-
sas enolégicas de la region, cooperati-
vas y bodegas particulares, han rea-
lizado inversiones desde 1985 supe-
riores a los 100 000 millones de pese-
tas. Son inversiones destinadas a mo-
dernizar sus sistemas de produccién.

Sin embargo, las cooperativas
(consejos rectores, técnicos y socios)
deberdn entender que no es suficiente
producir con calidad, sino que también

recmive
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es necesario vender lo que se produce.
Las grandes y bien empleadas inver-
siones en el sector productivo del vino
no han contemplado hasta ahora, la
contrataciéon de buenos comerciales,
de buenas técnicas de marketing. Esta
parece ser la asignatura pendiente.

i ALGUNAS CIFRAS

En CLM, con una facturacién de
alrededor de los 150 000 millones de
pesetas, existen 230 bodegas coopera-
tivas que aglomeran a unos 60 000 so-
cios, y que son capaces de representar
aproximadamente al 65 % del vino re-
gional.

Castilla-La Mancha engloba a
varias denominaciones de origen:
Almansa, Jumilla, LLa Mancha. La
Manchuela, Méntrida, Mondéjar, Val-
depenas.

En lo referente a cifras, por ejem-
plo, la DO Valdepenas ocupa la se-
gunda posicion en el mercado na-
cional, con una cuota superior al 12%.
Mientras, La Mancha, sélo acapara el
4.3%. Al comparar estas cifras con
Rioja, lider nacional, que a pesar de
perder paulatinamente, aln retiene
una cuota del 35%. El Penedés estd en
tercer lugar con un 9% y Navarra el
cuarto con una cuota del 8.4%.

Analizando compras en el sector
hostelero, las cifras son aun peores
para los vinos manchegos. Y cuando
se habla de los excedentes (2.5 millo-
nes de hectolitros) la peor parte, con
diferencia, también se la llevan los vi-
nos manchegos.

Respecto a produccién la primacia
manchega es inigualable. Castilla-La
Mancha dispone de una superficie de
600 000 ha, el 6% mundial y el 9% de
la europea. El reparto en ]a propia co-
munidad es el siguiente:

Provincia ha

Ciudad Real 222 000
Toledo 166 000
Albacete 107 000
Cuenca 104 000
Guadalajara 2 800

agrotécnica

;QUE SE PERSIGUE
B CON ESTO?

El objetivo inequivoco es adaptar-
se a los gustos actuales del mercado,
incrementando la calidad y configu-
rando los caldos a los ‘cdnones’ gusta-
tivos de moda.

Las pruebas en este caso son cla-
ras. Hace apenas 10 afios el 80% de
los vifiedos cultivados en la region
eran variedad Airén, menos del 5%
eran Cencibel (Tempranillo o tinto fi-
no), el resto se repartia entre varieda-
des como Garnacha, Bobal, Moravia,
Pardillo, etc.

Hoy, el cambio de patrén de pro-
duccién es drastico. De las 45 000 ha
en el plan de reestructuracién, 35 000
se transforman en cencibel, en torno a
las 3 000 ha en syrah, 2 000 ha en ca-
bernet-sauvignon y el resto en merlot,
sauvignon blanc y otras.

Si hoy el mercado exige una dis-
tribucién varietal distinta, en principio

habrd que darsela pero con cuidado,
porque quiza nuestras variedades au-
toctonas seria necesario conservarlas
en una justa medida para personalizar
e imprimir unas cualidades especifi-
cas a nuestro producto. Las tendencias
en el mercado sufren continuos cam-
bios, y el vino blanco no dejard de ju-
gar un papel importante en el futuro.

;QUE PIENSA EL
B MERCADO?

Con independencia de los ‘fuegos
artificiales’ y de las alegrias pasajeras,
al final es el propio mercado el que
pone a todo el mundo en su sitio. Esto
es asi y no admite réplica, y en este
sentido Castilla-La Mancha sigue a
remolque de otras regiones espaiolas
como Rioja, Penedés, o incluso otras
minoritarias como Ribera de Duero o
Somontano. ;Como es posible esto?,
la regién dispone de 3 000 horas de

DeENOMINACIONES DE ORIGEN EN CASTILLA-LA MANCHA
Denomiflacién Superficie Caracteristicas Variedades principales permitidas
% Ongan Aproximada Geograficas
y Situacion Tintas Blancas
Almansa. 7600 ha Suelos calizos | garnacha titorera | mersegueray
Albacete Altitud: 700-1 000 m monastrall airén
Jumilla. 5000 ha Muy escasa monastrell, airén, macabeo
Albacete pluviometria  |garnacha, cencibel,| y Pedro Ximénez
(compartida con {270 mm) cabernet-sauvignon
Murcia)
Mancha. 200 000 ha Suelos calizos. | airén, macabeo, cencibel,
Ciudad Real, 700 m chardonnay y garnacha,
Toledo, Albacete sauvignon blanc | cabemet-sauvignon,
y Cuenca merlot, moravia
Manchuela. 3000 ha 600y 700 m bobal, cabernet- albillo,
Entre rios Jicar {sauvignon, cencibel|  chardonnay,
y Gabriel gamacha, merlot, macabeo
monastrell, moravia| sauvignon blanc
syrah
Meéntrida. 13000 ha Terrenos arenosos |garnacha, tempranillo|  albillo, macabeo,
Norte de provincia| cabernet-sauvignonf sauvignon blanc
de Toledo merloty syrah y chardonnay
Mondéjar. 2100 ha Arcillas y arenas cencibel, malvary
Mondéjar y cabernet-sauvignon macabeo
Sacedon
Valdepenas 30000 ha 700-800 m cencibel airén
Calizos
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sol anuales que son completamente inigualables por
otras zonas, los suelos, francos, calizos, son muy apro-
piados para obtener una estupenda materia prima. Re-
sulta por lo tanto que el agricultor manchego puede pre-
sumir de su materia prima. Y aqui estd el problema, a
veces el agricultor también tiene los ‘deberes sin hacer’,
no se le puede exigir a una cepa producciones de 10, 12
e incluso 14 kg, y lo mismo se puede decir de una parra.
La concienciacion desde el agricultor hasta los transfor-
madores debe ser total en este sentido, en caso contrario
volveremos a perder los ‘terrenos conquistados’ que tan-
to esfuerzo ha costado tomar.

4 EN CONCLUSION

Parece que los problemas estdn acotados: seguir en
el esfuerzo de la calidad del producto; continuar en la
reconversion varietal (pero sin exageraciones) y contro-
lar la produccion. El resto, que no es poco le correspon-
de a los bodegueros y a la administracion.

Pero hay otros ‘deberes’ que podrian calificarse co-
mo ‘socioldgicos’: la diferencia encontrada cuando se
habla con el ‘pueblo’ manchego y se compara con res-
pecto a otros productores. En ofras regiones existe la
pasion por el vino, algo que todavia en La Mancha, y
siempre hablando en términos muy generales, no ocurre
—al menos no se percibe en la misma proporcién—. Esto
es algo dificil de entender, ;cémo es posible que el vino
sea un simbolo en Castilla-La Mancha y sin embargo
no sea un claro motivo de orgullo regional?. El agricul-
tor se encuentra orgulloso de sus vides, pero no parece
ocurrir asi con su vino y esto es ain mas acusado cuan-
do se habla con el resto del ‘pueblo’. Este es un frente
mas al cual hay que atacar.o
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Ahora que necesita dar esa labor
a las vifias es cuando puede apreciar
las maquinas de AGRIC.
Desarrolladas para rendir al maximo...
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A la distancia deseada y con la cantidad justa. ..
Asi es la nueva gama de abonadoras Amazone. ZA-M, ZA-MiS, ZA-X Perfect y ZG-B.
El sistema de distribucién de uno y dos discos méas evolucionado del mercado. ..
Pensado para la agricultura de precisién del siglo XXI...
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Kuhn dispone de t
gama de magquinaria p

SAVERNE. Francia
La gama de abonadoras
Kuhn que Comeca

importa para el mercado
espaifiol constituye lla
mejor en fertilizacion.
Los modelos MDS 732-

policultivo y de cereales
de tamafio medio, desta-
can por su sencillez en
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evolutiva, alta funciona-
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nes, reducido manteni-
miento y por su alta
resistencia a la corro-
sion. En abonadoras
centrifugas, Kuhn pre-
senta esta campafia los
modelos MDS 1131y

de una completa
ara abonado

tecnoldgico, con regula-
cion electronica y orde-
nador ‘Quantron L’ para
ajustar  1a dosis de
abono. La gama de cen-
trifugas se completa con
los modelos MDS 41,
61, 81, con discos con

regularidad transversal

932, destinados 2 explo-
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i{EL ARTE DE ABONAR!

+ Altura de carga: 99 cm. Capacidad maxima: 2.000/3.200 L

v Admite importantes volumenes de carga gracias a la proximidad (53 cm) del
centro de gravedad respecto del tractor

v Nueva geometria de los puntos de enganche para optimizar los rendimientos

v Distribucion regular con dosis por hectérea altas o bajas, de 12 a 28 m de
anchura de trabajo en aporte normal o lento

+ Disefio moderno para asegurar regularidad transversal, comodidad, seguridad,
proteccion de la maquina...

v Ordenador Quantron L para calcular la apertura de las compuertas segun las
caracteristicas del abono, la dosis y la velocidad de avance (opcional)

MDS 732-932

v Altura de carga: 93/101 cm. Capacidad méaxima: 1.600/1.800 L
v Distribucion transversal precisa y facil de regular

v Sector graduado D.F.C. para control directo de flujo
v ldeales para explotaciones ganaderas, de policultivo y de cereales de tamano medio
v Dosificador eléctrico Quantron M, de facil utilizacion, para ajustar el abonado (opcional)

MDS 41-61-81

v Discos de distribucién con palas regulables y de adaptacién instantanea al tipo de
distribucién y a la anchura de trabajo

+ Control de caudal que garantiza una precisa dosis de abono
v Agitador de rotacion lenta que asegura un flujo regular

v Limitador de distribucién en los margenes para evitar pérdidas de abono en los
bordes de la parcela

v Dispositivo de esparcimiento sobre 2 bandas para plantaciones en linea (opcional)

KUHN ES UNA MARCA COMERCIALIZADA POR COMECA Y SU RED DE CONCESIONARIOS
Poligono ‘El Balconcillo’ * Lepanto, 10 * 19004 Guadalajara * Tel.: 949 20 82 10 * Fax: 949 20 30 17
e-mail: comeca@comeca.es




noticias

n las daltimas ediciones de la tradicional

Feria de Silleda se notaba un descontento

por parte de los expositores de
magquinaria agricola que hacia presagiar la
incomparecencia parcial de las principales
marcas del pafs.

ANSEMAT, viendo el interés que
representa la zona del noroeste para una gran
parte de sus asociados, y la cercania de
Silleda al vecino pais ibérico, tomo cartas en
el asunto y ha propiciado un acuerdo con la
organizacion ferial gallega para llevar a cabo
la celebracién, en cubierto, de un certamen
que satisfaga los intereses de sus asociados y que
tanto por fechas como por duracién sea de interés
para dicha Asociacién; aunque este acuerdo esté
firmado entre ANSEMAT v Silleda, queda abierto a
que otras asociaciones, como AGRAGEX v sus
asociados, tomen parte en dicho certamen, ya que,
segun palabras del presidente de ANSEMAT, Luis
Delgado, “las relaciones entre ambas asociaciones
son magnificas en todos los aspectos”.

En el acto de la firma del acuerdo estuvieron
presentes, por parte de ANSEMAT, su Presidente,
Vicepresidente, responsable de ferias y Director, Luis
Delgado, August Moormann, Antonio Sevilla y José
Maria Mateos, respectivamente; por parte de
Semana Verde, Luis Maril, que agradecio la
confianza depositada por la Asociacién en Silleda,
esperando poder dar cumplida respuesta a las
expectativas.

ACUERDO ENTRE ANSEMATY LA
ORGANIZACION FERIAL DE SILLEDA

El certamen se celebrara cada dos anos y la
proxima edicién tendrd lugar del 28 de febrero al 3
de marzo de 2002. La denominacion, a priori, sera
‘Feria Internacional de Maquinaria Agricola de
Silleda’.

Esperemos que con el respaldo de ANSEMAT,
esta feria sepa cubrir las expectativas del Sector y
también lime las deficiencias que hasta ahora ha
tenido a niveles de comunicacién con los medios
del Sector, que no ha sido todo lo fluida que
hubiéramos deseado, ni con la inteligibilidad
pretendida.

JOSE SABATES REFUERZA
EL EQUIPO COMERCIAL
DE BCS IBERICA

Con el objetivo de potenciar sus acciones
comerciales, BCS Ibérica, S.A. ha reforzado su equipo
comercial con la incorporacion de José Sabatés, que
venia siendo responsable de producto de Lombardini
Espafia, S.A. Sabatés es un profesional con mas de 25
anos de experiencia en las areas comercial y de
marketing.

BCS Ibérica no se refuerza unicamente en el
aspecto humano. En lo que se refiere a producto, y
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siguiendo una linea de constante evolucion, en el drea
agricola, y mas concretamente en la familia de
tractores Ferrari, se esta preparando el lanzamiento de
dos nuevos modelos de tractores.

En cuanto a su gama de productos Mosa, dirigida
hacia el drea industrial, en los proximos meses estara
ultimada la ampliacion de la gama de grupos
electrégenos profesionales, incrementando su oferta
hasta los 250 KVA.

Con estas novedades, BCS Ibérica pretende
adecuar su estrategia para superar las necesidades
cambiantes del mercado, centrando su atencién sobre
el usuario final.

agrorécnica Bl




EIMA ‘01 REUNIRA DEL 17 AL 21 DE
NOVIEMBRE A CASI 1700
EXPOSITORES

La 322 edicion de EIMA, que se celebrara en
Bolonia (Italia) del 17 al 21 de noviembre, ya esta
practicamente definida. Seran 1 689 expositores (398
procedentes de 40 paises extranjeros), que ocupardn
una superficie de 170 000 m?y que confirman la
importancia y el alcance internacional de este

prestigioso encuentro de fabricantes de maquinaria
agricola, agroindustria, zootecnia y espacios verdes.

La mayoria de los expositores (467) se concentra
en el sector de produccién, que abarca componentes,
accesorios y repuestos; le siguen maquinaria de
jardineria y espacios verdes (286) y maquinaria para
riego (257). Precisamente jardineria, englobada en la
denominada EIMA GARDEN, retne el mayor nimero
de expositores extranjeros (118). En cuanto a la
representacion extranjera, Alemania se sitda a la
cabeza, con 60 empresas participantes.
Espana volverd a tener una presencia de
entorno a 40 firmas englobadas en
AGRAGEX.

Entre las citas ya programadas se
encuentran las reuniones del Club of
Bologna, organizacion fundada en 1989 y
a la que pertenecen representantes del
mundo universitario, industrial e
institucional de cuarenta paises. Hasta el
momento, ya ha realizado trece jornadas
de trabajo sobre temas importantes
relacionados con la mecanizacion agricola.
Para los dias 18 y 19 de noviembre ha
organizado sendos encuentros sobre
‘Desarrollo de la mecanizacion agricola
para el aprovisionamiento alimentario en
escala mundial’ y ‘El cédigo ético: una
contribucién para una apropiada
mecanizacion agricola’.

B REVES

]:J LANDINI 4.9% del mercado mundial

El crecimiento de Landini sigue siendo una
realidad. Ya es suyo el 4.9% del mercado mundial de
tractores agricolas, con una produccién en el aio
2000 de 16 600 unidades. El pasado ano, las ventas
ascendieron a 330 millones de euros, mientras que
en la campana precedente fueron de 311 millones
de euros.

[ ] NEW HOLLAND Con motores Iveco

Iveco introducird este otono una nueva linea de
motores para tractores New Holland de 3, 4y 6
cilindros, con potencias comprendidas entre 40 y
278 CV. Es probable que esta misma linea, bajo la
marca Cummins, sea también utilizada en los
tractores Case IH, marca perteneciente junto a New
Holland al grupo CNH.

D ALEMANIA Codo a codo Fendt/John Deere

Fendt y John Deere mantienen una dura pugna
por liderar el mercado alemén de tractores. En los
siete primeros meses de este ano, Fendt ha vendido
3 226 unidades (20.9%), mientras que John Deere
llega a las 3 084 (20%). El acumulado de los doce
Gltimos meses coloca a JD con 5 062 unidades
(20.5%) y a Fendt con 4 791 (19.3%). Tras ellas
quedan Case IH/Steyr y New Holland, con 3 200
(12.9%) y 1 891 unidades (7.6%) desde agosto de
2000 a julio de 2001.

[ ] AGRIC BEMVIG Presente en Municipalia *01

Uno de los expositores mas importantes de la
proxima edicién de Municipalia ‘01 (Lérida, 16-19
octubre) sera Agric-Bemvig, cuya gama de produto
incluye, entre otros, barredoras-cepilladoras,
desbrozadoras, trituradoras de restos de poda,
abonadoras y enterradoras de piedras.

agroiécnica
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EXPORTACION DE MAQUINARIA AGRICOLA
EN ALEMANIA EN 2000
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Las importaciones de maquinaria agricola
crecieron por encima de las exportaciones en
Alemania durante el ano 2000, segin un informe
publicado recientemente por la revista germana
‘Eilbote’.

Alemania aumenté las exportaciones de
maquinaria agricola y tractores un 2.3% en el
pasado ano. El volumen total fue de unos 3 510
millones de euros, frente a los 3 434 millones del
ano anterior. El mayor incrementé se produjo en
tractores (7.1%) al pasar de 1 489 millones a 1 594

EL INCREMENTO DE LAS IMPORTACIONES DE MAQUINARIA
AGRICOLA EN ALEMANIA EN 2000 SUPERO AL DE LAS EXPORTACIONES

IMPORTACION DE MAQUINARIA AGRICOLA
EN ALEMANIA EN 2000
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millones de euros; las ventas al exterior de
maquinaria agricola cayeron un 1.4%, de 1 945
millones a 1 917 millones de euros.

Las importaciones también fueron a mas (4.9%,).
De los 1 297 millones de euros de 1999 se pasé a
los 1 360 millones de 2000, lo que representa un
4.9%. En tractores, los 448 millones de 1999
crecieron hasta 471 millones de euros (5.1%),
mientras que en maquinaria agricola se llegé a 890
millones de euros desde los 849 millones de afo
precedente.

PATXI XABIER BLANCO ANDUEZA,
NUEVO COMERCIAL DE AGRATOR
PARA ELL MERCADO NACIONAL

Patxi Xabier Blanco Andueza es el nuevo
responsable comercial para el mercado espanol de la
empresa Maquinaria Agricola Agrator, S.A.L. Desde
mediados del mes de septiembre ocupa el puesto de
Ignacio Gomez de Segura, a quien la empresa
agradece el trabajo realizado durante muchos afios.

Por otro lado, dentro del programa de
actualizacién y mejora que trata de implantar esta
empresa alavesa, en los proximos dias sera una
realidad su pdgina xeb (www.agrator.com), donde se
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ofrecerd toda la informacién relativa a las maquinas
que comercializa la empresa y sus opciones, asi como
un listado de precios.
Las direcciones de correo electrénico de Agrator
son las siguientes:
GENERAL:
infor@agrator.com

DIRECCION:
direccion@agrator.com (Sr. Miranda)

ADMINISTRACION Y RECAMBIOS:
administracion@agrator.com

VENTAS:
ventas@agrator.com

agrotécnica
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CNH INICIA UN PLAN PARA
MEJORAR SU EFICIENCIA
ORGANIZATIVA

CNH Global, que cuenta con mas de 200
entidades corporativas distribuidas por todo el
mundo, ha comenzado un proyecto de
racionalizacion que tiene por objeto simplificar su
estructura de activos/bienes muebles y crear mayores
eficiencias administrativas, para ofrecer un mejor
servicio a los clientes de sus diferentes marcas. Segun
fuentes de la compania, esta accién no tendra
impacto en sus organizaciones industriales o
comerciales y CNH continuard con su compromiso
multi-marca y distribuciones separadas, tal y como se
anuncié desde un primer momento. La consolidacién
de sus entidades legales supondra para la compania
un ahorro de unos 100 millones de ddlares.

Como parte de este plan de racionalizacién, CNH
ha consolidado en nuestro pais New Holland Espana,
S.A.y Case Spain, S.A. La nueva sociedad se
denomina CNH Maquinaria Spain, S.A. y es operativa
desde el pasado 1 de septiembre.

CNH Global es uno de los mas importantes
fabricantes mundiales de tractores agricolas,

cosechadoras y equipos industriales, con una amplia
oferta de servicios financieros. Sus ingresos en el afo
2000 superaron los 20 000 millones de délares y su
extensa red de distribuidores le permite estar presente
en mas de 160 paises. Los productos agricolas CNH
se venden bajo las marcas Case |H, New Holland y
Steyr.

AGRIC-BEMVIG LLEGA A UN,
ACUERDO DE COLABORACION
CON JF-FABRIKEN Y STOLL

Agric-Bemvig, S.A. ha llegado a un acuerdo de
colaboracion para el mercado espanol por el cual ha
sido nombrado distribuidor exclusivo de toda la gama
de productos JF-Fabriken (segadoras con o sin
acondicionador, cosechadoras de alfalfa, picadoras de
precision, alimentadores, esparcidores de estiércol y
remolques especiales), asi como de toda la gama de
rastrillos, henificadores y cargadores frontales de Stoll.

Agric-Bemvig asegurara, en virtud de su
organizacién técnica y comercial, la distribucion
nacional de las dos marcas a través de una red de
contratantes exclusivos.

New look.

Un nuevo disefo. Eche un vistazo. Vera
que han cambiado muchas cosas: line-
as innovadoras y atractivas,

una cabina con un espacioso

interior, con el maximo confort

y un control absoluto. Una gama
completa, disefiada por especialistas,
para cualquier tipo de cultivo
y condiciones de recoleccion.




EL GRUPO KVERNELAND
REFUERZA SU PRESENCIA EN EL
SECTOR VITIVINICOLA

El grupo Kverneland ha confirmado su decision de
adquirir la compania australiana U.R. Machinery Ltd
(URM), cuya actividad comercial es el disefio,
produccién y comercializacién de vendimiadoras. La
operacion, que para Kverneland significaria la
continuacion de un objetivo estratégico de
crecimiento dentro de este sector, queda a expensas
de la aprobacién por parte de las autoridades
australianas.

El coste total de la operacion asciende a 4.43
millones de euros, incluido el saldo intercompaiiias
(2.33 millones) asignado a Kverneland como parte de
la transaccion. El acuerdo contempla que 2.8 millones
se paguen a través de nuevas acciones de Kverneland
ASA'y el resto en efectivo. Ademas, se ha acordado
durante tres anos un plan de bonificaciones que se
hara efectivo cuando la facturacién se incremente en
un minimo del 20%.

Los resultados preliminares de URM en la
campaia 00/01 reflejan una facturacién de unos 5.9
millones de euros y un beneficio operativo de 0.9

kverneland

millones, con un margen operativo de casi el 15%. La
maquinaria URM disfruta de una buena posiciéon en
los mercados norteamericano y australiano. La
sociedad estd situada en Mildura (estado de Victoria) y
cuenta con 44 empleados.

URMy la gama de productos Grégoire, marca
perteneciente al Grupo Kverneland, se complementan
y reforzardn de forma considerable su posicién en
este mercado, tanto en Australia como en EE UU.,

Esta adquisicion reforzard la posicion del Grupo
Kverneland dentro de la industria vitivinicola
americana y logra asi tener su propia produccién en
el mercado australiano. Ademas, podra utilizar la
fabrica y la cadena de produccién de URM para
completar equipos agricolas y vitivinicolas que son
producidos actualmente en Europa, buscando una
mayor rentabilizacién de costes.o

New tech. New Holland.

Una nueva tecnologia. Pruébela
y descubrira que su trabajo

no volvera a ser el mismo: tec-
nologia revolucionaria,

un nuevo modulo de trillado

y separacion, gracias al cual

Se consigue una capacidad

que supera en un 15%

a los modelos equivalentes.

Confie en su primera impresion

y descubra lo que significa trabajar

con New Holland. Innovacion constante
orientada a satisfacer

sus necesidades reales, experiencia

y fiabilidad en todo tipo de cultivos,
mantenimiento y asistencia a su medi-
da. Y, por encima de todo,

la confianza de tener al lado un

socio que mira al futuro con usted.

Y%

NEWHOLLAND

Si desea mas informacién acerca de nuestros productos, servicios y condicio-

nes de financiacion, péngase en contacto con
New Holland mas cercano. Visite nuestra pagina web: www.newholland.com/es

el concesionario de

Gente de confianza

btsadv.com
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jnuestro argumento!

Gradas de disco

Construccion muy

robusta, con rodillo de
TR T tubos de serie, ancho
R de trabajo 3 - 6 m,

plegable a menos de

3 m para transporte,

para tractores hasta

250 CV.

Cultivadores
Scheibengrubber F2
La méaquina perfecta
para un tratamiento
econdmico de
rastrojos. Ancho de
trabajo de 2,20 hasta
5,60 m. Para tractores
hasta 250 CV.

Arados reversibles
suspendidos

S _Sy—— EUROMAT

— PERMANIT 3S
FRgeaero il o |- = La serie perfecta de
S F emi=a it arados reversibles

; S suspendidos de 2 - 6

" AV SR cuerpos, para tractores
hasta 220 CV.
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‘. Vogel & Noot Espana S.A.

Ctra. de Albelda, s/n
E-22550 Tamarite de Litera (Huesca)

VOGEL & NOOT teifono: (972) 42 15 83

- Fax: (974) 42 15 95
ESPANA, S.A. e-mail: vnespana@svt.es
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INFORMACION MENSUAL ECONOMICA Y FINANCIERA

CAE EL PRECIO DEL PETROLEO ANTE LA POSIBLE
RECESION ECONOMICA

| temor a la recesiéon de EE UU

ha motivado un fuerte retroceso

en el mercado petrolifero, segin
muestran los datos de la jornada del
pasado 24 de septiembre, que cerrd a
22 délares por barril de ‘Brent’, lo que
supuso un descenso de 3.42 ddlares,
equivalente al 13.4%, es decir, la mayor
caida en un dia desde enero de 1991.

ENRIQUE GIMENEZ-
REYNA, IMPUTADO EN
EL ‘CASO GESCARTERA/

El ex secretario de Estado de Ha-
cienda, Enrique Giménez-Reyna, ha
sido citado por la juez Teresa Palacios
ante la Audiencia Nacional en calidad
de imputado en el ‘caso Gescartera’.
La vinculacién de su hermana Pilar
con la firma intervenida, de la cual
era presidenta, motivd su dimisién el
pasado 20 de julio aunque negé haber
tenido jamds relacion directa o indi-
recta con la agencia de valores, decla-
rdndose como un perjudicado mds.
Pilar Giménez-Reyna ingresé en la
cdrcel madrilefia de Soto del Real el
pasado 19 de septiembre, por presun-
tos delitos de estafa y apropiacién in-
debida.

Los expertos seflalan como causas
del desplome la anticipacién de una
fuerte desaceleraciéon econémica y el
movimiento de capitales desde los
mercados de materias primas a la bol-
sa. Segun sus previsiones, el precio
del crudo seguird a la baja, al menos
en el corto plazo y s6lo un ataque mi-
litar de EE UU a gran escala y que

PILAR VALIENTE DIMITE
COMO PRESIDENTA DE
LA CNMV

El escidndalo de Gescartera ha
provocado la dimisién de la presiden-
ta de la Comisién Nacional del Mer-
cado de Valores (CNMYV), Pilar Va-
liente. Hasta que el Ejecutivo tome
una decisién, dicho cargo serd ocupa-
do por el vicepresidente, Juan Jesus
Rolddn. Desde que se destapé el es-
cdndalo, la capacidad inspectora de la
CNMYV ha sido cuestionada, asi como
la de su responsable, quien ademds se
ha visto implicada por aparecer en un
dietario de la presidenta de Gescarte-
ra, Pilar Giménez Reyna, que contra-
dice algunas de sus explicaciones so-
bre su relacion con los directivos de
Gescartera.

EE UU INTENTA RELANZAR LA ECONOMIA

Los ataques terroristas que destruyeron el pasado 11 de septiembre las Torres
Gemelas y parte del Pentdgono han supuesto un “duro golpe a la economia al que
vamos a responder”, seiialé el presidente de los EE UU, George W. Bush.

Con el fin de encontrar medidas apropiadas para hacer frente a la crisis, varios
miembros de la Cdmara de Representantes y del Senado han mantenido diversas
reuniones en las que han estudiado la posibilidad de aplicar nuevas rebajas de im-
puestos y de tipos de interés. Una de las principales preocupaciones recae sobre las
compaiiias aéreas que estdn perdiendo del orden de 200 a 300 millones de délares
diarios desde el atentado y que podrian realizar 100 000 despidos.
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afecte a la OPEP podria cambiar el es-
cenario. Asimismo, destacan que el
mercado tenderd a comportarse como
en época de guerra o crisis, con fuer-
tes oscilaciones.

“La correlacién entre el mercado
petrolifero y la bolsa en tiempos de in-
certidumbre es muy alta”, senalaron
los expertos.

N LA\ VENTANA S
JAQUE A LA REYNA

[ affaire Gescartera, que

en un principio se queria

minimizar en su impor-
tancia, ya ha provocado las pri-
meras bajas y el primer encarce-
lamiento. La presidenta de la so-
ciedad, senora Giménez-Reyna,
se lo ha puesto tan fdcil a la Co-
mision investigadora con su fa-
mosa agenda, que parecia que
las anotaciones estaban hechas a
proposito.

La senora Valiente ha tenido
que dimitir porque no podia so-
portar la presion. Solamente fal-
ta saber lo que hard el sefior Ra-
mallo y en el futuro lo que todos
estos lodos podrdn salpicar al
sefior Rato.

Lo cierto es que el presidente,
sefior Aznar, estd sabiendo, no
sin cierto dolor politico, mover
en esa partida la ficha adecuada
dando un jaque a la Reyna.

WARRIOR
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BREVES
CARREFOUR OFRECE
CREDITOS PERSONALES DE
HASTA 4 MILLONES

El grupo Carrefour lanza al
mercado un crédito personal sin
comisiones ni de apertura ni de
cancelacion que tiene un tipo de
interés nominal del 7.1% (7.39
TAE). El importe mdximo serd de
24 096 euros (4 millones de
pesetas) para devolver en un
periodo mdximo de 5 anos.
Servicios Financieros Carrefour se
encargard de gestionar los créditos.

PELAYO COMPRO EL 50% DE
LA FILIAL ESPANOLA DE
MONDIALE VIDA

La mutua de seguros Pelayo,
especializada en el ramo del
automévil, ha adquirido el 50% del
capital de la filial espanola del
grupo asegurador francés Mondiale
Vida, con el objetivo de potenciar
el negocio del ramo de vida. Segiin
los directivos de la mutua, para
acometer la compra Pelayo tuvo
que realizar una ampliacién de
capital de 3 millones de euros.

EL FONDO DE RESERVA DE
PENSIONES SUPERARA LOS
250 000 MILLONES

El secretario de Estado de la
Seguridad Social, Gerardo Camps,
ha anunciado que el fondo de
reserva de pensiones superard este
ano los 250 000 millones de
pesetas, lo que supondrd un
aumento de 60 000 millones
respecto a las previsiones iniciales
para 2002.

EL MERCADO DE
MONOVOLUMENES CRECE

Durante los seis primeros meses
del afo, el sector automovilistico
vendié un total de 187 884
monovoliimenes de gran tamafio y
620 000 compactos en Europa. Los
expertos han senalado que se trata
de un mercado de fuerte pujanza y
que las cifras obtenidas hasta el
momento hacen suponer que el afio
terminard con una ventas de

1 600 000 unidades.
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EL GOBIERNO COSTEARA LA AMPLIACION DE
LOS SEGUROS DE LAS COMPANIAS AEREAS

Los seguros de las compaiiias aéreas cubrirdn eventuales casos de guerra
0 actos terroristas, segiin han acordado las aerolineas espafiolas con los Mi-
nisterios de Economia y Formento. El sobrecoste del seguro serd abonado por
el Gobierno en un coste maximo de 2 000 millones de délares a cambio de
que las aerolineas espaolas, que amenazaron con dejar de operar por el au-
mento de las primas, sigan volando.

LOS QUINCE OPINAN RATO APUESTA POR
QUE NO HABRA UNA NUEVA POLITICA
RECESION PRESUPUESTARIA

El vicepresidente econ6mico del
Gobierno, Rodrigo Rato, advirti6 a la
UE que los grandes paises europeos
no deben seguir la politica expansiva
del gasto, puesta en marcha por Esta-
dos Unidos. Desde su punto de vista,
cada pais debe hacer su propio esfuer-
zo aunque “debemos apostar por una
nueva politica presupuestaria euro-
pea’”. Para defender su postura recor-
dé que la UE no ha conseguido rele-
var a Estados Unidos como locomoto-
ra del crecimiento mundial debido a
que “tenemos carencias y limites en
nuestra capacidad de crecimiento”.
Respecto a la situacion de Espaia,

Los ministros de Economia y Ha-
cienda se reunieron en una sesién in-
formal en Lieja (Bélgica) con los go-
bernadores de los bancos centrales pa-
ra analizar el impacto de los ataques
terroristas en la economia europea.
Entre las conclusiones destacaron
que, aunque los atentados reforzardn
la incertidumbre y reducirdn las pers-
pectivas de crecimiento, la solidez de
los fundamentos de la economia euro-
pea y la rdpida reaccion en la toma de
decisiones permitirdn superar el mo-
mento. Seglin el primer ministro belga
y presidente de turno de la UE, Guy
Verhofstadt, los atentados no conduci-
rdn a la recesién, como mucho provo-  afirmé que por primera vez en su his-
cardn una regresion econémica en la  toria, la economia espaiiola estd bien
UE. situada ante una situacién de crisis.

AMANCIO ORTEGAY ALICIA KOPLOWITZ,
UNIDOS EN LA COMPRA DE ARTS

Amancio Ortega, propietario de Inditex, y Alicia Koplowitz, a través de su hol-
ding inversor Omega Capital, han decidido aliarse para competir por la compra del
hotel Arts de Barcelona, perteneciente al grupo japonés Sogo, en quiebra actual-
mente. Los empresarios Amancio Ortega y Alicia Koplowitz, que forman parte de
un consorcio en ¢l que también se encuentra el grupo inversor Metrépolis, totalizan
una fortuna superior a 1.5 billones de pesetas. Segiin fuentes cercanas a la nego-
ciacién, Sogo pretende vender el hotel por 360.6 millones de euros, pero su situa-
cion financiera es muy probable que le obligue a rebajar considerablemente la cifra.

LA VIVIENDA SERA UN 10% MAS CARA ESTE ANO

El precio de la vivienda nueva libre subird durante este ano una media del
10% frente al incremento del afio pasado que ascendi6 al 15.1%. Segiin las esti-
maciones de la consultora R.R. de Acuiia & Asociados, el ritmo de crecimiento
de los precios del mercado inmobiliario ya ha tocado techo por lo que se desace-
lerard la subida de precios, al menos hasta 2002, se contendri la demanda y au-
mentara el stock de viviendas. Una de las principales causas de este aumento en
los precios de la vivienda, segiin el estudio, es el incremento del 24% en los pre-
cios del suelo, que representa el 50% del coste total de la edificacién. El resto de
los costes de edificacion crecieron un 14%.
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EVOLUCION HISTORICA DEL EURO (x 25797200 EL IBEX ANOTO LA
Uinimo Mepia AGosto | Mepia 2000 | MiNiMO 2001] MAximo 2001 MAYOR GANANCIA
Délar 09176 0.9013 0.9059 0.8718 0.9239 ]
Yen japonés 107.53 109.56 98.0667 107.57 111.6 DIARIA DESDE ENERO 29
Libra esterlina 0.6275 0.6275 0.6078 0.6121 0.6362 Las bolsas internacionales regis-
Franco suizo 1.46 1.5156 1.5513 1.5023 1.5222 subidas £ T
Délar Canad 1.4382 1.3869 1.3439 1.3424 1.4195 AEAERE ST E R O P ek 2 i
Délar Australia 1.861 1.719 1.5588 1.6965 1.7447 septiembre, dos semanas después del
Délar neozel. 2.25.03 2.0937 2.0281 2.0685 21213 atentado terrorista perpetrado en Esta-
Corona sueca 9.8338 9.3002 8.3973 9.121 9.517 dos Unidos
Corona noruega 8.045 8.0634 8.1056 7.9616 8.136 fin o i i Thex & 6
Corona danesa | 7.4382 7.4492 7.4619 7.4402 7.469 I concreto, el 1bex se anoto un
5.96%, la mayor ganancia diaria des-
de enero de 1999, lo que permiti6 sal-
E var distancias respecto a los bajos ni-
CREDITOS AL CONSUMO (a 25/9/2001) pectd, y
. ) veles en los que se habia quedado tras
Entidad Interés Importe méx. Plazq mé‘x. W
Nominal (%) TAE. (%) (en PTA) amaortizacion que. .
Santander 9.75 10.20 5000 000 8 afos El resto de las bolsas también re-
BBVA 9.50 9.92 8 000 000 8 afios montd, con avances que oscilaron en-
BCH 9.7% 10.20 8 000 000 5 afos ; O 5 0
Bankinter 8.50 9.7 5 000 000 8 afios tre ¢l 4.06% de Londres y el 8.08% de
Banesto 8.90 10.20 Negociable Negociable Milén.
La Caixa 8.50 10.38 Sin limite 6 anos
Caja Madrid 9.50 10.64 5 000 000 5 anos
Popular 9.95 11.16 5000 000 5 afios EL BCE COMPRO
EUROS PARA DEBILITAR
TIPOS DE INTERES DE ACTIVO (en %) ( 25/9/200) AL YEN
. Hipotecario fijo Hipotecario variable El Banco Central Europeo com-
Entidad Prefi ial Nominal 17 ano Resto anos <
TIelEnCciA SR y ' pré euros contra yenes, en una opera-
BBVA 7 7.25 5.70 Indice Bancos+0.25 v : = SR
BCH 6 6.75/7/7.25 6 IRPH+0.25 cién coordmada con el mm'u.lro japo
Bankinter 45 7.25 5.5 Euribor+1 nes de Finanzas, con el objeto de lo-
Santander 6 7.75/8.00 575 IRPH#0.25Eunbor+1.25 ino
o e - s b grar una depreciacién del yen frente a
*Popular 55 Negociable 5 IRPH+0.25 la moneda europea, el dblar y otras
*La Caixa 5.75 6.75 5.50 IRPH+0.25 monedas fuertes, segiin han sefialado
Caja Madrid 5 7.25 5.25 Mibor+1.25 :
fuentes del banco.

“El banco negocia con cada clleme los créditos hipotecarios a interés fijo

Como primera reaccion, la divi-
sa europea se aprecié ligeramente

TIPOS DE INTERES DE LA MONEDA (LIBOR) (4 25/9/2001) | 1St 0.916 délares pero luego vol-

vi0 a caer.
LONDRES, Tipos de interés en el mercado interbancario
1 SEMANA 1 Mes 2 MEses 3 MEses 6 MESES 12 MESES
Euro 3.82 3.74 3.69 3.7 3.57 3.52
Peseta (mibor) 377 3.64 3.57 35 3.39 334 DIVISAS (4 25/8/2001)
Délar 2.85 2.67 2.54 2.61 2.59 2.71 1 EURO PTA
Yen japonés 0.05 0.01 0.11 0.11 0.09 0.15 Délar USA 09176 181.32
Libra este_rhna 4,94 4.69 4.49 4.55 4.47 4.53 Yen japonés* 10753 1.54
Franco suizo 3.8 2.21 2.18 272 2:22 237 C d 7 4482 22,36
Délar candiense |  0.05 3.5 335 33 3.06 3.07 000 Hare ad =
Délar australiano - 4.63 4.4 4.39 45 43 Corona sueca 9.8338  16.92
Libra esterlina 0.6275 265.15
Corona noruega 8.045 20.68
Corona checa* 34.16 4.87
PRECIOS DEL SEGURO DE CAMBIO ( 25/9/2001) Libra chipriota 0.57376  289.99
EXPORT.-IMPORT. 1 MES 2 MESES 3 MESES 4 MESES Corona estorna Efhacl L
=5 - ] : Forint hingaro* 259.83 0.64
Délar USA 0.9220 | 0.9230 | 0.9212] 0.9222 | 0.9204 | 0.9214 | 0.9183 | 0.9190 e I W
Yen japonés 108.47 | 108,53 | 108.01| 108.06 | 107.54 | 107.59 | 106.65 | 106.70 LR . =
Libra esterlina | 0.6287 | 0.6293 | 0.6291| 0.6297 | 0.6295 | 0.6301 | 0.6305 | 0.6310 Tolar esloveno 220.185 0.75
Franco suizo 1.4650 [ 1.4673 | 1.4635( 1.4649 | 1.4619 | 1.4625 | 1.4574 | 1.4580 Franco suizo 1.46 113.96
Délar canadiense | 1.4476 | 1.4487 | 1.4469| 1.4479 | 1.4462 | 1.4472 | 1.4439 | 1.4450 Délar canadiense 1.4382 115.69
e ooy pared ot pere B b f o na e D¥amsisiet 1061 Bod
olar neozelanaes| Z. 3 i i . - 2 - i y h _
Coronasueca | 9.8755 | 9.8800 | 9.8771 | 9.8822 | 9.6767 | 9.8843 | 9.8886 | 9.8930 Dlcnesee 200 7300
Corona noruega | 8.0410 | 8.0473 | 8.0632| 8.0700 | 8.0854 | 8.0927 | 8.1522 | 8.1600 * La equivalencia en PTA corresponde a
Coronadanesa | 7.4432 | 7.4487 | 7.4459| 7.4514 | 7.4486 | 7.4541 | 7.4554 | 7.4610 100 unidades
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AUTOMOCION 2000

Una gama de
tractores fiables

La serie CS supone una importante
evolucion en las gamas medias de tractores Case IH.

El por qué de esta evolucion se basa en sus transmisiones de 16+8 en
version normal 6 16+16 en versién confort y de 24+24 en el modelo
CS110; en sus tomas de fuerza proporcionales al avance, ejes
delanteros con un minimo dngulo de giro; cabinas con perfil bajo/alto;
amplia reserva de par; posibilidades de versiones para uso
exclusivamente forestal equipadas en origen con todos los elementos
para su trabajo en ese importante sector.

En el modelo superior, suspension independiente en cada rueda
con ajuste automatico de altura.

Todo esto y mucho mds es la serie de tractores CS de Case IH:
tractores para rendir mas y mejor.

Véalos en el concesionario CASE IH mds proximo

CASE Wi

Calle D, 38-40 - Zona Franca. Tel. 93 336 95 00 - 08040 BARCELONA
http://www.automocion2000.es/caseih/



TITER

2n todos los terrenos

@ Versiones Standard, Frutero y Vifiero en
potencias de 50 y 60 CV. Motor Deutz

@ Plataformas suspendidas

@ Transmision de 24 velocida_des
sincronizadas (12+12) con inversor

@ Anchura minima de 1,10 metros

«DISENO COMPACTO

& TECNOLOGIA ULTIMA
GENERACION

«ROBUSTEZY POTENCIA

«ERGONOMIAY CONFORT

@ VERSATILIDAD

www.agria.net
Agria Hispania, S.A.
Tel.: 94 630 00 55 - Fax: 94 630 01 34 - comercial@agria.net
Apartado 26 « 48340 AMOREBIETA (Vizcaya) ESPANA



entrevista

Luis Delgado Delgado

PRESIDENTE DE LA ASOCIACION NACIONAL
DEL SECTOR DE MAQUINARIA AGRICOLA
Yy TRACTORES (ANSEMAT)

“Asaciarse

mdnera

ANSEMAT ESTA DE PLENA ACTUALIDAD PORQUE ACABA DE FIRMAR UN ACUERDO DE COLABO-
RACION PARA ORGANIZAR UN CERTAMEN MONOGRAFICO DE MAQUINARIA AGRICOLA EN SILLEDA.
POR ESTE MOTIVO, Y PARA ABORDAR OTROS ASUNTOS DE INTERES PARA EL SECTOR, PUBLICA-
MOS ESTA ENTREVISTA CON EL PRESIDENTE DE LA ASOCIACION, Luis DELGADO DELGADO.

@i ¢Qué ha motivado la implica-
cion de ANSEMAT en el desarrollo
de este certamen con la organiza-
cion ferial de Silleda?

La Fundacién Semana Verde de
Galicia tenia prevista la organizacién
de un certamen monogrifico de ma-
quinaria agricola de forma indepen-
diente de la actual feria y ANSEMAT
estd colaborando en su organizacién
puesto que el deseo de sus asociados
es promocionar sus productos en la
zona noroeste de Espaiia, lejos de la
influencia de otros certdmenes.

W . Se va allevar a cabo esta po-

litica con otras ferias presentes o fu-
turas?
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Actualmente no estd prevista otra
accién de este tipo, pero s{ hay un
gran consenso por parte de la Junta
Directiva de llevar a cabo las acciones
necesarias que, en el terreno de las fe-
rias, demanden los asociados.

@ (Cudles son los principales
logros que ANSEMAT ha consegui-
do para sus asociados?

En los dltimos afios, esta aso-
ciacién ha dado formacién profesional
a sus asociados, ha ofrecido cada vez
mas informacién estadistica global de
nuestro entorno europeo para que los
asociados vean su actividad en un
marco de referencia mas amplio que
el nacional, ha asistido técnicamente a

las consultas que a diario se producen
sobre normativa, normalizacién, etc.,
sin olvidar que nos encontramos desa-
rrollando una politica ferial acorde
con los intereses de este colectivo y
de la que se pueden beneficiar otras
muchas empresas del sector.

En cualquier caso, en estas y otras
actividades que estamos desarrollan-
do, esperamos ir avanzando para me-
jorar constantemente el servicio que
ofrecemos ya que es el inico modo de
adaptarnos a las necesidades empresa-
riales que van demandando los asocia-
dos.

@ :Son realmente consciente
los empresarios del Sector de la ne-
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a través de un convenio con AENOR
para el trabajo en normativa de seguri-
dad. En base a este convenio se estd
participando activamente en las reu-
niones de los grupos de trabajo de
ISO y CEN en materia de seguridad
en tractores y maquinaria agricola y
forestal. El objetivo principal de estas
reuniones es comunicar cualquier co-
mentario técnico realizado por los
asociados relativo a la adaptacion a
los procesos de fabricacién de los re-
quisitos esenciales de seguridad y sa-
lud, y a su vez son ttiles para conocer
los criterios adoptados por empresas
de otros paises.

Con el MCyT existe una estrecha
relacién para estudiar cualquier aspec-

cuando, sin embargo, el propio mi-
nistro y sus predecesores reciben y
han recibido constantemente a
otras organizaciones. ;Por qué?

La Secretaria del ministro nos ro-
g6 un poco de paciencia ya que los
asuntos que en los ultimos meses tuvo
que afrontar el ministro provocaron
una sobrecarga en su agenda.

@ (Qué relacion de fluidez tie-
nen las relaciones de ANSEMAT
con los distintos departamentos del
MAPA y de Ciencia y Tecnologia, a
la hora de buscar colaboraciones en
materia de normativas?

La relacién de la Secretaria Técni-
ca con el MAPA, en particular, existe

cesidad de formar parte de una aso-
ciacion cuya finalidad en metas son
comunes para todos?

Conocemos la tendencia del em-
presario espafiol a no integrarse en
asociaciones.

En nuestras reuniones periédicas a
nivel europeo observamos que en
otros paises las empresas de maquina-
ria agricola se sienten mds arropadas
perteneciendo a una asociacion. A pe-
sar del cardcter individualista del em-
presario espafiol, creemos que con el
tiempo podremos trasladarle la idea
de que asociarse es la mejor manera
de lograr muchos objetivos que de
otra forma es casi imposible.

i@ ANSEMAT presenté un ela-

borado proyecto de ‘Plan Renove’
para la maquinaria agricola. ;Qué
respuesta se ha tenido de la Admi-
nistracion?

No se ha recibido aun una res-
puesta oficial a la propuesta presenta-
da. Ha de tenerse en cuenta que el
Plan afecta a varios ministerios y re-
quiere unas consultas detalladas.

@ Pese a la buena predisposi-
cion que inicialmente mostré el mi-
nistro de Agricultura, Arias Carete,
adn no ha habido un encuentro en-
tre dicho Ministerio y la Asociacion,

agroiécnica

CCA partir de 2002
ANSEMAT se hara
cargo de la
Secretaria del
Comité Técnico de
Normalizacion
‘Maquinaria Agricola
y Forestal”??

/7

ANSEMAT

to relativo a legislacién y reglamenta-
cién de maquinaria, tratdndose princi-
palmente los temas relativos a
homologacién de tractores. Se asiste a
varias reuniones de trabajo en las que
participan los asociados interesados, y
en las que éstos hacen directamente
sus comentarios sobre Directivas eu-
ropeas relacionadas con la homologa-
cién e inspeccidn técnica de vehicu-
los. Esta relacion se amplia al estudio
de la Directiva relativa a Mdquinas,
ya que se trabaja con delegados del
MCyT para que conozcan la opinién
de los asociados.

@ A tenor de lo que Vd. puede
conocer de sus asociados, y sin en-
trar contra las leyes vigentes, ;cé-
mo ve la evolucion de estos prime-
ros nueve meses respecto del afio
anterior en las distintas areas?

Podemos adelantar que los resul-
tados de la actividad del sector de la
maquinaria agricola en general en la
primera mitad del afio muestran un
descenso de alrededor del 10/12%. El
afio, comparado con el anterior, se ha
comportado de forma irregular, lo
cual impide en parte hacer una evalua-
cién del mismo hasta que no transcu-
rran los 12 meses.

@ (De qué manera quieren po-
tenciar el papel desarrollado por la
Secretaria Técnica?

La Secretaria Técnica de ANSE-
MAT desempefia un papel muy im-
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portante entre las actividades desarrolladas por la Aso-
ciacion.

Una de sus principales tareas consiste en atender
cualquier consulta técnica, incluyendo reglamentacién
y normativa, a aquellos asociados con menores recur-
sos humanos. Esta tarea se quiere potenciar inicialmen-
te mediante la colaboracion en la redaccién de cual-
quier documento técnico, asi como facilitando
manuales para la autoevaluacion de la seguridad de las
maquinas.

t€Los resultados de la actividad
del sector de la maquinaria
agricola en el primer semestre
muestran un descenso

del 10/12%77

@ /Pueden llegar a asumir la Secretaria de AE-
NOR en materia de normativas para tractores y ma-
quinaria agricola?

Se ha estudiado con AENOR esta posibilidad, de for-
ma que a partir de 2002 ANSEMAT se hard cargo de la
Secretaria del CTN 68 (Comité Técnico de Normaliza-
cion ‘Magquinaria agricola y forestal’) que estaba desem-
pefiando hasta ahora AENOR.

Para tal accién se ha empezado a participar de forma
activa en varios comités técnicos internacionales, asi co-
mo en grupos de trabajo, en los que hasta ahora se traba-
jaba como observador. El objetivo principal es estudiar y
comentar desde su primera redaccion aquellas normas
que hasta el momento solamente se votaban en la fase fi-
nal, consiguiendo asi que cualquier comentario al respec-
to de los asociados sea considerado de una manera mas
fiable.

@ (En qué forma y medida puede afectar a sus
asociados la llegada del euro?

Hablar hoy de la llegada del euro cuando a nuestra
actual moneda le quedan unos pocos meses es hablar de
un hecho inminente.

En el colectivo de ANSEMAT hay una gran mayoria
de pequefias y medianas empresas. Es obvio que las mas
grandes, por sus recursos humanos y econémicos tienen
adaptada ya toda su organizacion, contabilidad, fiscali-
dad, etc. a esta nueva situacion. Las PYMES atin estdn en
esa carrera hacia la normalizacién del proceso pero todas
ellas cumpliran en plazo con la adaptacién. Para todo el
colectivo habrd supuesto un esfuerzo que esperamos pue-
dan apreciar los usuarios de nuestras maquinas de la es-
perada fidelidad.o
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AGUIRRE
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Por una agricultura de precision

———— AEONADORA
ees——  AD-5000

en caida libre o con cinta doble disco. Grupo penduilar O
78 P AT o A ORI ~ = doble disco y diferentes ruedas. En opcion: chapa para
e e e ST g St Deen ST trabajoren‘bordes, tolva-en acero inoxidable, transmision
ikl s SOV e o R T o %‘ hc}mogi-néﬁi:a‘, toldoy-0rdenador SOLID CONTROL.
El SOLID CONTROL de AGUIRRE permite distribuir la dosis;
programada por toda la parcela aun existiendo variaciones
notables en l1a velocidad de avance del tractor, por lo.que man-
tiene en todo momento los kg/ha deseados.
controla los giros de la toma de fuerza, permite realizar el
borde de la parcela y aumentar o disminuir 1a dosis en funcién
de las necesidades de cada terreno

iABONADOS PERFECTOS, ABONADOS RENTABLES!

NAVARRA

MAQUINARIA

AGRICOLA, S.L.

AGUIRRE Ctira. Zaragoza, s/n » Teléfono 948 70 06 92 « Fax 948 70 28 56 « 31300 TAFALLA (Navarra) Espaia




Legend New Generation
modelo  Top/Deltasix Top/Deltasix Top/Deltasix Top/Deltasix Top/Deltasix

potencia CV/kW DIN 116/85 126/93 140/103 161/118 176/129
cilindros 6/Turbo 6/Turbo 6/Turbo 6/Turbo 6/Turbo
Top Powersix + super-reductora + inversor 72A + 72R

Iransmisiones
- - Oeltasix Deltasix + super-reductora + inversor 102A + 36R

l=r=T77

tecnologia y diseno

LANDINI IBERICA, S.L.

Industria, 17 - 19 « Pol. Inds. Gran Via Sur » 08908 Hospitalet de Llobregat « (BARCELONA)
Tel.: 932231812 » Fax: 932230978 - E-mail: landini_iberica@apdo.com

business
class

¢La visibilidad? De verdad,
excelente. (El interior?
Disenado en torno al
conductor en funcion de la
maxima ergonomia y del
asiento mas confortable.
Anadale los nuevos motores
verdes, la alta tecnologia, el
toque clasico de la familia
Landini, atractivo y
agresivo. Podria bastar todo
esto para hacer de los
Legend los primeros en su
categoria. Pero hay mas: la
disponibilidad ahora de la
nueva version de 180 CV,
una potencia de la
naturaleza capaz de
prestaciones en cualquier
tiempo y en las condiciones
mas dificiles, en cualquier
terreno.

I
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:
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al servicio del agricultor

kit de servodireccion hidraulica

Equipos de servodireccion en farma de Kit, especifico
para todas las marcas y modelos de tractor.
Compuesto por todo lo necesario para su instalacion.

Bombas con eje cilindrice con polea o
engranaje, posibilidad de incorporar
deposito de aceite.

—

N Bombas eje conico narma europea.
) = @ grupos 1,2y 3, simples, dobles o triples.
g e =L Bombas con valvula de
— seguridad. Bombas con valvula division
A 1)

= caudal. Bombas distintos gjes.
@ A Bombas para sustitucion
1 5 3 LW primeras marcas.
2 o L !

E RO I'.w.'

= 2 -

@ o

= ‘

o

[&=]

Columnas de direccion modulables, de tramo fijo,

extensibles y variables en inclinacion, Destinadas a

primeros equipos, repuestos o kits adaptables,

Volantes de diversos modelos que cubren todas

las necesidades, tanto en tamafio como en calidades
\ de acabado. Personalizados con tapa o claxon.

4 Depésitos de aceite para direcciones, control nivel
# Wsual o eléctrico. Gﬂ!ﬂgﬂ?ﬁ[‘ﬁ
direcciones
Calle Huesca, 1 . ale
50740 FUENTES DE EBRO hidrostaticas

(Zaragoza-Espana)
Tel. 34 976 16 00 44
Fax 34 976 16 08 09
www.morenoinfo.com
E-mail: comercial@maorenoinfo.com

Equipos de Direccion Hidrostética
para tractores, carretillas elevadoras
y vehiculos varios.




producto

RIMASA PRESENTA
LAS PODADORAS
DE I.ME.CA

quipadas con barra segadora o doble filo con dientes en
Eacero templado surgen las nuevas podadoras para poda-

do verde Sacaia 185 de LME.CA, comercializadas por
Rimasa. Se trata de un modelo de podadora, con barra lateral
individual o doble, que alcanza una elevada velocidad de avan-
ce incluso en presencia de vegetacién frondosa. Sus movimien-
tos son completamente hidraulicos servoasistidos por una
electrovélvula y entre sus especifi-
caciones técnicas destaca un dispo-
sitivo antichoque aplicado en las
barras segadoras, otro de inclina-
cién de las barras y un tercero de
seguridad seguin las normas CE.

A\
s

Opcionalmente puede incorpo-
rar recogedor de ramas hidraulico
con regulador de flujo, que permite
recoger y llevar hacia la zona de
corte las ramas colgantes por debajo
de la copa que, de otra forma, debe-
rian ser cortadas a mano. También
puede disponer de tope superior con
altura regulable para el corte por en-
cima de la copa de las ramas.

Las medidas estdndar de las ba-
rras son ] 800-1 200-900-600 (va-
rias medidas a encargo), la apertura
de las barras de 1 850 a 3 500 (va-
rias aperturas a encargo) y las di-
mensiones todo cerrado altura 2 200
anchura | 830 longitud 650.@

L NADIE ESTA MAS UNIDO

QUE NOSOTROS FReLL
SEPTIEMBRE 2001 TRE‘"H‘IE[‘?’EQRG A LA TIERRA P TV




producto

AMAZONE

GRADA ROTATIVA KE /
CULTIVADOR ROTATIVO KG

Amazone, especialista en técnicas de siembra desde hace décadas, ha aprovechado su larga experiencia
para mejorar sus implementos de laboreo de suelo. Entre sus ultimas innovaciones se encuentran las gradas
rotativas KE, con anchuras de trabajo de 2.5, 3 y 4 metros, asi como los cultivadores rotativos KG, disponibles
con anchuras de trabajo de 3, 4.5 y 6 metros, y en versiones plegables a 3 metros con anchuras de 4,4.5,5y 6
metros. Ambas gamas de implementos se caracterizan por su gran robustez, larga vida util y tecnologia punta

de primera calidad en la preparacion del lecho de siembra.

La serie KE destaca por la estabilidad que pro-
porciona su robusto bastidor doble, el eje rotativo y
el soporte de puias forjadas en una sola pieza. Ade-
mas presenta un sistema excepcional para el rapido
cambio de puas y es Optima para combinar con rodi-
llos compactadores de dientes, de anillos cénicos y
de neumaticos.

Los cultivadores KG poseen todas las ventajas de las
gradas rotativas y ademds cuentan con un perfil de cérter
(bastidor mds robusto, ejes rotores de mayor didmetro y
puas mds robustas). Sus pdas de ataque penetran por si
mismas en el terreno y mantienen automaticamente cons-
tante la profundidad de trabajo deseada. Otra ventaja es
que las combinaciones de siembra Amazone con cultiva-
dor rotativo se pueden utilizar igualmente para terrenos
arados.

agroiécnica SEPTIEMBRE 2001




AMAZONE

ABONADORA PARA GRANDES
EXTENSIONES ZG-B

La abonadora para gran-
des extensiones ZG-B es la
mds grande de Amazone. Su
tolva de gran capacidad, la
gran anchura de distribucién
y su estructura general permi-
te alcanzar altos rendimientos
superficiales. Como equipa-
miento de serie incorpora
lanzas de enganche amorti-
guadas, de regulacién vertical
que se adaptan a tractores de
todo tipo.

Ademads dispone de un
robusto dispositivo universal de distri- . cisién. También cuenta con tor-
bucién con discos sustituibles para nillos sin fin de distribucién
fertilizantes granulados especiales y frontal, que permiten alcanzar
abonos cldsicos. anchuras de trabajode 9y 12 m,
situados entre los ejes del trac-
tor y de la abonadora. La posibi-
lidad de cambiar de distribuido-
res hace de la ZG-B una
abonadora universal.

Otra de sus caracteristicas

Los discos de distribucion Omnia-  es que puede invertir el sentido de la
Set producen, con fertilizantes mine-  marcha de la cinta transportadora a
rales, para anchuras de 10 a 36 m, un  través de una palanca de cambio de
diagrama de distribucién de gran pre-  engranaje.c

SEPTIEMBRE 2001 agrorécnica Bl




Aaquinaria Agricola

Abonadoras de cinta
2.500, 3.500, 5.000, -
8.000 y 10.000 kg. . *

Aplicador de abonos adaptabless :

AR et o

- ‘E-_ ¢
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Rotocultores
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El equipo ganador

A la hora de elegir un
buen equipo para el
mantenimiento y el
cuidado del monte y
zonas verdes, STIHL
gana con diferencia por

garantia y respeto al medio ambiente.
Motosierras manejables y potentes
para el talado, podado y cirugia del
arbol. Desde las Electrosierras de la
serie E, hasta las potentes STIHL 066
y 088. Y la STIHL 036 QS con su
exclusivo freno de cadena. La mas
amplia gama de Desbrozadoras STIHL

para segar y acabar con la maleza en
cualquier superficie.

Elija los versatiles Cortasetos STIHL
para un corte rapido e impecable de
alibustres y arizonicas.

Las Ahoyadoras-Perforadoras STIHL
para el cultivo y la jardineria, la
repoblacién forestal y colocacion de
postes de cualquier tipo... y por fin, las
Hidrolimpiadoras STIHL de agua fria o
caliente, arrancan la suciedad alli
donde esté... Todo un equipo.

A la hora de elegir bien, no se la
juegue. Con STIHL saldra ganando.

Consulte a su distribuidor mas proximo...
Siempre hay alguien de STIHL cerca de Ud.
Asesoramiento y ventas a través de los
establecimientos de venta de
ANDREAS STIHL S.A. en toda Espana.
Para mas informacién dirijase a:
ANDREAS STIHL S.A., Polig. Industrial
Sector 2 - C/ Londres s/n.
28813 Torres de la Alameda (Madrid)
Tel. 91 887 98 00, Fax 91 887 98 39
Teléfono de atenciéon
e informacion al cliente 91 887 98 09
www.stihl-es.com
e-mail: infostihl@stihl.com

STIHL



Fuerza, potencia y rendimiento para el sector agricola.

Asi son los Motores y Motobombas DEUTZ.

Una gama polivalente y diversificada para ayudarle en todos los campos.
Si busca la mejor respuesta en tecnologia aplicada al sector agricola,
por calidad llegara a DEUTZ

DEUTZ,
una gama de motores
de 3 a 10.000 CV

DEUTZ

DEUTZ Motor Espana, S.A.
Avda. de los Artesanos, 50 ¢ E 28760 TRES CANTOS (MADRID) ESPANA

Tel.: 91 807 45 00 - Fax: 91 807 45 13



Luis MARQUEZ, Dr. Ing. Agronomo

LOS MOTORES EN LOS

TRACTORES AGRICOLAS
PRESTACIONES

Continuando con el andlisis de los motores que se utilizan en los tractores

agricolas, iniciado el pasado numero de

téenica con

la evaluacion de

algunos de sus pardmetros caracteristicos, en esta ocasion se completa con una
evaluacion comparativa de las prestaciones: potencia, reserva de par motor y
consumo especifico en los diferentes puntos de funcionamiento.

os motores utilizados en esta
I comparacion corresponden a

los de los tractores agricolas
de tipo estandar ensayados segutn los
cédigos de la OCDE durante los afios
1998 y 1999, cuyos boletines de ensa-
yo resumidos se pueden encon-
trar en la direcciébn de Internet
www.QOECD.org/code/tractors.htm.
Una tabla con la relacién de los mode-
los considerados se incluye en las pa-
ginas finales de este articulo.

Las potencias utilizadas, de acuer-
do con los Cdédigos de la OCDE, son
las medidas en la toma de fuerza, por
lo que los valores obtenidos pueden
ser entre un 4 y un 12% de los que se
obtendrian ensayando directamente el
motor; estas diferencias dependen del
tipo de transmisién montada sobre el
tractor. Ademads, han sido corregidas
las potencias de acuerdo con lo que
establece la norma UNE 68028, para
llevarlas a condiciones normales de
presién y de temperatura.

CONSUMO
B ESPECIFICO

El consumo especifico sirve para
poner de manifiesto la eficiencia de

SEPTIEMBRE 2001

un motor, aunque varia segun el punto
de funcionamiento considerado.

Tomando como referencia el con-
sumo especifico a potencia mixima se
observa que es menor en los motores
turboalimentados y que se reduce a
medida que aumenta la potencia desa-
rrollada por el motor, como pone de
manifiesto el Gréfico 1. Esto significa
que, como regla general, los motores
grandes son més eficientes que los pe-
quenos.

E] consumo especifico minimo se
consigue en los motores turboalimen-
tados de media y alta potencia (valo-

res entre 230 y 250 g/kWh), corres-
pondiendo, para el grupo de tractores
estudiados, el valor minimo (219
g/kWh al régimen de 1 700 rev/min y
potencia mdxima) al motor John Dee-
re 6068 TL 52, que e¢s un motor turbo-
alimentado montado en el tractor JD
6910.

Los mayores consumos especifi-
cos a potencia mdxima (299 g/kWh)
se producen en los motores KHD F3
L913 code 44/11, del Deutz Agro-
plus 60, y en el Perkins 1004-4 del
tractor MF 4225, ambos de aspira-
cidén natural.

CONSUMO ESPECIFICO A POTENCIA MAXIMA

| * Cesp Turbo = Cesp Asp. — Lineal (Cesp Turbo)]
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El mayor consumo especifico ob-
tenido en un motor turboalimentado
es de 286 g/kWh y corresponde al
motor Same Deutz-Fahr 1000.3 W1,
que monta el tractor Hurlimman XA
606 V/DT.

CONSUMO A CARGAS
B PARCIALES

Normalmente el motor del tractor
no trabaja en las condiciones de po-
tencia maxima para cada régimen de

VARIACION DEL CONSUMO ESPECIFICO EN FUNCION DEL PUNTO
DE FUNCIONAMIENTO DEL MOTOR (VALORES MEDIOS)
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PUNTO DE FUNCIONAMIENTO

Grdfico 2

VARIACION DEL CONSUMO ESPECIFICO EN FUNCION DE LOS
PUNTOS DE FUNCIONAMIENTO DEL MOTOR (VALORES MEDIOS)
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Grifico 3

funcionamiento (puntos de la curva de
potencia), sino que la palanca del
‘acelerador’ se ajusta para mantener
un determinado régimen, y la potencia
suministrada depende de la que de-
manda la maquina o el apero que en
ese momento se utiliza.

Esto significa que los puntos de
funcionamiento del motor se corres-
ponden con lineas de corte del regula-
dor, aproximadamente paralelas a las
de corte del regulador con la palanca
en la posicidn maxima.

En general, el consumo especifico
minimo de un motor se consigue en
un punto de funcionamiento préximo
al de par mdximo, o sea, con el motor
menos acelerado de lo que correspon-
de al régimen nominal de funciona-
miento.

Esto se tiene en cuenta durante los
ensayos, y se pueden realizar pruebas
especificas para definir las curvas de
1soconsumo (puntos de funcionamien-
to del motor en los que el consumo es-
pecifico es el mismo).

Como alternativa a las curvas de
1soconsumo, dado que el consumo es-
pecifico de los motores varia de ma-
nera similar, se puede utilizar como
referencia los consumos especificos
de algunos puntos caracteristicos, co-
mo son: el de potencia mdxima, el de
potencia a régimen nominal del mo-
tor, el correspondiente al régimen no-
minal de la toma de fuerza y los obte-
nidos a cargas parciales del 85 y del
50% de los indicados.

Esto permite establecer un ‘mapa’
del consumo especifico del motor y
un valor medio que sirva de orienta-
cién para el usuario en su trabajo dia-
rio con diferentes niveles de carga.

Tomando como referencia los
consumos especificos en los diferen-
tes puntos de funcionamiento de todos
los tractores de la muestra (potencia

TABLA 1.- VARIACION DE LOS VALORES MEDIOS DEL CONSUMO DE COMBUSTIBLE EN FUNCION
DEL PUNTO DE FUNCIONAMIENTO DEL MOTOR

CONDICION Nom. N85 % N50% Max. TDF T85% T50% MEepia
Tubo 256 278 360 248 256 264 338 285
Aspirado 262 278 351 268 262 264 331 288
Diferencias 6 0 -10 20 6 0 =7 2

agro:écnica
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médxima, potencia nominal y ensayos
con cargas parciales del 85 y del 50%
en cada uno de éstos) se obtiene un
valor medio que se representa en el
Griéfico 2, que serfa mds representati-
vo para el usuario que el valor corres-
pondiente al consumo especifico a po-
tencia maxima.

Si se separan los tractores con so-
brealimentacidon de los tractores con
aspiracion natural, aparecen algunas
diferencias, como se reflejan en el
Grdfico 3 y en la Tabla 1.

En consecuencia, se puede decir
que las mayores diferencias en el con-
sumo especifico, o lo que es lo mismo
en la eficiencia, entre los motores de
aspiracién natural y los turboalimen-
tados se encuentran cuando la poten-
cia desarrollada por el motor se acerca
a la potencia maxima. Cuando un mo-
tor turboalimentado se hace funcionar
entregando una pequena parte de la
potencia de la disponible, el consumo
especifico de combustible puede ser
mayor que en un motor de aspiracion
natural.

Por otra parte, hay que indicar que
los valores medios calculados sobre
los consumos especificos obtenidos
en los diferentes puntos de funciona-
miento no son todo lo ‘*homogéneos’
que cabria pensar, ya que el régimen
del motor para el que se consigue el
régimen nominal de la toma de fuerza
es muy diferente de unos modelos a
otros, y el fabricante lo elige en fun-
cién de lo que demanda cada merca-
do. Para poder hacer esta compara-
ciéon de manera mds rigurosa, en la
OCDE se estudia una propuesta de
Alemania para realizar el ensayo de
tractor a la toma de fuerza, a cargas
parciales, con el acelerador accionado
de manera que se obtenga un régimen
del 60% del nominal.

Sobre la base de lo que ahora hay
disponible, se puede hacer una compa-
racién entre los consumos especificos
medios calculados de los diferentes mo-
delos de la muestra. La distribucion de
unidades en intervalos de clase de 10
g/kWh es la que aparece en el Griéfico 4.

El menor consumo especifico me-
dio (244 g/kWh) corresponde al motor
Man DO 826 LE 531 que monta el

SEPTIEMBRE 2001

VARIACION DEL CONSUMO ESPECIFICO MEDIO EN EL CONJUNTO
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tractor Fendt 926 Vario, mientras que
el mayor (328 g/kWh) corresponde al
Perkins 1004-40, que es de aspiracién
natural, instalado en el MF 4225.

Para completar este andlisis, se
puede comparar el consumo especifi-
co medio para los diferentes motores
en funcién de la potencia especifica
(kW/lhitro de cilindrada) de los mis-
mos (Grafico 5).

E€Un motor
turboalimentado
funcionando con

baja potencia puede
ofrecer un consumo
especifico superior al
de un motor
aspirado?’

Se puede observar que el consumo
especifico medio se reduce con la po-
tencia especifica de los motores. Esta
misma tendencia se observa en rela-
cién con el consumo especifico a po-
tencia maxima, aunque los valores del
consumo especifico en estas condicio-
nes sean mayores que los valores me-
dios calculados a partir de los distin-

tos puntos de funcionamiento de los
motores (Grafico 6).

Entre los consumos especilicos
medios calculados y los consumos es-
pecificos a potencia maxima, como
era previsible en funcién de lo ante-
riormente indicado, aparecen diferen-
cias marcadas segln se trate de moto-
res de aspiracion natural o de motores
turboalimentados (Grafico 7)

En todos los motores de aspira-
ci6n natural considerados en la mues-
tra, el consumo especifico calculado
es superior al consumo especifico a
potencia mdxima, mientras que en al-
gunos motores turboalimentados pue-
de ocurrir lo contrario.

RESERVA DE PAR
MOTOR

Una caracteristica particular de
los motores que se utilizan en los trac-
tores agricolas es la de una elevada re-
serva de par. Esto se consigue redu-
ciendo la potencia maxima que podria
suministrar el motor para conseguir
una curva de potencia mds plana.

En el conjunto de tractores consi-
derados. la reserva de par motor que
ofrecen. en comparacién con la poten-
cia especifica de los mismos, viene re-
flejada en el Grifico 8.

Se puede observar en dicho grifico
que no aparecen diferencias entre las
reservas de par que ofrecen motores
con alta o con baja potencia especifica,

agrorécnica



VARIACION DEL CONSUMO ESPECIFICO MEDIO EN FUNCION

DE LA POTENCIA ESPECIFICA
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RELACION ENTRE CONSUMOS ESPECIFICOS
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pero que la reserva de par que ofrecen
los motores sobralimentados es gene-
ralmente superior a los de aspiracion
natural. Los valores medios del con-
junto de motores considerado es del
32.0%, mientras que este valor medio
en los turboalimentados es de 36.2% y
en los de aspiracién natural de 22.7%.
La mayor reserva de par es del
51% y corresponde al motor JD 6081
TRW 02, que monta el tractor ID 7710.

VARIACION DEL
REGIMEN EN
SOBRECARGA

La reserva de par, por si sola, no
indica el comportamiento del motor en
sobrecargas, sino que interesa conocer
el intervalo de revoluciones en que se
produce este aumento para llegar al
par maximo respecto al par motor.

Esto se puede valorar como por-
centaje de la diferencia entre el régi-
men nominal y el régimen de par ma-
ximo (Gréfico 9).

El valor medio del conjunto de
tractores es de 33.8% y la mayor va-
riacién porcentual entre el régimen
nominal y el de par maximo (47.8%)
corresponde al motor Steyr 620.83
que monta el tractor Case [H CS150
(El par méaximo se obtiene a 1200
rev/min, mientras el régimen nominal
es de 2 300 rev/min).

Como la reserva de par motor y la
caida de revoluciones entre el régimen
de potencia nominal y el de par méaxi-
mo pueden considerarse como com-
plementarias, se pueden representar
un diagrama que las relacione en los
diferentes modelos de tractores inclui-
dos en la muestra.

En general se aprecia que, a medi-
da que aumenta la reserva de par, lo
hace también el intervalo del funcio-
namiento del motor en sobrecarga.

@ POTENCIA ‘EXTRA’

Otro de los aspectos que més se
senala en la informacién comercial de
los fabricantes de tractores es el au-
mento de la potencia a medida que se
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TABLA 2.- DISTRIBUCION DE LOS MOTORES SEGUN LA POTENCIA ‘EXTRA” OFRECIDA

POTENCIA “EXTRA’ (CV)

1.0-1.9

20-39

3.0-4.9

50-99

>10

Namero de modelos

9

8

7

5

reduce el régimen de funcionamiento
del motor, a partir del que se define
como régimen nominal.

La diferencia con respecto a la
potencia nominal se denomina como
potencia ‘extra’, y también como in-
tervalo de ‘potencia constante’ (Otra
forma de expresion relacionada con
la variacién del régimen del motor
en el que se mantiene la potencia por
encima de la potencia nominal).

Son los motores CDC 6T que
montan los tractores Case IH de la se-

rie 7200 Pro, los que ofrecen mayor
potencia ‘extra’. Asi, en el modelo
7250 Pro se consigue una potencia
mdxima de 193 kW a 1 950 rev/min, y
al régimen nominal de 2 275 rev/min
sélo se obtienen 151 kW.

En el conjunto de la muestra de 55
tractores, en 21 de ellos no aparece es-
ta potencia ‘extra’, y en el resto la dis-
tribucién aparece en la Tabla 2.

Légicamente, en los motores de
mayor potencia es mds fdcil obtener
grandes diferencias absolutas entre

VARIACION DE LA RESERVA DE PAR EN FUNCION
DE LA POTENCIA ESPECIFICA
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potencia nominal y potencia maxima
que en los pequefios, y por tanto ofre-
cer la denominada comercialmente
como potencia ‘extra’.

En la actualidad, con los motores
de potencia dual, se puede conseguir
que la potencia disponible en periodos
cortos muy superior a la que puede con-
siderarse como ‘nominal’ del motor,

i CONCLUSIONES

Lo que debe de quedar muy claro
a partir del andlisis realizado es la di-
ficultad que existe para comparar mo-
tores entre si utilizando una sola cifra,
como puede ser la de potencia de ‘Ins-
cripeion’, aunque para muchos ese va-
lor se haya convertido en una referen-
cia inamovible.

En los motores modernos, con la
incorporacion del turbo y provocando
efectos de resonancia en los colecto-
res, s€ consiguen curvas caracteris-
ticas de motor que en nada se parecen
a las ‘cldsicas’, en las que la potencia
va aumentando a medida que lo hace
el régimen de funcionamiento del mo-
tor hasta que empieza el corte de la in-
yeccion.

Ademds, la regulacién electronica
permite obtener curvas caracteristicas
muy diferentes en un mismo motor, con
s6lo modificar la programacion conec-
tando exteriormente un ordenador.

Por todo ello, para poder conocer
el comportamiento de un motor en las
condiciones de trabajo se necesita in-
formacion sobre sus curvas caracteris-
ticas. A partir de ellas, es posible 'si-
tuar’ el motor en relacién con el
conjunto de los que llegan al mercado
en los diferentes modelos de tractores
agricolas.

Lamentablemente, la ‘calidad’ no
se puede analizar sélo por las presta-
ciones: las tolerancias en la fabrica-
cidn, la calidad de los materiales y los
elementos complementarios, como la

agro:técnica




RELACION DE MODELOS DE TRACTOR UTILIZADOS EN LAS COMPARACIONES

MARCA MODELO ENSAYADO EN: MARCA Y MODELO DEL MOTOR
CIH 7210 Pro USA CDC 6 T-830

CIH 7220 Pro USA CDC 6 T-830

CIH 7230 Pro USA CDC 6 TA-830

CIH 7240 Pro USA CDC 6 TA-830

CIH 7250 Pro USA CDC 6 TA-830

CIH CS 150 AUS Steyr 620.83

CIH CS48 A AUS Perkins 903-27 (CP 80928)
CIH CS58A AUS Perkins 903-27 T (CR 80956)
CIH MX 150 AUS CDC 6 TA-590

CIH MX 170 AUS CDC 6 TA-590

DF Agroplus 60 I KHD F 3 L 913 Code 44/11

DF Agroplus 70 IT KHD F 4 L 913 Code 51.5/10
FE 926 Vario ALE Man DO 826 LE 531

FE Farmer 309 C ALE Deutz BF 4 M 1012 EC

HU XA 606 V/DT IT Same Deutz-Fahr 1000.3 W 1
HU XA 607 V/DT IT Same Deutz-Fahr 1000.4 W 4
HU XN 706 T Same Deutz-Fahr Group 1000.3 W 1
HU XN 707 IT Same Deutz-Fahr Group 1000.3 WT 1
HU XN 708 IT Same Deutz-Fahr Group 1000.4 W 3
HU XN 709 IT Same Deutz-Fahr Group 1000.4 W 3
D 6210 ALE John Deere 4045 TL 054

D 6310 ALE John Deere 4045 TL 055

1D 6410 ALE John Deere 4045 TL 056

1D 6910 ALE John Deere 6068 TL 052

1D 7210 USA John Deere 6068 TRW 50

D 7410 USA John Deere 6068 TRW 50

D 7610 USA John Deere 6068 TRW 52

|D 7710 USA John Deere 6081 TRW 02

D 7810 USA John Deere 6081 TRW 02

KU L2500DT JAP Kubota D 1403-AE-2

KU M6800DT JAP Kubota V 3300-E

LA Globus DT70 ALE Perkins 704.30/UA 4031

MF 4220 UK Perkins T 903.27

MF 4225 UK Perkins 1004-40

MF 4235 UK Perkins 1004-40 T

MF 4240 UK Perkins 4-41

MF 4245 UK Perkins 1004-40 T

MF 4260 UK Perkins 1006-6

MF 6180 FR Perkins YH 31310-1941/2200
MF 8110 FR Perkins 1006-60 T - 1929/2200
MF 8140 FR Valtra 620 DSRE

MF 8170 ALE Valtra 645. DSBIE

NH 8560 UK New Holland 675/T/ WM

NH TS100 UK New Holland 450 T/PF

NH TST110 UK New Holland 450 T/PD

NH TS80 UK New Holland 450/NG

SA Dorado 60 V/DT IT Same Deutz-Fahr 1000.3 A 5
SA Golden 60 Compatto IT Same Deutz-Fahr Group 1000.3 A 5
SA Golden 65 Compatto IT Same Deutz-Fahr 1000.3 AT 1
SY 9145 A AUS Steyr 620.83

UR 6012 POL Ursus T 4390 - 87080

UR 6014 POL Ursus T 4390 - 87080

VA 1180 S-4 FIN Valmet 620 D

ZE 10641 Forterra Turbo CHE Zetor 1303

ZE 11641 Forterra Turbo CHE Same Deutz-Fahr 1000.6 W 2

agroiécnica
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VARIACION DEL CONSUMO ESPECIFICO MEDIO EN FUNCION se pasa de una a otra, pueden hacer

DE LA POTENCIA ESPECiFICA que motores con una baja reserva de
60 par se comporten a plena satistaccion
del usuario. Si la electrénica controla
—~ 50 3 la inyeccién y el cambio de marchas,
§ * . * todavia mds. A pesar de ello, si va a
'% 40 comprar un tractor no se conforme
E con conocer la “potencia’, verifique la
5 30 ‘posicion’ de las diferentes caracteris-
L L ticas del motor en el conjunto de los
- graficos de este articulo y... actie en
< s consecuencia.o
o 10
0 T T T T T
s 0 10 20 30 40 50 680 ::::GSE:]V::P::::: MI AGRADECIMIENTO .“lL
RESERVA DE PAR (%) : NZ, DE JOHN DEERE IBE-
RICA, CUYO TRABAJO COMD ALUMND DE
refrigeracion, el engrase o el sistema También, y no conviene olvidarlo, DOCTORADO DE LA UNIVERsIDAD PoLiTEc-
dg filtrado del aire, tienen una.influen- un motor esté Ff)ndigipnado con el ti- NICA DE MADRID HA SERVIDO DE REFEREN-
cia notable cuando se trabaja en el  po de transmisidn utilizada: los ‘esca- :
medio agricola. lones’ del cambio y la forma en la que RULPARA ELABCHAR EXTE ARTIGHSG.

SAME GOLDEN 60 COMPATTO 40 km/h

4 RMMWD OCDE/OECD 1/18/13 CURVAS CARACTERISTICAS DE UN MOTOR ‘CLASICO’ |
200 EN EL QUE LA POTENCIA MAXIMA SE OBTIENE
LT\ A REGIMEN NOMINAL
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Trabaje mas y mejor con la potencia
adecuada a cada labor

Presentamos el NUEVO 69108, de 150 CV, con
sistema electronico de gestion de potencia

De nuevo, John Deere revoluciona la tecnologia con motores velocidad. Ideal para segar a velocidad constante o para trabajar
inteligentes. Con el nuevo 69108, usted obtiene Ja potencia que con macroempacadoras.

precisa en funcién del trabajo que CURVAS DE POTENCIA MOTOR DEL 69105 Con cl nuevo 69108, usted dispondra de una
realiza. En SISTEMA DE CARGA, 160 e polencia excepcional en un formato compacto
cl motor desarrolla 150 CV de potencia y ligero, fdcil de manejar. Acuda a su Con-
mdxima (110 kW) para realizar trabajos 150 cesionario John Deere para informarse sobre
de alzada con un consumo reducido. 2 ¢l nuevo sistema electrnico de gestion de

En SISTEMA DE POTENCIA, usted  ~ ' SisTEMA Df CARGA potencia. Y verd como el nuevo 69108 pucde
dispone de 155 CV de potencia mdxima 39 ] S| - ayudarle a trabajar mds y mejor.

114 kW), para rcalizar trabajos de alto R
gcndimie)nt% conlaTDFo regnlizar 120 +—+— I LA CALIDAD ES k*‘t\)

operaciones de transporte pesado a alla oo 1500 1600 1700 1300 1900 200 200 NUESTRA FUERZA JoHN DEERE

r/min

ATILES



“Albert Erstemn™ TM Licensed by The Hebinew University, Represonted by the Roget Richiman Ag

EN 1916 EINSTEIN EXPUSO QUE TODO LO QUE HACIA REFERENCIA
A LA ENERGIA ERA RELATIVO. SEGURAMENTE HOY NO OPINARIA LO MISMO.

El es la solucion energética que mejor se adapta a las necesidades de su empresa y que le ofrece un
rendimiento muy superior al de cualquier otra fuente de energia. Un plan disenado a su medida en el que podra contratar aquellos
servicios que desee entre un gran abanico de posibilidades. Una energia limpia y econémica para la , para el mejor cuidado

de su . ¥ que procurara los mejores resultados de su produccion . Si desea cualquier informacién sobre

nuestro producto tiene a su disposicién nuestro Servicio de Atencion al Cliente en el 901.100.125.
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Las gradas rotativas ¥y cultirrotores
de Kuhn se destacan

SAVERNE. Francia
Agricultores de todo el
mundo han podido com-
probar sobre el terreno
las ventajas que ofrecen
las gradas rotativas Yy
cultirrotores de la marca
Kuhn. La nueva genera-
cién de estas maquinas
aportan un alto grado de
polivalencia ¥ este
hecho posibilita que los
cultirrotores de 12 serie
EL se puedan equipar
con NUMErosos aperos,
facilitando asi las labo-
res combinadas de una
manera rapida y eficaz.

El desarrollo de estas
nuevas maquinas ha
qunnestn nara el danarta-

Cultirrotor Kuhn serie EL.

] oligono E Bd|C()IlCl o * Lepa ”[(), () d ] 9()()4 Guada]ajala * Iel 949 4_() 82 |() ° Iele'a)\. 949 ;() ‘ ;
=S AV N 0 I

o

Grada rotativa Kuhn serie HR.

investigacion y pruebas @ la mayor parte de las jas praderas, mezcla inti-
sobre distintos tipos de necesidades de los agri- ~ma con la tierra de ras-
terreno, hasta alcanzar cultores. trojos, abonos verdes 0

un praducto que se A% it il

KUHN: EL ARTE

DE PREPARAR BIEN
LA TIERRA

v Dist , :
Distintos tipos de cuchillas en funcion del tipo de terreno

v . .
ZI ;:amb|o del rot.or se realiza facilmente gracias a un
stema de encaje rapido patentado por Kuhn

v El g
| ajuste de la altura del rodillo se efectua facilmente

v E ia
| rotor, de gran didmetro y grosor, se acciona con

potentes pinones de i
: amplio alcance, sit
~ ' u
carter con bano de aceite ados enun

v Limitador de tarado regulable

e-mail: comeca@comeca.es
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Renault Agriculture acaba de mostrar sobre
el terreno las ultimas novedades introducidas

en el mercado espaiol. El Road Show 2001,

un programa de demostraciones desarrollado
en seis puntos de la geografia espaiiola con

la colaboracion de Comeca —importador de

estos tractores en Espafia-y
su red de concesionarios, fue
todo un éxito.

os tractores Renault, lideres his-
I téricos del amplio y competiti-
vo mercado francés, quieren se-
guir ampliando su presencia en Espafia.
Su extensa gama de producto, que abar-
ca todo tipo de potencias, desde los pe-
quefos fruteros de 52 CV, hasta los po-
derosos Atles de mas de 200 CV,
incluye series que permiten satisfacer
cualquier demanda de la agricultura es-
panola, sea cual sea el tipo de terreno y
las condiciones de trabajo de la zona.
Para que todo esto que no quede
en pura teoria, Renault Agriculture y
Comeca, S.A., empresa importadora
de la marca en Espaia, organizaron en

agrotécnica

septiembre el Road Show 2001, una
serie de demostraciones en las que se
puso a prueba el rendimiento de estos
tractores que accionaban mdquinas de
Ja marca Kuhn. La primera de ellas se
celebré en Garrapinillos (Zaragoza),
luego siguieron sucesivamente Val-
verde (Navarra), Albacete, Talavera la
Real (Badajoz), Mota del Marqués
(Valladolid) y Burgos.

Es la segunda actividad de este ti-
po que realiza Comeca junto con Re-
nault Agriculture en Espafa. A su vez,
es la sexta Demostracién que realiza
la ‘Caravana Renault’ por Europa du-
rante este ano.

SEPTIEMBRE 2001



“CON EL TIEMPO VALORAREMOS
LOS RESULTADOS”

Los responsables de Comeca des-
tacaron la importancia que tienen
las demostraciones de maquinaria co-
mo mecanismo directo de aproxima-
cioén del agricultor a los nuevos pro-
ductos, aunque sélo “con el tiempo”
podran valorarse los resultados. Las
seis jornadas organizadas en septiem-
bre en varios puntos estratégicos de la
geografia espafiola convocaron a unas
2 000 personas, lo que supuso un éxi-
to de participacion superior, incluso,
al cosechado en otros paises europeos.
A pesar de que este programa de
demostraciones de Renault en Espafia
corrié a cargo de Comeca, Ignacio
Gual, Director Comercial de la em-
presa importadora, agradecid el traba-
jo desempenado por el personal técni-
co, tanto de la propia Renault
Agriculture, como de Kuhn-Huard,
marcas también participantes en las
demostraciones con su maquinaria pa-
ra siembra y preparacion del terreno.
Estas marcas también son impor-
tadas en exclusiva para Espafia por
Comeca, cuya red estd formada por
132 distribuidores. Para los tractores
Renault, Comeca cuenta con otra red
independiente formada por 52 distri-
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Ignacio Gual, Ana Sevilla y Antonio Sevilla,
maximos responsables de COMECA.

buidores, si bien el objetivo para este
afio es llegar hasta 60, segtin dijo Ig-
nacio Gual.

& MERCADO

No podia pasarse por alto el anali-
sis de la situacién actual que atraviesa
el mercado espafiol de maquinaria
agricola por parte de uno de sus prota-
gonistas mas importantes. “En tracto-
res, estamos atin a la espera. Se espe-
raba una caida global del 15%, pero
creo que finalmente serd
inferior al 10%", asegurd
Gual. En forraje ha sido
“nefasto” porque ‘“no se
ha vendido nada en el
Norte”, mientras que en
equipos para la prepara-
cién del terreno se ha au-
mentado un 30% a pesar
del mal comportamiento
de los arados. El Director
Comercial de Comeca
mostré su preocupacion
por los elevados niveles de
stock acumulados por los
distribuidores.

Comeca, importador
exclusivo para Espaiia de los
tractores Renault, aprovecho
el arranque del Road Show
para convocar a los medios
de comunicacidn y explicar
los objetivos perseguidos
con este programa de
demostraciones. También se
analizo la coyuntura que
atraviesa el mercado
agricola en Espaiia y cada
uno de sus sectores.

Respecto al ano 2002, Gual consi-
dera que “es muy dificil hacer previ-
siones”, aunque dej6 claro que existe
una “crisis galopante’.

Por dltimo, tanto Antonio Sevilla
como lgnacio Gual no se mostraron
preocupados por la condicién de im-
portadora de Comeca frente a la hipo-
tética entrada de empresas filiales en-
cargadas de la comercializacién bien
sea de las propias marcas Renault o
Kuhn, bien de otras competidoras.
“Montar una filial es muy dificil por
su elevado coste”, puntualizé Sevilla.

agrosécnica




CARAVANA DE DEMOSTRACIONES

Comeca y Renault Agriculture eligieron 6 modelos de su gama de tractores para
realizar cada una de las demostraciones. Todos ellos trabajaron con aperos de
Kuhn, marca también importada para nuestro mercado por la propia Comeca.

ARES 610 RX / MULTIMASTER 121 3E/4 NSH

ractor de la serie Ares 600, equipado con motor Power Tech turbo de 6 ci-

lindros, 113 CV (ECE R24) y 5 880 cm’, refrigerado por agua. Su sistema
de transmisién consta de gestion electronica Drivetronic, embragues multidis-
cos hiimedos, inversor bajo par Revershift, caja de 4 velocidades, 2 gamas y
doblador Twinshift, bloqueo del diferencial TR de garras, pilotaje electrohi-
drdulico, frenos de discos en bafio de aceite con comando hidrostatico con bo-
osters y freno hidrdulico de remol-
que. Otras de sus especificaciones
técnicas son los dos regimenes
(540 y 1 000 rev/min) de la toma
de fuerza, direccién hidrostatica
asistida del puente delantero con
motor axial y dngulo de giro de
55°, 16 velocidades hacia delante y
16 hacia atrds y alzamiento con
circuito hidrdulico de centro abier-
to. La cabina dispone de ventila-
ci6n, calefaccién, climatizacion y
columna de direccion telescopica e

inclinable.

CERES 355 X / HRB 302 D

ractor de la gama Ceres 300X, montado sobre un motor Power Tech tur-
bo de 97 CV (ECE R24), 4 cilindros, 4 530 cm’, refrigerado por agua.
Embrague de doble diafragma, toma de fuerza por palanca con asistencia hi-
draulica, caja de 5 velocidades, 2 gamas y doblador hidraulico Twinshift, in-
versor sincronizado, bloqueo mecdnico del diferencial TR, frenos de discos

agrosécnica

en bano de aceite, freno hi-
drdulico de remolque, toma
de fuerza de 540 y 1 000
rev/min, 20 velocidades ha-
cia delante y 20 hacia atras.
Como caracteristicas del eje
y del puente delantero desta-
can la direccién hidrostatica
asistida y el dngulo de giro
de 55°. También incorpora
alzamiento hidrdulico ‘Trac-
to Control’, y cabina insono-
rizada.

El apero con el que trabajé este
modelo fue el arado de vertedera
Kuhn Multimaster 121 3E/4,
suspendido trisurco, convertible a
cuatrisurco, con sistema de
seguridad NSH que alcanza una
anchura de trabajo variable
mecdnica mediante pernos.
Su cabezal oscilante permite
la labranza siguiendo las
curvas del terreno y cuenta
ademads con una rueda de
control de profundidad
neumadtica, despeje entre
cuerpos de 90 6 102 cm,
vertederas de gran capacidad
y ajuste del desplazamiento y
la deriva combinado
mediante biela mecdanica.

Durante la demostracion,
ademds de una pala de Mailleux,
trabajé con una grada rotativa Kuhn
HRB 302 D, de 3 m de anchura de
trabajo y 25 cm de profundidad. Este
apero equipa rodillo Packer, barra
niveladora, accionamiento de toma de
fuerza a 540 y 1 000 rev/min y salida
de toma de fuerza trasera. Cada uno
de los 10 rotores que incorpora
dispone de coronas dentadas de acero
forjado de gran médulo. Ademads
incluye junta torica de cierre, brazos
de los palieres para proteger la parte
inferior del chasis, tuercas de fijacion
protegidas para evitar el mateado de
las cabezas y ejes de rotores de estrias
rodadas con centrado c6nico del
soporte de cuchillas.
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ARES 735 RZ / DISCOVER XM 32

ractor perteneciente a la serie Ares 700 que presenta un motor de 194 CV

(ECE R24), 6 788 cm’ y 6 cilindros, refrigerado por agua. Transmisién con
gestion electronica por Drivetronic, incluye embragues multidiscos hdmedos,
caja de 4 velocidades, 2 gamas y quadruplicador Quadrishift, Inversor bajo par
Revershift, y bloqueo del diferencial delantero de garras con pilotaje electrohi-
draulico. También cuenta con frenos de discos en bafo de aceite con comando
hidrostatico con boosters y freno hidraulico de remolque. La velocidad maxima
que alcanza es de 40 km/h con 32 velocidades hacia delante y 32 hacia atrds. La
toma de fuerza de 540 ECO y | 000 rev/min, el puente delantero de direccion hi-
drostatica asistida y el motor axial con giro de 55° son otras de sus caracteris-
ticas. Por otra parte,
incorpora  circuito
hidrdulico ‘load sen-
sing’ y cabina hidro-
estable  sobre 8
amortiguadores con
ventilacion, calefac-
cién, climatizacién y
techo largo.

La grada de discos ‘en x’,
asimétricos en la parte
delantera y simétricos en la
trasera Kuhn Discover XM32,
fue el apero con el que realizé la
demostracién este modelo de
Renault. La grada equipa
enganche multiposicion (3
posiciones), chasis central de gran
dimension y buena estabilidad,
carro central con neumdticos
sobredimensionados y disco
central estabilizador. Sus 32
discos de 26 6 28" acanalados,
lisos, alternos, estin montados
sobre 8 palieres, y éstos a su vez
sobre rodamientos de rodillos
conicos de doble estanqueidad.
Ofrece una anchura de trabajo de
3.20 m y de transporte de 2.45 m.
Una de sus ventajas es el
repliegue manual con opcién a
hidriulico.

ractor de la ga-

ma Ares 600,
con motorizacion
Power Tech de 147
(ECE R24) CV,
6 788 cm’ y 6 cilin-
dros, refrigerado por
agua. Equipa gestién
electrénica de la
transmisién por Dri-
vetronic, embragues
multidiscos  htme-
dos, caja con 4 velocidades, 2 gamas y quadruplicador Quadrishift. Su sistema de
transmision ademas incluye inversor bajo par Revershift, bloqueo diferencial TR
de garras y pilotaje electrohidrdulico. Alcanza una velocidad maxima de 40 km/h
y cuenta con 32 velocidades adelante y 32 hacia atrds, ademds de 4 regimenes
(540, 540E, 1 000 y 1 O00E rev/min) de toma de fuerza, puente delantero de di-
reccion hidrostatica asistida, motor axial de 55° de giro y cabina hidroestable. El
sistema de alzamiento funciona por circuito hidriulico de centro abierto.
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Asimismo se presentd la
grada rotativa replegable
modelo Kuhn HR 4003 DR con
rodillo Maxipacker, limitador de
par y barra niveladora trasera,
que alcanza una anchura de
trabajo de 4 m y una anchura de
transporte con la maquina
replegada de 2.4]1 m.

A su vez, se adapté sobre la grada
rotativa una sembradora Kuhn
BTF 402 con tolva frontal de
700 Ly carga de 1 200 kg, una
altura de llenado de 107 cm,
enganche frontal al tractor por
tridngulo de conexién rdpida y
dosificador central regulable de

1 a 430 kg/ha.
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sobre

TEMIS 610 Z / VARIMASTER 120 4 NSH

Tractor con motor Iveco de 6 cilindros, 5 861 cm'y 109 CV (ECE R24),
refrigerado por agua. Sistema de transmisién comandada por pedal, toma
de fuerza por palanca con asistencia hidrdulica, embrague doble de diafragma,
caja de 4 velocidades, 2 gamas y doblador mecdnico, inversor sincronizado,
velocidad mdxima de 40 km/h con 16 velocidades hacia delante y 16 hacia
atras, bloqueo mecénico del diferencial, frenos de discos en bafio de aceite
con comando hidrostdtico y freno hidrdulico de remolque. Otras especifi-
caciones son la toma de
fuerza de 540, 1 000 y pro-
porcional), el puente delan-
tero con direccion hidrosta-
tica asistida y motor axial
de 55° giro, diferencial au-
toblocante, alzamiento hi-
drdulico *“Tracto Control
Mecdnico’ y cabina con
ventilacion y calefaccion.

PALES 240/ CULTIRROTOR EL 81

Tractor de 4 cilindros, 4 086 cm' y 76 CV refrigerado por aire que incor-
pora caja con 4 velocidades velocidades, 3 gamas de las cuales | es extra-
lenta, inversor y 12 relaciones hacia delante y hacia atrds. Ademds cuenta con
puente delantero con diferencial autoblocante de discos blocamatic y dngulo
de giro de 55°. El alzamiento es electrohidraulico con circuito hidraulico de
doble bomba con regulador de caudal y posibilidad de 2 ¢ 4 distribuidores.
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Acoplado al tractor estaba el
arado de vertedera suspendido
Kuhn Varimaster 120 4 NSH con
sistema de seguridad NSH que
dispone de una anchura de trabajo
variable hidrdulica, cabezal
oscilante que permite la labranza
siguiendo las curvas del terreno,
rueda de control de
profundidad neumatica,
despeje entre cuerpos 90 6
120 cm, vertederas de gran
capacidad con deflectores y
ajuste
desplazamiento/deriva
combinado mediante biela
mecdnico.

Enganchada al tractor estaba
la fresa rotativa de cuchillas
acodadas Kuhn EL 81, con gran
despeje entre las coronas de los
extremos y las paredes laterales.
Sus cuchillas de los extremos, al
estar dirigidas hacia el
exterior, tienen una mejor
penetracion y menos riesgo
de emboces y el rotor de 520
mm de didmetro carenado
evita proyecciones. Dispone
de accionamiento lateral por
pifiones de gran médulo
alojados en un cdrter en
bafo de aceite, sin cadenas.
Ademds se caracteriza por su
transmisién con limitador de
par de friccién, control de
profundidad por patines y
anchura de trabajo de 2.05 m.
También esta disponible la version
con anchura de 1.80 m.
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4 en la cabina
2 en el puente delantero
1 en el alzamiento

1 en el asiento
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entrevista®

El segundo aniversario de Victoria Huerga como

responsable de New Holland para el mercado ibérico
coincide con la creacion de la nueva sociedad
denominada CNH Maquinaria Spain, S.A. Es, por
tanto, el momento idoneo para hacer balance,
analizar el presente y trazar objetivos de futuro.

@ (Qué va a suponer CNH Ma-
quinaria Spain SA, no ya tanto a ni-
vel de maquinaria agricola sino a ni-
vel de construccion y obras publicas?

El proyecto de racionalizacion de
las entidades legales es un proyecto a
nivel mundial. Espaiia ha sido el pais
piloto para iniciar este proyecto y basi-
camente el objetivo que tiene es sim-
plificar la gestién administrativa y bu-
rocratica de las distintas entidades
legales existentes en el Grupo a nivel
mundial. En la actualidad, CNH cuen-
ta con mas de 200 entidades en todo el
mundo y se trata de reducirlas creando
sinergias en el area de administracion
y contabilidad para simplificar la ges-
tién administrativa y legal. Consoli-
dando sus entidades legales CNH tiene

agroiécnica

previsto ahorrar 100 millones de déla-
res aproximadamente. Sin embargo,
desde el punto de vista comercial no
tiene ningun impacto, seguimos man-
teniendo la estrategia de separacion de
marcas. En el caso de Espana es mads
facil de entender al ser dos sectores di-
ferentes el agricola de New Holland y
el industrial de Case los que se unen,
pero en paises de Europa donde exis-
ten entidades legales Case IH y New
Holland, existirdn responsables co-
merciales de las dos marcas, y no cam-
bia la estrategia que desde un principio
el grupo ha dicho de mantener marcas
separadas, redes separadas, etc., etc.
Insisto una vez mds en que se trata de
simplificar las estructuras administra-
tivas y legales y agilizar la gestion.

VICTORIA HUERGA,
Directora General de
CNH Magquinaria Spain
(Division New Holland)

Victoria Huerga cumple su
segundo afio como
responsable de los mercados
espaiol y portugués para
New Holland. Aunque nacida
en La Baiieza (Ledn), desde
los 12 anos reside en Madrid,
a donde se traslado por
razones de estudios.
Licenciada en Matematicas
por la Universidad
Complutense, ingresé en el
mundo laboral a través del
sector informatico: primero
en el Ayuntamiento de
Leganés, a continuacion en
Presidencia del Gobierno vy,
tres afnos después, paso a la
empresa privada donde
finalmente recalod en el
sector agricola del Grupo
Fiat (FiatGeotech),
inicialmente en el area de
sistemas informaticos y casi
una década después al area
de markentig, como
responsable de
comunicacion, imagen y
desarrollo de red. Desde
octubre de 1999 detenta su
actual cargo.
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s (Coémo se ha adaptado, desde
la creacion de CNH, la red de New
Holland a la evolucién del Grupo, a
corto y medio plazo?

Desde el principio el mensaje de
esta estrategia de separacién de mar-
cas ha sido muy claro, si bien hemos
necesitado un tiempo para explicarlo a
nuestra red. En el caso concreto de
Espafia algin concesionario pudo
pensar que podria distribuir otra mar-
ca de CNH, cuando en realidad man-
tener marcas separadas y redes sepa-
radas es parte clave de nuestra
estrategia. Hacer paralelismos con si-
tuaciones similares —Fiatagri y Ford—
es inevitable, pero insisti-
mos de forma clara en
que en esta ocasion la es-
trategia es diferente, ya
que la posicion de las
marcas NH y Case [H en
el mercado es diferente
de la que era para Fiatagri
y Ford afios atrds.

@ La transicion de
productos y marcas y
la posterior incorpora-
cion a otros grupos,
jha creado suspicacias
y tensiones a la hora de
transmitir la nueva si-
tuacion?

Siempre hay incerti-
dumbre a la hora de ex-
plicar cudl es la estrate-
gia de la compaiiia, ya
que no es sencillo definir
el concepto de fabrica-
cién por plataformas. Es
un tema que en este Sector es nuevo,
pero creo que cuando se vean los pri-
meros productos fruto de este con-
cepto serd mas facil de comprender.
Habrd productos con varios niveles
de diferenciacion pero que realmente,
teniendo dos redes de distribucién se-
paradas, los clientes de NH y Case 1H
identificaran su marca y su concesio-
nario claramente. En el caso de Espa-
fia, dado que Case IH se distribuye a
través de un importador, la situacién
es todavia mds clara. El importador
sigue distribuyendo los productos Ca-
se JH y nuestra red de concesionarios
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comercializard los productos New
Holland.

w La gama actual de New Ho-
lland es de las mas completas. ;Es-
tan sabiendo las redes transmitir es-
te esfuerzo e inversién a la cuenta
de resultados?

Yo creo que uno de los principales
frutos que se tienen que ver de este es-
fuerzo de creacién de CNH tiene que
ser la posibilidad de ofrecer a las dos
marcas productos diferenciados, pero
que de alguna manera se aprovechen
de las sinergias en investigacién y de-
sarrollo que producen la integracion

de equipos que antes trabajaban de
forma independiente. Se trata de ofre-
cer productos con unos costes mas
adaptados al mercado, frutos de ma-
yores volimenes de compras a prove-
edores y de la combinacion de expe-
riencias y tecnologias en los equipos
de I+D. Yo creo que hemos mejorado
y la prueba es que durante este afio se
van a lanzar, dentro del grupo CNH,
51 modelos nuevos, de los cuales 32
son del drea de maquinaria agricola y
el resto son de maquinaria industrial.
Este es el resultado de nuestro proceso
de integracion.

@ A usted le ha tocado tener
que variar los acuerdos con la red
en materia de garantias econémi-
cas, de politica de ventas, etc. Des-
pués de ese camino, ;estd contenta
con los resultados?

El afio 2000 hemos procedido a
estandarizar nuestras condiciones
de distribucién con las de los demds
paises en Europa. Estas condiciones
mejoran la posicion de nuestros
concesionarios al reducir el capital
de funcionamiento necesario para
gestionar sus empresas, y hoy, un
ano después de introducirlas, creo
que nuestra red entiende por qué se

han hecho estos cam-
bios.

@ El cambio de ubi-
cacion de Espana, res-
pecto al Area de Merca-
do que le correspondia,
jsupone ventajas o es
mas de lo mismo?

El tema de las regio-
nales es puramente orga-
nizativo, es decir, a efec-
tos comerciales dentro
del mercado en ¢l que
estemos hablando no se
refleja ningln tipo de
cambio. Nuestra autono-
mia es completa en cuan-
to a trasladar la estrate-
gia de New Holland
dentro de Espafia y de
Portugal. El tema de la
creacion de la regional
Italia, Espana y Portugal
tiene una ventaja compa-
rada con la anterior y que bdsicamen-
te es la facilidad de comunicacidon
que tenemos al ser el italiano un idio-
ma mads féacil de entender por nuestro
personal interno. En ese sentido se ha
facilitado un poco mas el trabajo en
equipo. En cuanto a tipologia de pro-
ductos, también existe mayor simili-
tud con el mercado italiano. En
cualquier caso este tipo de organiza-
ciones regionales tiene como objeti-
vo intentar facilitar a nuestros depar-
tamentos centrales una relaciéon mds
fluida y una toma de decisiones mis
agil.
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@ (Es consciente el distribuidor
de CNH Maquinaria, del momento
crucial que esta viviendo?

Yo creo que si. Estoy segura de
que la red de concesionarios New Ho-
lland se siente orgullosa de pertenecer
a un grupo como CNH que le da unas
posibilidades y una gama de produc-
tos de las mas amplias que existen
ahora mismo en el mercado, con un
potencial de negocio muy importante,
y de que valoran todos los esfuerzos
que el Grupo esta haciendo para satis-
facer las exigencias del cliente, pro-
porciondndole el producto que necesi-
ta, objetivo que siempre ha marcado
la politica y la estrategia de esta com-
pafiia.

@ Para el préoximo afio conoce-
remos mas detalladamente la politi-
ca de plataformas integradas con
tecnologia diversa que CNH presen-
tara en el mercado. Respecto a la
marca New Holland, ;puede cono-
cerse ya algun tipo de informacién?

En efecto, este aflo ya hemos visto
modificaciones en los actuales pro-
ductos y también el lanzamiento en
EE UU de la serie TJ, que es una nue-
va linea de tractores articulados de al-
ta potencia. Los TJ estan fabricados
bajo una plataforma comuin, si bien no
tenemos previsto lanzarla en Europa
por el momento.

Si habr, por el contrario, el lanza-
miento a medio plazo de una serie de
tractores convencionales de potencias
superiores a las que hoy estamos ofre-
ciendo. Me gustaria sefialar que hay
aspectos tecnologicos, como el su-
persteer, que permaneceran con la
marca New Holland. Estos nuevos
modelos que se estdn desarrollando
contardn con alta diferenciacion para
cada una de las marcas.

@ Por un lado NH Construction
se disgrega comercialmente de
CNH Magquinaria Spain, y por otro
lado, CNH Maquinaria Spain ab-
sorbe Case Spain S.A. para otros
menesteres. ;A todos los niveles pa-
ra los equipos de obras publicas y
de construccion o solamente para
una parte de las gamas?
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CCCNH presentara
51 modelos nuevos
en 2001, de los
cuales 32 son del
drea de maquinaria
agricola’?

No es exactamente asi. Dentro de
la entidad legal CNH Maquinaria
Spain S.A., fruto de la fusién de Case
Spain S.A. y New Holland Espana
S.A., se distribuyen las marcas NEW
HOLLAND agricola, CASE Industrial,
FIAT-HITACHI y NEW HOLLAND
Construction. Es decir, que dentro de
esta nueva empresa -CNH Maquinaria
Spain S.A.— se contindan gestionando
todas las marcas con redes de distribu-
cién separadas y con personal interno
especifico para cada una de ellas. En ¢l
caso de New Holland Construction, se
esta reforzando la red de distribucién
con algunos concesionarios que antes
distribuian solamente O&K. Este pro-
ceso de mejora de la red de New Ho-
lland Construction tiene como objetivo
el reforzar nuestra presencia en el mer-
cado espafiol.

w Este aio, los puntos fuertes
del mercado han caido por motivos
de todos conocidos: lluvias, siem-
bras tardias, ‘vacas locas’, pestes...
Sin embargo, todo apunta hacia el
Sur como la locomotora encargada
de ‘tirar’ para que las ventas alcan-
cen niveles superiores. ;De qué ma-
nera corroboran las cifras esta afir-
macion?

Efectivamente, este aflo ha sido
muy dificil para el mercado agricola.
Quizds los mercado mds penalizados
han sido la parte noroeste de Espafia
y, efectivamente, en el sur el mercado
se mantiene y en algunas zonas estd
creciendo un poco. Ahora mismo esti-
mamos que la bajada del mercado es-
tard en torno al 6% u 8%, porcentaje
que seria mayor si la situacion del Sur
no fuera favorable. En algunas zonas
del resto de Espafa se estan registran-
do importantes caidas de mercado, de
entre el 15% y el 20%.

@ La politica de distribucion
dirigida por la UE supone la no ex-
clusividad de marcas, servicios y re-
cambios. ;Cémo puede afectar todo
ello a nuestro mercado?

No es exacta su afirmacion, ya
que la Comision Europea no prohibe
la exclusividad. De hecho, nuestra red
de concesionarios es exclusiva y con-
sideramos que ésta es una garantia pa-
ra los clientes de que su concesionario
estd totalmente volcado con su marca.
Esto representa una garantia afiadida
de continuidad de servicio y recam-
bios. Lo importante, obviamente, es
que la marca pueda ofrecer al conce-
sionario una gama de productos que
cubra sus necesidades y que le facilai-
te todo aquello que va a necesitar
cuando vaya a prestar el servicio a su
cliente.

@ El final del afio esta en la
cuenta atras; a tenor de las cifras
todo apunta a que el mercado se si-
tuara en los 19 000 tractores mas o
menos. (Llegaremos a esa cifra o
tendra que venir ‘el hombre del sa-
co’?

Estaremos entorno a los 19 000
tractores. Depende un poco también
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de la climatologia, que es un tema que
afecta mucho mas que las dificiles si-
tuaciones internacionales que estamos
viviendo en estos momentos. Creo
que, dependiendo de las Iluvias que
pueda haber en los préoximos meses,
podremos mantener los 19 000 tracto-
res del mercado para este afo.

@ (En qué medida han influido
los problemas coyunturales para
modificar tendencias en venta de
maquinas durante este afio?

Uno de los objetivos mas impor-
tantes que nos planteamos para este
ano en New Holland fue estabilizar
la cuota de mercado a lo largo del
ano en unos niveles que estuvieran
en linea con nuestros objetivos anua-
les. Histéricamente New Holland te-
nia unas cuotas de mercado segun
las cuales, en los dltimos trimestres
haciamos unas grandes penetracio-
nes, pero, debido al esfuerzo de fina-
les de ano, la cartera de clientes de
nuestros concesionarios se quedaba
reducida y en enero, febrero y marzo
haciamos unas cuotas muy bajas. El
objetivo fundamental de este afio ha
sido hacer un primer semestre que se
correspondiera con nuestra cuota ob-
jetivo del ano. Hemos hecho un es-
fuerzo importante en todas las accio-
nes que hemos puesto en marcha,
desde campanas de financiacion has-
ta acciones puntuales con algunos
modelos que nos han permitido obte-
ner unos resultados realmente bue-
nos y hemos crecido comparativa-
mente con anos anteriores del orden
de 4 puntos en los primeros seis me-
ses del afio. Es decir, estamos en una
posicién muy buena si la compara-
mos con afios anteriores, en cuanto a
cuota de mercado en el primer se-
mestre del ano se refiere. Este era
bisicamente el objetivo. De alguna
manera, a pesar de los problemas
que ha vivido el mercado, hemos
conseguido el objetivo que nos habi-
amos marcado.

@ Teniendo en cuenta el amplio
stock de rotoempacadoras en manos
de marcas y redes, ;hara falta traer
magquinas la préxima campafia?
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En las previsiones que hemos rea-
lizado y que vamos modificando en
funcién de cémo evolucionan los mer-
cados, realmente no contamos con un
stock grande de rotoempacadoras.
Evidentemente tenemos algunas por-
que no hemos hecho todas las ventas
que habiamos planificado debido a la
bajada de mercado que se ha produci-
do en este sector, pero desde luego si
que vamos a necesitar rotoempacado-
ras porque pretendemos mejorar nues-

kéUno de los
objetivos mas
importantes que nos
planteamos en New
Holland fue
estabilizar la cuota
de mercado a lo
largo del ano??

tra presencia en ese mercado, en el
que nuestra cuota no se corresponde
con las cuotas que tenemos en otros
productos. Quizds es en el producto
en el que tenemos una posibilidad de

crecimiento mayor precisamente por
nuestra baja presencia.

s Entre los grandes grupos, us-
tedes son los tnicos que disponen de
una maquina especifica como las
vendimiadoras. Esta ese mercado
desarrollandose sin prisa pero sin
pausa? (Esta estancado? ;[Cémo es
ese mercado para CNH Maquinaria
Spain?

El mercado de vendimiadoras estd
en evolucién. De hecho. la UE esta fi-
nanciando un Proyecto de Reestructu-
raciéon y Reconversion de la superficie
del vinedo. De los aproximadamente
420 millones de euros con los que
cuenta este proyecto, mas de la tercera
parte del mismo estd destinada a Es-
pafia y esto se transformard cn una
mayor necesidad de vendimiadoras. Y
dentro de Espana, La Mancha es la re-
gién en la que esperamos un mayor
impacto de la vendimia mecanizada.
Comparado con el mercado de las
vendimiadoras de nuestros vecinos
franceses, ain estd muy lejos de al-
canzar sus cilras en cultivos adapta-
dos a este tipo de mdquinas. Sin em-
bargo, en la zona de La Mancha,
creemos que se va a incrementar bas-
tante el mercado.

@ CNH también tiene maqui-
nas para espacios verdes profesio-
nales. ;Hay alguna posibilidad de
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que esas maquinas puedan venir al
mercado de Espana y Portugal?

Si, efectivamente, New Holland en
EE UU tiene una linea Garden con
una gran variedad de modelos y parte
de la gama es ya vendida también en
Europa. Los planes son de continuar la
introduccién en Espafia e Italia, si bien
estamos estudiando la fecha exacta.

W (Son conscientes de que para
hacer esa distribucién tendran que
crear una red distinta a la que tie-
nen actualmente?

Si, desde luego no podra ser con
Ja red actual que tenemos porque el
negocio es absolutamente diferente.
Tendremos que crear una red especifi-
ca para este tipo de productos y parte
de nuestra gente deberd apoyar ese ne-
gocio de manera dedicada y especifica
porque, desde luego, no se podra ha-
cer con los concesionarios que tene-
mos en la actualidad.

@ El grupo tiene una seccion
llamada ‘Autonomy’, que se ocupa
de adaptar sus vehiculos a las per-
sonas discapacitadas fisicas. Dentro
de esta politica de sensibilidad ha-
cia estas personas, ;va a hacer CNH
Maquinaria Spain algin tipo de ac-
cion especifica?

El proyecto ‘Autonomy’ tiene una
gran importancia dentro del grupo
Fiat, no solamente dentro de la agri-
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LCEl proximo afio
veremos los primeros
productos fabricados

con el concepto de
‘plataformas’??

cultura, sino en coches, autobuses, etc.
En el sector de la maquinaria agricola
tenemos un equipo responsable de
adaptar, en funcion de las discapacida-
des, nuestras maquinas a los potencia-
les clientes. No se trata de lanzar mo-
delos especificos para resolver los
problemas de las diferentes discapaci-
dades, sino de adaptar los modelos
existentes en el mercado, facilitando la
Jabor a los clientes que necesiten algtin
tipo de modificacién que les permita
gjercer una profesiéon a pesar de que
tengan discapacidades funcionales.

@ (;Qué maquinas veremos en
el mercado que sean novedad para
la campaiia 2002?

El esfuerzo que ha hecho New
Holland creando la nueva gama de co-
sechadoras CX ha sido importante y
ahora tenemos que rentabilizarlo, en
el sentido de que hemos iniciado su
comercializacién en esta campaiia.
Estamos seguros del éxito de esta nue-
va serie ya que tanto su tecnologia co-
mo su diseflo son totalmente innova-
dores. Ademas tenemos para la
préxima campafia un nuevo modelo
de empacadora gigante, la BB950,
que amplia la ya extensa gama de em-
pacadoras gigantes; por otro lado, en
los préximos afos continuaremos am-
pliando la gama de cosechadoras CX.

@ Transcurridos dos anos desde
de la creacion del Grupo, y en plena
voragine globalizadora a escala
mundial, en el caso de CNH, ;se
puede dar ya por terminado este
proceso?

Desde noviembre de 1999, cuando
se cred el Grupo CNH, fruto de la fu-
si6n de Case y New Holland, hemos
abordado el proceso de racionali-
zacion de fabricas, en unos casos cum-
pliendo con las exigencias tanto de la
CEE como del Departamento de Justi-
cia de EE UU en cuanto a desinversio-
nes y en otros casos por necesidades
internas. Los planes de reestructura-
cién de fabricas ya se han completado
en los distintos paises del mundo.
Ahora mismo estamos abordando la
reestructuracion de los procesos inter-
nos para poner en comun sistemas in-
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tegrados. Uno de los mds importantes procesos en re-
estructuracion es el de la Cadena de Suministros
(Supply Chain), que tiene una importancia estratégica
para la comparia y que nos permitird tener una infor-
macion precisa y detallada sobre los plazos de fabrica-
cion y suninistro de todos nuestros productos.

i Al igual que ustedes, su principal competi-
dor ha presentado recientemente nuevos productos
de cara a la préxima campaiia. Ahora que los mer-
cados no atraviesan sus mejores momentos, ;no re-
sulta excesivamente arriesgada esta apuesta de re-
novacion de gama?

Aunque el mercado no esté precisamente en Espa-
na en su mejor momento, la empresa estd implantada
a nivel mundial y hay mercados emergentes con posi-
bilidades de negocio en otras zonas del mundo. No
solamente es Europa la que dirige la estrategia de una
compaiiia como puede ser CNH. Apostamos por el fu-
turo de la empresa a nivel mundial.

Por otra parte, hay que tener en cuenta que los ciclos
econdmicos en este sector son de seis u ocho anos, y
aunque nos encontramos en la parte baja del mismo, 16-
gicamente tendremos en los proximos afios un aumento
de mercado. Aunque no alcanzaremos los niveles de ci-
clos anteriores en cuanto a nimero de unidades, la de-
manda de mayores potencias en los productos agricolas
y de mejores prestaciones tecnoldgicas permitirdn man-
tener el volumen de facturado a nuestros concesionarios.

i ;Puede comenzar a ser preocupante la situa-
cion si en EE UU se confirma una recesion econé-
mica importante?

Si, sin duda, la afirmacién de que en este sector
afecta mucho mds la climatologia que una situacion
de tension internacional es cierta hasta un determina-
do momento. Si esta tensién aumenta y Europa se ve
afectada y, si la recesién econdmica se confirma, en
este escenario no solamente se verd afectado el mer-
cado agricola, sino todos los sectores de la economia.
En este momento hay que esperar a ver qué ocurre.
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Entre 90y
177 caballos Vd.
estara seguro de elegir bien.

Cuando se busca la potencia y la traccion aliadas al
confort y al disefio, se compra un MAXXUM.
Consecuencias: La Serie MAXXUM MX repite el gran éxito
mundial de los MX-100, MX-110, MX-120 y MX-135 de forma que
CASE IH lanza 4 nuevos modelos, los cuales estan concebidos
para responder aun mejor a las necesidades de cada agricultor;

mas compactos y por ende, mas polivalentes, los nuevos modelos MX-90 C y MX-100 C, incorporan
todavia mas alta tecnologia y aun mas potentes y confortables los nuevos MX-150 y MX-170.

Vealos en el concesionario CASE IH mas proximo.

CASE i
.

Calle D, 38-40 - Zona Franca. Tel 93 336 95 00 - 08040 BARCELONA
http://www.automocion2000.es/caseih/
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ALBERTO SECO, Ing. Téc. y Disenador Industrial

(

TRACTORES
MEDIA

ANALISIS Y COMPARACION DEL DISENO DE

f he .-:i‘ﬂ {\’; ALGUNOS DE LOS TRACTORES MAS

| { ‘.
& i : VENDIDOS CON POTENCIAS COMPRENDIDAS
REN.“_JLT ARES 64:_952,5_ Y eam ENTRE LOS 140 Y 160 CV

e

tos modelos constituyen el tope de la serie de potencia

media-alta del fabricante o bien el modelo base de la ga-
ma de gran potencia, como el MF 8210. Aunque este factor in-
fluye en el disefio de un tractor, debemos tener en cuenta algu-
nos mds determinantes como, por citar algunos, las tareas para
las que se ha disefiado, el mercado, la tecnologfa, el coste o la
imagen corporativa de la marca.

Por encontrarse entorno a los 150 CV, en muchos casos es-

FeNDT FAVORIT 7

I3 Sral o A,

& ESTETICA

Estéticamente, podemos clasificar estos tractores en dos
grupos: los que tienen una vocacién mds internacional, como
los John Deere, New Holland, Case IH y Massey Ferguson, de
estilo mds convencional, y los tractores claramente europeos,
con formas mds innovadoras.

Los tractores de linea mds dura, como el John Deere 6910 S,
tienden a parecer més grandes, aunque su altura es inferior a la
media. El tamafo y la situacién de la cabina (ligeramente ade-
lantada) le ayudan también a conseguir un aspecto més podero-
so. Si bien su estilo es muy coherente, empieza a delatar su
edad. Pocas son las diferencias exteriores respecto a la Serie
6000 lanzada en 1992, quizés debido al alto grado de especifi-
cacion con el que se presenté en su dia. Los espejos telescopi-
cos, por ejemplo, fueron incorporados por el resto de marcas a
finales de los ‘90, mientras que John Deere los incorpord ya en
sus modelos 6000. Las modificaciones de disefio se han limita-
X do a unas extensiones mds grandes para los guardabarros trase-
VALTRA 8 ros y al cambio de la gréfica sobre la caracteristica linea amari-
R I1a de los John Deere.
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DE POTENCIA
ALTA

Radicalmente distinto, debido a la disposicién del motor
sobre el eje delantero, es el Valtra 8450 HiTech. A comienzos
de los ‘90 este capd largo fue disenado para montarse en los
Valmet junto a la cabina de la serie 3600 de Massey Ferguson.
Sin embargo, la ErgoCab que aparecid en 1996 se integra per-
fectamente en el estilo del tractor al ser sus lineas una prolon-
gacién del capé. Incluso los guardabarros traseros tienen cierta
inclinacién. El restyling ha sido ligeramente mds apreciable
que en el John Deere. Asi, desde el modelo 8400 ademds de los
emblemas (Valmet, Sisu Valmet, Valtra Valmet) han cambiado
los guardabarros delanteros, el tubo de escape se ha desplazado
junto al pilar derecho de la cabina, y en la serie HiTech el capd
es del mismo color que los paneles laterales (a elegir entre
ocho). La parte frontal conserva el caracteristico negro que ha-
ce que el tractor no parezca tan largo. No precisamente por la
situacién del motor, sino por sus lineas duras y cabina excesi-
vamente ‘rigida’, este tractor presenta un estilo antiguo respec-
to a la competencia.

La reciente serie TM de New Holland esta basada en la serie
M/60 introducida en 1996, sobre la cual los cambios estéticos se
reducen a la desaparicion del caracteristico color terracota de
Fiatagri, mas aceptado por el agricultor espafiol que el azul de
origen Ford. Las modificaciones del TM 150 respecto a los M
150/8560 vienen dadas por sus nuevas caracteristicas técnicas:
los nuevos contrapesos aumentan la longitud total entorno a los
560/640 mm, dependiendo de que el tractor esté equipado con el
eje SuperSteer o Ja suspension delantera Terraglide, que tam-
bién influyen en la distancia entre ejes. Para paliar estas diferen-
cias los guardabarros delanteros son dindmicos. El estilo del ca-
po, basado en la serie G/70 parece convertirse en la imagen de
marca de New Holland con la inminente incorporacién sobre la
nueva serie de tractores articulados TJ. La cabina, con diez afios
de antigiiedad, que fue inicialmente disefada para la serie 40 de
Ford, no encaja tan bien en el resto del tractor como en el caso
del Valtra, por ejemplo, y actualmente muestra un estilo anticua- iy .3 .
do. La incorporacion de la suspensién Comfort Ride hace que el , LANDINI LEGEND 160 DELTASIX |
tractor llegue hasta casi los 3 metros de altura. 0 : :
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Los guardabarros dindmicos evitan
su contacto con la carroceria y en
el New Holland TM 150 permiten
el aprovechamiento del giro incluso
con diferentes configuraciones.

En el Massey Ferguson 8210 Con-
fort la cabina heredada de la serie
8100 (1995) sobrevive mejor en el
nuevo milenio que la de Valtra y New
Holland al tratarse de un disefio vi-
sualmente mas ligero. A ello contribu-
ye la situacién de los pilares traseros
que dejan acristalados los 3/4 poste-
riores. El resto del tractor presenta un
diseno sencillo y muy refinado donde
destacan la parte frontal de la carroce-
ria, las caracteristicas bandas platea-
das de Massey Ferguson muy bien in-
tegradas y los guardabarros traseros
que suavizan las lineas mds duras de
la cabina. El cambio respecto al cua-
driculado disefio de la serie 8100 es
notable.

El Fendt Favorit 714 Vario, lanza-
do también en 1999 como el MF, in-
corpora la estructura de la cabina de la
anterior serie Favorit 500, que ya pro-
cedia de los Favorit 800 de 1993. Sin
embargo, se combina muy bien con
las lineas del capé gracias a la cubier-
ta del techo y a la forma en la que se
ha dividido el parabrisas frontal. El
trabajo de los disenadores sobre la
parte frontal de la carroceria es cierta-
mente original y més alla de quedarse
en un ejercicio de estilo, permite una
buena aireacién. Los guardabarros
traseros son quizds convencionales
pero incorporan unos pilotos que re-
saltan el estilo cldsico del tractor.

A diferencia de los anteriores mo-
delos y al igual que para la Serie 6000
de John Deere, el equipo de disefo
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partié exclusivamente de los compo-
nentes mecdnicos para la definicidn
de los MX Maxxum de Case IH. La
carroceria, de formas muy limpias, y
el ancho techo sobre la cabina (pese a
sus delgados pilares) consiguen una
imagen muy fuerte. Por otra parte, la
rejilla frontal recuerda excesivamente
a la de los New Holland. Desde el lan-
zamiento de este modelo en 1998 (un
aito después de la presentacion de la
serie) muy pocos han sido los cam-
bios, resumiéndose en unos contrape-
sos mas cortos y redondeados y la po-
sibilidad de incorporar guardabarros
delanteros anchos o estrechos en fun-
cién de los neumdticos. La reciente
inclinacién de las bandas con
los emblemas laterales segtin el
perfil del morro y siguiendo el
disefio de los MX Magnum, re-
sulta confusa al interferir con la
linea horizontal que divide el
capd.

Recientemente y tras la ad-
quisicién de la planta de Don-
caster, el grupo ARGO ha pre-
sentado los McCormick Serie
MTX basados en los Case MX
Maxxum. Asi, el MTX 155 se
diferencia exteriormente en la grafica
de la ‘nueva’ marca, la incorporacion
del color gris a la rejilla y la sustitu-
cién del color negro por el rojo.

Los Renault Ares de la gama 600
formaron una serie totalmente nueva
(ingenierfa y disefio) respecto a mode-
los precedentes de la marca francesa
cuando aparecieron en 1997. La origi-
nalidad de su estilo, donde desde los
guardabarros traseros (muy bien in-
corporados con las ventanillas 3/4)
hasta los contrapesos frontales estdn
relacionados con las formas de la ca-
rroceria, hacen que el 640 RZ S no ne-
cesite ninguna modificacién estética.
Destaca la influencia de los disenado-
res de Renault, que tanto aqui como
en los vehiculos industriales, saben
dotar a sus productos de una linea re-
lacionada de alguna manera con sus
automoviles.

El Same Rubin 150, introducido
hace dos afios, es un modelo basado
en el Agrotron. A diferencia de lo que
sucede con los modelos del grupo

AGCQO, Same Deutz-Fahr tiende a in-
corporar elementos comunes en sus
diferentes marcas. La estructura de la
cabina es la del Deutz, pero la visera,
los estilizados pilares C y los guarda-
barros traseros contribuyen a darle
una imagen mds acorde con la marca
italiana. Sin embargo, el capé se solu-
ciona con menor éxito al recargarlo
excesivamente. Es aqui donde el trac-
tor se hace visualmente pesado y no
muy coherente con lo logrado en la
cabina. Mucho mds interesante resul-
tan los primeros prototipos del Rubin
que presentaban una carroceria mas
inclinada y limpia.

La parte trasera del Same Rubin muestra un
cuidado por los detalles de estilo, pero la
situacion de la placa matricula resta

visibilidad.

Curiosamente, seis anos después
de su introduccién, el Deutz-Fahr
Agrotron sigue siendo el tractor de di-
seio mds llamativo del mercado. Su
forma de ‘burbuja’ es claramente dife-
rente a la competencia. La relacion
entre las superficies de la carroceria y
la cabina estd perfectamente resuelta.
Su imagen compacta disimula sus co-
tas exteriores, como la distancia entre
ejes o la altura, superiores a la media,
gracias a las formas ovaladas de la ca-
bina y a la reducida longitud del capo.
La inclinacién de su capo es el aspec-
to mas exclusivo del 150 MK III. En
este rango de potencia s6lo Steyr se
acerca a una carroceria tan inclinada.
Las modificaciones externas respecto
a la primera serie se resumen en una
nueva cubierta para la cabina pintada
de negro y unos guardabarros traseros
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Las formas redondeadas dominan la
estética de los nuevos Legend y mejoran la
visibilidad. Por otra parte, la cabina, al
igual que las de New Holland y Massey
Ferguson, presenta una distancia bastante
menor entre los pilares delanteros que
entre los centrales.

que cubren la anchura de las ruedas.
Por otra parte, se echan de menos
unos guardabarros dindmicos que
ayudasen a reducir su radio de giro.

El Landini Legend 160 Deltasix,
es el tractor mds reciente de los anali-
zados, si bien hereda la cabina y el es-
tilo de la serie Mythos introducida en
1999. Como el Same, no puede negar
su disefio italiano, aunque en este caso
sus formas mas originales vienen del
cap6 y los contrapesos delanteros.
Landini renueva la serie Legend con
una carroceria sin €squinas, nuevos
emblemas y unos faros redondos que
sustituyen a los mds originales con
marco metalizado de la anterior serie.
La cabina presenta una mayor superfi-
cie acristalada y al igual que MF.
Fendt y Renault, tiene ventanillas so-
bre las esquinas traseras.

AMBIENTE DE
I TRABAJO INTERIOR

ACCESO A CABINA

Al subir a los diferentes modelos
se aprecian las primeras diferencias
funcionales. El Valtra ofrece un acce-
so comodo y rapido debido a la plata-
forma de la cabina mas cercana al sue-
lo. La orientacion de los peldarios y la
situacion de las manillas de las puer-
tas son también puntos fuertes. En el
MF y el NH, por el contrario, las ma-
nillas son mas incémodas de alcanzar
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pero por otra parte los peldanos per-
miten un acceso sin obstaculos. algo
que no se da en el Same a causa del
protuberante depdsito de combustible.
El angulo de apertura es muy genero-
so en los Fendt, Case 1H y New Ho-
lland, pero el John Deere es el tnico
que nos permite apoyarnos en el asi-
dero de la puerta sin temor a que €sta
se cierre. La transicion de la escalera a
la platatorma de la cabina gracias a la
continuidad entre los asideros exterio-
res e interiores es lo mds destacable
del Renault. Este modelo junto con el
Fendt dispone de escaleras con exce-
siva pendiente (casi verticales). La in-
clinacion es mucho mds comoda en
los Deutz, John Deere y Case IH, aun-
que en este ultimo el primer peldafio
estd demasiado expuesto a golpes por
superar con algunos neumadticos la an-
chura del tractor.

El NH y el Landini son los tnicos
que no ofrecen proteccién entre las
ruedas traseras y los peldanos. El ac-
ceso por la puerta derecha sigue sien-
do la asignatura pendiente de la mayo-
ria de los fabricantes analizados. La
situacién del acelerador interfiere en

La escalera del Renault Ares es casi vertical
y el ultimo peldano es demasiado interior
respecto a la platatorma de la cabina. Por
otra parte, la cabina Hydrostable es un
ejemplo de la atencion que actualmente sc
da a las necesidades del conductor.

todos los modelos salvo en el Valtra.
El monitor Vario dcl Fendt, el espejo
interior del New Holland y las conso-
las laterales de Case IH. John Deerc y
Massey son otros obstdculos a superar
al acceder desde la derecha.

CONTROLES

Una vez dentro de la cabina, el di-
seno y disposicion de los mandos nos
dan una primera impresién sobre la
conduccion y el manejo de los dife-
rentes mecanismos dcl tractor. los
tractores con mayores ventas globales
(destinados también para el mercado
norteamericano) como son ¢l John
Deere, el Case [H. el New Holland y
el Massey ofrecen un uso mds directo,
siendo su conduccion ficil incluso pa-
ra los no iniciados en ninguna de estas
marcas. Algo que también se agradece
del Valtra, donde los mandos se agru-
pan de forma mds coherente que en cl
Landini. Por otra parte. el Fendt y el
Same son tractores claramente euro-
peos que necesitan de una lectura del
manual y horas de prictica para apro-
vechar las posibilidades que ofrecen y
finalmentc conseguir una conduccion
mds comoda. El Renault ofrece un di-
seno claro que combina las cualidades
de los tractores europeos y del resto.
El Deutz-Fahr es quizds el mas efecti-
vo al exhibir nuevos controles que
gracias a su codificacion por colores y
a una acertada grdfica permiten su fi-
cil aprendizaje.

Analizando los mandos en detalle
nos damos cuenta de que cada fabri-
cante ha optado por diferentes formas
de control, aun cuando los mecanis-
mos son de origen similar. como es el
caso de las transmisiones ofrecidas
por Renault y MF. La transmisién del
primero se basa, como las del Case IH
y el John Deere, en un inversor a la iz-
quierda del volante y una palanca con
botones para las funciones powershift.
En el New Holland se sustituye la pa-
lanca por un mando ergondmico que
aloja los botones powershift, no en
vano el Power Command es una trans-
mision totalmente automdtica. El Lan-
dint y el Valtra resultan mds incémo-
dos al tener dos palancas ademds del
inversor. Por otra parte, el modelo fin-
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landés se suministra con el inversor a
un lado u otro del volante, segin las

necesidades del usuario. Algunas
transmisiones pueden ser controladas
con mandos diferentes que sin embar-
go realizan las mismas funciones: en
el Deutz las 4 velocidades powershift
pueden seleccionarse con los botones
de la palanca o mediante una palanca
adicional, en el Massey las velocida-
des pueden cambiarse también me-
diante el inversor Power Control y la
sofisticada transmision de variacion
continua del Fendt ofrece la posibili-
dad de invertir la marcha desde el
joystick o bien desde un inversor cla-
sico junto al volante. El Same es el
tinico modelo analizado sin inversor
proximo al volante, si bien el cambio
de sentido se realiza desde el joystick.
La situacién del acelerador manual es
la acertada en todos los modelos salvo
en el Valtra, donde su movimiento
vertical es incémodo, y en los Landini
y Fendt donde estd demasiado atrasa-
da, aunque el uso de este mando sea
anecdotico con la transmision Vario
de Fendt.

La situacion y el dngulo de las pa-
lancas que controlan los distribuidores
o vilvulas hidrdulicas es demasiado
retrasada para permitir una operacion
cémoda en el New Holland, el Valtra
y el Same. Por el contrario, estos con-
troles se han situado correctamente en
el Case [H. El mando en cruz que con-
trola dos valvulas solo se ofrece de se-
rie en el Landini, el Fendt y el Deutz,
lo que les hace idéneos para el monta-
je de una pala frontal. Curiosamente,
en el Agrotron el inversor de la trans-
misioén no se monta de serie. El men-
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En la cabina del Deutz-Fahr Agrotron
los controles de color rojo gobiernan
el motor y la transmision, los azules
las valvulas, los verdes el enganche de
tres puntos y los naranjas la toma de
fuerza. Las formas de estos mandos,
diferentes dependiendo de los
mecanismos, y su marcaje
contribuyen tambien a que el tractor
pueda ser conducido por alguien sin
experiencia con Agrotrons.

tESe distinguen dos
grupos de tractores:
los dirigidos a un
mercado mas global
y los claramente
europeos?’

cionado inversor Power Control de
Massey, hace que este tractor sea tam-
bién ideal para el manejo de pala fron-
tal mediante el pequeiio joystick op-
cional SMS similar al del Fendt.

La situacién de los mandos del en-
ganche de tres puntos es por Jo general
la més desfavorable (lo que facilmente
se aprecia en el Landtronic de Landi-
ni) al ser accionados o programados
con menor frecuencia que los anterio-
res controles analizados. En el Case

Si bien la transmision Vario del modelo
aleman de AGCO es tecnoldgicamente
mas avanzada, el inversor Power Control
del Massey Ferguson simplifica las
operaciones que requieren multiples
maniobras, dejando libre la mano derecha
para accionar otros controles.

IH y el Same los controles de preci-
sién estan incluso protegidos debajo
de una tapa. Mientras que algunas
marcas confian en mandos tipo ruleta
para conseguir una facil operacion, co-
mo en el sistema Autocontrol de Val-
tra, otras como Renault y su sistema
TCE 20 confian en botones lo que ha-
ce que algunas puestas a punto sean
mds lentas. Tanto el elevador electré-
nico del New Holland como el del
John Deere (en el que se basa el tractor
inglés) ofrecen una operacién clara y
sencilla. Es de resaltar el elevador ré-
pido del enganche en el extremo del
apoyabrazos del Deutz MK3, lo que
resulta muy cémodo. En el Fendt, al
igual que sucede con la transmisién y
las véalvulas hidrdulicas, el elevador se
controla y programa mediante el joys-
tick y la terminal Vario.

En los Case TH, Deutz-Fahr, John
Deere, Landini, New Holland y Valtra
la velocidad de la toma de fuerza se
selecciona mediante una palanca retra-
sada, respecto al respaldo del asiento.
En el Renault esta palanca se encuen-
tra escondida entre el asiento y la con-
sola lateral. Todos estos modelos in-
corporan la parada de emergencia de
la tdf en zonas mds accesibles, como
son la consola o uno de los pilares cen-
trales. En el Massey Ferguson la selec-
cién de velocidad y la parada auxiliar
se combinan de forma ingeniosa en un
Unico interruptor giratorio. Por el con-
trario en el Same y el Fendt la parada
de la tdf se debe realizar mediante pe-
quefios botones, lo que puede crear
confusién en caso de emergencia.

El asiento giratorio, ofrecido por
la mayoria de los fabricantes, permite
una mejor vision de los aperos traseros
y facilita el manejo de los controles
como el enganche y la toma de fuerza.
Destacan el giro de 180° en el Valtra y
los 25° a derecha e izquierda en el Re-
nault. Landini y Fendt son los dnicos
con cinturdn de seguridad de serie.

INDICADORES Y CONSOLAS
La informacidn sobre el funciona-
miento del tractor se reduce a la con-
sola central en los Case IH, John Dee-
re, Landini y Same que combinan
relojes analdgicos e indicadores digi-
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El Fendt es un tractor especificamente
disenado para operaciones que
requieran el uso del enganche frontal
junto con el trasero, algo también
apreciable en la distribucion de los
controles en la cabina.

tales. En el Deere esta consola es
orientable con el volante, en el Case
[H el lay-out es muy ldgico, el Landini
ofrece una informacién escueta y el
Same un display muy pequefio para
mostrar la gran cantidad de tareas pro-
gramadas que permite este tractor. El
resto de modelos se sirven de monito-
res adicionales para describir funcio-
nes de la transmisién (Deutz, New Ho-
lland y Valtra) o del enganche
(Renault). El Massey Ferguson incor-
pora la terminal Datatrontc Il que ade-
mds de base de datos para diferentes
aperos, entre otras funciones permite
programar el caudal y el tiempo de
operacion de las vélvulas. La terminal
Vario del Fendt es un sistema mds
complejo que mediante 6 botones y 3
diales posibilita ademds programar la
transmisién, las electrovalvulas y el
enganche de tres puntos, mostrandolo
€n un monitor en color.

El aspecto interior varia desde el
buen acabado de los paneles en tonos
marrones de John Deere a los grises
oscuros de Same, Case IH, New Ho-
lland, Deutz y el gris frio de aspecto
mas econ6émico de Landini que sin
embargo facilita su limpieza. En el
Fendt y el MF los tornillos que sujetan
los paneles son excesivamente visi-
bles. Destacan el refinamiento del Val-
tra en la consola central y el volante y
los diferentes materiales utilizados por
Renault para la consola derecha.
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VISIBILIDAD

En general, la visién desde el inte-
rior de la cabina depende de su propia
estructura, de los elementos exterio-
res, de la carroceria y de la situacion
de todos ellos. Asi. el Deutz-Fahr ana-
lizado es el tractor que ofrece la mejor
visibilidad hacia adelante gracias al
capd muy inclinado y compacto, a los
delgados pilares de la cabina y a los
tubos de escape y filtro que copian la
forma de estos pilares haciéndose
préacticamente invisibles. Por lo que
resulta ser un tractor ideal para traba-
jar con aperos y/o palas frontales. El
Same desaprovecha las cualidades de
esta cabina al disponer de un tubo de
escape que surge a media altura de su
morro convencional, interfiriendo so-
bre la parte derecha del parabrisas. El

b€l a seguridad es
fundamental en el
diseno y disposicion
de los
accionamientos
exteriores del
enganche y la toma
de fuerzal’

tubo de escape limita la visibilidad
frontal de igual manera en el Landini
y el New Holland. En estos dos tracto-
res la anchura entre los pilares delan-
teros es menor que entre los interme-
dios, limitando la visién y dando lugar
a parabrisas estrechos. En el MF el tu-
bo de escape, pese a su forma recta,
no supone ningin obsticulo ya que
estd lo suficientemente lejos del pilar
derecho. Los extremos suavizados de
la carroceria del Fendt mejoran la vi-
sibilidad alrededor del capd, hacia
aperos frontales, pero los tubos exte-
riores se encuentran demasiado cerca
de los pilares. En el Case [H el tubo

de escape, por su anchura, es tambicn
visible desde el interior y, por otra
parte, la altura de la plataforma de la
cabina y el ancho parabrisas minimi-
zan los inconvenientes de un capd
convencional. como en el caso del
John Deere. El Renault exhibe la cabi-
na con el parabrisas mds ancho, ofre-
ciendo una vista panordmica. Ademds
tiene la mejor visibilidad sobre la ca-
rroceria, después del Agrotron, gra-
cias a la caida final del capd. La esca-
sa altura de la plataforma de la cabina
del Valtra sitda al conductor detrds de
un largo morro y lc ofrece la peor visi-
bilidad sobre el motor de entrc los
modelos analizados. El parabrisas
frontal dividido por la estructura de la
cabina y la gran anchura de la consola
central eliminan las posibilidades de
visibilidad lateral que podria ofrecer
la reducida anchura del capd en la
unién con la cabina.

Pese a que la ErgoCab dcl Valtra
tiene mucho fondo detras del asiento,
como en el New Holland la visibili-
dad trasera se ha mejorado debido a
las amplias ventanas anadiéndose ade-
mds un espejo interior para el engan-
che. Las cortas cabinas de John Deere
y Case IH ofrecen una buena visibili-
dad sobre los brazos del enganche.
Los Deutz y Same permiten las mejo-
res vistas laterales, pero el modelo ita-
liano pierde las ventajas de la ventana
inferior trasera por la situacion de la
matricula. Massey Ferguson, Fendt,
Renault y Landini optan por cabinas
con lunetas en los 3/4 posteriores opti-
mizando asi la visibilidad sobre ape-
ros de gran anchura.

La anchura variable de la carroceria del
Valtra de cara a mejorar la visibilidad
lateral es un aspecto mejor aprovechado
por otros tabricantes como John Deere y
Case IH en sus series 8020 y MX Magnum.
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En general, los espejos exteriores
telescOpicos ofrecen una gran visibili-
dad hacia atrds, sobre todo en los Landi-
ni y Renault, de generosas dimensiones.

ESPACIO INTERIOR

La gran amplitud de la cabina del
Valtra y su suelo totalmente plano ha-
cen que sea facil de limpiar y el movi-
miento en su interior sea comodo. Sin
embargo el espacio es mayor en la zo-
na comprendida entre los pilares de-
lanteros e intermedios del Renault; zo-
na muy desaprovechada en el Landini
y el New Holland. La cabina del Ares
destaca también por su altura interior.
Por el contrario en el Fendt, la colum-
na central debajo del volante resta es-
pacio para los pies y su techo resulta
ser bajo. Las consolas laterales del Ca-
se IH y del Deere restan espacio inte-
rior y pueden resultar agobiantes, algo
que, New Holland y sobre todo Mas-
sey han solucionado con una disposi-
cién escalonada de los mandos. Las
formas orgénicas de las cabinas de los
Deutz y Same ofrecen un aspecto de-
sahogado. a lo que contribuyen los 6.5
metros cuadrados de superficie acris-
talada. Otra virtud de esta cabina es el
espacio (dos compartimentos cerra-
dos) dedicado al almacenamiento de
comida, bebidas, papeles o incluso pa-
ra un botiquin. algo a lo que Fendt y
Landini no han prestado mucha aten-
cién. El Renault tiene diferentes de-
partamentos sobre la aleta derecha pe-
ro sin ningdn tipo de cubierta y un
porta bebidas en el techo, como el MF.
John Deere y New Holland optan por
cubrir sus compartimentos laterales.
Case [H y Valtra se conforman con zo-
nas abiertas para almacenar piezas, co-

La distribucion interior de la cabina
en el John Deere resulta muy
coherente, aunque la consola derecha
es demasiado grande.
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mo Massey Ferguson que, sin embar-
go, esconde un hueco debajo del
asiento tapizado para el pasajero. Los
asientos adicionales de Case IH, New
Holland y Renault son de construccién
mas fria y sencilla. El del Fendt no
ocupa espacio plegado y ademas cuen-
ta con cinturén de seguridad, pero su
base y respaldo son pequefos. John
Deere ofrece un asiento opcional con
suspension. En los Same y Deutz se
aprovecha la forma de la aleta para
construir el respaldo y no interfieren
en el acceso al asiento del conductor.
La anchura de la cabina y la situacion
del freno de mano parecen haber obli-

tE1a vision desde el
interior de la cabina
depende de la
estructura, de los
elementos exteriores,
de la carroceria
y de la situacion de
todos ellos??

gado a Landini a situar el asiento del
pasajero detrds de la posicién de con-
duccidn. Valtra lo sitda también en es-
ta zona aunque en este caso el acceso
es menos complicado.

Ademds de los espacios bien dise-
fiados, las nuevas tecnologias también
contribuyen especialmente al confort
del agricultor con la suspension de la
cabina y los ejes. El Ares 640 RZ S es
el dnico modelo sin suspensién en el
eje delantero, algo que no incide de-
masiado en el confort al contar con la
cabina Hydrostable, totalmente sus-
pendida. Por otra parte, en el Rubin
150 echamos en falta la sensacional
cabina autonivelante Galileo que Sa-
me ofrece en tractores mayores.

Si bien en el Case IH los paneles laterales
son facilmente desmontables, el control
del nivel del liquido refrigerante se puede
efectuar visualmente a través de la rejilla
lateral pertorada.

AMBIENTE DE
§ TRABAJO EXTERIOR

MANDOS Y CONTROLES EXTERIORES

Exteriormente, la aportacion del
diseno en la parte trasera del tractor
contribuye a minimizar las posibles
situaciones de peligro debidas a com-
ponentes mecdnicos en movimiento.
Asi por ejemplo, todos los modelos
tienden a situar los accionamientos
exteriores del enganche y la tdf a una
distancia prudencial de estos mecanis-
mos pero la situacién mds alejada en
los Deutz, Fendt, Massey Ferguson y
Valtra es mas coherente que en el res-
to. El Renault sélo permite movimien-
tos limitados del enganche y ofrece
botones de desembrague instantdneo
de la tdf. En el Deutz-Fahr y el New
Holland el accionamiento exterior ha
sido ralentizado.

En el Valtra la tercera vélvula se
sitda junto al guardabarros limitando
su acceso y en el Case 1H la situacién
de las vélvulas a la derecha puede difi-
cultar la conexion de aperos desde la
izquierda. En cuanto a la codificacion
de estas vdlvulas New Holland y
Deutz optan por pegatinas de colores
que pueden desprenderse a diferencia
de Fendt, MF y Same que muestran
una codificaciéon mds clara y persisten-
te en el tiempo con tapas de plastico de
colores diferentes. EI Renault monta
tapas de plastico pero sus colores no
diferencian los grupos de vélvulas.
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MANTENIMIENTO

Si bien todos los tractores permiten facilmente re-
alizar funciones bdsicas como comprobar el nivel de
aceite del motor y reponerlo, el acceso al motor y
otros componentes €s un aspecto a mejorar en muchos
modelos. En el John Deere la carroceria es compleja al
constar de paneles desmontables, puertas laterales y el
capd que se levanta hacia atrds. Es necesario, por
ejemplo, desmontar la rejilla frontal para llegar a la
bateria. Si bien el Valtra carece de capé abatible, resul-
ta sencillo desmontar los paneles laterales. Case 1H,
Deutz-Fahr, Same y Landini combinan capds abatibles
y paneles laterales. Los dos primeros esconden la ba-
terfa detrds de la escalerilla. En el Renault el frontal
facilmente abatible da acceso al radiador y al filtro de
aire, pero las cubiertas laterales desmontables resultan
pesadas. Este inconveniente no se da en el Fendt, ya
que tanto el frontal como la parte trasera de la carroce-
ria son abatibles. El mejor sistema es del Massey Fer-
guson y el New Holland con cap6s abisagrados de una
sola pieza. De todas formas ninguno de los vehiculos
analizados ofrece un acceso tan limpio como la serie
CVX de Case [H-Steyr con carroceria abatible hacia
atrds 90°.

De entre otros muchos aspectos que podriamos
tratar en este apartado resulta interesante analizar los
contrapesos frontales. Aunque algunos fabricantes
ofrecen bloques tnicos que requieren el uso de otras
mdaquinas para su montaje y desmontaje, el disefio de
las placas individuales incide sobre su manipulacion
sin accidentes. Asi, Case [H, Valtra y Renault cuentan
con las piezas de menor peso (35, 37.5 y 38 kg, res-
pectivamente) facilitando su manejo. Los del New
Holland, por el contrario, son muy pesados (45 kg) y
la situacion del asidero es, cuando menos, curiosa. Si
bien la forma de los asideros es correcta en las piezas
del John Deere, sus 50 kg son excesivos.o

FE DE ERRATAS

« En el anterior articulo sobre disenio industrial de la ma-
quinaria agricola, publicado en nuestro numero de Julio,
en la pagina 71 se dice, como pie de foto, que la imagen
corresponde a la segadora autopropulsada de Krone,
cuando en realidad era la cosechadora-picadora de
maiz/forraje ‘Big X', de esta misma marca, y que se pre-
sentara en Agritechnica 2001.

- En este mismo articulo, en la pagina 76, también como
pie de foto se dice que la serie Magnum es la primera
gama nacida de la fusion New Holland/Case IH. Los
Magnum fueron el primer producto comun, presentado
en 1988, de la fusion entre JI Case e International Har-
vester Company, de 1985. La fusion entre NH y Case IH
data de 1999 y su primer producto comun es la nueva
serie de tractores articulados New Holland TJ, presenta-
da este ano y basada en la serie STX, de Case IH.

eyl .
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Las sembradoras Kuhn p?ra_ siembra
directa, garantia de rendimiento

SAVERNE. Francia
Kuhn ha desarrollado
unas maquinas de siem-
bra directa en las que
‘estan presentes las ulti-
mas innovaciones tecno-
logicas a nivel mundial.
Los modelos SD 3000,
SD 3000P y SD 4000 per-
miten llevar a cabo la pre-
paracion 'y siembra de
manera directa y sin tra-
bajar la tierra. Con
anchos de trabajo que van
de 3 a 4 metros y con =
anch pZSibmda‘::e q?lz Sembradora modelo SD 4000.
anchura de transp
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KUHN: CUANDO

© B & H comuicasione Imagen

SEMBRAR ES UN ARTE

v Las sembradoras de siembra directa Kuhn son el
resultado de una experiencia profesional

¥ Menor duracion en los tiempos de trabajo con la consiguiente
reduccion de gastos

+ Anchos de trabajo de 3 y 4 metros

v Eje de giro vertical y dos discos abridores para preparar
mejor el enterramiento de la semilla

« Discos sembradores con raspadores, e independientes
montados en paralelogramo
Sembradora modelo SD 3000. P g

v Ruedas de transporte que también aseguran el control de
profundidad durante el trabajo

KUHN ES UNA MARCA COMERCIALIZADA POR COMECA Y SU RED DE CONCESIONARIOS
Poligono ‘El Balconcillo’ « Lepanto, 10 ¢ 19004 Guadalajara » Tel.: 949 20 82 10 » Fax: 949 20 30 17

e-mail: comeca@comeca.es




New Holland.
na familia en constante evolucion.

Gracias a la exclusiva transmision Powershuttle™
(Inversor electrohidraulico), podras cambiar facilmente de
direccion aumentando tu productividad.

TLIOO ewHou

'y

/
Este versatil tractor dara un mayor valor a tu inversion. Los

sistemas Powershuttle™ y Electronic Draft Control son las
soluciones mas avanzadas para incrementar el rendimiento.

Para mayor informacion sobre productos, servicios y financiacion, péngase en contacto
con su concesionario New Holland mas cercano.
Visite nuestra pagina web: www.newholland.com/es

Y%
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472 FEriA DE SAN MIGUEL (LERIDA, 26/30 SEPT.)

VEHICULOS DE TODO TIPO

l a ausencia de ganado quedé
netamente paliada con el nota-
ble incremento de turismos y

vehiculos industriales. De hecho, en

determinadas zonas del recinto daba

la impresién de ser un certamen gene-
ralista de muestras, siempre con un

Ll agrozécnica

papel preponderante de la maquinaria
agricola, que, no obstante, apenas ce-
dié espacio.

Entre las novedades mdis impor-
tantes del certamen, referidas a nues-
tro Sector, se encontrd la cosechadora
de cereales CX, de New Holland, que

recibi6 el segundo premio del Concur-
so de Novedades. Otra cosechadora
que causé sensacidon en el certamen
ilerdense fue la Medion de Claas, al
igual que los modelos de Laverda que
estuvieron presentes en la feria por
primera vez.
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Lérida ha contado histéricamente en septiembre con
un certamen de marcado caracter agricola, donde la
maquinaria de este tipo brillaba en todo su esplendor.
Pero en la edicion de este afo, el sector de
automocion acaparé un protagonismo notable; llegé a
parecer, incluso, una feria de muestras.

Pope
-y ‘I‘..”‘.I':‘ ‘.

UNA PUBLICACION DE
&' ', GALARDONADA
EN LERIDA

El libro escrito por el Prof. Luis
Marquez ‘Maquinaria para la
preparacion del suelo, la
implantacion de los cultivos y la
fertilizacion’, perteneciente a la
coleccion ‘Cuadernos de
En el capitulo de tractores destacé la nueva linea Agronomia y Tecnologia’, de la
de McCormick y el estreno de la nueva gama de fru- editora Blake & Helsey, fue
teros, vifieros y articulados de John Deere. gul.u.r‘donud? en la trigésima
En preparacion del terreno, la gran novedad llegé e‘.’"i“’" del ‘Premio del Libro
: e - Agrario’, convocado en el marco

con los arados Overum, marca comercializada en 5 o
. . , de la feria de San Miguel.

nuestro pais por Howard Ibérica, que gozé de su pro-

pio stand en Lérida.o
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empresa

TrACTOMOTOR INDUSTRIAL

MEDIO SIGLO DE GALIDAD

TRACTOMOTOR INDUSTRIAL ES UNO DE LOS POCOS FABRICANTES ESPANOLES DE MAQUINARIA
AGRICOLA, CON UN VOLUMEN DE PRODUCCION NOTABLE, QUE AUN PERMANECEN EN EL MERCADO.
COMENZO EN 1956, Y A LO LARGO DE ESTOS CASI 50 ANOS HA LOGRADO COMPLETAR UNA GAMA DE
PRODUCTO QUE LE PERMITE COMPETIR EN VARIOS NICHOS DE MERCADO DURANTE TODO EL ANO.

ractomotor Industrial, S.A. na-
Tcié en 1956 como empresa de

reparacién de tractores, pero
rapidamente su actividad laboral abar-
¢é nuevos campos. Primero comenzé
la fabricacién de gradas de discos, en
atencién a la demanda de sus clientes,
y mads tarde, las propias necesidades
del mercado motivaron la fabricacion
de otro producto representativo de la
empresa, el subsolador. “Eran mdqui-
nas de camparia, por lo que necesitd-
bamos otro producto para cubrir el
afio”, explica Luis Ramén Martinez,

agrotécnica

gerente de la empresa e hijo de uno de
los dos socios fundadores. Tras la gra-
da de discos y el subsolador, la fabri-
cacion se centrd en remolques espar-
cidores de estiércol y cisternas y fue
asi como se convirtié en uno de los
pocos fabricantes de aperos con na-
cionalidad espafiola que actualmente
existen en el mercado.

“Cuando se abrieron las fronteras
con Europa entraron empresas de una
capacidad mucho mayor a las espa-
fiolas, tanto en investigacion como en
inversiones. Nosotros, por suerte, so-
bre todo en la grada de discos y en el
subsolador, hemos estado siempre en
cabeza a nivel nacional. Con mucho
esfuerzo hemos ido modificando las
mdquinas para que estén a un alto ni-
vel”, explica Martinez. Desde su pun-
to de vista, en Espaia sigue habiendo
un mercado importante para estos pro-
ductos “y nosotros lo estamos mante-
niendo. Luchamos por ello”.

Existen dos claras distinciones
dentro de la estructura interna de
Tractomotor. Por un lado, se encuen-
tra la empresa industrial dedicada a la
fabricacién de productos y, por otro,
la empresa dedicada a la comerciali-
zacién de los mismos, denominada
Hiper-Camp. “Siempre ha sido mds
facil comercializar productos que fa-
bricarlos”, comenta el gerente.

Para el futuro, el principal proyec-
to que tiene la empresa es mantener
una serie de productos de fabricacion
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propia en los que cada vez se busque
mds calidad y novedad. Martinez
apuesta por la especializacion. Desde
su punto de vista, el futuro del fabri-
cante, por lo menos en Espafia, estd en
la especializacién de un producto, no
en una diversidad de gama.

Segun Martinez, la filosofia de la
empresa siempre ha sido presentar no-
vedades los primeros. “Hoy en dia la
tecnologia estd en manos de todos y
mds en este sector. No podemos espe-
rar a ver qué saca la competencia”,
senalo.

& ASOCIACIONISMO

La tendencia a medio plazo de la
empresa pequefas, seglin el gerente,
es asociarse y pertenecer a grupos que
permitan disminuir los costes. Tracto-
motor forma parte de la Asociacién de
Fabricantes de Exportacion de Maqui-
naria, FEMAC, de Catalunia asi como
de ANSEMAT.

Asimismo, destaco el protagonis-
mo que van a acaparar las empresas
de servicio en el futuro. “Esto da un
poco de miedo. Hav muchos fabrican-
tes, que piensan que se perderdn posi-
bilidades de ventas. Sin embargo, la

tierra a trabajar serd la misma por lo
que las posibilidades del mercado se-
guirdn siendo las mismas”. No obs-
tante, el empresarto opina que trabajar
un solo producto, a pesar de ser fabri-
cantes, sera dificil por lo que tendrin
que buscar fronteras fuera. “Queddn-
donos en Espaiia no vamos a tener su-
ficiente. Si no se tiene bastante con

Luis Ramon Martinez, Gerente de TRACTOMOTOR.
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los propios productos hay que buscar
otros v comercializarlos™.

Respecto a la red de ventas co-
mentd que la tendencia la marcan las
grandes empresas. “Creo que van a
quedar dos o tres distribuidores de
aperos en las provincias, con unas fir-
mas determinadas de gran nivel y lo
demds bajard mucho de categoria en
cuanto a producto. Digamos que ha-
bra una primera linea que ofrecerd un
producto de relacion calidad-precio
alto con unas garantias altas, v todo
lo demds bajard a una segunda divi-
sion”,

Destacéd que la figura del distri-
buidor de aperos ya casi no existe y
que la del aprendiz ha desaparecido.
“Quedan muy pocos y es dificil en-
contrar jovenes que quiera dedicarse
a este negocio. Lu mayoria de las ca-
sas comerciales que venden maquina-
ria agricola en Espana son casas de
tractores y eso es un problema para el
aperista. Preferimos distribuidores
que tengan una persona dedicada so-
lo a los aperos”. Martinez destacéd
que, a pesar de todos los inconvenien-
tes que ha tenido que afrontar el sector
en los dltimos meses, los resultados
de Tractomotor no serdn inferiores a
los del ano pasado. “Incluso pueden
resultar algo mejores”, finalizé.o
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Teneis motivos

para ser aficionados

Nueva MLT. Cargar, ensilar, desensilar, distribuir, almacenar, remolcar, limpiar, vibrar...
En: cereales, granos, remolacha, patatas, paja, silos, algodén, estiércol, olivos...

Las Manitou han sido concebidas para ser el mejor auxiliar

de su finca, de su ganaderia, de su industria. Asi, no resulta
MANITOU { o
OFICINA DE WFORMACION  sorprendente que Manitou sea para miles de L i i
EN ESPARA .
TEL agricultores y ganaderos en todo el mundo, .
91 622 13 24 R @

P la Referencia.
91 622 17 49

V'S MANITOU

EL EXPERTO EN MANUTENCION AGRICOLA

DON Atlentigua Fees




Motocultores Pasquali, S.A.
Compositor Schubert, 7 » 08191 - RUBI (Barcelona) Espafia
Tel.: 93 588 41 42 « Fax: 93 588 49 91
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La Jornada Agricola
que organiza
Agroquimica Molina
volvio a constituir este
ano todo un exito. Unas
600 personas
acudieron a la
convocatoria para
observar las
posibilidades que
ofrecen los productos
de las numerosas
marcas distribuidas por
esta empresa alcarrena.

agrosécnica

CADA VEZ
MAS PUBLICC

as marcas colaboradoras fue-
ron: Julio Gil, Kverneland,
Jympa y Talleres Mur, en ma-

quinaria agricola; lubricantes Agip;
semillas Senasa; pulverizadores Ma-
kato; Dow AgroSciences, Dupont,
Aventis y Basf en fitosanistarios; abo-
nadoras Amazone; remolques Cama-
ra; soldadoras Galagar; y herramien-
tas Irimo.

La zona de influencia de este dis-
tribuidor se extiende a la comarca de
Molina de Aragén (Guadalajara) y de-
terminados puntos de Teruel, Zaragoza

ANGEL PEREZ

y la propia provincia de Guadalajara.
Las principales novedades mostradas
durante la demostracion llegaron de la
mano de Julio Gil, con un chisel mon-
tado junto a grada de discos, ademas
de los arados de cohecho —conocidos
como ‘araflas’—, apropiados para esa
zona, y su contrastada linea de sem-
bradoras neumaticas.

Una de las maquinas que mas in-
terés desperté fue un arado de verte-
dera de 7 cuerpos reversible, de Kver-
neland. Segin los organizadores, “no
hay ninguno en toda la provincia”.
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“ES LA MEJOR FORMA DE ACERCAR
LAS NOVEDADES A LOS
AGRICULTORES”

ulio Gil es la marca que mayor nimero de maquinas
Japorta a la demostracion de Molina de Aragén. En su
opinion, la convocatoria fue “todo un éxito a nivel de pii-
blico y presentacion de novedades’, aunque “peores ex-
pectativas de ventas porque hemos visto que la gente no
se ha acercado tanto como otras veces a observar el tra-
bajo de las mdquinas”.

Este tipo de actividades vienen ofreciendo “muy bue-
nos resultados” a este fabricante nacional. “Es la mejor
forma de acercar muchisimo mds las novedades a los
agricultores. Mejor que las ferias, porque tienen la posi-
bilidad de ver las mdquinas en funcionamiento, con un
contacto mds directo que permite mostrar la realidad del
producto en el campo, aunque sea en condiciones adver-
sas. Ademadas, los propios agricultores comentan sobre la
marcha el funcionamiento de los aperos, se escuchan to-
do tipo de comentarios y se extraen conclusiones”, expli-
¢6 lulio Gil. “Llegas mucho mds al agricultor, coges mds
confianza con él y para él es una oportunidad de hablar
directamente con el fabricante y demostrar las cosas que
pueden ser mejora-
bles’.

Para el proximo
ano, Julio Gil se plan-
tea ampliar las jorna-
das de demostraciones
a otras zonas de Espa-
fia. Este afio fue prime-
ro en Arévalo (Avila) y
después en Molina de
Aragbn, y para 2002

“tenemos expectativas de ampliar a cuatro o cinco distri-
buidores mds”. La jornada celebrada en Arévalo también
cumplié sobremanera las expectativas de Julio Gil, “por-
que nunca pensamos que podria tener una afluencia de
publico tan importante y tan interesante. Ha sido el pri-
mer afio y hemos mostrado el funcionamiento de mdqui-
nas nuevas en esa zona’.

La apuesta de Julio Gil por las demostraciones sobre
el terreno es ajena a la situacion que atraviesa el mercado.
“Se trata de ampliar nuestra difusion, mds que inten-
tar vender directamente”. Admiti6 que el mercado
espanol estd “en recesion”, dependiendo su valora-
cién en funcién del afio que se tome de referencia pa-
ra comparar. “Estd ralentizado; el agricultor ya pien-
sa en la nueva Agenda de Politica Agraria y
subvenciones, y estd indeciso”. En el caso de lulio
Gil, su cada vez mayor presencia en el exterior le per-
mite compensar la caida de las ventas a nivel na-
cional. “Nuestros resultados de empresa son mejores
que los del afio pasado gracias a la exportacion”.
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Tomas Perez, Dinecron e Acnoouivica Mouna

“LOS PROPIOS AGRICULTORES NOS
ANIMAN A SEGUIR CON ESTAS
JORNADAS”

Para ratificar el éxito de la Jornada en cuanto a asis-
tencia de publico, su organizador, Tomas Pérez, se
remitié al nimero de raciones de paella repartidas tras las
demostraciones. “Unos 630 platos”, dijo.

El Director de Agroquimica Molina destacé que “la
gente ha estado muy interesada”, aunque lamento las
condiciones del terreno. “No nos ha acompaiiado para
las demostraciones. No ha llovido en esta zona y ha esta-
do mal para probar la maquinaria”.

Esta politica de demostraciones seguida por Agroqui-
mica Molina da sus frutos. “Este afio estdbamos un poco
mds frios porque no ha llovido, pero los propios agricul-
tores fueron los que nos preguntaron 'y animaron a seguir
con estas Jornadas”.

El 20 de septiembre, fecha de celebracion de la Jor-
nada Agricola, atin no habfa comenzado la campaiia en
esta comarca alcarrena debido a la ausencia de lluvias.
“Estamos esperando para arrancar. Interesados hay mu-
chos, hemos entregado muchos presupuestos 'y pensamos
que, en cuanto llueva, el agricultor comprard lo que ne-
cesite”, afirmé Tomas Pérez.o

La gama mas completa ¢
del mercado basadas en
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JULIO GIL AGUEDA E HIJOS, S.A.

Ctra. Alcala-Torrelaguna, Km. 10,1
28814 Daganzo (Madrid)
Tel.: 91 884 54 49 - 91 884 54 29 - 91 884 13 12

Fax: 91 884 14 87
E-mail: sembradorasgil@pasanet.es
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www.valtra.com

17951-2001

Power Partner

Valtra es la marca que mas rapidamente estéa creciendo en Europa.
Es lider del mercado escandinavo. Su éxito se basa en un servicio rapido

y profesional, con poderosos tractores fabricados a la medida de nuestros clientes, Va'tra Tractores, S.A.

Hermanos Garcia Noblejas, 39
28037 Madrid

Valtra - La satisfaccion de nuestros clientes nos sittia muy alto. Tel. 91377 08 48 - Fax 91377 31 14
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AGRATOR

40 arios de experiencia
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AHE BN VRN Desde 15 a 150 CV

»Deshrozadoras y trituradoras

MAQUINARIA AGRICOLA Zorrolleta, 2 (pol. Ind. Jundiz) « 01015 VITORIA-GASTEIZ (SPAIN)
Tel. Nal.: 945 29 01 32 (5 lineas) Tel. Intl.: 3445 29 01 32 [ wiEmsRO DE

AG RA I o n Fax: 945 29 04 10 » Apdo./P.O. Box 340 \\\ o/
SAL 01080 Vitoria - Gasteiz - Alava (Spain) |AGR! AGE X




“MUEdTRAD

A LA ULTIMA EN MAQUINARIA

El dia 11 de septiembre abri6 sus puertas la 67 Feria Internacional de Muestras de Valladolid
con un area de exposicion de 100 000 metros cuadrados, de los cuales 14 600 estuvieron

destinados al sector de la maquinaria agricola, es decir, un 47% de la superficie neta total.

En este espacio y durante seis dias, fabricantes y distribuidores nacionales e internacionales

presentaron todo tipo de tractores, cosechadoras, empacadoras, sembradoras, remolques,

vehiculos especiales para uso agricola, sistemas de riego, etc.

na de las principales noveda-
des se present6 en el stand de
New Holland, que aprovecho

el certamen para mostrar por primera
vez al mercado espafiol la nueva gama
de cosechadoras CX, con el modelo
820 de 6 sacudidores. Asimismo des-
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tacé entre sus productos, por ser nove-
dad en la feria, la vendimiadora SB60,
el tractor vifiero TN75V de | metro de
anchura y la empacadora BB950.
John Deere también mostré algu-
na novedad para el mercado vallisole-

tano. Por un lado, la serie de tractores
5510 en sus versiones High Crop, N y
estandar, y por otro, la serie Milenio
en las versiones frutero 85F y 70RR
de asiento reversible.
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Landini, que acudié junto a las
marcas Laverda y McCormick, expu-
so sus gamas Mythos, Rex, Atlas,
Ghibli y Legend. De Laverda se pre-
sentaron la cosechadora 2350LX y la
empacadora LB 12.70, y de McCor-
mick los modelos de tractores MC
100 y CX100.

Una vez mds, la privilegiada y es-
paciosa ubicacién de Agco permitié
una amplia exposicién de productos,
entre los que se encontraban las series
de tractores 4200, 6200 y 8200, la co-
sechadora 7254, los fruteros 3350 y
3355F, arados 715 y una empacadora
185 de la marca Massey Ferguson, asf
como las series Favorit y Farmer de
Fendt.

Cr8l agroécnica

En el stand de Deutz-Fahr desta-
caron los modelos Agrolux y Agrotron
MK3 y junto a éstos, tractores Same,
Lamborghini y Hiirliman de las gamas
Silver, Rubin, Golden y Champion,
entre otras.

El sector de siembra y abonado
también ocupé parte importante de la
superficie de exposicidon con firmas
como Aguirre, Hardi, Solano Hori-
zonte, Gil, Ovlac y Amazone, a través
de los distribuidores de la zona. Tam-
poco falté la maquinaria de Sol4, que
este afio se expuso en un amplio stand
supervisado por el fabricante y que
destaco especialmente por su sembra-
dora neumdtica Neumasem-901, pre-
sentada al Concurso de Innovaciones
Tecnoldgicas Valladolid 2001.

Respecto al sector de la maquina-
ria para la preparacion del suelo, es
resefiable la participacién de Howard
y Gregoire Besson, con stand propio,

asi como de otras marcas como Her-
culano y Rau, a través de su distribui-
dor.

Deltacinco Delgado Delgado e
Hijos dispuso un amplio espacio con
segadoras acondicionadoras, pulveri-
zadores, rastrillos, empacadoras, abo-
nadoras y sembradoras de las marcas
Deltacinco, Amazone y Krone.

Otro sector de relevancia fue el
riego, representado por empresas co-
mo Riegos de Castilla y Leén, que

presenté como nove-
dad el sistema Hip6-
dromo RKD, Riegos
del Duero, que apor-
t6 al Concurso de
Innovaciones  una
mdaquina de fertirri-
gacién de Nutricon-
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trol conocida como Nutrimac, y Castellana de Riegos Inte-
grales, premiada en dicho concurso por su sistema de riego
por goteo enterrado, especialmente indicado para cultivos
lenosos.

También, destacé la oferta en remolques de los fabri-
cantes Santamaria, Camara y Casimiro, el stand de Agro In-
dustrial Grupo Capa con una cargadora de remolacha de la
marca P Barigello y el de Alfersan con maquinaria de Bert-
houd, Grimme, Simon, Gaspardo y Pottinger, entre otros.o

CONCURSO DE INNOVACIONES TECNOLOGICAS
EN MAQUINARIA AGRICOLA VALLADOLID 2001

e (osechadora de cereales New Holland. Talleres Argasa, de
Tordehumos (Valladolid).

» Sistema de riego por goteo enterrado, especialmente indicado
para cultivos lefiosos. Castellana de Riegos Integrales
(Valladolid).

 Pulverizador hidraulico autopropulsado Berthoud, disenado para
tratamientos fitosanitarios. Alfersan (Valladolid).

* (osechadora integral de remolacha
Sembradora de precision monograno (para cultivos como
remolacha, maiz, girasol). Dugro Agrotudela (Valladolid).

« Sembradora de chorillo neumatica apropiada para cereales.
Magquinaria Agricola Sola, de Calaf (Barcelona).

s Automatismo para control de fertirrigacion (fertilizantes en
sistemas de riego por goteo). Riegos del Duero, de Olmedo
(Valladolid).

El ganador fue el sistema de riego por goteo enterrado,
especialmente indicado para cultivos lefiosos, presentado por
Castellana de Riegos Integrales.
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FERIA INTERNACIONAL DE LA PRODUCCION AGRIiCOLA
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La mejor calidad al servicio
de los profesionales del campo

AEROSEM

Sembradoras de accionamiento
neumatico

Anchura de trabajo de 3 a 6 metros,

depésito para semilla de 1.000 6 1.400 L,

amplia separacion entre las filas delanteras
y traseras...

VITASEM

Sembradoras de
accionamiento mecanico
Anchura de trabajo de 2,5 a 4 metros,
combinables con aperos para la

preparacion del terreno; amplio
equipamiento de serie.
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SERVO

Arados suspendidos y

semi suspendidos

Una completa gama con modelos de 3 a 8
cuerpos desarrollados con la técnica de ajuste

‘Servomatic’ para adaptar rapidamente el arado
al tractor y a las condiciones del terreno.

POTTINGER

ALOIS POTTINGER Maschinenfabrik Ges.m.b.H.
A-4710 Grieskirchen 0043/7248/600-0

, Oficina Come.rcial Péftinger Espar'la:
Duran Maquinaria Agricola s.l.

Avda. Carrero Blanco, 168 Entresuelo A - 27002 LUGO
Tel.: 982 227 165 - Fax: 982 252 086 - E-mail: mjduran@ctv.es




H Comsmnicacian e Imagen

©B:

Son algo especial, con sus
motores Perkins serie 1000,
sistema integral de frenado
(IBS), 4 versiones de cambio,
4RM con accionamiento

“Spring on”, bloqueo
80 Cv* 91 Cv* 95 CV* simultaneo delantero y
trasero “Twin Lock”,
* Potencia 150 reducciones traseras

epicicloidales, frenos en bahio

z 2 7 de aceite...

tecnologia y diseno

LANDINI IBERICA, S.L.

Industria, 17 - 18 « Pol. Inds. Gran Via Sur - 08908 Hospitalet de Llobregat - (BARCELONA)
Tel.: 932231812 « Fax: 932230978 « E-mail: landini_iberica@apdo.com



AGUIRRE

Por una‘agricultura de precision
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PPY PSOE LLEVAN AL
PARLAMENTO EUROPEO LA
POLEMICA DEL PHN

La polémica suscitada por la aprobacién de la ley del
Plan Hidrol6gico Nacional (PHN), el pasado mes de julio,
ha llegado hasta el Parlamento Europeo de la mano de los
eurodiputados del Partido Popular (PP) y del Partido Socia-
lista Obrero Espanol (PSOE).

Segtin la eurodiputada socialista Maruja Sonosa, la au-
dicién publica que organizé el grupo socialista europeo en
Bruselas con el titulo ‘Espana y Europa: la politica del
agua’, tuvo como principal objetivo lograr que el resto de
eurodiputados y organizaciones no gubernamentales
(ONG) comprendiesen los argumentos contra el PHN.

Sin embargo, el secretario de Estado de Aguas y Costas
del Ministerio de Medio Ambiente, Pascual Ferndndez, y la
eurodiputada popular Cristina Garcia-Orcroyen han critica-
do que el PSOE no invitase a la audicién publica ni a ex-
pertos favorables al PHN ni a eurodiputados del Partido
Popular.

Durante el encuentro los expertos asistentes sefialaron
que el PHN viola tres directivas comunitarias: la de Aves
silvestres, la de Habitats naturales, fauna y flora silvestre y
la de Aguas, motivo por el creen que la Comisién Europea
no debe financiar con fondos comunitarios los proyectos de
trasvase de agua del rio Ebro a la cuenca mediterrdnea y de
construccién de pantanos previstos por dicha ley.
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LA PRODUCCION DE UVA PODRIA
ASCENDER A 400 MILLONES DE
KILOS

El Consejo Regulador de la
Denominacién de Origen Cali-
ficada (DOC) Rioja estimé que
la produccién de uva en la
campana presente podria al-
canzar aproximadamente 400
millones de kilos.

Segin sus datos, el vifedo
presenta buen estado vegetativo
y sanitario, asf como buena evo-
lucién de la maduracién y ade-
lanto respecto al afio pasado.

Respecto a las hectdreas productivas de esta campafia,
el Consejo indica que en total la cifra asciende a 53 740, de
las que 46 936 son de variedades tintas y 6 804 de blancas.

Ademis, sefala que en aplicacién de los rendimientos
méximos establecidos por el reglamento, del 100% en pro-
duccién y del 70 en transformacién de uva a tinto, las canti-
dades maximas amparables serian 366.5 millones de kilos
de uva y 256.6 millones de litros de vino.

ASAJA ESTIMA EN 29 000
MILLONES LAS PERDIDAS POR LA
SEQUIA DE ARAGON

Las pérdidas registradas en Aragén a consecuencia de
las condiciones climatolégicas adversas alcanzan los
25 000 millones de pesetas en la agricultura y los 4 250 mi-
Ilones en la ganaderfa, seglin un estudio realizado por Asa-
Ja Aragén y presentado ante la Mesa de la Sequia.

Los datos obtenidos indican que los rendimientos me-
dios en cereal de secano y regadio han disminuido un 50%,
que las pérdidas en almendro también son de un 50% y las
de las vid de entre el 12 y el 15%. Por provincias, las ma-
yores pérdidas se registran en Zaragoza con 13 300 millo-
nes, Huesca con 9 500 y Teruel con 5 100.

agrosecnica U




AYUDAS POR VALOR DE
407 MILLONES AL CULTIVO DEL
GIRASOL EN CASTILLA Y LEON

Un total de 2 012 agricultores de Castilla y Ledn reci-
bieron 407 millones de pesetas en ayudas a la presente
campafia para una superficie de 40 700 hectareas por aco-
gerse al Plan Agroambiental del girasol.

Segun los datos del sector, las ayudas comunitarias des-
tinadas a este cultivo acogido a précticas agricolas medio-
ambientales en Castilla y Le6n han sido de 10 000 pese-
tas/hectdrea para esta campaiia.

El grupo G-7, encargado de representar los intereses
del sector de las oleaginosas con las extractoras, semillis-
tas, cooperativas y organizaciones agrarias al frente, ha
transmitido a autoridades comunitarias su opinién de que
€s necesario hacer més atractivas las condiciones para aco-
gerse al Plan.

UPA, por su parte, ha pedido a las administraciones no
slo flexibilizar las medidas para acogerse a dicho programa
sino también un mayor esfuerzo presupuestario que lo apoye.

LA COSECHA DE ALGODON SERA
INFERIOR A LA DEL ANO PASADO

Las previsiones de COAG-Andalucia sobre los rendi-
mientos de la cosecha del algodén son inferiores a los de la
media del ano pasado de 3 380 kilos de algodon por hecté-
rea debido a las lluvias del pasado otofio e invierno, a las
bajas temperaturas de julio y a los golpes de calor durante
el mes de agosto. Segiin su andlisis, estas circunstancias
pueden suponer una merma de aproximadamente 20 000
toneladas de produccién y de 500 kilos por hectdrea. La re-
coleccién de la cosecha comenz6 a tltimos del mes de sep-
tiembre, coincidiendo con la puesta en marcha del nuevo
régimen de ayudas comunitarias a este cultivo.

agrotécnica

Por su parte, la Unién Europea ha estimado una pro-
duccién de algodon para Espana en la campaiia 2001/2002
de 314 058 toneladas de un total de 91 067 hectdreas sem-
bradas, y estd previsto que a principios de diciembre reali-
ce una segunda estimacion de produccion.

Como novedad en esta campana, los aparatos de con-
trol y medicién estardn homologados en los 74 puntos de
control repartidos por Andalucfia, circunstancia que denun-
cia COAG porque significa que habrd “constantes inspec-
ciones” de la UE cuando se trata de uno de los sectores
“que cuenta con mayor control y en el que no se han detec-
tado irregularidades”.

Segun fuentes de la asociacion, el afio pasado los agricul-
tores espanoles recibieron 190 pesetas por kilo de algodén.

EL MAPA ELABORA UNA LEY DE
SANIDAD ANIMAL

El Ministerio de Agricultura (MAPA), que trabaja en la
elaboracion de una Ley de Sanidad Animal de cardcter ba-
sico que contribuya a facilitar las tareas de prevencién y
erradicacion rdpida de cualquier enfermedad, dispone ya de
un anteproyecto de ley que estd siendo discutido por los
sectores interesados.

El anteproyecto reconoce como dmbito de aplicacién
de la ley todos los animales de produccion, de cardcter de-
portivo-cinegético, fauna salvaje, marina y fluvial, asf co-
mo sus explotaciones y cultivos.

En el documento se establecen las obligaciones de los
ganaderos, comerciantes, transportistas y profesionales ve-
terinarios, tanto en lo que se refiere a medidas preventivas
como en actuaciones a seguir en caso de sospecha de enfer-
medad y de su posterior confirmacién.

Ademads define los tratamientos y programas de vacu-
nacion a aplicar, la politica de sacrificios, las normas para
la reposicién y establece las funciones y composicion del
Comité Nacional del Sistema de Alerta Sanitaria Veterina-

ria, como 6rgano de coordinacion entre el MAPA y las Co-
munidades Auténomas.
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SU PRECIO UN 35% ESTE
VERANO

El precio del trigo blando subié entre el 30 y el
35% en los meses de julio y agosto, segiin datos apor-
tados por el director de la Asociacién de Fabricantes
de Harinas y Sémolas de Espafa (AFHSE), Ramodn
Sanchez, quien a su vez manifesté que por ese motivo
los fabricantes de harina se han visto obligados a au-
mentas el precio de su produccion.

Asimismo, afirmé que cuantificar la subida en el
precio de la harina es complejo porque depende de la
politica individual de cada empresa.

Las variedades recomendadas por la industria de
cara a la siembra de la préxima campafia, son trigo pa-
nificable de fuerza o mejorante ‘Estero’, ‘Gazul’, ‘Pi-
z6n, ‘Rinconada’, y ‘Yécora’, y de trigo panificable
‘Alcald’, ‘Aragén 037, ‘Astral’, ‘Bolero’, ‘Chamorro’,
‘Marius’, y ‘Soissons’.

PREVISTA LA RECUPERACION
PROGRESIVA DEL CONSUMO
DE ACEITE DE ORUJO

El ministro de Agricultura, Pesca y Alimentacién,
Miguel Arias Canete, auguré en el IV Congreso de la
Asociacion Espanola de Economia Agraria, inaugura-
do el 19 de septiembre en Pamplona, que el consumo
de aceite de orujo se recuperard, levantada la prohibi-
cién temporal sobre su comercializacion.

Segiin Arias Cariete, una de las causas que le hace
suponer que el consumo del derivado de orujo se resta-
blecerd progresivamente es que durante su prohibicion
los consumidores no eligieron aceites o grasas alterna-
tivas de baja calidad sino que se decantaron por el
aceite de oliva virgen o virgen extra.

Por otra parte, Arias Cafiete abordé el tema de los
productos agricolas transgénicos y destacé el riesgo
que supone el que paises como Canadd, Estados Uni-
dos o China asuman el liderazgo exclusivo de este tipo
de produccién.o
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Ahora que necesita preparar el terreno
para obtener el maximo rendimiento
es cuando puede apreciar
las maquinas de AGRIC.
Desarrolladas para rendir al maximo. ..

lisa y llanamente

AGRIC-BEMVIG s.A.

Cira. Nal. 152, km 80 ¢ 08508 MASIES DE VOLTREGA
Barcelona - Esparfia

Tels. 93 850 25 25-24 50-27 00 ¢ Fax 93 850 20 77 - 93 857 08 93

e-mail: info@agricbemvig.com  hitp://www.agrichemvig.com
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Servicio comercial post-venta:
Agro Mallorca - Palma de Mallorca - tel. 971 434323

Arrubla H.nos SL - Multiva baja - tel 948 232749
Casado Maquinaria Agricola - Siero - tel. 985 792920
Comercial Cereijo - Lugo - tel. 982 215547
Euroimplementos - St. Cugar d.Valles - tel 93 675271 |
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info@ferrisrl.it

Repuestos para todas Pol. Ind. Morea Norte, 1
las m cas tractores 31191 BERIAIN (Navarra) ESPANA

Tels.: 948 312 318 - 948 312 362
Fax: 948 312 341
www.agrinava.com

e-mail: agrinava@agrinava.com
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ALFAIAS AGRICOLAS, S.A.

Tel. (351) 256 692 515 Fax (351) 256 692 497
Apartado | - 372 1-903 LOUREIRO OAZ |
Oliveircy dde Azermels - PORTUGAL AL
www.herculano.pt
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MAQUINAS FORESTALES

Ventura

Ctra. Vilablareix, 18-20 (Polig. Ind. Mas Aliu)
17181 AIGUAVIVA (Girona)
Tel. 972 40 15 22 - Fax. 972 40 01 63
e-mail: info@venturamag.com
http://www.venturamag.com
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ILEMO - HARDI, S.A

Poligono Industrial "El Segre”, parc. 711-712-71
Apdo. de correos 140 + 25080 LLEIDA

Tel. 973 20 81 47 « Fax: 973 20 81 53

e-mail: ilemo@hardi-es.com
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UNION EUROPEA

FIJADAS LAS AYUDAS
A LOS CITRICOS
TRANSFORMADOS

El Comité de Gestién de productos transformados a ba-
se de frutas y hortalizas de la UE ha establecido la ayuda
definitiva destinada a los citricos transformados en la cam-
pafia citricola 2001/2002, en funcién de las cantidades
transformadas en el anterior ejercicio.

Segtin fuentes comunitarias, las naranjas no estin pena-
lizadas en ningtin pais de la UE, por lo que disfrutardn de la
ayuda plena, cifrada en 9.85 Euros/100 kg para los contra-
tos de campana y 11.33 para los plurianuales.

Por el contrario, las ayudas al pomelo transformado pa-
ra Espana si tendrdn una penalizacién del 8%.

Respecto a las clementinas y nectarinas, Italia afrontara
una penalizacién del 10.97% mientras que Espafa no ten-
dré penalizacién por no haber rebasado su umbral.

El sistema de umbrales por paises aplicado en esta
campafa fue aprobado en la dltima reforma de la OCM.

En concreto, los umbrales para Espafia en naranjas son
de 600 467 toneladas, en limones de 192 198 toneladas, en
pequenos citricos de 270 186 toneladas y en pomelos de
1 919 toneladas.
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BRUSELAS INTENTARA
APOYAR A LOS PRODUCTORES
DE TABACO

La Comisiéon Europea intentard garantizar el apoyo a
los productores europeos de tabaco, segin anuncié el co-
misario de Sanidad y Proteccién de los Consumidores, Da-
vid Byrne, tras una reunién informal de los ministros dec
Agricultura celebrada en Alden Biesen (Bélgica).

Respecto a las ayudas destinadas a este cultivo, Byrne
afirmé que cuando Bruselas revise el sistema, intentard que
los agricultores, ubicados en zonas sin alternativas de culti-
VO, tengan un apoyo economico. La mencionada revision
del régimen de ayudas al tabaco estd prevista para abril de
2003.

La intencién de la Comisién Europea de acabar con las
ayudas a los productores de tabaco fue rehusada por los Ii-
deres de la Unién el pasado mes de junio en Gotemburgo
(Suecia).

LA AUTORIDAD ALIMENTARIA
EUROPEA SERA OPERATIVA EN
BRUSELAS EL PROXIMO ANO

El comisario europeo de Sanidad y Proteccién de los
Consumidores. David Byrne, ha confirmado que la Auto-
ridad Alimentaria Europea (AAE), a cuya sede opta Bar-
celona, empezara a funcionar en Bruselas en el ano 2002,
para después trasladarse a su sede definitiva, ain por de-
cidir.

El sitio donde se ubique, segin el comisario, es impor-
tante que sea de fécil acceso para los cientificos europeos
que participen en los comités y en los grupos de trabajo
cientificos, que supondrdn unas 3 000 visitas anuales.

La AAE nace con el objetivo de restablecer la confian-
za del publico y asesorar a los cientificos sobre la seguridad
de la alimentacion, el bienestar de los animales, la sanidad
fitosanitaria y los Organismos Genéticamente Modificados
(OGM) no destinados a la alimentacién.

Las cuatro ciudades europeas que compiten oficialmen-
te por la sede de la AAE son Barcelona (Espana), Lille
(Francia), Parma (Italia) y Helsinki (Finlandia).

agroiécnica




LOS ARROCEROS PIDEN LA
INTERVENCION EN EL PRODUCTO
ASIATICO

Los productores de arroz europeos estdn a favor de la
intervencién como mecanismo de mercado para defenderse
de la entrada masiva de producto asidtico tras el acuerdo
“Todo menos las armas’ en el que se admite la importacién
a la Union Europea de mds de | 000 toneladas de arroz a
bajo precio, segtin fuentes del sector.

En opinién de los productores comunitarios, el acuerdo
deja al arroz de la UE indefenso ante producciones asiaticas
con costes de produccién ridiculos y escaso poder de cotiza-
cion, por lo que piden una reunion urgente con el Comité de
las Organizaciones Agrarias de la UE (COPA) para reactivar
la Organizacién Comin de Mercado de arroz de forma que
sirva de puente entre los afios 2002 hasta 2006 y 2009.

NUEVA PROPUESTA PARA EL
ETIQUETADO DE SEMILLAS CON
OGM EN OCTUBRE

La presentacién de una nueva propuesta, por parte de la
Comision Europea, para regular el etiquetado y la trazabili-
dad, es decir, el control en todas las fases del proceso de
produccién de semillas con organismos genéticamente mo-
dificados (OGM), tendrd lugar en octubre.

Segun el comisario europeo de Sanidad, David Byrne,
el objetivo de esta nueva propuesta es legislar el etiquetado
y el control de las semillas con OGM vy, de ese modo, llenar
el hueco que faltaba cuando en julio Bruselas hizo publico
un proyecto de reglamentacion, en el que se pretende impo-
ner un etiquetado unico para los alimentos humanos y ani-
males en todo el proceso de produccidn.

La propuesta que prepara el Ejecutivo comunitario no
afecta a la simiente una vez plantada, “porque en ese caso
se regularia con otra directiva comunitaria”, comentd
Byrne.

agrotécnica

EL SECTOR PIDE PRECIO DE
INTERVENCION PARA LA
AVELLANA TURCA

Los productores comunitarios de avellana, agrupados
en el Comité de las organizaciones agrarias y las cooperati-
vas europeas (COPA-COGECA), se reunieron en Bruselas
para acordar posibles soluciones a los efectos negativos de
la entrada de avellana turca a bajos precios en el mercado
europeo.

Una de las medidas aprobadas por el sector avellanero
fue solicitar a la Comisién Europea que se redna con las
autoridades de Turquia para exigir la aplicacién de un
precio minimo de intervencién que propicie la recupera-
cién de los precios del fruto turco. De ese modo, segin la
opinién del sector, se restableceria el mecanismo de inter-
vencion que autorregularia el mercado. Este mecanismo
fue previsto en el Acuerdo de Asociacién entre la UE y
Turquia, vigente desde hace cinco afos. Sin embargo, el
Fondo Monetario Internacional acord6 conceder créditos
a este pais con la condicién de que no interviniese en los
precios de ningln producto agricola a raiz de la crisis eco-
némica. Asi fue como la cooperativa turca Fisko Birlic,
que comercializa la mayor parte de la cosecha nacional de
avellana, dej6 de pagar el precio minimo de intervencion
que abonaba a los agricultores en campafias anteriores.

El mencionado acuerdo de asociacion también sefiala
que Turquia puede exportar a la UE avellanas transforma-
das sin pagar ningun arancel, y que por exportar las avella-
nas sin transformar abona sélo una tasa aduanera del 3%.

BRUSELAS INTENTA
FAVORECER EL USO DE
BIOCOMBUSTIBLES

La Comisién Europea tiene previsto votar una iniciati-
va que favorece el uso de biocombustibles con la implan-
tacién de una cuota obligatoria para el biodiésel o el bioe-
tanol dentro del mercado de transportes, segin anuncio el
comisario de Agricultura, Franz Fischler. Asimismo, afir-
mé que Bruselas pretende conseguir que estos combusti-
bles tengan una cuota minima de mercado de entre el 5 y
el 7% y que ya se han puesto en marcha medidas como la
autorizacion de cultivos no alimentarios sobre tierras en
barbecho o ayudas incluidas dentro de los planes de Desa-
rrollo Rural, para favorecer el uso de la biomasa (material
vegetal no utilizado para alimentaciéon) como fuente de
energia.

Segun Fischler, la diferencia de precio entre los bio-
combustibles y el resto de los carburantes constituye un
handicap aunque estos dltimos no reflejan sus costes socia-
les, como por ejemplo las emisiones de diéxido de carbono.
La mencionada propuesta sobre biocombustibles es uno de
los primeros pasos de la aplicacién del ‘Libro Blanco sobre
Transportes’.a
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Con una completa gama
de desmalezadoras
hidraulicas y trituradoras
profesionales, el

acaba de

estrenarse en el mercado
espaiiol, con la intencion 1
de abrirse terreno lo mas e capitulo se
rapidamente posible. POy 10 los

rupo y los
elocuentes.

| varias lineas
oras

{ rlodas ellas

mostr dito nwei -

exigentes ritmos de trabajo en cualquier

0 se limita simplemente al patenfado de sus
‘productos, sino que busca la perfeccion en cada

Q- departamento de la empresa. Cuidar y prestar al
cliente y sus necesidades es fundamental, para
lo cual se vigilan aspectos tan decisivos como
los repartos productivos, automatizados y
aguipados con las mds avanzadas hgnologlas
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@ LG Es el resultado de la mas moderna tecnologia,
para la agricultura del tercer milenio. 9 modelos de
tractores desde 27 a 68 CV.

El desarrollo de una gama que ha sido desarrollada
por usuarios en sus campos de trabajo, con la filosofia
de la calidad y la tecnologia de un moderno grupo
industrial como @ LG
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l o primero que llama la aten-
cién del Lancia Lybra es la es-
tética, que constituye un juego

con las formas y los trazados suaves

hasta lograr un conjunto de gran belle-
za y personalidad, con esa elegancia
del carécter latino que tienen los vehi-
culos de la marca, rematado todo ello
por un ambiente célido y distinguido
en el interior.

La plataforma sobre la que se
asienta el Lybra procede de un vehicu-
lo del grupo Fiat, el Alfa 156, del que

agrotécnica
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En la categoria de las berlinas medias, Lancia
dispone de un buen producto con el Lybra, un
vehiculo elegante y con estilo en el que se ha
cuidado especialmente el apartado del diseiio,
original y sumamente atractivo.

ha heredado numerosos avances. Mi-
de 4 446 mm de longitud, por lo que
se sitlia en la categoria de las berlinas
medias, aunque tiene las pretensiones
de un vehiculo de categoria superior
por su comportamiento y por el aco-
gedor habitdculo que se ha consegui-
do. La distancia entre ejes es de 2 593
mm, que confiere al vehiculo una ex-
celente agilidad y maniobrabilidad, a
la vez que se ven beneficiados, tanto
el confort de marcha como la estabili-
dad a altas velocidades.

Tecnologla

El aspecto exterior parece una re-
creacién del prototipo Didlogos, pero
también hay algunos detalles que re-
cuerdan al Lancia Aurelia, un modelo
de los afios 50. Lo que mds llama la
atencion es la parte frontal de trazos
curvilineos, muy clésica, con faros re-
dondeados y calandra cromada inte-
grada en el capd ‘en V’, y los intermi-
tentes en la parte interior de los faros,
similares a los antinieblas. Sus crea-
dores dicen que no estd hecho sobre
un plano, sino mds bien ‘esculpido’,
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CARACTERISTICAS LANCIA
TECNICAS LYBRA 1.8

Cilindrada (cm") 1747

T

Potencia max. (CV) 131 a 6 300 rev/min

Alimentacién Iny. elec. multip.

4446 mm

Anchura 1743 mm

Mwa_ | 1462mm |

Distancia entre ejes 2 593 mm

apacidad maletero m

Depdsito combus. 60 litros

Pesatky | 1300

Velocidad max. 201 km/h

Aceleracion 0-100 km/h m

Consumo urbano 120L

Consumo combinado 841L

199 g/

porque algunos elementos como las
aletas, cap6 o paragolpes tienen relie-
ves que resaltan de una forma Unica.
El perfil es de lineas suaves, pero
transmite una notable fuerza a través

de recursos como los anchos marcos
pintados de las ventanillas, y también
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equilibrio por la manera en que se su-
braya la linea horizontal, con formas
que unen visualmente la parte delante-
ray la trasera.

Una vez en el interior, encontra-
mos un amplio espacio en el que todo
estd pensado para dar placer a quienes
viajan en su interior, y donde destaca la
originalidad del disefio, los acabados y
la profusion de detalles, como la ilumi-
nacion independiente, el ordenador, ta-
picerias, inserciones en madera combi-
nadas con piel, cromados, o los man-
dos del equipo de audio en el volante.

El puesto de conduccién es amplio
y confortable, con asientos que sujetan
bien, y toda la informacién necesaria
estéd disponible en el cuadro de instru-
mentos o en la pantalla multifuncidn,
que lleva integrado el reloj, ordenador
de viaje, climatizacién independiente,
check control, telefonfa y sistemas de
navegacion, éstos dos ultimos aparta-

" dos opcionales. Destaca el silencio de

marcha, y ahi es donde se deja notar el
extraordinario trabajo realizado en el
campo de acustica y vibraciones por
los técnicos de Lancia.

La habitabilidad en las plazas de-
lantera y trasera es una de las mejores
de su categoria, un aspecto en el que
tiene mucho que ver la distancia entre
ejes lograda. El coche resulta muy con-
fortable en desplazamientos largos, pe-
se a que en recorridos virados resulta
un poco blando el tarado, pero en cual-
quier situacién se agarra con fuerza al
asfalto y con el paso de los kilémetros
da més confianza. El tren delantero es

Ergonomia
Acabado

(-) LO PEOR

tipo McPherson con tridngulo y barra
estabilizadora conectada al amortigua-
dor para una respuesta mds rdpida,
mientras que el trasero es un nuevo de-
sarrollo  denominado BLG (Brazos
Longitudinales Guiados), y facilita un
buen contacto con la carretera y como-
didad a los ocupantes.

Los frenos son altamente eficaces
y resisten bien si los sometemos a un
trabajo intenso. Se componen de dos
circuitos hidrdulicos independientes y
cruzados con discos delanteros auto-
ventilados de 284 mm vy traseros de
251 que cumplen ampliamente su co-
metido.o
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Dr10. DE ESTADISTICA

TRACTORES ENTRE 71-80 CV DE POTENCIA DE REFERENCIA

LA GUARTA PARTE DEL MERCADO

En esta ocasion realizamos el estudio de las ventas de tractores, durante el
ano 2000, comprendidos entre las potencias de 71 vy 80 CV.

La razon por la que en el presente articulo se estudie una sola banda de
potencias, circunstancia inusual para el lector habitual, reside en que solo en
esta banda de potencia se concentra mas de la cuarta parte (27.5%) de los
tractores que se vendieron durante el ejercicio pasado.

DI’STRIBUCIC’)N DE VENTAS POR EMPRESAS,
sta circunstancia se repite; las ventas de SEGUNTIPO DE TRACCIONX ANCHURA REVIA,
I ‘: pite; “as ‘ DURANTE EL ANO 2000

los cuatro anos anteriores fueron de

4560, 5818, 6509 y 6067 unidades, 2 I .
respectivamente, para los afios 1996, 1997, 1998 g | ¥ DTAR
y 1999. Valores que, casi siempre, han supuesto § | WSTN
mds de una quinta parte de los tractores vendi- “9: o i :r)lrtN
dos en esos ejercicios. % :- — | BTt

Las ventas, en el afio 2000, dentro de este > T — =5 — =
segmento de potencia han mantenido la tendencia % & % z = g 35 ; z z E = é
general y han descendido en un 8.3%, 14.5% vy 32 324 z & 3 E— 5 5
4.4% respecto de los afios 1999, 1998 y 1997, I = %= ;
inicamente se ha experimentado una subida del 2 B

21.9% si lo comparamos con los valores de 1996.
Como viene siendo habitual, aunque en un
porcentaje ligeramente inferior, aproximadamente de seis puntos por

debajo, la clase estd dominada por los tractores de doble traccién que DISTRIBUCION DE LOS TRACTOR,ES
representan un 88.8% de lo comercializado en esta ‘clase’. VENDIDOS ENTRE 71-80 CV, SEGUN
TIPO DETRACCION Y ANCHURA DE
ViA, DURANTE EL ANO 2000
COMPARATIVA DE LA EVOLUCION DE LAS VENTAS,

SEGUN TIPO DE TRACCION Y ANCHURA DE VIA, ‘ STN
EN EL PERIODO 1996-2000 A 5.2% _
CLLr: S DTN
N b 45.9%
7000 - - —
6000 T = ~ - N STN
5000 1 — — W STE
4000 T tl l ': B DTN
3000 1 _ it I DTE
2000 L B — B — S —
P —  — — o ~ 3 DT-AR
]()()3 L 7 ‘?11:5% / ]_00/'_,

1996 | 1997 | 1998 | 1999 | 2000
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SIMPLE TRACCION Y ANCHURA DE VIA NORMAL

Descienden

Los 462 tractores de simple trac-
cién con anchura de via normal,
que se vendieron en el pasado ejer-
cicio, representan el 8.2% del total; su
evolucién, en esto ultimos afos, es
fiel reflejo del conjunto de la gama, el
producto comercializado en los afios
1999, 1998 y 1997 ha descendido en
un 25.3%, 34% y 26.4% respectiva-
mente, mientras que sube un 6.7% si
lo comparamos con el afio 1996.

New Holland domina, con tran-
quilidad, ya que controla un 43.9%
del mercado, aunque acusa también

un descenso en las ventas de estos tres
ultimos afios; es suyo el modelo mas
vendido, el Fiat 80-66 VAA, con 156
unidades.

En el segundo puesto se encuentra
Landini con un 26.8% y el segundo
tractor que mds se ha vendido, con 65
unidades, el modelo Blizzard R85.

En tercera y cuarta posicion tene-
mos a Massey Ferguson y John Deere
que disponen de una cuota de merca-
do del 13.9% y del 8.7%, ambos con
un descenso generalizado en estos Ul-
timos cuatro ejercicios.

DISTRIBUCION PORCENTUAL DE

LAS VENTAS DE TRACTORES

DE 71-80 CV DEL TIPO STN
DURANTE EL ANO 2000

NEW HOLLAND

BELARUS

1.7%

CASE IH 0.2%

MASSEY FERGUSON

FENDT 2.8%

43.9% 13.9%
71-80 STN
Modelo Marca

Marca Modelo Ud.9 1d.97 | Ud.98 [ Ud.99 [ Ud.00 | Ud96 | Ud.97 | Ud.98 | Ud.99 | Ud.ii0
CASETNTERNATIONATL [2140 PRO-E 2RM) 5

2140 E 31 39 36 20 18

2140V 6 5 6 4 B 37 44 4) 24 26
BELARUS MTZ-800 20 22 10 6 8 20 22 10 6 8
CASETH CX-80(2WD) 1

Otros modelos 5 6 4 2 5 6 4 2 1
FENDT FARMER 307 C 2RM 2 6

FARMER 280 P 2 1 1 5) 4

FARMER 308 C 2RM 3

FARMER 308 LSB TURBOMATICK| 3 8 5 9 | ) 13
JOHN DEERE 5500 2RM 8

6110 2RM 12 34 31

2700 (2WD) 18 2 1 1

6010 2 RM T2 14

Otros modelos 80 76 33 7 98 78 58 55 40
TANDINI R-8860 24 48 51 36 33

R-8860 HC 2 16 8

BLIZZARD R 85 14 53 101 97 65

GHIBLI R-80 6

ATLAS R-80 12 38 101 154 149 124
MASSEY FERGUSON [390-2 52 46 26 16 1

MF-393 HC 40 81 109 96 35

MF-4245.2 28

MF-4235.2 4 8 11

Otros modelos 2 2 92 133 143 125 64
NEW HOLLAND TL 80(2WD) 9 31

TN75D (2WD) 3 1

TL 90(2WD) 8

FIAT 80-66 20 31 35 21 6

FIAT 80-66 VAA 70 173 253 171 156

FORD 5640 42 3] 1 1

FORD 6610 1 2

I 75 10 11 12 4

Otros modelos 1 1 1 1 144 247 302 211 203
S5+1+H SAME EXPLORER 80 1 6 2 58 1

SAME EXPLORER 80 SPECIAL| 10 16 13 1 8

Otros modelos 5 7 1 4 16 29 16 63 9
ZETOR 6321 Super 4 4
O1TROS 15 3 10 6 15 3 10 6

433 628 700 619 466 433 | 628 700 619 466




SIMPLE TRACCION CON ANCHURA DE ViA ESTRECHA

ste tipo de tractores representa el

3.0% de las ventas entre 71 y 80
CV durante el afio pasado, aunque en
los afio 1996, 1997, 1998 y 1999 llego
a representar el 7.1%, 6.4%, 6.2% y
5.5% de todo el producto comerciali-
zado, con lo cual vemos que la caida
ha sido bastante significativa.

Pasando al valor significativo de
disminucién de las ventas de los afios
anteriormente referidos, y por el mis-
mo orden, vemos que han bajado en

Fuerte bhajon

vendido es de la segunda firma, el
modelo Ford TN 75 F (2WD) con 33
unidades, l6gicamente el segundo serd
de la primera marca y es el 5500 N
(2RM) con 25 unidades.

En tercer lugar el Grupo S+L+H
con un 17.6%, le sigue en cuarta posi-
cién Case IH (15.3%) que posee el
tercer modelo mds vendido dentro de
la gama, el 2140 E con |8 unidades.

DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DE TRACTORES
DE 71-80 CV DEL TIPO STE DURANTE EL ANO 2000

S+L+H 12.4%

-

RENAULT 1.2%

CASE IH 15.3%

DEUTZ-FAHR 2.4%

un 48.0%, 54.5%, 57.8% y 48.8%, co- NEW HOLLAND JOHN DEERE
. . . 21.2% 21.8%
mo se ve ha bajado mas de la mitad.
El puesto nimero uno casi es
compartido; John Deere (21.8%) vy yQ;SEY FERGUSON LAN Dlr:ll
New Holland (21.2%), seis décimas =L, =k
les separan; aunque el tractor mds
71-80 STE
Modelo Marca
Marca Modelo UdSe [Ud97 | Ud9s [ Ud.99 [ Ud.0o | Ud.96e | Ud.H7 | Ud.98 | Ud.9% [ Ud.00
CASE INTERNATIONAL 12140 PRO-E (2RM) 5
2140 E 31 39 36 20 18
2140V 6 5 6 4 3 37 44 42 24 26
DEUTZ-FAHR DX-3900 EF 7 6 11 56 4 7 6 11 56 4
FENDT FARMER 275V 3 3
JOHN DEERE 5500 N (2RM) 80 74 73 49 25
5500 N (2RM) (TIPO CN4) 1 21 it
Otros modelos 2 82 ] 94 49 37
LANDINI R-80 F 10
R-85 FP 27, 38 58 27 8
R-80V 1
R-90 F 2 27 38 58 27 2l
MASSEY FERGUSON [3235 F 1
3235S 7
MF-394 FP 13 26 27 13 4
MF-394 SP 20 19 23 13 2 33 45 45 26 14
NEW HOLLAND FORD TN 75 F (2WD) 16 33
FIAT 80-76 F 1
TN75N 2WD) 1
TN75V (2WD) 1
FIAT 82-86 F 69 85 65 7
FIATAGRITN 90 F 2WD) 16 3 69 85 81 26 36
RENAULT FRUCTUS 140 S 2
80-12 F EXPORT 2 i 2 2 1 2 2
SHL+H LAMBORGHINI 775V 16 24 21 19 9
[AMBORGHINI AGILE 775V 2WD 1
SAME FRUTTETO 7511 | 28 30 29 56 13
SAME GOLDEN 75V 2WD 1
SAME VIGNERON 75 15 13 16 16 6
Otros modelos 13 9 5 31 72 76 71 122 30
327 374 403 332 170 327 374 403 332 170
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mercado

DOBLE TRACCION CON ANCHURA DE VIA NORMAL

Los unicos que suben

I os tractores de doble traccién con

anchura de via normal han su- DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DE TRACTORES
puesto un 45.9% de las ventas y son lo DE 71-80 CV DEL TIPO DTN DURANTE EL ANO 2000
tinicos que rompen la tendencia gene-
ral de caida, ya que han elevado sus RESTO 1.7 %

BELARUS 3.1%

ventas respecto de los afios 1999 y
1996 en un 7.4% y un 10.2%, aunque St 12:4% CASE IH 1.9%
mantienen un descenso moderado res- RENAULT 2.5% ; FENDT 4.0%
pecto de los aiflo 1997 y 1998 de el JOHN DEERE
7.3% y 6.4%. W AN 25.4%
29.1%
LOS CINCO TRACTORES MAS VENDIDOS AN 2”:}|
MARCA MODELO | Uds. T T 7
JOHN DEERE 6110 4RM 474
MASSEY FERGUSON MF-4245 .4 297
NEW HOLLAND TL 80 (4WD) 275
NEW HOLLAND TL 90 (4WD) 239

NEW HOLLAND TN 75S (4WD) | 173

El lider de ventas, con mds de una
cuarta parte (29.1%) del mercado, es
New Holland, que mantiene una linea
claramente ascendente en estos ulti-
mos cinco anos. El segundo lugar del
podio es para John Deere, con 641
(25.4%) tractores vendidos, aunque
en este aflo rompe su racha de las pro-

gresivas subidas de los afios anterio-
res.

En el tercer y cuarto puesto, en re-
fida disputa, se encuentran Massey
Ferguson y el Grupo S+L+H que con
un 12.6% y un 12.4% de cuota de
mercado consiguen superar las ventas
del ejercicio pasado, pero no el de an-
teriores.

Ya mas alejados se encuentran
Landini, Fendt y Belarus que con
7.2%,4.0% y 3.1% completan, pricti-
camente, esta parte del mercado.
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El modelo de New Holland TL 90 (4WD) es de 85 CV. mercado
Este error en la asignacion de potencia ha sido detec- I '

tado después de realizar este estudio de mercado. 71-80 DTN
Modelo Marca

Marca Modelo Ud96 [Ud97 T Ud98 | Ud.99 | Ud.00 | Ud.96 [ Ud.97 [ Ud.98 [ Ud.99 [ Ud.00
BELARLIS MTZ-820 135 147 98 85 78 135 147 98 85 78
CARRARO 8.1000X-4 ) 6 16 8 3 6 16 8
CASE INTERNATIONAI CX-80 1 Z 18

2140 PRO (4RM) 4

MX-180 11

MX-80 15

4230 ALP 70 67 37 5

885 FWD | 57 13

Otros modelos 1 1 1 92 125 51 7 49
FENDT FARMER 307 C 4RM 8 1

FARMER 280 PA 14 19 25 30 48

FARMER 280 VA 10 22 48 44

FARMER 280 SA 1 6 2 7

FARMER 409 VARIO 1

Otros modelos 4 4 7 18 34 60 88 101
JOHN DEERE 6110 4RM 403 407 474

6200 4RM 191 193 52 3 3

2400 (4WD) i) Vi 4

2400 A (4WD) 165 97 35 5

5500 4RM 161 161

6200 EAS 170 298 75 2

6010 4 RM 94 139

Otros modelos 2 3 550 | 595 663 717 641
KUBOTA M-8200 DT 4 6

M-8200 DTE 1 8

Otros modelos 2 ) 5 11
LANDINI 8860 DT 118 90 268 196 122

BLIZZARD DT 85 25 41 67 53 30

DISCOVERY 85 CLIMBER 1

ATLAS DT-80 29 143 131 335 249 182
MASSEY FERGUSON (390-4 544 554 385 I § 17 6

MF-4245 4 297

6245 4RM 7 15

MF-4235.4 38 95 144

Otros modelos 5 3 1 549 | 595 480 269 318
NEW HOLLAND TL 80(4WD) 219 275

FIAT 80-66 DT 223 288 249 100 173

FIAT 80-90 SDT 1 2 1 1 1

FIAT 82-86 DT LP 21 91 126 53 18

FORD 5640 DT 166 171 8 2 1

TN75D (4WD) 29 16

TN75S (4WD) 18 10

TL 90(4WD) 239

L75DT 88 84 201 78

Otros modelos 20 5 8 519 | 641 585 508 733
RENAULT PALES 240-DTS 14

CERES 330 DTE 42

CERES 85 DTE 31 57 46 50 6

Otros modelos 33 17 5 15 64 74 51 65 62
S+L+H EXPLORER 80 SPECIAL BD 5 68 14 156

HURLIMANN 478.4 VDT 26 24 11 5 3

LAMBORGHINI 774-80 NBDT 13

LAMBORCHINI 774-80 NVDT | 103 94 70 46 b4

LAMBORGHINI 774-80VDT | 1 3 15 23 7

EXPLORER 80 SPECIALVDT | 126 140 39 126 60

EXPLORER 80 VDT 10 2 63 27

SILVER 80 VDT 23 30 28 11 9

Otros modelos 10 3 89 1 299 301 320 289 312
VALTRA 6200-4 7

800 S-4 3 31 14

665 E-4 25 18 28

Otros modelos 39 35 5 1 64 53 36 35 21
VALPADANA 9585 CLIMBER 1

9585 MULTITRAC REV 2 2 2 2 1
ZETOR 6341 SUPER 7 %
OTROS 50 17 5 8 50 17 5 8

2487 (2716 | 2690 | 2343 | 2525 | 2487 | 2716 | 2690 | 2343 | 2525




mercado

DOBLE TRACCION CON ANCHURA DE VIA ESTRECHA

La doble traccién con anchura de
via estrecha, que representa el
41.9% del producto comercializado
en esta banda de potencias, ha segui-
do la misma tendencia descendente
que el conjunto de la gama; disminu-
ye las ventas, en el 2000, un 14.4% y
un 12.4% si tomamos como compara-
tiva los afio 1999 y 1998, y sube sus
ventas en 13.0% y un 79.5% si lo
comparamos con los afio 1997 y
1996.

En este caso los tres lugares del
podium han sido muy disputados y las
diferencias no son muy marcadas; el
nimero uno es John Deere, que dis-
pone de una quinta parte (20.0%) de
las ventas, le siguen Massey Ferguson
y Landini, respectivamente, con unos
porcentajes de ventas del 18.6% vy
17.6%.

LOS CINCO TRACTORES MAS VENDIDOS

A la haja

DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS VENTAS DE TRACTORES

DE 71-80 CV DELTIPO DTE DURANTE EL ANO 2000

RESTO 1.5%

ANTONIO CARRARO 2.2%

CASE IH 7.6%
DEUTZ-FAHR 2.2%

S+L+H 13.7%
RENAULT 3.1%

MARCA MODELO Uds.
JOHN DEERE 5500 N (4RM) 307
NEW HOLLAND FORDTN 75 F (4WD) | 259
MASSEY FERGUSON MF-394.4 FP 181
JOHN DEERE 5500 N (4RM) (TIPO CN4) | 165
CASE INTERNATIONAL 2140 EA 140

El cuarto puesto es €l mas refii-
do, ya que se lo lleva el Grupo
S+L+H con un 13.7% de cuota de
mercado, seguido muy de cerca por
New Holland que dispone de un
13.5% de los tractores comercializa-
dos en el afio.

Por detrés, se encuentran Case In-
ternational con un 7.6% y Deutz-Fahr
y Antonio Carraro cada uno con un
2.2% del mercado; hay que destacar
la actividad de esta ultima firma que
con dos afios en esta banda de poten-
cia ha conseguido hacerse un peque-
fio, pero nada despreciable, hueco en
esta ‘clase’.

M) agrotécnica

NEW HOLLAND JOHN DEERE
13.5% 20.0%
MASSEY FERGUSON LANDINI
18.6% 17.6%
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mercado

71-80 DTE
Modelo Marca

Marca Modelo Ud.96 [Ud97 | Ud9s [Ud99 [ U000 | Ud96] Ud.97 [ Ud98 T Ud.99 | Ud.00
AGRIA TURNER 975 S 9 6 7

8875 DT 1 1 1 1 9 6 1
ANTONIO CARRARO| TF-8400 4 10

TRF-8400 16 30

TRG-9400 11

TRX-8400 1 21 51
BCS SYSTEM 80 RSV 6 18 7

VANGUARD 800 RSV 6 6 18 13
CARRARO 8.1000X-4 FB 10 10 10 b 10 10 10 7
CASE INTERNATIONAL [2140 PRO-E (4RM) 13

2140 PRO-V (4RM) 5

2140 EA 80 108 115 129 140

2140 VA 9 25 22 23 20 89 133 137 152 178
DEUTZ-FAHR DX-3900 EFA 31 43 54 51 31 43 54 51
JOHN DEERE 5500 N (4RM) 211 277 353 586 307

5500 N (4RM) (TIPO CN4) 4 113 1 165

2650 SFA 5 1 216 | 281 466 587 472
LANDINI DT-80 F 96

DT-80 GE 6

DT-80 GT 23

DT-80 L 9

DISCOVERY 85 MULTITRAC 13

DT85 F 3 14 27 2/ 31

DT-85 FP 121 207 297 300 134

DT-85 GT 29 26 18 8 2

DT-85 GTP 10 70 94 88 27

DT-80 F (TIPO P) 9

DT-80V 3

DT-80 V (TIPO A) 6

DT-90 F 38

DT-90 GT 18 163 317 436 423 415
MASSEY FERGUSON [3235-4 F 134

3235-4 FA 14

3235-4 GE 3

3235-4S 37

MF-394.4 AQ 24 59 21 W) 3

MF-394.4 FP 154 296 432 479 181

MF-394.4 SP 105 124 145 164 66 283 452 598 655 438
NEW HOLLAND FIATAGRITN 75 F 2WD) 28 28 8

FIATAGRI TN 75 F (4WD) 231 212 36

FIAT 80-76 DTF 2

FIAT 82-86 DTF 187 334 212 40 2

FORD TN 75 F (4WD) 139 259

TN75N (4WD) 7

TN75V (4WD) 5 187 | 334 471 419 319
RENAULT 80-14 F EXPORT 22 38 49 79 36

DIONIS 140-DTS 5

FRUCTUS 140-DTS £y 22 38 49 79 73
S+L+H SAME FRUTTETO 75 VDT 113 138 154 115 128

GOLDEN 75 COMPATTO 4WD 12 19

HURLIMANN 481 XFVDT | 17 32 25 23 2

HURLIMANN XN 708 4W B

LAMBORGHINI 775 F PLUSVDT 1

LAMBORGHINI 775VDT | 59 89 65 59 34

LAMBORGHINI AGILE 775V 4WD 3

LAMBORGHINI 880 F PLUSVDT | 43 107 88 64 55

LAMBORGHINI AGILE 880 S 4W 7 8

SAME GOLDEN 75V 4WD 2

SAME VIGNERON 75 DT 60 90 104 91 60

Otros modelos 24 7 5 2 316 | 463 441 373 324
VALMET 3500.4WD 12 12 ] 12 12 9
OTROS 5 13 1 5 13 1

1313 (2085 | 2690 [ 2755 (2357 | 13132085 [ 2690 | 2755 | 2357
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mercado

DOBLE TRACCION ARTICULADO

Aumenta en importancia

Este tipo de tractor representa ape-  dente, ya que ha doblado, triplicado y ~ en los tres altimos arios. El pastel se
nas un 1% del total de las ventas, e incluso multiplicado por cinco sus  reparte entre BCS y Antonio Carraro
pero si vemos la evolucion que ha te-  ventas, claro que estamos hablando  con un 52.7%, el primero, y un
nido en los dltimos anos es sorpren-  s6lo de 15, 26 y 18 tractores vendidos ~ 47.3%, el segundo.o

71-80 DT-AR
Modelo Marca
Marca Modelo Ud.96 [Ud.97 | ud.9g | Ud.99 | Ud.00 | Ud.96 | Ud.97 | Ud.98 | Ud.99 | Ud.00
ANTONIO CARRARO | SRX-8400 26 26
BCS SYSTEM 80 AR 29 29
FERRARI 70 AR 15 26 18 , 15 26 18
15 26 18 55 15 26 18 55

vis FILTROS
a Cartes.

| AENOR COSLADA (28820) MADRID « Centro Transportes Coslada (C.T.C.) * c¢/. Islandia, 14 * = 902 300 360 * Fax 902 300 370
R MADRID (28002) « Pradillo, 58 ¢ = 914 1565518* * Fax 914 154 603 e http://www.filtroscartes.com

BARCELONA (08026) » Aragon, 561 - 563 ¢ = 902 300 361 » Fax 902 300 371
SEVILLA (41007) * Poligono Industrial Calonge - ¢/. A Parcela 9-A1 ¢ = 902 300 362 ¢ Fax 902 300 372

i |
== % £ STOCK MAS COMPLETO DE EUROPA
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Atlas es la tecnologia de la
sencillez; impulsada por
motores Perkins de nueva
generacion, aspirados y
turbo, con 3 versiones de
cambio, con TDF de

2 velocidades, frenos en

disco en bano de aceite,
“Twin Lock”, IBS... Sencillez
con tecnologia de vanguardia.

* Potencia SO

tecnologia y diseno

LANDINI IBERICA, S.L.
Industria, 17 - 19 « Pol. Inds. Gran Via Sur * 08908 Hospitalet de Llobregat = (BARCELONA)
Tel.: 932231812 » Fax: 932230978 « E-mail: landini_iberica@apdo.com
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‘autométicamente la profundidad de trabajo.
- Dual Control. Control Automatico de los

aperos semisuspendidos.

‘Blevador de tres puntos,

Control Electrénico del Elevador.

) § Neurnatico Klebber Topker. El mas grande de
F su categoria. Desarrollado junto con Kleber.

» rg-
;
|
:

- w

THREE POINT
POWER

Ingenieria Poderosa
| Potentes. Servicio Fuerte

8 Blogueo del diferencial Hydralock de doble

traccian y suspension QuadLink.
7 Fieldstar. Agricultura de Precision con 10
anos de experiencia.

8 Motores Dynatorque. Potencia y par motor
adecuada para cada trabajo y velocidad de
mator.

9 Eje trasero MF8200. El mas fuerte del
mercado con enorme capacidad de carga.

10 Datatronie. Reconocido como el sistema de

control més completo del mercado y con
control de deslizamlento y el Joystick SMS
de valvulas en cruz,

11 Transmision AutoDrive. Cuatro gamas

Powershift &n cada una de las 8 velocidades

con cambio automatico,

12 Controlador de la Transmision. Control
automatico y proteccion de la transmision,
hidraulicos, toma de fuerza, doble traccion y
blogueo del diferencial.

13 Sistema Power Control. Todos los cambios
de velocidad/inversor/control del embrague
con la punta de los dedos.

14 Tierra.
15 Cielo.

MASSEY FERGUSON

www.m{8200.com
Massey Ferguson es una marca dida de AGCO Corperath




