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Comeca, importadora de los tractores Renault
para Espana, reunid a sus distribuidores en La
Rioja, para analizar los resultados alcanzados en el
ualtimo ejercicio y las estimaciones previstas para
el ano 2000. Ademads, se presentaron los nuevos
productos, que permitirdn a Renault ampliar su
presencia en el segmento de potencias altas, con
la llegada de los Atles, y reforzar su posicion entre
los vineros, fruteros y estandar ligeros, con los
nuevos Dionis, Fructus y Pales.

l a Convencién estuvo presidida

por el Director General de la
empresa, Antonio  Sevilla,
quien mostré su satisfaccién por los
niveles de venta adquiridos. El Direc-
tor Comercial de Comeca, Ignacio
‘Gual, resumié el balance final de

19?9, cuyo objetivo principal consis-
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tia en la venta de 630 unidades en un
mercado estimado de 21 000 tracto-
res. “Hemos conseguido unos resulta-
dos realmente positivos”, afirmd.

Las previsiones del mercado na-
cional realizadas el pasado ano por el
importador para Espaia de Renault,

/apuntaban a que se iba a producir una

caida global del 14.6%. Sin embargo,
finalmente el mercado sélo ha dismi-
nuido un 7.7%, con lo que las ventas
nacionales se situaron —segun los da-
tos ofrecidos en la Convencién— en
22 632 tractores. La participacion de
Renault en estas circunstancias fue del
2.41% del mercado total, a tan sélo

Antonio Sevilla e
Ignacio Gual,
responsables de
COMECA.
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0.59 puntos de superar sus objetivos y
con un crecimiento de 0.53 puntos en
relacién a 1998.

Segun Ignacio Gual. estos resulta-
dos pueden considerarse todo un éxito,
si se tiene en cuenta la operatividad
nacional de la marca. Renault apenas
tiene presencia en el segmento de sim-
ple traccion y carecia por completo de
oferta en las franjas de menos de 52
CV y mas de 190 CV, por lo que su
presencia en el 70% de los territorios

Distribucion del Distribucion de las
SERIE GAMA mercado en 1999 ventas de Renault
(%) (%)
Ligeros 5 5
Fruteros/Vineros 60 21
Ceres/Cergos Media 10 35
Ares Alta 7 30
Atles Extra alta 6 -
Simple Traccién 12 12%

operativos quedaba reducida en un
24%, lo que significa que su oferta de
producto abarcaba un mercado de sélo
12 000 unidades. A pesar de estas cir-
cunstancias, Renault consiguié una
cuota del 4.52%, lo que supone que la
matriculacién de sus tractores crecid
un 18% respecto al afio anterior. “Esto
nos da una perspectiva de futuro muy
interesante, porque mientras este mer-
cado ha caido un 7.7%, Renault ha si-
do capaz de crecer de forma impor-
tante. Ademds, dentro del ranking de
marcas, hemos adelantado un puesto”,
destac6 el Director Comercial.

AMPLIAR EL NUMERO DE CONCESIONARIOS

gnacio Gual felicité a los concesio-

narios por la labor realizada duran-
te el dltimo afio y los animd a conti-
nuar en la misma linea para el 2000.
“La red es imprescindible para obte-
ner resultados. Es muy importante
que el trabajo comiin seu efectivo y
que luchemos en la misma direccion”,
coment6 a los distribuidores.

Entre los objetivos que Comeca se
ha trazado para este ano, figura la
consolidacién y ampliacion de la red
de concesionarios, con la intencién de
abarcar un territorio mas amplio, para
asi competir a un nivel superior. Si se
cumplen sus expectativas, para finales
de ano la red habrd pasado de 51 a 58
concesionarios. Una veintena de ellos
super6 el objetivo del pasado ano. Ig-
nacio Gual instd a los restantes a con-
seguir las mismas cifras con los nue-
vos productos presentados.
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El ambicioso Plan Comercial esbozado durante la Convencion
pretende conseguir los objetivos marcados.
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RENAULT
MAYOR CAPACIDAD DE LUCHA

Comeca se ha marcado como objeti-
vo, para el ano 2000, alcanzar una
cuota global de mercado del 3%, que re-
presentaria el 4.7% si se consideran ex-
clusivamente los segmentos de potencia
en los que dispone de productos para
competir. La llegada de la gama Atles,
para potencias extra altas, y el refuerzo
de las lineas de fruteros y vifieros permi-
ten aumentar su ‘capacidad de lucha’ en
un | [%. Es decir, Renault operard en un
mercado de 13 400 unidades, sobre las
12 000 del pasado afio.

Segtn los estudios generales de mer-
cado realizados por el importador para
Espafa de los tractores Renault, el afio
2000 no presentarad grandes cambios en el
sector de la maquinaria agricola en nues- o
tro pais. Sus estimaciongs apuntan a que observéiégf/glfggofoeﬁ
la caida del mercado nacional de tractores nuevos modelos de
que fue prevista para el 99, se cumplird Renault importados para
en dos etapas, es decir, que este afio vol- el mercado espariol por

L COMECA.
verd a disminuir un 7.7%, con lo que la
suma total de los descensos de 1999 y de
2000 alcanzard el 14.6% previsto hace un
afo, lo que supone que el mercado se si-
tuard en unas 21 000 unidades.

CONDICIONANTES DEL MERCADO

Segt’m explico Ignacio Gual, se deberan hacer frente a
una serie de condicionantes econémicos que pueden
alterar las previsiones. La primera de las tres dificultades a
las que hizo referencia el Director Comercial de Comeca
fue la puesta en marcha de la Agenda 2000, compromiso
por el cual se activan una serie de puntos acerca de las
subvenciones, que cambian el concepto que de ellas se
tenia en el pasado. Ademds, abordo el tema de los
intereses bancarios, cuya oscilacion puede influir también
de manera ostensible,

Por tltimo, no olvidé mencionar en la lista de posibles
dificultades la climatologia, factor imprevisible que
siempre conviene tener en cuenta, sobre todo en las
fechas actuales, cuando la sequia ha sembrado un
pesimismo generalizado, sobre todo en las zonas

Sur y Oeste.
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PRODUCTD

TRACTORES DE TODO TIPO

Renault ofrece todo un abanico de modelos en tractores de potencias baijaq,
mediq, alta, y ahora también extra alta. Una extensa gama, de gran
operatividad, que este ano se verd reforzada con las Series Atles, Temis y
Pales, que constituirdn las grandes novedades de una campana que también
ofrecerd un buen nimero de evoluciones en modelos ya conocidos. Como
colofon, Renault renueva en Espana sus fruteros y vineros, con la puesta en
escena de las Series Dionis y Fructus.

ARES

a linea Ares fue la gran apuesta

de Comeca en 1999, y seguird in-
sistiendo con ella en este 2000. Es una
gama completa, de tractores de alta
potencia y muy bien equipados, que
cubre un segmento en claro creci-
miento, como es el que abarca desde
los 100 hasta los 190 CV. El préximo
mes de mayo se presentardn modelos
que incluirdn los Gltimos avances tec-
nolégicos, que permitirdn a los Ares
consolidar, e incluso ampliar, su ya
importante presencia en nuestro mer-
cado.

640 RZS

Si algin modelo en concreto mere-
ce una mencioén especial dentro de
la gama Renault, éste es, sin duda, el
Ares 640 RZS, uno de los tractores
con mayor aceptacion dentro de su
segmento de potencia. Un “tractor de
lucha”, con 6 cilindros, excelente ca-
pacidad de elevacién, cabina integral
e inversor bajo par automdtico Re-
vershift, entre sus numerosas caracte-
risticas. Para el mes de mayo, estd
prevista la presentacion de la evolu-
cién de los Ares.
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ATLES
Esla nueva serie permitird a Re-
nault entrar en ¢l mercado de las
potencias muy altas, es decir, por en-
cima de los 200 CV. En mayo tendra
lugar la presentacion oficial de los
modelos 915, 925 y 935, de 197, 226
y 250 CV de potencia, respectiva-
mente.

TEMIS

Otra apuesta de Comeca. Esta ge-
neracion de tractores sustituird a

la antigua gama T y abarca un merca-
do en el que hasta el momento Re-
nault no es operativo. Se trata de un

tractor duro que ‘tira’ mucho y ‘gasta’
poco, que viene a cubrir ese segmento
del mercado que exige maquinaria ro-
busta, sin demasiadas sofisticaciones
técnicas. Es decir, tractores prepara-
dos para trabajar durante muchas ho-
ras y que, ademds de un consumo
reducido, no requieran excesiva asis-
tencia técnica.

La gama estd compuesta por 4
modelos. EI 550, de 4 cilindros mds
turbo, y los modelos 610, 630 y 650,
con 6 cilindros y potencias de 109,
129 y 154 CV, respectivamente. En
principio, podrian comenzar a estar
disponibles para el mes de julio.

MARZO 2000

CERGOS Y CERES

Son las dos gamas con las que Re-
nault cubre el segmento de poten-
cias medias, para distintos tipos de
aplicaciones. Al igual que ocurre con
otras series de este mismo fabricante,
durante el proximo mes de mayo esta
prevista la presentacidon en nuestro
pais de la nueva evolucion de estas
gamas, que reforzardn la completa
oferta de Renault.
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LAS BAZAS PARA EL ANO 2000

RENAULT HA PRESENTADO LAS NUEVAS GAMAS DE
TRACTORES VINEROS Y FRUTEROS. CON LOS NUEVOS
MODELOS DIONIS, FRUCTUS Y EL ESTANDAR LIGERO
PALES, LA MARCA PREVE ALCANZAR UN AUMENTO
DEL 22 AL 29% DE SU CUOTA DE PARTICIPACION
DENTRO DEL MERCADO DE MODELOS ESPECIALES,
SEGMENTO QUE OCUPA EN EL MERCADO GLOBAL DE
TRACTORES UN PORCENTAJE DEL 29%, LO QUE
REPRESENTA APROXIMADAMENTE 6 500 UNIDADES.

DIONIS

AT

Con un disefio més redondeado
acorde con las actuales tenden-
cias, circuitos hidraulicos especiales,
conexion electrohidraulica al puente
delantero y tracto control electrénico,
las nuevas versiones del vifiero Dionis
han logrado desarrollar mayores nive-
les de rendimiento. Entre las modifi-
caciones a la anterior gama destaca su
motor ecolégico de potencias com-
prendidas entre los 52 'y 76 CV, las ca-
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jas de velocidades de 30 y 40 km/h y
nuevos montajes de ruedas de neuma-
ticos. Dispone de 4 modelos de simple
tracci6on 'y 4 de doble traccidon de
12+12 velocidades, a una velocidad
méxima de 30 km/h en las versiones
arco y cabina. Los 4 modelos de doble
traccion también estdn disponibles en
24+24 velocidades a una velocidad
méxima de 40 km/h en ambas versio-
nes. Otra de las novedades que incor-

MODELO  POTENCIA ECE R 24
(CV)

110 Sy DTS 52

120 Sy DTS 60

130 Sy DTS 67

140 Sy DTS 76

poran los modelos con cabina es el
limpiaparabrisas trasero.

FRUCTUS

'I' .' !J_-a'l .-f' -..‘ 3 ¢

Los nuevos modelos presentan un
redondeado disefio muy poco
agresivo con la vegetacién, de dimen-
siones adecuadas a cada tipo de traba-
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MODELO  POTENCIA ECE R 24
(CV)

120 Sy DTS 60

130 Sy DTS 67

140 Sy DTS 76

jo. 3 modelos de simple traccion y 3
de doble traccidn que, al igual que en
la gama Dionis, desarrollan 12+12
marchas a velocidad maxima de 30
km/h en arco y cabina y, para la doble
traccién, 24+24 velocidades a 40
km/h. Las versiones de cabina estdn
insonorizadas completamente y dis-
ponen de aire acondicionado y lim-
piaparabrisas trasero. Del mismo mo-
do que ocurre en los vineros, el
Fructus monta tracto control electré-
nico, circuito hidraulico optimizado e
incorpora el mismo sistema de distri-
bucién, caracteristico por desarrollar
un servicio de simple efecto o regula-
dor de caudal trasero y lateral, as{ co-
mo un doble efecto trasero, un doble
efecto trasero y lateral y otro doble
efecto lateral. Ademas incluye valvu-
la de freno.
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QDUCTO

MODELO POTENCIA ECE R 24
(CV)

230 DTS 67

240 DTS 76

e trata de un tractor cstindar, de

dimensiones y pesos adecuados a
la potencia y a las exigencias de cada
trabajo, que responde a las actuales
demandas del mercado. La gama esti
compuesta de dos modelos de doble
traccién. Por un lado, estd el ya cono-
cido 230 DTS, de 12412 marchas y
velocidad maxima de 30 km/h o de
24424 a un maximo de 40 km/h, con

versiones arco y cabina. Y por otro,
aparece el 240 DTS, pero adaptado
para un mercado que demanda mayo-
res potencias.
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CANAVES COMERCIAL

GABRIEL CANAVES
INCA (MALLORCA) * (14 ANOS COMO CONCESIONARIO)

¢ “En Mallorca tiene cabida toda la gama. En 1999 matriculamos mds de 20 unidades
de todos los tipos, desde fruteros y vifieros hasta 120 CV. Llevamos con esta marca des-
de su llegada a Espaiia, con Comeca desde algunos afios antes, y hemos vendido unas
170 unidades de Renault.

v La gama presentada estd muy bien, aunque quizds esta renovacion tendria que haber llegado antes.

v Es dificil saber si estos nuevos modelos van a ayudar a impulsarnos en nuestra zona, porque ahora son las empresas de servicios
quienes estan adquiriendo protagonismo; luego ademds tenemos el problema de la sequia, que esperemos no nos afecte finalmente”.

EE ASCACIBAR MAQUINARIA AGRICOLA

pe YA BrAuLIO SAENZ Y JOSE Luis ASCACIBAR
" A " LARIOJA ¢ (2 ANOS Y MEDIO)

v “Llevamos la mayor parte de la provincia de Logrofio y en este tiempo con Renault
hemos vendido 72 unidades, Nuestro modelo ‘estrella’ es el 80.14, y el pasado ano ven-
dimos 15 con el equipamiento completo.

¢ Me gustan los tractores presentados, porque se aprovecha lo positivo de los anteriores
y se han mejorado bastantes cosas, como la electronica, que era necesaria, y la imagen.

¢ Nuestra meta es aumentar cada afio la penetracién. En este afio 2000 quisiera terminar en torno a las 40 unidades. La competencia es
terrible, porque en la zona estdn todas las marcas vendiendo en el mismo segmento. Nuestros mejores argumentos de venta pueden ser
el motor ecoldgico, el disefio, la electrénica, los 40 km/h, la conexion de la traccién. .. Hay muchos argumentos vilidos para vender™.

AGROALMENDRALEJO, S.L.

Luis SANCHEZ PORRO
ALMENDRALEJO (BADAJOZ) * (6 ANOS)

v “La nueva gama puede ser muy competitiva, porque llega con tecnologia punta, la su-
permarcha de 40 km/h y el motor ecolégico, que se estd imponiendo. El disefio va tam-
bién en linea con los tiempos actuales.

v En mi zona, la climatologia puede perjudicarnos mucho, sobre todo en los secanos,
donde es muy importante el agua. Y segiin ¢l rendimiento, asi es la inversion en el tractor.

v Si todo fuera normal, estos tractores me permitirian incrementar el volumen de ventas, porque la gama es muchisimo més amplia.
Surge ahora un vifiero de 80 CV muy importante en mi zona, que junto al Pales puede ir muy bien”.

AGRICOLA ADOLFO

ADOLFO FERNANDEZ
TINEO (ASTURIAS) = (9 MESES)

v “Desde junio hemos vendido 18 unidades. El modelo ‘estrella” ha sido el Ceres 85, es
el tractor de la zona, muy compacto, muy ‘ganadero’, pesado y con buena cilindrada.

¢ Los nuevos modelos sirven para complementar mucho la gama, porque entre los ligeros
teniamos uno muy corto de velocidades y ahora dispondremos del Pales a 40 km/h.

v Este afio 2000, con las nuevas gamas, vamos a incrementar la penetracion. Estamos haciendo ya bastante competencia a otras
marcas, porque nuestros tractores vienen muy bien equipados para trabajos ganaderos. Entre el Ceres y el Pales, y algo de Ares, cu-
briremos el mercado.

v Mi argumento de venta es que el Renault es un tractor de calidad, de un alto nivel y adecuado a mi zona”.
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SATOGUI, S.L.

SALvADOR TORNE
ALCOLETGE (LLEIDA) * (6 ANOS)

v “Estas nuevas lineas de tractores las estdbamos esperando desde hace unos meses. Es
un producto que llega para cubrir una demanda creciente del mercado.

¢ En mi zona, los modelos ‘estrella’ son el 80.14, el Top y el LB. Ahora pasardn a ser el
Fructus, el 140, el 140 Top y el Pales 240, que es una potencia que ha hecho muy bien
Renault en traer al mercado espafiol, porque hay zonas que lo demandarédn, ya que nos queddbamos en los 70 CV y las necesidades
de los aperos requieren mis potencia,

v Todo lo que es tecnologia y visién de futuro siempre incrementa y da posibilidades a vendedores que hasta ahora no podian llegar,
como pueden ser los 40 kmv/h o la linea més aerodindmica.

¢ La climatologia nos estd ‘pegando’ muy fuerte en nuestra zona. Esperemos que el frio no venga de ‘regalo’. De momento, en el
cereal y la parte de secano, no hay posibilidad de llegar a los objetivos del 2000. Esperemos que ¢l tiempo nos ayude mas™.

AGRICOLA ZANON, S.L.

Francisco ZANON

GODELLETA (VALENCIA) * (12 ANOS)

v/ “En base a mi experiencia, ya que he vendido unas 400 unidades, siendo lider algunas
campafias, me atrevo a asegurar que los nuevos tractores, que estdn bastante bien, me
permitirdn recuperar niveles de venta anteriores”,

v Espero alcanzar las 25 unidades, aunque la verdad es que dltimamente, el citrico va
muy mal’’.

ANTONI MARCER =
JOSE PETIT &g 7.
VILLAFRANCA DEL PENEDES (BARCELONA) « (15 MESES) K"

v’ “Los nuevos modelos aportan una serie de modificaciones, como los 40 km/h, que son
muy importantes, asi como el doblador de marchas. Se ve un tractor renovado, ha habido
una evolucidn de la gama. _
v Este aiio, y aunque llevamos poco tiempo con la marca, se puede hacer buena labor y =
vender mas que el pasado afio.

v Renault es una marca muy reconocida en tractores y su motor es uno de los mejores argumentos de venta™.

.3 MACAPER, S.L.

@ SixTo MONTBLANC
q VILA-REAL (CASTELLON) * (6 MESES)

v “En nuestra zona no se matriculan muchos tractores, pero el parque de Renault alcanza
el centenar, ya que se ha hecho una labor bastante importante, con un buen servicio.

v Hasta ahora hemos vendido varios 80.14, por lo que los nuevos modelos serdn un apoyo
importante. El problema en los citricos es el tamaiio, y al reducir las ruedas disminuiremos
en general el tractor para poder trabajar en el vifiedo y en zonas de naranjo, con 80 CV para atomizadores, trituradoras, etc.

v’ Esperamos duplicar las ventas del pasado afo. La ‘estrella’ serd el Fructus e incluso algtin vifiero en fincas muy concretas”™.o
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CRECIMIENTO RECORD DE LOS
INGRESOS DE RENAULT AGRICULTURE

enault Agriculture, la compa-

fifa subsidiaria de Renault es-

pecialista en la fabricacién y
distribucién de maquinaria agricola,
alcanz6 un volumen de facturacion,
en 1999, de 617.42 millones de euros
(algo mas de 100 000 millones de pe-
setas), 1o que supone un incremento
del 10.1% respecto a 1998. Este cre-
cimiento se vio reflejado en los bene-
ficios netos, que también se elevaron
un 12.8% hasta alcanzar los 6.31 mi-
llones de euros (unos 6 600 millones
de pesetas). En cuanto a unidades,
llegd a las 10 454, un 8.4% mas que
en 1998.

Estos resultados son valorados
muy positivamente por la compaiiia
que dirige Bruno Morange, cuya cifra
de empleados en todo el mundo roza
las 2 000 personas y cuenta con dos
plantas de produccién en Francia (Le
Mans para tractores estandar y Beau-
vais-GIMA para transmisiones) y una
tercera en Italia (Rovigo, tractores es-

P 'F“‘
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peciales), gracias al acuerdo con Agri-

talia.

Renault tiene prevista una inver-
stén de 213.43 millones de euros
(35 000 millones de pesetas) en [+D.
Esta representada en 52 paises y sélo
en Francia cuenta con una red de 120
concesionarios y 650 personas dedica-
das al servicio postventa.

Su gama de producto abarca trac-
tores desde 50 hasta 250 CV, com-
puesta por las siguientes lineas:

+ Tractores grandes: Atles (3 mode-
los), Gama T (1 modelo) y Ares (3
modelos)

* Mixtos y polivalentes: Gama T (3
modelos), Ares (7 modelos), Ceres
(7 modelos), Cergos (3 modelos) y
Pales (4 modelos).

* Vifieros y fruteros: Dionis (4 mode-
los) y Fructus (4 modelos).

* Industriales: Ergos (3 modelos).

El desarrollo de los productos y la
ampliacion de recursos son otros capi-
tulos en los que Renault Agriculture
pone especial énfasis. En 1999, invir-
tié 7.62 millones de euros (1 260 mi-

llones de pesetas) en procesos de in-
vestigacion en la planta de Le Mans,
una cantidad que supuso el doble res-
pecto al afio precedente. En la actuali-
dad, se sigue trabajando en esta mis-
ma linea, buscando wuna mayor
productividad y un mejor equipa-
miento de las gamas superiores.

Entre los proyectos en los que tra-
baja para este afio 2000 se encuentra
el de mejorar la calidad de los servi-
cios de atencién y postventa. En este
sentido, Renault es el tnico fabricante
que controla el grueso de su distribu-
cién, con lo que puede tomar medidas
rapidas y concretas para buscar una
mayor satisfaccion del cliente.

Esta linea de actuacidn, basada en
el desarrollo de las estrategias ya tra-
zadas, es la que seguird aplicando Re-
nault Agriculture. Quiere consolidar
la cuota lider de mercado que disfruta
en Francia y aumentar de manera 0s-
tensible su presencia en el exterior,
manteniendo programas de invesgga-
cion, control de costes y poniendd en
marcha una agresiva campaiia de Men-

tas, particularmente en Eggppa. o
v 1 ) i

Bruno Morange, Director

General de RENAULT

AGRICULTURE.
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