
analizar el sector del ajo es partir de
una guerra sin cuartel abierta des-
de hace más de 20 años entre el

principal abastecedor mundial, China, y
el primer productor de Europa, España.
Una guerra que debería haber acabado
en 1993 con la instauración de un contin-
gente de importación por parte de la
Unión Europea de 38.000 toneladas pero
que, según las denuncias de las coopera-
tivas ajeras españolas, y las propias orga-
nizaciones agrarias, se burló constante-
mente. De ahí las constantes denuncias
ante la OLAF (Oficina de Lucha Antifrau-
de) para endurecer los controles en fron-
tera, y más recientemente, la reclama-
ción de apertura de un expediente por
supuesto dumping. Una iniciativa apoya-
da por varias administraciones autonó-
micas, e incluso los productores de paí-
ses como Francia.

Mirando hacia atrás, aseguran por eso
con rotundidad que el propio arancel de
1.200 euros por tonelada (rebasada) no

fue nunca disuasorio para ningún opera-
dor chino a la hora de inundar el merca-
do con producciones baratísimas y de
dudosa calidad y trazabilidad. Ese ha si-
do el principal hándicap para competir
además de las condiciones de mano de
obra.

Y esta ha sido la constante durante es-
tos años, hasta el punto de que la renta-
bilidad de cada campaña vino siempre
condicionada por el gigante asiático. No
en vano, su producción representa el
86% de todo lo que se vende en el mun-
do, con cerca de 15 millones de tonela-
das de ajos presentes en todos los rinco-
nes.

“En Europa, las exportaciones chinas
representan únicamente un 10%, aun-
que la presión que ejerce en el mercado
es incontrolable”, dice Juan Martínez,
portavoz sectorial de las Cooperativas
Agro-alimentarias de Castilla-La Mancha;
la segunda comunidad productora des-
pués de Andalucía, (Tabla 1).
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Pocos se atreven a determinar

las causas, pero todos constatan

la misteriosa ralentización de las

exportaciones ajeras del gigante

asiático a Europa. un auténtico

balón de oxígeno para las

producciones españolas, después

de la debacle del mes de agosto.

En los primeros compases de

campaña, como venía siendo la

tónica, se hundieron las

cotizaciones con precios irrisorios

supuestamente fijados a miles de

kilómetros. ahora, recuperan

fuelle, alegrando las lonjas de

todo el país. algunos ven un

cambio de estrategia comercial de

china hacia mercados más

próximos. otros aseguran que el

ajo empieza a ser un producto de

mayor valor añadido para ellos.

año 2009 año 2010 año 2011*

t miles € €/kg t miles € €/kg t miles € €/kg

Egipto 2.387 2.477,00 1,04 2.327 3.087,00 1,33 2.454 4.277,00 1,74

chile 1.755 1.934,00 1,1 1.708 2.798,00 1,64 3.058 6.441,00 2,11

argentina 19.035 24.139,00 1,27 17.450 35.484,00 2,03 15.851 38.356,00 2,42

México 2.009 2.595,00 1,29 2.424 5.096,00 2,1 86 230 2,67

china 51.499 32.857,00 0,64 47.563 75.157,00 1,58 14.837 28.210,00 1,9

resto 869 838,00 0,96 984 1.157,00 1,18 109 124 1,14

total uE 77.554 64841,00 0,84 72.456 122.779,00 1,69 36.395 77.638,00 2,13

* Periodo de enero a abril del 2011

tabla 1 / importaciones de la ue (ue27)

AGRICULTURA 1 OCT:Maquetación 1  11/10/11  21:57  Página 594



HoY Por HoY

los oPeradores ChiNos abreN
los ojos

En otra de las regiones ajeras, el presi-
dente de la Asociación de Productores
de Castilla y León, José Antonio Repiso,
cree que no hay ningún misterio en el
dominio absoluto que ejercen los chinos
en este sector atendiendo al volumen
que manejan. “Lo que ocurre es que Chi-
na está evolucionando, está despertan-
do; en estos últimos años ha ido incre-
mentado su PIB a golpes del 10% anual, y
eso les está llevando a revalorizar pro-

ducciones como esta, los chinos han
aprendido que se puede ganar dinero”.

En España, la campaña comenzó con
normalidad aunque el desplome de las
cotizaciones en los primeros compases,
hacia el mes de agosto, desconcertó a
todo el sector en bloque. Con las prime-
ras cortas algunos “especuladores”
anunciaron incrementos notables en la
cosecha en China para justificar el sor-
prendente desplome en sus cotizaciones
de 700 dólares por tonelada a 375 $/t en
el puerto de Quingdao. En meses ante-
riores llegó a cotizar a 1.600 $/t. “El des-

el umbral de
reNtabilidad del ajo

Para cubrir costes, los cultiva-
dores españoles tienen que ven-
der como mínimo a 1 euro el kilo.
y la tendencia indica que el pre-
cio internacional podría alcanzar
en breve esa cotización. asimis-
mo se constata un crecimiento
importante del consumo. China
se prepara para ello y por eso
trabaja a marchas forzadas por

recuperar las hectáreas que la
sequía de 2010 arruinó. se da la
circunstancia que ha podido re-
cuperar mercados como el bra-
sileño, que había perdido en las
últimas campañas, y que vuel-
ven a demandar ajo chino frente
a la dura competencia de argen-
tina o méxico. en ese repunte,
pudo ayudar la promoción de los
valores del ajo chino y supues-
tos efectos beneficiosos contra
la polémica gripe a.

// el araNCel de 1.200
euros Por toNelada
(rebasada) No fue NuNCa
disuasorio Para NiNgÚN
oPerador ChiNo a la hora
de iNuNdar el merCado CoN
ProduCCioNes baratísimas
y de dudosa Calidad y
trazabilidad //
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concierto fue generalizado”, asegura Re-
piso, y “la desestabilización del mercado
generalizada”, argumenta Miguel Del Pi-
no, vicepresidente de la Mesa Nacional
del Ajo, y representante de Asaja en Cór-
doba, (ver Gráfico 1).

En Castilla-La Mancha, la primera re-
gión productora, ha habido mermas im-
portantes por las inundaciones de prima-
vera y principios de verano, el pedrisco y
la blanquilla que redujo considerable-
mente los rendimientos (un 7%). En An-
dalucía, la segunda comunidad produc-
tora, la cosecha ha rondado este año los
30 millones de kilos. En Castilla y León,

esperan 8 millones de kilos, “más o me-
nos como el año pasado”, dicen los culti-
vadores.

bajos PreCios, Parálisis de
CamPaña

El desplome de precios tuvo como con-
secuencia inmediata la parálisis de la
campaña con escasas operaciones y la
retirada de las primeras producciones a
las cámaras frigoríficas a la espera de
buenas cotizaciones, (Tabla 2). Curiosa-
mente ahora, han vuelto a reactivarse lo
que ha generado importantes expectati-

vas al llevar apenas cuatro meses de co-
mercialización (la campaña empezó el 1
de junio).

Y es que para muchos productores “ha
quedado demostrado que las primeras
noticias no eran reales ya que ni siquiera
habían llegado las exportaciones chinas
al mercado europeo”, argumenta Repi-
so. Juan Martínez de las cooperativas

HoY Por HoY

gráfiCo 1 / evolución de los precios del ajo chino blanco normal
(50 mm) en $/t. fob quingdao, de enero a julio de 2011. fuente:
operadores chinos quingdao.

///////////////////////

Quién dicE Qué
// “En Europa, las exportaciones chinas
representan únicamente un 10%, aunque
la presión que ejerce en el mercado es
incontrolable”. juaN martíNez,
CooPerativas agro-alimeNtarias
Castilla-la maNCha //

// “lo que ocurre es que china está
evolucionando. Ha ido incrementado su
PiB a golpes del 10% anual, y eso les
está llevando a revalorizar producciones
como esta, han aprendido que se puede
ganar dinero”. jose aNtoNio rePiso,
asoCiaCióN de ProduCtores de ajo
de Castilla y leóN //

// “a mediados de octubre había un
50% más de ajo guardado por las
expectativas en el mercado internacional,
teniendo en cuenta que hace meses el
precio era de 0,45 €/kg, y hoy supera
los 0,70”. miguel del PiNo, mesa
NaCioNal del ajo //
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manchegas, recuerda además que a fina-
les de mayo realizaron un viaje a China
para conocer de cerca el sector y aunque
constataron diferencias con la cosecha
anterior, azotada por una dura sequía,
tampoco se apreció un incremento en
superficie que justificara exceso de pro-
ducción y por tanto, bajos precios. Repi-
so añade que “hay informaciones que
aseguran que había mercancía de la últi-
ma recolección en los puertos de Holan-
da”, y otros representantes de organiza-
ciones agrarias sugieren que con un pre-
cio tan bajo en origen, aún sumándole el
arancel estipulado, sigue siendo rentable
para el corredor. Es decir, que sería una
estrategia para rebasar el contingente
sin más cálculos que inundar el mercado.

Miguel Del Pino, de la Mesa nacional,
dice que “afortunadamente” el mercado
presenta síntomas claros de recupera-

ción como demuestra también el gesto
de almacenar en cámaras frigoríficas. “A
mediados de octubre había un 50% más
de ajo guardado por las expectativas en
el mercado internacional, teniendo en
cuenta que hace meses el precio era de
0,45 €/kg, y hoy supera los 0,70”.

En las cooperativas manejan también
como teoría el “cambio de estrategia de

los comercializadores chinos para acer-
car el producto a países más próximos
como Japón, Filipinas, Birmania o Cam-
boya entre otros muchos”, argumenta
Martínez.

Lo que está ocurriendo “es normal y es
lógico”, insiste el presidente de los pro-
ductores de Castilla y León. “Se podría
ver como una tregua”, reconoce. Aun-
que como en todas las guerras, también
las comerciales, “lo que tocaría ahora se-
ría firmar la paz”. Sobre todo, teniendo
en cuenta que la producción española
apenas representa el 2% de la mundial.
Es decir, que no es ninguna amenaza
“aparentemente”. Hay sin embargo algu-
nos parámetros que cada vez tienen ma-
yor respuesta en Centroeuropa: la cali-
dad, la certificación y la trazabilidad del
ajo español. En esto, China tiene que de-
mostrar que ha recorrido ese camino.

// la ProduCCióN ChiNa
rePreseNta el 86% de todo
lo que se veNde eN el
muNdo, CoN CerCa de 15
milloNes de toNeladas de
ajos PreseNtes eN todos
los riNCoNes //

ajo morado Calibre PreCio €/kg

ajo Morado
ajo Morado
ajo Morado
ajo Morado
ajo Morado
ajo Morado
ajo Morado

ajo Blanco
ajo Blanco
ajo Blanco
ajo Blanco
ajo Blanco
ajo Blanco

En rama
todo monte

Extra
super
Flor

Primera
segunda

cortado todo monte
Yumbo
Extra
super
Flor

Primera

1,10-1,30
1,20-1,40
1,70-1,90
1,55-1,75
1,35-1,55
1,00-1,20

0,80-0,90

1,20-1,40
1,40-1,60
1,30-1,50
1,10-1,30
0,90-1,10
0,80-0,90

tabla 2 / Precios pagados al agricultor en báscula. fuente: lonja
agropecuaria de Cuenca. mesa ajo de las Pedroñeras, 4 de octubre
de 2011
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