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EN PORTADA

EL MERCADO Y LAS CONDICIONES METEOROLÓGICAS ANIMAN LA SEMENTERA

Trato de hacer un rápido repaso por
los temas que he abordado en estas
páginas en los últimos años, y el re-

sultado es descorazonador. Me asalta la
duda de si el problema lo tengo yo, o lo
tiene el sector agrario español. La palabra
crisis está siempre presente. Tengo la sos-
pecha de que esa palabra -muy a mi pe-
sar- es el hilo conductor que me guía a tra-
vés de mis artículos.

En estas me encuentro cuando recibo un
encargo que, a primera vista, no difiere

demasiado del resto. A saber, campaña de
siembra de cereal. 

Sin embargo la primera sorpresa me lle-
ga por teléfono. Al otro lado del aparato
me encuentro a un representante de los
agricultores que -¡oh sorpresa!- se mues-
tra optimista. Intento recordar cuando fue
la última vez que alguien en su posición se
atrevió a pronosticar un futuro mediana-
mente positivo para los agricultores. La
verdad, no me acuerdo.

Alejandro García-Gasco es miembro de
la Ejecutiva de COAG. Habla conmigo
mientras sostiene en la otra mano la tijera
de podar. Es lo que exigen las viñas de La
Mancha en este momento. “Hay alegría
en el campo. Los caminos están llenos de
tractores. Gente sembrando y sé que mu-
chos han encargado el abono”. Se mues-
tra satisfecho. Y no puede ser de otra for-
ma, la vida bulle en las llanuras cerealis-

tas. Y no menos importante, el tiempo se
ha convertido en un aliado del agricultor. 

BUEN TEMPERO

Ha llovido bien y a tiempo. “El ciclo se es-
tá desarrollando de forma muy favorable.
Se dice que la siembra es el 50% de la co-
secha, lo que hace augurar un buen año
en nuestro país”. Antonio Catón, director
del Departamento de Cultivos Herbáceos
de las Cooperativas Agro-alimentarias, es-
tá convencido de que esta será una buena
campaña. “Los agricultores se muestran
optimistas. Pero no es la alegría del año
2007, cuando se sembró caro y se recolec-
tó barato. Es una alegría sensata. Los agri-
cultores han aprendido que no es oro to-
do lo que reluce”. Y es que el principal mo-
tivo de alegría hay que buscarlo, no tanto
en el campo, como en los mercados inter-

El optimismo despega entre 
los cerealistas
La campaña de cereal 2010-2011 se presenta inmejorable. Los precios siguen fuertes en los mercados
mundiales y nada hace prever cambios a medio plazo. A eso hay que unir unas condiciones en el
campo perfectas para las siembras, con un otoño húmedo que garantiza un buen desarrollo de las
plantas. Empieza una campaña en la que el trigo está llamado a ser el gran protagonista. Los
agricultores han tomado buena nota de lo que ocurre en el mundo y han optado por darle al mercado
lo que pide. Y eso ocurrirá en un año en que entra en vigor (julio de 2011) la nueva norma de calidad de
los trigos nacionales.

Antonio Martínez
Periodista agroalimentario
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nacionales de materias primas. El mes de
julio marcó un punto de inflexión en las
cotizaciones de los cereales en todo el
mundo. La presión de los mercados ha lle-
vado a que la tonelada de cebada haya su-
bido casi 70 € en sólo un año. En la Lonja
de Ciudad Real ha llegado a rozar los 180
€, con trigos de gran fuerza a 250 €/t.

“El cierre de los mercados ruso y ucranio
puso de manifiesto que estábamos ante
un mercado muy tenso en el que falta gra-
no y “que demanda trigo”, asegura Anto-
nio Catón.

De hecho, la oferta de más de 2,7 millo-
nes de toneladas de cereal de interven-
ción ha puesto de manifiesto hasta qué
punto el mercado está ávido de grano. “La
cebada se ha adjudicado a unos 180 € la
tonelada. Estamos hablando de unos 200
€ en destino. Traerla a España sería impo-
sible. No obstante si no existiesen esas
cantidades habría más tensión en los mer-
cados”.

Existe auténtica ansiedad entre los ope-
radores, asegura Nuria Villanueva, técnico
responsable de Cultivos Herbáceos de las
Cooperativas Agro-alimentarias de Casti-
lla-La mancha, “la gente está muy poco
cubierta. Si ocurre cualquier imprevisto
los mercados se van a tensar mucho más”.

Por esa razón los expertos tratan de ana-
lizar cualquier dato que aporte pistas de la
dirección que van a tomar las cotizacio-
nes. Catón pone un ejemplo perfecto, “co-
mo son las ayudas fiscales al etanol en Es-
tados Unidos. Dependiendo de la cantidad
de dinero destinada a este concepto nos
podemos encontrar con fluctuaciones en
la disponibilidad de maíz en el mercado
mundial”. A pesar de las incertidumbres

Catón mantiene que “todo apunta a que
los precios van a seguir altos”. Se limita a
poner voz a lo que opinan los cerealistas
españoles que están convencidos que ésta
es una buena oportunidad. 

“Las decisiones de los agricultores vie-
nen mediatizadas por los precios”. Nuria
Villanueva entiende que los agricultores
han entendido lo que el mercado les que-
ría decir y obran en consecuencia. Han de-
cidido sembrar. 

EL CULTIVO SE RECUPERA

Si las previsiones se cumplen, ésta será la
campaña de la recuperación de las superfi-
cies de cultivo. En 2008 se sembraron
6.216.200 ha de cereal de invierno en
nuestro país, que un año más tarde supe-
raron a duras penas los 5,5 millones. En
2010 se quedaron ligeramente por debajo
de esa cifra. Aunque es pronto para aven-
turar una cifra Antonio Catón se muestra
convencido de que habrá más cereal, “no-
sotros estimamos que las superficies cre-
cerán en torno al 5 y el 10% este año”. A
esa misma conclusión han llegado los téc-
nicos de Castilla-La Mancha. En Castilla y
León aún no se atreven a hablar de por-
centajes, “aparentemente la superficie de
siembra va a crecer, pero eso sí, teniendo
en cuenta que ha bajado en los últimos
años”. También José María Santos, técnico
de Cultivos Herbáceos de la Unión Regio-
nal de Cooperativas Agrarias de Castilla y
León (Urcacyl), ha visto mayor disposición
de los agricultores a sembrar este año.

En Aragón no esperan grandes cambios,
“no hay mucha más superficie que sem-

///////////////////////////////

LOS PRECIOS SE DISPARAN,
LOS COSTES TAMBIÉN
La felicidad de los agricultores nunca
puede ser completa. Es cierto que están
consiguiendo precios muy atractivos para
su grano. Pero, a cambio tienen que so-
portar unos costes también altos. Parece
la maldición del mercado. Carlos Mateos,
técnico de la organización profesional
agraria COAG, no ve nada extraordinario
en lo que está ocurriendo, “sube el precio
del cereal e inmediatamente suben las
cotizaciones de las semillas, es un movi-
miento reflejo. No es que hayan subido
excesivamente”.
Algo parecido aprecia en el mercado de
fertilizantes español. Y es que recuerda
que es un producto muy dependiente del
coste de las materias primas. “Hemos
comprobado que las subidas en los mer-
cados del petróleo tardan unos tres meses
en repercutirse en el precio de los fertili-
zantes”, y en estos momentos estamos in-
mersos en lo que parece una nueva espiral
de subidas. “En Álava ya se han registrado
subidas de 60 euros por tonelada de abo-
nos nitrogenados”. No obstante cree que el
verdadero problema llegará a la hora de
abonar en cobertera. En esas fechas se
dejarán notar con toda contundencia las
actuales cotizaciones del petróleo.
A pesar de todo Carlos Mateos entiende
que los agricultores harán de tripas cora-
zón y abonarán, “los agricultores no son
tontos y en las actuales circunstancias
van a tratar de lograr el mayor rendi-
miento de sus campos. Abonarán.”

// “EL CICLO SE ESTÁ
DESARROLLANDO DE FORMA
MUY FAVORABLE. SE DICE QUE
LA SIEMBRA ES EL 50% DE LA
COSECHA, LO QUE HACE
AUGURAR UN BUEN AÑO EN
NUESTRO PAÍS”, ASEGURA
ANTONIO CATÓN, DIRECTOR
DEL DEPARTAMENTO DE
CULTIVOS HERBÁCEOS DE LAS
COOPERATIVAS AGRO-
ALIMENTARIAS //
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brar”. Adolfo Aragües, responsable técni-
co de Herbáceos de las Cooperativas Agro-
alimentarias de Aragón explica que dado
el éxito del Plan Nacional de Rotación de
Cultivo de Secano (196.013 ha en esa Co-
munidad) ya apenas queda más superficie
disponible. La disponibilidad del programa
también ha condicionado las decisiones
de muchos agricultores de Castilla-La
Mancha. Nuria Villanueva lo ve muy claro
“se va a apuntar todo cristo, es una buena
oportunidad”. De hecho, esta comunidad
lidera el programa con 268.273 ha.

EL TRIGO GANA POSICIONES

Está claro que los agricultores van a sem-
brar. Ahora la duda es saber qué es lo que
van a sembrar. Para saberlo, nada mejor
que mirar las cotizaciones de las lonjas es-
pañolas, la apuesta para esta campaña se-
rá el trigo. “En ese sentido, es evidente
que el desacoplamiento de las ayudas ha
servido para que los agricultores miren a
los mercados a la hora de planear sus cul-
tivos”. Nuria Villanueva asegura que el
agricultor ahora planifica las campañas de
otra forma.

La apuesta por el trigo va a ser especial-
mente intensa en Castilla y León, “crece el
trigo en detrimento de la cebada gracias a
las buenas condiciones del campo. Poder
sembrar en el momento adecuado ha lle-
vado a los agricultores a apostar por el tri-
go. Hay que tener en cuenta que los pre-

cios también favorecen esa elección”. José
María Santos advierte que esta elección
tendrá consecuencias para los trigos de
calidad de primavera, que van a disminuir
ya “que son menos productivos.”

En Andalucía no se esperan cambios de
esa entidad. Miguel Fernández, presiden-
te del Consejo Sectorial de Cultivos Herbá-
ceos de la Federación Andaluza de Empre-
sas Cooperativas Agrarias (FAECA), estima
que la superficie total de trigo se manten-
drá. Otra cosa será el reparto entre varie-
dades. “Se va a sembrar más trigo blando
en detrimento del duro. La razón es senci-
lla, la cotización del panificable de media
fuerza es mejor. A eso hay que unir que la
productividad es en torno a un 20% mayor
en el blando. Además, el cultivo del duro
es más exigente”. Fernández aventura un
auténtico vuelco este año, “pensamos que
las superficies de trigo blando pueden cre-
cer en torno al 30 o 40% en las provincias
de Córdoba, Sevilla y Cádiz, la misma pro-
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///////////////////////////////

POCOS CAMBIOS EN LOS 
MERCADOS MUNDIALES
A mediados del mes de diciembre se pu-
blicó el informe del Departamento de
Agricultura de los Estados Unidos (USDA)
sobre la evolución de los principales culti-
vos mundiales. Cuarenta páginas que son
consultadas por todo el mundo para tratar
de aventurar tendencias en los mercados
de materias primas. Esta vez apenas ha
habido sorpresas. En el trigo se estima
una producción de 646,51 millones de to-
neladas para 2010-2011, por debajo de la
registrada en las dos últimas campañas.
El stock final se calcula que puede alcan-
zar los 176,72 millones de toneladas, 20
millones menos que en 2009-2010. “La
cosecha de Australia va a ser alta pero de
mala calidad, apunta Antonio Catón. Los
datos refuerzan la sensación de que esta-
mos ante unos balances de cereales en el
mundo muy tensos”.
Si repasamos las cifras que el USDA
ofrece para los cereales secundarios
también vemos un recorte ligero de la
producción mundial que se cerraría con
1.088 millones de toneladas. Pero más
interesante es la cifra de stock de fin de
campaña que cae sensiblemente, si lo
comparamos con el registrado en las dos
últimas campañas, se espera un stock de
161,88 millones, frente a los 198,23 de
2009-2010 y los 193,55 de un año antes.

// EN 2008 SE SEMBRARON
6.216.200 HA DE CEREAL DE
INVIERNO EN NUESTRO PAÍS,
QUE UN AÑO MÁS TARDE
SUPERARON A DURAS PENAS
LOS 5,5 MILLONES. EN 2010
SE QUEDARON LIGERAMENTE
POR DEBAJO DE ESA CIFRA //
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porción en la que caerá el trigo duro”.
No se trata de un hecho aislado. Desde

que desapareció la prima al trigo duro, este
cereal ha perdido buena parte de su atrac-
tivo para el agricultor. Ya en 2010 se apre-
ció el cambio de tendencia que ahora pare-
ce que se va a acelerar en nuestro país.

NORMA DE CALIDAD

La apuesta por el trigo puede tener pre-
mio añadido si se cumplen las expectati-
vas que ha generado la Norma de Calidad
del Trigo que se publicó en el Boletin Ofi-
cial del Estado (BOE) del pasado 11 de di-
ciembre. Antonio Catón no ahorra elo-
gios, “estamos encantados con la clasifi-
cación de los trigos de España. El trigo es
un commodity, pero la calidad se debe de

pagar. Se trata de dar al trigo de calidad
un valor añadido. Entiendo que es una
oportunidad impresionante para los agri-
cultores”. Parecido entusiasmo muestra
José María Santos, técnico de las coope-
rativas castellano-leonesas “no se basa
tanto en las variedades. Al fin y al cabo la
variedad tan sólo nos indica un potencial
de ese grano, nada más. Ahora se toma-
rán como referencia las tipologías y su
calidad. Es bueno para nosotros”.
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QUIÉN DICE QUÉ
// “El cierre de los mercados ruso y ucranio puso de manifiesto que demanda trigo”.
ANTONIO CATÓN, COOPERATIVAS AGRO-ALIMENTARIAS //

// “Las decisiones de los agricultores vienen mediatizadas por los precios”. NURIA
VILLANUEVA, COOPERATIVAS AGRO-ALIMENTARIAS //

// “Crece el trigo en detrimento de la cebada gracias a las buenas condiciones del campo.
Poder sembrar en el momento adecuado ha llevado a los agricultores a apostar por el trigo.
Hay que tener en cuenta que los precios también favorecen esa elección”. JOSÉ MARÍA
SANTOS, URCACYL //

// “Pensamos que las superficies de trigo blando pueden crecer en torno al 30 o 40% en
las provincias de Córdoba, Sevilla y Cádiz, la misma proporción en la que caerá el trigo
duro”. MIGUEL FERNÁNDEZ, FAECA //

// “Los agricultores no son tontos y en las actuales circunstancias van a tratar de lograr
el mayor rendimiento de sus campos. Abonarán.” CARLOS MATEOS, COAG //

// “El maíz es un cultivo muy apetecible este año, en el que no hay problemas de
abastecimiento de agua y los precios son atractivos”. ADOLFO ARAGÜES, COOPERATIVAS
AGRO-ALIMENTARIAS DE ARAGÓN //

// “El principal problema de las técnicas que aporta la agricultura de conservación es que
suponen un cambio muy importante de filosofía, como dejar de labrar y sembrar sobre
los rastrojos. Y sobre todo, implican un mayor grado de formación técnica”. EMILIO
GONZÁLEZ, ASOCIACIÓN ESPAÑOLA DE AGRICULTURA DE CONSERVACIÓN //

// A PARTIR DEL 1 DE JULIO
LOS TRIGOS DEBERÁN
IDENTIFICARSE EN
OPERACIONES COMERCIALES
CON UNA CLASIFICACIÓN QUE
HACE REFERENCIA A SU
CALIDAD DE CARA A SU USO
INDUSTRIAL //
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A partir del 1 de julio los trigos deberán
identificarse en operaciones comerciales
con una clasificación que hace referencia
a su calidad de cara a su uso industrial. Los
trigos blandos se identificarán con las le-
tras TB seguidas de un número de grupo
comprendido entre 1 y 5 que hace refe-
rencia al destino industrial más apropiado
para ese grano. A su vez cada grupo lleva-
rá un número romano de grado compren-

dido entre I y IV que indica las condiciones
de entrega y otra información que condi-
cione su uso como la presencia de impure-
zas. El trigo duro se identificará con las le-
tras TD y sólo se establecen 4 grupos. Así
un trigo blando de gran fuerza y alta cali-
dad se identificaría como TB 1 I.

Para terminar no podemos dejar de ha-
cer mención al maíz, otro cereal que vuel-
ve con renovadas fuerzas, al menos en
Aragón. Adolfo Aragües pronostica una re-
cuperación de las superficies, después de
que en la pasada campaña marcara míni-
mos históricos, “es un cultivo muy apete-
cible este año, en el que no hay problemas
de abastecimiento de agua y los precios
son atractivos”. Podría doblar su produc-
ción.

Este es el panorama en este cambio de
año. Espero que en julio de 2011 no tenga
que escribir un artículo en cuyo titular
tenga que incluir las palabras decepción o
crisis.
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SIEMBRA DIRECTA: 
UNA BUENA FÓRMULA PARA 
REDUCIR COSTES
Hace tiempo que los agricultores perdieron
su capacidad de imponer los precios de sus
productos. Ahora son los mercados mundia-
les los que imponen su ley. Nadie sabe bien
a qué obedecen las fluctuaciones de las coti-
zaciones del trigo o la cebada. Este panorama
genera en los agricultores auténtica ansie-
dad. Pero eso no quiere decir que los pro-
ductores no tengan capacidad de reacción. Si
el mercado les ha hurtado la capacidad de
operar sobre los precios, sí que pueden in-
tentar manejar la otra variable que define un
negocio, los costes.
Efectivamente, se impone un adelgazamiento
de los gastos de cultivo para maximizar los
beneficios, en el caso de años de precios al-
tos. O bien garantizar que no se pierde dinero
cuando las cotizaciones no acompañan.
Se pueden ajustar los gastos al milímetro u
optar por soluciones más radicales. La que
mejores resultados está obteniendo en los
herbáceos de secano es la siembra directa.
Las primeras experiencias en nuestro país
datan de mediados de los años 90 del pasa-
do siglo y ya supone aproximadamente un
10% de la superficie de cereales de nuestro
país, “unas 650.000 ha, fundamentalmente
de trigo y cebada”, según los datos que ma-
neja Emilio González, director de la Asocia-
ción Española de Agricultura de Conservación
(AEAC).

Básicamente se trata de aplicar un nuevo
manejo de la tierra, que deja de labrarse
para mantener la cubierta vegetal todo el
año. Esto implica sembrar sobre el rastrojo
mediante máquinas especiales. “Este tipo
de agricultura es mucho más sostenible.
Aunque para el agricultor la principal ven-
taja es el recorte de costes que ofrece. Las
horas de trabajo se reducen al 50%. En al-
gunos casos pueden llegar a suponer sólo
un tercio de las que requiere una explota-
ción tradicional. Estimamos que el ahorro
por hectárea se puede situar en la horqui-
lla comprendida entre 80 y 100 €. Eso sin
contar los casos en los que la siembra di-
recta se apoya con ayudas específica como
en Andalucía. En ese caso el ahorro puede
suponer hasta 150 €/ha”. Emilio González
remite a los múltiples estudios que maneja
su asociación. Comparativas de costes en-
tre fincas que trabajan con sistemas tradi-
cionales y las que aplican técnicas de agri-
cultura de conservación. 
Es el caso del elaborado en una finca dedi-
cada a la cebada en Aragón. El coste de la
labores según los principios de la agricul-
tura tradicional alcanzaron los 222,24€/ha,
frente a los 162,5 € que se registraron en la
que había aplicado la siembra directa. Más
sorprendente aún es el dato del coste de
mano de obra que en el caso de la siembra
directa fue de 48,9 €/ha frente a los 112,65
de la que trabajó con técnicas tradiciona-
les. Al final, el agricultor que optó por las
técnicas de conservación del suelo tuvo

unos costes totales de 400,49 € frente a
los 516,78 € generados en la hectárea de
cultivo tradicional. Y todo ello permitió a
ese agricultor obtener 85 € de beneficio
adicional.
Y no es la única ventaja, “además se ha
comprobado que en esos campos el apro-
vechamiento del agua es mucho mejor. Ya
se están haciendo experiencias en explo-
taciones de regadío”.
Si todo son ventajas cabe preguntarse a
qué se debe que nuestros agricultores no
opten mayoritariamente por la siembra di-
recta. Emilio González aclara que existen
varias razones. “El principal problema de
estas técnicas es que suponen un cambio
muy importante de filosofía, como dejar de
labrar y sembrar sobre los rastrojos. Y so-
bre todo, implica un mayor grado de for-
mación técnica”.

// NADA MEJOR QUE MIRAR
LAS COTIZACIONES DE LAS
LONJAS ESPAÑOLAS, LA
APUESTA PARA ESTA
CAMPAÑA SERÁ EL TRIGO.
QUE SERÁ ESPECIALMENTE
INTENSA EN CASTILLA Y
LEÓN //
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