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Industria echa un cable a los regantes

Antonio Martinez

Las negociaciones entre
Ministerio de Industria, Turismo
y Comercio y el sector agrario
dan sus primeros frutos. El
departamento que dirige Miguel
Sebastidn prepara un real
decreto, en el que se da luz
verde a un nuevo contrato
flexible de temporada. De esta
forma, los regantes solo
pagardn por aguellos meses en
los que necesiten realmente la
energia eléctrica. Eso si, tendrdn
que pagar un recarqo.
Organizaciones profesionales
agrarias, cooperativas y
regantes hablan de avance,
pero pequeno. E insisten en sus
reivindicaciones, empezando por
un VA reducido para la energia
destinada al riego.
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espafiol ha superado en plena crisis

todas las previsiones convirtiéndose
en el principal lastre de las explotaciones
agropecuarias espafolas y de los proyec-
tos cooperativos, muchos de ellos bloque-
ados por falta de financiacién o por impo-
sibilidad de pago de los créditos suscritos.

El Ministerio de Industria, Comercio y
Turismo remitié a finales del mes junio
una propuesta de real decreto que desa-
rrolla las condiciones de aplicacién de los
contratos de temporada flexibles. Este
texto es el primer resultado tangible de la
mesa de trabajo sobre tarifas eléctricas de
riego que se constituyd a mediados del
pasado mes de febrero.

El documento se ha ido puliendo a lo lar-
go de los meses y recoge algunas de las
alegaciones del sector, de tal forma que
“el mensaje que nos llega desde el Minis-
terio de Industria es que ésta es la ultima
oferta”. José Carlos Caballero, responsa-
ble de los Servicios Técnicos de ASAJA asu-
me que hasta aqui estd dispuesto a llegar
el Gobierno.

Es el mismo mensaje que ha recibido la
direccién de UPA. “Por lo que sabemos, no
va a haber muchos cambios sobre el texto.
Ahora bien, segln nos han indicado en el
Ministerio de Industria, estdn a la espera
de las reuniones del Partido Populary el
Partido Socialista Obrero Espafol para sa-
car adelante el Pacto por la Energia”. Na-
cho Senovilla, secretario de Agricultura de
la organizacién profesional agraria se re-
fiere al gran acuerdo nacional que los dos
partidos politicos quieren sellar sobre
energia. De hecho, ya han dado sus prime-
ros frutos, la congelacién de las tarifas
eléctricas previstas para el mes de julio,

EI nivel de endeudamiento del campo

asi como el retoque de las primas para va-
rias energias renovables. También las tari-
fas para riego podrian estar en la hoja de
ruta de los dos grandes partidos. “Depen-
diendo de los resultados puede que inclu-
so este real decreto no salga adelante”.
Pero, por ahora, lo Unico que tenemos es
ese borrador listo para pasar los Ultimos
tramites antes de su promulgacion. En él
nos vamos a centrar en las proximas lineas.

// EL BORRADOR DEL REAL
DECRETO ES EL PRIMER
FRUTO DE LA NEGOCIACION
ENTRE AGRICULTORES Y
GOBIERNO //




¢UN PLAN EN PELIGRO?

El presidente de Fenacore, Andrés
del Campo, introduce un elemento
inquietante en este debate, el de la
viabilidad de los regadios transfor-
mados gracias al ambicioso Plan
Nacional. “En su dia se disefiaron
para unos precios de la energia
muy concretos y ahora las cuentas
no salen después de haber gasta-
do mucho dinero en ponerlos en
marcha. Los cdlculos se estable-
cieron para un precio de la energia

que era de un tercio el actual. Con
el nuevo marco tarifario muchos
de esos proyectos son inviables”.
Nacho Senovilla ve también nuba-
rrones en el horizonte, aun asi no
duda de que el futuro pasa por el
regadio, “las inversiones van a pri-
mar el ahorro de agua, pero tam-
bién de energia. Estamos conven-
cidos de que el regadio va a deter-
minar el futuro de la agricultura”.
Es mds, el secretario de Agricultu-
ra de UPA propone un enfoque
nuevo en todo este asunto, “pode-
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mos admitir que los costes tienen
que subir pero, en buena légica,
también han de subir los precios a
los que nosotros colocamos nues-
tros productos en el mercado”.

FENACORE ESTIMA QUE
LA SUBIDA DEL 1VA
SUPONDRA UN INCREMENTO
MEDIO DE LA FACTURA DE
UNOS 2.700 €/ANO PARA
LAS COMUNIDADES DE
REGANTES

CONTRATO DE TEMPORADA

Para empezar, el documento establece
la posibilidad de que los regantes no ten-
gan la obligacion de realizar contratos su-
ministro eléctrico por afios completos co-
mo el resto de consumidores. Los que se
adhieran a esta modalidad tendran la
oportunidad de contratar por un periodo
maximo de 8 meses al aio, pudiendo ajus-
tar ese periodo a las necesidades concre-
tas de cada explotacién. El nuevo contrato
habra que solicitarlo a la empresa distri-
buidora de la energia con una antelacién
minima de un mes al momento previsto
para el uso de la energia y tendran una du-
racion indefinida.

El nuevo contrato no serd accesible a todos
los regantes, s6lo a aquellos que cumplan
una serie de requisitos. El Ministerio de
Industria ha acotado cuatro categorias, y
asi se refleja en el texto:

a) Consumidores conectados en alta
tension acogidos a la tarifa de acceso del
escalén 1 de tensién y tres periodos
tarifarios, 3.1A, para los que su consumo
en el periodo tarifario 3 sea superior o
igual al 40% del consumo total.

b) Consumidores conectados en alta
tension acogidos a tarifas de acceso de
seis periodos, 6.X A, para los que su
consumo en el periodo tarifario 6 sea
superior o igual al 55% del consumo total.
c) Consumidores conectados en baja
tension acogidos a la tarifa de acceso, 3.0A
para los que su consumo en el periodo
tarifario 3 sea superior o igual al 30% del
consumo total.

d) Consumidores conectados en baja
tension acogidos a la tarifa de acceso 2.0
DHA o 2.1 DHA, para los que su consumo
en el periodo tarifario 2 sea superior o
igual al 55% del consumo total.

Los regantes deberan comunicar cada
afio la fecha prevista de inicio del contrato
con una antelacién de un mes antes de
empezar a regar. lgualmente comunicardn
con 30 dias de antelacidn la finalizacién
del contrato.

Las empresas no podrdn cobrar derechos
de acceso, aunque, en concepto de engan-
che, podran facturar al regante una quinta
parte de los derechos normales, siempre y
cuando no se haya modificado la instala-
cién eléctrica en ese tiempo.

Pero no todo son ventajas para los con-
sumidores. Un contrato de este tipo lleva
aparejado un recargo sobre precio del
concepto término de potencia del 35% pa-
ra contratos de duracidn inferior a cinco
meses, para los meses de temporada alta,
tanto con punta de mafiana y tarde como
con punta de mafiana. Para contratos de
hasta 8 meses, el recargo se ha estableci-
do en un 25%. Para el resto de meses, el
término potencia se encarece en un 8%.

Logicamente, el recargo no gusta a los

regantes, aun teniendo en cuenta que In-
dustria ha rebajado sus pretensiones ini-
ciales, que eran mas altas. A las organiza-
ciones agrarias les gusta la musica, pero
no la letra, “lo légico es un contrato de
temporada, pero sin penalizacién”, se la-
menta José Carlos Caballero.

MAS HORAS VALLE

Pero las quejas van mas alla de las pena-
lizaciones. Especialmente polémico es el
asunto de las estructura tarifaria. En este
asunto Nacho Senovilla no tiene dudas,
“los contratos de temporada son positi-
vos. El problema lo tenemos con la estruc-
tura del coste de la energia. Queremos
mas horas valle, donde se paga el 50% me-
nos. No estamos del todo satisfechos con
esta solucidn. Con esta estructura los re-
gantes y comunidades pequefias no pue-
den entrar en el sistema de 6 periodos. Se
tienen que contentar con el de 3”. En el de
6 periodos el mes de agosto se tarifica co-
mo valle al completo, asi como los fines de
semana y noches. “Eso son unas 5.300 ho-
ras valle y eso supone un importantisimo
ahorro de energia. Los pequefios regantes
y comunidades se tienen que conformar
con entre 2.300 y 2.800 horas valle”.

Como no podia ser de otra forma, An-
drés del Campo, presidente de la Federa-
cion Nacional de Comunidades de Regan-
tes de Espafia (Fenacore), manifiesta la
misma queja, “siguen manteniendo junio
y julio con las tarifas mds caras. En la ma-
yor parte de los casos no se pueden regar
toda la explotacién en las 8 horas de pre-
cio valle, las mas baratas”.

Andrés del Campo es el mas critico con el
documento, “en absoluto nos satisface. Sin
duda pensamos que aun se ha de negociar
para lograr mejoras. Estos son pequefios
parches, sélo una pequefia mejora”. Las
organizaciones profesionales agrarias ma-
tizan mas sus opiniones. El real decreto su-
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// PERO, ¢QUE PASA CON LOS QUE TENGAN UNA EXPLOTACION
QUE TIENE QUE FUNCIONAR LOS 12 MESES DEL ANO, AUNQUE SU
CONSUMO DE ENERGIA ELECTRICA SE REDUZCA EN GRAN MEDIDA
UNA VEZ TERMINADO EL PERIODO DE RIEGO? //

pone un avance, pero discreto. Asi lo valo-
ra, por ejemplo el director de los Servicios
Técnicos de ASAJA, “el contrato de tempo-
rada es una solucion, pero sélo para un pe-
quefio porcentaje de agricultores”.

Eso si, todos se quejan de cdmo ha ma-
nejado el Gobierno los tiempos. Un tema
particularmente sensible para Nacho Se-
novilla, secretario de Agricultura de UPA:
“Se ha perdido demasiado tiempo. Empe-
zamos a negociar en febrero. El real decre-
to no estard listo, en el mejor de los casos,
hasta septiembre. Eso suponiendo que
salga adelante. Tenemos que hablar sin
ambages de cabreo, ya que hemos perdi-
do una campafia de riego”.

No obstante, la principal queja nada tie-
ne que ver con la tramitacion o con el con-
tenido del real decreto, sino mas bien con
lo que echan en falta los agricultores. To-
do aquello que se llevd a la negociacion y
ha quedado fuera.

NO SE CONTEMPLA

Felipe Medina, responsable del Departa-
mento de Economia Agraria de COAG esta
convencido de que el contrato de tempo-
rada apenas va a tener efectos sobre el
grueso de los regantes, “lo que esta claro
es que este tipo de contratos tan sélova a
beneficiar a unos pocos regantes. Y es que
las comunidades de regantes no podran
hacer uso de este contrato”. José Carlos

Caballero pone el dedo en la llaga, “el gran
problema lo encontramos en los agriculto-
res que necesitan energia durante todo el
afio”. El contrato de temporada sélo lo po-
drdn utilizar aquellos agricultores que tan
s6lo empleen la energia unos meses muy
concretos. Pero, équé pasa con los que
tengan una explotacién que tiene que fun-
cionar los 12 meses del aflo, aunque su
consumo de energia eléctrica se reduzca
en gran medida una vez terminado el pe-
riodo de riego? Pues para esos casos, la
mayoria, no hay solucién. Deberan seguir
con sus contratos de suministro actuales
dimensionados para hacer frente a los pi-
cos de consumo eléctrico del verano,
cuando las bombas trabajan a tope. Por
esa razon, el sector en pleno llevd una
propuesta a la mesa de negociacion sobre
una nueva tipologia de contrato, “noso-
tros planteamos una contrato con dos po-
tencias diferenciadas a lo largo del afio. De
esta forma, cuando se riega se puede con-
tratar el pico de energia. El resto del afio
se trabajaria con potencias mucho meno-
res, lo que supondria un ahorro considera-
ble para los regantes”.

El Ministerio de Industria se ha negado
en redondo a trabajar en esa propuesta.
Los regantes creen saber la razén, “al Go-
bierno le da miedo que otros sectores se
aprovechen de esa posibilidad”, aclara Fe-
lipe Medina.

“El Ministerio de Industria tan sélo nos su-



giera una solucién, que el agricultor haga
una doble acometida a su explotacion. Eso
es inviable -asegura categorico José Carlos
Caballero-, sobre todo si tenemos en cuenta
gue en la mayoria de los casos es necesario
tender lineas eléctricas a grandes distan-
cias. No es lo mismo cuando tienes la linea
en la puerta de tu casa, como ocurre con los
consumidores domésticos”.

Y del IVA, ya ni hablamos. “El Ministerio
de Economia se niega en redondo a tocar el
IVA.Y la verdad es que la crisis no ayuda. La
subida del IVA nos va a afectar”. La organi-
zacion que dirige Andrés del Campo estima
gue la subida supondra un incremento me-
dio de la factura de unos 2.700 euros anua-
les para las comunidades de regantes.

El IVA del 18% parece una losa para los
regantes que siguen demandando un tipo
especial del 7% como el que se aplica en
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“Siguen manteniendo junio y julio con las tarifas mds caras. En la mayor parte de los
casos no se pueden regar toda la explotacion en las 8 horas de precio valle, las mds
baratas. En absoluto nos satisface. Sin duda pensamos que aun se ha de negociar para
lograr mejoras. Estos son pequefios parches, sélo una pequefia mejora”.

ANDRES DEL CAMPO, FENACORE

“Los contratos de temporada son positivos. El problema lo tenemas con la estructura
del coste de la energfa. Queremos mds horas valle, donde se paga el 50% menos. No
estamos del todo satisfechos con esta solucién. Con esta estructura los regantes y
comunidades pequefias no pueden entrar en el sistema de 6 periodos. Se tienen que
contentar con el de 3”. NACHO SENOVILLA, UPA

“El contrato de temporada es una solucién, pero sélo para un pequefio porcentaje de

agricultores”. JOSE CARLOS CABALLERO, ASAJA

“Al menos vemos que la mesa de negociacion estd sirviendo para algo. Ademds,
vemos voluntad en el Gobierno de sequir trabajando”. FELIPE MEDIDA, COAG

Italia. “Nosotros no vamos a dejar de lu-
char por la rebaja del IVA”, apunta José
Carlos Caballero.

LA NEGOCIACION CONTINUA

El borrador del real decreto es el primer
fruto de la negociacién entre agricultores
y Gobierno. Pero el resultado de la mesa
trasciende el propio texto, “al menos ve-
mos que la mesa de negociacidn esta sir-
viendo para algo. Ademas, vemos volun-
tad en el Gobierno de seguir trabajando”.
Felipe Medida, responsable del Departa-
mento de Economia Agraria de COAG, es
optimista. Este es sélo el principio. “Lo pri-

mero que tenemos que saber es que la ne-
gociacion no se ha terminado. Queremos
negociar sobre el término de potencia,
que no se ha tocado”.

“La mesa va a seguir funcionando y va-
mos a insistir en varios puntos que se pue-
den mejorar. Ademas, analizaremos en un
futuro lo que ha pasado con los contratos
de temporada que hemos pactado”. Tam-
bién UPA confia en que el canal de comu-
nicacion con el Gobierno siga abierto en el
futuro, y que de sus frutos.

Incluso Andrés del Campo, el mas critico
con las posturas que defiende el Gobier-
no, lo tiene claro, “la puerta de la negocia-
cién deber seguir abierta”.
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