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Hoy por hoy

Almendra, a la sombra del gigante
americano

Por Antonio Martinez Sanchez

Los productores espanoles de almendra afrontan la que puede ser la mejor campana de
la ultima década, en numero de toneladas. Pero también la mas ruinosa. Los precios se
han hundido, arrastrados por la fuerte competencia de la almendra precedente del pri-
mer productor mundial, el Estado de California. Productores e industrias entienden que
ha llegado el momento de adoptar medidas para evitar el desastre.

xisten poco cultivos tan de-
E pendientes del clima como el

almendro. Es un arbol espe-
cialmente sensible a las heladas. Los
agricultores lo saben bien y se han
acostumbrado a los altibajos de la
produccion. Si repasamos las cifras
de la Gltima década encontramos
afios como 2004, cuando la cosecha
se limit6 a unas escudlidas 12.134 t,
siempre refiriéndonos a almendra en
grano, sin cascara. Tampoco 2008
fue un afio especialmente afortuna-
do, con 30.670 t, el tercer peor dato
del decenio.

La produccion en EE.UU. con
una economia de escalay alta
productividad dan como
resultado un precio muy
ajustado, inalcanzable para
los productores tradicionales

Asi, no es de extranar el optimismo
con el que se enfrento la presente co-
secha. El tiempo habia acompafiado
en buena parte del pais tal y como
certific6 a mediados de verano la
Mesa Nacional de los Frutos Secos.
Aqui se sientan representantes de las
organizaciones agrarias cooperativas
y organizaciones de productores de
frutas y hortalizas con intereses en el
sector.

Pues bien, los datos apuntaban a la
mejor cosecha de los dltimos diez
afos, con 50.006 t, lo que nos afian-
za como el primer productor euro-
peo. Segun las estimaciones que ha-
ce el Departamento de Agricultura
de los Estados Unidos (USDA, en in-
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glés), los 27 estados de la Unién Eu-
ropea (UE) tendran una produccion,
para este afio, de 88.950 t.

Perfecto, si no fuera por un peque-
fio detalle. El primer productor mun-
dial, Estados Unidos (EE.UU.), pre-
vé una cosecha de 612.350t. Y eso a

LAS CIFRAS

Espafia contara con
50.006 t paraeste afio,
lo que la afianza como el
primer productor europeo.

Los 27 estados de la UE
tendran este afio una

produccién de 88.950 €.

Estados Unidos, primer
productor mundial, prevé una

cosecha de 612.350 t.

El Gobierno de Estados
Unidos calcula que estan en
disposicion de inundar los
mercados internacionales

con 485.000 t de

almendra.

La UE importara en el
ejercicio 2009/2010 unas

220.000, segiin

estimaciones del USDA.

EE.UU.: rendimiento

medio: 3.000 0 4.000 kg/ha.
Espana: 200 kg/ha”.

pesar de las heladas que han hecho
mella en los almendros de Califor-
nia. Hace un afo, la cosecha alcanz6
las 739.350 t. O lo que viene a ser lo
mismo, el Gobierno de Estados Uni-
dos calcula que estan en disposicion
de inundar los mercados internacio-
nales con 485.000 t de almendra.

PRECIOS POR LOS SUELOS

“Estados unidos ha doblado en
diez afos la produccién. Empezaron
en serio en la década de los 80 del
pasado siglo”, explica Miguel Bo-
rras, coordinador de la Asociacién
Espanola de Organizaciones de Pro-
ductores de Frutos Secos y Algarro-
bas (Aeofruse). Pero lo verdadera-
mente interesante es el modelo pro-
ductivo que han adoptado. “Bien es
cierto que sus costes son muy eleva-



%K el dato

Espafia vendid en 2008 en el ex-
terior 52.064 t, por un valor de
198 millones de euros. El 90%
tuvo como destino el mercado
comunitario con Alemania,
Francia e Italia en cabeza.

dos, pero también lo es el rendi-
miento medio. Se recolectan 3.000 6
4.000 kg/ha, cuando en Espana es
normal los 200 kg/ha”. Estamos ha-
blando de explotaciones de regadio
que pueden superar las 100 ha con
facilidad.

Economia de escala y alta producti-
vidad dan como resultado un precio
muy ajustado, inalcanzable para los
productores tradicionales.

“Ahora, lo que marca el precio en
Espafia es el producto que llega de
Estados Unidos, que ademaés se be-
neficia de la favorable paridad eu-
ro/ddlar”, confirma apesadumbrado
José Maria Alcacera, responsable
sectorial de frutos secos de ASAJA. Y
ese precio, segn la estimaciéon que
hace Ignacio Sdnchez, responsable
sectorial de las Cooperativas Agro-
alimentarias, se puede situar “en
1,80 €/kg de almendra americana”.

Ese es el precio que esta pesando
sobre los productores nacionales,
que ven como los mercados se hun-
den, “estamos hablando del kilo de
Comuna a 2 € en campo, cuando el
afno pasado era de 3,30 o0 3,50. Hace
4 afos lleg6 a los 6 €/kg, cuando la
producciéon fue minima en nuestro
pais”, segtin recuerda Miguel Borras.

No es de extrafiar que cunda el de-
sanimo entre los agricultores. Es el
caso de Bernardo Funes, responsable
de Frutos Secos de COAG, “es una si-
tuacién complicadisima. Es insoste-
nible trabajar con precios de hace 20
afnos”.

Para hacernos una idea del peso
que la almendra americana tiene en
nuestro mercado volvemos a las esta-
disticas del USDA. Segtn las estima-
ciones de sus técnicos, la Europa de
los 27 importara en el ejercicio
2009/2010 unas 220.000 t, casi la
mitad de lo que EE.UU. pondré en
los mercados internacionales. Y lo
mas curioso es que Espafia copa bue-
na parte de esas cantidades, como
nos confirma Miguel Borrés, “Espa-
fia es el principal importado de al-
mendra de Estados Unidos. Servi-
mos como puente para el resto de
mercado europeo”.

Los datos de la Balanza Comercial
Agroalimentaria en 2008 son muy
claros. Espafia import6 74.243 t de
almendra y avellana, por un valor de
219 millones de euros. La mayor par-
te de esas cifras corresponde a al-
mendra y el 92% de esas compras se
realizaron en EE.UU.

Las estadisticas nos dejan otro dato
interesante. Si comparamos los datos
de 2007 y 2008 vemos que aunque
creci6 el volumen de importaciones
en algo mas del 10%, su valor se re-

Lo que dice
cada uno

“Espana es el principal impor-
tado de almendra de Estados
Unidos. Servimos como puente
para el resto de mercado euro-
peo” (Miguel Borras, Aeofruse).

“Ahora, lo que marca el precio
en Espana es el producto que
llega de Estados Unidos, que
ademas se beneficia de la favo-
rable paridad euro/délar” (José
Maria Alcacera, ASAJA).

“Y el precio se puede situar en
1,80 €/kg de almendra ameri-
cana” (Ilgnacio Sanchez, Coope-
rativas Agro-alimentarias).

“Esta claro que las OPFH tra-
bajan con almendra de Estados
Unidos. Pero si tan sélo busca-
mos el negocio, nos podemos
estar jugando el futuro del sec-
tor. Tenemos que cuidar nues-
tra producciéon. Hay que poner
controles para que la almendra
que entre, lo haga a un precio
por encima de los costes de
produccién” (Bernardo Funes,
COAG).

“Los intereses comerciales de
la industria estan detras de
unas estimaciones de campana
artificialmente infladas por la
Mesa Nacional de los Frutos
Secos” [Francisca Iglesias,
UPA).
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dujo en un 8%. Sefial inequivoca de
que el precio por kilo sufrié un nota-
ble descenso.

Si nos fijamos en el dato de expor-
taciones comprobamos que en 2008
se vendieron en el exterior 52.064 t
por un valor de 198 millones de eu-
ros. El1 90% tuvo como destino el
mercado comunitario con Alemania,
Francia e Italia en cabeza.

El méaximo responsable de Aeofru-
se entiende que eso es bastante 16gi-
co, ya que uno de los problemas del
sector espanol es “la falta de disponi-
bilidad de producto para la industria
y las empresas tiran de las importa-
ciones”. Sin olvidar otro detalle no
menos importante, en opinién de
José Maria Alcacera, y es que “Cali-

Buscar soluciones

fornia ofrece un producto perfecta-
mente estandarizado. Asi es imposi-
ble competir. Somos uno de los prin-
cipales importadores mundiales de
almendra que después reexporta-
mos. Pero no hay que perder de vista
a nuevos competidores como Arge-
lia, Chile o Turquia”.

EL PAPEL DE LAS OPFH

Pero no todo el mundo se muestra
tan comprensivo con la actitud de la
industria y, mas en concreto, con el
papel que las Organizaciones de Pro-
ductores de Frutas y Hortalizas
(OPFH) juegan en este mercado glo-
bal. Es el caso de Bernardo Funes, de
la organizacion agraria COAG. “Esta

A estas alturas, nadie tiene la menor duda de que el sector

necesita un revulsivo.

Esa es una de las prioridades de
la Mesa Nacional de los Frutos
secos. De hecho, “ha llegado a un
acuerdo con el Ministerio de Me-
dio Ambiente y Medio Rural y Ma-
rino (MARM) para elaborar un es-
tudio y sacar una foto fija del sec-
tor y asi buscar soluciones”,
apunta José Maria Alcacera. Con-
fian en que el informe esté listo
antes de que finalice el aho y per-
mita aventurar qué direccion ha
de tomar esta actividad.

Pero mientras se ultiman los tra-
bajos, los distintos responsables
del sector apuntan algunas ideas.
Para Ignacio Sanchez, portavoz
sectorial de las Cooperativas

- Recurrir a los aranceles,
como hubo en su momento.
En la actualidad es de cero
para las primeras 90.000 t.

- Diferenciar claramente la
procedencia de la almendra
para competir en calidad.

- Endurecer los requisitos
técnicos para las
importaciones; por ejemplo
en el nivel de residuos.
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Agro-alimentarias “la solucion es
clara: volver a los aranceles, co-
mo hubo en sumomento. En la
actualidad es de 0 para las prime-
ras 90.000 t".

Los productores también abogan
por una informacion transparente
sobre el producto, como propone
Francisca Iglesias, “es necesario
hacer una diferenciacion clara de
la procedencia de la almendra.
Algo a lo que ya obligan alguna
denominacion de origen de tu-
rron, por ejemplo. No podemos
competir en produccion pero si en
calidad”. De esta forma se evitari-
an fraudes al consumidor, “no se
debe permitir la mezcla de al-
mendra espanolay americana.
Que la gente sepa lo que compra”,
pide Bernardo Funes, responsa-
ble de Frutos Secos de la organi-
zacion agraria COAG.

Ademas, es partidario de endure-
cer los requisitos técnicos que
han de cumplir esas almendras a
la hora de cruzar las fronteras co-
munitarias. “El problema que en-
contramos es que no se aplican
las mismas exigencias, por ejem-
plo, de residuos a esas almendras
que llegan de fuera. Todos tene-
mos que jugar con las mismas re-
glas de juego”.

claro que las OPFH trabajan con al-
mendra de Estados Unidos. Pero si
tan s6lo buscamos el negocio, nos
podemos estar jugando el futuro del
sector. Tenemos que cuidar nuestra
produccién. Hay que poner contro-
les para que la almendra que entre,
lo haga a un precio por encima de los
costes de produccion”.

La direcciéon de UPA va mas alla en
sus criticas. “Venimos de una Orga-
nizacién Comin de Mercado (OCM)
que nos obliga a trabajar con OPFH,
que en buena medida crearon los
grandes comercializadores. Y son
esas OPFH las que traen la almendra
de California”. Es més, Francisca
Iglesias, responsable sectorial de la
organizacion, asegura que los intere-
ses comerciales de la industria estan
detras de unas estimaciones de cam-
pafa artificialmente infladas por la
Mesa Nacional de los Frutos Secos. A
UPA no le salen las cuentas y temen
que con esos datos se trata de disi-
mular parte de la almendra importa-
da de Estados Unidos. “Estamos en
contra de que quieran lavar la cara
con esas cifras para hacer eso”, ase-
gura categorica Iglesias.

El sindicato agrario llega a cuestio-
nar la organizacion del sector en tor-
no a las OPFH, “lo que no puede ser
es que la ayuda vaya ligada a la per-
tenencia a la OPFH y que ademas te
cobren 18 € por el certificado de pro-
duccién necesario para cobrar la
ayuda”.

Tanto las cooperativas como Aeo-
fruse defiende el trabajo de estas or-
ganizaciones de productores. Miguel
Borrés entiende “que lo estan ha-
ciendo bien”.

RECONVERSION DE LAS
EXPLOTACIONES

Pero la idea que concita mayores
apoyos es la de una reconversion de
las plantaciones espafiolas, a imagen
y semejanza de la que se ha instaura-
do en el vinedo. “Una ayuda a la re-
conversion del cultivo que permita
pasar de 200 a 1.000 kg/ha”, en pa-
labras de Miguel Borras.

Hay que tener en cuenta, que bue-
na parte del almendro espanol se en-
cuentra en zonas en donde tradicio-
nalmente no se ha podido trabajar
con otros cultivos, zonas de montafna
y baja pluviometria. La penetracion
del regadio es muy baja. S6lo en An-



MAPA DEL ALMENDRO ESPANOL

¢ El almendro es un cultivo tipicamente
mediterraneo y como tal tiene su princi-
pal zona de expansion el arco del Levante
espaiiol.

¢ Segtin un informe elaborado por el sec-
tor, la mayor superficie en produccion la
atesora Andalucia con 108.000 ha, segui-
da de Murcia, con 69.000 ha. Aragéon y
Valencia se mueven en el entorno de las
60.000 ha.

¢ Si hablamos de rendimientos, encontra-
mos que la media para nuestro pais esta
situada en los 134,99 kg/ha.

Aragén y Murcia son las comunidades
que logran mejores registros, entre las
grandes productoras. Esta previsto que
alcancen para esta campaiia unos rendi-
mientos de 165 y 162 kg/ha.

» Tres variedades se reparten el grueso de
la produccion: Largueta, Marcona y Co-
muna. Esta previsto que esta tltima va-
riedad suponga mas de la mitad de la pro-
duccién de almendra espaiiola.

dalucia, Murcia y Cataluiia tiene cierto peso. Por esa
razén todo el mundo hace hincapié en la necesidad
del agua como elemento diferenciador. En ese senti-
do, desde COAG, se aboga “por un plan social de re-
gadios”.

Eso sin hablar del uso de variedades tradicionales
poco productivas y muy sensibles a las heladas. Aun-
que ciertamente en este campo se ha avanzado mu-
cho maés. Los agricultores, por su cuenta y riesgo, han
introducido nuevas variedades, sobre todo de flora-
cion tardia. Pero ese proceso se ha hecho sin ninguna
direccidn centralizada y eso ha podido generar cier-
tos problemas. “Puede que con la reconversion haya-
mos cometido un error. Muchas de las nuevas varie-
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dades no tienen la calidad suficiente. Ahora la
Marcona es la Ginica que tiene precio”, explica
Francisca Iglesias.

Ademaés, eso ha provocado un problema afiadido
de cara a la comercializacion, “ya que conviven 40
variedades distintas y falta homogeneidad en el
producto”, opina José Maria Alcacera.

Lo que parece evidente es que no queda mucho
tiempo para tratar de salvar el mayor nimero de
hectareas posibles. En el afio 2012 se pone en mar-
cha el desacoplamiento de las ayudas. Eso significa
que no sera necesario producir almendra para reci-
bir los pagos. Algo muy distinto de lo que ocurre
ahora, cuando es necesario demostrar que se co-
mercializa el producto para optar al dinero. Para
esta campana 2009/2010 se han solicitado ayudas
para 402.975 ha.

Si los precios se mantienen en niveles similares, el ries-
go serd mucho mayor. Eso es el mayor temor de Bernar-
do Funes, responsable de Frutos Secos de COAG, “El
riesgo es cierto y seria un desastre medioambiental para
amplias zonas de nuestro pais. No queremos que desapa-
rezca ni una sola explotacion”. ®
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