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¿Cuáles son los retos que se ha mar-
cado como nuevo presidente de Fedis-
prove?

Los objetivos que nos hemos marcado pa-
san por dinamizar la federación y mejorar
los servicios que ofrecemos a nuestros aso-
ciados, especialmente todos aquellos que
nos permitan estar más cerca de los federa-
dos. Queremos que nuestra federación sea
más cercana a los asociados, a la par que go-
ce de mayor presencia en la sociedad. En de-
finitiva, hacer de Fedisprove una asociación
más dinámica y comunicativa. 

¿Se ha planteado mejorar la imagen de
las empresas distribuidoras de fitosa-
nitarios desde su nuevo cargo?

La imagen de la que gozamos los distribuido-
res de protección vegetal no es mala. Se ha me-
jorado muchísimo en los últimos años y el sec-
tor de fitosanitarios no tiene nada que ver con
el de hace 20 o 30 años. Las empresas han
cambiado radicalmente. 

A día de hoy el servicio que ofrecemos las
empresas de protección vegetal es un servicio
muy especializado, en el que se asesora, infor-
ma y se ofrecen multitud de servicios al usua-
rio.  No obstante, y pese a que se haya avanza-
do mucho en este campo, nuestra intención es

la de seguir mejorando y por ello se harán
campañas de comunicación que reflejen la re-
alidad del sector.

¿Existe una conciencia social en el sec-
tor agrario respecto a la utilidad de los
productos de protección vegetal?

El sector agrícola es plenamente consciente
de la utilidad de los productos para la agro-
protección. De hecho, si no fuera por estos
productos no serían rentables los cultivos.
Tal es así, que si no fuera por los fitosanita-
rios no se producirían los cultivos suficientes
para abastecer la demanda de toda la pobla-
ción. Así, el uso de estos productos mejora y
garantiza la calidad y la cantidad de las cose-
chas, y eso lo sabe bien el sector productor.

¿Cómo está afectando la crisis en el
sector agrario a las empresas distribui-
doras de productos de protección vege-
tal?

La crisis en el sector agrario nos está afec-
tando, del mismo modo que afecta al resto
de agentes implicados, en mayor o menor
medida, en el sector agrario. Lo cierto es que
el volumen de producción de fitosanitarios
está descendiendo, lo que ha ocasionado la
pérdida de algún puesto de trabajo.

La seguridad en el uso

de los productos

fitosanitarios es una de

las claves del sector. De

ahí, que José Ignacio

Gómez López, máximo

responsable de la

federación, apuesta por

la formación para

concienciar al agricultor

sobre la importancia de

la correcta aplicación

sostenible de la

protección vegetal.

“La imagen del sector no es mala, pero hay que
mejorarla para hacer de Fedisprove una

asociación cercana a la sociedad”

José Ignacio Gómez López
Presidente de la Federación Española
de Distribuidores de Protección Vegetal
(Fedisprove)
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¿Qué proyectos va a realizar
Fedisprove durante el pre-
sente año?

Estamos trabajando para ase-
gurar la seguridad en la aplica-
ción de los productos fitosanita-
rios, ya que no se están utilizan-
do todo lo bien que sería desea-
ble. Además, colaboramos con
el Ministerio de Medio Ambien-
te y Medio Rural y Marino en un
proyecto de uso sostenible de
los productos de agroprotec-
ción.

Junto a esto, queremos que to-
das las empresas asociadas  a
Fedisprove se pongan al día en lo que
respecta a la Ley Orgánica de Protec-
ción de Datos. Además, otro de nues-
tros proyectos pasa por avanzar en
materia comunicativa. Queremos que
la sociedad nos conozca más y sea
consciente de la plena seguridad de
nuestros productos.

¿Cómo valora las relaciones que
tiene su federación con las admi-
nistraciones públicas y, particu-
larmente, con el Ministerio de
Medio Ambiente y Medio Rural y
Marino?

Las relaciones con el Ministerio
son buenas. Colaboramos en deter-
minados proyectos y estoy seguro de
que podemos avanzar y trabajar más
temas en común. Desde Fedisprove
apostamos por intensificar esas re-
laciones, lo que sin duda alguna re-
percutirá en beneficio del sector.

¿Qué tipo de acciones está desa-
rrollando la federación que pre-
side para mejorar la información
que tiene el agricultor sobre los
fitosanitarios?

Para nosotros, todo el tema de la
seguridad en el uso de los productos
fitosanitarios es fundamental, por
eso colaboramos en diferentes pro-
yectos encaminados a mejorar la in-

formación y formación que el agri-
cultor tiene en esta materia.

Además, asistimos a distintos foros,
estamos en contacto con los sindica-
tos y trabajamos junto al distribui-
dor, que es la pieza clave es este sec-
tor, ya que realiza una labor de ase-
soramiento que es importantísima.
Hasta hace unos años, el distribuidor
sólo vendía productos. Ahora su la-
bor va mucho más allá y se ha con-
vertido en el asesor del agricultor.

En su opinión, ¿hacia dónde se
dirige el futuro de Fedisprove?

La federación tiene un futuro impor-
tantísimo, y más aún cuando el sector
empieza a atravesar un crisis. Es evi-
dente que si el sector se mantiene uni-
do, será mucho más fácil hacer frente a
las posibles dificultades que puedan
surgir. En momentos de crisis, la unión
es esencial.

Además, nuestra labor es fundamen-
tal en tanto que se trata de un sector

muy regulado, en el que los cambios en
materia de normativa se producen a
gran velocidad. Ahí, el trabajo de la
asociación pasa por conseguir que las
empresas se adapten a la nueva nor-
mativa del mejor modo y en el menor
tiempo posible.

¿Considera que es necesa-
rio mejorar la formación
que tienen los productores
agrarios sobre la utilización
de los productos de protec-
ción vegetal?

La formación siempre es ne-
cesaria.  De hecho es uno de
los aspectos sobre los que más
trabajamos, y más teniendo
en cuenta el sector en el que
nos movemos y las caracterís-
ticas de los productos que en
él  se uti l izan.  No obstante,
siempre es importante seguir
mejorando, por eso pretende-

mos seguir avanzando en materia
formativa,  desarrollando nuevos
cursos, charlas u otras actividades
formativas. 

¿Qué medidas se han tomado
desde Fedisprove para acabar
con el mercado negro de fitosa-
nitarios ilegales?

Somos un eslabón más en la cadena
de distribución y, por tanto, no tiene
en su mano acabar con la venta de
productos fitosanitarios ilegales. Los
distribuidores hacen lo que pueden
en aras de solucionar este problema,
pero son las administraciones públi-
cas las únicas que pueden solucionar
este problema.

Nosotros colaboramos, pero es un
tema en el que tiene que actuar la
Administración, que es a quien le co-
rresponde decir que no se pueden
utilizar productos que no estén co-
rrectamente etiquetados o que no lle-
ven registro. •

“Hasta hace unos años, el distribuidor
sólo vendía productos. Ahora su labor va
mucho más allá y se ha convertido en el

asesor del agricultor”

“Queremos que todas las empresas
asociadas  a Fedisprove se pongan al día
en lo que respecta a la Ley Orgánica de

Protección de Datos”

nuevo agric 1 MAY  8/5/08  20:03  Página 381




