> Kuhn Ibérica nuevo socio protector
de la AEAC-SV

La Asociacion Espafola de Agricultura de Conservacion/Suelos Vivos cuenta desde ha-
ce unas semanas con un nuevo socio protector, la compaiiia Kuhn Ibérica S.A., que ha
entrado a formar parte de la Asociacion en el mismo nivel que otras empresas de ma-
quinaria. Kuhn Ibérica es la filial espafola de la multinacional francesa Kuhn, uno de los
lideres mundiales de la maquinaria agricola que cuenta ya con mas de 175 afos de ex-
periencia en la fabricacion de todo tipo de maquinaria arrastrada, desde abonadoras a
segadoras, rastrillos-hileradores, sembradoras, mezcladores de forraje, maquinaria pa-
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ra el cuidado de espacios verdes, etc.

Una de las caracteristicas que diferencian a Kuhn en el
mercado es su preocupacion por una agricultura sostenible
y por estar siempre por delante de las exigencias de los
agricultores. Asi, Kuhn lleva ya muchos afios desarrollando
maquinas especialmente disefiadas para la siembra direc-
ta y para el minimo laboreo, siendo una de las marcas con
mas prestigio en este terreno. Asi, cuenta con una amplia
gama para la Agricultura de Conservacion, e incluso ha de-
sarrollado modelos y accesorios especialmente pensados
para las necesidades de los agricultores espafioles.

Un claro ejemplo es la sembradora monograno de preci-
sion neumatica Maxima HD de siembra directa, es una ma-
quina mas robusta y resistente que puede sembrar de for-
ma perfecta sobre el rastrojo de la cosecha anterior, incluso
en condiciones dificiles, contando con dos modelos, uno de
cuatro lineas y otro de seis lineas. En siembra directa Kuhn
cuenta con la prestigiosa serie SD
que tiene tres modelos: la SD
3000, SD 4000 y SD 4500, de 3, 4
y 4,5 metros respectivamente. Es-
ta serie cuenta con 30 afios de ex-
periencia con este sistema triple
disco (un disco surcador y dos dis-
cos sembradores), que ha sido di-
sefiado para condiciones dificiles.
Entre sus ventajas destacamos su
gran despeje; la flexibilidad de uso;
los discos sembradores monta-
dos sobre paralelogramo inde-
pendiente; las ruedas de control
de profundidad; el disefio con pi-
vote central; la distribu-

cion neumatica "Sistema Venta" de gran precision; su im-
portante autonomia y elevados rendimientos de trabajo y la
seguridad y facilidad de transporte. En siembra directa
Kuhn cuenta también con el modelo Fastliner 6000 SD.

Si hablamos de minimo laboreo, Kuhn dispone de la ga-
ma Fastliner, que cuenta con modelos suspendidos y arras-
trados. Los modelos Fastliner 300 y 400 son sembradoras
suspendidas que realizan operaciones como el trabajo de
suelo con discos con fuertes ondulaciones. Por su parte,
los modelos Fastliner 3000, 4000 y 6000 (de 3, 4 y 6 me-
tros respectivamente) son sembradoras arrastradas que
cuentan con hoja niveladora y grada de cobertura.

Ademas, el Grupo Kuhn ha ampliado de forma importante
su presencia en el mercado de la siembra directa con la
compra del especialista brasilefio Metasa, que ahora se
vende en Espafia a través de la red Kuhn. Los equipos de
Metasa son sembradoras de siembra directa mecanicas,
que ademas cuentan con sistemas para incorporar el abo-
no a la vez que se siembra. Este afio se esta comerciali-
zando de forma especial en Espafia el modelo de tres me-
tros con ruedas traseras Kuhn SDE-2217.

Por ultimo, en minimo laboreo Kuhn cuenta con el rastro-
jador con dientes Mixter 109 NSH con ruedas de control de
profundidad, siendo un equipo que corta el rastrojo, lo mez-
cla y asienta en el terreno de una sola pasada, lo que lo
convierte en ideal para el minimo laboreo y la agricultura
ecoldgica.

Mas Informacion:
Tel.: 91 878 22 60
www.kuhn.es
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> Nueva gama de productos Stihl y Viking

Directivos y Técnicos de Stihl y Viking presentaron a la prensa los nuevos proyectos de
marketing para el afio 2006. Entre ellos, se incluyen, el lanzamiento al mercado de la
cortadora de corcho MC 200, nuevos aspiradores de liquidos y sélidos y una nueva li-
nea de ropa de seguridad, dentro de la gama Stihl, junto con las nuevas Series 4 y 7 de
cortacésped Viking, tanto para usuarios hobby como para profesionales.

Bernhard Iber, director general, inici6 la jornada presen-
tando los resultados generales y las cifras del Grupo Stihl
el pasado afio y de la situacion particular de Stihl en Espa-
fia, coincidiendo con el 80 aniversario que Stihl celebra en
este afio 2006 y el 25 aniversario que cumple Viking. Asi el
Grupo Stihl cuenta con seis fabricas, 32 filiales y 35.000
distribuidores especializados para atender al cliente final.
Iber, resumi¢ las claves del éxito a nivel mundial en estas
premisas: ofrecer la maxima calidad, el cliente es el centro
de atencion, coordinacion mundial entre produccién y dis-
tribucion, crecimiento basado en los recursos propios, am-
plia fabricacion propia de componentes y empleados cuali-
ficados y motivados. Este éxito estad demostrado, continud
Iber, “ya que somos la marca de motosierras mas vendida
en el mundo”. En Espafia, el objetivo estratégico del Grupo
es mantener una relacién de lealtad con la red especializa-
da de distribucion como caracteristica fundamental de dife-
renciacion frente a la competencia.

A continuacion, Inés Hidalgo, Directora de Marketing, de-
sarrolld las nuevas campafias publicitarias, presento la tar-
jeta de compra Stihl, para clientes particulares, asi como la
guia de decoracion de tiendas y equipamientos, las ferias
en las que estarian presentes y la plataforma de comunica-
cion en Internet para los distribuidores.

Pero sin duda, lo mas interesante de la jornada fue la de-
mostracién que pudimos contemplar de la nueva maquina-
ria, en el exterior de las instalaciones de Andreas Stihl,
S.A. en Madrid.

Javier Sicilia junto a la cortadora de corcho
Stihl MC 200

Javier Sicilia, responsable del servicio técnico, nos mos-
tré el funcionamiento de la nueva Cortadora de Corcho
Stihl MC 200. Basada en la motosierra Stihl MS 200, esta
nueva maquina incorpora un conjunto de caja electronica
y un patin distanciador que permite realizar la saca del
corcho sin dafar la corteza madre del alcornoque y con
mas rentabilidad, seguridad y ergonomia. El patin distan-
ciador avanza o retrocede en funcion de la profundidad
seleccionada y el conjunto de caja electrénica se encarga
del control de la profundidad de corte, asi como del alma-
cenamiento de los datos relativos al trabajo. Ademas se
incorpora un conjunto de referencia que tiene la funcion
de enviar continuamente una sefial eléctrica de referencia
al sistema electronico, tomando como referencia, a través
de dos sensores, la humedad de la capa madre del arbol.

Esta nueva cortadora, fruto de tres afios de investiga-
cién y pruebas, ofrece una serie de ventajas al usuario:
mayor seguridad de trabajo para el arbol ya que el patin
distanciador limita la entrada de la maquina en la corteza;
mayor rapidez en el trabajo al tener un motor de dos tiem-
pos, mayor productividad al no dafar el arbol, mas como-
didad y mejor ergonomia.

Enrique Alonso, responsable de la demostracion de pro-
ductos, explico las series 4 y 7 de los cortacésped Viking.
La primera, es ideal para terrenos de 300 a 800 m2 por
ello esta indicada para usuarios “hobby” y pueden ser
eléctricos o de gasolina, mientras que la serie 7 es la solu-
ciéon mas adecuada para un cuidado profesional del cés-
ped, bien sea en zonas verdes publicas, en parques, pis-
cinas y centros de ocio 0 en margenes de vias publicas.
En esta nueva Serie 7 la carcasa de aluminio esta reforza-
da con un anillo de chapa de acero, tiene protectores late-
rales intercambiables, un robusto chasis con ejes de 16
mm de espesor, motor Kawasaki, manillar plegable y siete
niveles de altura de corte.

Mas Informacion:
Tel.: 91 887 98 45
www.stihl.es

STIHL

Equipo técnico de
Stihl y Viking. De
izda. a dcha.: Inés
Hidalgo de
Cisneros, Enrique
Alonso, Carmen
Andrés, Javier
Sicilia y Arancha
Gandn
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Productores < 6]
de cereales, ——
citricos y hortalizas
pueden garantizar
ahora sus cosechas

frente al pedrisco

Las variaciones climatologi-
cas que se estan registrando
en las tltimas semanas con
periodos secos o lluviosos
acompanados, en algunos ca-
sos, de intensos pedriscos y
que podrian seguir sucedién-
dose en los préoximos meses,
aconsejan a los agricultores
que aseguren sus cosechas
contra pedrisco.

Las producciones que podrian verse

Los “citricos valencianos ” se promocionan
en las principales ciudades europeas

Con la intencion de dar a conocer la ciudad del Turia en Europa, la
IGP participa junto a Turismo Valencia ofreciendo mas de 1.200 kg de
naranjas.

Y precisamente porque el Consejo Regulador
de Citricos Valencianos siempre va unido a la
cultura de la regién valenciana, este organis-
mo también ha colaborado en la campafia de
promocién de la ciudad de Valencia, que la
entidad sin animo de lucro Turismo Valencia
Convention Bureau, ha realizado por las prin-
cipales capitales europeas durante algunos
dias de abril y mayo.

Para estas jornadas, la entidad ha ofrecido,
en cada ciudad, més de 30 cajas de citricos
de 10 kg repartidos en las modernas carpas
promocionales instaladas en centros repre-
sentativos de Londres (21 'y 22 de abril), Paris
(27, 28 y 29 de abril), Munich (4, 5 y 6 mayo)
y Milan (12 y 13 de mayo). La excelente ubi-
cacion de los puestos promocionales, situa-

dos en los alrededores de aeropuertos, esta-
ciones, parques, etc y el buen tiempo, ha per-
mitido que una media de 2.000 personas ha-
yan podido degustar un total de 1.200 kg de
esta naranjas valencianas.

Ademas, la IGP “Citricos Valencianos” ha
aportado material promocional informativo, y
material ludico para los mas pequefios ( como
dipticos, posters, recetarios gorras o lapices),
que han permitido acercar la marca de cali-
dad a los visitantes europeos

Por otro lado, el Consejo Regulador de Citri-
cos Valencianos también ha promocionado
sus productos de calidad en Bruselas, colabo-
rando con la Fundacié "Comunitat Valenciana
- Regié Europea" mediante el envio de mas
de 400 cajas de 10 kg de “Navelates”, una va-
riedad de naranja muy popular en la region le-
vantina. Esta fruta se ha ido repartiendo en-
tre funcionarios de alto rango, valencianos re-
sidentes en Bélgica, o amigos de la Comuni-
dad Valenciana en esta ciudad durante mas
de dos meses, todo con la intencion de acer-
car el sabor original valenciano al centro ope-
rativo de la Comunidad Europea.

Mas Informacion:
Tel.: 96 315 40 52
www.citricosvalencianos.com

Applus+ prestara servicios de certificacion

a los asociados de la Federacié de

Arplus®

mas afectadas son los cereales con bue- COOPemtiVeS Agrdries de Catalunya

nas expectativas de cosecha gracias a
las dltimas lluvias registradas, los citricos,
produccion de alto valor y algunas pro-
ducciones horticolas. Para todas estas
producciones el periodo de contratacion

La multinacional espafola de certificacion y servicios tecnolégicos
Applus+, ha firmado un convenio con la Federacié de Cooperatives
Agraries de Catalunya para el desarrollo de actividades relativas a los
servicios de certificacion, inspeccion, ensayos, ingenieria, certificacion

del seguro con cobertura de pedrisco se
encuentra abierto en estos momentos.

El pedrisco es uno de los riesgos que
mayores siniestros ocasiona. Agroseguro
tramita 40.000, aproximadamente, cada
afo.

Mas Informacion:

www.agroseguro.es
902 01 Ol 93
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de producto, sistemas y servicios de formacion.

Con este convenio, Applus+ y la Federacio de
Cooperatives Agraries coordinaran los temas
de interés sectorial para las cooperativas aso-
ciadas y ofreceran conjuntamente los servi-
cios de certificacién que el sector necesite en
Catalufa.

Para las areas de investigacion y desarrollo,
la Federacié de Cooperatives Agraries de Ca-
talunya contara con el apoyo de IRTApplus+
que se hara el seguimiento de las necesida-

des de I+D+i de las cooperativas agrarias, en
virtud del convenio de colaboracion suscrito
entre Applus+ y el IRTAy a la amplia expe-
riencia que posee en diferentes programas de
investigacion, experimentacion y desarrollo.

Mas Informacion:
Tel.: 902 31 01 31
www.appluscorp.com





