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Aceleración de la aproximación
de precios institucionales
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Slembra de remolacha con semllla mono-
germen.

LA APROXIMACION DE PRECIOS

Dentro de toda la marejada que está su-
poniendo Maastricht, el ocuparse de otros
temas menores, por puntuales, pudiera pa-
recer un anacronismo o una minucia com-
parado con los grandes problemas de fon-
do que supone la Unión Europea, pero es-
tos temas están en ocasiones candentes y
merecen, sin duda, algún comentario.

Es el caso del azúcar, que tiene todavía
precios superiores a bs del resto de la CEE
y cuya integración, según el Tratado de Ad-
hesión, y posterior ratificación en el Regla-
mento 1716/91, debe estar concluida en el
año 1995.

EI Reglamento citado da las pautas de la

aproximación de precios, Ilegando a fijar
claramente los criterios a aplicar durante la
campaña 1991/92, la primera en que em-
pieza la aproximación, y la de 1992/93. Co-
mo resultado de todo ello el precio de in-
tervención ha pasado de 61,61 ECUS/100
Kg en la campaña 1990/91 a 59,57
ECUS/100 Kg en la campaña 1992/93, y el
precio base ha evolucionado desde 47,09
ECUSlfm a 46,08 ECUSlfin en la campa-
ña 1992/93. Hasta aquí, lo que podríamos
considerar la primera parte de la aproxima-
ción de precios, ya finalizada, si bien será
necesario tener en cuenta los correspon-
dientes retoques debidos a la nueva tasa
verde, que casi con toda seguridad, habrá
que efectuar, como consecuencia de la
movida monetaria habida dentro del
S.M.E.

Para la segunda parte de esta aproxima-
ción, aún no definida, va a ser necesario
tener en cuenta la libertad del tránsito de
mercancías, que a partir del 1 de Enero de
1993, se va a producir entre los diversos
Estados miembros comunitarios. La pri-
mera consecuencia será la desaparición
de las aduanas y con ellas la de los mon-
tantes compensatorios de adhesión. De
este hecho se deriva la igualación de pre-
cios a partir del próximo 1 de Enero, toda-
vía en la campaña 1992/93.

EL NUEVO PRECIO

LCómo van a ser los precios ya definiti-
vos?. Ante la falta de información, el único
documento que nos puede an•ojar algo de
luz es el citado Reglamento 1716/91, en el
que se contemplan unos precios de refe-
rencia (es la primera vez que este término
se usa en la Reglamentación comunitaria)
que en el caso del de intervención 1,40
ECUS/100 Kg superior al del resto de la

774-AG RICU LTU RA



^ L,"J INI .C^a caKata^r,cia ir I^1 .C^a dcclce

•.C^a. oáaa- uu^ce dc la. a ►lceeiá^c dc ^ilaKtaa. • .c^a dulcc cac alta calidad
^cado:Ka • %^u^y ze^tadle,^mi a^c ,nu^y óuura zcgu^a

• ee^wtaKte uc aua eaaaetozíatieaQ , • ?Gca ua/ric^laá ^a cl eultiua a^.a+^ada
• í^c«taóili^lad aúcal ^cu^y calad(c ^^ de a^ialldad

---^ MONOGERMENES

^^^ ^<^ l01=^]irC^^U^J^C^!
•£ic la eadcga dcl ^ce^di^cieKta dc a^úean
' ^ac eal^dad Ncu^y ai9^e^
' ^c g^a^c a^ta^áta^ a !aa ^aKac. de

tultiua

SEMILLAS
^ ^., SELECCIONADAS DE
^r REMOLACHA, S. A.

5^1^
Centro de Producclón:
Avda. de los Huetos, s/n - 01010 VITORIA (Alava)
Teléf. (945) 22 78 66. Télex 35296 SSR E. Fax (945) 24 26 94

(N)

.C^a ^taKa.l
• 711uq alta acaiatc^úa al u^i9ad°
• 9Kdiacutióle uc (a aie«r^Ca etaical

tu^raKa

Delegacibn Comercial:

J. L. RODRIGUEZ REYERO
RODRIREY

P.4 Reina Cristina, 13 - 28014 MADRID
Teléfs.: (91) 551 91 18 - 551 80 91 - Fax: (91) 501 38 07



UNIROYAL
CHEMICAL

^ ^ ^ , ^ ^ ' ^ -

^^ A^ITA^^.-AX e, uns murc.^ re„uvadn

No^edades

TEMA : M EDIO AMBIENTE
^^^

RU0.Al _

• Planificación Rural:
Autor.• Domingo Gómez Orea
(Coedición con el Ministerio de
Agricultura, Pesca y Alimentación).
400 pág.
P.V.P.: 3.000 PTA

• Evaluación de Impacto
Ambiental:

Autor: Domingo Gómez Orea
222 pág.

P.V.P.: 2.500 PTA

• IMPRO: Un Modelo Infor-
matizado para Evaluación de
Impacto Ambiental
Autores: D. Gómez Orea, J. Aguado,
T. Villarino, G. Escobar, M. Herrera y
C. Bárcenas.
200 pág. Disquete
P.V.P.: 2.500 PTA

^,^^^^„>^ ^^^^ „^<^,^ << , ^,^^ ^^^,

TEMA: OLIVAR Y ACEITE

• Obtención del Aceite de
Oliva Virgen:

Autores: Luis Civantos,
Rafael Contreras y

Rosa Grana
280 pág.

P.V.P: 2.500 PTA

:^a oleiculturn
nntiqnn,^,^

'ENCIUN
L ACF.17'E
OF. OLI VA

v1acEN

• La Oleicultura Antigua:
(El olivo; del pisado a la prensa dc viga;
el refranero)
Autor.• Andrés Arambarri
200 pág. 59 fotos color
P.V.P.: 3.500 PTA

Editorial Agrícola Española, S.A.
Caballero de Gracia, 24, 3° izqda.

28013 Madrid
Tel.:. (91) 521 16 33 Fax: 522 48 72



s.J

^N^ l^a u^c^rraraal

• ^^sclugau^ce^c l^^vúda

• ^^uí^G^a ^e^a alta-Gue^a ^^a^^ac^'"^
^ ^^ultiu^a e^c aeca^ca ^y ca^c aiega

MULTIGERMENES

IEI .G^a ,^o^`e^cte

• ^^^lllge^uue^c l^^vcida

• r¢lta ae«^lúKie«ta ecaKé^cica
• ^^cltiua e^c aecaKa cy aeca^a a^^udada

• ^l^.ltige^cyce^c l^^iid^a

^ ^^cGi.raciác due^c ^ieaa-alta ^^ue^a

• 9K«cefaaaGle e^c c.ultiua cac aieqa

L1^^,°J ^NIEI .C^a^ ^

SEMILLAS
SELECCIONADAS DE
REMOLACHA, S. A.

SSR
Centro de Producción:
Avda de los Huetos, s/n 01010 VITORIA (Alava)
Teléf. (945) 22 78 66. Télex 35296 SSR E. Fax (945) 24 26 94

U^J^LSl.1^^ ^^/ INI

^ l^^vúda
^a a^^%^

^^^^^
• ^X^uy alta aec^ate«cia al e^^gada
• 9^^iuaeú^diGle erc ^Gaa otaKal te^iyrycaKa

Delegación Comercial:

J. L. RODRIGUEZ REYERO
RODRIREY

P.° Reina Cristina, 13 - 28014 MADRID

Teléfs.: (91) 551 91 18 - 551 80 91 - Fax: (91) 501 38 07



BELLOTA

MRRCANDO
Fan BELLOTA hemos iniciado el camino de un

importante r,ompromiso Un compromiso hacia

usted Hacra el firturo Hac^a su confianza, sin la

c:ua] no hubiAramos logrado nuestra posición de

líderes en el mercado.

Por ello, queremos mostrarle nuestro más sutcero

agradecimiento. Sellando el fruto de nuestra

colaboración con una nueva marr,a. Con el

stmt>olo de todo un cambio.

i^postando por la Tecnologia y el

Futuro, en BELLOTA estamos reafizan-

do importan[es Inversiones.

Invers^ones que nos llevan hacia una

constante modermzación de nuestras

líneas de fabricación. Hacia una cons-

tante evolución de nuestros sistemas

productivos Y lo más importante, ha-

cra un permanente esfuerzo por man-

tener la Calidad de nuestras Herra-

mientas al más alto niveL.
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La Calidad es la clave de nuestro

liderazgo. Por ello, nuestro compro-

miso comienza por ahí. Una larga

labor de Investigación y Desarrollo,

con el fin de ofrecer Nuevos Produc-

tos. Gamas completas y actuahzadas.

Diseños más avanzados- Toda una

serie de mnovaciones que nos permr-

ta seguir manteniendo la plena con-

fianza de nuestros chentes, ofrecién^-

doles nuevas oportunidades de ne-

gocio Y siempre, Calidad BELLOTA

Ser 1(deres no es sAlo cuestión r1e

C,ahdad Tambtén es cuesnón dr.

Serv^cio y de nuevos Planteanve^nlas

Comerciales.

Un Serviaio que en BELLOT q esiamos

melorando, haciéndolo más rApido y

eficaz lJn Servicio que nos perrrute

estrechar lazos de colaboración En-

tender su lenguale y demostrarle que

en BF.LLOTA, verdaderamente, pensa-

mos y nos preocupamos por usted-

Y un nuevo Planteam^ento Come^cial

para todos los que apuestan por un

futuro con BELLOTA



Reco%cclón mecanlzada de remolacha en A/emanla

Comunidad y en el caso del precio de base
de la remolacha es 1,82 ECUSlfm mejor
que el que rige para los países no deficita-
rios.

Es posible, a falta de otro argumento nos
tenemos que apoyar en este, que esta sea
la derivación de precios con Europa, en lí-
nea con lo que ocurre en Italia, R. Unido e
Irlanda. Es lógico que este desmonte de
precios acelerados conlleve unas compen-
saciones para el sector suficientes para
igualar las nuevas condiciones a las exis-
tentes.

En este momento surge el que me parece
problema clave en este sector, que radica
no tanto en la posibilidad de hacer azúcar,
oomo en que la industria tenga materia pri-
ma suficiente que la sustente a partir de
unos precios institucionales inferiores en
un 11 % a los que había en la campaña
1990/91. Conviene matizar que la bajada
real de precio será menor ante la improba-
bilidad (que no imposibilidad) de que des-
ciendan los otros componentes del mismo
(pulpa, ayuda al transporte, agios).

En las condiciones actuales de precios
institucionales y con las matizaciones he-
chas más arriba el precio de la raíz podría
rondar las 7.300 ptaslTm, precio al que no
podrían cultivar todos los que actualmente
b hacen, pudiéndose ir hacia una selección
natural principalmente de siembras en lu-
gares idóneos e incluso de agricultores en
función de unos medios tecnológicos, ca-
pacidad de asociacionismo, superficies úti-
les, etc. Este hecho se verá paliado las dos
primeras campañas en función de las com-
pensaciones enunciadas más arriba, per-
sistiendo sobre todo el sector las dudas de
las posibles ayudas directas por parte de
algunas Comunidades Autónomas, y de su
prolongación en el tiempo. Por otro lado
hay que tener en cuenta la influencia que
pueda ejercer la competencia de otros cul-
tivos, como el girasol, que dependiendo del
nivel de ayuda comunitaria pudiera compe-
tir, incluso en algunos casos con ventaja,

por las mismas tien-as de cultivo de la re-
molacha

^UN NUEVO SISTEMA?

Otro de los aspectos que convendría con-
siderar es el que pueda derivarse de ciertas
nom^ativas o compromisos y en especial a
bs referentes a los compromisos del GATT
y el alcance que puede tener las modifica-
ciones que de la O.C.M. del azúcar hay que
hacer antes de que comience el próximo
año. Ambos temas van ligados, ya que un
acuerdo del GATT en un sentido tan global
y general como los borradores, que hasta
el momento existen, Ilevaría a un modelo
parecido al de otras producciones, con un
desmonte arancelario y unas compensa-
ciones directas a los productores de remo-
lacha.

Hay que hacer notar que este sistema no
es de tan fácil aplicación en el sector azu-
carero como en los que hasta el momento
existe, ya que una disminución en la cali-
dad de la raíz, que pudiera propiciar el sis-
tema, sería incompatible con unos rendi-
mientos industriales satisfactorios, no pu-
diérxiose dirigir la remolacha, por otra par-
te, a otros usos alternativos. Además, el
coste de la r^íz en el coste del producto fi-
nal (azúcar) supone un porcentaje muy ele-
vado del mismo alrededor del 60%) con lo
que se supone que el coste de una medida
de este tipo sería muy fuerte para un presu-
puesto comunitario, que no debe estar de-
masiado boyante después de las últimas
medidas adoptadas en la PAC, y más tra-
tándose de un sector, que, como el azuca-
rero, no le supone ningún desembolso, ya
que se autofinancia, y que está muy fuerte
y e6cazmente contingentado, dado el pe-
queño número de empresas azucareras
(que pueden ejercer un control muy efecti-
vo), y lo avanzado de las relaciones inter-
profesionales sectMales que contribuyen a
una gran disciplina de la producción.

Habrá que ver, hasta donde Ileguen los

acuerdos del GATT, que sin duda, estarán
muy vinculados a la posición americana
muy pendiente de su propia política y en el
futuro inmediato de quien sea el próximo
presidente de USA (las negociaciones es-
tán un tanto paradas durante la campaña
presidencial).

En cualquier caso la remolacha ha sido un
cultivo tradicionalmente protegido en Euro-
pa, posiblemente por ser típico y genuina-
mente europeo, propio de una explotación
familiar que ha hecho avanzar al resto de la
agricultura, y que ha sido tradicionalmente
un cultivo social.

TECNIFICACION

Hoy día la importancia sigue siendo gran-
de tanto por la avanzada tecnología del cul-
tivo, como por la importancia de la industria
que sustenta, como por la vertebración que
supone en la propia agricultura, b que hace
suponer que tampoco va a haber un posi-
cionamiento al menos inmediato para una
reducción importante del sector.

En España el condicionante del cultivo
pasa, como ya queda dicho, por su tecnifi-
cación y racionalización, ya que estamos
todavía muy lejos (por una serie de razones
nunca podremos igualar del todo) de aque-
Ilas zonas, en las que si bien no se puede
arg► ir la cuestión social, ya que emplean
1,5 UTH en 100 ha, si se puede hablar de
una tecnología punta que partiendo de una
semilla monogérmen, Ilegan a una compla-
ta mecanización que no tiene que ver nada
con la «maquinización^ que a veces ha ha-
bido en España, donde las máquinas se
han infrautilizado, y finalizan con con una
recolección y entrega perfectamente plani-
ficadas. Aunque por nuestras condiciones
no podamos Ilegar a estos techos hay que
acercarse, aumentando rendimientos y dis-
minuyendo costes, cuestión en la que ya
está implicado el sector.

Por lo demás, España tiene alguna ventaja
derivada principalmente de su posición es-
tratégica, y de la ausencia de Iluvias (alguna
ventaja tenía que haber) que puede permitir
una planificación del cultivo con una reco-
lección muy dilatada en el tiempo.

AG R IC U LTU RA-779


