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Siembra de remolacha con semilla mono-
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LA APROXIMACION DE PRECIOS

Dentro de toda la marejada que esta su-
poniendo Maastricht, el ocuparse de otros
temas menores, por puntuales, pudiera pa-
recer un anacronismo o una minucia com-
parado con los grandes problemas de fon-
do que supone la Unién Europea, pero es-
tos temas estan en ocasiones candentes y
merecen, sin duda, alglin comentario.

Es el caso del azucar, que tiene todavia
precios superiores a los del resto de la CEE
y cuya integracion, segun el Tratado de Ad-
hesion, y posterior ratificacion en el Regla-
mento 1716/91, debe estar concluida en el
ano 1995.

El Reglamento citado da las pautas de la

aproximacion de precios, llegando a fijar
claramente los criterios a aplicar durante la
campana 1991/92, la primera en que em-
pieza la aproximacion, y la de 1992/93. Co-
mo resultado de todo ello el precio de in-
tervencion ha pasado de 61,61 ECUS/100
Kg en la campana 1990/91 a 59,57
ECUS/100 Kg en la campana 1992/93, y el
precio base ha evolucionado desde 47,09
ECUS/Tm a 46,08 ECUS/Tm en la campa-
na 1992/93. Hasta aqui, lo que podriamos
considerar la primera parte de la aproxima-
cidén de precios, ya finalizada, si bien sera
necesario tener en cuenta los correspon-
dientes retoques debidos a la nueva tasa
verde, que casi con toda seguridad, habra
que efectuar, como consecuencia de la
movida monetaria habida dentro del
SME.

Para la segunda parte de esta aproxima-
cién, aun no definida, va a ser necesario
tener en cuenta la libertad del transito de
mercancias, que a partir del 1 de Enero de
1993, se va a producir entre los diversos
Estados miembros comunitarios. La pri-
mera consecuencia sera la desaparicién
de las aduanas y con ellas la de los mon-
tantes compensatorios de adhesién. De
este hecho se deriva la igualacion de pre-
cios a partir del proximo 1 de Enero, toda-
via en la campana 1992/93.

EL NUEVO PRECIO

¢ Como van a ser los precios ya definiti-
vos?. Ante la falta de informacion, el Unico
documento que nos puede arrojar algo de
luz es el citado Reglamento 1716/91, en el
que se contemplan unos precios de refe-
rencia (es la primera vez que este término
se usa en la Reglamentacién comunitaria)
que en el caso del de intervencién 1,40
ECUS/100 Kg superior al del resto de la
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Recoleccién mecanizada de remolacha en Alemania.

Comunidad y en el caso del precio de base
de la remolacha es 1,82 ECUS/Tm mejor
que el que rige para los paises no deficita-
ros.

Es posible, a falta de otro argumento nos
tenemos que apoyar en este, que esta sea
la derivacion de precios con Europa, en li-
nea con lo que ocurre en Italia, R. Unido e
Ilanda. Es légico que este desmonte de
precios acelerados conlleve unas compen-
saciones para el sector suficientes para
igualar las nuevas condiciones a las exis-
tentes.

En este momento surge el que me parece
problema clave en este sector, que radica
no tanto en la posibilidad de hacer azicar,
como en que la industria tenga materia pri-
ma suficiente que la sustente a partir de
unos precios institucionales inferiores en
un 11% a los que habia en la campana
1990/91. Conviene matizar que la bajada
real de precio sera menor ante la improba-
bilidad (que no imposibilidad) de que des-
ciendan los otros componentes del mismo
(pulpa, ayuda al transporte, agios).

En las condiciones actuales de precios
institucionales y con las matizaciones he-
chas mas arriba el precio de la raiz podria
rondar las 7.300 ptas/Tm, precio al que no
podrian cultivar todos los que actualmente
lo hacen, pudiéndose ir hacia una seleccion
natural principalmente de siembras en lu-
gares idoneos e incluso de agricultores en
funcion de unos medios tecnolégicos, ca-
pacidad de asociacionismo, superficies Uti-
les, etc. Este hecho se vera paliado las dos
primeras campanas en funcion de las com-
pensaciones enunciadas mas arriba, per-
sistiendo sobre todo el sector las dudas de
las posibles ayudas directas por parte de
algunas Comunidades Auténomas, y de su
prolongacién en el tiempo. Por otro lado
hay que tener en cuenta la influencia que
pueda ejercer la competencia de otros cul-
tivos, como el girasol, que dependiendo del
nivel de ayuda comunitaria pudiera compe-
tir, incluso en algunos casos con ventaja,

por las mismas tierras de cultivo de la re-
molacha.

ZUN NUEVO SISTEMA?

Otro de los aspectos que convendria con-
siderar es el que pueda derivarse de ciertas
normativas 0 compromisos y en especial a
los referentes a los compromisos del GATT
y el alcance que puede tener las modifica-
ciones que de la O.C.M. del azlicar hay que
hacer antes de que comience el préximo
ano. Ambos temas van ligados, ya que un
acuerdo del GATT en un sentido tan global
y general como los borradores, que hasta
el momento existen, llevaria a un modelo
parecido al de otras producciones, con un
desmonte arancelario y unas compensa-
ciones directas a los productores de remo-
lacha.

Hay que hacer notar que este sistema no
es de tan facil aplicacion en el sector azu-
carero como en los que hasta el momento
existe, ya que una disminucién en la cali-
dad de la raiz, que pudiera propiciar el sis-
tema, seria incompatible con unos rendi-
mientos industriales satisfactorios, no pu-
diéndose dirigir la remolacha, por otra par-
te, a otros usos alternativos. Ademas, el
coste de la raiz en el coste del producto fi-
nal (aztcar) supone un porcentaje muy ele-
vado del mismo alrededor del 60%) con lo
que se supone que el coste de una medida
de este tipo seria muy fuerte para un presu-
puesto comunitario, que no debe estar de-
masiado boyante después de las ultimas
medidas adoptadas en la PAC, y mas tra-
tandose de un sector, que, como el azuca-
rero, no le supone ningin desembolso, ya
que se autofinancia, y que esta muy fuerte
y eficazmente contingentado, dado el pe-
queho numero de empresas azucareras
(que pueden ejercer un control muy efecti-
vo), y lo avanzado de las relaciones inter-
profesionales sectoriales que contribuyen a
una gran disciplina de la produccion.

Habra que ver, hasta donde lleguen los

acuerdos del GATT, que sin duda, estaran
muy vinculados a la posicién americana
muy pendiente de su propia politica 'y en el
futuro inmediato de quien sea el préximo
presidente de USA (las negociaciones es-
tan un tanto paradas durante la campana
presidencial).

En cualquier caso la remolacha ha sido un
cultivo tradicionalmente protegido en Euro-
pa, posiblemente por ser tipico y genuina-
mente europeo, propio de una explotacion
familiar que ha hecho avanzar al resto de la
agricultura, y que ha sido tradicionalmente
un cultivo social.

TECNIFICACION

Hoy dia la importancia sigue siendo gran-
de tanto por la avanzada tecnologia del cul-
tivo, como por la importancia de la industria
que sustenta, como por la vertebracién que
supone en la propia agricultura, lo que hace
suponer que tampoco va a haber un posi-
cionamiento al menos inmediato para una
reduccién importante del sector.

En Espana el condicionante del cultivo
pasa, como ya queda dicho, por su tecnifi-
cacion y racionalizacion, ya que estamos
todavia muy lejos (por una serie de razones
nunca podremos igualar del todo) de aque-
llas zonas, en las que si bien no se puede
argliir la cuestion social, ya que emplean
1,5 UTH en 100 ha, si se puede hablar de
una tecnologia punta que partiendo de una
semilla monogérmen, llegan a una comple-
ta mecanizacion que no tiene que ver nada
con la «maquinizacion» que a veces ha ha-
bido en Espana, donde las maquinas se
han infrautilizado, y finalizan con con una
recoleccion y entrega perfectamente plani-
ficadas. Aunque por nuestras condiciones
no podamos llegar a estos techos hay que
acercarse, aumentando rendimientos y dis-
minuyendo costes, cuestion en la que ya
esta implicado el sector.

Por lo demas, Espana tiene alguna ventaja
derivada principalmente de su posicién es-
tratégica, y de la ausencia de lluvias (alguna
ventaja tenia que haber) que puede permitir
una planificacion del cultivo con una reco-
leccién muy dilatada en el iempo.
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