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INTRODUCCION

Cataluña, y más concretamente la co-
marca del Maresme, es el centro tradicio-
nal de la actividad productiva y comercial
del sector ornamental. Ya en 1922 el ita-
liano Benjamino Farina se estableció en Vi-
lassar de Mar, donde realizó la primera
plantación de claveles en la finca donde
hoy se encuentra emplazado el Mercado
de Flor y Planta Ornamental de Cataluña.
A partir de aquel momento, el cultivo se
fue extendiendo y a lo largo de los años
ha ido aumentando la superficie dedica-
da a estas actividades, introduciéndose
nuevas especies de flor cortada y de plan-
ta ornamental. No es hasta la década de
los 70 cuando se produce el primer creci-
miento, sobre todo en zonas del litoral me-
diterráneo, Canarias y Galicia y los últimos
seis años es cuando aumenta espectacu-
larmente la superficie en el Suroeste de
España (Cádiz, Sevilla...).

Centrándonos en Cataluña, la superfi-
cie de producción (campaña 88/897, se-
gún datos proporcionados por la Oficina
Comarcal del Maresme del DARP (Depar-
tamento de Agricultura, Ganadería y Pes-
ca) se expresa en la tabla 1.

Si comparásemos esta tabla con las de
años anteriores podríamos observar un li-
gero descenso de la superficie total, pero
con tendencia a la estabilización. También
una diversificación de la oferta y la bús-
queda de producciones de calidad.

(•) INORSA.
Ctra. Nacional 2, Km. 639,5
08340 Vilassar de Mar
(Barcelona)

pasada^ y el futuro

Asímismo hay que remarcar que exis- A.-CONDICIONES NATURALES
ten una serie de factores naturales y so-
cioeconómicos favorables a la continuidad
del sector ornamental en Cataluña que pa-
samos a analizar.

* Clima.-Es típicamente mediterrá-
neo, caracterizado por veranos secos y
cálidos e inviernos suaves y húmedos. En

TABLA N ° I

Superficie de producción en e! Maresme ( Campaña 88/89)

PRdI^Q^S
E S P E C I E AIRE LI^tE U^tA(IIIA PiASTI^ INVERNACIIŬD T O T A L

CCRTA[Y+

G7ave1 "meditercáreo" SIM - - 65 13 78
qavel "mini" 14 - 18 5 37
Clavel "Italia" 45 - - - 45
Gladiolo 80 - 4 4 88
Liliun - - 1 1 2
Otras bulbosas 1 - 2 - 3
Rosa - - - 32 32
Fspárrago plimaso - 6 - 5 11
Otros vex^de.s 1 - 1 - 2
Gerbera - - - 4 4

Alstroeneria - - - 1 1
Otras flores 6 - 3 4 13

1nfAL FI.(R 147 6 94 69 316

PLANTA CEifIAMFNfAL

Arbol y ArbLLSto orn3rt^ta1 130 - - - 130
Planta ornamaital 12 14 16 39 81

TOfAL PLMTfA CEtTIAt4^N1'AL 142 14 16 39 211

TOfAL C^12AL 289 20 110 lOR 527
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la Tabla II pueden observarse los princi-
pales datos meteorológicos de 10 años
proporcionados por el Departamento de
Tecnología Hortícola del Centro de Cabrils
del IRTA.

Selección de las nuevas variedades de clavel en el Centro de Cabrils del IRTA.

TABLA N ° II

ESfAr^CN: C/+ffi2ILS

Período: 1981-90 Años: 10 Log.: 2Q30' Iat.: 41Q45' Alt.: 85 m

E F M A M J J A S 0 N D At'^

T. media 9.2 9.5 11.3 13.4 16.7 20.6 23.6 23.8 21.3 17.9 13 10.3 15.8 °C

T. media m4x. 13.4 13.5 14.9 16.6 19.7 23.3 27 26.8 25.3 21.4 16.7 14.6 20.2 QC

T. media mín. 4.7 5.1 6.7 9.0 11.9 15.7 19.1 19.1 17.4 13.7 9.1 6.1 11.5 4C

T. máx. abs. 20.5 22 24.5 25.5 26.4 32.5 35 36.8 32.5 29 27.5 22 34.5 QC

T. mín. aós. -5 -2.2 -2 2 6 9.5 10.5 14 10 6.1 -1.3 0 -2.3 4C

EfP Aar^en 13.2 31.5 67.3 100 132 151.1 159.5 128.8 88.2 54.7 22.3 20.9 969.5 mn

Lluvia 42.1 48.5 47.4 42.2 47 27.9 18.1 43.7 33.4 74.8 81.9 37.1 544.1 mm

Días lluvia 5 6 7 8 7 6 5 6 5 7 7 5 J4 días

tAniedad relat. 75 76 76 75 75 75 72 76 78 78 74 74 76 %

Rad. solar 6.5 9.6 13.9 18.5 21.0 23.2 22.8 19.9 16.4 11.8 7.1 6.2 14.7 Mj/m^

T. rrex. 1/82 8/84 12/81 8/85 6/89 17/81 7/82 15/87 25/83 14/82 10/85 14/81 día/año

T. mínima 7/85 20/87 18/85 13/86 11/85 7/84 18/86 9/86 8/85 7/84 22/88 31/85 día/año

Podemos afirmar pues que temperatu-
ra, humedad relativa del aire, velocidad del
viento y también la iluminación, tanto en
intensidad como en horas/luz, influyen po-
sitivamente para los cultivos ornamenta-
les y con pocas intervenciones técnicas
se pueden obtener producciones de cali-
dad durante todo el año.

* Sueto:
También el suelo tiene unas buenas ca-

racterísticas, dado que procede de la des-
composición del granito y tierras de alu-
vión. En general se trata de suelos franco-
arenosos, con excelente permeabilidad,
fáciles de trabajar, pH alrededor de 7-7.5,
con pocos problemas de salinidad y buen
drenaje. Son, sin embargo, muy pobres en
materia orgánica.

B. -ASPECTOS
SOCIOECONOMICOS

Las excelentes comunicaciones, las po-
sibilidades de regadío, los equipamientos
y la tecnología, la estructura comercial y
la capacidad de formación, configuran una
sólida infraestructura que, aunque ame-
nazada por la presión urbanística de la ex-
pansión de Barcelona, confieren al Mares-
me una excelente posición socio-
económica, como se analiza a continua-
ción:

* Excelentes comunicaciones:

La proximidad de un núcleo de consu-
mo importantísimo como es Barcelona y
su área de influencia, y las posibilidades
de transporte rápido a toda España y a los
países de la CEE, tanto por carretera co-
mo por aire, otorgan a la comarca una si-
tuación geográfica estratégica pensando
en el mercado único de 1993.

* Ampliar posibilidades de regadfo:

La carencia de vetas superficiales que
permitan la distribución de agua en cana-
les para regar, ha hecho necesaria la cons-
trucción de minas y pozos a profundida-
des entre los 40-50 metros, provistos de
medios mecánicos para elevarla.

A pesar de que la superficie de regadío
sobrepasa las 4.000 ha hay que consta-
tar que el agua es un bien escaso y que
empiezan a producirse contaminaciones
en algunos pozos y la salinización de de-
terminados acuíferos.

* Tecnología y equipamientos:

Los servicios oficiales de la Generalitat
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UN FUTURO INCIERTO

Cada año se incrementa el consumo, muy por debajo aún del de los países de la CEE.

de Catalunya proporcionan soporte tecno-
lógico e informativo al productor:

-- EI DARP a través de la Oficina Comar-
cal del Maresme que se encuentra em-
plazada en el Mercado de Flor y Planta
Ornamental de Cataluña y el Laborato-
rio Agrario.

- EI IRTA (Instituto de Investigación y
Tecnología Agroalimentariasl, en el
Centro de Cabrils, desarrolla diversos
proyectos de I+ D de gran interés pa-
ra el sector y también investigación
contractual y asistencia técnica.

En el Maresme están emplazadas mu-
chas empresas subsidiarias con capacidad
de suministro y/o mantenimiento de los
equipos y material necesarios para la hor-
ticultura ornamental: instalaciones fijas
(invernaderos, mesas de cultivo, riego, ca-
lefacción, etc.), equipamientos móviles
(maquinaria, etc.), otros suministros (abo-
nos, sustratos, productos fitosanitarios,
material vegetal, etc.1.

* La infraestructura comercial:

Existen en la comarca multitud de agen-
tes comerciales con grandes inter-
relaciones entre ellos y con una tenden-
cia clara al aumento del volumen de ne-
gocio:

- Productores, almacenes de comisionis-
tas y comerciantes.

- Agentes o empresas de distribución
y/o grupaje.

- Cooperativas.

Mercado de la Flor de Mercabarna.
En septiembre de 1983 empieza a fun-
cionar el Mercado de Flor y Planta Or-
namental de Cataluña, SAT que cuen-
ta con más de 500 asociados.

* INORSA: Una empresa para la transfe-
rencia:

En 1988, el Mercado de la Flor y Plan-
ta Ornamental de Cataluña, el IRTA (em-
presa pública de la Generalitat de Catalun-
ya) y el Consejo Comarcal del Maresme,
crean una S.A. de características singu-
lares e innovadoras no sólo en Cataluña
sino en España.

En 1990 se incorpora como accionista
Barcelona Tecnología, S.A. y la empresa
INORSA (lnvestigación Ornamental, S.A.1
desarrolla una actividad económica con-
tratando I+ D en base a las demandas y
tendencias del mercado y agilizando la
transferencia de resultados. EI primer pro-
yecto contratado al IRTA es la obtención
de nuevas variedades de clavel y de en-
tre las cuatro primeras, todas ellas para
el cultivo en maceta, una será denomina-
da «Olímpica», tras el acuerdo que firma-
ron INORSA y el COB'92 el pasado mes
de abril.

* Formación profesional agraria:

La formación profesional y la especiali-
zación son fundamentales para desarro-
Ilar actividades productivas altamente in-
tensivas. Hay que resaltar el trabajo rea-
lizado en Cataluña por la Escuela Agríco-
la del Maresme (ubicada en Alella) y la Es-
cuela de Horticultura de Reus.
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EI sector hortícola ornamental en Cata-
luña, basado en la explotación familiar
agraria y en la mejora de la competitivi-
dad, parece ser una opción de futuro en
lucha con el proceso urbanizador que ha
aumentado considerablemente el precio
del suelo agr(cola y degradado el equilibrio
ecológico de la comarca más productiva
que es el Maresme. Para que las expec-
tativas se conviertan en realidades, es ne-
cesario que se cumplan una serie de con-
diciones que analizamos a continuación:

-Debe hablar un soporte financiero a
las altas inversiones necesarias y garan-
tizar la calificación agrícola del suelo ya
que la intensificación es imprescindible
para conseguir un aumento de rentabi-
lidad.

-INORSA debe jugar un papel funda-
mental para lograr una mejora en la es-
tructura varietal de la oferta, la tecnolo-
gía y la innovación, mejorando la compe-
titividad del sector no sólo en Cataluña si-
no en toda España.

-Hay que considerar seriamente la ex-
tensión de la superficie productiva a otras
zonas de Cataluña con buenas condicio-
nes naturales, buscando siempre especies
que se adapten bien a los distintos micro-
climas.

-Es importante aprovechar el agua de
Iluvia y generalizar la instalación de siste-
mas de riego localizado para ahorrar el
consumo de agua y evitar la salinización
de los acuíferos.

-Se hace imprescindible profesionali-
zar y diferenciar las actividades comercia-
les de las productivas. Para ello, el Mer-
cado de Flor y Planta Ornamental de Ca-
taluña debe ser capaz de:

• Concentrar oferta en cantidad y calidad,
promoviendo la transparencia de mer-
cado.

• Garantizando un control de calidad se-
rio sobre las producciones y homogenei-
zando las presentaciones.

• Promoviendo una correcta tecnología
de post-cosecha.

• Impulsando la promoción del producto,
tanto para aumentar la exportación co-
mo para conseguir un incremento del
consumo interior (muy por debajo de la
media de los países de la CEE Ŭ .

-La formación profesional bien estruc-
turada debe dirigirse no sólo a los jóvenes,
sino también a los productores y profesio-
nales, puesto que el alto nivel técnico ne-
cesario en horticultura ornamental inten-
siva, requiere el material humano ade-
cuado.

Sólo con este conjunto de medidas, se
podrá conseguir la competitividad y ren-
tabilidad de las producciones y mirar con
esperanza el futuro del sector cara al mer-
cado único europeo.


