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I. INTRODUCCION

E L tema de la competitividad espafiola en los productos de la
agricultura mediterrdnea ha sido, y es, uno de los mas rele-
vantes cuando se reflexiona sobre los obstaculos y consecuencias
de la integracién de Espafia a las Comunidades Europeas.

En el terreno de los obstaculos, desde hace unas décadas, pai-
ses como Francia adoptaron una actitud muy beligerante en el sen-
tido de suponer que la competitividad espafiola en estos produc-
tos serd muy elevada y, en consecuencia, ello deberia ser objeto
de permanente atencién para los negociadores comunitarios, a fin
de evitar las desastrosas consecuencias que la integracion de Es-
pafia en la C.E.E. podria tener sobre ciertas regiones europeas,
entre las que se encontraba, como es natural, el Midi francés. Es-
pafia, por su parte, ha intentado, en el proceso de negociacion,
contrarrestar esa «cortina de humo» acerca de la elevada compe-
titividad espafiola con otra «cortina de humo», tendente a sefia-
lar que dicha competitividad no era tan elevada.

(*) Universidad Politécnica de Valencia. Departamento de Economia Sociologia y Politica Agraria.
~ Revista de Estudios Agro-Sociales. Nim, 140 - (abril-junio 1987).
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De acuerdo con lo expuesto, cabria plantear como tema rele-
vante «el grado de competitividad espafiol en los productos de la
agricultura mediterrinea», A continuacién, un trabajo con este
titulo podria comenzar por elaborar una metodologia para fal-
sear la hipdtesis mas establecida si el investigador se situara den-
tro del positivismo falsacionista.

Dicha hipétesis seria, en nuestro caso, H = Espafia si es muy
competitiva en los productos de la agricultura mediterranea. Pues
bien, en esta linea es de destacar el trabajo de Sarris (1983), en
el que la conclusion bdsica es que, en efecto, tendra lugar un in-
cremento de las exportaciones de frutas y hortalizas de Grecia,
Espaifia v Portugal a la C.E.E.-9, que sera mayor que la reduc-
cion de las exportaciones por parte de paises terceros. En cual-
quier caso, esta tendencia seria del mismo sentido en ausencia de
la integracion de Grecia, Espafia y Portugal, aunque de menor
intensidad. Razén por la cual, junto con algunas consideraciones
de «Welfare», el autor concluye que la polvareda levantada en
relacion con las consecuencias de la ampliacion sobre el sector de
frutas y hortalizas resulta injustificada. Es decir, no refuta la hi-
pétesis H.

No obstante, precisamente por razones metodoldgicas, no-
sotros no vamos a proceder de esta forma. El falsacionismo como
método no puede convertirse en una obsesioén (Caldwell, 1984),
el normativismo no es tan acientifico cuando se explicitan, con-
venientemente, los juicios de valor (Runge y Myers, 1985) y la eco-
nomia agraria parece que tiende a ser mas multidisciplinaria (John-
son, 1985).

En este trabajo vamos a ocuparnos de un conjunto de aspec-
tos en relacién con el tema planteado, un tanto diferentes, pero
relacionados crucialmente entre si. En el epigrafe II se ofrece una
definicién de competitividad diferente a la que resulta usual entre
especialistas y funcionarios; en el epigrafe III se considera la com-
petitividad actual espafiola de los sectores de la agricultura medi-
terranea a la luz de la definicion adoptada; en el epigrafe IV se
escruta el futuro de la competitividad espaiiola en cada uno de
los dos escenarios: escenario 1, integracién sin cambio en la P.A.C.
y, escenario 2, integracién con cambio en la P.A.C.; y, finalmen-
te, en el epigrafe V se considera la deseabilidad de los cambios
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previsibles en la P.A.C. sobre Espafia, tomando en consideracién
tanto a los sectores productivos como a los consumidores y la efi-
ciencia en la asignacion de los recursos.

II. DEFINICION DE TERMINOS

Por agricultura mediterrianea entendemos la integrada por tres
sectores: las frutas y hortalizas, el vino y el aceite de oliva. El tér-
mino «mediterranea» no implica que su produccion se circunscri-
ba a las regiones riberefias del Mare-Nostrum. En Espafia, Castilla-
La Mancha es una regién gran productora de vino y no sélo no
es riberefia, sino que queda en el interior de una peninsula, como
la Ibérica, que se asemeja climatoldgicamente a un pequefio con-
tinente relativamente aislado de la influencia moderadora del mar,
debido a su contorno macizo y al relieve periférico. Tampoco im-
plica que su produccidn se circunscriba a los paises riberefios del
Mar Mediterraneo. Asi, en el Centro y Norte de Europa se pro-
ducen gran cantidad de manzanas; en Alemania y Luxemburgo
se produce vino, y, en el Reino Unido, se producen mas coliflores
que en Espafia; el término «mediterranea» implica que, en la es-
tructura productiva agraria de los paises mediterraneos, los pro-
ductos considerados poseen un importante peso en términos de
su participacion final agraria (P.F.A.), con relacién a la partici-
pacién en la P.F.A. de estos mismos productos en los paises no
mediterrdneos.

El término competitividad puede significar varias cosas, pe-
ro, de entre ellas, podriamos seleccionar dos fundamentales: pri-
mera, relativa a los costes, y, segunda, relativa a su capacidad de
penetracidon en los mercados exteriores. Ambas acepciones no son
sino una relacion causa-efecto en términos de la teoria neoclasica
explicativa del comercio internacional, pero dicha relacién se quie-
bra en otras teorias explicativas del patrén de comercio, que han
tratado de explicar fendomenos como el comercio intraindustrial,
que no podian ser explicados a la luz de la teoria neoclasica. El
vino es, precisamente, un producto en el que se da comercio in-
traindustrial y, para él, resultan especialmente indicadas las teo-
rias de la diferenciacion del producto (Pylips, 1964; Koch, 1980;
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Hay y Morris, 1979; Gruble, 1970; Chamberlain, 1933), o la de-
manda de caracteristicas (Lancaster, 1966 y 1980). Puestos a ele-
gir, no dudamos en inclinarnos por la segunda acepcidn por va-
rias razones. Primero, porque la teoria con las aportaciones mas
recientes y la evidencia empirica de la existencia de comercio in-
traindustrial, revelan que el coste no es la uinica explicacién del
patron de comercio y, por ende, de la competitividad. Segundo,
porque a los paises europeos comunitarios, que se refieren a la
competitividad espafiola en estos productos, poco les preocupan
los costes y las ventajas comparativas, sino la defensa de los inte-
reses nacionales en el mds puro estilo del «Mercado de Venecia»,
avaro e intransigente y con un proteccionismo «revelado», que
se sitda en el centro de los problemas que afectan a la agricultura
en el mundo entero y cuya reduccién se revela como factor decisi-
VO para superar los graves problemas que afectan al sistema eco-
némico mundial.

IIl. LA COMPETITIVIDAD ESPANOLA ACTUAL

A pesar de las consideraciones expuestas en el epigrafe ante-
rior, acerca de lo inadecuado que resulta pensar tan s6lo en tér-
minos de costes y, por tanto de precios, para estimar la competi-
tividad de un producto en funcién de su origen y/o procedencia
(Armington, 1969), la comparacién de precios ha sido una prac-
tica frecuente, tanto entre los negociadores, como entre los espe-
cialistas de la integracién de Espafia en la C.E.E. Estos tltimos,
han constatado ¢6mo el precio percibido por el productor espa-
fiol de aceite de oliva, de vino y de frutas y hortalizas, se sitda
muy por debajo del precio percibido por el productor comunita-
rio (Solbes y Ti6, 1985; Tid, 1986) y los primeros han disefiado
un periodo de transicién enormemente complejo para que dichas
diferencias de precios vayan reduciéndose paulatinamente a lo largo
de un dilatado periodo transitorio. Los estudios que han demos-
trado el no cumplimiento de la ley del precio tinico (Richardson,
1978; Grennes, Johnson y Thrsby, 1978; Blejer y Hillman, 1982)
no han influido un 4pice en los avezados negociadores comunita-
rios.
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Sin embargo, la teoria y la evidencia empirica revelan que no
existen motivos para estar tan convencidos acerca de la estrecha
relacion entre precio y volumen de exportacidon. En cuanto a la
evidencia empirica en el ambito del comercio internacional, la su-
puesta relacidn entre exportaciones norteamericanas de produc-
tos agricolas vy el tipo de cambio del ddlar ha sido refutada (Jos-
ling, 1985; Schuh, 1984), y, en el ambito del comercio intracomu-
nitario, la distorsion en el patron de comercio, provocada por los
montantes compensatorios monetarios (M.C.M.s) no ha podido
ser satisfactoriamente probada, a pesar de los trabajos que asi pa-
recian sugerirlo (Green y Viau, 1984). Tedricamente, si un pro-
ductor espafiol percibe precios mas remuneradores, sus rentas se-
ran mayores y la oferta se incrementara pero, precisamente, por
ello, a largo plazo, el precio de oferta del pais se incrementard
y, con ello, se reducira la competitividad en los mercados exterio-
res. Es cierto que los excedentes se incrementardn, pero una cosa
es el tema presupuestario y su legitima preocupacion por parte de
los paises comunitarios principales contribuyentes netos y otra cosa
es el tema de los intercambios.

Es cierto que desde 1967 a 1981, Francia perdié cuota de mer-
cado en Alemania al tiempo que nacian y se intensificaban los
M.C.M.s (Green y Viau, 1984), pero también es cierto que, a pe-
sar de la discriminacion arancelaria a favor de los paises del Magh-
reb y en contra de Espafia, aquéllos han perdido cuota de merca-
do en favor de esta ultima en citricos (Marruecos) y en vino (Ar-
gelia).

Nosotros vamos a analizar la competitividad espaifiola de los
tres subsectores considerados en base a un vector tridimensional:
calidad-servicio-obstdculos al comercio, vector (c, s, t).

Obviamente, a mayor calidad mejor servicio y menores obs-
taculos al comercio, mayores serdn las exportaciones espafiolas.
Vayamos ahora al anélisis de cada uno de los tres sectores.

En frutas y hortalizas, es éste un sector formado por productos
muy heterogéneos, con calendarios de comercializacién muy va-
riados, de dificil conservacion si no son sometidos a transforma-
cién, donde las medidas de regulacion de los mercados han sido
siempre dificiles hasta e! punto de que, en Espafia, no son pro-
ductos regulados, excepto las intervenciones coyunturales para al-
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gun producto concreto. Sin embargo, muchas frutas y hortalizas
son de los raros productos agrarios que han mantenido un consu-
mo en alza en los ultimos afios. El alto nivel de renta del consu-
midor europeo, la elevada elasticidad-renta de la demanda y ra-
zones de tipo dietético han jugado a favor del sector hortofruti-
cola. La calidad de los productos (componente C) es elevada y
se basa: en la disponibilidad de un medio fisico ad-hoc, en algu-
nos casos; y, en el kow-how del productor espafiol de estos pro-
ductos, con caracter general. El servicio (componente s) es, igual-
mente, muy satisfactorio en términos de infraestructura y dina-
mismo comercial, toda vez que: primero, el nimero total de me-
tros cuadrados construidos en centros de acondicionamiento en
la region valenciana (que representa mds del 90% de la exporta-
cién de casi todos los productos) es de algo mas de un millén. Se-
gundo, el transporte es mejorable, pero satisfactorio, mejor el de
carretera que el de ferrocarril, ya que una autopista conduce des-
de Alicante hasta Paris directamente y casi hasta cualquier centro
de consumo alemaén, al tiempo que el parque de camiones T.I.R.
se acerca a las 4.000 unidades, y, tercero, la informacidn, tan re-
levante para algunos autores (Stiegler, 1961; Stiglitz, 1985), es,
igualmente, muy fluida entre los importadores y los exportadores
espafioles. Los obstdculos al comercio (componente t) son eleva-
dos y constituyen un freno para las exportaciones espaiiolas y que
tan sdlo irdn desmanteldndose, poco a poco, a medida que trans-
curra el periodo transitorio. En consecuencia, pues, las exporta-
ciones de frutas y hortalizas tenderdn a crecer, tras la integracion,
pero, igualmente, habian crecido antes de la integraciéon y quizd
hubieran seguido creciendo en ausencia de ella, confirmando nues-
tro andlisis los resultados de Sarris (1983). El efecto disuasorio
de la componente t no ha podido, en el pasado, contrarrestar la
tendencia favorable debida a los componentes ¢ y s, que dominan
sobre la t, a tenor de los resultados del trabajo citado, toda vez
que, ¢l incremento de las exportaciones, tras la adhesién y consi-
guiente eliminacion de la componente t, no sera muy superior al
que hubiera tenido lugar en ausencia de integracion y persistien-
do, por tanto, la componente t.

En el caso del vino, la mayor competitividad espafiola frente
a los paises competidores, tanto de la propia C.E.E., como de pai-
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ses terceros, se debe a los factores siguientes. La calidad (compo-
nente ¢) de la materia prima no es menor en Espafiaqueenla C.E.E.,
toda vez que existe una ley en virtud de la cual la calidad es tanto
mayor cuanto menor'es el rendimiento por hectérea en los vinos
ordinarios, que son los mas problematicos en la C.E.E. En efec-
to, el vifiedo es un cultivo conocido por su adaptacién a condi-
ciones dificiles del medio dentro de su drea geografica y en Espa-
fia, tradicionalmente, la vifia, junto al olivar, han sido cultivos
que se han localizado en las peores tierras, alli donde los rendi-
mientos del trigo eran muy bajos o donde las pendientes y desni-
veles topograficos impedian la mecanizacién. En Espaiia, segiin
datos oficiales (Ti6, 1986), s6lo un 2% de la superficie de vifiedo
destinado a uva para vinificacién estd en regadio. Independiente-
mente de que el agricultor espaiiol ha dejado de respetar la prohi-
bicidn estricta de regar la vifia —contenida en el Estatuto de la
Viiia, el Vino y los Alcoholes—, la localizacion del vifiedo espa-
fiol en el secano tradicional es la mejor garantia de que el riego
del vifiedo espafiol es muy bajo, esporadico y se riega alli donde
puede ayudarse a la planta en épocas sensibles. El riego sistemati-
co de la vifla es, pues, bastante excepcional. No ocurre lo mismo
en la C.E.E.-10, donde el riego est4 permitido y, ademas, la plu-
viometria es mds elevada que en Espafia. Estos aspectos, junto
con el grado de insolacion, determinan una mayor calidad de los
caldos espafioles.

En relacion con los paises competidores extracomunitarios (v.
g.: los Norteafricanos), la mejor calidad del vino espafiol se debe
mas a la sabiduria tecnoldgica y a las peculiaridades que cada fa-
bricante incorpora al proceso de fermentacién y elaboracién que
a la uva en si misma, toda vez que el medio fisico es similar al
espafiol. En cuanto al servicio (componente s), aqui es de desta-
car que, si bien son pocas las diferencias actuales entre un pais
como Espafia y paises como Italia y Francia, debido al gran dina-
mismo comercial del sector exportador espafiol, en el futuro, la
situacion para Espaifia podria verse negativamente afectada co-
mo consecuencia de la obligatoriedad, impuesta por la reglamen-
tacion comunitaria en materia de Denominaciones de Origen (vi-
nos de calidad producidos en regiones deterinadas, v q prd en la
terminologia comunitaria), de que los vinos de cada denomina-
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cion sean embotellados en la jurisdiccidn geografica de la propia
denominacion y no fuera de ella. En efecto, ello provocaria que
muchos de los grandes exportadores espaifioles, situados fuera de
la jurisdiccidn geografica de las Denomina®ones de Origen de los
que solian abastecerse, tendrdn que dejar de abastecerse y limi-
tarse a los vinos de las zonas de su propia jurisdiccion, los cuales
resultan, en muchos casos, insuficientes para su capacidad de emo-
botellamiento e inadecuados para abastecer los mercados euro-
peos (piénsese en los cinco grandes exportadores valencianos li-
mitados a embotellar los vinos de la Denominacién Valencia). La
situacién podria, pues, plantearse en los siguientes términos: los
que tienen la infraestructura y el dinamismo comercial (compo-
nente s) no dispodrian de productos de calidad (componente c)
y los que tienen el producto de calidad (componente c) no dispon-
drian de la infraestructura y dinamismo comercial (componente
s), como es el caso de las cooperativas de muchas Denominacio-
nes de Origen. El problema seria, pues, lograr conjugar en las ex-
portaciones a la C.E.E.-10 1a suma de las componente ¢ + s. El
servicio (componente s) espafiol, con relacién a los paises nortea-
fricanos, es de notable superioridad. En estos ultimos se carece
de una infraestructura de transporte interior adecuada, de orga-
nizacion administrativa y de adecuada informacion en cuanto al
volumen de cosecha. Este ultimo aspecto constituye un elemento
decisivo a tener en cuenta, dada la evolucidén de las estructuras
comerciales en los principales paises consumidores e importado-
res comunitarios, donde las formas de comercio han ido concen-
trando, cada dia mds, el comercio del vino (cadenas en Alemania
¢ hipermercados en Francia), presentan un sistema de compras que
no soporta la atomizacién de la oferta y, mucho menos, el incum-
plimiento de los suministros en cuantia {por mala informacién en
cuanto al volumen de cosecha), plazos (por deficiencias en el sis-
tema de transporte) y condiciones (por inadecuada infraestructu-
ra de apoyo). En cuanto a los obstéculos a las exportaciones (com-
ponente t), éstos constituyen un elemento adverso, que frena las
exportaciones espafiolas a ciertos paises comunitarios consumi-
dores (Francia, Alemania y Reino Unido) en beneficio de otros
paises comunitarios productores como es Italia en los mercados
francés, britanico y aleman. Como balance global, cabe decir que,
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en el pasado, la componente t, no ha impedido un importante de-
sarrollo de las exportaciones espaiiolas de vino a la C.E.E.-9, de-
bido a lo bien que se han conjugado las componentes ¢ ¥ s, aun-
que, sin duda, en los ultimos afios, la componente t si comenzaba
a constituir un obstéculo para el crecimiento de la exportacién es-
pafiola. Asi pues, siendo tC.E.E. = 0y tP.T.M. = ts + (donde:
P.T.M. = paises terceros mediterrdneos y s = Espafia); como
Cs > ¢C.E.E.,SS = SC.E.E., ¢S > ¢CP.T.M. ¥ sS > sP.T.M.; el
resultado ha sido una elevada competitividad frente a los P.T.M.
y una aceptable competitividad frente a los paises de la C.E.E.,
a pesar del fuerte obstdculo de la t diferencial, debido 2 la buena
posicion de (¢ + s) espafiola frente a (¢ + s) comunitaria).

En el caso del aceite de oliva, Espafia es un gran productor
y consumidor de este producto, como ocurre con otros paises me-
diterrdneos. La mediterraneidad, unida a la proximidad al Mare
Nostrum, es, en este caso, un hecho incontrovertible. En cuanto
a la competitividad, el principal aspecto a sefialar, en relacién con
este subsector, es que aqui resulta fundamental la competitividad
no tanto del mismo producto (el aceite de oliva) en razén del pais
de origen, como la competitividad entre los diferentes productos
altamente sustitutivos en el consumo. Los aceites de semillas olea-
ginosas (soja, girasol, colza, cacahuete...) proceden de cultivos
de siembra anual y mecanizables en su recoleccién, con costes,
por tanto, mucho m4s reducidos que en el caso del olivar, cultivo
arbustivo, localizado en zonas de secano, en comarcas con oro-
grafia accidentada y con recoleccién no mecanizada. En conse-
cuencia, la gran competencia en el caso de este producto es mds
entre los sustitutivos préximos y sus paises productores que entre
los paises productores del aceite de oliva. La calidad (componen-
te ¢) del aceite de oliva espafiol ha sido siempre excelente hasta
tal punto que Italia, el gran pais productor de la C.E.E.-10, es
quien mas ha importado el aceite de oliva espaiiol al objeto de
mezclarlo y reexportarlo en gran parte; el servicio (componente
s), con independencia del «affaire intoxicacién colza», al que mds
adelante nos referiremos, ha sido y es muy satisfactoria con ex-
portaciones realizadas a cargo de empresas grandes y marquistas,
con gran presencia de capital exterior; y los obstdculos al comer-
cio (componente t) han sido elevados y no sélo debido a los obs-
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taculos interpuestos por la C.E.E. —via prelevements—, sino por
la propia concepcion de la politica de grasas espafiola y su rela-
cién con la politica econdmica general, tan justificadamente preo-
cupada en los afios de la década de los setenta por controlar el
proceso inflacionario, que se tradujo en obstdculos a las propias ex-
portaciones espafiolas impuestas por los gobiernos espafioles del
momento, a través de gravdmenes a la exportacion (llamados téc-
nicamente «derechos ordenadores a la exportacién»).

Las mezclas de vinos vy aceites, con cualidades organolépti-
cas diferentes, para conseguir un producto que sea adecuado a
los gustos del consumidor, nos hace pensar que aqui las predic-
ciones del modelo de Lancaster en cuanto a la demanda de carac-
teristicas (Lancaster, 1966) son muy relevantes. Entre dichas pre-
dicciones se encuentran:

a) El productor que acierte en la combinacion de caracte-
risticas mds preferidas obtendrd una cuota de mercado
mas elevada.

b) La publicidad, con la mision de informar sobre dichas
caracteristicas, puede ser un instrumento eficaz en la pro-
mocidn de ventas, menos indeseable socialmente que co-
mo ha sido presentada por la literatura radical y, en el
contexto del modelo de Chamberlain (1933), como el cos-
te en recursos que paga la sociedad, por la ausencia de
competencia derivada de la diferenciacion del producto
y por dar a conocer al publico dichas diferencias.

En el 4mbito de los hechos, tanto en el sector del aceite de
oliva (con importante presencia del capital exterior), como en el
sector del vino (mas recientemente), la publicidad constituye un
importante instrumento de politica comercial de las empresas y,
en la actualidad, de las administraciones autondmicas, que no aca-
ban de definir sus politicas convenientemente. Es de destacar, igual-
mente, cé6mo, a la luz las predicciones de Lancaster, se deduce
la importancia de la componente s, en el sentido de disponer de
infraestructura por parte de las empresas para investigar las mez-
clas y para dar publicidad al producto, circunstancias que si ocu-
rren en la actualidad en las empresas de ambos sectores, pero no
en las cooperativas de vino, a las que se trata de dar el relevo.
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En esta misma linea de razonamiento, la intoxicacion procedente
del aceite de colza al filo de los ochente, que se vendié como acei-
te de oliva, fue un intento de «mezclary, en el sentido lancasteria-
no, solo que ignorando las mas elementales reglas sanitarias y bro-
matoldgicas y, cémo no, las empresas responsables no fueron, pre-
cisamente, las mayores, sino algunas pequefias empresas de tipo
familiar, que afectaron a las componentes ¢ y s de forma muy ne-
gativa, provocando (ademads del irreparable dafio en términos de
pérdida de vidas humanas) un desprestigio internacional del acei-
te de oliva espafiol, que pronto incidié reduciendo el volumen de
exportacion.

IV. LA COMPETITIVIDAD ESPANOLA FUTURA

El futuro va a contribuir a modificar la posicién de competi-
tividad de los productos espafioles de la agricultura mediterrdnea,
tanto si la P.A.C. no se modificase por el simple hecho de la inte-
gracion de Espafia y Portugal a la C.E.E., como en el caso de que
tengan lugar ciertos cambios en la P.A.C. que, aunque inciertos,
apuntan en determinadas direcciones. A continuacién, vamos a
plantear ambos escenarios y a analizar sus implicaciones sobre la
competitividad espafiola en los productos de la agricultura medi-
terranea.

IV.1. Los cambios en la competitividad sin cambios
enla P.A.C.

No podemos entrar en este trabajo en los pormenores acerca
de las peculiaridades y la descripcion de los instrumentos en que
se materializa el periodo de transicién para cada uno de los tres
sectores y que, sin embargo, se encuentran muy bien descritos en
Ti6 (1986). Tan sdlo podemos enumerar algunas cuestiones fun-
damentales. Primera, los periodos de transicion son, en los tres
casos, atipicamente (en relacion con las dos anteriores ampliacio-
nes) dilatados y obstaculizadores para las exportaciones espafio-
las (aspecto, éste, que condicionard la componente t durante el
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periodo transitorio). Segunda, a pesar de ello, y sin que tengan
lugar cambios en la P.A.C., al final del periodo, Espaifia se en-
contraria en una posiciéon ventajosa en términos de competitivi-
dad, por lo que respecta a la componente t, tanto respecto a los
paises comunitarios, como respecto a los paises terceros competi-
dores (principalmente P.T.M.), en relacién con la situacion pre-
sente, En efecto:

a)

b)

)

En frutas y hortalizas; pasaremos de unos aranceles pre-
ferenciales para Espafla comprendidos entre un 2,4% (pa-
ra las naranjas dulces que se exportan entre el 16 de ma-
yo y el 15 de octubre) y un 18% (para la uva de mesa
que se exporta entre el 15 de noviembre y el 30 de abril),
con un arancel medio ponderado préximo al 12%, a unos
aranceles nulos al finalizar el periodo transitorio; de un
sisterna de calendarios y contingentes a la ausencia de los
mismos; de un sistema de precios de referencia que de-
termina la aplicacion de tasas compensatorias en algu-
nos productos en determinas épocas (aranceles variables
y condicionados), a la supresién del mismo, y de una si-
tuacién de discriminaciéon arancelaria negativa
(tg > tP.T.M.) a una situacién de discriminacion aran-
celaria positiva (s < tP.T.M., al ser ts = 0 y
tP.T.M. = 0).

En vino; de unos aranceles de 11 a 17 ECUs/HI, en el
caso de granel y de 14,5 a 20,5 ECUs/HI, en el caso de
vinos embotellados, a aranceles nulos al final del perio-
do transitorio; de unos precios de referencia que, en el
caso de Espaiia, han obligado a que la Administracion
espafiola impuesiera (al objeto de eludir la aplicacién de
tasas compensatorias) unos precios minimos de exporta-
¢ion controlados a través de licencias por operacion, a
la desaparicion de dicho obstdculo, y de una situacion
de igualdad de trato arancelario, a una situacion de dis-
criminacion positiva.

Finalmente, en el caso del aceite de oliva; la Unica traba
directa a nuestras exportaciones la constituyen los «pre-
levements», pero las mds importantes son las indirectas
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derivadas del sistema protector al aceite de oliva comu-
nitario y, sobre todo espafiol, regimenes que quedaran
alineados entre Espafia y los paises de la C.E.E. al fina-
lizar el periodo transitorio; son dos sistemas que han ope-
rado en el sentido de reserva de su propio mercado: el
comunitario, dificultando las importaciones de aceite de
oliva espafiol y norteafricano, y el espaiiol, dificultando
las exportaciones espafiolas para satisfacer la doble exi-
gencia de la politica econdmica general en un principio y
para satisfacer las exigencias de una politica agraria, des-
pués, que pretendia proteger a los oleicultores con el mi-
nimo coste financiero.

Consecuentemente, la integracién de Espafia en la C.E.E.,
al remover t en todos los productos, aunque con lentitud, favore-
cerd la competitividad espafiola en general. No obstante, en el ca-
so de frutas y hortalizas, hemos visto que t era menos determi-
nante que ¢ + s. En el caso del aceite de oliva, la unificacién de
los sistemas de proteccion en Espafia y la C.E.E. determinard una
reduccion de los obstdculos a las exportaciones espaiiolas de acei-
te de oliva (componente t) a través de un mecanismo andlogo al
de los vasos comunicantes: la reserva del mercado espafiol al aceite
de oliva espafiol dard paso a un sistema con reglas de juego mas
favorables para que tenga lugar un incremento del consumo en
Espafia de los aceites de semillas oleaginosas y este incremento
en el mercado espaiiol de la cuota de mercado, de los aceites de
semillas, creard unos excedentes de aceite de oliva (que deprimi-
rdn su nivel de precios al consumo y a la produccién, aunque este
ultimo serd incrementado a través de una ayuda a la produccién
y una ayuda al consumo) que tendrdn que ser exportados a la
C.E.E., sin el obstdculo de los «prelevements», actualmente exis-
tentes, y al resto del mundo, toda vez que la tasa de autoabasteci-
miento comunitaria tendera a elevarse desde el 100%, en la ac-
tual C.E.E.-10, al 122%, en la C.E.E.-12, segtn estimaciones de
la Comision (tema al que mds adelante volveremos).

En el caso del vino, por ultimo, serd necesario resolver satis-
factoriamente el problema de conjugar las componentes ¢y s. La
solucion a este problema podria consistir en redefinir las Deno-
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minaciones de Origen, en tanto en cuanto las cooperativas no es-
tén en condiciones de ofrecer un adecuado nivel de S. Otras alter-
nativas, aunque poco realistas, serian: primero, que los grandes
exportadores actuales, con una S satisfactoria, instalaran embo-
telladoras en las Denominaciones de Origen de las que se abaste-
cian hasta ahora, al objeto de continuar con 1a misma fuente de
suministro, solucidon bastante gravosa por las inversiones reque-
ridas y poco satisfactoria para los exportadores grandes, que ve-
rian asi reducida su capacidad de comprar al menor precio de for-
ma no vinculante; y, segunda, que Espaiia presionara para sus-
pender la aplicacion de dicha normativa en su territorio durante
el periodo necesario para procurar la gradual incorporacién de
infraestructura y dinamismo comercial a las cooperativas, de for-
ma que pudieran estar en condiciones, al final del periodo, de ofre-
cer el servicio S que, actualmente, ofrecen los grandes exportado-
res.

IV.2. Los cambios en la competitividad con cambios
enla P.A.C.

IV.2.1. La armonizacion fiscal en vinos

Del precio pagado por el consumidor de un litro de vino tin-
to de mesa de 11°, los impuestos especiales y el I.V.A. represen-
taban, en julio de 1982, unos porcentajes que oscilaban entre el
7,20y 12% en Italia, Francia y Alemania, respectivamente, prin-
cipales paises productores, v el 65, 62 y 55% en Irlanda, Reino
Unido y Dinamarca, respectivamente, como paises no producto-
res de vino y productores importantes de cerveza (el producto sus-
titutivo mds cercano). «Después de observar estas cifras, no es de
extrafiar que a los irlandeses, a los ingleses y a los daneses les gus-
te mads la cerveza que el vino» (Ti6, 1986).

La armonizacion fiscal, caso de lograrse, supondria una me-
jora de la competitividad del vino frente a la cerveza, a través de
la componente t y, por esta via, la competitividad de los paises
exportadores de vino, tal como predice la teoria de la diferencia-
cién del producto segilin paises de origen (Armington, 1969).
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IV.2.2. El impuesto sobre los aceites comestibles

Segin estimaciones de la Comisién Europea, el grado de
autoabastecimiento de aceite de oliva en la Comunidad pasar4 del
100%;, en la C.E.E.-10, al 122%, en la C.E.E.-12, sino se adop-
tara ninguna medida, o entre 106 y 100% si se adoptaran las me-
didas propuestas por la C.E.E. Entre estas tiltimas figura el esta-
blecimiento de una tasa especial sobre el consumo de aceites ve-
getales que, para evitar las protestas de EE.UU. y otros paises co-
merciales comprometidos en los acuerdos del G.A.T.T., tendria
que ser no discriminatoria, es decir, aplicarse en el mercado euro-
peo a todos los aceites, cualquiera que fuera su procedencia, co-
munitaria o de importacién.

En cualquier caso, en la actual situacién excedentaria que,
ya en 1985, suponia un 11,2% de los gastos totales del F.E.O.G.A.
Garantia (antes de la incorporacién de Espafia) y que, tras la in-
corporacion, representard un porcentaje mucho mayor, afio tras
afio, el problema requiere algtn tipo de solucién; especialmente
para aquellos que centran su atencién en los aspectos puramente
financieros en su critica a la P.A.C., en el sentido de la ineficien-
te asignacion de recursos que su proteccionismo genera o en los
efectos redistributivos que —via presupuestos— se originan. No
debe olvidarse, sin embargo, que los principales efectos negati-
vos de la P.A.C. no se derivan sélo del tema presupuestario. En
efecto, el presupuesto comunitario representa menos del 1% del
P.I.B. dela C.E.E. y, de todo este presupuesto, tan solo el 20%
se redistribuye entre los estados miembros (Sarmiento y Zurdo,
1985). La atencién debe centrarse, ademds, en los efectos redis-
tributivos intangibles de renta, provocados por las reasignacio-
nes de recursos derivados de la P.A.C. (Koester, 1982; Bucwell,
Thompson, Harvey y Parton, 1982).

Pero, a fin de cuentas, mientras los problemas se planteen
y resuelvan por los politicos, los sutiles aspectos de las pérdidas
y ganancias de renta —via reasignaciones de recursos— no seran
tenidos en cuenta y las soluciones al problema de las grasas y el
aceite de oliva se plantearan en los términos siguientes. Primero,
reestructuracion del olivar europeo, hasta que su dimensién fue-
ra la requerida para que la oferta igualara a la demanda, toman-
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do en consideraciéon no sélo la produccién europea, sino, tam-
bién, la norteafricana (Tunez), solucién que equivaldria a acabar
con el olivar comunitario. Segundo, reforzar la preferencia co-
munitaria en el sector, en el sentido de protegerse de los aceites
de semillas importados e, incluso, de las propias semillas, solu-
cidon que no podria ser aceptada por paises como EE.UU., que
por mucho menos, han iniciado casi una guerra comercial, en 1986,
con la C.E.E. y cuyos origenes se remontan a hace cinco lustros
(Petit, 1985 a) y 1985 b)). Tercero, que los beneficiados del mer-
cado libre de materias grasas financien el coste que ello represen-
ta, en este caso, la oposicion vendrd de los beneficiados, como
los extractores, los fabricantes de piensos y los sectores ganade-
ros y, en el seno del Consejo, de un pais como Holanda, el pais
mads especializado, hoy por hoy, en una estrategia agraria basada
en la transformacion de inputs baratos adquiridos de fuera de la
C.E.E. para venderlos en los restantes paises comunitarios socios
del Club europeo.

Este planteamiento pone de relieve, ya al margen de ulterio-
res consideraciones, que la propuesta de la Comisién, acerca de
la tasa, es la menos mala de suerte que, aunque no fuera capaz
de modificar la estructura del consumo lo suficiente como para
dar salida en el interior de la C.E.E. a toda la produccion, al me-
nos si permitiria allegar recursos suficientes para poder financiar
el sostenimiento de la politica de proteccién europea. Aniloga-
mente al caso de la armonizacion fiscal, esta medida afectaria a
la competitividad espafiola del aceite de oliva a través de t, conse-
cuencia de los efectos de sustitucion cruzados en el consumo. De
acuerdo con el mecanismo de vasos comunicantes, anteriormente
descrito, esta medida, que se supone reducird los excedentes de
aceite de oliva en la C.E.E.-12, de acuerdo con las estimaciones
de 1a Comisién, penalizaria, con relacién a la situacién actual, mas
a los aceites de semillas consumidos en la C.E.E.-10 actual que
a los aceites de semillas consumidos en Espafia, razén por la cual
cabe esperar que se traduzca, o al menos no obstaculice, el previ-
sible incremento de las exportaciones espafiolas a la C.E.E.-10 (me-
jorando, pues, la componente t).
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IV.2.3. La nueva politica mediterrdnea de la Comunidad

La ampliacion de la C.E.E.-10 a C.E.E.-12 iba a suponer un
elemento que, a juicio de la Comisién, podria introducir desequi-
librios en el patrén de intercambios comerciales entre la Comuni-
dad y los P.T.M., sobre todo en algunos productos de exporta-
cion, calificados de muy «sensibles», en virtud de su importancia
en el contexto econdmico y social de los P.T.M. Dichos desequi-
librios se hubieran producido, incluso, en ausencia de la amplia-
€ion, a tenor de los resultados cuantitativos de Sarris (1983), de-
bido a que, en dichos P.T.M., el predominio de condiciones cli-
mdticas desfavorables restringe las posibilidades de produccién a
trigo duro, arroz, frutas y hortalizas, vino, tabaco y aceite de oli-
va (Comisidn, 1979), y esta especializacidn, unida a los naturales
cambios en la estructura de la demanda, derivados de su gradual
desarrollo econdémico (como ocurriera en Espafia en la década de
los sesenta), ha acentuado el déficit comercial agrario a consecuen-
cia de las crecientes importaciones de productos del Norte de Euro-
pa como carnes, licteos y cereales pienso, situacién que se ve agra-
vada por la diferente elasticidad de sus exportaciones con rela-
cion a sus importaciones (Koliris, 1984), siendo estas Gltimas mas
inelasticas, respecto al precio, que las otras.

- Sea como fuere, la gran importancia estratégica de este drea
parala C.E.E. ha conducido a que esta tiltima haya intentado cui-
dar sus relaciones con la misma de forma que, tras la finalizacién
de las negociaciones de adhesion con Espafia y Portugal, el Con-
sejo declard solemnemente la voluntad de 1a Comunidad de afir-
mar sus relaciones con los paises del drea mediterranea (P.T.M.).

La recomendacién de la Comision al Consejo, de julio de
1985, defini6 el contenido de la nueva politica mediterrdanea
(N.P.M.) de la Comunidad ampliada y que consiste, en esencia,
en intentar conseguir, a través de una serie de medidas, el mante-
nimiento de las corrientes comerciales tradicionales con los pai-
ses terceros mediterraneos dentro de los limites de las cantidades
actuales, en razén a su importancia para la estabilidad de dichos
paises.

Pero, como sabemos, una cosa son los deseos y otras las rea-
lidades. De acuerdo con ese deseo manifiesto, la cuota de merca-




220 LUIS VICENTE BARCELO

do de los P.T.M. en los productos considerados (citricos, patata
temprana, tomates frescos, vino y aceite de oliva) no se veria mo-
dificada, contrariamente a la tendencia natural que, incluso en
ausencia de la integracion de Espafia y Portugal, hubiera tenido
lugar, de acuerdo con los resultados de Sarris (1983) y por las ra-
zones aducidas por Koliris (1984). Las realidades son las medidas
que van a adoptarse en el contexto de la N.P.M. y sus previsibles
consecuencias. Las medidas consisten basicamente en la elimina-
cion de los derechos de aduana que aun existian para los produc-
tos arriba mencionados. Para los que ya estaban cubiertos por
Acuerdo Preferenciales, la medida se pondria en vigor cuando el
desarme arancelario aplicable a Espaiia y Portugal coloque a am-
bos paises en la misma situacion de trato arancelario que, actual-
mente, disfrutan los P.T.M. De este modo, si bien el ritmo de de-
sarme arancelario para las exportaciones espafiolas de frutas y hor-
talizas hacia la C.E.E.-10, en principio iba a neutralizar la prefe-
rencia arancelaria de los P.T.M. (discriminacidon negativa con
ts > tp.T.M.), como muy tarde, al comienzo del sexto afio [Bar-
celd y Garcia Alvarez-Coque, 1986 a)], con la N.P.M. esto segui-
ra siendo vélido, pero Espaifia no disfrutard nunca de preferencia
arancelaria con respecto a los P.T.M. (discriminacién positiva con
ts < tP.T.M.), pues, a partir del momento, en nuestro pais se si-
tua al mismo nivel de trato arancelario que los P.T.M., el desar-
me arancelario afectard, también, a estos ultimos. Al final del pe-
riodo de transicidn, los derechos aduaneros serdn cero, tanto pa-
ra Espafia como para el resto de los P.T.M., pero, en cambio,
los precios de referencia continuarn (a menos que también este
aspecto se modifique en el marco de la N.P.M.) en vigor para los
P.T.M., de forma que ts = tp.T.M., siendo tg =0y
tP.T.M. = 0, debido al sistema de precios minimos a respetar.
Las consecuencias de estas medidas, de acuerdo con el andli-
sis de Ritson y Swinbank (1984), especialmente adaptado a este
caso por Barcel6 y Garcia Alvarez-Coque [1986 a)] son que, ¢n
los momentos en que el sistema de precios de referencia no actua
como medida de proteccién, los P.T.M. tenderdn a incrementar
su cuota de mercado (con relacién a la ausencia de medida) y, cuan-
do los precios de referencia si actiian de forma protectora, a cor-
to plazo, la medida no tiene efecto alguno sobre la cuota de mer-




LA POSICION COMPETITIVA DE LOS PRODUCTOS 221

cado, pero, a largo plazo, los paises P.T.M. disfrutan de un in-
cremento de sus ingresos por exportacién (con relacién a ausen-
cia de la medida), lo que podria permitir a las empresas exporta-
doras canalizar recursos hacia la diferenciacién de sus productos
en la terminologia de Ritson y Swinbank (1984) y de mejorar la
componente S de su vector de competitividad en la terminologia
empleada en este trabajo.

Como conclusion, pues, de todo lo expuesto, la N.P.M. tie-
ne como objetivo declarado hacer que se mantenga el actual pa-
tron de comercio de los productos mediterrdneos de mayor im-
portancia para los P.T.M., lo cual significa ir en contra de la ten-
dencia natural ya sefialada por autores como Sarris (1983) y debi-
do a las razones apuntadas por Koliris (1984). Para ello, la medi-
da bdsica de caracter comercial de intentar que ts no sea menor
que tP T .M. parece insuficiente, aunque quizas si sea una condi-
cion necesaria. El objetivo bésico habr4 de consistir, pues, en tratar
de que estos paises mejoren la componente S, a través de coope-
racion financiera y la ayuda al desarrollo que, tras unos afios de
intensa afluencia de capital exterior en las décadas de los sesenta
y setenta, se ha detenido en la década de los ochenta, a raiz de
la crisis de la deuda externa. Por lo que respecta a la irritacién
que producen en los sectores implicados espafioles las medidas co-
merciales previstas en la N.P.M., ésta nos parece injustificada,
toda vez que, de acuerdo con nuestro analisis, la cuestion rele-
vante, de cara a la modificacién de la competitividad relativa v,
por consiguiente, a la cuota de mercado, es la componente S (que
se ve afectada en parte, pero no fundamentalmente por las medi-
das de tipo comercial) y no la componente t (que, desde luego,
¢s la directamente afectada por las medidas de caricter comer-
cial).

V. LA ESTRATEGIA DESEABLE PARA ESPANA

El principal problema que existe hoy en la agricultura a nijvel
mundial es el sobredimensionamiento del sector agrario en los di-
ferentes paises occidentales desarrollados con un exceso relativo
del factor capital (EE.UU.) y de factor trabajo (Europa).




222 LUIS VICENTE BARCELO

Este sobredimensionamiento tiene su origen en el «boom» de
las materias primas de 1972, que condujo a un gran volumen de
inversiones en las explotaciones norteamericanas, que se revela-
ron excesivas al cabo de unos afios, cuando los precios mundiales
se redujeron (exceso de capital fisico) en el caso de EE.UU.; y,
en el caso de Europa, a una politica proteccionista practicada a
lo largo de tres décadas (P.A.C.) y que, en el momento actual,
cuando m4s agudos e indeseables se revelan sus efectos, mds difi-
cil e indeseable se revela su desmantelamiento, como consecuen-
cia del volumen de paro europeo provocado por otro problema
europeo de gran envergadura como es el de las rigideces en los
mercados laborales no agrarios.

En cuanto a los efectos del sobredimensionamiento, éstos son
varios. Primero, conduce a confrontaciones comerciales entre los
paises desarrollados, como es el caso de la confrontacion EE.UU.-
C.E.E. [Petit, 1985 a); Barceld y Garcia Alvarez-Coque, 1986 b)],
y que, en caso de auténtica guerra comercial, amenazarian al or-
den econdmico internacional vigente y trabajosamente construi-
do desde después de la 2.* Guerra Mundial. Segundo, dificulta
las exportaciones agrarias de los paises subdesarrollados, los cua-
les necesitan exportar para poder pagar la deuda externa acumu-
lada y cuyo impago o repudio conduciria a situaciones también
muy indeseables, porque: caso de financiarse las pérdidas de las
instituciones financieras privadas de los paises desarrollados con
cargo a sus presupuestos, incrementarian el déficit publico de unos
paises, como los desarrollados, que tienen en dicho déficit uno
de sus principales problemas macroecondémicos y, en su correcion,
su principal empefio y, caso de financiarse con cargo a los bancos
centrales, se alimentaria el proceso inflacionista que tan doloro-
sas consecuencias ha ocasionado en los tres ultimos lustros. Ter-
cero, porque las exportaciones de productos agrarios, por parte
de los paises subdesarrollados, y la acumulacién de capital en ellos
procedente de los paises desarrollados constituye la gran alterna-
tiva que el mundo desarrollado occidental ha venido ofreciendo
o imponiendo al mundo subdesarrollado.

De acuerdo con lo expuesto, la reduccién del proteccionis-
mo agrario y las acciones de reforma de la P.A.C., como la nue-
va orientacidn de la politica mediterrdnea, constituyen estrategias
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que resultan realistas, porque van a favor, y no en contra, de las
tendencias que beneficiarian la sistema econémico mundial. Pe-
ro, ademas de realista, resulta, asimismo, deseable para Espafia;
toda vez que: por una parte, la reduccién del proteccionismo de
la agricultura continental favoreceria a un pais como Espafia con
mayor implantacién del consumo que de la produccioén de dichos
productos (ya que es importadora neta) y se trataria de una trans-
ferencia de renta por la intangible e invisible via de la mejora en
la asignacién de los recursos; y, por otra parte, la nueva orienta-
cion de la politica mediterrdnea no tendria porqué traducirse en
un pérdida de competitividad de la agricultura mediterrdnea que
si tiene gran implantacion en Espaiia (es exportadora neta), pues-
to que la competitividad que en este trabajo se ha reivindicado
no depende tan sélo de la calidad (c) y ni siquiera de los obst4cu-
los a los intercambios (t). Un factor como los servicios (s) puede
dificultar mucho tiempo las exportaciones de vinos o de produc-
tos hortofruticolas norteafricanos a Europa.

VI. CONCLUSIONES

La competitividad espafiola, pasada y actual, de los produc-
tos mediterrdneos se ha debido, fundamentalmente, a la calidad
y al servicio ofrecido por las empresas exportadoras espaiiolas de
estos productos. Los mds reducidos precios de los productos es-
pafioles han sido contrarrestrados por los obstdculos interpues-
tos por la C.E.E., disefiados, precisamente, a tal fin (precios de
referencia en vino, frutas y hortalizas y «prelevements» en aceite
de oliva). Tras la integracion, los obstdculos desapareceran, al tiem-
po que los precios espafioles se elevaran en virtud del sistema pro-
tector comunitario y, por tanto, es de esperar que las exportacio-
nes espafiolas prosigan su tendencia pasada, que es la de incre-
mento. Los instrumentos previstos en el Tratado de Adhesi6n para
el periodo transitorio al objeto de conseguir igualar los precios
paulatinamente y reducir los obstdculos, también paulatinamen-
te, se basan en la errénea concepcién, por parte comunitaria, de
que la competitividad espafiola se debe a los precios (y su contra-
partida costes) y de que los obstdculos a los intercambijos eran y
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son insuficientes para contrarrestar la ventaja en costes por parte
espaiiola.

En este trabajo ha quedado subrayada la importancia de la
calidad y los servicios ofrecidos por el exportador espafiol como
determinante basico de la competitividad pasada y presente ¢, igual-
mente, futura, toda vez que la eliminacion de los obstdculos a los
intercambios ird acompafiada de un incremento de los precios es-
pafioles disuasorios de las exportaciones, aunque generadores de
excedentes.

La nueva politica mediterrdnea, disefiada para reducir, to-
davia més, los obstaculos a los intercambios con los paises medi-
terrdneos terceros, no conseguird su objetivo de congelar el ac-
tual patrén de comercio, toda vez que, nuevamente, la competiti-
vidad espafiola frente a los productos de paises terceros medite-
rraneos se debe, ante todo, a los servicios prestados por las em-
presas exportadoras espafiolas, con relacién a los servicios pres-
tados por las empresas exportadoras de dichos paises, razén por
la cual las las medidas de carédcter comercial contempladas en la
nueva politica mediterréna pueden ser condicién necesaria, pero,
desde luego, no suficiente para contrarrestar la mayor competiti-
vidad espaiiola en los productos de la agricultura mediterranea.
La provisional oposicién del gobierno espafiol —en el momento
de escribir estas paginas— tan sdlo se justifica desde la dptica del
regateo —«bargaining»— ante los funcionarios comunitarios, es-
pecialistas en estos menesteres, pero no en términos econodmicos,
en tanto y la politica mediterranea no contemple otras medidas.
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RESUMEN

En el presente trabajo, el autor comienza criticando el contenido del tér-
mino «competitividad» basado en la teoria neoclasica del comercio interna-
cional, ofreciendo un criterio tridimensional que considera adecuado para va-
lorar la competitividad espafiola en la agricultura mediterrdnea. A la luz del
mismo, el autor concluye, tras el analisis realizado, que Espaiia tiene una ele-
vada competitividad en la agricultura mediterrdnea.

RESUME

Dans cet article, I’anteur commence par critiguer le contenu du terme «com-
petitivité», basé sur la théorie néo-classique du commerce international, et il
y oppose un critére tridimensionnel qu’il considére adéquat pour évaluer le de-
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gré de competitivité de I’Espagne dans I’agriculture méditerranéenne. L’analyse
qui en découle lui permet de conclure que I’Espagne apparait, dans cette agri-
culture méditerranéenne, comme un pays fortement concurrentiel,

SUMMARY

The author begins his study criticizing the meaning of the term «competi-
tivenessy» based on the neoclassical international trade theory, and offers a thrre-
sided viewpoint he considers adquate to assess Spain’s competitive edge in Me-
diterranean agriculture. In light of criteria, the author concludes, following
said analysis, that Spain’s competitive edge in Mediterranean agriculture is quite
high.




