dossier FRUTALES DE PEPITA

Evaluacion del balance de nitrogeno

en plantaciones de manzano

Resultados de los ensayos con distintas dosis de nitrogeno para evaluar su eficiencia

En el afio 2000 se inicid un ensayo en la Estacién
Experimental de Lleida sobre drboles de la variedad
Golden Smothee a los que se les aplico cuatro dosis de
nitrégeno (0, 40, 80 y 200 kg N/ha). Después de tres
anos, los resultados muestran como dosis mas eficientes
las de 40 y 80 kg/ha, siendo la de 40 kg/ha la mas
indicada, dada su mayor proximidad entre las cantidades
aportadas y las extraidas, en funcion de la produccion.
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Olivo; V.M. Reyes; J. Marsal; J. Girona.
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RESUMEN

Los resultados correspondientes a tres anos de estudio de
diversos factores relacionados con el balance de nitrogeno
(N) en manzano sugirieron que los niveles de N en el suelo
fueron el resultado de procesos simultaneos de nitrificacion,
lixiviacion, inmovilizacion microbiana y volatilizacion, con
valores finales de contenido de nitratos en el suelo superio-
res para la aplicacion de 80 y 200 kg N/ha, pero con mayores

pérdidas asociadas a este Ultimo, sobre todo por lixiviacion.
Entre estos procesos, la medida de las pérdidas por volatili-
zacion no aporto diferencias entre tratamientos. De la com-
paracion entre el N aportado y el N exportado por la cosecha,
los arboles fertilizados con 40 kg N/ha mostraron una rela-
cion mas eficiente. La mineralizacion de la materia organica
fue muy importante atendiendo a los valores obtenidos para
las parcelas sin aplicacion de N.

I conocimiento de las necesidades de nutrientes de los
frutales es un aspecto fundamental de la produccion fru-
ticola. Los aportes de N por debajo del 6ptimo suponen re-
trasos en el crecimiento y una removilizacion de N de las
hojas viejas a las zonas de nuevo crecimiento, y se pue-
den observar sintomas externos de senescencia de estas hojas
viejas y la aparicion de clorosis. Por otro lado, el exceso de este
elemento estimula el crecimiento de brotes en detrimento de la
raiz y provoca un desequilibrio entre la parte aéreay la radicular
gue puede ser motivo de una absorcion deficiente de nutrientes
y agua, ademas de favorecer pérdidas de N, con efectos medio-
ambientales negativos (Marschner, 1995). También hay que con-
siderar el efecto del suelo como escenario de procesos funda-
mentales relacionados con el balance de nutrientes de una plan-

tacion. La mineralizacion de la materia organica, las reacciones
de nitrificacion-desnitrificacion, las pérdidas por emisiones de N
gas a la atmosfera, la lixiviacion de nutrientes en profundidad y
la misma inmovilizacién otorgan al suelo un papel fundamental
en la produccion fruticola, sobre todo teniendo en cuenta los ba-
jos requerimientos comparados con otros cultivos mas exigen-
tes en nutrientes como pueden ser los cereales.

En este ensayo, se discuten diferentes aspectos relaciona-
dos con el balance de nutrientes en una plantacion fruticola, en
particular la fertilizacion nitrogenada en el caso del manzano, en
una parcela en la que se ensayan diferentes dosis de N en arbo-
les regados por goteo.

La plantacion objeto de estudio se encuentra situada en una
parcela de la Estacio Experimental de Lleida en Gimenells (Llei-
da). El ensayo se inicio en 2000 sobre arboles de la variedad Gol-
den Smoothee sobre pie M9 Pajam, 2, plantados en 1994 y for-
mados en eje central apoyado a un marco de plantacion de 4 x
1,4 m. Cada parcela elemental consta de cinco filas y un total de
50 arboles, y los controles se realizaron sobre los cinco arboles
centrales.

El suelo es de textura franca (clasificacion USDA), con una
profundidad efectiva de 35-40 ¢cm, limitada por un horizonte pe-
trocalcico. El pH (1:2.5) del suelo es 8,1. El contenido de carbo-
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Un centro

de capital nacional, y Hermanos Lavail, empresa

francesa concesionaria de New Holland, y refe-
rente a nivel mundial del mercado de vendimiadoras, con
mas de 15 anos de experiencia en el suministro y apoyo
técnico a la mecanizacion del vinedo en el mercado fran-
cés, uno de los mercados mas exigentes con los equi-
pos disenados para vina.

c evit es una sociedad participada por el grupo ITT,

Su filosofia de trabajo

Segln Santiago Garcia, la vendimiadora es una
maquina dirigida a especialistas y por eso «<han de ser
especialistas 10s que se encarguen tanto de la
venta del producto -ya que no sbélo

deben saber qué solicita

el cliente,
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sino también lo que mas pueda adaptarse a sus condi-
ciones particulares—, como de la posterior asistencia,
mediante un servicio técnico rapido, flexible y especia-
lizado que conozca perfectamente el equipo y el cultivo
en el que éste trabaja». Basandose en estos principios
de conocimiento profundo, especializacion y tecnologia,
Cevit pretende ser un referente a nivel nacional en el
mercado de vendimiadoras y tiene entre sus objetivos
principales dar servicio y asesoramiento altamente
especializado, de profesional a profesional, para ma-

quinaria especifica destinada a explotaciones

viticolas. &
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a concesion esta situada en el poligono industrial del municipio

albaceteno de Villarrobledo, muy préximo a la entrada a la loca-

lidad. Asi, a todos los interesados en visitar sus instalaciones,
les resultara muy facil acceder desde la carretera nacional N-301.
Por otra parte, conscientes de la importancia que tiene prestar un
buen servicio a las vendimiadoras, eligieron ubicar sus instalaciones
dentro de la zona a la que dan servicio y con proximidad a vias de co-
municacion para facilitar la rapidez y eficacia a la hora de dar asis-
tencia a sus clientes.

Recién estrenadas, las instalaciones estan ubicadas en un solar
de 1.300 m?, de los cuales 1.100 m? estan construidos, destinando
la zona no edificada a aparcamiento y exposicion de equipos en el ex-
terior. Por su parte, la superficie construida se reparte en dos naves:

la principal con dos alturas, de modo gue en la parte inferior alberga
la recepcion de clientes, el departamento de recambios, el taller, la
exposicion y lavadero de equipos, mientras gue en la superior se en-
cuentran las oficinas y la sala de reuniones. La segunda nave esta
destinada al almaceén.

Ambas son muy luminosas, cuentan con grandes puertas de ac-
ceso para poder introducir con comodidad 10s equipos y son espacio-
sas para maniobrar comodamente con las magquinas en el interior. W

Vista del almacén donde se exponen las maquinas para venta de segunda mano.

Un equipo especializado

en trabajar junto a los viticultores, asistién-
doles y proporcionandoles herramientas im-
prescindibles en sus tareas diarias.

Para facilitar el trabajo a los productores
de fa zona, éstos cuentan con el apoyo técni-
co y humano de la marca New Holland, que
les proporciona el respaldo del mayor fabri-
cante a nivel mundial en el mercado de vendi-
miadoras.

| equipo de Santiago Garcia, director

comercial del concesionario, esta

formado por trabajadores naturales
de Villarrobledo, municipio de gran tradicion
vitivinicola. Esto ofrece la ventaja de que los
trabajadores conviven dia a dia con las in-
quietudes del mundo de la viticultura y son
conocedores de las necesidades y deman-
das del sector al que estan tan proximos.

En Cevit han elegido a los mejores pro-
fesionales para dar el mejor apoyo a sus
clientes. Los dos técnicos del departamen-
to de taller cuentan con amplia experiencia
tanto en el manejo de vendimiadoras. Tam-
bién el responsable del departamento de
recambios cuenta con experiencia previa
en la gestion de stocks.

Las tareas administrativas que genera
el concesionario se derivan a una gestoria
externa para poder centrarse plenamente

La formacion del personal es constante,
Los mecanicos asisten peribdicamente, en
estancias de aproximadamente un mes de
duracion, a la region francesa de Carcasson-
ne, donde son instruidos en 10s nuevos avan-
ces producidos en mecanizacion de vinedo.

También reciben cursos que organiza la
marca New Holland y que estan perfectamen-
te disenados para contribuir a la formacion
constante de sus mecanicos en diversas ma-
terias, destacando entre ellos la actualiza-

cién de sus conocimientos en hidraulica,
disciplina gue resulta de vital importancia
cuando se trata de prestar asistencia técni-
caaequipos de vendimia por su elevado nu-
mero de funciones hidraulicas. W




I'éa de influencia

astilla-La Mancha es la region espanola con mayor superficie de

vinedo y mayor volumen de produccion de vino. Este hecho ava-

fa el enorme potencial productivo viticola de la comunidad aut6-
noma, por lo que existen grandes posibilidades de suministrar equipos
New Holland a un mercado cada vez mas exigente, tanto en mecaniza-
¢ibn como en tecnologia.

Con Cevit son cinco los concesionarios especializados que comer-
cializan vendimiadoras New Holland en Castilla-La Mancha. De este
modo, la eleccion de la localidad de Villarrobledo atiende tanto a razo-
nes logisticas, debido a su ubicacion estratégica en el centro de lare-
gién, como a su buena comunicacidn con otros puntos pertenecientes
a su area de influencia, donde el cultivo predominante es fa vina, aun-
que también existen tierras dedicadas al cultivo de cereal de secano.
Ademas, poco a poco y gracias a los planes de reestructuracion y re-
conversidn del vinedo apoyados por el Ejecutivo autonémico, cada vez
son mas frecuentes las plantaciones en espaldera, lo que favorece ala
creciente mecanizacion de la vina.

La nueva instalacion de Cevit en esta region de gran de tradicion vi-
tivinicola permitira incrementar la presencia en la misma de vendimia-
doras New Holland, equipadas con los Ultimos avances, e instituirse
como un centro especializado de equipamiento para la viticultura. Il

Perfil de los clientes

a Mancha, debido a su gran potencial productor, es una region

que demanda, cada vez mas, los Ultimos avances tecnologicos

en la mecanizacion del vinedo. Dentro de esta zona, el perfil de
los potenciales clientes que demandan equipos para la vendimia con
posibilidad de amortizacion adicional en otras labores, es muy variado.
Los agricultores de tipo medio suelen adquirir equipos para vendimiar
sus propias fincas y liberarse asi de la tediosa tarea de encontrar mano
de obraen campanay, en ocasiones, compaginan larecoleccion de sus
vinas con el trabajo para terceros. También emplean este tipo de equi-
pos magquileros especialistas, que no sélo vendimian sino que también
realizan otras labores aterceros, con 10s mismos equipos a lo targo del
resto ciclo de cultivo, como pueden ser los tratamientos fitosanitarios
o las podas mecanicas.

Por (ltimo, pero no por ello menos importante, crece la demanda de
maquinas vendimiadoras polivalentes por parte de grandes clientes
con extensas superficies a su cargo y bodegueros gque cuentan con vi-
nedo propio. M

Taller

n el taller cuentan con

dos mecanicos y dos ve-

hiculos taller completa-
mente equipados y provistos
de las piezas y herramientas necesarias para resolver cualquier inci-
dencia en campo. Desde la reciente inauguracion de Cevit, y gracias a
la gran acogida que ha tenido entre los productores de |a zona, los me-
canicos ya han comenzado a poner a punto sus equipos, adquiridos
desde el mismo dia de la inauguracion, y prepararlos adecuadamente
para la campana que va a comenzar.

Durante la campana de recoleccion, debido a lo importante que es
para la calidad de la uva y para la programacion del trabajo de las ma-
quinas que se cumplan los tiempos estimados para la recoleccion, el
horario normal del servicio técnico se vera ampliado para dar un mejor
y mas flexible servicio a sus clientes. B :




