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El Semln:rlo

o 300 delegados 41 seminario Encuentro de la floricultura

de todo TI mundo, de floricultura mundial
on 2 sesiones El sector holandés de flores y plan-
y plan
simulténeas. cel_eb'_.a_do en Holanda, tas presenta sus novedades en la Ex-
comcldlen_do con posicién Nacional de Floricultura de
su exposicion nacional Aalsmeer, casi coincidiendo con el
de floricultura, IV Seminario Internacional de Flori-
es la cita internacional cultura. Ambos acontecimientos han

. . . reunido a cientificos y profesionales
de los paises que participan en torno a temas técnicos y comer-
en el mercado de ciales de la floricultura mundial. La
la horticultura ornamental. siguiente crénica, preparada en ex-
clusiva por los ingenieros agréno-
mos, Manuel Caballero y Ana Al-
danondo -el primero como enviado
especial a Holanda y la segunda co-
mo colaboradora que realiza actual-
mente su tesis doctoral sobre el co-
mercio internacional de flores- reco-

herticutcuralily;




Todos dicen gue fenemos
muy buena planta.

Efectivamente, nuestra planta de produccidn estd en primera linea
tecnolégica.

Ademds, sus plantas se desarrollardn en nuestros invernaderos de una manera
6ptima y no hay mds que verlos, nuestros invernaderos tienen muy buena
planta.

Son los mas imitados, pero Vd. puede conseguir el original. Fjese en los detalles.
Nuestros invernaderos estan realizados en acero y materiales de primera
calidad. No necesitan soldaduras en su montagje. jSon un verdadero kit!
Facilisimos de montar. Y verdaderamente resistentes al paso del tiempo y los
fendmenos atmosféricos. Si sabe distinguir un original de una copia, preferird
nuestros sistemas. Més de 20 afos de experiencia y el desarrollo de nuestros
disenos por ordenador nos han convertido en lideres del mercado. Con muy
buena planta.

MLCAS

FABRICA: Avda. de Valencia km. 63,5 — Apdo. 159

Tel. (964) 211400 — Fax (964) 212522 - SISTEMAS ARVO, S.A

12080 CASTELLON



ge las inquietudes actuales de

»] diversos pafses con mayor o
g4 menor desarrollo de la industria
ornamental y algunas de las ten-
dencias productivas y comercia-
les que vaticinan los estudiosos
de este interesante y dinidmico sec-
tor. :

Los autores, a modo de introduc-
cién, trasladan al lector a Holanda,
dando un ejemplo claro de los engra-
najes que mueven su competitiva in-
dustria floral. A continuacién, sigue
una crénica que recoge la participa-
cién de cientificos y estudiosos del
sector, con interesantes datos de la
situacion internacional. El texto tam-
bién relata la experiencia de diversas
empresas, reflejo de la orientacién
que la actividad est4 tomando en dis-
tintos paises.

El imperio del carrito

Si hubiéramos de buscar una ima-
gen o paradigma que simbolizase el
papel que juega el pequefio pais in-
dustrioso que es Holanda en el sec-
tor ornamental, podriamos convenir
que este sencillo dispositivo mecani-
co resume buena parte del secreto
holandés: una férmula que combina
de manera casi perfecta lo técnico y
lo comercial. El carrito (o «carry», si
queremos mantener su sabor anglo-
sajén) comprende ambas cosas: es, a
la vez que un instrumento bésico de
mecanizacién, un expositor para el
producto a comercializar. Ese papel
integrador entre el productor, la su-
basta y el minorista le ha hecho al-
canzar las cotas de popularidad que
hemos visto en los dltimos tiempos,
y que ha convertido la industria or-
namental holandesa en una formida-
ble maquina de producir y vender.

Seminario Internacional y Expo-
sicion Nacional de Floricultura

Como todos los afios a comienzos
de noviembre, el sector holandés de
flores y plantas saca a relucir sus lo-
gros y novedades ante los siempre
asombrados ojos de quienes, cada
vez en mayor numero, acuden a la
Exposicién Nacional de Floricultura
de Aalsmeer.

Coincidiendo con tal evento se ce-
lebré el IV Seminario Internacional
de Floricultura, que tuvo lugar en el
Centro de Congresos y Exposiciones
(RAI) de Amsterdam, los dias pre-

Arriba, espectacular
stand de Van
Staaveren en la
Exposicién Nacional
de Florlcultura.
Debajo, la heliconla
tiene una larga vida
post-recoleccion,
gran resistencia al
transporte y valor
ornamental.

Al lado, la muestra
de materlal vegetal
de la exposicién
holandesa atrajo a
numerosos
visitantes-
profesionales.




vios a la Exposicién: 5,6y 7 de
noviembre. En el mismo recinto
se monté una pequefia feria co-
mercial, mas al estilo de las es-
trictamente profesionales. La
organizacién corrié a cargo de
una entidad privada (Pathfast Ltd.,
Essex, Reino Unido).

El lunes 6 se celebraron simulta-
neamente sesiones sobre perspecti-
vas tanto comerciales como técnicas,
y ademds se di6 un repaso a la situa-
cién del sector en algunos paises.

Entre los sucesivos apartados del
Seminario, dos estuvieron especial-
mente dedicados a la comercializa-
cién de flores. El primero versé so-
bre el comercio a largas distancias.
En el segundo se tocaron ante todo
aspectos relacionados con la ditribu-
cién en destino. Otras dos sesiones,
una referida a la produccién de plan-
tas de semilla y otra a los sistemas
de financiacién y participacién de
las multinacionales, perfilaron algu-
nos elementos complementarios a es-
te central de la comercializacién: la
configuracién de los flujos de tecno-
logia y capital.

El miércoles tuvo lugar la apertura

| «carry», una formula
que combina
de manera
casi perfecta lo técnico
y lo comercial,

resume buena parte

del secreto holandés.

inicial de la Exposicién Nacional de
Floricultura, con una conferencia
inaugural a cargo del Dr. B. Wolver-
ton, investigador de la Agencia Es-
pacial de EEUU (NASA) en temas
medioambientales. Los trabajos del
Dr. Wolverton sobre utilizacién de
una planta ornamental acudtica (Ei-
chornia crassipes, el conocido «ja-
cinto de agua») para descontaminar
efluentes de aguas residuales urba-
nas o industriales, son conocidos in-
ternacionalmente. Esta vez, el Dr.
Wolverton describié las curiosas in-
vestigaciones sobre la capacidad de
ciertas plantas de interior para absor-
ber algunos gases que pueden estar
en la atmésfera de las casas.

En la tarde del dia 8 se realizé una
visita a las instalaciones de la em-
presa Wed P. Eveleens, que celebra-
ba su centenario y simultdneo cam-
bio de nombre, que a partir de ahora
serd Royal Eveleens. La empresa es-
t4 dedicada fundamentalmente a la
comercializacién de planta pequeiia,
aunque opera précticamente con toda
la gama de plantas en maceta. Su
instalacién, bastante moderna, estd
dotada de doble sistema mdévil de
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Nuestro subsiraio para Ios cltivos emgentes. '

C./ Petirrojo 26, 1° B
28047 Madrid
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Fig. 1: Sistema de purificacién
del aire doméstico combinando
plantas de interior y carbén activado

Potos

Carbén
actlvado

Ventllador
centrifugo

Exceso
de agua

cortinas térmicas, canalones de subi-
rrigacién, luz suplementaria, etc.
Eveleens Jr. explicé los detalles de
las instalaciones y sistemas de pro-
duccién a los asistentes al seminario.

¢(Pueden las plantas de interior
limpiar el aire?

La conferencia del Dr. Wolverton,
en la sesién inaugural de la Exposi-
cién de Aalsmeer, iba encaminada a
dar alguna respuesta en este sentido.

La NASA ha estudiado la presencia
de pequefias trazas de compuestos
vol4tiles orgédnicos en la atmésfera
de algunas de sus naves tripuladas.
Asimismo, las agencias medioam-
bientales constatan que, a medida
que se emplea mayor nimero de pro-
ductos artificiales como plésticos,
abrillantadores, ambientadores, in-
secticidas, etc., la presencia de mate-
riales extrafios en espacios confina-
dos aumenta, con la conocida reper-
cusion en la salud (ej. las alergias).

El trabajo que explicé el Dr. Wol-
verton parece evidenciar que algu-
nas plantas de interior de uso comiin
como Philodendron, Chlorophytum o
los populares «pothos» (Epiprem-
numy) son capaces de absorber no s6-
lo el anhidrido carbénico de la
atmdsfera sino pequefias canti-
dades de algunos gases, como
por ejemplo el formaldehido.

Otro sistema que propuso es- [ {/
tudiar es el de combinar la ca-

Wolverton en

la conferencia inaugural
de la Exposicién
Nacional de Floricultura.

uchas plantas
ornamentales
tienen curiosas
utilidades cuya
divulgacion interesa
para fomentar su venta.

R

CoOMERCIAl
PROJAR $A.

central de suminisTROS

La Pinaeta s/n. Pol. Ind. QUART POBLET
Apanado de Correos, 140

46930 QUART DE POBLET (Valencia).
Tfno.:. 96/1533011 - 1533061 - 1533111.

Tlx: 64771 EPET. Fax: 96/153 32 50.

feriaiore 11



pacidad de las hojas de las plan-
tas de interior con el sistema
¥ microbiano del suelo en conjun-
cién con un sistema de carbén
activado (ver Fig. 1).

Incluso fue més lejos, propo-
niendo un sistema que permite inte-
grar algunos conceptos como el reci-
claje de aguas residuales y el filtra-
do del aire en un gran edificio.

Para resumir, podriamos decir que
resulta fascinante saber en qué cosas
pueden ser utiles nuestras plantas
domésticas, aparte de su valor estéti-
co. Pero sobre todo, lo méis impor-
tante es que la difusién de estas cu-
riosidades ayuda a vender m4s plan-
tas; (en definitiva -no nos engafie-
mos- es lo que més interesa).

Tendencias en el mercado mun-
dial de flores y plantas

«El rasgo més destacado de la pro-

duccién de flores, a nivel global, en
las cuatro dltimas décadas, es su di-
namicidad», y, «es previsible que és-
ta se intensifique en el futuro, en el
que seremos espectadores de cam-
bios que ocurrirdn mucho mas rapi-
damente».
- Con estas aseveraciones sintetiza el
contenido de la sesién inaugural del
seminario el profesor H. Tayama, de
la Universidad de Ohio (Estados
Unidos). Exposicién que ha tenido la
virtud de delinear el marco general
del comercio y produccién mundial
de flores. El resto de las ponencias
referidas al tema desarrollan aspec-
tos parciales.

Entre los grandes desplazamientos
de la produccién y consumo el profe-
sor Tayama realza como mé4s repre-
sentativos los siguientes:

En el marco europeo resulta signifi-

Stand de
la empresa
Universal Plantas.

Distintas variedades

de Anthurium.

n el mercado mundial
Europa absorbe
el 70,4% de
las importaciones
totales,
siendo Alemania el mayor
importador del mundo
con un 39,4%.

cativo el hecho de que la superficie
bajo invernaderos en Holanda, que
era la mitad que en Alemania en
1950, es en 1988 un 70% superior.
En paralelo, las importaciones han
crecido en Alemania en un 150% en
los diez dltimos afios.

El pronunciado ascenso de la pro-
duccién en Holanda, Centro América
¢ Israel desde 1960, ha ido acompa-
fiado por una mayor dependencia del
consumo de las importaciones en
otras regiones como, por ejemplo,
los Estados Unidos.

El resultado de estos movimientos
es un mercado mundial en el que las
importaciones y exportaciones se
distribuyen por paises como indica
el cuadro 1. Europa absorbe el
70°4% de las importaciones totales,
siendo Alemania el mayor importa-
dor del mundo con un 39°4%. Holan-
da es el lider por antonomasia del
mercado con un 70°4% de las expor-
taciones, seguida a gran distancia
por Colombia, Israel, Italia y Espa-
fla, de mayor a menor en el mismo
orden.

Teniendo en cuenta la oferta, consi-
dera previsible una relocalizacién de
la produccién entre los distintos pai-
ses influida por los siguientes facto-
res:

- Climatologia.

- Coste y cualificacién de la mano
de obra.

- Coste de la tierra.

- Cooperacién gubernamental.

- Distribucién comercial.

- Tecnologia de produccién y post-
recoleccién.

En dicha redistribucién, en su opi-
nién, resultardn especialmente favo-
recidas Espafia e Italia en Europa,
México en América y una serie de
paises semi-industriales de Asia y
Africa. Entre la ventajas comparati-
vas de estas zonas se cuentan: ¢l cli-
ma favorable, los bajos costes de la
mano de obra y de la tierra. Mids
cuestionables resultan, la cualifica-
cién de la mano de obra, la coopera-
cién gubernamental y las tecnologias
de produccién y post-recoleccion.

Respecto a la demanda el profesor
Tayama es optimista. Preve que el
consumo de flores mantendra la mis-
ma ténica alcista que hasta el mo-
mento. Establece una relacién de de-
pendencia entre el consumo y las si-
guientes variables:

- Renta per cépita.

- Crecimiento vegetativo.

iPhorticuieura



Semillas

de flores de alta calidad
para satisfacer al agricultor

Geranio F] Pulsar Bicolor

Begonias F1 3 Ascot®F
) 2 Rio®F
Gazanias 2 Torero
Geranios Fi a2 Pulsar F1
i2 Ringo®F:
Impatiens Fi 52 Impuls®F;
22 Florette F1
Antirrhinums F 2 Tahiti F»
Tagetes
Pensamientos F E® Roc F1
Petunias F1 2 Flash F.

Cyclamenes Fi

mas exigente.

Geranio F1 Ringo Escarlata

»

Primulas F1 Acaulish 5% Ducat F1

Obconicasis Juno Fi

Verbenas =2 Romance¥F
Zinnias Fi %2 Mondo Fi
Salvias % Vanguard®F:

]

Sluis & Groot

Semillas

Sluis y Groot Semillas, S.A.
Urb. Pueblo Blanco, 3° Fase, Ctra. Nac. 340 Km 11}
EL PARADOR DE HORTICHUELAS |Almerial

B TIE: {951} 34.35 11
Pensamiento F1 Alpine Summer

DELEGACION BARCELONA: VILASSAR DE MAR - C/ Sta. Maria, 80 - bajo 2° - Tif: (93) 75§3799 - Fax: (93) 7501390



Cuadro 1: - Distribucidon de la poblacién por
Comercio internacional de flor cortada , 1987 cdades.

(en millones de ddélares) - Grado de urbanizacién y h4bitos
de consumo.
Valor Valor Hasta el pasado reciente, como in-
dela dela dica el cuadro 2, han sido los paises
impor- expor- desarrollados -ante todo Centro Eu-
REGION NACION tacion % tacion % ropa- los que han registrado un ma-
: yor consumo per capita. En el futuro
COMUNI- | Bélgica / Luxemb. 45,7 2,2% L9 0,1% | seran estos mismos paises y los aspi-
DAD Dinamarca 37.4 ;gz’ lé’g 8;3’ rantes a incluirse en el club de los ri-
EUROPEA I;rﬁ";ﬁa'iia Fed 51;?23 39'4; 11.3 0'672 cos -las economias semi-desarrolla-
Grecia ) 0 0’092 38 0.2% das- los que condesardn la casi tota-
Irlanda 83 0.4% 0 0.0% | lidad del consumo. En efecto, tras
Italia 64,3 3,1% 92,1 4,9% realizar unas predicciones del valqr
Holanda 110,0 53% | 1.323,1 70,4% de dichas variables para los préxi-
Espafia 83 0.4% 43,2 2,3% mos diez afios en las distintas regio-
Reino Unido 170,2 8,2% 1,5 0,4% | nes, concluye del signiente modo: La
Sub- total 1.461,3 704% | 1.501,7 |  79.9% ?ems_'éda de fflf?res va a crecer _Y_;a
- ambién a sufrir una recomposicién
RESTODE | Austria 60,2 2,9% 0 00% |  geografica. Ser4n Norteamérica, Ja-
EUROPA II;mlandla 598 (1)33’ 8 883’ pén, las economias socialistas (ya
Sguc;ga 51'9 2’5%‘3 0 0’0‘73 menos) del Este Europeo, y los nue-
Suiza 1121 5.4% 0 0.0% | Vvos paises industriales de Europa
Sub. total 261'6 12,6°/ 0 0'07 (entre los que se encuentra Espafia)
ub- tota o o : H
4 ’ ’ y Asia los que experimentardn un
AMERICA | Colombia 0 0,0% 172,9 92% | mayor aumento del consumo.
Canad4 374 1,8% 13,2 0,7% Finalmente, subraya la importancia
Estados Unidos 2429 11,7% 5,6 0.3% | cardinal de la educacién y el apoyo
Sub- o 203 | iss| 1917| 102w | gubermamenal paracllogio el éx
AFRICA Islas Canarias 0 0,0% 20,7 1,1% | cesidad de ulteriores investigaciones
ISRAEL | Tomael 0 00% | 1090 Siga | e mercado.
,0% K 8%
Sub- total 0] 00% ] 1560| B83%| mangjo en masa: Desde la pro-
LEJANO | Hong Kong 83|  04% 0 00%| duccion al detalle
ESTE éau;:g:pur 52% %‘ggz 52 83% Bajo este epigrafe se han incluido
Taiwan 0 0.0% 56 03% | lres ponencias dedicadas al comercio
Thailandia 0 0,0% 18,8 1,0% gc ﬂor'es a largasd%ls_tancnas. En laés
os primeras se dibuja una panora-
Sub-total 72,6 3.5% 30,0 1.6% | mica del sector exportador en Co-
lombia y México. En la iltima se
TOTAL 2.0758 | 100,0% | 1.879.4 | 100,0% | analiza el papel de los mercados de
subastas holandesas como conexién
Fuente: Informacién estadistica de la produccién internacional y comercio de la internacional.
flor cortada CLIF, la Haya (Holanda)
Un sistema liberal competitivo

Jorge Enrique Uribe (Colombia).

El sefior Uribe es presidente de
s previsible una ASOCOLFLORES, una asociacién
relocalizacién de productores-exportadores que co-

. mercializa una proporcién mayorita-
de la produccién ria de las flores de dicho pafs. Uribe

a favor de Espaiia, resalta el «buen funcionamiento» del
Italia, Méjico y varios sector.
paises semi-industriales Con una superficie de cultivo de
de Asia y Africa. 2.726 Ha y una ocupacién de 65.500

trabajadores, el sector de flores ha
crecido espectacularmente en los ul-
timos veinte afios. La oferta se ha di-
versificado incluyendo nuevas espe-

@ hotticuitura



Arriba,

visita a

las instalaciones de
Royal Eveleens
antes

Wed. P. Eveleens)
especiallzado

en planta pequena.
Eveleens |r.
explica

los detalles.

Al lado, Ramirez,
Jefe de Ventas

de Florican

(Islas Canarlas),
Junto al delegado
en Suecla, Nevado,
en un Intermedio
del seminario.

cies. El clavel, las rosas, los crisan-
temos, el clavel mini y la Alstroeme-
ria constituyen el grueso de la pro-
duccién. El resto estd integrado por
un amplio abanico de especies que
se cultivan en menores cantidades.
Los mercados de destino son:
EEUU, que absorbe un 82% de las
exportaciones, y la C.E.E. a la que le
corresponde un 10°7%. El resto se
distribuye como indica el cuadro 3.
El aspecto mas destacable de la co-
mercializacién es el significativo
grado de integracién vertical. La red
de distribucién en destino extiende
sus contactos a 1.500 mayoristas,
50.000 detallistas y 10.000 super-
mercados. La seleccién, clasifica-
cién y los tratamientos post-recolec-
cién son satisfactorios. El periodo de
expedicién es minimo: cuarenta y
ocho horas desde el corte hasta la
distribucién al por mayor. Finalmen-

te, una agresiva politica de promo-
cién de ventas apoya el sector pro-
ductivo.

En opinién de Uribe, esta destaca-
da eficiencia del sector exportador
en Colombia se debe al sistema em-
presarial vigente, un sistema liberal
competitivo en el que los empresa-
rios integran todos los estadios de la
cadena, desde la produccién hasta la
distribucién en destino.

Mas inversiones extranjeras

Gustavo Ruiz Kuri. (Méjico).
Ruiz Kuri es el presidente de FLO-
REX, una representativa em-

presa del emergente sector ex-
portador de flores en Méjico.
En contraste con su predecesor |y
colombiano, el cuadro que
presenté del sector en su pais
fue mucho m4s sombrio, aun-

Detalle de la instalacién

de canalones

de subirrigacién

en planta madre de cyclamen
(Royal Eveleens).

n Colombia,
la eficiencia del sector
exportador se debe
a la integracion por
los empresarios

de todos los estadios

wde la cadena,
42 ’Jdesde la produccién hasta

la distribucién en destino.
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PARA QUE
LOS CULTIVOS
ESTEN BIEN
MUCHOS ANOS

Invernaderos e Ingenieria S.A., le ofrece estructuras y cubiertas que conforman invernaderos
adaptados a las exigencias agronémicas de sus cultivos y a condiciones climaticas diferenciadas
segun la regién de los cultivadores.

Tenemos soluciones para que sus invernaderos «duren muchos afos»

y para que los cultivos «estén bien» atendidos.

D|sponemos de doble camara hinchable, ventiladores y panel especial de cooling,
pantallas térmicas enrollables
y automaticas, alturas de invernaderos especiales,
sistemas de ventilacién en cubiertas laterales semi-automaticos
o con mandos eléctricos que permiten la automatizacion total,

etc., etc.
CAMINO XAMUSSA, s/n 'NILSA

TEL.(964)514651 - FAX 515068 |\VERNADFROS

APARTADO CORREOS, 145
12530 BURRIANA (CASTELLON) EINGENIERIA,S.A.




que esperanzador.

Los cultivos de flores en Méji-
co ocupan unas 6.000 Ha y dan
trabajo a unas 50.000 personas.
Las principales producciones
son: rosa, algunas plantas en
maceta y verdes de corte. La tecno-
logia de produccién y post-recolec-
cién es deficiente con una extremada
necesidad de recibir transferencia
tecnolégica.

Una parte sustanciosa de la produc-
cién estd promocionada o indirecta-
mente intervenida por el capital ex-
tranjero. El sector cuenta con ¢l apo-
yo oficial y recientemente, a causa
del problema de la deuda, la nueva
legislaci6n para la inversién extran-
jera se ha hecho mucho més liberal.
Asimismo, se han adherido al Acuer-
do Internacional de la Proteccién de
la Propiedad Intelectual.

El sistema de subastas funciona

Cees Janson. (Holanda).

Janson es el gerente del mercado
de subastas de BERKEL. Su exposi-
cién fue un sumario de las ventajas
de la comercializacién a través de
estas organizaciones en Europa.

Como prueba de que el sistema fun-
ciona aport6 el siguiente dato: el va-
lor de la mercancia extranjera que
transita a través de los cuatro mayo-
res mercados ha pasado de un 39,5
millones de florines en 1975 a 288
millones en 1988.

A pesar del alto coste que supone
utilizar los mercados de subastas ho-
landeses para la distribucién de la
importacién, Janson recomienda es-
ta intermediacién a los operadores
extranjeros por las siguientes razo-
nes:

- Inspeccién estandarizada.

- Trato no discriminatorio a la pro-
duccién extranjera.

.- Buena conservacién y tratamien-
tos.

- Comunicacién con productores
para transmitirles orientaciones so-
bre calidad.

- Concentracién de la oferta.

- Pago inmediato.

Este conjunto de mercados es el
mayor centro de comercializacién
europeo. Su buen funcionamiento es-
t4 asegurado por el alto grado de dis-
ciplina de los agricultores holande-
ses. La distancia al consumidor es
minima y la comercializacién, reite-
ra Janson, es rdpida, eficiente y re-

Cuadro 2:

Consumo per capita de flor cortada y productos
ornamentales en diferentes paises (1988)

Israel

Noruega
Espaina

Reino Unido
Estados Unidos
Francia

Austria ]
Dinamarca

Dcomumoporuplh
de flor cortada

ﬂc«numoporenplh
total de omamentales

Suecia

Bélgica

Alemania Fed.

Suiza

ltalla

Holanda

| 1 |

0 10

Japén P
20

30 40 50 60

No se disponia de los datos en los paises: Austria, Suiza, Italla, Japén (consumo per
capita total de ornamentales) e Israel (consumo per capita de flor cortada).

sobre

ral amsterdam

|
|
gular.

En los mercados de subastas se es-
tdn produciendo unas transformacio-
nes importantes. La facturacién ha
crecido en los iltimos afios y, dentro
de la misma, ha aumentado significa-
tivamente la de las rosas que se sitiia
en un 15% del total. Finalmente, es
cada vez mis manifiesta la existen-
cia de un proceso de segmentacion
estructural de los mercados, tanto
entre los grandes y pequefios como
dentro de cada uno. La tendencia es
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Intervencién
del Prof.
H. Tayama

la floricultura
de fin de siglo.

| sistema de subastas

funciona

por el alto grado de

disciplina de

los agricultores
holandeses.

hacia la concentracién de los gran-
des operadores en los mayores mer-
cados y los de menor facturacién en
los pequefios. A su vez, dentro de ca-
da unidad se promueve la relacién
entre compradores y vendedores de
dimensiones similares.

Tendencias de mercado

Esta sesién se dedicé al andlisis de
los sistemas de distribucidn de flores
en los distintos paises. El contraste
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entre las opiniones de los repre-
>] sentates de Holanda, Suiza y Ja-
@ p6n permitié entrever las difi-
cultades que se presentan a los
grandes supermercados en la co-
mercializacién de flores. Obst4-
culos que les restan competitividad
frente a las pequefias floristerfas. La
consecuencia es un mercado al deta-
lle excepcionalmente atomizado.

No habra grandes cambios

Jan van Doesburg. (Holanda).

Como presidente del mercado de
subastas de Aalsmeer y del Consor-
cio de Flores de Holanda, Doesburg
defendi6 el papel crucial a desempe-
fiar por los mercados de subastas ho-
landeses en la ordenacién del comer-
cio a escala Europea.

En la misma linea que el profesor
Tayama, subrayé la rapidez y pro-
fundidad de los cambios en el merca-
do internacional de flores. El lide-
razgo en la produccién ha pasado de
Italia y Francia, en los cincuenta, a
Israel y Holanda. El mayor despegue
en el consumo se ha manifestado en
Estados Unidos con un 9%, seguido

Y%

| mayor despegue
en el consumo
se ha manifestado
en Estados Unidos
con un 9%, seguido
por Japén, con un 4%.
En Europa, los paises
en los que mas
ha aumentado el consumo
recientemente son Alemania,
Francia y Espana.

contenido. Por su tolerancia a temperaturas bajas y otras

una amplisima gamay colores.

debe elegir la garantia Fides.

Fides marca las tendencias del futuro.

Un crisantemo de Fides no es un crisantemo
cualquiera, es el mejor. Fides es numero uno a

nivel internacional cuando se trata de mejoramiento.

El equipaje de las variedades Fides es de gran

caracteristicas Unicas de estas variedades. Presenta

Para que su cultivo de crisantemos tenga éxito Ud.

por Jap6n, con un 4%. En Europa,
los paises en los que més ha aumen-
tado el consumo recientemente son
Alemania, Francia y Espafia.

Doesburg, considera que a partir
del afio 1992 los mercados de subas-
tas van a seguir ‘teniendo un papel
importante en la distribucién de flo-
res en Europa. Ello es debido a las
dificultades que presenta la concen-
tracién de la comercializacién al de-
talle de flores. En efecto, como indi-
ca el cuadro 4, la participacién de
los supermercados es minima y tien-
de a disminuir a lo largo del tiempo.

Los problemas que presenta la co-
mercializacién de flores para los su-
permercados son los siguientes:

- Excesivo caracter perecedero.

- Falta de personal especializado.

- Dificil mecanizacién.

- Falta de espacios para la presenta-
cién de ramos.

En consecuencia, vaticina que no
habra grandes cambios en ¢l sistema
de comercializacién vigente en Ho-
landa que queda descrito por la fig.
2.

En un mercado fragmentado en
miiltiples establecimientos al detalle,

UN CRISANTEMO DE FIDES CONLLEVA
]UN BUEN EQUIPAJE A ESPANA.

Postal address: PO. Box 26, 2678 ZG De Lier. Visitor's oddress: Coldenhoveloon 6, Maasland, The Netherands. Tel. + 31-1745-30100. Fax. + 31-1745-30110. Telex 32723 fides nl.
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Terra-Sorb

§ Fertilizante a base de aminoacidos.

T

.

TERRA-SORB le presenta - .Puede ser cierto todo le hara optimizar sus cose
la oportunidad de rentabilizar  esto? chas. Pruebe TERRA-SORB
mucho mads sus cosechas. Si. TERRA-SORB es un MACRO RADICULAR
Con TERRA-SORB fertilizante a base de o TERRA-SORB LIQUIDO
incrementara la produccion aminoacidos que sigue un FOLIAR, y en la préoxima
de sus cultivos, los prevendra  proceso totalmente nuevo cosecha recoja grandes
de heladas, de elaboracion: la Hidrdlisis  frutos.
sequias y enfer- Enzimatica de tejidos y
medades y ; organos animales minucio-
adelantara samente seleccionados.
sustancial-
mente sus Esto lo convierte en un . o 2 s
cosechas. producto revolucionario que bioibéricq,s.a.

Divisién Agricola

Oficina Comercial: Llussa, 28 - 08028 BARCELONA - ESPANA Tel. (93) 339 53 00 - Telex 52.198 Ricor E - Fax (93) 339 21 62
Fébrica: Poligono Industrial - Carretera Nacional I, Km. 6806 - 08389 Palafolls (Barcelona) ESPANA Tel. (93) 764 05 01



Cuadro 3: Evolucion del sector exportador de flores en

Colombia

®

VALOR

CULTIVO  |[EXPORTACION
(Ha)

SUPERFICIE

2.726

DIRECTO
(N9

EMPLEO

Canadé

Crisantemo
(pompén)

CIavl standard

Alstroemerla |

los mercados de subastas man-
tendran su papel de aglutinado-
% res de la oferta y demanda.

Sus funciones serdn las si-
guientes:

- Concentracién de la informa-

cidén.
- Fijacién del precio.
- Distribucién del producto.
- Distribucién de la informacién.
- Cobros de ventas.

Finalmente, preve un desplaza-
miento de la produccién hacia el sur
y una expansién de la misma y aus-
picia una politica comercial mas li-
beral.

La competitividad de los super-
mercados Suizos
Van Kanel. (Suiza).

La experiencia de este ponente co-
mo director de la cadena de super-
mercados C.0.0.P. en Suiza resulta
particularmente interesante. Es esta
cooperativa una de las pioneras en la
comercializacién de flores y plantas
ornamentales en grandes volimenes.

El capitulo de ventas de ornamenta-
les se descompone del siguiente mo-
do: un 40% de flores, un 40% de
plantas de flores, un 80% de plantas

verdes y un 20% el resto. La impor- .

tacién constituye un 80% de las ven-
tas, con un 50% de los articulos pro-
cedentes de Holanda. Finalmente, la
seccién de flores y plantas constitu-
ye el 8% de las ventas totales.

Segin Kanel, la competitividad de
los supermercados suizos en la co-
mercializacién de flores se debe a:

- La formacién de personal especia-

lizado.
- La asignacién de grandes espacios

_centrales para la exposicién del pro-

ducto.

- La descentralizacién de las deci-
siones en las adquisiciones de mer-
cancias.

- La prioridad asignada a la calidad
respecto al precio en los suministros.

- El contacto directo y continuo con
los proveedores con los que estable-
cen relaciones duraderas.

Un mercado fragmentado y dificil

Joshihiko Nishio. (Jap6n).

Nishio es el gerente de una empre-
sa de importacién de flores en Japdn.
En su opinién las perspectivas para
los exportadores de flores al Japén
son «moderadamente buenas».

pIhotticutcura



Jap6n es el mayor productor del
mundo de flores. La superficie en
cultivo era, en el afio 1988, 16.037
Ha de las cuales 6,237 estaban bajo
invernadero. Para el mismo afio la
superficie en Holanda era de 6,377
Ha con 4,237 bajo proteccién. Es,
ademds, un productor competitivo, a
bajos costes. Las especies principa-
les son: el crisantemo (25,1%), el
clavel (9,1%) y la rosa (8,5%). (Cua-
dro 5).

La mayor parte de la produccidn se
destina al mercado interno. De he-
cho, el grado de autosuficiencia es
muy alto, aunque tiende a disminuir
en los iltimos afios: Las importacio-
nes han pasado de ser 4,4 millones
de yens en 1983 a 13,9 millones en
1988. En el mismo periodo, el grado
de autosuficiencia ha descendido del
96,3 al 92%.

La importacién tiene un ca-
ricter complementario de la
produccién interna. Se con-
centra en las estaciones de
otofio e invierno y en las es-
pecies en las que la produc-

Fig. 2: Sistema de
comercializacion
vigente en Holanda

PRODUCTOR

MERCADQO DE SUBASTA

DETALLISTAS

ay experiencias

positivas, como

la de Suiza, a la hora

de gestionar -de

forma cooperativa-
la compra de plantas
ornamentales en grandes
volimenes y su distribucion
en los supermercados.

1 =
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Invernadero con canalones

Concebido para evolucionar,

desde la estructura mds simple.

Modelo Trapecio. Con canalén de pldstico.
Ventilacién

lateral continua.

de chapa ﬁalvanizada y ventilacién cenital continua
por cremalleras regulables.

Perfectamente adaptable a cubierta de placa rigida
de: poliéster; PVC; polimetacrilato y policarbonato.

Un invernadero de 26,64 m. X 99 m. cuesta desde 677 pts./m?

INSTITUTO TECNOLOGICO EUROPEQ,S.A.

Teléf. (96) 155 09 54*
Télex 62243 y 62518
Telefax 1550609

C/. Valencia, s/n.
46210 PICANYA - VALENCIA
Apartado 370 - 46080 Valencia

INSTITUTO
TECNOLOGICO
CURDPEO S A
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Cuadro 5:

Principales especies producidas
e importadas en Japén en 1988

Distribucién de Distribucién de
los cultivos % las importaciones %
Crisantemos 25,1 | Crisantemos 13,9
Cuadro 4: Claveles 9,1 | Clavales 3.8
Comercializacién al detalle de flores Rosas 85 | Rosas 0.3
y plantas ornamentales en Holanda (%) ’ - -
Arbustos 7,1 | Orquideas 420
Flor cortada | Plantas en maceta Crisantemo spray 5,8 | Helecho de cuero | 15,6
G hila A i
82/83 | 86/87 | 82/83 | 86/87 YPSOPT 3.9 | Anthurium 22
Bulbosas 2,7 | Gladiolo 1,8
Floristerias 57 61 39 43 Verdes de corte 2,7 | Freesia 2,4
Productores 12 12 25 21 Lilium 2,7 | Nerine 1,5
Puestos callejeros 17 15 13 10 lo.nglﬂfyrum Lilium 1,5
Supermercados 10 19 21 Limonium 1.9 Tulipan 1,1
Otros ?
Otros 4 3 4 5 Otros 9,0

cién es insuficiente (cuadro 5).
S Los principales paises suminis-
g8 tradores son Tailandia (6,3%),
Estados Unidos (21,7%) y Tai-
wan (16,3%).

En definitiva Japén es un mer-
cado exigente y dificil. La demanda
es selectiva y se concentra alrededor
de determinadas fechas debido al
uso ceremonial y ocasional de las
flores. La importacién ha de compe-
tir con una produccién interna de
gran calidad a bajos precios. El mer-
cado estd completamente fragmenta-
do en pequeflos operadores (cuadro
6). Finalmente, a pesar de la libre
entrada, las barreras no arancelarias,
como los controles fitosanitarios,
son un obsticulo casi irremediable.
Nishio considera que la importacién
ha de tener un cardcter meramente
suplementario. Para colmo de males
el objetivo futuro de Japén es la ex-
portacién de flores.

Seleccion y reproduccién

Si algo qued§ patente en esta se-
sién fue el desfase tecnolégico y en
infraestructura entre los obtentores
de nuevas variedades de los paises
desarrollados y subdesarrollados. La
comparacién entre las experiencias
de un productor holandés y otro de
Guayana, puso de manifiesto que la
seleccién y mejora de especies es
una actividad de dudosa rentabilidad

a seleccion y mejora
de especies es de dudosa
rentabilidad
sin una significativa
capacidad tecnologica

y poder de mercado.

sin una significativa capacidad tec-
nolégica y poder de mercado.

La diversificacion es fa clave para
los productores tradicionales

K. Sahin. (Holanda).

La exposicién del Sahin, gerente
de la empresa de semillas del mismo
nombre, fue ante todo, una relacién
de nuevas variedades, de las que des-
cribié sus principales caracteristicas
agronémicas y valoré su potencial
ornamental.

En otro orden de cuestiones, Sahin
subray6 la importancia de la nove-
dad para los productores de las reas

Cuadro 6: Canales de distribucion
de importaciones de flor en Japén

90%
EXPORTADOR AEROPUERTO IMPORTADOR
NARIYA (40 importadores)
98 % 2%
MERCADOS DE MAYORISTAS
SUBASTAS
(340 mercados)
FLORISTERIAS
(25.000 floristerias) SUPERMERCADOS
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«antiguas», sobre todo de Europa
Central. La diversificacién continua
de la oferta es el principal instru-
mento con que cuentan dichos pro-
ductores para competir con los bajos
costes de las nuevas zonas.

La mecéanica del proceso de selec-
cién es siempre parecida. Se buscan
nuevas variedades, preferentemente

des en Europa.

El acuerdo europeo de la Protec-
cién de la Propiedad Intelectual, sus-
crito por la casi totalidad de los esta-
dos en el continente, sanciona legal-
mente el derecho de patente para el
obtentor que registra una nueva va-
riedad.

Para que una planta se considere

a penetracion
del capital
multinacional en
la produccion de flores
cada vez es

mads intensa.

en el trépico, se mejoran y se prue-
ban en cultivos al aire libre,

nueva variedad ha de cumplir con
los siguientes requisitos:

- Tener, por lo menos, dos caracte-
risticas nuevas (distinguible).

- Presentarse en grupos uni-
formes (homogénea).

- Mantener sus caracterfsticas
en la reproduccién (estable).

Selchau estimé que se necesi-
ta un periodo de diez afios de |

El sistema de patentes es insufi-
ciente

J. Selchau. (Dinamarca).

Se centra en informar de los medios
de proteccién legales con que cuen-
tan los obtentores de nuevas varieda-

Los negocios mas florecientes empiezan
con el ﬂ;t(ato apropiado de Klasmann

rIOHY

Por ejemplo,
TRIOHUM '
Substrat 1.
Independiente-
mente del tama#o,
grado de especia-
' lizacion o nivel
técnico de su negocio.
Tanto s/ tiene 1.000
omo 10.000 m.? bajo
“oristal, aunque Ud.

siembre a mano, enma-

cete a méquina, riegue
mecdnicamente o por
computadora, TRIOHUM
Substrat 1 hace de todos

fos sistemas de cultivo un
negocio floreciente. Millones
de plantas cultivadas hablan
un idioma preciso.

No necesita esperar mucho
para tener un negocio flore-
, ciente: Nosotros entregamos
de’ inmediato. En cualquier
punto. Cualquier cantidad.

VALIMEX >.L.
Palleter, 2 - 46008 VALENCIA

Tels. 96/326 53 52 - 325 37 07
Fax: 96/326 45 15

Los productos de calidad

que los horticultores aprecian @
S VIV O W W VIVIUT VLV VIV WO MOV | Y VAV VARV R WVAW QWA "D AGLGRY IV AR\ 4\



Middendorp,
de Ludwlg
Svensson

la Importancia
de la conservacién

temperatura
con cortinas
térmicas.

De Izq. a dcha., Janine Glison (oficina comercial
espafiola en Londres), el especiailsta en planta

ornamental Derek Burch (Florida)

explica

de la

y la coautora de este articulo, Ana Aldanondo.

investigacién y desarrollo para
crear una nueva variedad. Reco-
348 mienda, debido a la insuficiente
proteccién desplegada por el
sistema de patentes, la puesta a
punto de otros medios para ga-

rantizar el cobro de royalties como:
el control de los mercados, la inspec-
cién y asesoramiento de los produc-
tores.

Guayana busca inversores extran-
jeros

B. Ramsaropp. (Guayana).

Este productor, exportador y selec-

1 doble uso de
las mallas térmicas
moviles, como sistemas
de ahorro energético
al tiempo que
elementos de sombreado,
resulta de gran interés
en climas mediterraneos.

tor de flores en Guayana se prodigié
en la exaltacién de la riqueza de la
flora endémica de su pais y se la-
menté por la escasez de recursos tec-
nolégicos y de capital y la indufi-
ciente dotacién en infraestructura en
el mismo. La precariedad es tan agu-
da que incluso los costes de registro
de nuevas variedades resultan caros.
Animé a los inversores extranjeros
para que se estableciesen en su pais.

La presentacién de nuevas varieda-
des se centré en un nutrido grupo de
especies e hibridos del género Heli-
conia, seleccionadas por su empresa.
Estas plantas est4n dotadas de una
larga vida post-recoleccién, gran re-
sistencia al transporte y valor orna-
mental.

Financiacion y participacion
multinacional

La penetracién del capital multina-
cional en la produccién de flores es
cada vez maés intensa, sobre todo en
las nuevas 4reas tropicales y en las
industrias de insumos y material ve-
getal. La intencién de esta sesién era
dar una valoracién global de la inter-
vencién. La suspensién del debate
redujo el contenido de la misma a
dos aspectos parciales: los sistemas
de financiacién de la inversién en
los paises subdesarrollados y la bio-
tecnologia, en sus recientes desarro-
llos y aplicaciones.

Reconvertir la deuda

Frans van Loon. (NMB BANK).
El Director del Departamento Inter-
nacional del Banco N.M.B., de Ho-
landa, Van Loon, enumerd las dis-
tintas instituciones de crédito dispo-
nibles para la inversién en el tercer
mundo deteniéndose en la exposi-

Y CONTENERDO

DLASTICOS

Division Horticultura

ESPECIALIDAD EN MACETA

Poligono Industrial «Torrent d'en Ramassa», 19-21
TELS. (93) 84967 05-8496855
LES FRANQUESES DEL VALLES (Barcelona)

Apartado de Correos 131 GRANOLLERS

COCDENA

pIRhorLticuicura



cién de un sistema especial de crédi-
10: «la reconversién de la deuda».

Segin Loon, entre los organismos
y bancos internacionales como el
Banco Mundial, el Banco Internacio-
nal, las lineas dominantes de crédito
para la inversién en los paises sub-
desarrollados priman, en la actuali-
dad para la inversién en los pafses
subdesarrollados priman, en la actua-
lidad, los proyectos privados. Se es-
t4n creando, ademds, nuevas institu-
ciones aseguradoras para compensar
el riesgo que envuelve Ia inversién
en estas dreas. )

La conversién de la deuda es un
sistema de financiacién tramitado
conjuntamente por la banca interna-
cional, la banca nacional del pais
huésped y el empresario. Resulta
particularmente rentable para los in-
versores ya que pueden, a través de
la conversién de 1a divisa internacio-
nal en moneda local, adquirir activos
a un precio que alcanza hasta la mi-
tad de su valor real. Este método ha
sido aplicado con «éxito» en la silvi-
cultura en Brasil y Argentina. Mé;ji-
co es favorable también a su utiliza-
cién para sufragar su deuda.

En opinién de Loon, la inversién
en proyectos de produccién de flo-
res, a través de la conversién de la
deuda, cuenta con todos los beneplé-
citos de las entidades financieras ir-
ternacionales porque combina tres
condiciones muy apreciadas:

- Conservacién de la naturaleza.

- Transferencia de tecnologia.

- Alivio de la deuda.

Las innovaciones en la técnica

Biotecnologia
Timo Tormala. (Finlandia).
Tormala es técnico de una compa-
fifa especializada en la produccién
de fertilizantes, con un departamento
dedicado a la micropropagacién.
Tras una larga exposicién de la utili-

El sorprendente éxito de las corti-
nas térmicas

Chris  Middendorp.
Svensson International).

La utilizacién de pantallas alumini-
zadas con el propésito de evitar las
pérdidas de energia en los inverna-
deros o también de proteger de los
excesos de radiacién solar, ha tenido

(Ludvig

e cada 100 plantas
que inicialmente
se consideran
con posibilidades
ornamentales,
16 2 llegan a conquistar
con cierto éxito el mercado.

tal aceptacién que probablemente ha
sorprendido a la principal empresa
introductora de estos productos.

Middendorp, técnico de la citada
empresa, mostré resultados en culti-
vos de tomates que evidencian gran-
des diferencias de produccidn en dis-
tintas partes del mismo invernadero
debido a la creacién de gradientes
térmicos interiores.

El doble uso de las mallas térmicas
méviles como sistemas de ahorro
energético al tiempo que ele-
mentos de sombreado frente a la
elevada radiacién diurna, resulta
de gran interés en climas como &
los de nuestras zonas mediterra-
neas.

Riego

Desde la estacién de bombeo disefiamos e instalamos rie-
go por goteo, aspersion (enrolladores de carion), siste-
mas de fertirrigacién, carros de riego para semilleros,
humidificacion de invernaderos y granjas, cooling |.
system...

dad y previsibles desarrollos de la
biotecnologia en el sector de flores
Tormala recalca la necesidad de una
colaboracién entre los selectores y
biotecnol6gos. Subrayé, asi mismo,
las importantes economias de escala
en esta tecnologia que la hacen inac-

cesible a las pequefias empresas. C/. del Mar, 5, 17600 FIGUERES;

Tel.972/504058:

Fax: ©72/670047:

Ctra. Nac. I, Km. 720, 1;
17458 FORNELLS [Gironal;
arenn To| Q72 /476410
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El cambiante mundo de las
plantas en maceta

Las innovaciones en €l mundo
de las plantas en maceta fueron
objeto de tres comunicaciones.

El riesgo de explotar la novedad

Dr. Peter Reimherr. (Alemania).

El Dr. Reihmerr es un investigador
miembro de un grupo de desarrollo
de nuevos cultivos florales que estd
constituido en Alemania desde co-
mienzos de los 80.

Expuso los pasos que normalmente
sigue un nuevo cultivo, antes de con-
vertirse en una realidad (Fig. 3). Es-
tim6 que de cada 100 plantas que
inicialmente se consideran con posi-
bilidades ornamentales, 1 6 2 llegan
a conquistar con cierto éxito el mer-
cado. Sefalé como resultados de este
trabajo programado algunos ejem-
plos de plantas desarrolladas en el
ultimo decenio, como Acalypha his-
panioliae, Brachyscome, Exacum af-
fine, Eustoma, Pentas, etc.

Estos trabajos, que suelen precisar
de gran dedicacién y recursos, plan-
tean el consabido problema de las

PRODEASA:

Tecnologia avanzada en substratos.

Empresa pionera en substratos para el

inamarca
ha aumentado
el 180% de
sus exportaciones
de plantas
en maceta,
desde 1980 y 1987.

Nuestras mezclas son determinadas
mediante la programacién de las

necesidades de los cultivos, habiendo

estudiado exhaustivamente las
caracteristicas de los materiales
integrantes y combinando
adecuadamente sus propiedades.
@ Venta a granel en camiones.

PRODUCTOS ENERGETICOS Y ABOMOS, SA

TERRAS Y SUBSTRAIOS

cultivo de las plantas.

Cami de Sant Roc, s/n (Finca Nitris) &
17180 VILABLAREIX (Girona)

patentes o derechos de obtentor. En
el caso de que las plantas se obten-
gan a través de la generacién de hi-
bridos Fi1, el tema parece estar me-
dianamente resuelto. En cambio,
cuando la planta es reproducida por
medios vegetativos, el ponente llega
a la conclusién de que la udnica via
para explotar el éxito es entrar al
mercado con grandes cantidades ini-
ciales, corriendo el riesgo de agotar
rdpidamente una novedad.

Hay alternativas a las subastas

P. Bernstorff. (GASA. Arhus, Di-
namarca).

GASA Arhus es una cooperativa
que comercializa directamente plan-
tas por toda Europa, haciendo frente
y ofreciendo una alternativa comer-
cial a las subastas holandesas.

Segiin el conferenciante, en Dina-
marca se ha experimentado un creci-
miento del 180% de las exportacio-
nes de plantas en maceta, desde
1980 a 1987, con un valor de 2.000
millones de coronas danesas. La ma-
yor orientacién es hacia las plantas
de flor, en las que los daneses han
llegado a ser verdaderamente espe-

(972) 241929
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Fig. 3: Esquema del desarrollo de una «nueva planta»
' comercial

FASE I RECOGIDA DE DATOS
CONOCIMIENTO

Intencién de uso de la especie/variedad.

Esquema general de comportamiento.

Especificaciones de uso (época, lugar, elc.).

Requerimientos de manejo (luz, temperatura, reproduccién, etc.).

Decisi6n inicial:
S (PUEDE HACERSE No
EL CULTIVO?
FASE II: No todos los aspectos son aceptables
PERFECCIONAMIENTO CORRECCION POR PRACTICAS HORTICOLAS
Resultado Resultado —
positivo (5%) negativo (95%)
MEJORA
GENETICA
SI

Se decide ¢l desarrollo del cultivo

FASE III: Fincas colaboradoras Test negativo —>
ENSAYOS COMERCIALES
Test postivo
Test comercial
negativo
Test reproduccién industrial Vuelta FASE 11
SI
’T"ASE Iv: Publicaciones.
DIFUSION Instrucciones del cultivo (hojas divulgativas).

Diapositivas y material de ilustracion.
Exposiciones y ferias comerciales.

cialistas. - Asesoramiento técnico a cultiva-  tuos.

Las ventajas que atribuyen a estar  dores. - Logistica de suministros bien re-
en una organizacién de tipo coope- - Desarrollo de investigacién pro-  suelta.
rativo las resumié en: pia. - Gran concentracién de oferta.

- Buena organizacién de ventas. - Sistema aceptable de seguros mu- - Flexibilidad.
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Recomendé la especializacién de
los productores, porque estimé que
ello presenta los siguientes benefi-
cios:

- Favorece la racionalizacién del

trabajo.

- Facilita las técnicas de control
climético.

- Favorece el uso de nuevas tecno-
logias.

- Permite establecer una politica de
precios basada en costes.

- Supone garantia de suministro pa-
ra los clientes, lo que significa una
exportacion estable y regular.

Como espectativas de futuro plan-
ted las siguientes:

- Una mayor concentracién en gran-
des viveros.

- Concentracién de clientes.

- Mayor automatizacién.

- Los precios no van a subir.

- Invasién de nuevos mercados (lo
mismo que se ha hecho en Espafia y
Portugal, cité textualmente).

Habra crecimiento sostenido

P. Nagtegaal. Subastas FLORA,
(Holanda).

Nagtegaal, con experiencia profe-
sional previa en importacién de
grandes ejemplares desde América,
explicé las caracteristicas del merca-
do de plantas en maceta.

En los mercados europeos la flor
cortada sigue predominando con una
proporcién de emtre el 60 y el 70%
del valor total del mercado. Sin em-
bargo, la produccién y comercio de
plantas en maceta va increment4dndo-
se.

En los dltimos afios, segiin indicé,
se han operado cambios en la pro-
duccién. Holanda y Dinamarca han
incrementado espectacularmente sus
producciones, en tanto que Espafia,
sorprendentemente, ha disminuido.
-Holanda ha incrementado su valor
de produccién. De los 500 millones
de florines de 1979 se ha sobrepasa-
do los 2.000 en 1988. La planta de
hoja ha tenido mds desarrollo que la
de flor. La industria holandesa de
plantas en maceta ocupa unas 1.100
Ha de las que 250 son plantas de
flor, 500 plantas de hoja y 250 plan-
tel de temporada. Lo contrario ha su-
cedido en Dinamarca, tradicional
productora de planta de flor.

El mercado interior de cada pais
posee notorias peculiaridades. Asi,
en Francia, por ejemplo, mis del

'l.

"agtegaar

bernstortf

Juntas dos

experiencias

comerclales

distintas:

la cooperativa

danesa «Gasa»
de las subastas
olandesas.

Panel sobre «plugs».
Ball, Karlowich, Raker, Lewis.

Bali:

«El éxito

de los plugs se
ebe al
entendimiento
de los
clentificos

y los
Ingenieros».

50% de las ventas van a través de
floristas, en tanto que en el Reino
Unido, por contraposicién, las ven-
tas se hacen fundamentalmente a tra-
vés de supermercados y Garden Cen-
ter. Por lo demds, abund6 en los t6-
picos ya conocidos de la importacién
de planta grande de América Central
de Ficus, Dracaena, Yucca, y de la
incorporacion de nuevos paises asié-
ticos con importaciones de Polys-
cias, Aglaonema y nuevos tipos de
palmeras.

Pronostic6 un crecimiento sosteni-
do que cifr6 en alrededor del 5%,
con un aumento de las importaciones
del tercer mundo.

La tecnologia de semilleros: el
miniplantel

El martes 7 se dedic6 una jornada a
conocer los avances y las experien-
cias de distintos cultivadores en la
produccién de «plugs». Este térmi-
no, al que nosotros podriamos deno-
minar miniplantel, se refiere a la
produccién de pléntulas individuali-
zadas que utiliza sistemas mecaniza-
dos de siembra, con estricto control
de las condiciones ambientales du-
rante los primeros estadios de
crecimiento. Generalmente se
aplica este concepto a las plan-
tas producidas a partir de semi-
lla, aunque ya es frecuente en-
contrar el término utilizado pa-




Fig. 4: Factores que influyen en la produccion de «plugs»
Post-produccién

Mecanizaclén

Control amblente
-

/

Sublrrigacién

Fertirrigacién

\ Calldad agua
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Propledades quimicas

Forma Tamafio
Relacién alre—agua
Almacenamlento Homoaeneldad
(tamano particulas)
. MERCADO |
P |
rogramacién Educacién Asistencia cllentes
Yy
reciclaje

ra miniplantas obtenidas me-
diante técnicas de reproduccién
«in vitro». Las bandejas de mi-
niplantel (bandejas multil6culo)
contienen normalmente entre
200 y 500 «celdillas» de 1 a 2,5
cm de didmetro y unos 2 a 5 cm de
alto cada una. Las formas, separa-
cién y disposicién de las celdillas
son muy variables, lo que suele
constituir un problema afiadido a la
hora de mecanizar.

Este sistema es el mismo empleado
en las zonas horticolas para produc-
cién de planteles de hortalizas. Per-
mite optimizar el uso de semillas
costosas de alta calidad y disminuir
considerablemente el tiempo y mano
de obra de produccién, ademis de
evitar en buena medida el estrés de
trasplante que inevitablemente ocu-
rre tras el primer repicado de plantas
producidas en las tradicionales ban-
dejas de semillero.

El conductor de la sesién dedicada
a la produccién de miniplantel fue
George Ball, uno de los mayores im-
pulsores de esta técnica desde hace
afios en Estados Unidos (uno de no-
sotros tuvo ocasién de visitar en ene-
ro de 1988 una instalacién sofistica-
da dedicada a la produccién de
«plugs» en Orlando (Florida) me-
diante contrato en exclusiva para
Ball Seed Co.

Ball definié el concepto de mini-
plantel con las tres «emes»:

- microentorno,

- mecanizacidén y

- miniaturizacién.
» Segin expuso, la conjuncién de los
conocimientos de los agrénomos
acerca de las necesidades biol6gicas
de las semillas y pldntulas en sus
primeros estadios, y de los ingenie-
ros sobre el disefio de méquinas, ha
logrado una formidable integracién

Instalaciones
para la producclén industrial
de «plugs» 0 miniplantel.

cuyos frutos sélo han comenzado a
surgir.

Estimé que en el dltimo afio la pro-
duccién de «plugs» supuso 150 mi-
llones de délares en EEUU.

Segin su opinién, las principales
razones de la cada vez mayor utiliza-
cién de estas técnicas se debe a:

- El elevado coste del espacio bien
climatizado.

- El ahorro importante de tiempos
de produccién.

xIFhoLticuitural



La gran difusién de los INVERNADEROS

RICHEL en toda EUROPA, es el resultado

de una fabricacién cuidadosamente con-

_ trolada y una técnica confirmada por 20
anos de experiencia. Mas de 2.000 Ha, de inverna-
dero instaladas en todo el mundo.

Nuestros disenos han sido cuidadosamente estu-
diados y calculados, para consegulr aunar el criterio
de robustez y resistencia tradicional en nuestras
estructuras, a las exigencias propias de cualquier
tipo de clima.

e Variedad de técnicas de aireacion.

® Construccién con tubos de hierro ovalizado (aumen-
to de la resistencia).

® Galvanizacién de gran calidad (aumento de la
duracién).

® Sistema patentado de ensamblaje de arcos y cor-
reas, mediante bridas soldadas a las correas (preci-
sién del montaje a lo largo del tiempo).

. Amplia gama de modelos : 4,50 m (Especial fresén)
4,50mnormal-7m-7,50m-8m -9,30m - BITUN-
NEL 16 m -y MULTICAPILLA modular de 68,40 m de
ancho, en SIMPLE PARED o DOBLE PARED INFLA-
BLE (que permite hasta un 40% de ahorro de
energia).

/’\ SERRES DE FIRANCE

n'CHEL AGROFUTUR INVERNADEROS DISTRIBUIDORES EN:

GRUPO SAN JORGE, 14 BAJOS ASTURIAS, BADAJOZ, CACERES,
13810 EYGALIERES - FRANCE 08840 VILADECANS (BARCELONA) GALICIA, GIRONA, NAVARRA, TARRAGONA
TEL.(93) 658 39 52 Y ZARAGOZA. .

Encargue ahora el "WPI": un catalogo
con toda la informacion sobre flores
/y plantas de Holanda.

iReserve ahora su ejemplar!

-

e

La tirada anterior se agot6 répi-
' damente. Reserve por lo tanto su
ejemplar por 13.000 pts., IVA in-
cluido, gastos de envio (aproxi-
madamente 2.300 pts) aparte.

Nombre
Nombre ce la empresa

Direccion
C.P./Poblacion .
Provincia

Pais =

Envie este cupén en un sobre debidamente franqueado a:
Westland Product Info ("WPI"), Postbus 220, 2670 AE Naaidwijk, Holanda.




- La flexibilidad que aporta a
la programacién de cultivos.

! - Permite concentrar en espe-
cialistas especies con distintos

requerimientos.

- Favorece la utilizacién de se-
millas de alta calidad.

- Favorece (si se desea) la diversifi-
cacién.

La miniaturizacién a que obliga el
sistema de produccién intensiva de
miniplantel obliga a controlar al
tiempo muchos factores que influyen
en la produccién. En la figura 4, se
esquematiza, utilizando las miiltiples
aristas de un simple alveolo, los fac-
tores considerados de mayor relevan-
cia.

En EEUU la universidad trabaja
con el sector

Dr. P. Karlowich. (Universidad de

Iowa).

El Dr. Karlowich, miembro del
equipo de esta Universidad que des-
de hace afios desarrolla un excelente
trabajo en este tema, tuvo una bri-
llante y amena exposicion.

Conté que en estos momentos la la-
bor innovadora de los productores
jévenes y dindmicos empuja a la
Universidad a una batalla casi diaria
para saber algo més de lo que ocurre
en el microentorno de las pléntulas.

Con estos sistemas de produccién,
los errores se pagan muy caros. Hay
que tener en cuenta todo: la radia-
cion solar, la humedad ambiente, el
nivel de fertilizantes, el oxigeno,
etc.

Cuadro 7:
Requerimientos
usuales

para produccion
de miniplantel

pH: 5,5-5,8

CE: 1,0 dS/m a 25°C (extracto 1:2)
Relacién 1 N: 1 K: 1 Ca: 0,5 Mg
Volumen aire: 2% - 3%

NH'4: 20 ppm

NO3: 40 - 80 ppm

K*: 80 ppm

Na*:50 ppm

CI': 30 ppm

SO 4: 100 ppm

I miniplantel permite

optimizar el uso

de semillas

de alta calidad

y disminuir
considerablemente el tiempo
y mano de obra
de produccion.

Fig. 5: Curva tipica de absorcion
inicial de agua en la germinacion

Pero ademds estos factores han de
ser controlados en un espacio minis-
culo, justo el que rodea a las semi-
llas, las raicillas o los cotiledones
cuando comienza la germinacién y
desarrollo. Todo ello integrado en un
concepto de fabrica, de linea de pro-
duccién.

Las condiciones del medio han de
ser muy precisas. El cuadro 7 da una
idea de los niveles deseables. Quizi
el dato que més sorprende es el de
volumen de aire, muy inferior al re-
querido en los sustratos normales de
cultivo. Ello guarda relacién, natu-
ralmente, con el tamafio de particula,
a fin de que exista un intimo contac-
to de la semilla con el medio donde
ha de desarrollarse la miniplantula.
Un volumen inferior al 2% producira
asfixia y uno superior al 3% suele
presentar problemas de contacto de
las raicillas con el medio.

El control del pH y la salinidad es
muchas veces funcién del tipo de
agua y abonado. Si se riega con
aguas alcalinas, en sélo 2-3 semanas
puede pasar el pH de 5 a 8; los bicar-
bonatos no deben estar en mas de 2
meq/l. y el boro y flior por debajo
de 0,5 ppm.

Para regar es recomendable, siem-
pre que sea posible, 1a subirrigacion.
Permite controlar mejor el uso de
agua y abonos, mejora la uniformi-
dad y ahorra trabajo. El hecho de
mantener las hojas secas favorece un
desarrollo mds equilibrado y evita
algunas enfermedades.

Otras pricticas que ayudan consi-
derablemente en las técnicas de pro-
duccién de miniplantel son: la cale-
faccion localizada en las raices y los
dispositivos que facilitan el movi-
miento de aire dentro del invernade-
ro, por ejemplo los sistemas de flujo
a través de tubo plastico perforado
(«fan-jet»). '

La semilla, pieza clave

Como es obvio, tanto la calidad co-
mo la uniformidad de la semilla son
indispensables para que .el sistema
funcione. Existe toda una terminolo-
gia propia que se refiere a posibles
tratamientos que ha sufrido la semi-
lla. Por ejemplo, la semilla «refina-
da» ha sido sometida a una estrate-
gia de separacién mecénica para eli-
minar desechos y semillas defectuo-
sas; 1a semilla «peletizada» ya es co-
nocida. Otro procedimiento es el

xyRhoLticuitura



Detalle de la utilizacién
de manta térmica

para complementar

el control ambiental.

«priming» (podria denominarse im-
primacién) que es previo a la siem-
bra y consiste en un acondiciona-
miento osmético; este procedimiento
estd todavia en duda en muchas es-
pecies y los resultados son variables
de un lote a otro de semilla de la
misma variedad. Ademis, tras este
tratamiento no es fécil conservar las
semillas mucho tiempo.

Pero ademés, hay que saber muchas

n el altimo ano
la produccién
de «plugs» supuso
150 millones de ddlares
en EEUU.
Es una industria creciente
que ya vende mas de
5.000 millones
de «miniplantas» al ano.

cosas, entre otras: de qué manera las
semillas toman el agua y c6mo respi-

-ran, con el fin de poder aportar el

agua y el oxigeno en el momento y
la proporcién adecuados. La fi-

gura 5 representa un ejemplo de
suministro de agua. Si se cono-

ce que hay una absorcién ini- [HRESUER

cial, seguida de un lapso y una
nueva «arrancada», se podrd ac-
tuar en consecuencia.

BREETVELT, S.A.

Gladiolos Blindados BSA
Lilium Laan Lelie B.V.

Alstroemerias Konst B.V.
Gerberas Terra Nigra B.V.
Rosales Select Roses B.V.

Chrysanthemos STT
Paniculata, Limonium,
Asparagus y Ruscus

Cia. Hispano - Holandesa de Importacién y Exportacion

Iris W. Moolenaar & Zonen B.V.

Plantel Ornamental M. Van Veen B.V.

Cultivos alternativos P. Van Reeuwik
Esquejes de Clavel Stek Ibérica, S.A.
SIM, MINIS, MEDITERRANEOS

Desde 1957 al servicio de la Floricultura Esparfiola

BREETVELT, S.A. isaac Abbeniz, 9. 08391 TIANA (Barcelona). Telf.: (93) 395 10 96. Fax: (93) 395 44 07
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Como

ha destacado
on la
demostracién
de
floricultura
de Aalsmeer,
la tecnologla
ha sido
fundamental
en

el desarrolio
de la
industria

del
miniplantel.

En las fotos, tren de slembra y trasplante de planta Eequeha, de la firma holandesa

Visser que manipula hasta 1.000 bandejas/hora. En

Salga de Figueres (Girona).

agua y primeros estadios se sue-
s le recurrir a cdmaras de germi-
L/ ¢/ nacién. Estas cdmaras permiten,
I‘ apilando las bandejas, controlar
en un espacio reducido todas es-
tas variables con un nivel de preci-
sién casi matematico.
Si se trabaja directamente en inver-
nadero, ¢l uso de mallas muy finas o

Para esta primera toma de -

spaha, este fabricante trabaja con

tejidos semipermeables puede ayu-
dar en estos primeros estadios. Hay
quien se arriesga a utilizar l4minas
de polietileno, pero si sale el sol y
da fuerte puede ocurrir una catéstro-
fe. (Esto puede suceder con toda pro-
babilidad en la mayoria de las zonas
espafiolas).

Finalmente ¢l Dr. Karlowich expu-
so ¢l interés del manejo post-elabo-

racién del miniplantel. Es interesan-
te, por ejemplo, saber conservar las
plantulas durante un periodo de una
o dos semanas, saber sus requeri-
mientos para el transporte, etc. Por
lo genceral se sucle bajar la tempera-
tura hasta 10°C para el transporte.
También se recurre al uso de regula-
dores de crecimiento.

El punto de vista de los cultivado-
res

Gerry Raker: «Nosotros no produ-
cimos «plugs»: ellos crecen y noso-
tros les ayudamos».

La empresa Raker’s Acres tiene
unos 40.000 m” y est4 especializada
en miniplantel. Trabaja sobre la base
de encargos y mediante precios acor-
dados con los intermediarios. Tiene
15 empleados fijos y otros 15 even-
tuales operando entre 5.000 y 8.000
bandejas semanales (lo que significa
de 2 a 4 millones de miniplantas a la
semana). Como trabajan numerosas
especies, poseen un sofisticado siste-
ma de etiquetado, controlado con or-
denador. Hay que tener en cuenta
que los pedidos han de servirse en
una fecha, y las fechas de siembra y
plazos de preparacién son distintos
segin especies y variedades. Ello re-
quiere un relativamente complicado
programa de manejo que debe ade-
més contar con personal entrenado
para evitar con fusiones. Por lo co-
miun, las semanas de salida del pro-
ducto llevan un mismo color.

En esta empresa no utilizan cdma-
ras porque manejan demasiados pro-
ductos. Colocan las bandejas multi-
l6culos directamente en invernadero
para facilitar asi el control visual.
Utilizan tejidos porosos, que tienen
la ventaja de poderse regar encima.

Considera de maxima importancia

AGROSELECTA, S. A.

C/.San Joaquin, 14 12 |zda. - 28220 Majadahonda (Madrid) - Tfno.: (91) 638 47 23 - Fax: (91) 639 05 54

SEMILLAS
DE FLORES

... 1.500 variedades de semillas para
oBe
090

plantas omamentales:

Begonias, Petunias, Primulas,
Gloxinias, Pensamientos,
Tagetes, Gerberas, Vivaces,
Aromdticas, Palmdceas.

Benary

Alemania RF.

SEMENTI
-
ANSALONI

00L0GNA

Semillas de frutales,

confferas, forestales, arbustos.

SUSTRATOS

Balas de turba rubia 300 It bolsas para garden de 100 20 1 SO0 desustrato
universal.

BRIl

Sustratos especificos exirafinos para semilleros horticolus en mudtibundejas.
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controlar la calidad del agua. Para
bajar el pH acidula con fosférico.

Emplea, ademds, calefaccién basal,
«fog system» y luz artificial en in-
vierno para los semilleros de gera-
nios.

Se mostr6 convencido de que un
manejo adecuado del clima es mds
eficaz que los tratamientos preventi-
vos. Tampoco es partidario del em-
pleo de retardantes de crecimiento,
prefiriendo calentar mis de noche
que de dia, lo que, segiin expuso, ha-
ce las plantas m4s compactas.

Insistié, finalmente, en la importan-
cia de entrenar y hacer participar a
los empleados: «Yo aprendo lo que
sé ensefiando a otros».

Es mds barato mover las cosas
que las personas

M. Lewis. (Resteya, Italia).

Esta empresa, radicada cerca de
Venecia, lleva 15 afios en funciona-
miento y poseen 9 Ha de invernade-
ros y mas de 100 empleados. Su pro-
duccién de plantel se distribuye en
aproximadamente un 50% de flores y
plantas de temporada y un 50% hor-
talizas, con unos 200 millones de
unidades anuales.

Buena parte del equipo de manipu-
lacién es de disefio propio. Utilizan
cdmaras de germinacién y luz suple-
mentaria. «Incluso en Italia hay nu-
bes», dijo.

Si las condiciones lo permiten, pro-
ducen las plantas al aire libre. Pre-
sentan un desarrollo m4s equilibrado
y suelen ser m4s vigorosas.

Hay que seguir modelos mas in-
dustriales: diseflo, marketing,
nuevas formas de transporte

Gary Falkenstein. (EEUU).

Falkenstein, dedicado a la distribu-
cién, explicé algunas de las caracte-
risticas de la comercializacién del
miniplantel. En Estados Unidos exis-
ten dos tipos de clientes: los mino-
ristas, que son los Garden Center, y
los mayoristas, que a su vez distribu-
yen a las cadenas de supermercados.

El producto viene conformado tan-
to por la conveniencia del productor
como por la forma final de comercia-
lizacién. El disefiador de jardines le
ha dado muchas ideas a la industria,
de como combinar formas, tamafos,
etc.

Es mis dificil vender «plugs» que

poinsetias. Son muchas plantas dis-
tintas, con distintos mercados, dis-
tinto comportamiento. Pero es una
industria creciente, que ya vende
méas de 5.000 millones de «miniplan-
tas» al afio.

Ya existen marcas registradas que
identifican los productos de determi-
nadas casas comerciales y esto va en
aumento.

Un mercado mas limitado

H. Tsurushima. (Miyoshi & Co,
Japén).

Segin expuso el director de esta
compafifa mixta con capital y tecno-
logia de Ball Seed Co, las plantas de
temporada sélo suponen un 2% del
mercado japonés. En cambio, la flo-
ricultura es un sector muy importan-
te para la industria de los «plugs» en
este pais. Son importantes los plan-
teles de Lisianthus, Delphinium, Li-
monium sinuatum y Anemone «Mona
Lisa», y algunas plantas en maceta
como Begonia 'y Primula.

Uno de los campos que més expec-
tativas estd despertando en Japén es
la combinacién de la tecnologia de
cultivos «in vitro» con las técnicas
de miniplantel. Es previsible que ha-
ya grandes innovaciones en un pré-
ximo futuro.

Habria que estandarizar las ban-
dejas multildculos. jEsa si seria
una revolucién!

Pieter van Egmond. Vegmo Plant

Para Pleter van Egmond

de Yegmo Plant,

empresa especialista en plugs,
saria revolucionario
estandarizar

las bandejas moltli6culos.

a combinacién
de la tecnologia de
cultivos «in vitro»
con las técnicas
de miniplantel hace
pensar en grandes
innovaciones
a medio plazo.

(Holanda).

La empresa Vegmoplant produce
mas de 100 millones de «plugs» que
distribuye a toda Europa, para lo que
ha modernizado todo su sistema de
mecanizacién en conjuncién con una
empresa especializada (Visser Inter-
national). Entre los productos que
hace, destaca la flor cortada: Trache-
lium, Lisianthus, Limonium, Matri-
caria, etc. Como muestra, el tren de
siembra manipula 1.000 bandejas/ho-
ra. Han tenido que desarrollar sus
propios sistemas de limpieza, tami-
zado y preparacién de semillas.

Al igual que el resto de ponentes,
puso énfasis en la importancia de la
calidad del agua. Utilizan una planta
de 6smosis inversa para obtener agua
de 6ptimas caracteristicas. Hay que
tener en cuenta que en Holanda el
agua, aunque extremadamente abun-
dante, no es de muy buena calidad.

Otro aspecto al que concedié im-
portancia capital es la desinfeccién
total del invernadero entre cultivo y
cultivo.

Por lo que se refiere a comerciali-
zacién, sefialé que disponen de ase-
sores para los clientes que les com-
pran el plantel. Han llegado al con-
vencimiento de que es preciso pres-
tar un servicio que va mis all4 de la
venta.

Para la comercializacién exterior
tienen una sociedad mixta con otra
empresa de solera, Van Staaveren.
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