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Situacion y perspectivas
del sector vitivinicola de

Castilla-La Mancha

Castilla-La Mancha no puede entenderse sin viftledos. La afirmacion
que tantas veces se ha escrito y tantas veces hemos escuchado
no puede ser mas cierta. El vifedo, y los procesos industriales que
se derivan de la transformacion de la uva, constituyen la principal
actividad econémica en numerosas comarcas de la region, en las
que, ademas, el vinedo constituye una magnifica herramienta para
la vertebracion del territorio, la cohesién social y la conservacion
del medio ambiente y de la biodiversidad.

Francisco Martinez
Arroyo

Las mas de 500.000 hecta-
reas existentes en la region
se reparten entre unos
100.000 propietarios, consti-
tuyendo el mayor vifiedo del
mundo. Las variedades au-
toctonas tradicionales, Ai-
ren, Cencibel y Bobal, man-
tienen toda su pujanza, pero
se ven acompafiadas hoy por
numerosas variedades que
han permitido al sector en
los ultimos afios aumentar
su diversidad y su competiti-
vidad. A ello ha contribuido
desde hace ya mds de una
década, de forma especial-
mente notable, la politica de
reestructuracién de vifiedo
que, con sus luces y sus som-
bras, ha modernizado el sec-
tor, favoreciendo no sélo la
introducciéon de nuevas va-
riedades, sino también la
mecanizacion y la producti-
vidad de las explotaciones,
aumentando de ésta forma
la renta de los viticultores.
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La actual Organizacién Co-
mun de Mercado del vino
(OCM), en vigor desde el afio
2008 ha supuesto una autén-
tica revolucion en el sector,
con especial incidencia en
Castilla-La Mancha. La princi-
pal novedad la ha constituido
la apuesta sin matices por la
orientacion y adaptacion del
sector al mercado, lo que es-
ta “obligando” a nuestras em-
presas a hacer un mayor es-
fuerzo si cabe, adaptando sus

elaboraciones al gusto de los
consumidores, apostando
por la comercializacion y por
la promocion de nuestros vi-
nos en todos los rincones del
mundo.

Asi, han desaparecido la
mayor parte de las herra-
mientas de regulacién e in-
tervenciéon de mercados,
“apareciendo” nuevas lineas
de promocién de los vinos en
paises de fuera de la Unidn
Europea y de inversiones pa-

ra las bodegas en los Estados
Miembros de la Unién Euro-
pea. La primera de ellas, ca-
mina ya por su tercer afio de
implantacién en Espafia y ha
supuesto un incremento es-
pectacular en Castilla-La
Mancha de los fondos que el
sector destina a la promo-
cién, llegando a todos los
mercados potenciales para
nuestros vinos. La segunda,
que se pondra en marcha en
los proximos meses, se orien-
tard, de acuerdo a los propios
intereses de las empresas de
Castilla-La Mancha, a inver-
siones vinculadas a la comer-
cializacién en paises de la
Unidn Europea, cubriendo un
hueco pendiente en la nor-
mativa vitivinicola.

Por otra parte, se introduce
el sistema de pago Unico, que
en Espafia se ha puesto en
marcha en funcién de los da-
tos histdricos de destilacidon
de alcohol de uso de bocay
elaboracién de mosto. En
Castilla-La Mancha supone
unos 100 millones de euros
anuales para unos 60.000 be-
neficiarios. Estos pagos co-
mienzan a situar al sector del
vino al mismo nivel que otros



sectores agricolas y ganade-
ros, contribuyendo a consoli-
dar las rentas de los viticulto-
res, independientemente de
los vaivenes del mercado.

Plan estratégico
del vino

Atravesamos momentos di-
ficiles. Los precios pagados
por la uva estan en el limite
de lo viable, las bodegas se
ven abocadas a ajustar mar-
genes para ganar mercados y
entrar en la gran distribucion,
y falta la necesaria liquidez
para acometer inversiones y
mejoras. Para afrontar estos
retos, desde la Administra-
ciéon regional hemos comen-
zado a elaborar, en colabora-
cion con el sector, el Plan Es-
tratégico del Vino. Desde és-
ta campania, por primera vez,
se ha puesto a disposicion del
sector informacion relativa a
costes de produccion de las
uvas en la region, asi como
datos sobre ventas y exporta-
ciones de vino, en el animo
de mejorar la transparencia y
la informacion en un sector
tradicionalmente opaco. En
la misma linea, para aumen-

jornadas

rentabilidad y futuro \/| ﬁedO

tar la transparencia, y tam-
bién para dotar de liquidez al
sector, se ha puesto a dispo-
sicion de las bodegas de la
region financiacidn a un tipo
de interés reducido, con la
Unica condicién de presentar
un contrato firmado de com-
pra venta de mosto, zumo de
uva o vino, en el que se inclu-
yan una serie de requisitos
basicos

Falta, no obstante, mucho
por hacer. La vendimia que
acaba de finalizar ha vuelto a
poner de manifiesto la nece-
sidad de que el sector co-
mience a tomar decisiones
en comun, aprovechando la
existencia de interprofesio-
nales en parte de los anti-
guos Consejos Reguladores
de las Denominaciones de
Origen, y de que comience a
hacerlo desde ya para plani-
ficar con tiempo la proxima
campana.

Rentabilidad hoy
y sostenibilidad
manana

Hoy exportamos una gran
cantidad de vino, unos 8 mi-
llones de hectolitros, la ci-

fra mas alta que han alcan-
zado las bodegas de Castilla
-La Mancha, creciendo un
30% en volumen desde
practicamente el inicio del
afio 2010 respecto a los
mismos meses del afio pa-
sado. El problema es el pre-
cio, muy bajo, que roza el li-
mite de la rentabilidad y po-
ne en riesgo la competitivi-
dad de nuestras bodegas y
la capacidad de nuestros vi-
ticultores para seguir pro-
duciendo.

Hay que hacer, pues, un es-
fuerzo para, al mismo tiem-
po que mantenemos nues-
tro espectacular crecimiento
en volumen, aumentemos
los precios de venta del vino,
para que la vitivinicultura
sea rentable hoy y sosteni-
ble de cara al futuro.

Ademas, en un horizonte
ya no tan lejano, se deja en-
trever ya la enésima reforma
de la PAC, que, sin duda,
acabara teniendo impacto
en el sector vitivinicola. Es el
momento de que el sector
fije una posicién comun que
garantice el futuro, y la de-

fienda ante todas las institu-
ciones comunitarias.

No se pueden poner en
cuestién los datos, las cifras
que reflejan la realidad del
sector vitivinicola. Pero hay
algo que hace de este cultivo
y este sector una realidad to-
davia mas especial. Es parte
de nuestra historia, de las rai-
ces de un vasto territorio en
el que la cultura y las tradicio-
nes estan ligadas desde siem-
pre, en el sentido mas estric-
to de la expresion, a la vifia y
a la elaboracién de vino.

Y asi debe seguir siendo. Pa-
ra ello es necesario que to-
dos los actores de esta parti-
cular pelicula, los agriculto-
res, las bodegas, las coopera-
tivas, las destilerias, las em-
presas elaboradoras y comer-
cializadoras de mosto, y la
Administracién, se pongan
de acuerdo sobre lo esencial
y empiecen a remar en la
misma direccion.

No perdamos un solo mi-
nuto. Tenemos una apasio-
nante tarea por delante. Del
esfuerzo de todos depende
nuestro futuro.
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