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1 INTRODUCCIÓN 

El informe muestra la comparativa gráfica de los resultados (indicadores técnico-
económicos) de las explotaciones y grupos varietales típicos de tomate fresco 
pertenecientes a REDES TECO (REDES Técnico-ECOnómicas), relativos a la 
campaña 2023/241. 
 
Una explotación típica representa el sistema de producción más común (en cuanto 
a superficie y producción) en una región, con unas características similares en 
términos de ingresos y costes. Se valida por los paneles regionales y nacionales 
(productores, técnicos, investigadores, industria, etc.) y tiene como punto de partida 
los registros contables de una explotación real de características similares cuyas 
particularidades son tipificadas. 

1.1 Descripción de la red 
En 2024, la red de tomate fresco estuvo formada por 9 explotaciones típicas 
localizadas en Andalucía (AND), Murcia (MUR) e Islas Canarias (ICA) (Figura 1). 
Estas explotaciones, a su vez, estuvieron constituidas por 18 grupos varietales2, 
definidos en función de una serie de factores y características que se pueden 
consultar en el Anejo 1. 
 
Figura 1. Localización geográfica de explotaciones típicas3, 2024. 
 

 

1 -AND

1-AND-p    
3-AND-ECO
4-AND
5-AND

2-MUR
7-MUR

37-ICA8-ICA  
 

 
1 Campaña 2023/24: la recolección del producto se realizó a partir de la segunda mitad de 2023 y primer semestre de 2024. La liquidación del 
mismo al productor, durante el período que abarcó meses de 2023 y de 2024. 
2 Los grupos varietales se han definido mediante una serie de factores, entre los cuales destacan su localización geográfica, variedad de tomate 
estudiada, sistema de riego, superficie y régimen de tenencia de la tierra/invernadero, tipo de invernadero o malla y el tipo de mano de obra 
empleada. Para todos los casos, se trata de información típica relativa a la campaña analizada. 
3 Código o denominación de la explotación: 
Por ejemplo 4-AND: 
4: número de hectáreas (ha) de la explotación (ha en arrendamiento + ha en propiedad). 
AND: abreviatura de la Comunidad Autónoma donde se ubica la explotación (AND: Andalucía, MUR: Murcia, ICA: Islas Canarias). 
ECO: Abreviatura de producción ecológica 
p: Tomate pera. 
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2 METODOLOGÍA 

REDES TECO, utiliza la metodología de la red internacional agri benchmark, que, 
mediante un modelo estandarizado de cálculo denominado TIPI-CAL (Technology 
Impact and Policy Impact CALculations), permite el seguimiento de actividades 
financieras básicas (rentabilidad, liquidez y capital). 
 
Los indicadores técnico-económicos resultantes de la aplicación del modelo TIPI-
CAL, se generan a partir de una cuenta de resultados que se divide en ingresos y 
costes, (Anejo 2): 
 

- Los ingresos están constituidos por ventas (productos y subproductos), 
ayudas y subvenciones (pagos directos de la PAC, ayudas regionales, etc.) y 
otros ingresos (indemnizaciones de seguros agrarios, etc.). 

 
- Los costes se dividen en costes directos (costes efectivos de plantones, 

fertilizantes, fungicidas, insecticidas, herbicidas, otros tratamientos foliares y 
otros costes como seguros de cultivos), costes efectivos energéticos (diésel 
principalmente), costes efectivos de reparaciones (maquinaria, instalaciones 
de regadío y edificaciones), costes totales de la mano de obra (coste de 
oportunidad de la mano de obra propia + coste efectivo de la mano de obra 
contratada ya sea fija o temporal), costes efectivos de trabajos contratados a 
empresas externas, costes totales de la tierra (coste de oportunidad de la 
tierra propia + coste efectivo de arrendamiento), costes generales o fijos, 
costes no efectivos de amortizaciones (maquinaria + instalaciones de regadío 
+ edificaciones), costes de riego (energía, agua y canon) y costes financieros 
entre otros, (Anejo 3). 

 
El cálculo de beneficios resulta de realizar, para un periodo determinado, un 
balance económico entre ingresos y costes. En función del nivel de costes 
considerado, se calculan tres tipos de beneficios: 
 

- Beneficio efectivo (rentabilidad a corto plazo) = ingresos totales – costes 
efectivos. 

- Beneficio según cuenta de explotación (beneficio SCE = rentabilidad a 
medio plazo) = ingresos totales – costes efectivos – amortizaciones (costes 
no efectivos). 

- Beneficio neto (rentabilidad a largo plazo) = ingresos totales – costes 
efectivos – amortizaciones (costes no efectivos) – costes de oportunidad 
(mano de obra propia, tierra propia y capital propio). 
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3 CONTEXTO DE CAMPAÑA DE 
TOMATE FRESCO 2023/24 

La campaña 2023/24 estuvo marcada por las precipitaciones y la consecuente 
disminución de la luminosidad. La menor intensidad lumínica provocó efectos 
negativos en el proceso de floración, específicamente en la ‘pérdida de cuajado de 
flores’, la cual repercutió de manera negativa en las producciones obtenidas. 
 
Relacionado con plagas y enfermedades, el virus del rugoso (ToBRFV) fue la 
enfermedad que afectó en mayor medida a las explotaciones de diferentes regiones 
del país. Como medida para disminuir los efectos del virus, los productores 
adelantaron la época de siembra (trasplantes), con el objetivo de ‘encontrar’ al virus 
más debilitado. La práctica de adelantar la época de trasplante benefició a los 
productores en materia de mercado, ya que en la mayoría de los tipos de tomate 
(liso, racimo y cereza) al inicio de la campaña 2023/24, se obtuvieron precios 
superiores que los obtenidos durante el mismo período de campañas anteriores. 
 
La cosecha de tomate fresco en la campaña 2023/24, con 1,189 millones de 
toneladas, se sitúo finalmente en una producción inferior a la campaña anterior en 
un 3,8%. Con respecto a la media de los últimos 5 años (2018/19 a 2022/23), la 
producción también disminuyó un 3,8% (Figura 2). 
 
Figura 2: Producción de tomate fresco por época de recolección (t). Campaña 
2023/24. 

2023/24 vs 
2022/23 (%)

2023/24 vs 
Media 5 (%)

2023/24 vs 
2022/23 (t)

2023/24 vs 
Media 5 (t)

1-X a 31-XII 424.804       401.372       399.554       32,3% 33,8% -5,5% 0,5% -23.432 1.818
1-I a 31-V 811.452       787.777       836.134       67,7% 66,2% -2,9% -5,8% -23.675 -48.357 
Total 1.236.256  1.189.149  1.235.687  100,0% 100,0% -3,8% -3,8% -47.107 -46.538 

Época de 
recolección 2022/23 2023/24 Media 5 Representatividad 

Media 5 (%)
Representatividad 

Campaña (%)

Variaciones

 
Fuente: elaboración SGFHV a partir de Anuario Estadística. Datos 2023 y 2024 "Superficies y Producciones anuales de 
cultivos". MAPA 

Territorialmente, el aumento en la producción de tomate fresco para la campaña 
2023/24 con respecto a la campaña anterior, se observó en las Comunidades 
Autónomas (CC.AA.) de Canarias, Baleares y Cataluña, mientras que las mayores 
disminuciones se registraron en la Comunidad Valenciana, Región de Murcia y 
Andalucía, respectivamente, dentro de las seis CC.AA. con mayor producción 
(Figura 3).  
 
Respecto a la media de los últimos cinco años (Media 5), fue en Cataluña donde se 
produjo un mayor descenso con un 45,9%. También la producción disminuyó de 
manera significativa en las CC.AA. de la Comunidad Valenciana con una 
disminución del 29,7%, y la Región de Murcia con una pérdida del 11,8% (Figura 3). 
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Figura 3: Producción de tomate fresco por Comunidades Autónomas (t). Campaña 
2023/24. 

2023/24 vs 
2022/23 (%)

2023/24 vs 
Media 5 (%)

2023/24 vs 
2022/23 (t)

2023/24 vs 
Media 5 (t)

Andalucía 957.597       921.724       934.597       75,6% 77,5% -3,7% -1,4% -35.873 -12.873 
R. de Murcia 192.385       176.841       200.425       16,2% 14,9% -8,1% -11,8% -15.544 -23.584 
C. Valenciana 35.439         28.178         40.085         3,2% 2,4% -20,5% -29,7% -7.261 -11.907 
Canarias 30.450         38.885         34.571         2,8% 3,3% 27,7% 12,5% 8.435 4.314
Cataluña 3.300            3.455            6.392            0,5% 0,3% 4,7% -45,9% 155 -2.937 
Baleares 4.066            4.379            3.720            0,3% 0,4% 7,7% 17,7% 313 659
Resto de España 13.019         15.687         15.898         1,3% 1,3% 20,5% -1,3% 2.668 -211 
Total 1.236.256  1.189.149  1.235.687  100,0% 100,0% -3,8% -3,8% -47.107 -46.538 

2022/23CCAA
Variaciones

Representatividad 
Campaña (%)

Representatividad 
Media 5 (%)Media 52023/24

 
Fuente: elaboración SGFHV a partir de Anuario Estadística. Datos 2023 y 2024 "Superficies y Producciones anuales de 
cultivos". MAPA 

El rendimiento a nivel nacional de tomate fresco para la campaña 2023/24 se 
estableció en 84,8 t/ha, donde el periodo de recolección del 1 de octubre al 31 de 
diciembre presentó el menor rendimiento (82,9 t/ha). Si se compara el mismo 
período de cosecha con el de la campaña anterior, se observa que el de la campaña 
2022/23 fue superior en 4,8 t/ha. 
 
Con respecto a la época de recolección comprendida entre el 1 de enero y el 31 de 
mayo de la campaña 2023/24, se obtuvo un rendimiento de 85,9 t/ha. Al compararlo 
con el mismo período de recolección de la campaña anterior, se muestra un 
incremento de 3,3 t/ha (Figura 4). 
 
Es importante señalar, que los periodos de recolección del 1 de enero al 31 de mayo 
presentaron un menor rendimiento mensual, si lo comparamos con el periodo 
comprendido entre el 1 de octubre al 31 de diciembre, ya que el primer periodo 
comprende cinco meses, mientras que el último sólo tres. 
 
Figura 4. Rendimientos por épocas de recolección de tomate fresco. Campañas 
2021/22, 2022/23 y 2023/24. 
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Fuente: elaboración SGFHV a partir de Anuario Estadística. MAPA. 
 
 
En relación con los precios registrados en la campaña 2023/24, a continuación, se 
muestra la evolución del Precio Medio Nacional (PMN) en origen de las tipologías de 
tomate redondo liso, racimo y cereza (cherry). 
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Tomate redondo liso 
 
La campaña 2023/24 se inició con precios superiores a los 90 €/100kg en las dos 
primeras semanas de campaña, seguidas por un retroceso en las dos semanas 
posteriores. A continuación, se registró una tendencia creciente del precio que llegó 
hasta la semana 53 y, durante todo este tiempo, se presentaron precios muy 
superiores a los obtenidos en la campaña 2022/23 y a los valores medios de los 
últimos cinco años (Media 5). Es importante recalcar que fue en la semana 50 
cuando se obtuvo el precio más alto de toda la campaña, el cual fue de 131,5 
€/100kg (Figura 5). 
 
A partir de la segunda semana de 2025 y hasta el final de la campaña en la semana 
22, se registró una caída de precio, el cual se mantuvo entre los 27,5 €/100kg y los 
74,6 €/100kg. Este rango de precios fue menor tanto a los conseguidos durante la 
campaña 2022/23 como a los obtenidos en los últimos cinco años (Media 5) (Figura 
5). 
 
Figura 5. Precios medios nacionales (PMN) en origen semanales de tomate 
'redondo liso'. Campañas '2022/23', '2023/24' y 'Media 5'. 
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Fuente: elaboración SGFHV a partir de los Informes Semanales de Coyuntura. MAPA. 
 
El PMN en origen del tomate redondo liso durante la campaña 2023/24 registró un 
valor medio de 66,0 €/100kg, un 24,7% inferior a la campaña anterior y un 5% menor 
a la media de las últimas cinco campañas (2018/19 a 2022/23) (Figura 6). 
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Figura 6. Precios medios nacionales en origen de tomate 'redondo liso'. Campañas 
'2022/23', '2023/24' y 'Media 5'. 
 

 
Fuente: elaboración SGFHV a partir de los Informes Semanales de Coyuntura. MAPA. 

 
Tomate racimo 
 
Durante la primera época de recolección comprendida entre octubre y diciembre, el 
tomate racimo presentó precios superiores a los conseguidos durante el mismo 
periodo de la campaña 2022/23. Es en la semana 45 en la que se registró el mayor 
precio de la campaña, el cual fue de 153,6 €/100kg (Figura 7). 
 
Figura 7. Precios medios nacionales en origen semanales de tomate 'racimo'. 
Campañas '2022/23' y '2023/24'. 
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Fuente: elaboración SGFHV a partir de los Informes Semanales de Coyuntura. MAPA. 
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A partir de la segunda semana de 2025 y hasta el final de la campaña en la semana 
22, se registró una disminución de precios, los cuáles se mantuvieron entre los 17,4 
€/100kg obtenidos en la semana 20 (siendo el menor precio obtenido en la 
campaña), y los 99,1 €/100kg alcanzados en la semana 11 (Figura 7). 
 
El PMN en origen del tomate racimo durante la campaña 2023/24 presentó un valor 
medio de 80,3 €/100 kg, un 14,9% inferior al obtenido en la campaña 2022/23, el 
cual fue de 94,4 €/100 kg (Figura 8). 
 
Figura 8. Precios medios nacionales en origen de tomate 'racimo'. Campañas 
2022/23 y 2023/24. 

 
Fuente: elaboración SGFHV a partir de los Informes Semanales de Coyuntura. MAPA. 
 
Tomate cereza  
 
La campaña 2023/24 de tomate cereza presentó durante la época de recolección de 
octubre a diciembre y la primera semana de enero, precios que fueron superiores a 
los registrados durante el mismo periodo de la campaña 2022/23. El rango de 
precios obtenidos en este periodo de tiempo osciló entre los 133,9 €/100kg y los 317 
€/100kg, siendo este último el mayor precio obtenido de la campaña que fue 
conseguido en la semana 41 (Figura 9). 
 
A partir de la segunda semana de 2025 y hasta el final de la campaña en la semana 
22, los precios registrados fueron inferiores a los que se presentaron durante el 
mismo periodo de la campaña anterior. Además, el rango de precios que se obtuvo 
en este periodo de tiempo se encontró entre los 74,8 €/100kg y los 121,6 €/100kg. 
Es importante recalcar que el precio de 74,8 €/100kg, conseguido en la semana 18, 
fue el menor registrado durante toda la campaña 2023/24 (Figura 9). 
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Figura 9. Precios medios nacionales en origen semanales de tomate 'cereza'. 
Campañas '2022/23' y '2023/24'. 
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Fuente: elaboración SGFHV a partir de los Informes Semanales de Coyuntura. MAPA. 
 
El PMN en origen del tomate cereza durante la campaña 2023/24 registró un valor 
medio de 140,5 €/100 kg, un 15% inferior al de la campaña 2022/23, el cual fue de 
165,3 €/100 kg (Figura 10). 
 
Figura 10. Precios medios nacionales en origen de tomate 'cereza'. Campañas 
'2022/23' y '2023/24'. 

 
Fuente: elaboración SGFHV a partir de los Informes Semanales de Coyuntura. MAPA. 
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4 ANÁLISIS COMPARATIVO 
NACIONAL 

Con el objetivo de realizar una comparación estandarizada, según la metodología 
agri benchmark, para cada sistema productivo se realiza un análisis comparando 
las campañas de tomate de cada grupo varietal típico entre sí, (en unidades 
relativas de euros por hectárea, €/ha), (epígrafe 4.1). 
 
Adicionalmente, se realiza otro análisis comparativo a nivel de la explotación 
completa (epígrafe 4.2), donde se tienen en cuenta todos los grupos varietales 
(asurcado, cherry, pera, etc) y/o sistemas productivos que la componen. En este 
análisis, también se consideran, en caso de que sean típicas, otras actividades 
agrarias diferentes a la actividad principal (Anejo 1). 
 
Como complementos a estos análisis, se pueden consultar los Anejos 4, 5 y 6, 
donde se muestran: 
 

- La comparativa gráfica de los resultados (indicadores técnico-económicos de 
la campaña 2023/24), por grupos varietales en euros por tonelada de tomate 
fresco. (Anejo 4).  

 
- La comparativa gráfica de los resultados (indicadores de costes de la 

campaña 2023/24), a nivel de explotación en euros por hectárea. (Anejo 5). 
 

- La evolución de la comparativa gráfica de los resultados (indicadores técnico-
económicos de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23, 2023/24), de una 
selección de grupos varietales en euros por hectárea. (Anejo 6).  
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4.1 Resultados de los grupos varietales típicos de 
tomate fresco. Campaña 2023/24 

 
Producciones/rendimientos, (Figura 11) 
 
Las producciones de tomate fresco oscilaron entre las 40 y las 270 t/ha en 2024. 
 
Las producciones más bajas en toneladas por hectárea (t/ha) se presentaron en los 
grupos varietales de tomate asurcado rojo ambrosía malla (Asurc M), tomate 
asurcado rojo ambrosía en invernadero (Asurc), y el tomate pera en invernadero, los 
tres producidos en la explotación 5-AND. La baja producción que presentó el grupo 
varietal Asurc M, se debió a una reducción del ciclo de cultivo por elevada incidencia 
de nematodos en la zona, que obligó al arranque del cultivo, incluyendo brócoli como 
segundo cultivo, que, tras la recolección, se picó y enterró aprovechando sus 
propiedades nematicidas naturales. 
 
El grupo varietal que presentó la mayor producción fue el tomate cherry rojo redondo 
(Cher), producido en la explotación 7–MUR, dado que se trata de una explotación 
con invernadero de última generación y alta tecnología (sistema multitúnel, con 
atmósfera controlada y en hidroponía), que mantuvo un ciclo productivo de 12 
meses, que le permitió obtener producciones más elevadas al resto de grupos 
varietales, en la campaña analizada. 
 
Figura 11. Producción/rendimiento (t/ha). Grupos varietales típicos4 de tomate 
fresco. Campaña 2023/24. 
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4 Asurc: Asurcado. B: Barbastro. Cher: Cherry. Esp. U: Especialidad de untar. M: Malla. R: Rojo. Red: Redondo. 
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Ingresos por ventas, (Figura 12) 
 
La mayoría de los grupos varietales de la red de tomate fresco comercializaron sus 
productos a través de cooperativas, con excepción de las explotaciones 5–AND que 
realiza su venta de manera independiente. La 37–ICA lo hace a través de una 
sociedad agraria de transformación (SAT) y la explotación 7–MUR lo realiza como 
sociedad limitada (S.L.). 
 
Los Ingresos por venta de producto (€/t) oscilaron entre los 480 €/t a los 1.630 €/t 
aproximadamente, donde el menor ingreso por venta de producto se presentó en el 
tomate redondo (Red) de la explotación 4–AND. El grupo varietal de tomate que 
alcanzó el mayor ingreso por venta de producto fue el tomate cherry rojo rama (Cher 
R) de la explotación típica 1–AND. 
 
El resto de grupos varietales presentaron ingresos por venta de producto entre 580 
€/t (tomate asurcado de la 2-MUR), y los aproximadamente 1.540 €/t (tomate Pera 
de la explotación típica 5–AND). 
 
Figura 12. Ingresos por venta de producto (€/t). Grupos varietales típicos de tomate 
fresco. Campaña 2023/24. 
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Costes de insumos, (Figura 13) 
 
Los costes totales de insumos de los grupos varietales (a excepción del grupo 
varietal de la explotación 7–MUR), variaron entre 13.300 €/ha y los casi 30.300 €/ha 
aproximadamente.  
 
El grupo varietal de la explotación 7–MUR registró un coste total de insumos 
superior a 65.000 €/ha, debido a su manejo productivo típico (mayor densidad de 
plantación y ciclos productivos más largos). 
 
En la campaña 2023/24, la partida de plantas fue el insumo de mayor peso en el 
coste total en la mayoría de los grupos varietales. El menor coste se registró en el 
tomate Asurcado malla (Asurc M) de la explotación típica 5–AND (3.300 €/ha). En el 
extremo opuesto, el grupo varietal de la explotación típica 7–MUR presentó un coste 
de plantas de casi 20.000 €/ha, debido a una densidad de plantación superior a la 
del resto de grupos monitorizados. 
 
Tras el coste de plantas, en la mayoría de las variedades el coste de los fertilizantes 
fue el segundo insumo de mayor peso. El menor coste se registró en ambos grupos 
varietales de tomate de la explotación típica 1–AND, con 1.900 €/ha 
aproximadamente; y el mayor, en el tomate cherry rojo redondo (Cher) de la 7–MUR, 
alcanzando casi los 13.000 €/ha. 
 
Figura 13. Costes de insumos (€/ha). Grupos varietales típicos de tomate fresco. 
Campaña 2023/24. 
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Costes de operaciones, (Figura 14) 
 
Los costes de operaciones totales oscilaron en un rango muy amplio entre los 
aproximadamente 29.700 €/ha obtenidos en el grupo varietal de tomate redondo 
(Red) de la explotación 4–AND, y los casi 197.300 €/ha alcanzados por el grupo 
varietal de tomate cherry rojo redondo (Cher) de la explotación típica 7–MUR, en la 
campaña 2023/24. 
 
En la mayoría de los grupos varietales, el coste de mano de obra contratada 
representó el mayor peso porcentual dentro del coste total de operaciones. En el 
caso del grupo de la explotación 7–MUR, el coste de mano de obra contratada fue el 
mayor de la comparativa (superior a 184.100 €/ha), valor que equivalió al 93% del 
coste total de operaciones, debido fundamentalmente a las necesidades del cultivo y 
de sus instalaciones. También, destacó el coste de mano de obra contratada del 
grupo varietal de tomate cherry rojo rama (Cher R) de la explotación típica 1–AND 
(superior a 115.300 €/ha), mayor al obtenido en el tomate asurcado Adora producido 
en la misma explotación, debido a que el manejo del tomate cherry rama requiere 
más horas de mano de obra en comparación con el de tomate asurcado Adora. 
 
Las producciones de tomate de la explotación típica 2–MUR presentaron el menor 
coste de mano de obra contratada de la comparativa, con un valor aproximado a 
10.100 €/ha para cada grupo. Esto se debió a que la mayoría de las operaciones 
fueron realizadas por mano de obra propia, siendo estos grupos varietales los que 
presentaron un mayor coste en este concepto (en torno a 25.800 €/ha). 
 
Figura 14. Costes de operaciones (€/ha). Grupos varietales típicos de tomate fresco. 
Campaña 2023/24. 
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Costes de producción, (Figura 15) 
 
Los grupos varietales que presentaron los mayores costes de producción fueron el 
tomate cherry redondo (Cher) de la explotación típica 7–MUR superando los 274.000 
€/ha, y el tomate cherry rojo rama (Cher R) de la explotación típica 1–AND con 
aproximadamente 188.000 €/ha. El resto de grupos varietales de las explotaciones 
típicas analizadas presentaron costes de producción entre los 66.000 €/ha y los 
146.000 €/ha aproximadamente, siendo la producción de tomate redondo (Red) de la 
4–AND la que presentó el menor coste de producción en la campaña 2023/24. 
 
Los costes de operaciones de los grupos varietales de tomate cherry rojo rama 
(Cher R) de la explotación típica 1–AND y de tomate cherry redondo (Cher) de la 
explotación típica 7–MUR representaron el 77% y 72% del coste total de producción. 
 
El coste de oportunidad de la tierra propia del tomate rama de la explotación 3–
AND–ECO fue el mayor de todos los grupos varietales con un coste aproximado de 
25.000 €/ha. Los demás grupos varietales presentaron costes entre los 4.800 €/ha y 
21.000 €/ha para la campaña 2023/24. 
 
Figura 15. Costes de producción (€/ha). Grupos varietales típicos de tomate fresco. 
Campaña 2023/24. 
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Rentabilidad, (Figura 16) 
 
En la campaña 2023/24, 10 de los 18 grupos varietales analizados de tomate fresco 
lograron superar los costes totales (costes efectivos + no efectivos + oportunidad) 
con el primer nivel de ingresos (ingresos por venta de producto Nivel 1) (Anejo 2).  
 
En relación con el resto de grupos varietales analizados, el tomate Adora de la 
explotación típica 1–AND y los grupos varietales de tomate asurcado (Asurc) y 
tomate pera de la 5–AND, superaron con sus ingresos totales (excluyendo pagos 
desacoplados) la estructura de costes efectivos y no efectivos, mientras que el grupo 
varietal de tomate asurcado malla (Asurc M) de la 5-AND solamente consiguió 
superar los costes efectivos. 
 
Por último, los grupos varietales de tomate cherry rojo rama (Cher R) de la 1-AND, el 
grupo varietal de tomate pera de la explotación típica 1-ANDp, y el grupo varietal de 
tomate redondo liso (Red) de la 4-AND, no superaron los costes efectivos con sus 
ingresos totales (excluyendo pagos desacoplados). 
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Figura 16. Rentabilidad: ingresos vs. costes (€/ha). Grupos varietales típicos de tomate fresco. Campaña 2023/24. 
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Beneficios, (Figura 17) 
 
En la campaña 2023/24, la mayoría de los grupos varietales típicos analizados 
presentaron beneficio según cuenta de explotación (beneficio SCE) excluyendo 
pagos desacoplados, es decir, fueron rentables a medio plazo. Estos beneficios 
oscilaron entre los 3.400 €/ha en el grupo varietal asurcado Ambrosía (Asurc) de la 
explotación típica 5–AND, y los más de 87.000 €/ha del grupo varietal de tomate 
rama Ateneo (Rama) de la explotación típica 3–AND-ECO. 
 
Sin embargo, entre los grupos varietales que no registraron beneficio SCE 
excluyendo pagos desacoplados, debido principalmente a una alta incidencia de 
nematodos, se encontraron el tomate cherry rojo rama (Cher R) de la explotación 
típica 1–AND, el tomate pera Caniles de la explotación típica 1–ANDp, el tomate 
redondo (Red) de la 4–AND y el tomate Ambrosía asurcado en malla (Asurc M) de la 
explotación típica 5–AND. 
 
Más de la mitad de los grupos varietales monitorizados presentaron beneficio neto o 
rentabilidad a largo plazo excluyendo pagos desacoplados. El grupo que presentó el 
mayor beneficio neto fue el de tomate rosa de la explotación típica 4–AND con 
aproximadamente 52.800 €/ha.  
 
El tomate cherry rojo de la explotación típica 1–AND fue el grupo varietal que 
registró la menor rentabilidad a largo plazo excluyendo pagos desacoplados, 
seguido por la producción de tomate pera de la explotación 1-ANDp. 
 
Figura 17. Beneficios excluyendo pagos desacoplados (€/ha). Grupos varietales 
típicos de tomate fresco. Campaña 2023/24. 
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4.2 Resultados a nivel de explotación típica de 
tomate fresco. Campaña 2023/24 

Adicionalmente, se realiza otro análisis comparativo a nivel de la explotación 
completa, donde se tienen en cuenta todos los grupos varietales y/o sistemas 
productivos que la componen. En este análisis, también se consideran, en caso de 
que sean típicas, otras actividades agrarias diferentes a la actividad principal. 
 
Rentabilidad, (Figura 18) 
 
Las explotaciones cuyos ingresos totales (incluyendo pagos desacoplados) 
cubrieron sus costes totales fueron la 7–MUR, 4–AND, 3–AND–ECO, 2–MUR, 8–
ICA y la 37–ICA. 
 
Los ingresos totales (incluyendo pagos desacoplados) de la mayoría de las 
explotaciones cubrieron sus costes efectivos y no efectivos. Las explotaciones 1-
AND y la 1–ANDp fueron las únicas que presentaron costes según cuenta de 
explotación (efectivos + no efectivos) por encima de sus ingresos totales. Estos 
costes (efectivos + no efectivos) para ambas explotaciones representaron más del 
80% de sus costes totales. Además, la explotación 1-ANDp presentó costes 
efectivos superiores a sus ingresos totales (incluyendo pagos desacoplados). 
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Figura 18. Costes e ingresos totales de las explotaciones típicas de tomate fresco (€/ha). Campaña 2023/24. 
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Beneficios, (Figura 19) 
 
En la campaña 2023/24, la mayoría de las explotaciones típicas obtuvieron 
beneficios a medio plazo (beneficio SCE) incluyendo pagos desacoplados, lo que 
significa que fueron rentables a medio plazo. 
 
Las explotaciones 2–MUR y 3-AND-ECO registraron los mayores beneficios SCE 
incluyendo pagos desacoplados de la comparativa, por encima de los 52.200 €/ha. 
Sin embargo, las explotaciones típicas con menores rentabilidades a medio plazo 
fueron las andaluzas 1-ANDp y la 1-AND. 
 
Las explotaciones típicas que presentaron beneficio neto incluyendo pagos 
desacoplados para la campaña analizada, fueron la 37-ICA, 2-MUR, 8–ICA, 3-AND-
ECO, 4-AND y 7-MUR con beneficios desde 45.000 €/ha hasta 4.400 €/ha 
respectivamente. De acuerdo con la metodología de agri benchmark estas 
explotaciones fueron rentables a largo plazo. 
 
Figura 19. Beneficios incluyendo pagos desacoplados de las explotaciones típicas 
de tomate fresco (€/ha). Campaña 2023/24. 
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1.1. Tabla de descripción de grupos varietales y explotaciones típicas. 
 

- 1-ANDp 3-AND-ECO

Almería Almería

-
1,3 ha de tomate 
pera Caniles en 

invernadero 

2,79 ha de tomate 
rama Ateneo en 

invernadero

Asurcado 
Adora

Cherry 
rojo rama Pera Caniles Ateneo rama

Rojo 
redondo suelto 

(2,5 ha)

Rosa 
exportación 

(1,9 ha)

Asurcado 
Ambrosía 

(Invernadero 
0,6 ha)

Asurcado 
Ambrosía 

(Malla 1 ha)

Rosa Barbastro 
(Invernadero 

2 ha)

Pera 
(Invernadero 

0,6 ha)

-

Invernadero tipo parral 
plano (3-3,5 m de 

altura) y sistema de 
producción tradicional 
con perchas bajas de 

descuelgue

Invernadero en raspa y 
amagado con sistema 

de producción en altura 
(5 m) y perchas de 

descuelgue 

Invernadero en 
raspa y 

amagado con 
sistema de 

producción en 
altura (3,25 m) y 

perchas de 
descuelgue

Malla tipo parral 
plano (3,5-4 m 

de altura) y 
sistema de 
producción 

tradicional con 
entutorado en 

altura

Invernadero en 
raspa y 

amagado con 
sistema de 

producción en 
altura (3,25 m) y 

perchas de 
descuelgue

Invernadero en 
raspa y 

amagado con 
sistema de 

producción en 
altura (3,25 m) y 

perchas de 
descuelgue

t/ha 120,00 92,28 91,00 160,00 87,49 199,30 60,00 40,00 85,00 65,00

- Cooperativa Cooperativa Cooperativa

% 100% 100%

€/ha 15.000 25.000

- Cultivo anual Cultivo anual

- MOP+MOCT MOP+MOCT

h/año 3.296 5.658 4.280 12.250 7.071 5.585 1.575 1.750 4.550 1.680

% 20,6% 14,3%

- - - - - - -

- Fertilizantes orgánicos 
e inorgánicos (NPK)

Fertilizantes orgánicos 
e inorgánicos 

(micronutrientes y 
microelementos)

-
Feromonas, trampas y 

enemigos naturales

Bioestimulantes, 
trampas, confusores 

y polífagos

-
Goteo por comunidad 
de regantes (pozos y 
plantas desaladoras)

Goteo por comunidad 
de regantes

m³/ha y 
año

6.000 7.000 3.556 4.000 5.250 3.750 4.550 5.600

(1) Ejemplo del código de explotación:
4-AND: 4: hectáreas totales de la explotación (arrendadas + propias). Se incluyen las hectáreas de otros cultivos asociados al tomate. 

AND: abreviatura de la Comunidad Autónoma donde se ubica la explotación (AND: Andalucía, MUR: Murcia, ICA: Islas Canarias).
(2) Régimen de tenencia y precios de la tierra para la producción de tomate.
(3) Precio de la tierra incluyendo la plantación del tomate.
(4) El tipo de recolección en todos los sistemas se realiza manualmente.
(5) Mano de obra propia (MOP): no incluyen los pagos a la Seguridad Social. Mano de obra contratada fija (MOCF) y temporal (MOCT): incluyen los pagos a la Seguridad Social. Subcontratada: operaciones subcontratada a empresas de servicios. 
Fuente: REDES TECO, MAPA, 2024.

4-AND

Almería

1,9 ha de tomate rosa para 
exportación y 2,5 ha de 
tomate redondo suelto. 
Ambos en invernadero

Invernadero en raspa y amagado 
con sistema de producción en 

altura (3 m) y perchas de 
descuelgue

100%100%

17.500

Cultivo anual

MOP+MOCT MOP+MOCT

20.000

Cultivo anual

MOP+MOCT

3,2 ha de tomate en invernadero (0,6 ha de Ambrosía, 
2 ha de rosa Barbastro y 0,6 ha de pera). 

1 ha de tomate en malla (Ambrosía)

5-AND

Almería

Cultivo anual

21,0%

-

Fertilizantes orgánicos e 
inorgánicos (NPK)

Bioestimulantes, trampas 
cromáticas y abonos foliares

5,2% 30,5%

-TRABAJOS CONTRATADOS

FERTILIZANTES
(Todos por fertirrigación)

OTROS TRATAMIENTOS

SISTEMA DE RIEGO Goteo por comunidad de regantes

DOTACIÓN

Fertilizantes orgánicos e inorgánicos (NPK)

Goteo por comunidad de regantes 
(pozos y plantas desaladoras)

Fertilizantes orgánicos e 
inorgánicos (NPK)

Goteo por comunidad de regantes (pozos y plantas desaladoras)

4.300

Micronutrientes, quelatos, 
aminoácidos, feromonas y 

polífagos
Micronutrientes y aminoácidos

COMERCIALIZACIÓN 

18.000

ESTRUCTURA DE 
LA MANO DE 

OBRA 

TIERRA (2)

RECOLECCIÓN (4)
PERIODO

MANO DE OBRA 
EMPLEADA (5)

HORAS TOTALES MANO 
DE OBRA

% MANO DE OBRA PROPIA

Independiente

100%PORCENTAJE TIERRA 
PROPIA

PRECIO ARRENDAMIENTO 
(3)

Cooperativa

PRODUCCIONES 

TIPO TOMATE

DENOMINACIÓN EXPLOTACIÓN TÍPICA (1)

DISTRIBUCIÓN DE LA SUPERFICIE POR 
CULTIVOS

SISTEMAS PRODUCTIVOS TÍPICOS DE 
TOMATE FRESCO

0,5 ha de tomate asurcado Adora 
en invernadero y 0,5 ha de tomate 

cherry rojo rama en invernadero

1-AND

Invernadero en raspa y amagado 
con sistema de producción en 

altura (3,6 m) y perchas de 
descuelgue. Cultivo hidropónico

LOCALIZACIÓN EXPLOTACIÓN TÍPICA Granada
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1.2. Tabla de descripción de grupos varietales y explotaciones típicas (continuación). 
 

- 8-ICA 37-ICA 7-MUR

Gran Canaria Gran Canaria Murcia

-
7,6 ha de tomate 

redondo liso en malla

37 ha de tomate rojo 
liso Dorothy 

en malla

7,3 ha de tomate 
cherry redondo rojo 

en invernadero

Tomate redondo liso 
Canario 

Tomate rojo  
liso Dorothy

Asurcado 
(Invernadero)

Asurcado 
(Malla)

Canario 
(Invernadero)

Canario 
(Malla)

Especialidad 
de untar 

(invernadero)

Cherry redondo 
rojo

-

Malla en raspa y 
amagado, multitúnel y 
parral plano. Sistema 

de producción 
tradicional en altura 

con perchas a 3,5 m. 
de altura. 

Cultivo hidropónico

Malla tipo parral plano 
(3,5-4 m de altura) y 

sistema de producción 
tradicional con 

entutorado en altura

Invernadero en 
raspa y 

amagado con 
sistema de 
producción 

tradicional en 
altura 

a 2,20-2,40 m 

Malla tipo parral 
plano (3,5-4 m 

de altura) y 
sistema de 
producción 

tradicional con 
entutorado en 

altura

Invernadero en 
raspa y 

amagado con 
sistema de 
producción 

tradicional en 
altura 

a 2,20-2,40 m 

Malla tipo parral 
plano (3,5-4 m 

de altura) y 
sistema de 
producción 

tradicional con 
entutorado en 

altura

Invernadero en 
raspa y 

amagado con 
sistema de 
producción 

tradicional en 
altura 

a 2,20-2,40 m 

Invernadero multitúnel, 
climatizado, con 

atmósfera controlada y 
con cultivo hidropónico

t/ha 200,00 123,60 165,00 165,00 180,00 160,00 131,50 270,00

- Cooperativa SAT S.L.

% 100% 0% 100%

€/ha 120.000 2.900 9.000

- Cultivo anual Cultivo anual Cultivo anual

- MOP+MOCT+MOCF MOP+MOCT+MOCF MOP+MOCT+MOCF

h/año 54.834 153.350 1.189 1.147 1.238 2.389 600 116.274

% 1,1% 1,4% 0,7%

- - - -

-

Fertilizantes 
inorgánicos (NPK, 

quelatos y 
microelementos)

Fertilizantes 
inorgánicos (NPK, 

quelatos y 
miconutrientes)

Fertilizantes 
inorgánicos (NPK, 

quelatos y 
microelementos)

-
Trampas cromáticas y 

bioestimulantes Bioestimulantes
Trampas cromáticas, 

feromonas, correctores 
y suelta de polífagos

-
Goteo por comunidad 
de regantes (pozos y 
plantas desaladoras)

Goteo por pozos 
propios

Goteo por comunidad 
de regantes (pozos y 
plantas desaladoras)

m³/ha 
y año

9.000 3.644 5.800 6.500 5.800 6.500 5.800 10.235

(1) Ejemplo del código de explotación:
4-AND: 4: hectáreas totales de la explotación (arrendadas + propias). Se incluyen las hectáreas de otros cultivos asociados al tomate. 

AND: abreviatura de la Comunidad Autónoma donde se ubica la explotación (AND: Andalucía, MUR: Murcia, ICA: Islas Canarias).
(2) Régimen de tenencia y precios de la tierra para la producción de tomate.
(3) Precio de la tierra incluyendo la plantación del tomate.
(4) El tipo de recolección en todos los sistemas se realiza manualmente.
(5) Mano de obra propia (MOP): no incluyen los pagos a la Seguridad Social. Mano de obra contratada fija (MOCF) y temporal (MOCT): incluyen los pagos a la Seguridad Social. Subcontratada: operaciones subcontratada a empresas de servicios. 
Fuente: REDES TECO, MAPA, 2024.

RECOLECCIÓN (4)
PERIODO

MANO DE OBRA 
EMPLEADA (5)

PRODUCCIONES 

COMERCIALIZACIÓN 

TIERRA (2)

PORCENTAJE TIERRA 
PROPIA

PRECIO ARRENDAMIENTO 
(3)

Goteo por comunidad de regantes

Aplicación de estiércol

Fertilizantes orgánicos e inorgánicos (NPK, bioestimulantes, quelatos y micronutrientes)

Trampas cromáticas, feromonas y suelta de polífagos

7.500

Cultivo anual

MOP+MOCT

2-MUR

0,79 ha de invernadero (0,26 ha de Asurcado, 0,27 ha de Canario 
y 0,26 ha de Especialidad de untar) y 

0,77 ha de malla (0,25 ha de Asurcado y 0,52 ha de Canario)

Cooperativa

64,1%

Murcia

SISTEMA DE RIEGO

DOTACIÓN

FERTILIZANTES
(Todos por fertirrigación)

OTROS TRATAMIENTOS

DENOMINACIÓN EXPLOTACIÓN TÍPICA (1)

LOCALIZACIÓN EXPLOTACIÓN TÍPICA

DISTRIBUCIÓN DE LA SUPERFICIE POR 
CULTIVOS

TIPO TOMATE

SISTEMAS PRODUCTIVOS TÍPICOS DE 
TOMATE FRESCO

73,3%

ESTRUCTURA DE 
LA MANO DE 

OBRA 

HORAS TOTALES MANO 
DE OBRA

% MANO DE OBRA PROPIA

TRABAJOS CONTRATADOS



 

 

ANEJO 2. 
Esquema metodológico de cálculo de 
beneficios. Metodología agri benchmark. 
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Esquema de cálculo de beneficios. Modelo agri benchmark.
+ Ingresos totales

+ Ventas productos
+ Otros ingresos (por ejemplo, indemnizaciones por seguro del cultivo)
+ Pagos asociados a la producción + otros pagos
+ Pagos desacoplados

- Costes efectivos
+ Insumos (plantones, fertilizantes, fitosanitarios)
+ Contratación de servicios
+ Contratación del seguro
+ Riego (agua, energía y canon de riego)
+ Combustibles y suministros
+ Mantenimiento y reparaciones (maquinaria, instalación de riego, edificaciones)
+ Fijos y generales
+ Mano de obra contratada
+ Arrendamientos de tierras
+ Intereses financieros

=

- Costes no efectivos
-    Amortizaciones de maquinaria (incluida la instalación de riego)
-    Amortizaciones de edificios

=

- Costes de oportunidad
+ Tierra propia
+ Mano de obra propia
+ Capital propio

=

http://www.agribenchmark.org/horticulture.html
Fuente: Horticulture Network, agri benchmark.

Beneficio efectivo
(rentabilidad a corto plazo)

Beneficio según cuenta de explotación
(rentabilidad a medio plazo)

Beneficio neto
(rentabilidad a largo plazo)
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150-GAL - Costes

COSTES 
EFECTIVOS

COSTES 
NO EFECTIVOS

COSTES DE 
OPORTUNIDAD

Amortizaciones (maquinaria + 
edificaciones + instalaciones) 

Mano de obra propia + tierra propia
+ capital propio

ESTRUCTURA DE COSTES

Insumos + contratación servicios + 
riego + combustibles + 
mantenimientos + fijos + mano de 
obra contratada + arrendamientos 
de tierras + intereses financieros

Fuente: agri benchmark, REDES TECO  
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150-GAL - Costes

COSTES 
EFECTIVOS

COSTES 
NO EFECTIVOS

COSTES DE 
OPORTUNIDAD

NIVELES DE COSTES vs. NIVELES DE INGRESOS 

150-GAL - Ingresos

Nivel 1: Ingresos por 
venta de producto 

Nivel 2: Nivel 1 + 
Otros ingresos 

Nivel 3: Nivel 2 + P. 
asociados + otros pagos

Nivel 4: Nivel 3 + P. 
desacoplados

NIVELES DE COSTES NIVELES DE INGRESOS 
Fuente: agri benchmark, REDES TECO  

 

Fuente: agri benchmark, REDES TECO 30
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150-GAL - Costes

INGRESOS vs. COSTES: RENTABILIDAD

Beneficio 
Efectivo = 
Ingresos –
Costes 
efectivos

Beneficio Según 
Cuenta de 
Explotación = 
Ingresos – (Costes 
efectivos + Costes 
No efectivos)

Beneficio Neto = 
Ingresos – (Costes 
efectivos + Costes 
No efectivos + 
Costes 
Oportunidad)

Beneficio Efectivo = Rentabilidad a corto plazo
Beneficio Según Cuenta de Explotación = 
Rentabilidad a medio plazo
Beneficio Neto = Rentabilidad a largo plazo

 



 

 

ANEJO 3.  
Estructuras de costes y glosario de términos. 
Metodología agri benchmark. 
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Capital propio

Tierra en propiedad

Mano de obra 
propia

Amortización de
edificios

Amortización de 
otras instalaciones

Amortización de la
maquinaria e 

intalación de riego
Otros costes 

variables Diesel + otras energías

Generales o fijos
Amortización de la

maquinaria e 
intalación de riego

Financieros

Riego

Arrendamiento de la 
tierra

Trabajos/servicios 
contratados

Coste de oportunidad 
de la mano de obra 

propia

Coste efectivo de la 
mano de obra 

contratada (fija o 
temporal)

Diesel Otros costes 
variables

Trabajos/servicios 
contratados Financieros

 Mano de obra 
contratada (fija o 

temporal)

Otros tratamientos 
foliares

Otros tratamientos 
foliares

Otros tratamientos 
foliares Insecticidas Diesel + otras energías Insecticidas

Insecticidas Fungicidas
Amortización de la

maquinaria e intalación de 
riego

Fungicidas

Fungicidas Herbicidas
Reparaciones y mantenimiento 
de maquinaria e instalación de 

riego
Herbicidas

Herbicidas Fertilizantes Trabajos/servicios 
contratados Fertilizantes

Fertilizantes Plantones Coste de oportunidad de la 
mano de obra propia Plantones

Plantones Riego
 Coste efectivo de la mano de 

obra contratada (fija o 
temporal)

http://www.agribenchmark.org/horticulture.html
Fuente: Horticulture Network, agri benchmark.

Coste de oportunidad de la 
tierra propia

COSTES DE 
INSUMOS

Riego

Reparaciones y 
mantenimiento de 

maquinaria, 
instalación de riego,  

edificaciones y 
otras instalaciones

COSTES DE 
PRODUCCIÓN

COSTES TOTALES
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Reparaciones y 
mantenimiento de 

maquinaria e 
instalación de riego

Co
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ire
ct
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Coste efectivo de 
arrendamiento de la tierra

COSTES DE 
OPERACIONES

 



 

2 

Glosario de términos: 
 

- Costes totales: suma de todos los costes, efectivos, no efectivos y de 
oportunidad. 

 
- Costes efectivos: suma de los costes de los plantones, fertilizantes, 

fungicidas, insecticidas, herbicidas y otros tratamientos foliares, costes de 
mano de obra contratada (fija o temporal), costes de contratación de trabajos 
y servicios, costes de diésel, costes de mantenimiento y reparaciones 
(maquinaria, sistema de riego, instalaciones y edificaciones), costes de la 
tierra arrendada, costes de riego, costes financieros efectivos, costes 
generales y otros costes variables. 

 
- Costes no efectivos: incluye los costes de amortización de maquinaria, 

edificios e instalaciones de riego. 
 

- Costes de oportunidad: incluye los costes de oportunidad de la mano de 
obra propia, tierra en propiedad y capital en propiedad. 

 
- Costes de producción: incluye los costes de riego, los costes directos, los 

costes de operaciones, el coste efectivo de arrendamiento de la tierra y el 
coste de oportunidad de la tierra propia. 
 

- Costes de riego: suma del coste de la energía (combustible o electricidad), 
del agua y del canon de riego; no incluye la mano de obra ni la amortización 
del sistema de riego. 

 
- Costes directos: incluye el coste de los plantones, fertilizantes, fungicidas, 

insecticidas, herbicidas, otros tratamientos foliares y otros costes (incluyen 
seguros de los cultivos). No incluye los costes de riego. 

 
- Costes de tierra: coste de arrendamiento de las tierras y coste de 

oportunidad de la tierra propia. 
 

- Costes de insumos: coste de los plantones, fertilizantes fungicidas, 
insecticidas, herbicidas y otros tratamientos foliares. 
 

- Costes de plantación: los costes de plantación y de las operaciones 
necesarias para realizarla en la fase de establecimiento del cultivo. En la fase 
a plena producción del cultivo, estos costes no se consideran porque la 
plantación está amortizada en el momento del estudio. 

 
- Costes de fertilizantes: todos los costes de fertilizantes aportados 

directamente al suelo (se incluye la fertirrigación). 
 

- Costes de fungicidas: se aplican todos los costes de fungicidas. Los 
productos cúpricos utilizados en los tratamientos estarán incluidos en este 
apartado. 
 

- Costes de insecticidas: se aplican todos los costes de insecticidas utilizados 
en cualquier tipo de tratamiento, con la funcionalidad de controlar y erradicar 
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cualquier tipo de insecto, ácaro o plaga que puedan resultar dañinos para el 
cultivo. 

 
- Costes de herbicidas: se aplican todos los costes de herbicidas. 

 
- Costes de otros tratamientos foliares: incluyen los costes asociados a la 

aplicación de abonos foliares, etc. Se excluyen los costes de fungicidas e 
insecticidas que puedan haberse incorporado en esos tratamientos foliares. 

 
- Costes de operaciones: costes de mano de obra contratada (fija y temporal), 

mano de obra propia, trabajos y servicios contratados, amortizaciones, 
reparaciones y mantenimiento de maquinaria y sistema de riego. 

 
- Costes de la mano de obra contratada (fija y temporal): se estiman 

multiplicando las horas de trabajo empleadas por el coste horario o anual 
establecido como típico para cada explotación y grupos varietal analizado. 
Los costes incluyen los salarios más los pagos o cuotas correspondientes a la 
seguridad social. 

 
- Costes de oportunidad de la mano de obra propia: estimados en función 

de los salarios medios calculados en euros por hora, aplicables a cada 
explotación y grupos varietal típico según los niveles regionales. Estos costes 
no incluyen los pagos o cuotas a la seguridad social ya que se tienen en 
cuenta e los costes generales. 

 
- Costes de trabajos y servicios contratados: incluyen el coste de la mano 

de obra, de la maquinaria y del diésel empleados en la realización de cada 
trabajo o labor contratada. 

 
- Costes relacionados con la maquinaria: incluyen los costes de 

amortización, financiación, reparación y mantenimiento de la maquinaria, 
incluyendo el sistema de riego. 
 

- Costes relacionados con las edificaciones e instalaciones: incluyen los 
costes de amortización, financiación, reparación y mantenimiento de las 
edificaciones e instalaciones, excluyendo el sistema de riego. 
 

- Costes de diésel: coste del diésel y otros costes energéticos generados 
durante la campaña analizada. No se incluye el coste de diésel de los 
servicios o trabajos contratados.  

 



 

 

ANEJO 4.  
Comparativa gráfica de los resultados 
(indicadores técnico-económicos de la 
campaña 2023/24), por grupos varietales 
en euros por tonelada de tomate fresco. 
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Figura 4.1. Costes de insumos del tomate fresco (€/t). Grupos varietales típicos de 
tomate fresco. Campaña 2023/24. 
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Figura 4.2. Costes de operaciones del tomate fresco (€/t). Grupos varietales típicos 
de tomate fresco. Campaña 2023/24. 
 

0
200
400
600
800

1.000
1.200
1.400
1.600
1.800

Adora Cher R Pera Rama Red Rosa Asurc Asurc M Pera Rosa B Canario Red M Asurc Asurc M Esp. U Red Red M Cher

1-AND 1-ANDp 3-AND-
ECO

4-AND 5-AND 8-ICA 37-ICA 2-MUR 7-MUR

Coste de operaciones (€/t)

M.O. contratada M.O. Propia Trabajos contratados Maquinaria Diésel  
 
 
Figura 4.3. Costes de producción del tomate fresco (€/t). Grupos varietales típicos 
de tomate fresco. Campaña 2023/24. 
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Figura 4.4. Rentabilidad: ingresos vs. costes del tomate fresco (€/t). Grupos 
varietales típicos de tomate fresco. Campaña 2023/24.  
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Figura 4.5. Beneficios excluyendo pagos desacoplados del tomate fresco (€/t). 
Grupos varietales típicos de tomate fresco. Campaña 2023/24. 
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ANEJO 5. 
Comparativa gráfica de los resultados 
(indicadores de costes de la campaña 2023/24),  
a nivel de explotación en euros por hectárea. 
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Figura 5.1. Costes de insumos (€/ha) a nivel de Explotación. Campaña 2023/24 
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Figura 5.2. Costes de operaciones (€/ha) a nivel de Explotación. Campaña 2023/24. 
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Figura 5.3. Costes de producción (€/ha) a nivel de Explotación. Campaña 2023/24. 
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ANEJO 6.  
Evolución de la comparativa gráfica de los 
resultados (indicadores técnico-económicos 
de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23, 
2023/24), de una selección de grupos 
varietales en euros por hectárea. 
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Figura 6.1. Producción/Rendimiento (t/ha). Selección de grupos varietales típicos de 
tomate fresco. Evolución de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23 y 2023/24. 
 

 
 
Figura 6.2. Ingresos por venta de producto (€/t). Selección de grupos varietales 
típicos de tomate fresco. Evolución de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23 y 
2023/24. 
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Figura 6.3. Costes de insumos (€/ha). Selección de grupos varietales típicos de 
tomate fresco. Evolución de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23 y 2023/24. 
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Figura 6.4. Costes de operaciones (€/ha). Selección de grupos varietales típicos de 
tomate fresco. Evolución de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23 y 2023/24. 
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Figura 6.5. Costes de producción (€/ha). Selección de grupos varietales típicos de 
tomate fresco. Evolución campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23 y 2023/24. 
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Figura 6.6. Rentabilidad: ingresos vs. costes (€/ha). Selección de grupos varietales 
típicos de tomate fresco. Evolución de las campañas 2020/21, 2021/22, 2022/23 y 
2023/24. 
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Figura 6.7. Beneficios excluyendo pagos desacoplados (€/ha). Selección de grupos 
varietales típicos de tomate fresco. Evolución de las campañas 2020/21, 2021/22, 
2022/23 y 2023/24. 
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